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ಕರ್ನಾಟಕ, ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಅಸ್ಸಾಂ ರಾಜ್ಯಗಳ ಒಂದು ಪ್ರಮುಖ ಕೃಷಿ ಬೆಳೆ ಅಡಿಕೆ. ಭಾರತದಲ್ಲಿಂದು ಬೆಳೆಯಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಒಟ್ಟು ಅಡಿಕೆಯ ಬಹುಪಾಲು ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳ ರಾಜ್ಯಗಳ ಕರಾವಳಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳದ್ದಾಗಿದ್ದು, ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಇಲ್ಲಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಬೆಳವಣಿಗೆಯು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಇನ್ನಿತರೇ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲೂ ಈ ಬೆಳೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಆಸಕ್ತಿಯಿಂದು ಹೆಚ್ಚಾಗುತ್ತಿದೆ. ಇವೆಲ್ಲದರ ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯೂ ಸದಾ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೊಳಪಡುತ್ತಿದೆ.
ಸ್ವಾತಂತ್ಯ್ರ ಪೂರ್ವ ಮತ್ತು ಆ ಬಳಿಕ ನಮ್ಮ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ನಾನಾ ರೀತಿಯ ಹೊಡೆತಗಳನ್ನು ತಿಂದಿದ್ದು , ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿಗೆ ಕಾರಣಗಳು ಹಲವು. ಆದರೆ ಇಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಬಹುದಾದ ಒಂದು ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣವೆಂದರೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಅತಂತ್ರ ಸ್ಥಿತಿ ಮತ್ತು ಗೊಂದಲ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಗೊಂದಲಗಳು ಕಂಡುಬರುತ್ತಿರುವುದು ಮಾಹಿತಿಗಳ ಅಭಾವದಿಂದ.
ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ, ಬೇಡಿಕೆ, ಆಮದು ಮುಂತಾದ ವಿಚಾರಗಳಿಗೆ ಸಂಬಂಧಪಟ್ಟಂತೆ ನಿಖರ ಮಾಹಿತಿಗಳ ಅಭಾವವಿರುವುದರಿಂದ, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಗತ್ಯ ಕೆಲಸಗಳಾಗಬೇಕು. ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿಯವರು ನಡೆಸಿದ ಅಧ್ಯಯನದಿಂದ ಹೊರಬಂದ “ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ:ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು” ಒಂದು ಉಪಯುಕ್ತ ಪುಸ್ತಕ.
ಈ ಪುಸ್ತಕದಲ್ಲಿ ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿಯವರು ಅಡಿಕೆಯ ಇತಿಹಾಸ, ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಸ್ಥಿತಿ, ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಈ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ, ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಲಭ್ಯ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಆಧಾರದಿಂದ ವಿವರಿಸಿದ್ದು, ಇದಿಂದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿಂದೇನಾಗುತ್ತಿದೆ ಎಂಬುದನ್ನು ಮೇಲ್ನೋಟಕ್ಕೆ ತಿಳಿಯಲು ಸಹಾಯಕಾರಿ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ಬಳೆಕೆಯಿಂದು ಯಾವ್ಯಾವ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಆಗುತ್ತಿದೆ, ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು, ಅವುಗಳ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಪರಿಚಯ, ಭಾರತದಿಂದ ಹೊರರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಗಾಗುತ್ತಿರುವ ರಫ್ತು, ಆಮದು, ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯ ವರ್ತನೆ, ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿಂದು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಮತ್ತು ಅವುಗಳಿಗೆ ಅವರು ಸೂಚಿಸುವ ಪರಿಹಾರಗಳು ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಆಧಾರದಿಂದ ವಿವರಿಸಿರುವುದು ನಿಜಕ್ಕೂ ಶ್ಲಾಘನೀಯ.
ಈ ಎಲ್ಲಾ ಮಾಹಿತಿಗಳ ಅಭಾವ ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೆಳೆಗಾರರಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಈ ಬರವಣಿಗೆಯು ಒಂದು ಉಪಯುಕ್ತ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೊದಗಿಸುವಂತದ್ದಾಗಿದೆ. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೊದಗಿಸುವ ಈ ಪುಸ್ತಕವು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿರುವ ಎಲ್ಲರಿಗೂ ಸಹಾಯಕಾರಿಯಾಗಬಲ್ಲದು. ಕನ್ನಡದಲ್ಲಿ ಈ ರೀತಿಯ ಪ್ರಯತ್ನ ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಇದೇ ಮೊದಲು ಎಂದರೆ ತಪ್ಪಾಗಲಾರದು.
ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿಯವರ ಈ ಪ್ರಯತ್ನ ನಿಜಕ್ಕೂ ಮೆಚ್ಚತಕ್ಕದ್ದು, ಇವರ ಈ ಪ್ರಯತ್ನವನ್ನು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಾದ ನಾವೆಲ್ಲ ಬೆಂಬಲಿಸೋಣ ಮತ್ತು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಬಗ್ಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು ಇವರು ಕೈಗೊಂಡು ಯೋಗ್ಯ ಮಾಹಿತಿ ನಮಗೊದಗಲಿ ಎಂಬುದಾಗಿ ಆಶಿಸೋಣ.
ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿಯವರ ಈ ಪುಸ್ತಕಕ್ಕೆ ವೈಯಕ್ತಿಕವಾಗಿ ಮತ್ತು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಪರವಾಗಿ ಶುಭವನ್ನು ಕೋರುತ್ತಿದ್ದೇನೆ.
(ವಾರಣಾಸಿ ಸುಬ್ರಾಯ ಭಟ್‌)
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|| ಪ್ರಸೀದತು ಶ್ರೀ ರಾಮಚಂದ್ರಃ ||
ತಗ ಸಂಖ್ಯಾ: ೨೧
ಶ್ರೀಮತ್ಪರಮಹಂಸ ಪರಿವ್ರಾಜಕಾಚಾರ್ಯ ಪದವಾಕ್ಯ ಪ್ರಮಾಣ ಪಾರವಾರಾಪಾರೀಣ ಯಮನಿಯಮಾಸನ ಪ್ರಾಣಾಯಾಮ ಪ್ರತ್ಯಾಹಾರ ಧ್ಯಾನಧಾರಣ ಸಮಾಧ್ಯಷ್ಟಾಂಗಯೋಗಾನುಷ್ಠಾನನಿಷ್ಠ ಷಡ್ಲರ್ಶನಸ್ಥಾಪನಾಚಾರ್ಯ ತಪಶ್ಚಕ್ರವರ್ತ್ಯಾದ್ಯನೇಕ ವಿಶೇಷಣವಿಶಿಷ್ಟ
ಶ್ರೀ ಮಜ್ಜಗದ್ಗುರು ಶಂಕರಾಚಾರ್ಯ ಶಿಷ್ಯ
ಶ್ರೀ ಸುರೇಶ್ವರಾಚಾರ್ಯ ಜ್ಯೇಷ್ಠಶಿಷ್ಯ ವಿದ್ಯಾನಂದಾಚಾರ್ಯಾsವಿಚ್ಛಿನ್ನ ಗುರುಪರಂಪರಾಪ್ರಾಪ್ತ
ಸಕಲ ನಿಗಮಾಗಮಸಾರಹೃದಯ ಸಾಂಖ್ಯತ್ರಯಪ್ರತಿಪಾದಕ ವೈದಿಕ ಮಾರ್ಗ ಪ್ರವರ್ತಕ
ಸರ್ವತಂತ್ರ ಸ್ವತಂತ್ರಾದಿ ಬಿರುದಾಂಕಿತ ವಿದ್ಯಾನಗರ ಮಹಾರಾಜಧಾನೀ ವೈಭವ
ಸಿಂಹಾಸನಾಧೀಶ್ವರ ವಿಖ್ಯಾತವ್ಯಾಖ್ಯಾನಸಿಂಹಾಸನಾರೂಢ ಶ್ರೀ ಮದ್ರಾಜಾಧಿರಾಜಗುರು
ಶ್ರೀ ಗೋಕರ್ಣ ಮಂಡಲಾಚಾರ್ಯ
ಶ್ರೀ ಮಚ್ಛತಶೃಗಪುರವರಾಧೀಶ್ವರ ಶ್ರೀಮಚ್ಛರಾವತೀತೀರವಾಸ
ಶ್ರೀಮದ್ರಾಮಚಂದ್ರಾಪುರಮಠಸ್ಥ ಶ್ರೀ ಮದ್ರಾಮಚಂದ್ರ ಚಂದ್ರಮೌಳೀಶ್ವರ ಪಾದಪದ್ಮಾರಾಧಕ
ಶ್ರೀ ಮದ್ರಾಘವೇಂದ್ರ ಭಾರತೀ ಶ್ರೀ ಗುರುಕರಕಮಲಸಂಜಾತ
ಶ್ರೀ ಮದ್ರಾಘವೇಶ್ವರ ಭಾರತೀ ಶ್ರೀ ಸ್ವಾಮಿಭಿಃ
ಅಸ್ಮದತ್ಯಂತ ಪ್ರಿಯಶಿಷ್ಯರಾದ ಮಂಗಳೂರು ಹೋಬಳಿ ಪುತ್ತೂರಿನ ವಿವೇಕಾನಂದ ಕಾಲೇಜಿನ ಉಪನ್ಯಾಸಕರಾದ ಡಾ|| ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ ಇವರಿಗೆ ಬರೆಸಿ ಕಳಿಸಿದ ಶ್ರೀಮುಖ.ಅದಾಗಿ, ಶ್ರೀಸವಾರಿಯು ಆರಾಧ್ಯ ಶ್ರೀಸೀತಾರಾಮಚಂದ್ರ ಚಂದ್ರಮೌಳೀಶ್ವರ ಶ್ರೀ ರಾಜರಾಜೇಶ್ವರೀ ದೇವತಾ ದಿವ್ಯ ಸನ್ನಿಧಿಯಲ್ಲಿ ಅನುದಿನವೂ ಸಮಸ್ತ ಜನತೆಯ ಯೋಗಕ್ಷೇಮಗಳನ್ನು ಸಂಪ್ರಾರ್ಥಿಸುತ್ತಾ ಸದ್ಯ ಈ ಮುಕ್ಕಾಮಿನಲ್ಲಿ ಕ್ಷೇಮದಿಂದ ವಸತಿ ಮಾಡಿದೆ.
ಕೃಷಿ ನಿಸರ್ಗ ನಿರ್ಮಿತವಾದ ಅದ್ಭುತಗಳಲ್ಲೊಂದು ಪುಟ್ಟ ಬೀಜರೂಪದಲ್ಲಿರುವ ಜೀವವೊಂದು ಸಮುಚಿತವಾದ ಸಂಸ್ಕೃಗಳನ್ನಿತ್ತಾಗ ತ್ರಿವಿಕ್ರಮನಾದ ವಾಮನನಂತೆ ಮಹಾವೃಕ್ಷವಾಗಿ ಬೆಳೆದು ನಿಂತು ತನ್ನಂತಹ ಸಹಸ್ರ ಬೀಜಗಳಿಗೆ ಜನಕನಾಗುವ ಪರಿ ಪ್ರಕೃತಿ ಜಿಜ್ಞಾಸುವಿನ ಬುದ್ಧಿಗೆ ನಿರಂತರ ಆಹಾರವನ್ನೊದಗಿಸುತ್ತದೆ.
ಜಿಜ್ಞಾಸುಗಳಿಗ ಮಾತ್ರವಲ್ಲ ಬಹುಕಾಲದಿಂದ ಕೃಷಿ, ನಿಸರ್ಗಮಾತೆಯ ಮಡಿಲಲ್ಲಿ ಮೈಮರೆಯುವ ವಿಶಾಲ ಕೃಷಿವರ್ಗಕ್ಕೂ ಅನ್ನ–ವಸ್ತ್ರಗಳನ್ನೀಯುತ್ತಾ ಬಂದಿದೆ. “ಪರಸ್ಪರಂ ಭಾವಯಂತಃ” ಎಂಬ ಗೀತೆಯ ಮಾತಿನಂತೆ ಕೃಷಿಕನ ಕೈಯ ಮಮತೆಯ ನೀರು–ಸಾರಗಳಿಂದ ಬೆಳೆಯುವ ತರು-ಲತೆಗಳು ಅವನ ಜೀವನ ನಿರ್ವಹಣೆಯ  ಆಸರೆಗಳಾಗಿವೆ.
ರಾಷ್ಟ್ರದ ಬಹುಮುಖ್ಯ ಅಂಗವಾಗಿರುವ ಕೃಷಿಕ ಮುಂದುಗಾಣದ ಬವಣೆಯಲ್ಲಿದ್ದಾನೆ. ಅವನ ಬವಣೆಯಿರುವುದು ಬೆಳೆ ಬೆಳೆಯುವಲ್ಲಲ್ಲ. ಸಮೀಚೀನವಾದ ಬೆಲೆ ಪಡೆಯುವಲ್ಲಿ ಅವ್ಯವಸ್ಥಿತವಾದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಕೃಷಿಕನ ಬದುಕನ್ನು ಗಾಳಿಗೊಡ್ಡಿ ಅಸಹಾಯ ಮಾನವನನ್ನು ಹೋಲುವ ಸ್ಥಿತಿಗೆ ಒಡ್ಡುತ್ತಿದೆ. ಇದಕ್ಕೆ ಕಣ್ಣೆದುರಿನ ದೃಷ್ಟಾಂತವೇ ಅಡಿಕೆಮಾರುಕಟ್ಟೆ, ಭೂಕಂಪನಗಳು-ಪ್ರವಾಹಗಳು ಜೀವಿಗಳನ್ನು ಒಮ್ಮೆಲ್ಲೇ ಕೊಲ್ಲುತ್ತವೆ. ಆದರೆ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಆಗಾಗ ಆಗುವ ಕಂಪನಗಳು-ಪ್ರವಾಹಗಳು ಬೆಳೆಗಾರನನ್ನು ಚಿತ್ರವಧೆಗೀಡು ಮಾಡುತ್ತಿವೆ. ನಿರ್ಧನ ರೈತರು ಮುಂದುಗಾಣದೇ ಆತ್ಮಫಾತಕ್ಕೆ ಶರಣಾಗುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಕೃಷಿಕವರ್ತಕ ವರ್ಗ ದಿಙ್ಮೂಢವಾಗಿದೆ. ಗೋಳು ಹೇಳುವ ಧ್ವನಿಗಳು ಎಲ್ಲೆಲ್ಲೂ ತುಂಬಿರುವ, ಪರಿಹಾರದ ಧ್ವನಿ ಕೇಳದಿರುವ ಈತ್ತುಗಳ ತಲಸ್ಪರ್ಶಿ ಅಧ್ಯಯನದಿಂದ ಕೂಡಿದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಸ್ಥಿತ್ಯಂತರಗಳ ನೈಜ ಕಾರಣಗಳನ್ನು ನಿಖರವಾಗಿ ಗುರ್ತಿಸಿರುವ, ಪರಿಹಾರದ ಸಮರ್ಪಕ ಮಾರ್ಗಗಳನ್ನು ತೋರಿಸಿರುವ ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿಯವರ “ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ, ಅಂದು-ಇದು ಮುಂದು” ಎಂಬ ಅನ್ವರ್ಥ ಪುಸ್ತಕ ಹೊರಬರುತ್ತಿರುವುದು ಸಮಯೋಚಿತವಾಗಿದೆ.
ನಿಜವಾಗಿ ನೋಡಿದರೆ ಕೃಷಿಕ-ವರ್ತಕದಲ್ಲಿರುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಬಗೆಗಿನ ಅಜ್ಞಾನ, ಅಸಮಗ್ರ ಜ್ಞಾನ, ಮಿಥ್ಯಾ ಜ್ಞಾನಗಳೇ ಬೆಲೆಯಿಳಿತಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣವಾದವೆಂಬುದನ್ನು ಡಾ. ವರ್ಮುಡಿಯವರು ಗ್ರಂಥದಲ್ಲಿ ಸತರ್ಕವಾಗಿ ನಿರೂಪಿಸಿದ್ದಾರೆ.
ಅಲ್ಲದೇ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಖಾಸಗಿಯವರ ಏಕಸ್ವಾಮ್ಯ, ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಉದ್ದವಾದ ಜಾಲ, ತೆರಿಗೆ ಪದ್ಧತಿ, ಬೆಳೆಗಾರರಲ್ಲಿ ಸಂಘಟನೆಯ ಕೊರತೆ, ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ನಿರ್ಮಿಸಬಹುದಾದ ಬಹುಪಯೋಗಿ ವೈವಿಧ್ಯಮಯ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅನಾಸಕ್ತಿ, ಪೂರಕವ್ಯವಸ್ಥೆ ಹಾಗೂ ಶೇಖರಣಾ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳ ಕೊರತೆ, ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೆ ಅಗತ್ಯ ಶಿಕ್ಷಣ-ತರಬೇತಿಗಳ ಕೊರತೆ, ವಿದೇಶಗಳಿಗೆ ನಮ್ಮ ರಾಷ್ಟ್ರದಿಂದ ಆಗುತ್ತಿರುವ ರಫ್ತನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ಪ್ರಯತ್ನಗಳ ಕೊರತೆ ಹೀಗೆ ಹಲವು ಕೊರತೆಗಳು ಸೇರಿ ಅಡಿಕೆಯ ಬೆಲೆಯಲ್ಲಿ ಭಾರೀ ಕೊರತೆಯನ್ನುಂಟು ಮಾಡಿರುವುದನ್ನು ಗ್ರಂಥವು ಗುರ್ತಿಸಿದೆ. ಮಾತ್ರವಲ್ಲ, ಅಡಿಕೆ ಬೆಲೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ೧.ಉತ್ಪಾದನೆಯ ಹೆಚ್ಚಳ,೨. ಬಳಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಕುಸಿತ ೩. ಆಮದಿನ ಹೆಚ್ಚಳಗಳು ಕಾರಣವೆಂಬ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯದ ಭ್ರಮೆಯನ್ನು ಮರ್ಮುಡಿಯವರ ನಿರಾಕರಿಸಿದ್ದಾರೆ. ಅಗ್ಗದ ಅಡಿಕೆಯ ಅಕ್ರಮ ಒಳ ಹರಿವನ್ನು ತಡೆಗಟ್ಟುವ ಬಗ್ಗೆ ವರ್ಮುಡಿಯವರು ಸರ್ಕಾರದ ಗಮನ ಸೆಳೆದರೆ ಉಪಬೆಳೆಗಳ ಕಡೆಗೆ ಕೃಷಿಕರ ಗಮನವನ್ನೂ ಸೆಳೆದಿದ್ದಾರೆ. ಜೊತೆಗೆ ಅಡಿಕೆ-ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಸಂಶೋಧನೆ-ಅಧ್ಯಯನಗಳ ಪೀಠಸ್ಥಾಪನೆಯ ಸಾರ್ಥಕ ಸಲಹೆಯನ್ನೂ ಅಡಿಕೆ  ಜಗತ್ತಿನ ಮುಂದಿಟ್ಟಿದ್ದಾರೆ.
ಒಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಲೆಯನ್ನೂ ತನ್ಮೂಲಕ ಬೆಳೆಗಾರನ ಜೀವನವನ್ನೂ ಉತ್ತಮ ಪಡಿಸುವ ಮಾರ್ಗಗಳಿವೆ ಎಂಬುದನ್ನು ವರ್ಮುಡಿಯವರು ಗೊಂದಲಕ್ಕೀಡಾಗಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಜಗತ್ತಿನ ಮುಂದೆ ಪ್ರಕಟಪಡಿಸಿದ್ದಾರೆ. ಗ್ರಂಥದ ಉತ್ತಮವಾದ ಸಲಹೆಗಳನ್ನು ಕಾರ್ಯಗತಗೊಳಿಸಲು ಅವರೇ ಹೇಳುವಂತೆ, ಬೆಲೆಯಿಳಿದ ಕೂಡಲೇ ಎಚ್ಚರಗೊಳ್ಳುವ, ಬೆಲೆಯೇರುವಾಗ ಪುನಃ ನಿದ್ರಿಸುವ ಹಳೆಯ ಅಭ್ಯಾಸವನ್ನು ಬಿಟ್ಟು ಬೆಳೆಗಾರರು ಮೇಲೇಳುವುದು ಇಂದಿನ ಅಗತ್ಯವಾಗಿದೆ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿಯವರ ಬುದ್ಧಿ-ಲೇಖನಿಗಳಿಂದ ಇನ್ನಷ್ಟು ಅಧ್ಯಯನ –ಲೇಖನಗಳ ಪ್ರವಾಹವು ಹರಿದುಬರಲೆಂದೂ, ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಶ್ರಮಕ್ಕೆ ತಕ್ಕ ಫಲ ಪಡೆಯುವಲ್ಲಿರುವ ವಿಘ್ನಗಳು ನಿವಾರಣೇಯಾಗುವಲ್ಲಿ ವಿಘ್ನೇಶ್ವರರ ಗ್ರಂಥ ನೆರವೀಯಲೆಂದೂ ಬೆಳೆ-ಬೆಳೆಗಾರ-ಕೃಷಿಕ-ವರ್ತಕ- ಬಳಕೆದಾರರು “ಪರಸ್ಪರಂ ಭಾವಯಂತಃ” ಎಂಬಂತೆ ಪರಸ್ಪರರ ಆಶ್ರಯದಲ್ಲಿ ಸುಖಿಗಳಾಗಿ ಧರ್ಮಾರ್ಥ ಸಮೃದ್ಧ ಬಾಳನ್ನು ಬಾಳಲೆಂದೂ ಹಾರೈಸುತ್ತೇವೆ.
ಇತಿ ಶ್ರೀ ಮನ್ನಾರಾಯಣ ಸ್ಮೃತಯಃ
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ವಸತಿ-ಶ್ರೀ ರಾಮಚಂದ್ರಾಪುರಮಠ ಹೊಸನಗರ
ಹಿಂದಿನ ಪುಟ ಮುಂದಿನ ಪುಟ
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಶುಭಾಶಯ ಪತ್ರ
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ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ನಿವೇದನೆ
ವಿಶ್ವದಾದ್ಯಂತ ೨೦೦೦ನೇ ಇಸವಿ ಬಂದಾಗ ಜನರೆಲ್ಲಾ ಸಂತೋಷದಿಂದ ಕುಪ್ಪಳಿಸುತ್ತಿದ್ದಾಗ, ಭಾರತದ ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಕರ್ನಾಟಕ, ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಅಸ್ಸಾಂ ರಾಜ್ಯಗಳ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಕಂಗೆಟ್ಟು ಮುಂದೇನು ಎಂಬ ಚಿಂತೆಯಲ್ಲಿದ್ದರು. ಇದಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬಂದ ಕುಸಿತ. ಈ ಕುಸಿತವು ದಿನದಿಂದ ದಿನಕ್ಕೆ ಮತ್ತಷ್ಟಾಗಿ, ಕೆಲವೊಮ್ಮೆ ಅಲ್ಪ ಸ್ವಲ್ಪ ಚೇತರಿಸಿ, ಇಡೀ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ಅಲುಗಿಸಲಾರಂಭಿಸಿತು. ಜುಲೈ ೨೦೦೧ರ ಅಂತಿಮ ಭಾಗದಲ್ಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯು ನೆಲಕಚ್ಚಲು ಆರಂಭವಾಯಿತು. ಈ ರೀತಿಯ ಇಳಿಮುಖ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ೨೦೦೦ನೇ ಇಸವಿಯಿಂದ ಆರಂಭಗೊಂಡಾಗ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ, ಉಡುಪಿ, ಕಾಸರಗೋಡು, ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ ಮುಂತಾದ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಮಾವೇಶಗಳಾದವು, ಇಲ್ಲೆಲ್ಲಾ ಸಮಸ್ಯೆಯ ನಿವಾರಣೆಗೆ ಪರಿಹಾರಗಳನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಲು ಚಿಂತನೆಗಳಾದವು. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ನಡೆದ ಸಮಾವೇಶಗಳ ಪೈಕಿ ಹೆಚ್ಚಿನವುಗಳಲ್ಲಿ ಭಾಗವಹಿಸಿದ ನಾನು ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ರೀತಿ, ನೀತಿಗಳ ಬಗ್ಗೆ ನನ್ನ ಅಧ್ಯಯನದಿಂದ ಕಂಡುಕೊಂಡ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಮಂಡಿಸಿದ್ದೆ. ನಾನು ಮಂಡಿಸಿದ್ದ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಒಂದು ಪುಸ್ತಕದ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಒದಗಿಸಬೇಕೆಂಬ ಅಭಿಪ್ರಾಯವನ್ನು ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಮಾವೇಶಗಳು ಹೆಸರಿಸಿದ್ದರಿಂದ “ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು” ತಮ್ಮ ಮುಂದಿಡುತ್ತಿದ್ದೇನೆ.
ಕಳೆದ ಶತಮಾನದ ಆದಿಯಿಂದೀಚೆಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆ ಸದಾ ಏರುಪೇರಾಗುತ್ತಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ವರ್ತನೆ ಕಂಡು ಬಂದಾಗ ಇದಕ್ಕೆ ಹೆಚ್ಚುತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪಾದನೆ, ಬಳಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಕುಸಿತ ಮತ್ತ ಹೆಚ್ಚಿನ ಆಮದು ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ಕಾರಣಗಳನ್ನು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯವು ಕೊಡುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಇಡೀ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವೇ ಇಂದು ಗೊಂದಲಕ್ಕೊಳಗಾಗಿವೆ. ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ದೊರಕಿದ ಆಕರ್ಷಣಾ ಬೆಲೆ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತರಣೆಗೆ ಅವಕಾಶವನ್ನೂ ಕಲ್ಪಿಸಿದೆ. ಇವೆಲ್ಲದರಿಂದ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ಮುಂದೇನು ಎಂಬ ಚಿಂತೆಗೊಳಗಾಗಿದ್ದು, ಈ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಗೆ ಪರಿಹಾರವನ್ನು ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳಲು ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಹೊಸ ಸಂಸ್ಥೆಗಳೂ ಹುಟ್ಟುತ್ತಿವೆ. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಈ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ನಮ್ಮ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಸರಿಯಾದ ಮಾಹಿತಿಯ ಅಭಾವವಿದೆಯೆಂಬುದನ್ನು ಅರಿತ ನಾನು ೧೯೮೪ರಿಂದೀಚೆಗೆ ಅಡಿಕೆ ಮರುಕಟ್ಟೆ ವಿಚಾರದಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಂಡ ಸಮೀಕ್ಷೆ ಮತ್ತು ಅಧ್ಯಯನಗಳ ಅಧಾರದಿಂದ ಈ ಪ್ರಯತ್ನಕ್ಕಿಳಿದಿದ್ದೇನೆ. ಆದರೂ ಈ ಪುಸ್ತಕದಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುವ ಕುಂದುಕೊರತೆಗಳನ್ನು, ಉಳಿದುಕೊಂಡಿರುವ ದೋಷಗಳನ್ನು ಗುರುತಿಸಿ ಇದರ ಉಪಯುಕ್ತತೆ ಹೆಚ್ಚುವಂತೆ ಮಾಡಲು ತಜ್ಞರಿಂದ ಬರುವ ಸೂಕ್ತ ಸಲಹೆಗಳನ್ನು ಸ್ವೀಕರಿಸಿ ಮುಂದಿನ ಮುದ್ರಣ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಅವುಗಳನ್ನು ಅಳವಡಿಸಿ ಇದು ಇನ್ನೂ ಹೆಚ್ಚು ಉಪಯುಕ್ತವಾಗುವಂತೆ ಮಾಡಲು ಪ್ರಯತ್ನಿಸುತ್ತೇನೆ.
ಅಡಿಕೆ ಮರುಕಟ್ಟೆ ವಿಚಾರದಲ್ಲಿ ನಾನಿಲ್ಲಿ ಅಳವಡಿಸಿಕೊಂಡ ವಿಚಾರಗಳು ಮತ್ತು ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಬೆಂಬಲಗಳನ್ನು ಹೊತ್ತ ಯಾವುದೇ ಪುಸ್ತಕಗಳು ಕನ್ನಡದಲ್ಲಿ ಈ ತನಕ ಬಾರದೇ ಇರುವುದರಿಂದ ಇದೊಂದು ಉಪಯುಕ್ತ ಪುಸ್ತಕವಾಗಬಹುದೆಂಬ ಅನಿಸಿಕೆ ನನ್ನದು.
ಈ ಪುಸ್ತಕದ ರಚನೆಗಾಗಿ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಸಂಗ್ರಹಿಸಲು ನಾನು ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರ ಮತ್ತು ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರಗಳ ವಿವಿಧ ಇಲಾಖೆಗಳಿಂದ ಸಹಾಯವನ್ನು ಪಡೆದಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ, ಎಸ್‌.ಕೆ.ಎ.ಸಿ.ಯಮ್‌.ಎಸ್., ಎಸ್‌.ಸಿ.ಡಿ.ಸಿ.ಸಿ. ಬ್ಯಾಂಕ್‌, ಟಿ.ಎಸ್‌.ಎಸ್‌., ಮ್ಯಾಮ್‌ಕೋಸ್‌, ಸಿ.ಪಿ.ಸಿ.ಆರ್.ಐ. ವಿಟ್ಲ, ಕಾಸರಗೋಡು ಮುಂತಾದ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದ ಪ್ರತಯಕ್ಷ ಹಾಗೂ ಪರೋಕ್ಷ ಬೆಂಬಲವನ್ನು ಪಡಕೊಂಡಿದ್ದು, ಈ ಎಲ್ಲಾ ಇಲಾಖೆಗಳ ಮತ್ತು ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಆಡಳಿತ ಮತ್ತು ಸಿಬ್ಬಂಧಿ ವರ್ಗದವರಿಗೆ ನಾನು ಋಣಿಯಾಗಿದ್ದೇನೆ.
ಈ ಕೃತಿಯ ರಚನೆಯ ಕಾರ್ಯದಲ್ಲಿ ನನಗೆ ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷ ಹಾಗೂ ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ದ.ಕ. ಜಿಲ್ಲೆಯ ಸಹಕಾರಿ ಧುರೀಣರು, ಬೆಳೆಗಾರರು ಮತ್ತು ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಸಹಕಾರವನ್ನಿತ್ತಿದ್ದು ಇವರಿಗೂ ನನ್ನ ನಮನಗಳು. ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ವಿಚಾರಗಳ ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ, ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿಗಳ ಬಗ್ಗೆ ನಾನು ಈ ಮೊದಲು ಬರೆದ ಲೇಖನಗಳನ್ನು ಪ್ರಕಟಿಸಿ ಸಹಕರಿಸಿದ ಕನ್ನಡ ದೈನಿಕಗಳಾದ ಉದಯವಾಣಿ, ವಿಜಯ ಕರ್ನಾಟಕ, ಹೊಸದಿಂಗಂತ, ಜನಾಂತರಂಗ ಪತ್ರಿಕೆಗಳ ಸಂಪಾದಕರುಗಳಿಗೆ ಮತ್ತು ವಿವಿಧ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಪ್ರಕಟಿಸಿ ಸಹಕರಿಸಿದ ರಾಜ್ಯದ ಎಲ್ಲಾ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಆಂಗ್ಲ ಪತ್ರಿಕೆಗಳ ವರದಿಗಾರರನ್ನು ಇಲ್ಲಿ ನೆನೆಸುತ್ತೇನೆ.
ನನ್ನ ಎಲ್ಲಾ ಚಟುವಟಿಗಳಿಗೆ ಸಹಕಾರ ಮತ್ತು ಬೆಂಬಲವನ್ನು ಕೊಡುತ್ತಿರುವ ಮಂಗಳೂರು ವಿ.ವಿ. ಯ ಉಪಕುಲಪತಿಗಳು, ವಿವೇಕಾನಂದ ಕಾಲೇಜು ಪುತ್ತೂರು ಇದರ ಆಡಳಿತ ಮಂಡಳಿ, ಪ್ರಾಂಶುಪಾಲರು ಮತ್ತು ಸಹೋದ್ಯೋಗಿ ಮಿತ್ರರಾದ ಶ್ರೀ ರವೀಂದ್ರ ಕುಮಾರ್ ಬೈಪದವು ಮತ್ತು ಡಾ. ಪಿ. ಡಬ್ಲ್ಯು. ಪ್ರಭಾಕರ ರವರಿಗೆ ನಾನು ಋಣಿ.
ಈ ಪುಸ್ತಕಕ್ಕೆ ಮುನ್ನುಡಿಯನ್ನು ಬರೆದ ಹಿರಿಯ ಸಹಕಾರಿ ಧುರೀಣ, ‘ಸಹಕಾರಿ ರತ್ನ’ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ಸ್ಥಾಪಕಾಧ್ಯಕ್ಷರಾದ ಶ್ರೀ ವಾರಣಾಸಿ ಸುಬ್ರಾಯ ಭಟ್ಟರಿಗೆ ನಾನು ಆಭಾರಿಯಾಗಿದ್ದೇನೆ.
ಕನ್ನಡ ಭಾಷೆಯಲ್ಲಿ ನನ್ನ ಅನಿಸಿಕೆಗಳನ್ನು ಪ್ರಕಟಿಸಲು ಸದಾ ಹುರಿದುಂಬಿಸುತ್ತಿರುವ ಗುರುಗಳಾದ ಪ್ರೊ. ವಿ.ಬಿ. ಅರ್ತಿಕಜೆಯವರಿಗೆ ಹೃದಯಪೂರ್ವಕ ನಮನಗಳನ್ನಿಲ್ಲಿ ಸಲ್ಲಿಸುತ್ತಿದ್ದೇನೆ.
ಈ ಪುಸ್ತಕಕ್ಕೆ ಶಭ ಹಾರೈಸಿದ ದ.ಕ. ಜಿಲ್ಲೆಯ ಎಲ್ಲಾ ಸಹಕಾರಿ ಧುರೀಣರಿಗೆ ನನ್ನ ಶುಭನಮನಗಳು.
ಈ ಪುಸ್ತಕವನ್ನು ಅಂದವಾಗಿ ಮುದ್ರಿಸಿದ ಅಧ್ಯಾಪಕರ ಸಹಕಾರಿ ಮುದ್ರಣಾಲಯ, ವಿಟ್ಲ, ಅವರಿಗೆ ಮತ್ತು ಇದಕ್ಕೆ ಸಹಾಯ ಮಾಡಿದ ವಿಟ್ಲದ ಶ್ರೀ ವಿ. ಲಕ್ಷ್ಮೀಕಾಂತ್ ಶೆಣೈ ಮತ್ತು ಕಿರಣ್ ಇವರಿಗೆ ನನ್ನ ಕೃತಜ್ಞತೆಗಳು.
ಈ ಕೃತಿಯ ರಚನೆಗೆ ನನ್ನ ತಂದೆಯವರಾದ ಶ್ರೀ ವರ್ಮುಡಿ ಶಂಕರನಾರಾಯಣ ಭಟ್ಟರು, ನನ್ನ ಅಣ್ಣಂದಿರಾದ ಶ್ರೀ ಕೃಷ್ಣ ಭಟ್ ವರ್ಮುಡಿ ಮತ್ತು ಡಾ. ಸತ್ಯಶಂಕರ ವರ್ಮುಡಿಯವರು ಪ್ರೋತ್ಸಾಹವನ್ನಿತ್ತಿದ್ದು ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಇವರನ್ನಿಲ್ಲಿ ನೆನೆಸುತ್ತಿದ್ದೇನೆ. ನನ್ನ ಬರಹಗಳಿಗೆಲ್ಲ ನಿಜಸ್ಪೂರ್ತಿ ತುಂಬುವವರು ಪತ್ನಿ ಪೂರ್ಣಶ್ರೀ, ಮಗಳು ಶ್ರೇಯಸ್ವಿ ಮತ್ತು ಅವಳ ಪುಟಾಣಿಗಳಾದ ನಿತಿನ್ ಮತ್ತು ಸಚಿನ್, ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಇವರನ್ನು ಎಷ್ಟು ಕೊಂಡಾಡಿದರೂ ಸಾಲದು.
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ದಿಕ್ಕೆಟ್ಟಿದ್ದರೂ, ಅವರುಗಳಿಗೆ ತಮ್ಮ  ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿಂದು ಏನಾಗುತ್ತಿದೆ, ಮುಂದೇನಾಗುಬೇಕು ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ಅರಿವು ಮೂಡಿಸಲು ನಾನು ಈ ಪ್ರಯತ್ನಕ್ಕಿಳಿದಿದ್ದು, ಈ “ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು”ಗೆ ತುಂಬು ಮನಸ್ಸಿನ ಸ್ವಾಗತ ಕೊಡುವರೆಂದು ನಂಬಿದ್ದೇನೆ.
ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ
ವರ್ಮುಡಿ, ಗುಂಪೆ
೦೫-೦೮-೨೦೦೧.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೨
ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಕೃಷಿ
ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆಯ ಕೃಷಿಯನ್ನು ವ್ಯವಸ್ಥಿತ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಕೈಗೊಳ್ಳಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಚೀನಾ ದೇಶವು ಕೂಡ ಇದರ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನು ಸುಧಾರಿತ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ಅಂಶ ಬೆಳಕಿಗೆ ಬರುತ್ತಲಿದೆ. ಈ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲದೆ ಇಂಡೋನೇಶಿಯಾ, ಬಾಂಗ್ಲ, ಶ್ರೀಲಂಕ, ಮ್ಯಾನಮಾರ್, ಮಲೇಶಿಯಾ, ಥೈಲೇಂಡ್, ಮಾಲ್ಡೀಸ್‌ ಮುಂತಾದ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುತ್ತಿದ್ದು ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ವಿಶ್ವ ವ್ಯಾಪಿ ಬೆಳೆಯಾಗುತ್ತಿದೆ ಎನ್ನಲೂ ಬಹುದು. ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿಂದು ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ವಿವಿಧ ಆಹಾರ ಮತ್ತು ಆಹಾರೇತರ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳನ್ನು ಪೂರೈಸುತ್ತಿರುವ ರೋಮಿನ (ಇಟಲಿ) ಎಫ್‌ಎಓ ಒದಗಿಸಿರುವ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೧ ರಲ್ಲಿ ಕೊಡಲಾಗಿದ್ದು, ಇದರ ಪ್ರಕಾರ ೧೯೯೮–೯೯ ರಲ್ಲಿ ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವಾಗುತ್ತಿದ್ದ ಒಟ್ಟು ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಸುಮಾರು ೪,೬೮,೩೧೬ ಹೆಕ್ಟೇರುಗಳು ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರಮಾಣ ಸಮಾರು ೫,೯೩,೨೯೫ ಮೆಟ್ರಿಕ್ ಟನ್‌ಗಳು. ಇದರಲ್ಲಿ ವಿಸ್ತೀರ್ಣದ ಮಟ್ಟಿಗೆ ಭಾರತದ ಪಾಲು ಶೇಕಡಾ ೫೭, ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಶೇಕಡಾ ೫೩, ಇಂಡೋನೇಶಿಯಾವು ವಿಶ್ವದ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಒಟ್ಟಾರೆ ವಿಸ್ತೀರ್ಣದ ಶೇಕಡಾ ೧೬ನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದು, ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಕೇವಲ ಶೇಕಡಾ ೫ರಷ್ಟಾಗಿದೆ. ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಚೀನಾವು ವಿಸ್ತೀರ್ಣದಲ್ಲಿ ಶೇಕಡಾ ೧೬ನ್ನು ಹೊಂದಿದು, ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಅದು ಶೇಕಡಾ ೨೯ರಷ್ಟಿದೆ. ಉತ್ಪಾದಕತೆ ಯಾ ಇಳುವರಿಯಲ್ಲಿ ಚೀನಾವು ಅಗ್ರಸ್ಥಾನದಲ್ಲಿದ್ದು, ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಹೆಕ್ಟೇರೊಂದರ ೩೭೫೨ ಕಿಲೋ ಆಗಿದ್ದು, ೩೩೩ ಕಿಲೋ ಹೊಂದಿರು ಮಾಲ್ಡೀಸ್ ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಲ್ಲಿ ಕೊನೆ ಸ್ಥಾನವನ್ನು ಹೊಂದಿದೆಯೆಂಬುದನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೧ ರ ಮೂಲಕ ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ.
ಪಟ್ಟಿ – ೧
ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದಕತೆ
(ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ‘೦೦೦ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಗಳಲ್ಲಿ, ಉತ್ಪಾದನೆ ಮೆಟ್ರಿಕ್‌ ಟನ್‌ಗಳಲ್ಲಿ, ಉತ್ಪಾದಕತೆ ಕಿಲೋ/ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಗೆ)
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ಮೂಲ: ಎಫ್.ಎ.ಓ
ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರವೃತ್ತಿ: —
ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವು ಹಲವು ವರ್ಷಗಳಿಂದೀಚೆಗೆ ಕೈಗೊಳಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಭಾರತವು ತನ್ನ ಅಗತ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲೂ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದುದೇ ಇದಕ್ಕೆ ಸಾಕ್ಷಿ. ಎಫ್.ಎ.ಓ ಒದಗಿಸಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರವೃತ್ತಿ (ಪಟ್ಟಿ – ೨)ಯ ಪ್ರಕಾರ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಪ್ರಗತಿ ಪಥದತ್ತ ಹೆಜ್ಜೆಯಿಡುತ್ತಿದೆ, ಅದರಲ್ಲೂ ಚೀನಾದಲ್ಲಿ ೧೯೯೧ರ ಬಳಿಕ ಅದ್ಭುತ ಬೆಳವಣಿಗೆಯಾಗುತ್ತಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಭಾರತ, ಥೈಲಾಂಡ್‌ಗಳಲ್ಲೂ ವಿಸ್ತರಣಾ ಕಾರ್ಯಗಳು ಅಧಿಕಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದೆ.
ಪಟ್ಟಿ – ೨ರ ಮೂಲಕ ನಾವಿಂದು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾದ ಮುಖ್ಯ ಅಂಶವೆಂದರೆ ೧೯೯೧ರ ತನಕ ವಿಶ್ವದ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಭಾರತಕ್ಕಿದ್ದ ಏಕಸ್ವಾಮ್ಯ ಇಂದಿಲ್ಲ. ಭಾರತಕ್ಕಿಂದು ಚೀನಾ ಪ್ರಬಲ ಪೈಪೋಟಿ ನೀಡುವ ಹಂತಕ್ಕೆ ಬೆಳೆದಿದ್ದು, ಈಗ ಅಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಮುಂದೆ ಭಾರತಕ್ಕೆ ಆತಂಕದ ಕ್ಷಣಗಳನ್ನು ನೀಡಬಹುದಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಇನ್ನಿತರೇ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲೂ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯು ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಎಫ್.ಎ.ಓ ಹೆಸರಿಸಿರುವ ಪಟ್ಟಿಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವ ಶ್ರೀಲಂಕಾ, ಪಾಕಿಸ್ಥಾನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿಯಿಲ್ಲದೆ ಇರುವುದರಿಂದ ಭಾರತದ ಪಾಲು ಇನ್ನಷ್ಟು ಕುಸಿಯುವ ಸಾಧ್ಯತೆ ಇದೆ. ಲಭ್ಯ ಮಾಹಿತಿಗಳ ಪ್ರಕಾರ ಈ ಎಲ್ಲಾ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿಂದು ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ನಮ್ಮ ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳ ರಾಜ್ಯಗಳ ಕರಾವಳಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ರೀತಿಯದ್ದಾಗಿದ್ದು, ಇದೀಗ ವಿಶ್ವ ವ್ಯಾಪಾರ ಸಂಸ್ಥೆ (W.T.O.)ಯ ಒಪ್ಪಂದದಂತೆ ಮುಕ್ತ ಆಮದಿಗೆ ಅವಕಾಶ ಒದಗಿರುವುದರಿಂದ ಮತ್ತು ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಬಳಕೆ ಭಾರತದಲ್ಲೇ ಅತ್ಯಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿರುವುದರಿಂದ ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿಂದು ಭಾರತ ಹೊರತಾಗಿ ಇನ್ನಿತರೇ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿಂದು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಬೆಳೆವಣಿಗೆ ಭಾರತಕ್ಕೆ ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ, ಉಡುಪಿ, ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಕಾಸರಗೋಡು ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಒಂದು ಪ್ರಮುಖ ಸಮಸ್ಯೆಯಾಗಿ ಕಾಡಬಹುದಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ದೊರೆಕಿರುವ ಆಕರ್ಷಣಾ ಬೆಲೆಯಿಂದ ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಹೆಚ್ಚಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸಮಸ್ಯೆಗಳನ್ನು ತಂದೊಡ್ಡಲು ಅವಕಾಶವನ್ನೊದಗಿಸುತ್ತಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ವಿಶ್ವದ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ತನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಿಸ್ತರಣಾ ಕಾರ್ಯವನ್ನು ವಿಶ್ವಾದಾದ್ಯಂತ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆಯಿಂದು ಒದಗಿಬಂದಿದೆ.
ಪಟ್ಟಿ – ೨
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ಮೂಲ: ಎಫ್.ಎ.ಓ
ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಮುಖ್ಯ ವಿಚಾರಗಳು:
೧. ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿ ಇಂದು ವಿಶ್ವವ್ಯಾಪಿಯಾಗುತ್ತಿದೆ. ಭಾರತಕ್ಕೆ ಈ ಮೊದಲಿದ್ದ ಏಕಸ್ವಾಮ್ಯ ಇನ್ನಿಲ್ಲ.
೨. ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವಲ್ಲೆಲ್ಲ ಬಳಕೆಯು ಆಗುತ್ತಿರಲೇ ಬೇಕು. ಆದ್ದರಿಂದ ಉತ್ತಮ ಗುಣಮಟ್ಟದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಯುತ್ತಿರುವ ಭಾರತ, ಈ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಬೇಕು.
೩. ವಿಶ್ವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಇಂದು ಮುಕ್ತವಾಗಿದ್ದು, ಚೀನಾವು ಈ ಸಾಲಿಗೆ ಸೇರಲಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳು ಭಾರತದ ಮಟ್ಟಿಗೆ ಕಠಿಣವಾಗಬಹುದು.
೪. ಭಾರತವು ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದಕತೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ಶ್ರಮಿಸಬೇಕೇ ಹೊರತು ವಿಸ್ತೀರ್ಣವನ್ನಲ್ಲ.
೫. ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುತ್ತಿರುವ ಇನ್ನಿತರೇ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳೊಂದಿಗೆ ಸೇರಿ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಬಳಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ವಿಶ್ವದಾದ್ಯಂತ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ವಿಸ್ತರಿಸಲು ಭಾರತವಿಂದು ಶ್ರಮಿಸಬೇಕಾದ ಅಗತ್ಯವಿದೆ.
೬. ಶ್ರೀಲಂಕಾದಲ್ಲಿ ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲೂ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿದ್ದು, ಅಲ್ಲಿಂದು ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಪ್ರಮಾಣದ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿಯಿಲ್ಲದಿರುವುದರಿಂದ ಈ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನ ಅಗತ್ಯ.
೭. ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿಂದು ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣ, ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಬಳಕೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿ ಸಂಗ್ರಹಣೆ ಅತ್ಯಗತ್ಯ.
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ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ – ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ದಿಗಿರುವ ಅವಕಾಶಗಳು – ವಿಜಯ ಕರ್ನಾಟಕ ೧೪-೦೨-೨೦೦೧.
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ದ.ಕ. ಕೃಷಿಕರ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಸಂಘ – ಮಂಗಳೂರು
ತೋಟಗಾರ್ಸ್‌ ಸಹಕಾರಿ ಸೇಲ್ಸ್‌ ಸೊಸೈಟಿ (ಲಿ) ಶಿರಸಿ ೧೯೯೮–೯೯
ತೋಟಗಾರ್ಸ್‌ ಸಹಕಾರಿ ಸೇಲ್ಸ್‌ ಸೊಸೈಟಿ, ಶಿರಸಿ, ಚಿನ್ನದ ಹಬ್ಬದ ಸ್ಮರಣ ಸಂಚಿಕೆ ೧೯೨೩–೭೩
ಸಿಂಗಾರ – ಮ್ಯಾಮ್‌ಕೋಸ್‌ ವಜ್ರಮಹೋತ್ಸವ ಸ್ಮರಣ ಸಂಚಿಕೆ ೧೯೩೯-೨೦೦೦
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೧
ಪೀಠಿಕೆ
ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲೂ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಿ ಬಳಸಲ್ಪಡುತ್ತಿರುವ ಒಂದು ಪ್ರಮುಖ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ ಅಡಿಕೆ. ಅಡಿಕೆಯು ನಮ್ಮ ದೇಶದ ಒಂದು ಮುಖ್ಯ ತೋಟಗಾರಿಕಾ ಬೆಳೆಯಾಗಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕಿಂದು ಸಾಮಾಜಿಕ, ಧಾರ್ಮಿಕ ಮತ್ತು ಆರ್ಥಿಕ ಮಹತ್ವವಿದ್ದು, ಇದಿಲ್ಲದೆ ಯಾವುದೇ ಮಹತ್ವದ ಕಾರ್ಯಗಳು ಆರಂಭವಾಗಲಾರದು. ದೇವರ ಪೂಜೆಗಾಗಲಿ, ಶುಭಸಮಾರಂಭಗಳಲ್ಲಾಗಲಿ ಅಡಿಕೆ ಇಲ್ಲದೆ ಇವು ನಡೆಯದು. ಉತ್ತರ ಭಾರತದ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಯಾವುದೇ ಶುಭ ಸಮಾರಂಭಗಳಲ್ಲಿ ಇಲ್ಲವೇ ಅತಿಥಿ ಸತ್ಕಾರ ಕಾರ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಒಂದು ಪ್ರತಿಷ್ಠಿತ ಸ್ಥಾನವಿದೆ. ಇಲ್ಲಿ ಅತಿಥಿಗಳಿಗೆ ಕೊಡುವ ಅಡಿಕೆ ಗಾತ್ರ ದೊಡ್ಡದಾದಷ್ಟು ಘನಸ್ಥಿಕೆಯೂ ಹೆಚ್ಚುತ್ತದೆ. ತಾಂಬೂಲ ಸೇವನೆಗೆ ಭಾರತದಲ್ಲಿರುವಷ್ಟು ಮಹತ್ವ ವಿಶ್ವದ ಇನ್ಯಾವುದೇ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿಲ್ಲ. ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಅಡಿಕೆಯಿಂದೊಡಗೂಡಿದ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಹೊರರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲೂ ಬೇಡಿಕೆ ಏರ ತೊಡಗಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆಗಿಂದು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಸ್ಥಾನಮಾನ ದೊರಕಿದಂತಾಗಿದೆ.
ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಯನ್ನು ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಕರ್ನಾಟಕ, ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಅಸ್ಸಾಂ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಳ್ಳಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದನ್ನು ಅವಲಂಬಿಸಿ ಹಲವು ಕೋಟಿಗಳಷ್ಟು ಕೃಷಿಕರು, ಕೃಷಿಕಾರ್ಮಿಕರು ಮತ್ತು ಉದ್ಯಮಿಗಳು ತಮ್ಮ ಜೀವನವನ್ನು ನಡೆಸುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರದಿಂದ ನಮ್ಮ ಸರಕಾರಗಳಿಗೆ ಅಗಾಧ ಪ್ರಮಾಣದ ಆದಾಯವು ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷ ಮತ್ತು ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ದೊರಕುತ್ತಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ವಿವಿಧ ಉದ್ದಿಮೆಗಳ ಬೆಳವಣಿಗೆ, ಉದ್ಯೋಗ ನಿರ್ಮಾಣ ಮತ್ತು ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸೇವೆಗಳಾದ ಹಣಕಾಸು ಸಂಸ್ಥೆ, ಸಾರಿಗೆ, ಶಿಕ್ಷಣ ಮುಂತಾದವುಗಳ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯೂ ಆಗುತ್ತಲಿದೆ. ಉದಾಹರಣೆಗೆ ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯದ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ, ಕೇರಳದ ಕಾಸರಗೋಡು ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಮಹತ್ತರ ಪಾತ್ರವನ್ನು ನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಾಗುವ ಆಗು ಹೋಗುಗಳು ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿನ ಕೈಗಾರಿಕೆ, ಹಣಕಾಸಿನ ಸಂಸ್ಥೆ, ಶಿಕ್ಷಣ ಸಂಸ್ಥೆ, ಸಾರಿಗೆ, ವಾಣಿಜ್ಯ ವ್ಯವಹಾರ ಮತ್ತಿತರೇ ವಹಿವಾಟುಗಳ ಭವಿಷ್ಯವನ್ನು ನಿರ್ಧರಿಸುವುದು. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ದೇಶದಾದ್ಯಂತ ಇಂದು ನಡೆಯುವ ಅಡಿಕೆ ವಹಿವಾಟು ಸುಮಾರು ೧೨,೦೦೦ ಕೋಟಿಗಳಿಂಗಿಂತಲೂ ಅಧಿಕವಾಗಿದ್ದು, ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಾಗಬಲ್ಲ ಯಾವುದೇ ಏರಿಳಿತಗಳು ದೇಶದ ಆರ್ಥಿಕತೆಯ ಮೇಲೆ ಪ್ರಬಲ ಪರಿಣಾಮ ಬೀರಬಲ್ಲದು.
ಅಡಿಕೆಯ ಇತಿಹಾಸ:
ಸಸ್ಯ ಶಾಸ್ತ್ರದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ “ಅರೆಕಾಕಟೇಚು” ಎಂದಾಗಿದ್ದು, ಇದರ ಮೂಲದ ಬಗ್ಗೆ ಹಲವು ಭಿನ್ನಾಭಿಪ್ರಾಯಗಳಿದ್ದರೂ, ಇದು ಮಲಯಾ ದೇಶದಲ್ಲಿ ಹುಟ್ಟಿ ನಂತರ ಇತರೇ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳತ್ತ ಪಸರಿತೆಂಬುದನ್ನು ಹಲವು ಮಾಹಿತಿಗಳ ಆಧಾರದಿಂದ ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಯಾವಾಗ ಹುಟ್ಟಿ ಬಂತು ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ಖಚಿತ ಮಾಹಿತಿಯಿಲ್ಲದಿದ್ದರೂ, ಅದು ಕ್ರಿ.ಪೂ. ದಲ್ಲೇ ಉನ್ನತ ಸ್ಥಾನಗಳಿಸಿಕೊಂಡಿತ್ತೆಂಬುದನ್ನು ಐತಿಹಾಸಿಕ ಗ್ರಂಥಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಿರುವ ವಿಚಾರಗಳಿಂದ ಅರಿತುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ವೇದ, ಉಪನಿಷತ್ ಮತ್ತು ಸಂಹಿತೆಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಮಹತ್ವದ ಬಗ್ಗೆ ವರ್ಣನೆಗಳಿದ್ದು, ಗುಪ್ತರ ಕಾಲದ ಶಾಸನಗಳು, ಆ ಬಳಿಕ ಬಂದ ಕಾವ್ಯಗಳು ಮತ್ತು ಗ್ರಂಥಗಳು ಅಡಿಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಹೆಸರಿಸಿದ್ದು ಈ ಎಲ್ಲಾ ಆಧಾರಗಳಿಂದ ಅಡಿಕೆಯು ಅನಾಧಿಕಾಲದಿಂದಲೂ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಉಪಯೋಗದಲ್ಲಿ ಇತ್ತೆಂಬುದನ್ನು ನಾವು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ನಾಲ್ಕನೆ ಶತಮಾನದಲ್ಲಿ ವಾಗ್ಭಟನು ಬರೆದ ‘ಅಷ್ಟಾಂಗ ಹೃದಯ’ವೆಂಬ ಗ್ರಂಥದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯು ಬಿಳಿತೊನ್ನು, ಕುಷ್ಠ, ಕೆಮ್ಮು, ಮೂರ್ಛಾರೋಗ, ಹುಳಗಳ ಭಾಧೆ, ರಕ್ತಹೀನತೆ ಮತ್ತು ಶಾರೀರಿಕ ಬೆಳೆವಣಿಗೆ ಮುಂತಾದವುಗಳನ್ನು ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿಡಲು ಸಹಾಯಕವೆಂದು ಹೆಸರಿಸಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ವಿಷ್ಣುಶರ್ಮನು ‘ಹಿತೋಪದೇಶ’ದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯು ಕಫ ಮತ್ತು ಬಾಯಿಯ ದುರ್ವಾಸನೆಯನ್ನು ಹೋಗಲಾಡಿಸಲು ಉಪಕಾರಿಯೆಂದು ಹೇಳಲಾಗಿದ್ದು, ಇದೇ ರೀತಿಯಣ ವರ್ಣನೆಗಳನ್ನು ಮತ್ತಿತರೇ ಉಪಯೋಗಗಳನ್ನು ಹಲವು ಪ್ರಾಚೀನ ಗ್ರಂಥಗಳು ಹೆಸರಿಸಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಐತಿಹಾಸಿಕ ಮೂಲ ಮತ್ತು ಮಹತ್ವವಿದೆಯಿಂಬುದನ್ನು ನಾವಿಂದು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ.
ಭಾರತದ ಐತಿಹಾಸಿಕ ಪುಟಗಳನ್ನು ತಿರುಚಿದಾಗ ಅಡಿಕೆಗೆ ಅನಾದಿ ಕಾಲದಿಂದಲೂ ಇದ್ದ ಸಾಮಾಜಿಕ ಮತ್ತು ಧಾರ್ಮಿಕ ಮಹತ್ವವನ್ನು ಅರಿತುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಉದಾಹರಣೆಗೆ ಮೊಗಲರ ಕಾಲದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಬಹಳಷ್ಟು ಮಹತ್ವ ದೊರಕಿತ್ತು. ಆ ಕಾಲದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯಿಂದೊಡಗೂಡಿದ ವೈವಿಧ್ಯಮಯ ತಾಬೂಲದ ಸೇವನೆಯಾಗುತ್ತಿತ್ತು. ಈ ತಾಬೂಲದಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಬೆಲೆಯ ಸಾಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳಾದ ಲವಂಗ, ಯಾಲಕ್ಕೆ, ಜಾಯಿಪತ್ರೆ, ಕೇಸರಿ, ಸಿಹಿ ಪದಾರ್ಥ ಇತ್ಯಾದಿಗಳ ಬಳಕೆಯಾಗುತ್ತಿತ್ತು. ಇದೇ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಮುಂದುವರಿದು ಇದೀಗ ಅಡಿಕೆಯಿಂದೊಡಗೂಡಿದ ನಾನಾ ರೀತಿಯ ವೀಳ್ಯದೆಲೆಗಳನ್ನು ಉಪಗೋಗಿಸಿ ತಯಾರಿಸಿ ಮಾಡಲಾಗುವ ತಾಬೂಲ ಯಾ ಬೀಡಾಗಳ ಸೇವನೆ ದೇಶದಾದ್ಯಂತ ಕಾಣಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇವೆಲ್ಲಾ ಅಡಿಕೆಗಿಂದು ನಮ್ಮಲ್ಲಿರುವ ಮಹತ್ವವನ್ನು ತಿಳಿಸುತ್ತದೆ.
ಅಡಿಕೆಯಲ್ಲಿ ನಾನಾ ರೀತಿಯ ಔಷಧೀಯ ಗುಣಗಳಿವೆಯೆಂಬುದನ್ನು ಪುರಾತನ ಗ್ರಂಥಗಳೇ ತಿಳಿಸುತ್ತಿದ್ದರೂ, ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಇದನ್ನು ಕೇವಲ ಜಗಿಯಲು ಮಾತ್ರ ಉಪಗೋಗಿಸುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಅಡಿಕೆಯ ಪರಿಪೂರ್ಣ ಬಳಕೆ ನಮ್ಮಲ್ಲಿನ್ನೂ ಆಗಿಲ್ಲ ಎನ್ನಬಹುದು. ಅಡಿಕೆಯ ಹಿಂಗಾರಕ್ಕೆ ಇರುವ ಪರಿಮಳ, ದ್ರವ್ಯಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಅವಕಾಶವಿರಲೂ ಬಹುದು. ಈ ಬಗ್ಗೆ ನಮ್ಮಲ್ಲೇನೂ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಾದಂತಿಲ್ಲ. ಅಡಿಕೆಯ ಸಿಪ್ಪೆ, ಮರ, ಕಾಂಡ, ಎಲೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಂದ ಹಲವು ರೀತಿಯ ಪ್ರಯೋಜನಗಳನ್ನು ಪಡಕೊಳ್ಳಲು ಅವಕಾಶಗಳಿದ್ದರೂ ಇವಕ್ಕಿನ್ನೂ ಕ್ಷೇತ್ರ ಕೈಹಾಕಿಲ್ಲ. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪರಿಪೂರ್ಣ ಪ್ರಯೋಜನಗಳನ್ನು ಪಡೆಯಲು ಮತ್ತು ಹೆಚ್ಚಿನ ಆದಾಯಗಳಿಸಲು ಇಲ್ಲಿಂದು ಅವಕಾಶಗಳಿದ್ದು ಇವನ್ನಿಂದು ಕ್ಷೇತ್ರ ತನ್ನದಾಗಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು.
ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ಕರಾವಳಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಜನರ ದೈನಂದಿನ ಜೀವನದ ಒಂದು ಅವಿಭಾಜ್ಯ ಅಂಗವಾಗಿದ್ದರೂ, ಈ ಕ್ಷೇತ್ರವು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಏಳು ಬೀಳುಗಳನ್ನು ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಹಿನ್ನಲೆಯಲ್ಲಿ ಈ ಗ್ರಂಥವು ಅದಕ್ಕಿರುವ ಕಾರಣಗಳನ್ನು ಮತ್ತು ಅಳವಡಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳನ್ನು ಸೂಚಿಸುವ ದಿಕ್ಕಿನದ್ದಾಗಿದೆ. ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ದಿಕ್ಕೆಡಲು ಒಂದು ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಅದರ ಬೆಲೆಯಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಏರುಪೇರು. ಆರ್ಥಿಕ ಸಿದ್ಧಾಂತದ ಪ್ರಕಾರ ಯಾವುದೇ ಉತ್ಪನ್ನದ ಧಾರಣೆ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೊಳಗಾಗುವುದು ಅದರ ಪೂರೈಕೆ ಮತ್ತು ಬೇಡಿಕೆಗಳಲ್ಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಬದಲಾವಣೆಗಳಿಂದ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ನಾವಿಂದು ದೇಶದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವೆಷ್ಟು, ಇದರ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯೇನು, ಇದನ್ನಿಂದು ಯಾವ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಬಳಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಆಧಾರದಲ್ಲಿ ತಿಳಿಸುವ ಪುಸ್ತಕಗಳ ಅಭಾವ ನಮ್ಮಲ್ಲಿರುವುದರಿಂದ ಮತ್ತು ಈ ಎಲ್ಲಾ ವಿಷಯಗಳನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರರು, ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರು, ಸಂಸ್ಥೆಗಳು, ಇಂದಿನ ಮತ್ತು ಮುಂದಿನ ಜನಾಗದ ಜನರು ಅರಿತುಕೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿರುವುದರಿಂದ ಈ ಪುಸ್ತಕಗಳನ್ನು ಬರೆಯುವ ಉದ್ದೇಶವನ್ನು ನಾನಿಟ್ಟುಕೊಂಡೆ.
ಈ ಗ್ರಂಥವು ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ದೇಶದಲ್ಲಿರುವ ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ, ಅದರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ, ಇದಕ್ಕಿರುವ ಆಂತರಿಕ ಮತ್ತು ಬಾಹ್ಯ ಬೇಡಿಕೆ, ಧಾರಣೆಯ ವರ್ತನೆ, ಕ್ಷೇತ್ರವೆದುರಿಸುತ್ತಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು, ಅವಕ್ಕಿರುವ ಪರಿಹಾರಗಳು, ಸರಕಾರ, ಸಂಸ್ಥೆ ಮತ್ತು ಸಂಘಗಳಿಂದಾದ ಪ್ರಯತ್ನಗಳು ಮತ್ತು ಇತರೇ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಲಭ್ಯ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಆಧಾರದಲ್ಲಿ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೊದಗಿಸಲಿದೆ. ಈ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳು ಸರಕಾರದ ವಿಭಾಗಗಳದ್ದಾಗಿದ್ದು, ಇವು ಪರಿಪೂರ್ಣವಲ್ಲವೆಂಬ ಭಾವನೆ ನಮ್ಮಲ್ಲಿದ್ದರೂ, ಇವುಗಳ ಆಧಾರದಿಂದ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ಇಂದೇನು ಆಗುತ್ತಿದೆ, ಎತ್ತ ಸಾಗುತ್ತಿದೆ, ಮುಂದೇನಾಗಬೇಕು ಮತ್ತು ಆಗಬಹುದು ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಲು ಖಂಡಿತವಾಗಿಯೂ ಸಾಧ್ಯ. ಆದ್ದರಿಂದ ಇದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೆ ಪೂರಕವಾಗಬಹುದೆಂಬ ಭಾವನೆ ನನ್ನದು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೨
ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಕೃಷಿ
ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆಯ ಕೃಷಿಯನ್ನು ವ್ಯವಸ್ಥಿತ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಕೈಗೊಳ್ಳಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಚೀನಾ ದೇಶವು ಕೂಡ ಇದರ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನು ಸುಧಾರಿತ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ಅಂಶ ಬೆಳಕಿಗೆ ಬರುತ್ತಲಿದೆ. ಈ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲದೆ ಇಂಡೋನೇಶಿಯಾ, ಬಾಂಗ್ಲ, ಶ್ರೀಲಂಕ, ಮ್ಯಾನಮಾರ್, ಮಲೇಶಿಯಾ, ಥೈಲೇಂಡ್, ಮಾಲ್ಡೀಸ್‌ ಮುಂತಾದ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುತ್ತಿದ್ದು ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ವಿಶ್ವ ವ್ಯಾಪಿ ಬೆಳೆಯಾಗುತ್ತಿದೆ ಎನ್ನಲೂ ಬಹುದು. ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿಂದು ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ವಿವಿಧ ಆಹಾರ ಮತ್ತು ಆಹಾರೇತರ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳನ್ನು ಪೂರೈಸುತ್ತಿರುವ ರೋಮಿನ (ಇಟಲಿ) ಎಫ್‌ಎಓ ಒದಗಿಸಿರುವ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೧ ರಲ್ಲಿ ಕೊಡಲಾಗಿದ್ದು, ಇದರ ಪ್ರಕಾರ ೧೯೯೮–೯೯ ರಲ್ಲಿ ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವಾಗುತ್ತಿದ್ದ ಒಟ್ಟು ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಸುಮಾರು ೪,೬೮,೩೧೬ ಹೆಕ್ಟೇರುಗಳು ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರಮಾಣ ಸಮಾರು ೫,೯೩,೨೯೫ ಮೆಟ್ರಿಕ್ ಟನ್‌ಗಳು. ಇದರಲ್ಲಿ ವಿಸ್ತೀರ್ಣದ ಮಟ್ಟಿಗೆ ಭಾರತದ ಪಾಲು ಶೇಕಡಾ ೫೭, ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಶೇಕಡಾ ೫೩, ಇಂಡೋನೇಶಿಯಾವು ವಿಶ್ವದ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಒಟ್ಟಾರೆ ವಿಸ್ತೀರ್ಣದ ಶೇಕಡಾ ೧೬ನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದು, ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಕೇವಲ ಶೇಕಡಾ ೫ರಷ್ಟಾಗಿದೆ. ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಚೀನಾವು ವಿಸ್ತೀರ್ಣದಲ್ಲಿ ಶೇಕಡಾ ೧೬ನ್ನು ಹೊಂದಿದು, ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಅದು ಶೇಕಡಾ ೨೯ರಷ್ಟಿದೆ. ಉತ್ಪಾದಕತೆ ಯಾ ಇಳುವರಿಯಲ್ಲಿ ಚೀನಾವು ಅಗ್ರಸ್ಥಾನದಲ್ಲಿದ್ದು, ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಹೆಕ್ಟೇರೊಂದರ ೩೭೫೨ ಕಿಲೋ ಆಗಿದ್ದು, ೩೩೩ ಕಿಲೋ ಹೊಂದಿರು ಮಾಲ್ಡೀಸ್ ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಲ್ಲಿ ಕೊನೆ ಸ್ಥಾನವನ್ನು ಹೊಂದಿದೆಯೆಂಬುದನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೧ ರ ಮೂಲಕ ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ.
ಪಟ್ಟಿ – ೧
ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದಕತೆ
(ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ‘೦೦೦ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಗಳಲ್ಲಿ, ಉತ್ಪಾದನೆ ಮೆಟ್ರಿಕ್‌ ಟನ್‌ಗಳಲ್ಲಿ, ಉತ್ಪಾದಕತೆ ಕಿಲೋ/ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಗೆ)
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ಮೂಲ: ಎಫ್.ಎ.ಓ
ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರವೃತ್ತಿ: —
ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವು ಹಲವು ವರ್ಷಗಳಿಂದೀಚೆಗೆ ಕೈಗೊಳಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಭಾರತವು ತನ್ನ ಅಗತ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲೂ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದುದೇ ಇದಕ್ಕೆ ಸಾಕ್ಷಿ. ಎಫ್.ಎ.ಓ ಒದಗಿಸಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರವೃತ್ತಿ (ಪಟ್ಟಿ – ೨)ಯ ಪ್ರಕಾರ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಪ್ರಗತಿ ಪಥದತ್ತ ಹೆಜ್ಜೆಯಿಡುತ್ತಿದೆ, ಅದರಲ್ಲೂ ಚೀನಾದಲ್ಲಿ ೧೯೯೧ರ ಬಳಿಕ ಅದ್ಭುತ ಬೆಳವಣಿಗೆಯಾಗುತ್ತಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಭಾರತ, ಥೈಲಾಂಡ್‌ಗಳಲ್ಲೂ ವಿಸ್ತರಣಾ ಕಾರ್ಯಗಳು ಅಧಿಕಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದೆ.
ಪಟ್ಟಿ – ೨ರ ಮೂಲಕ ನಾವಿಂದು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾದ ಮುಖ್ಯ ಅಂಶವೆಂದರೆ ೧೯೯೧ರ ತನಕ ವಿಶ್ವದ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಭಾರತಕ್ಕಿದ್ದ ಏಕಸ್ವಾಮ್ಯ ಇಂದಿಲ್ಲ. ಭಾರತಕ್ಕಿಂದು ಚೀನಾ ಪ್ರಬಲ ಪೈಪೋಟಿ ನೀಡುವ ಹಂತಕ್ಕೆ ಬೆಳೆದಿದ್ದು, ಈಗ ಅಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಮುಂದೆ ಭಾರತಕ್ಕೆ ಆತಂಕದ ಕ್ಷಣಗಳನ್ನು ನೀಡಬಹುದಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಇನ್ನಿತರೇ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲೂ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯು ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಎಫ್.ಎ.ಓ ಹೆಸರಿಸಿರುವ ಪಟ್ಟಿಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವ ಶ್ರೀಲಂಕಾ, ಪಾಕಿಸ್ಥಾನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿಯಿಲ್ಲದೆ ಇರುವುದರಿಂದ ಭಾರತದ ಪಾಲು ಇನ್ನಷ್ಟು ಕುಸಿಯುವ ಸಾಧ್ಯತೆ ಇದೆ. ಲಭ್ಯ ಮಾಹಿತಿಗಳ ಪ್ರಕಾರ ಈ ಎಲ್ಲಾ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿಂದು ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ನಮ್ಮ ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳ ರಾಜ್ಯಗಳ ಕರಾವಳಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ರೀತಿಯದ್ದಾಗಿದ್ದು, ಇದೀಗ ವಿಶ್ವ ವ್ಯಾಪಾರ ಸಂಸ್ಥೆ (W.T.O.)ಯ ಒಪ್ಪಂದದಂತೆ ಮುಕ್ತ ಆಮದಿಗೆ ಅವಕಾಶ ಒದಗಿರುವುದರಿಂದ ಮತ್ತು ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಬಳಕೆ ಭಾರತದಲ್ಲೇ ಅತ್ಯಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿರುವುದರಿಂದ ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿಂದು ಭಾರತ ಹೊರತಾಗಿ ಇನ್ನಿತರೇ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿಂದು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಬೆಳೆವಣಿಗೆ ಭಾರತಕ್ಕೆ ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ, ಉಡುಪಿ, ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಕಾಸರಗೋಡು ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಒಂದು ಪ್ರಮುಖ ಸಮಸ್ಯೆಯಾಗಿ ಕಾಡಬಹುದಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ದೊರೆಕಿರುವ ಆಕರ್ಷಣಾ ಬೆಲೆಯಿಂದ ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಹೆಚ್ಚಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸಮಸ್ಯೆಗಳನ್ನು ತಂದೊಡ್ಡಲು ಅವಕಾಶವನ್ನೊದಗಿಸುತ್ತಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ವಿಶ್ವದ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ತನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಿಸ್ತರಣಾ ಕಾರ್ಯವನ್ನು ವಿಶ್ವಾದಾದ್ಯಂತ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆಯಿಂದು ಒದಗಿಬಂದಿದೆ.
ಪಟ್ಟಿ – ೨
ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರವೃತ್ತಿ
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(ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ‘೦೦೦ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಗಳಲ್ಲಿ, ಉತ್ಪಾದನೆ ಮೆಟ್ರಿಕ್‌ ಟನ್‌ಗಳಲ್ಲಿ)
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ಮೂಲ: ಎಫ್.ಎ.ಓ
ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಮುಖ್ಯ ವಿಚಾರಗಳು:
೧. ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿ ಇಂದು ವಿಶ್ವವ್ಯಾಪಿಯಾಗುತ್ತಿದೆ. ಭಾರತಕ್ಕೆ ಈ ಮೊದಲಿದ್ದ ಏಕಸ್ವಾಮ್ಯ ಇನ್ನಿಲ್ಲ.
೨. ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವಲ್ಲೆಲ್ಲ ಬಳಕೆಯು ಆಗುತ್ತಿರಲೇ ಬೇಕು. ಆದ್ದರಿಂದ ಉತ್ತಮ ಗುಣಮಟ್ಟದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಯುತ್ತಿರುವ ಭಾರತ, ಈ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಬೇಕು.
೩. ವಿಶ್ವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಇಂದು ಮುಕ್ತವಾಗಿದ್ದು, ಚೀನಾವು ಈ ಸಾಲಿಗೆ ಸೇರಲಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳು ಭಾರತದ ಮಟ್ಟಿಗೆ ಕಠಿಣವಾಗಬಹುದು.
೪. ಭಾರತವು ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದಕತೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ಶ್ರಮಿಸಬೇಕೇ ಹೊರತು ವಿಸ್ತೀರ್ಣವನ್ನಲ್ಲ.
೫. ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುತ್ತಿರುವ ಇನ್ನಿತರೇ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳೊಂದಿಗೆ ಸೇರಿ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಬಳಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ವಿಶ್ವದಾದ್ಯಂತ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ವಿಸ್ತರಿಸಲು ಭಾರತವಿಂದು ಶ್ರಮಿಸಬೇಕಾದ ಅಗತ್ಯವಿದೆ.
೬. ಶ್ರೀಲಂಕಾದಲ್ಲಿ ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲೂ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿದ್ದು, ಅಲ್ಲಿಂದು ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಪ್ರಮಾಣದ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿಯಿಲ್ಲದಿರುವುದರಿಂದ ಈ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನ ಅಗತ್ಯ.
೭. ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿಂದು ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣ, ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಬಳಕೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿ ಸಂಗ್ರಹಣೆ ಅತ್ಯಗತ್ಯ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೩
ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆ
 
ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಕೃಷಿಯನ್ನು ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲೇ ನಮ್ಮ ಪೂರ್ವಜರು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಾ ಬಂದಿದ್ದು, ಇದಿಂದು ಒಂದು ವ್ಯವಸ್ಥಿತ ರೀತಿಯ ಕೃಷಿಯಾಗಿ ಮಾರ್ಪಟ್ಟಿದೆ. ಸ್ವಾತಂತ್ರ್ಯ ಪೂರ್ವದಲ್ಲಿ ಆಂತರಿಕ ಅಗತ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆ ಭಾರತದಲ್ಲಾಗದೆ ಇದ್ದುದರಿಂದ ದೇಶವು ತನ್ನ ಅಗತ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದನ್ನು ಆಗ್ನೇಯ ಏಷ್ಯಾದ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಂದ ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುತ್ತಿತ್ತು. ಆದರೆ ಈ ರೀತಿಯ ಆಮದಿನಿಂದಾಗಿ ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಬೆಳೆಯುತ್ತಿದ್ದ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯ ಮೇಲೆ ಪ್ರಬಲ ಹೊಡೆತ ಬೀಳಲಾರಂಭಿಸಿದಾಗ ಬೆಳೆಗಾರರೆಲ್ಲ ಒಗ್ಗೂಡಿ ಪ್ರತಿಭಟನೆಯನ್ನು ಸೂಚಿಸಿದ ಕಾರಣ ಭಾರತ ಸರಕಾರವು ೧೯೪೯ರಲ್ಲೆ ಭಾರತದ ಕೇಂದ್ರೀಯ ಅಡಿಕೆ ಸಮಿತಿಯನ್ನು ರೂಪಿಸಿ, ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ ಮತ್ತು ಅದಕ್ಕೆ ಸಂಬಂಧಪಟ್ಟ ಇತರೇ ವಿಚಾರಗಳಿಗಾಗಿ ಸಂಶೋಧನೆ ಮತ್ತು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಕಾರ್ಯಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಅವಕಾಶ ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟಿತ್ತು. ಇದಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಪಂಚವಾರ್ಷಿಕ ಯೋಜನೆಗಳಲ್ಲಿ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ನೆರವನ್ನು ನೀಡಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಬೆಳೆವಣಿಗೆಗೆ ಉತ್ತೇಜನ ದೊರಕಿತು. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಯೋಗ್ಯ ಪರಿಸರದಿಂದಾಗಿ ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಯು ವರ್ಷಗಳು ಕಳೆದಂತೆ ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೊಳ್ಳಲಾರಂಭಿಸಿತು.
ಭಾರತದಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನು ಪ್ರಮುಖವಾಗಿ ಕರ್ನಾಟಕ, ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಅಸ್ಸಾಂ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದು, ಇವುಗಳೊಂದಿಗೆ ಮೇಘಾಲಯ, ತಮಿಳುನಾಡು, ಪಶ್ಚಿಮ ಬಂಗಾಳ, ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರ, ಆಂಧ್ರ ಪ್ರದೇಶ, ಗೋವಾ, ತ್ರಿಪುರ, ಮಿಜೋರಾಂ, ಪಾಂಡಿಚೇರಿ, ಅಂಡಮಾನ್‌ಮತ್ತು ನಿಕೋಬಾರ್ ದ್ವೀಪ ಸಮೂಹಗಳಲ್ಲೂ ಬೆಳಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ೧೯೯೮–೯೯ರಲ್ಲಿ ದೇಶದ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣವು ಸುಮಾರು ೩,೭೨,೦೦೦ ಹೆಕ್ಡೇರ್ ಗಳಾಗಿದ್ದು ಇದರಿಂದ ಲಭ್ಯವಾದ ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರಮಾಣವು ಸುಮಾರು ೪,೧೫,೦೦೦ ಟನ್‌ಗಳು. ೧೯೯೮–೯೯ ರ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಪ್ರಕಾರ ದೇಶದ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಒಟ್ಟು ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಕರ್ನಾಟಕ, ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಅಸ್ಸಾಂಗಳ ಪಾಲು ಶೇಕಡಾ ೮೩ರಷ್ಟಾಗಿದೆ. ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ಕರ್ನಾಟಕವು ವಿಸ್ತೀರ್ಣದಲ್ಲಿ ಶೇಕಡಾ ೨೯.೩ನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದು, ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಇದರ ಪಾಲು ಶೇಕಡಾ ೩೮.೫ ಆಗಿದೆ. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಯಲ್ಲಿ ಕರ್ನಾಟಕವಿಂದು ದೇಶದಲ್ಲಿ ಅಗ್ರಸ್ಥಾನವನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದು, ಆ ಬಳಿಕದ ಸ್ಥಾನಗಳನ್ನು ಕ್ರಮವಾಗಿ ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಅಸ್ಸಾಂಗಳದ್ದಾಗಿದೆ. (ಪಟ್ಟಿ – ೩)
ಪಟ್ಟಿ – ೩
ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆ ೧೯೯೮–೯೯
(ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಗಳಲ್ಲಿ, ಉತ್ಪಾದನೆ ಮೆಟ್ರಿಕ್‌ ಟನ್‌ಗಳಲ್ಲಿ)
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ರಾಜ್ಯಗಳಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ವ್ಯವಸಾಯ:
ಕರ್ನಾಟಕ: ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯದಲ್ಲಿಂದು ಕೈಗೊಳ್ಳಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನು ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಎರಡು ವಿಭಾಗಗಳನ್ನಾಗಿ ಮಾಡಬಹುದು. ಅವುಗಳೆಂದರೆ, (೧) ಮಲೆನಾಡು ಪ್ರದೇಶ ಮತ್ತು (೨) ಬಯಲು ಪ್ರದೇಶ.
೧. ಮಲೆನಾಡು ಪ್ರದೇಶ:
ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮಾಣದ ಮಳೆ ಬೀಳುವ ಮಲೆನಾಡು ಪ್ರದೇಶವು ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ, ಉಡುಪಿ, ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ, ಶಿವಮೊಗ್ಗ ಮತ್ತು ಚಿಕ್ಕಮಗಳೂರು ಜಿಲ್ಲೆಗಳನ್ನೊಳಗೊಂಡಿದ್ದು ಈ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿ ಕರ್ನಾಟಕದ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಒಟ್ಟು ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಯ ಶೇಕಡಾ ೭೮ಕಿಂತಲೂ ಹೆಚ್ಚಿದೆ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಪೈಕಿ ಅವಿಭಜಿತ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯೊಂದೇ ಶೇಕಡಾ ೩೦ರ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಯನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದು, ಬಳಿಕದ ಸ್ಥಾನವನ್ನು ಕ್ರಮವಾಗಿ ಶಿವಮೊಗ್ಗ, ಉತ್ತರಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಚಿಕ್ಕಮಗಳೂರು ಜಿಲ್ಲೆಗಳದ್ದಾಗಿದೆ. ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯಲ್ಲಿ ಸುಳ್ಯ ತಾಲೂಕು ಪ್ರಥಮ ಸ್ಥಾನದಲ್ಲಿದ್ದು, ಆ ಬಳಿಕದ ಸ್ಥಾನಗಳನ್ನು ಕ್ರಮವಾಗಿ ಬಂಟ್ವಾಳ, ಪುತ್ತೂರು, ಬೆಳ್ತಂಗಡಿ ಮತ್ತು ಮಂಗಳೂರುಗಳು ಆಕ್ರಮಿಸಿಕೊಂಡಿವೆ. ಉಡುಪಿ ಜಿಲ್ಲೆಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಕಳ ಅಗ್ರಸ್ಥಾನದಲ್ಲಿದ್ದು, ನಂತರದ ಸ್ಥಾನಗಳು ಕುಂದಾಪುರ, ಉಡುಪಿಗಳದ್ದಾಗಿದೆ. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ರಾಜ್ಯದ ಒಟ್ಟು ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಗಳು ಕುಂದಾಪುರ, ಉಡುಪಿಗಳದ್ದಾಗಿದೆ. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ರಾಜ್ಯದ ಒಟ್ಟು ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಗಳನ್ನು ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಂಡಾಗ ಅವಿಭಜಿತ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆ ಅಗ್ರ ಸ್ಥಾನದಲ್ಲಿದ್ದು, ಇದರ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನು ಮುಖ್ಯ ಕಸುಬನ್ನಾಗಿಸಿಕೊಂಡು ಹಲವು ಲಕ್ಷ ಕೃಷಿಕರು ಮತ್ತು ಕಾರ್ಮಿಕರು ತಮ್ಮ ಜೀವನವನ್ನು ನಡೆಸುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಇದೇ ರೀತಿಯಾಗಿ ಮಲೆನಾಡಿನ ಇನ್ನಿತರೇ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುವ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲೂ ನಾವಿಂದು ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ.
೨. ಬಯಲು ಪ್ರದೇಶ:
ಇದರಲ್ಲಿ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ತುಮಕೂರು, ಚಿತ್ರದುರ್ಗ, ಹಾಸನ, ಮಂಡ್ಯ ಮತ್ತು ಮೈಸೂರು ಜಿಲ್ಲೆಗಳಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಮಳೆಯ ಪ್ರಮಾಣವು ಮಲೆನಾಡು ಪ್ರದೇಶಕ್ಕೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಕಡಿಮೆಯಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ನೀರಾವರಿ ಮ್ಯವಸ್ಥೆಗಳ ಮುಖಾಂತರ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಯನ್ನಿಂದು ಕೈಗೊಳ್ಳಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ದೊರಕುತ್ತಿರುವ ಹೆಚ್ಚಿನ ಧಾರಣೆಯಿಂದ ಈ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿ ಇದರ ವ್ಯವಸಾಯವು ಗಣನೀಯವಾಗಿ ವೃದ್ಧಿಸತೊಡಗಿದೆ. ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲದ ಬೆಂಗಳೂರು ಮತ್ತು ಕೊಡಗು ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲೂ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಯಿಂದು ಜನಪ್ರಿಯಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದೆ.
ಕೇರಳ: ಕೇರಳ ರಾಜ್ಯದಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆ ವ್ಯಸಾಯವನ್ನು ಅಲೆಪ್ಪಿ, ಎರ್ನಾಕುಲಂ, ಇಡುಕ್ಕಿ, ತಿರುವನಂತಪುರ, ಕಿಲ್ವಾನ್, ಕಾಸರಗೋಡು, ಕೊಟ್ಟಾಯಂ, ತ್ರಿಶೂರ್, ಪಾಲ್ಗಾಟು, ಮಲಪುರಂ, ಕಲ್ಲಿಕೋಟೆ, ಕಣ್ಣಾನೂರು ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಳ್ಳಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ಕಾಸರಗೋಡಿನ ಪಾಲು ಅತ್ಯಧಿಕ.
ಅಸ್ಸಾಂ: ಅಸ್ಸಾಂ ರಾಜ್ಯದ ಪ್ರತಿಯೊಂದು ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲೂ ಅಡಿಕೆಯ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದರೂ ಕಮರೂಪ್ ಮತ್ತು ಶಿಭಸಾಗರ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಇದು ಅಧಿಕ ಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿದೆ. ಆ ಬಳಿಕದ ಸ್ಥಾನಗಳನ್ನು ಕ್ರಮವಾಗಿ ದರಂಗ್‌, ಗೋಲ್‌ಪುರ, ನೋವ್‌ಗಂಗ್‌, ಕಚ್ಚಾರ್, ದಿಬ್‌ರೂಗಡ್‌, ಲಕ್ಷ್ಮೀಪುರ ಜಿಲ್ಲೆಗಳು ಹೊಂದಿವೆ.
ಇನ್ನಿತರೆ ರಾಜ್ಯಗಳು: ತಮಿಳುನಾಡಿನ ಮೆಟ್ಟುಪಾಳ್ಯಂ, ಮಹಾರಷ್ಟ್ರದ ಶ್ರೀವರ್ಧನ ಮತ್ತು ಪಶ್ಚಿಮ ಬಂಗಾಳದ ಜಲಪಾಯಿಗಿರಿ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆಯ ಕೃಷಿಯನ್ನಿಂದು ಕೈಗೊಳ್ಳಲಾಗುತ್ತಿದೆ.
ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ವರ್ಷಗಳು ಉರುಳಿದಂತೆ ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ಮತ್ತು ಅಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವು ಆಕರ್ಷಣೆಗೊಳಗಾಗಿದ್ದು, ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯ ಪ್ರಮಾಣವೂ ಏರತೊಡಗಿದೆ. (ಪಟ್ಟಿ – ೪).
ಪಟ್ಟಿ – ೪
ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆ ಪ್ರವೃತ್ತಿ
(೧೯೬೬–೬೭ರಿಂದ ೧೯೯೮–೧೯೯೯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ‘೦೦೦ಹೆ, ಉತ್ಪಾದನೆ ‘೦೦೦ಟನ್‌)
	ವರ್ಷ
	ಕರ್ನಾಟಕ
	ಕೇರಳ
	ಅಸ್ಸಾಂ
	ಇತರೆ
	ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಒಟ್ಟು

	
	ವಿಸ್ತೀರ್ಣ
	ಉತ್ಪಾದನೆ
	ವಿಸ್ತೀರ್ಣ
	ಉತ್ಪಾದನೆ
	ವಿಸ್ತೀರ್ಣ
	ಉತ್ಪಾದನೆ
	ವಿಸ್ತೀರ್ಣ
	ಉತ್ಪಾದನೆ
	ವಿಸ್ತೀರ್ಣ
	ಉತ್ಪಾದನೆ

	೧೯೬೬–೬೭
	೩೪.೮
	೫೨.೭
	೭೧.೨
	೪೪.೩
	೨೬.೨
	೨೫.೨
	೯.೯
	೭.೯
	೧೪೨.೧
	೧೩೦.೧

	೬೭–೬೮
	೩೪.೯
	೫೪.೨
	೭೬.೦
	೪೭.೩
	೨೬.೪
	೨೬.೧
	೧೦.೧
	೭.೮
	೧೪೭.೪
	೧೩೫.೪

	೬೮–೬೯
	೩೮.೧
	೫೪.೫
	೮೧.೨
	೫೦.೬
	೨೧.೮
	೨೩.೧
	೧೬.೬
	೧೦.೯
	೧೫೭.೭
	೧೩೯.೧

	೬೯–೭೦
	೩೮.೬
	೫೦.೭
	೮೩.೭
	೫೧.೯
	೨೧.೮
	೨೩.೧
	೧೬.೭
	೧೧.೯
	೧೬೦.೮
	೧೩೭.೮

	೭೦–೭೧
	೪೧.೦
	೫೦.೪
	೮೫.೮
	೫೩.೦
	೨೩.೨
	೨೫.೧
	೧೭.೩
	೧೨.೫
	೧೬೭.೩
	೧೪೧.೦

	೭೧–೭೨
	೪೩.೨
	೫೬.೩
	೮೬.೮
	೫೩.೪
	೨೫.೯
	೨೯.೦
	೧೮.೪
	೧೧.೮
	೧೭೪.೩
	೧೫೦.೫

	೭೨–೭೩
	೪೩.೯
	೫೯.೫
	೮೮.೭
	೫೪.೬
	೨೭.೧
	೨೯.೩
	೧೬.೯
	೮.೩
	೧೭೬.೬
	೧೫೧.೭

	೭೩–೭೪
	೪೫.೪
	೫೫.೧
	೯೦.೭
	೫೫.೯
	೩೦.೬
	೩೧.೨
	೧೬.೭
	೮.೧
	೧೮೩.೪
	೧೫೦.೩

	೭೪–೭೫
	೪೬.೫
	೭೧.೯
	೯೨.೯
	೫೭.೨
	೩೧.೨
	೩೨.೦
	೧೬.೮
	೮.೩
	೧೮೭.೪
	೧೬೯.೪

	೭೫–೭೬
	೪೯.೦
	೬೯.೫
	೭೬.೬
	೪೭.೭
	೩೫.೯
	೩೩.೫
	೧೬.೯
	೯.೩
	೧೭೭.೫
	೧೬೦.೦

	೭೬–೭೭
	೪೮.೯
	೭೦.೪
	೬೮.೪
	೪೭.೮
	೩೬.೫
	೩೮.೬
	೧೬.೭
	೮.೩
	೧೭೦.೫
	೧೬೫.೧

	೭೭–೭೮
	೪೯.೦
	೭೦.೯
	೬೮.೭
	೪೮.೧
	೪೦.೪
	೪೨.೪
	೧೭.೪
	೮.೯
	೧೭೫.೫
	೧೭೦.೩

	೭೮–೭೯
	೫೦.೦
	೬೧.೫
	೬೨.೭
	೫೧.೧
	೪೬.೪
	೪೪.೫
	೧೮.೧
	೯.೨
	೧೭೭.೨
	೧೬೩.೩

	೭೯–೮೦
	೫೩.೦
	೭೭.೦
	೫೨.೭
	೫೦.೬
	೪೬.೪
	೪೪.೫
	೧೮.೫
	೧೯.೩
	೧೮೦.೬
	೧೯೧.೪

	೮೯–೮೧
	೫೪.೩
	೭೯.೨
	೬೦.೯
	೫೩.೨
	೫೦.೮
	೪೯.೮
	೧೪.೬
	೯.೨
	೧೮೦.೬
	೧೯೧.೪

	೮೧–೮೨
	೫೫.೨
	೮೦.೨
	೬೧.೨
	೫೩.೦
	೪೭.೨
	೪೮.೧
	೨೦.೯
	೧೩.೪
	೧೮೪.೫
	೧೯೪.೭

	೮೨–೮೩
	೫೬.೦
	೮೧.೫
	೫೮.೧
	೪೦.೭
	೪೭.೧
	೪೮.೧
	೨೧.೪
	೧೪.೨
	೧೮೨.೬
	೧೮೪.೫

	೮೩–೮೪
	೫೬.೨
	೮೨.೨
	೬೦.೪
	೪೧.೪
	೫೦.೨
	೪೭.೯
	೧೩.೩
	೧೮.೦
	೧೮೦.೧
	೧೮೯.೫

	೮೪–೮೫
	೫೭.೫
	೮೪.೪
	೫೮.೭
	೪೬.೨
	೫೧.೨
	೬೪.೩
	೧೮.೬
	೨೩.೭
	೧೮೬.೧
	೨೧೮.೭

	೮೫–೮೬
	೫೮.೬
	೮೬.೧
	೫೮.೬
	೫೩.೪
	೫೦.೭
	೬೦.೧
	೧೭.೬
	೧೬.೫
	೧೮೫.೬
	೨೧೬.೨

	೮೬–೮೭
	೬೦.೬
	೮೯.೦
	೫೭.೭
	೫೨.೪
	೫೦.೭
	೬೦.೧
	೨೫.೭
	೧೭.೪
	೧೯೪.೮
	೨೧೯.೦

	೮೭–೮೮
	೬೦.೭
	೮೮.೭
	೬೦.೫
	೫೪.೩
	೫೮.೭
	೬೧.೪
	೧೯.೮
	೨೨.೨
	೧೯೯.೮
	೨೨೬.೭

	೮೮–೮೯
	೬೦.೮
	೮೮.೭
	೬೨.೪
	೫೮.೬
	೫೯.೮
	೭೮.೨
	೨೦.೫
	೨೨.೯
	೨೦೩.೬
	೨೪೮.೫

	೮೯–೯೦
	೫೨.೨
	೯೧.೧
	೬೩.೮
	೬೬.೦
	೬೩.೧
	೮೨.೫
	೨೦.೩
	೧೧.೬
	೨೦೯.೫
	೨೫೧.೩

	೯೦–೯೧
	೬೩.೧
	೯೨.೪
	೬೪.೮
	೬೭.೬
	೬೩.೧
	೭೦.೪
	೨೫.೯
	೮.೧
	೨೧೭.೦
	೨೩೮.೫

	೯೧–೯೨
	೬೫.೪
	೯೬.೦
	೬೩.೪
	೬೫.೧
	೬೬.೦
	೫೦.೫
	೨೬.೯
	೩೯.೩
	೨೨೧.೮
	೨೫೧.೦

	೯೨–೯೩
	೬೪.೧
	೯೪.೨
	೬೩.೯
	೬೮.೧
	೭೦.೩
	೫೫.೩
	೨೮.೨
	೩೮.೬
	೨೨೬.೬
	೨೫೬.೩

	೯೩–೯೪
	೭೭.೦
	೧೧೩.೩
	೬೩.೯
	೭೦.೩
	೭೦.೩
	೫೫.೩
	೨೪.೩
	೩೨.೨
	೨೩೫.೫
	೨೭೧.೧

	೯೪–೯೫
	೬೮.೫
	೧೦೦.೧
	೬೯.೦
	೮೦.೯
	೭೧.೪
	೫೪.೪
	೩೫.೦
	೫೪.೩
	೨೪೩.೯
	೨೮೯.೭

	೯೫–೯೬
	೭೭.೭
	೧೧೩.೪
	೭೬.೫
	೯೧.೨
	೭೨.೦
	೫೭.೮
	೨೮.೮
	೩೭.೪
	೨೫೫.೦
	೨೯೯.೮

	೯೬–೯೭
	೮೪.೬
	೧೨೧.೦
	೭೨.೮
	೮೦.೧
	೭೪.೧
	೬೪.೭
	೨೯.೭
	೪೨.೬
	೨೬೧.೨
	೩೦೭.೭

	೯೭–೯೮
	೮೮.೪
	೧೨೮.೩
	೭೬.೧
	೯೪.೦
	೭೪.೧
	೬೪.೦
	೩೦.೧
	೪೭.೬
	೨೬೮.೭
	೩೩೩.೯

	೯೮–೯೯
	೧೦೯.೦
	೧೬೦.೦
	೯೪.೦
	೧೦೦.೦
	೧೦೬
	೮೫.೦
	೬೩.೦
	೭೦.೦
	೩೭೨.೦
	೪೧೫.೦


ಮೂಲ: ಕೇದ್ರ ಸರಕಾರದ ಕೃಷಿ ಮಂತ್ರಾಲಯ
 
ತಳಿಗಳು:
ಅಡಿಕೆಯ ಕೃಷಿಯಲ್ಲಿಂದು ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ಮತ್ತು ಆಧುನಿಕ ತಳಿಗಳನ್ನು ಬಳಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು. ಇವುಗಳನ್ನು ಅದನ್ನು ಬೆಳಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ, ಪ್ರದೇಶ ಮತ್ತು ಮೂಲ ತಳಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಹೆಸರಿಸಲಾಗುತ್ತದೆ. ಇವುಗಳಲ್ಲಿ ಮುಖ್ಯವಾದವುಗಳೆಂದರೆ:
(೧) ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ: ಈ ತಳಿಯನ್ನು ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಕಾಸರಗೋಡು ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಆಕಾರ ದೊಡ್ಡದಾಗಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಮುಣಮಟ್ಟವು ಉತ್ತಮವೆಂಬ ಹೆಗ್ಗಳಿಕೆ ಇದೆ. ಇದನ್ನು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ‘ಚಾಲಿ’ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಮಾಡಲು ಉಪಯೋಗಿಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ.
(೨) ತೀರ್ಥಹಳ್ಳಿ: ಈ ತಳಿಯನ್ನು ಅಧಿಕ ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿ ಕರ್ನಾಟಕದ ಮಲೆನಾಡು ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದನ್ನು ಹಸಿ ರೂಪದಲ್ಲೇ ಕೊಯಿಲು ಮಾಡಿ ಸಂಸ್ಕರಿಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ.
(೩) ಶ್ರೀವರ್ಧನ: ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರದ ಕರಾವಳಿ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ತಳಿಯಿದಾಗಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕಿರುವ ರುಚಿ, ಆಕಾರ ಮತ್ತು ಬಣ್ಣದಿಂದಾಗಿ ಅತ್ಯಧಿಕ ಧಾರಣೆಗೆ ಮಾರಾಟವಾಗುತ್ತಿದೆ.
(೪) ಮಂಗಳ: ಈ ತಳಿಯನ್ನು ಚೀನಾದ ಬೀಜಿಂಗ್‌ನಿಂದ ತಂದು ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಪಡಿಸಿದ್ದು ಇದರಿಂದ ಲಭ್ಯವಾಗುವ ಇಳುವರಿ ಅಧಿಕ ಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿದೆ.
(೫) ಸುಮಂಗಳ: ಇದು ಇಂದೋನೇಷಿಯಾದ ಒಂದು ತಳಿ.
(೬) ಶ್ರೀಮಂಗಳ: ಇದು ಸಿಂಗಾಪುರದಿಂದ ಬಂದ ತಳಿ.
(೭) ಮೆಟ್ಟುಪಾಳ್ಯಂ: ಇದನ್ನು ತಮಿಳುನಾಡಿನ ಕೊಯಂಬತ್ತೂರು ಜಿಲ್ಲೆಯಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ.
(೮) ಮೋಹಿತನಗರ: ಪಶ್ಚಿಮ ಬಂಗಾಳದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ತಳಿ.
(೯) ಕಾಹಿಕುಚ್ಚಿ: ಇದು ಅಸ್ಸಾಂ, ಮಣಿಪುರ, ಮಿಜೋರಾಂ ಮತ್ತು ತ್ರಿಪುರ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ತಳಿ.
ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರವೃತ್ತಿ:
ನಮ್ಮ ದೇಶದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯದ ವಿಸ್ತರಣಾ ಕಾರ್ಯವು ಒಂದು ನಿರಂತರ ಪ್ರಕ್ರಿಯೆಯಾಗಿ ಮೂಡಿಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಇದೇ ದಿಕ್ಕಿನಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯೂ ಹೆಚ್ಚುತ್ತಿದೆ. ಸ್ವಾತಂತ್ರ್ಯ ನಂತರದಲ್ಲಿ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನ್ನು ಪರಿಶೀಲಿಸಿದಾಗ ಇನ್ನು ಮುಂದೆ ಇದರ ವಿಸ್ತರಣೆಗಿರುವ ಅವಕಾಶಗಳು ಕಡಿಮೆ. ೧೯೫೦–೫೧ರಲ್ಲಿ ದೇಶದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನು ಸುಮಾರು ೧,೦೫,೦೦೦ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಂಡಿದ್ದು ೧೯೬೦–೬೧ರಲ್ಲಿ ಅದು ೧,೧೩,೦೦೦ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಗಳಿಗೆ ವಿಸ್ತರಿಸಲ್ಪಟ್ಟಿತು. ೧೯೭೦–೭೧ರಲ್ಲಿ ಅದು ಇನ್ನಷ್ಟು ಹೆಚ್ಚಿ ೧,೬೭,೦೦೦ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಗಳಿಗೆ ತಲುಪಿತ್ತು. ೧೯೮೦–೮೧ ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ಅದು ೧,೮೫,೦೦೦ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಗಳಾಯಿತು. ಈ ಮೂವತ್ತು ವರ್ಷಗಳ ಅವಧಿಯಲ್ಲಿ ಈ ವಿಸ್ತರಣೆಯು ಶೇ. ೭೬ರಷ್ಟಾಗಿ, ವಾರ್ಷಿಕ ಸರಾಸರಿಯು ಶೇ. ೨.೬ರಷ್ಟಿತ್ತು. ಈ ರೀತಿಯ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನ್ನು ಕಂಡ ಸರಕಾರಗಳು ೧೯೭೦ರಿಂದೀಚೆಗೆ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಆ ಮೊದಲು ಹಾಕಿಕೊಂಡಿದ್ದ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಹಂತ ಹಂತವಾಗಿ ಕಡಿಮೆ ಮಾಡತೊಡಗಿತು.
ಹೀಗಿದ್ದರೂ, ೧೯೮೦ರ ನಂತರ, ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ೧೯೯೦ರ ಬಳಿಕ ವಿಸ್ತರಣಾ ಕಾರ್ಯಗಳು ನಿಜಕ್ಕೂ ಗಮನಾರ್ಹ. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ೧೯೫೦–೫೧ರಿಂದ ೧೯೯೦–೯೧ರ ತನಕದ ವಿಸ್ತರಣಾ ಬೆಳವಣಿಗೆಯು ಸಾಮಾನ್ಯ ಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿದ್ದು, ಆ ಬಳಿಕದ ಬೆಳವಣಿಗೆಯು ಅತ್ಯಂತ ವೇಗದ್ದೆನ್ನಬಹುದು. ೧೯೯೦–೯೧ರಲ್ಲಿ ಈ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣವು ಸುಮಾರು ೨,೨೧,೦೦೦ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಗಳಷ್ಟಿದ್ದು, ೧೯೯೮–೯೯ ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ಇದು ಸುಮಾರು ೩,೭೨,೦೦೦ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಗಳಿಗೇರಿತು. ಈ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಪ್ರಕಾರ ೧೯೯೦–೯೧ರಿಂದ ೧೯೯೮–೯೯ರ ಅವಧಿಯ ವಾರ್ಷಿಕ ಸರಾಸರಿ ಬೆಳವಣಿಗೆಯು ಶೇ. ೭.೫೯ರಷ್ಟಾಗಿತ್ತು. ಈ ರೀತಿಯ ಬೆಳವಣಿಗೆಗೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನಿಂದು ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕವಲ್ಲದ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಳುತ್ತಿರುವುದು. ಉದಾ: ೧೯೬೬–೬೭ರಲ್ಲಿ ಈ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿದ್ದ ವಿಸ್ತೀರ್ಣವು ಸುಮಾರು ೯.೯ ಸಾವಿರ ಹೆಕ್ಟೇರ್, ೧೯೯೮–೯೯ ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ಇದು ಸುಮಾರು ೬೩ ಸಾವಿರ ಹೆಕ್ಟೇರಿಗೇರಿದೆ.
ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವು ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಏರುತ್ತಿದ್ದು, ೧೯೫೦–೫೧ರಲ್ಲಿ ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಸುಮಾರು ೭೩,೦೦೦ ಟನ್‌ಗಳಾಗಿದ್ದು ಅದು ೧೯೯೦–೯೧ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ೨,೩೮,೫೦೦ ಟನ್‌ಗಳಿಗೇರಿತು. ಈ ೪೦ ವರ್ಷಗಳ ಅವಧಿಯಲ್ಲಿ ವಾರ್ಷಿಕ ಸರಾಸರಿ ಬೆಳವಣಿಗೆಯು ಶೇ ೫.೬೭ರಷ್ಟಾಗಿತ್ತು. ಆದರೆ ಆ ಬಳಿಕ ಕಂಡು ಬಂದ ಬೆಳವಣಿಗೆಯು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಕ್ರಾಂತಿಕಾರಿ ಬದಲಾವಣೆಯನ್ನು ಸೂಚಿಸುತ್ತಿದೆ. ೧೯೯೮–೯೯ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ನಮ್ಮ ದೇಶದಲ್ಲಾದ ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆಯು ಸುಮಾರು ೪,೧೫,೦೦೦ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟಾಗಿದ್ದು, ೧೯೯೦–೯೧ ರಿಂದ ೧೯೯೮–೯೯ರ ತನಕದ ಈ ೯ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆಯು ವಾರ್ಷಿಕ ಸರಾಸರಿ ಶೇ. ೮.೨೨ರ ಮಟ್ಟಕ್ಕೇರಿತು. ಈ ರೀತಿಯ ಬೆಳವಣಿಗೆಯಲ್ಲಿ ಸಾಂಪ್ರದಾಯಕವಲ್ಲದ ರಾಜ್ಯಗಳ ಪಾಲು ಗಣನೀಯವಾಗಿದ್ದು ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಸಾಂಪ್ರದಾಯಕ ರಾಜ್ಯಗಳಾದ ಕರ್ನಾಟಕ, ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಅಸ್ಸಾಂಗಳ ಪಾಲು ಹಿಂದಕ್ಕೆ ಚಲಿಸಲರಾಂಬಿಸಿದೆ. (ಪಟ್ಟಿ – ೪).
ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ನಮ್ಮ ದೇಶದ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿಂದು ಗಣನೀಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಬೆಳವಣಿಗೆಯು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕೆ ಹಲವು ಕಾರಣಗಳನ್ನಿಂದು ಹೆಸರಿಸಬಹುದು.
(ಅ) ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ಪ್ರದೇಶಗಳಾದ ಕರ್ನಾಟಕ, ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಅಸ್ಸಾಂಗಳಲ್ಲಿ ಲಭ್ಯವಿರುವ ಹವಾಗುಣ, ಮಣ್ಣಿನ ಫಲವತ್ತತೆ ಮತ್ತು ಈ ಬೆಳೆಗೆ ಕೃಷಿಕರು ಹೊಂದಿರುವ ಆತ್ಮೀಯತೆ ಇವೆಲ್ಲಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ವಿಸ್ತರಣೆಗೆ ಪ್ರೇರಣೆಯನ್ನು ಕೊಟ್ಟಿರುವುದು.
(ಆ) ೧೯೯೦–೯೧ರಿಂದ ಇದಕ್ಕೆ ದೊರಕುತ್ತಿರುವ ಆಕರ್ಷಣಾ ಬೆಲೆ.
(ಇ) ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕವಲ್ಲದ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯಕ್ಕೆ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಆಸಕ್ತಿ.
(ಈ) ಆಹಾರೋತ್ಪನ್ನಗಳ ಉತ್ಪಾದನಾ ವೆಚ್ಚ ಏರುತ್ತಿರುವುದು;
(ಉ) ಸಾಂಪ್ರದಾಯಕವಲ್ಲದ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ದೊರಕುತ್ತಿರುವ ನೀರಾವರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು, ಅಲ್ಪಪ್ರಮಾಣದ ನಿರ್ವಹಣಾ ವೆಚ್ಚ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು.
(ಊ) ಅಡಿಕೆ ವ್ಯಸಾಯಕ್ಕೆ ಬದಲಿಯಾಗಿ ಇನ್ನಿತರೇ ಕೃಷಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಬೆಳಸಲು ಅಗತ್ಯ ಶಿಕ್ಷಣ, ಮಾಹಿತಿ ಮತ್ತು ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳ ಅಭಾವ.
(ಎ) ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಇನ್ನಷ್ಟು ವಿಸ್ತರಣೆ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಗಳಿಂದಾಗಬಲ್ಲ ಕೆಡಕುಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಗತ್ಯ ಮಾಹಿತಿಯ ಕೊರತೆ.
(ಏ) ಪೂರೈಕೆಗೆ ತಕ್ಕುದಾದ ಬೇಡಿಕೆ ಬರಬಹುದೆಂಬ ಕಲ್ಪನೆ.
ಉತ್ಪಾದನಾ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಪ್ರಮುಖ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು:
ಅಡಿಕೆ ವ್ಯಸಾಯವಿಂದು ಕರ್ನಾಟಕ, ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಅಸ್ಸಾಂ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಒಂದು ಮುಖ್ಯ ಕೃಷಿ ಕಸುಬು ಆಗಿದ್ದು, ಈ ಕೃಷಿಯನ್ನು ನಂಬಿ ಹಲವು ಲಕ್ಷ ಕುಟುಂಬಗಳು ಜೀವನ ನಡೆಸುತ್ತಿವೆ. ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ಹತ್ತು ಹಲವು ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಇವುಗಳಿಂದಾಗಿ ಉತ್ಪಾದನಾ ವೆಚ್ಚವಿಂದು ಅಧಿಕಗೊಂಡು, ಯೋಗ್ಯ ಪ್ರತಿಫಲ ಬೆಲೆಗಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ಎದುರುನೋಡುವಂತಾಗಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಇಲ್ಲಿಂದು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಪ್ರಮುಖ ಸಮಸ್ಯೆಗಳನ್ನು ಕೆಳಗೆ ಸೂಕ್ಷ್ಮವಾಗಿ ಹೆಸರಿಸಲಾಗಿದೆ.
ಸಮಸ್ಯೆಗಳು:
೧. ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಯನ್ನು ಸರಿಯಾದ ಕ್ರಮದಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಿದ್ದಲ್ಲಿ ಕೂಲಿಯಾಳುಗಳ ಸಹಾಯ ಅತ್ಯಗತ್ಯ. ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಕೂಲಿಯಾಳುಗಳ ಪೂರೈಕೆಯಲ್ಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಕೊರತೆಯಿಂದಾಗಿ ಕೂಲಿದರವು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಏರಿ ಉತ್ಪಾದನಾ ವೆಚ್ಚ ಅಧಿಕವಾಗುತ್ತಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆ ಮರವೇರಲು ಅಗತ್ಯ ನುರಿತ ಕೂಲಿಯಾಳುಗಳ ಕೊರತೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಅಧಿಕಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದು ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಔಷಧಿ ಸಿಂಪಡಣೆ, ಕೊಯ್ಲು ಇತ್ಯಾದಿ ಕಾರ್ಯಗಳಾಗದೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ಕೊರಗುವಂತಾಗಿದೆ.
೨. ಮಳೆಗಾಲದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಗೊಂಚಲುಗಳಿಗೆ ಔಷಧಿ ಸಿಂಪಡಿಸಲು ಯೋಗ್ಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಅಭಾವ. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಕೊಳೆ ಯಾ ಮಹಾಳಿ ರೋಗ ಬಂದು ಬೆಳೆ ನಾಶವಾಗುತ್ತಿರುವುದು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ತಳದಿಂದಲೇ ಔಷಧಿ ಸಿಂಪಡಿಸುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಯಾ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನದ ಅಗತ್ಯವಿದ್ದು, ಈ ಬಗ್ಗೆ ಯಾವುದೇ ಪರಿಹಾರವಿನ್ನೂ ದೊರಕದೇ ಇರುವುದು.
೩. ಗಿಡ್ಡ, ಅಧಿಕ ಇಳುವರಿ ಕೊಡಬಲ್ಲ ತಳಿಗಳ ಪೂರೈಕೆ ಅಗತ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಇಲ್ಲದೇ ಇರುವುದು.
೪. ಅಡಿಕೆ ಮರಕ್ಕೆ ತಗಲುತ್ತಿರುವ ವಿವಿಧ ರೋಗಗಳು ಮತ್ತು ಕೀಟಗಳ ಬಾಧೆ.
೫, ರಸಗೊಬ್ಬರ, ರಾಸಾಯನಿಕ ಮತ್ತಿತರೇ ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳ ವೆಚ್ಚ ಏರುತ್ತಿರುವುದು.
೬. ಅಗತ್ಯ ಹಣಕಾಸಿನ ಪೂರೈಕೆ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಲಭ್ಯವಾಗದಿರುವುದು.
೭. ಆಧುನಿಕ ಕೃಷಿ ಮತ್ತು ಶಿಕ್ಷಣದ ಕೊರತೆ.
೮. ವಿದ್ಯತ್ ಪೂರೈಕೆಯಲ್ಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಏರುಪೇರು, ವಿದ್ಯುತ್‌ ದರದ ಹೆಚ್ಚಳ.
ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಗೆ ಅಗತ್ಯ ಪರಿಹಾರಗಳಿಂದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಆಗಬೇಕಾಗಿದ್ದು, ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಈ ಬೆಳೆಯ ವ್ಯವಸಾಯಗಾರರಿನ್ನು ಮುಂದೆ ಆಸಕ್ತಿಯನ್ನು ಹೊಂದಬಹುದು
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೪
ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಾಗಿರುವ ಅಡಿಕೆ
ದೇಶದಲ್ಲಿಂದು ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ತಿನ್ನಲು ಮಾತ್ರ ಉಪಯೋಗಿಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ನಾಲ್ಕು ಬಗೆಗಳಾಗಿ ವರ್ಗಿಕರಿಸಬಹುದು. ಅವುಗಳೆಂದರೆ ೧. ಹಣ್ಣಡಿಕೆ, ೨. ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆ, ೩. ಸಂಸ್ಕರಿಸಿದ ಹಸಿ ಅಡಿಕೆ, ಮತ್ತು ೪. ಸಂಸ್ಕರಿಸಿದ ಮತ್ತು ಬಣ್ಣ ಹಾಕಿದ ಹಸಿ ಅಡಿಕೆ.
೧. ಹಣ್ಣಡಿಕೆ:
ಕರ್ನಾಟಕದ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಉಡುಪಿ, ಕೇರಳದ ಕಾಸರಗೋಡು ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯ ಉಪಯೋಗ ಅಧಿಕವಾಗಿದ್ದು, ಇವುಗಳೊಂದಿಗೆ ಅಸ್ಸಾಂ ಮತ್ತು ಪಶ್ಚಿಮ ಬಂಗಾಳದಲ್ಲೂ ಇದನ್ನು ಉಪಯೋಗಿಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಈ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಸ್ಥಳೀಯವಾಗಿ ಲಭ್ಯವಿರುವ ವೀಳ್ಯದೆಲೆಯೆ ಸಹಯೋಗದೊಂದಿಗೆ ತಿನ್ನಲು ಬಳಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದನ್ನು ಬಳಸುವವರಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಪಾಲು ಕೂಲಿಕಾರ್ಮಿಕರಾಗಿದ್ದಾರೆ. ಈ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಉಪಯೋಗಿಸಿ ತಯಾರಿಸಲ್ಪಡುವ ಬೀಡಾಗಳನ್ನು ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಎಲ್ಲಾ ಗೂಡಂಗಡಿ ಯಾ ಸಣ್ಣ ಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿ ಕಾಣಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಒಂದರಿಂದ ಎರಡು ಸಾವಿರ ಜನಸಂಖ್ಯೆಯುಳ್ಳ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಇವುಗಳ ಮಾರಾಟ ದಿನ ಒಂದರ ಸುಮಾರು ಒಂದರಿಂದ ಒಂದೂವರೆ ಸಾವಿರಗಳಷ್ಟು. ಒಂದು ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯಿಂದ ಕನಿಷ್ಟ ಮೂರರಿಂದ ನಾಲ್ಕು ಬೀಡಾಗಳನ್ನು ಮಾಡಬಹುದಾಗಿದ್ದು ಇದರ ಮಾರಾಟ ಬೆಲೆ ರೂಪಾಯಿ ಒಂದಾಗಿದೆ. ಈ ಬೀಡಾದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ, ವೀಳ್ಯದೆಲೆ, ಸುಣ್ಣ, ತಂಬಾಕುಗಳಿದ್ದು, ದೊಡ್ಡ ದೊಡ್ಡ ಪಟ್ಟಣಗಳಲ್ಲಿ ಇದನ್ನ ದೊಡ್ಡ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ತಯಾರಿಸಿ ಮಾರಾಟಕ್ಕಾಗಿ ಪೂರೈಸುವ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದೆ.
ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯಲ್ಲಿ ಉಪತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ವಾರದ ಸಂತೆಗಳಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟವಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದನ್ನು ಸ್ಥಳೀಯ ಮತ್ತು ದೂರದೂರಿನ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಮಥ್ಯವರ್ತಿಗಳು ಕೊಂಡುಕೊಂಡು ಜಿಲ್ಲಾ ಮಟ್ಟದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಿಗೆ ರವಾನಿಸುತ್ತಾರೆ. ಅಲ್ಲಿಂದ ಅದು ದೂರದೂರಗಳಿಗೆ ಮತ್ತು ಸ್ಥಳೀಯ ಬೇಡಿಕೆಗನುಗುಣವಾಗಿ ಪೂರೈಸಲ್ಪಡುತ್ತಿದ್ದು, ಮಳೆಗಾಲದ ಆರಂಭದಲ್ಲಿ ಭತ್ತದ ಬೇಸಾಯ ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ದೂರದ ಕೇರಳದ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಇದಕ್ಕೆ ಬೇಡಿಕೆ ಜಾಸ್ತಿ. ಆದರೆ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಭತ್ತದ ಬೇಸಾಯದಲ್ಲಿ ಅನಾಸಕ್ತಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಇದಕ್ಕಿರುವ ಬೇಡಿಕೆ ಕುಸಿಯಲಾರಂಬಿಸಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಈಗೀಗ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಾದ ಗುಟ್ಕಾಗಳು ಸುಲಭದಲ್ಲಿ ಲಭ್ಯವಾಗುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಬಳಸುತ್ತಿದ್ದ ಹೆಣ್ಣು ಕಾರ್ಮಿಕರು ಇದಕ್ಕೆ ಮಾರು ಹೋಗುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಕನಿಗೆ ಗ್ರಾಹಕನು ಕೊಡುವ ಹಣದ ಶೇಕಡಾ ೪೦ ರಿಂದ ೫೦ರಷ್ಟು ಮಾತ್ರ ದೊರಕುತ್ತಿದ್ದು, ಉಳಿದ ಪಾಲು ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳದ್ದಾಗಿದೆ.
ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯು ವರ್ಷದ ಎಲ್ಲಾ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ದೊರಕದೇ ಇರುವುದರಿಂದ , ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಮಳೆಗಾಲದಲ್ಲಿ ಇದರ ಪೂರೈಕೆಯಲ್ಲಿ ಅಭಾವವುಂಟಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಂತಿಮ ಕೊಯ್ಲಿನಲ್ಲಿ ದೊರಕುವ ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯನ್ನು ನೀರು ತುಂಬಿರುವ ಮಡಕೆ ಇಲ್ಲವೇ ಹೊಂಡಗಳಲ್ಲಿ ಶೇಖರಿಸಿಡುವ ಪದ್ಧತಿ ಇದೆ. ಆದರೆ  ಈ ಆಡಿಕೆಯ ಸಿಪ್ಪೆ ಕೊಳೆತು ದುರ್ಗಂಧವನ್ನು ಹೊರಸೂಸುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಈಗಿನ ಯುವ ಜನಾಂಗ ಇದರಿಂದ ತಯಾರಿಸಿದ ಬೀಡಾವನ್ನು ಸೇವಿಸುವ ಪ್ರಮಾಣ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ  ಕಡಿಮೆಯಾಗುತ್ತಿರುವುದು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದೆ, ಇತ್ತೀಚಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಆಧುನಿಕ ತಳಿಗಳ ಕೃಷಿ ಆರಂಭಗೊಂಡು ವರ್ಷದ ಎಲ್ಲಾ ಋತುಗಳಲ್ಲೂ ಹಣ್ಣಡಿಕೆ ಲಭ್ಯವಾಗತೊಡಗಿದ್ದು ಇದು ನೀರಡಿಕೆಗಿರುವ ಬೇಡಿಕೆಯ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ದಾರಿ ಮಾಡಿಕೊಡುತ್ತದೆ.
ಹಣ್ಣಡಿಕೆಗಿಂದು ಲಭ್ಯವಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಏನಿದ್ದರೂ ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರದೇಶಗಳೇ ಹೊರತು ದೂರದ ಊರಿನಲ್ಲಿಲ್ಲವಾದ್ದರಿಂದ ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯ ಬಳಕೆಯನ್ನು ದೂರದ ರಾಜ್ಯಗಳಿಗಿಂದು ವಿತ್ತರಿಸಬೇಕಾದ ಅಗತ್ಯವಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಯೋಗ್ಯ ಸಾಗಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಶೇಖರಣಾ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಂದು ಇಲ್ಲಿಗಾಗ ಬೇಕಾಗಿದೆ. ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯಿಂದ ತಯಾರಿಸಲ್ಪಡುವ ಬೀಡದ ಬೆಲೆಯು ಬಿಳಿ ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ತಯಾರಾಗುವ ಬೀಡಾಕ್ಕೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಅತ್ಯಲ್ಪವಾಗಿದ್ದು ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಿಂದಾಗಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ಪ್ರಯತ್ನ ಯಶಸ್ಸಿಯಾದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ಬಿಳಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಪಡುವ ಶ್ರಮು ಮತ್ತು ವೆಚ್ಚ ಕಡಿಮೆಗೊಂಡು ತಮ್ಮ ಆರ್ಥಿಕ ಸ್ಥಿಯನ್ನು ಸುಧಾರಿಸಿಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ.
ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯನ್ನು ದೀರ್ಘಕಾಲ ಒಳ್ಳೆ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಶೇಖರಿಸಿಡಲು ಅಗತ್ಯವುಳ್ಳ ಸೂಕ್ತ ವಿಧಾನವೊಂದನ್ನು ಮೈಸೂರಿನಲ್ಲಿರುವ ಕೇಂದ್ರ ಆಹಾರ ಸಂಶೋಧನಾಲಯದವರು ಹೆಸರಿಸಿದ್ದು, ಇದರ ಪ್ರಕಾರ ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯನ್ನು ಮೊದಲು ಕ್ಲೋರಿನೇಟೆಡ್ ನೀರಿನಲ್ಲಿ (೧೦೦೦ ಪಿ.ಪಿ.ಎಂ. ಕ್ಲೋರಿನ್ ) ಹಾಕಿ ಕೊಳೆಯನ್ನು ಮತ್ತು ಹೊರಗಿನ ವಸ್ತುಗಳನ್ನು ತೊಳೆದು ಬಳಿಕ ಶೇ. ೦.೨ ಕಾಲ್ಸಿಯಂ ಕ್ಲೋರೈಡ್ ದ್ರಾವಣದಲ್ಲಿ ಕುದಿಸಬೇಕು. ಆ ಮೇಲೆ ಭದ್ರವಾದ ರಂಧ್ರ ರಹಿತ ಹೊಳಪಿನ ಭರಣಿಯಂತಹ ಪಾತ್ರೆಗಳಲ್ಲಿ ರಕ್ಷಕ ದ್ರಾವಣಗಳಾದ ಶೇ ೦.೧ರ  ಸೋಡಿಯಂ ಬೆನ್ಜೊಮೇಟ್ ಮತ್ತು ಶೇ. ೦.೨ ಪೊಟ್ಯಾಸಿಯಂ ಮೆಟಾಬೈಸಲ್ಫ್ಯೆಟ್‌ನ ಮಿಶ್ರಣದಲ್ಲಿ ಚೆನ್ನಾಗಿ ಮುಳುಗಿಸಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಂದ ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯನ್ನು ಸುಮಾರು ಒಂದು ವರ್ಷಗಳ ವರಗೆ ಶೇಖರಿಸಿಡಬಹುದೆಂದು ತಿಳಿಸಲಾಗಿದೆ. ಆದರೆ ಈ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗಿಂದು ಅಗತ್ಯ ಶಿಕ್ಷಣ ಮತ್ತು ತರಬೇತನ್ನು ಕೊಡಬೇಕಾಗಿದೆ. ಇರರೊಂದಿಗೆ ಹೊರರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಹಣ್ಣಡಿಕೆಗೆ ಬೇಡಿಕೆಯನ್ನು ಕುದುರಿಸಲು ಮತ್ತು ಅಲ್ಲಿಗೆ ಅದನ್ನು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಪೂರೈಸಲು ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಯಾವುದೇ ಕ್ರಮಗಳಾದಂತಿಲ್ಲ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ  ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯಾದರೂ ಪ್ರಯತ್ನಗಾಳಾಗಲೇಬೇಕು.
೨. ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆ:
ಚಾಲಿ ಅಥವಾ ಬಿಳಿಯಾಡಿಕೆ ಯಾ ಬಿಳಿಗೋಟು ಅಡಿಕೆಯನ್ನು, ಬೆಳೆದು ಹಣ್ಣಾದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಕೊಯ್ಲು ಮಾಡಿ ಸುಮಾರು ೪೦ರಿಂದ ೫೦ರ ತನಕ ಬಿಸಿಲಿನಲ್ಲಿ  ಒಣಗಿಸಿ ಬಳಿಕ ಸಿಪ್ಪೆಯನ್ನು ಸುಲಿದು ಒಡೆದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಈ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಒಣಗಿದಾಗಲೇ ಸುಲಿದು ಪಡೆದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಈ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಒಣಗಿದಾಗಲೇ ಸುಲಿದು ಯಾ ಒಣಗಿದ ನಾಲ್ಕೈದು ತಿಂಗಳೊಳಗೆ ಮಾರಾಟಕ್ಕೆ ಬಿಡುಗಡೆ ಮಾಡಿದ್ದಲ್ಲಿ ಹೊಸ ಅಡಿಕೆಯೆಂದೂ, ಅದಕಿಂತ ಹೆಚ್ಚು ಸಮಯ ಶೇಖರಿಸಿ ಸುಲಿದು ಮಾರಾಟಕ್ಕೆ ಬಿಡುಗಡೆ ಮಾಡಿದಲ್ಲಿ ಛೋಲ್ ಅಥವಾ ಹಳೆ ಅಡಿಕೆಯೆಂದು ಕರೆಯುವುದು ವಾಡಿಕೆ. ಅಡಿಕೆ ಹಳತಾದಷ್ಟು ಅದಕ್ಕಿರುವ ರುಚಿ ಹೆಚ್ಚು. ಹಳೆ ಅಡಿಕೆಗೆ ಗುಜರಾತಿನಲ್ಲಿರುವಷ್ಟು ಬೇಡಿಕೆ ದೇಶದ ಇನ್ಯಾವುದೇ ಭಾಗಗಳಲಿಲ್ಲ.
ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಮಲಯಾಳದಲ್ಲಿ ‘ಕೊಟ್ಟ್ಅಪಾಕು’ ಯಾ ‘ಕೊಟ್ಟಡಕ’ ಎಂತಲೂ, ಅಸ್ಸಾಂನಲ್ಲಿ ‘ಮೋಡ’ ಎಂದು ಕರೆಯುತ್ತಾರೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಕರ್ನಾಟಕದ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ , ಉಡುಪಿ, ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ, ಶಿವಮೊಗ್ಗ, ಕೇರಳದ ಕಾಸರಗೋಡು, ಕಣ್ಣಾನೂರು, ಕೋಝೀಕೋಡ್, ಕೋಟ್ಟಾಯಂ, ಅಲೆಪ್ಪಿ, ತ್ರಿವೆಂಡ್ರಮ್ ಮತ್ತು ಕ್ಚಿಲಾನ್ , ತಮಿಳುನಾಡಿನ ಮೆಟ್ಟುಪಾಳ್ಯಂ, ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರದ ಕೊಲಾಬ ಮತ್ತು ರತ್ನಗಿರಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲದೆ ಅಸ್ಸಾಂ ಮತ್ತು ಪಶ್ಚಿಮ ಬಂಗಾಳದಲ್ಲಿ ತಯಾರಿಸಲಾಗುತಿದೆ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಪ್ರದೇಶಗಳ  ಪೈಕಿ ಕರ್ನಾಟದ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಕೇರಳದ ಕಾಸರಗೋಡು ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ  ತಯಾರಾಗುತ್ತಿರುವ ಬಿಳಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ದೇಶದಾದ್ಯಂತ ಅತ್ಯಧಿಕ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಇದರ ರುಚಿ ಮತ್ತು ಗುಣಮಟ್ಟ .
ವಿದೇಶಗಳಲ್ಲಿಂದು ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯಾಗಿ ಪರಿವರ್ತಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಅವುಗಳ ಗುಣಮಟ್ಟ ಭಾರತದಲ್ಲಿ ತಯಾರಿಸಲ್ಪಡುವ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಕಳಪೆ ದರ್ಜೆಯಾದ್ದಾಗಿದೆ.
ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬೇಳೆಗಾರರ ಹಂತದಲ್ಲಿ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ನಾಲ್ಕು ರೀತಿಯ ವರ್ಗೀಕರಣ ಮಾಡಿ ಮಾರಾಟ ಮಾಡುವುದು ರೂಢಿ. ಅವುಗಳೆಂದರೆ (ಅ) ಉತ್ತಮ ಚಾಲಿ, (ಆ) ಫಟೋರ, (ಇ) ಉಳ್ಳಿಗಡ್ಡೆ ಮತ್ತು (ಈ) ಕರಿಗೋಟು ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ಉತ್ತಮ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ದೊಡ್ಡಡಿಕೆ ಯಾ ಮೋರ ಮತ್ತು ಸಣ್ಣಡಿಕಯನ್ನಾಗಿ ವರ್ಗಿಕರಿಸುವ ಪದ್ಧತಿಯು ಕೆಲವೊಂದು ಬೆಳೆಗಾರರಲ್ಲಿದ್ದು ಇದು ಕೇವಲ ಕಣ್ಣಂದಾಜಿನಿಂದಾಗಿರುತ್ತದೆ. ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಉತ್ತಮ ಧಾರಣೆ ದೊರಕಬೇಕಿದ್ದಲ್ಲಿ ಸುಲಿದಾಕ್ಷಣ ಮಾರಾಟಕೆ ಬಿಡುಗಡೆ ಮಾಡುವುದು ಉತ್ತಮವಾಗಿದ್ದರೂ ಈಗೀಗ ಹೆಚ್ಚಿನ ಧಾರಣೆಯ ಅಪೇಕ್ಷಯಿಂದಾಗಿ ಇದನ್ನು ಪ್ಲಾಸ್ಟಿಕ್ ಚೀಲಗಳಲ್ಲಿ ಹಾಕಿ, ಸೆಣಬಿನ ಚೀಲಗಳಲ್ಲಿಡುವುದು ವಾಡಿಕೆಯಾಗಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ದೊಡ್ಡ ಬೆಳೆಗಾರರೇ ನೆಚ್ಚಿಕೊಂಡಿದ್ದಾರೆ.
ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಇರುವ ಮುಖ್ಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳೆಂದರೆ ಗುಜರಾತು, ಹೈದರಾಬಾದ್, ಮಧ್ಯಪ್ರದೇಶ, ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರ, ಉತ್ತರ ಪ್ರದೇಶ, ರಾಜಸ್ಥಾನ, ಬಿಹಾರ, ಒರಿಸ್ಸಾ, ದೆಹಲಿ, ಅಸ್ಸಾಂ ಮತ್ತು ಪಶ್ಚಿಮ ಬಂಗಾಳ. ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ಮಂಗಳೂರು ಚಾಲಿಯ ಮುಖ್ಯ ಗ್ರಾಹಕ ಗುಜರಾತ್ ಆಗಿದ್ದು, ಈ ಎಲ್ಲಾ ಗ್ರಾಹಕ ಪ್ರದೇಶಗಳ ಬೇಡಿಕೆಗನುಗುಣವಾಗಿ ಇದನ್ನಿಂದು ವಿವಿಧ ಗಾತ್ರಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ವಿಂಗಡನೆ ಜರಡಿ ಯಂತ್ರದ ಸಹಾಯದಿಂದ ಮಾಡಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಪ್ರಕಾರ ಇವನ್ನಿಂದು ಮೋರಾ, ಮೋಟಿ, ಸೇವರ್ಧನ್, ಜಾಮ್, ಜೀನಿ ಮತ್ತು ಲಿಂಡಿಗಳೆಂದು ಕರೆಯಲಾಗುತ್ತದೆ. ೩೦ಮಿ.ಮೀ. ಗಿಂತ ಹೆಚ್ಚಿನ ಗಾತ್ರದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಮೋರಾವೆಂದು, ೨೬ರಿಂದ ೩೦ಮಿ.ಮೀ. ತನಕದ್ದನ್ನು ಮೋಟಿಯೆಂದು, ೨೪–೨೪ಮಿ.ಮೀ.ಯ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಸೇವರ್ಧನ್ ಎಂದು, ೨೧.೫ರಿಂದ ೨೪ ಮಿ.ಮೀ.ಯದ್ದನ್ನು ಜಾಮ್, ೧೭.೫–೨೧.೫ರ ತನಕದ್ದನ್ನು ಜೀನಿ ಮತ್ತು ಅದಕ್ಕಿಂತ ಕೆಳಗಿನದ್ದನ್ನು ಲಿಂಡಿ ಎಂದೂ ಕರೆಯಲಾಗುತ್ತದೆ.
ಉತ್ತಮ ದರ್ಜೆಯ ಚಾಲಿಯಡಿಕೆಗೆ  ಗುಜರಾತು, ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರ, ಮಧ್ಯಪ್ರದೇಶ,ರಾಜಸ್ಥಾನಗಳಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದು ಉತ್ತರ ಪ್ರದೇಶ, ಆಂಧ್ರ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಇದಕ್ಕೆ ಸಾಧಾರಣ ಬೇಡಿಕೆಯಿದೆ. ಸಾಮಾನ್ಯ ದರ್ಜೆಯ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಉಪಯೋಗಿಸುವ ರಾಜ್ಯಗಳೆಂದರೆ ಬಿಹಾರ, ಒರಿಸ್ಸಾ, ಉತ್ತರ ಪ್ರದೇಶದ ಕೆಲವು ಭಾಗಗಳು ಮತ್ತು ಪಶ್ಚಿಮ ಬಂಗಾಳ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಉತ್ತಮ ದರ್ಜೆಯ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ವಿಧವಿಧದ ಬೀಡಾವನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಮತ್ತು ಬೀಡಾರಹಿತವಾಗಿ ಸೇವಿಸಲು ಬಳಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಸಾಮಾನ್ಯ ದರ್ಜೆಯ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬೀಡಾವನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಉಪಯೋಗಿಸುವುದರೊಂದಿಗೆ, ಸುಗಂಧ ಭರಿತ ಸುಪಾರಿ, ಪಾನ್ ಮಸಾಲ ಮತ್ತು ಗುಟ್ಟಾಗಳ ತಾಯಾರಿಸಲೂ ಬಳಸಲಾಗುತ್ತದೆ. ಚಾಲಿಯಡಿಕೆಯಲ್ಲಿ ಸಿಗುವಂತಹ ಅತ್ಯಂತ ಕಳಪೆ ದರ್ಜೆಯ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಹಲ್ಲಿನ ಪುಡಿ ತಾಯಾರಿಸಲು ಉತ್ತರದ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಬಳಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಈ ಪುಡಿಯನ್ನು ತಯಾರಿಸುವಾಗ ಕಳಪೆ ದರ್ಜೆಯ ತಂಬಾಕನ್ನು ಸೇರಿಸುವುದು ರೂಢಿಯಾಗಿದೆ. ಈ ಹಲ್ಲಿನ ಪುಡಿಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಕೆಳವರ್ಗದ ಯಾ ಬಡವರು ಉಪಯೋಗಿಸುತ್ತಾರೆ.
ಚಾಲಿಅಡಿಕೆಯಉಪಯೋಗದವಿಧಾನಗಳು:
ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಬೀಡಾಗಳ ತಯಾರಿಯಲ್ಲಿ ಒಂದು ಮೂಲ ಉತ್ಪನ್ನವಾಗಿ ಉಪಯೋಗಿಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಈ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ತುಂಡುಗಳನ್ನಾಗಿ ಪರಿವರ್ತಿಸಿ ಬೀಡಾಗಳ ಗ್ರಾಹಕರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಪೂರೈಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಪೂರೈಕೆಗಾಗಿ ಹಲವು ಗೃಹ ಕೈಗಾರಿಕೆಗಳಿಂದು ಉತ್ತರ ಭಾರತದ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ  ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿವೆ. ಇವನ್ನು ‘ಕಟ್ಟಿಂಗ್ ಸೆಂಟರ್’ ಗಳೆಂದು ಕರೆಯಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಉದ್ದಿಮೆಗಳಲ್ಲಿಂದು ಸರಾಸರಿ ಉದ್ದಿಮೆಯೊಂದರ ಸುಮಾರು ಹತ್ತರಿಂದ ಇಪ್ಪತ್ತು ಕೆಲಸಗಾರರು ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಇಲ್ಲಿ ವಿವಿಧ ರೂಪಗಳನ್ನು ತಳೆಯುವ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ವಿವಿಧ ತೂಕಗಳ ಪ್ಯಾಕೆಟ್ ಗಳಲ್ಲಿ ತುಂಬಿಸಿ ಸೈಕಲೊಂದರ ಮೂಲಕ ಪಾನ್ ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳ ಮಾಲಕರಿಗೆ ಅವರ ಆಗತ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಪೂರೈಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಇಲ್ಲಿ  ಇಂದು ಆಗುತ್ತಿರುವ ವ್ಯವಹಾರ ಸಾಲದ ರೂಪದ್ದಾಗಿದ್ದು, ಈ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯು ನಿರಂತರವಾಗಿ ನಡೆಯುವುದನ್ನು ನಾವಿಂದು ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ.
ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಪಾನ್‌ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳಿಗೆ ಹುರಿದು, ತುಂಡಗಳಾಗಿ ಪುಡಿಯಾಗಿ ಪೂರೈಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇವೆಲ್ಲಾ ಇದರ ಮಾಲೀಕರ ಅಗತ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ನಡೆಯುತ್ತಿದೆ. ಪಾನ್‌ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಯ ಒಡೆಯರು ಕೆಲವೊಮ್ಮೆ ಇಡೀ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನೇ ಬಯಸುತ್ತಿದ್ದು, ಅವರು ಪಡಕೊಳ್ಳುವ ಅಡಿಕೆಯ ಒಟ್ಟು ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಈ ಪಾಲು ಅತ್ಯಧಿಕ. ಹುರದಡಿಕೆ, ತುಂಡಡಿಕೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಗೆ ಅವರ ಬೇಡಿಕೆ ಅತ್ಯಲ್ಪ. ಅದಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಅಡಿಕೆಯ ಸಂಸ್ಕರಣೆಗೊಳಪಟ್ಟಂತೆ ಅದರ ಬೆಲೆಯೂ ಜಾಸ್ತಿಯಿರುವುದು.
ಪಾನ್‌ಬೀಡಾಅಂಗಡಿಗಳು:
ಭಾರತದಲ್ಲಿಂದು ಒಂದು ಅಂದಾಜಿನಂತೆ ೧೫ ಲಕ್ಷ ಪಾನ್ ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಳಿದ್ದು, ಇವುಗಳಲ್ಲಿಂದು ಉಪಯೋಗಿಸಲ್ಪಡುವ ಸರಾಸರಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಅಂಗಡಿಯೊಂದರ ಕಾಲು ಕಿಲೋದಿಂದ ಹಿಡಿದು ಸುಮಾರು ಐದು ಕಿಲೋ ತನಕ. ಗುಜರಾತು, ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರ ಮತ್ತು ಮಧ್ಯಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿರುವ ಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿ ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಅಧಿಕ ಮಟ್ಟದ್ದಾದರೆ ಇನ್ನುಳಿದ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿರುವ ಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿ ಇದು ಕಡಿಮೆ ಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿದೆ.
ದೇಶದಲ್ಲಿರುವ ಪಾನ್ ಬೀಡಾಗಳನ್ನು ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಐದು ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ವರ್ಗೀಕರಿಸಬಹುದು. ಈ ರೀತಿಯ ವರ್ಗೀಕರಣ ಗ್ರಾಹಕರಿಗನುಗುಣವಾಗಿ, ಅವರ ರುಚಿ, ಶುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ, ವ್ಯವಹಾರದ ಸ್ಥಳಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ, ಅವರ ರುಚಿ, ಶುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ, ವ್ಯವಹಾರದ ಸ್ಥಳಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಇಲ್ಲವೇ ಬೇಡಿಕೆಯ ಪ್ರದೇಶಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಮಾಡಬಹುದಾಗಿದೆ. ಅವುಗಳೆಂದರೆ:
೧. ಕಳಪೆ ದರ್ಜೆ
೨. ಸಾಮಾನ್ಯ ದರ್ಜೆ
೩. ಮಧ್ಯಮ ದರ್ಜೆ
೪. ಉತ್ತಮ ದರ್ಜೆ
೫. ಅತ್ಯುತ್ತಮ ದರ್ಜೆ
೧. ಕಳಪೆ ದರ್ಜೆ:
ಕಳಪೆ ದರ್ಜೆಯ ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಬಡ ಜನರ ಬೇಡಿಕೆಗನುಗುಣವಾಗಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುವವು. ಈ ಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿ ದೊರಕುವ ಬೀಡಾದ ಗುಣಮಟ್ಟು ಕೀಳು ದರ್ಜೆಯದ್ದಾಗಿದ್ದು, ಇದರ ಬೆಲೆಯೂ ಕಡಿಮೆ. ಇಲ್ಲಿ ಬೀಡಾವನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಕಡಿಮೆ ಬೆಲೆಯ ಪೂರಕ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಉಪಯೋಗಿಸಲಾಗುತ್ತದೆ. ಇಲ್ಲಿ ಉಪಯೋಗಿಸುವ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯು ಕಳಪೆ ಗುಣಪಟ್ಟದ್ದಾಗಿದ್ದು, ಉದಾಹರಣೆಗೆ ಪಠೋರ, ಅಲ್ಲದೆ ಬೀಡಾದ ತಯಾರಿಕೆಯಲ್ಲಿ ಉಪಯೋಗಿಸಲಾಗುವ ತಂಬಾಕಿನ ಗುಣಮಟ್ಟವೂ ಕಳಪೆ ದರ್ಜೆಯದ್ದು, ಈ ಅಂಗಡಿಗಳಿಗೆ ಉತ್ತಮ ಗುಣಮಟ್ಟದ ತಂಬಾಕಿನೊಂದೊಡಗೂಡಿದ ಬೀಡಾಕ್ಕಾಗಿ ಗ್ರಾಹಕನು ಬೇಡಿಕೆ ಸಲ್ಲಿಸಿದಲ್ಲಿ ಉತ್ತಮ ಗುಣಮಟ್ಟದ ತಂಬಾಕನ್ನೂ ಪೂರೈಸುವ ಡಬ್ಬಗಳಲ್ಲಿ ಕಳಪೆ ಗುಣಮಟ್ಟದ ತಂಬಾಕನ್ನು ತುಂಬಿಸಿ, ಅದನ್ನು ಗ್ರಾಹಕನೆದುರಿಗೆ ಹಾಕಿ ಆತನ ಮನತಣಿಸುವ ಕಾರ್ಯವು ನಡೆಯುತ್ತಿರುವುದು ಸರ್ವೆ ಸಾಮಾನ್ಯ. ಈ ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಸಂತೆ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಇಲ್ಲವೆ ಹೆಚ್ಚು ಜನ ಸೇರುವ ಬಸ್ ನಿಲ್ದಾಣ, ಸಾಮಾನ್ಯ ಗುಣಮಟ್ಟದ ಹೋಟೆಲ್‌ಗಳ ಮುಂಭಾಗದಲ್ಲಿ ಇಲ್ಲವೇ ತರಾತುರಿಯಲ್ಲಿ ವ್ವವಹಾರಕೈಗೊಳ್ಳುವ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯ ನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿವೆ. ಇಲ್ಲಿ ಈ ಅಂಗಡಿಯ ಸ್ಥಾಪನೆ ಮತ್ತು ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಹಣಕಾಸು ಅತ್ಯಲ್ಪ. ಆದರೆ ಈ ಅಂಗಡಿಯ ವಾರಿಸುದಾರನಿಗೆ ವಿವಿಧ ವರ್ಗಗಳ ಜನರ ಪೀಡೆ ಅಧಿಕ.
೨. ಸಾಮಾನ್ಯ ದರ್ಜೆ:
ಸಾಮಾನ್ಯ ದರ್ಜೆಯ ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಹೋಟೆಲ್, ಸಿನೇಮಾ ಮಂದಿರ ಮತ್ತು ಪೇಟೆಪಟ್ಟಣಗಳ ರಸ್ತೆಗಳ ಬದಿಯಲ್ಲಿ ಒಂದು ಬಣ್ಣ ಬಣ್ಣದ ದೊಡ್ಡ ಛತ್ರಿಯಡಿ ಒಂದೋ ಸಣ್ಣ ಮೇಜನ್ನಿಟ್ಟು ಇಲ್ಲವೇ ಮೇಜಿನ ಮೇಲೆ ಕಂಚಿನ ತಟ್ಟೆಯನ್ನಿಟ್ಟು ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಾರೆ. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ದೇಶದ ಉದ್ದಗಲಕ್ಕೂ ಕಾಣಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಉತ್ತರ ಪ್ರದೇಶ, ಗುಜರಾತು ಮತ್ತು ಇತರೇ ಉತ್ತರದ ರಾಜ್ಯಗಳ ಜನರು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಕಾರ್ಯೋನ್ಮುಖರಾಗಿದ್ದಾರೆ. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕಾಗಿ ದೂರದೂರಿನಿಂದ ಹಲವು ಜನರ ಗುಂಪು ಇನ್ನೊಂದು ಊರಿಗೆ ಚಲಿಸುತ್ತದೆ. ಈ ಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿ ದೊರಗಕುವ ಬೀಡಾಗಳ ಗುಣಮಟ್ಟ ಉತ್ತಮವಲ್ಲದಿದ್ದರೂ ಕಳಪೆ ದರ್ಜೆಯದ್ದಲ್ಲ. ಇಲ್ಲಿನ ಗ್ರಾಹಕರು ವಿಭಿನ್ನ ವರ್ಗಕ್ಕೆ ಸೇರಿದ್ದು, ಗ್ರಾಹಕರನ್ನು ನೋಡಿ ಆತನ ರುಚಿಯನ್ನು ನಿರ್ಧರಿಸುವಷ್ಟು ಮಟ್ಟಕ್ಕೆ ಈ ಪಾನ್‌ವಾಲಗಳು ಶಿಕ್ಷಿತರಾಗಿರುವುದು ಇಲ್ಲಿನ ವಿಶೇಷ.
೩. ಮಧ್ಯಮ ದರ್ಜೆ:
ಈ ರೀತಿಯ ಪಾನ್ ಅಂಗಡಿಗಳು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಮಧ್ಯಮ ದರ್ಜೆಯ ಹೋಟೆಲ್‌ಗಳ ಮುಂಬಾಗದಲ್ಲಿ ಒಂದು ನಿರ್ಧಿಷ್ಟ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತವೆ. ಇಲ್ಲಿ ಎಲ್ಲಾ ರೀತಿಯ ಬೀಡಾಗಳು ದೊರಕುತ್ತಿದ್ದು. ಇಲ್ಲಿ ಬೀಡಾಕ್ಕೆ ತಗಲುವ ವೆಚ್ಚ ಒಂದು ನಿರ್ಧಿಷ್ಟ ಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಅಂಗಡಿಗಳು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಹೋಟೆಲ್ ಮಾಲಿಕರ ಕೃಪಾಕಟಾಕ್ಷದಿಂದಲೆ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿನ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕಾಗಿ ಒಂದು ನಿರ್ಧಿಷ್ಟ ಬಾಡಿಗೆಯನ್ನು ತೆರಬೇಕಾಗುತ್ತದೆ. ಇಲ್ಲಿನ ವ್ಯವಹಾರವು ಹೋಟೆಲಿನ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ನಡೆಯುತ್ತಿರುವುದು ಸರ್ವೇ ಸಾಮಾನ್ಯ. ಈ ರೀತಿಯ ಅಂಗಡಿಗಳ ವಾರಿಸುದಾರರು ಹೊಟೆಲಿಗೆ ಬಂದ ಗಿರಾಕಿಗಳನ್ನು ಆಕರ್ಷಿಸುವಲ್ಲಿ ಯಶಸ್ವಿಯಾಗಿ ತಮ್ಮ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಕುದುರಿಸಿಕೊಳ್ಳುವುದು ಒಂದು ಸಾಮಾನ್ಯ ಸಂಗತಿ.
೪. ಉತ್ತಮ ದರ್ಜೆ:
ಈ ರೀತಿಯ ಪಾನ್ ಅಂಗಡಿಗಳು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಉತ್ತಮ ದರ್ಜೆಯ ಹೊಟೆಲ್‌ಗಳ ಎದುರುಗಡೆ, ಹೊಟೆಲ್‌ ಆವರಣದಲ್ಲಿ ಒಂದು ಪ್ರತ್ಯೇಕ ಕೊಠಡಿಯಲ್ಲಿ, ಇಲ್ಲವೇ ದೊಡ್ಡ ದೊಡ್ಡ ಪಟ್ಟಣಗಳಲ್ಲಿ ಒಂದು ಪ್ರತ್ಯೇಕ ಕೊಠಡಿಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿವೆ. ಈ ಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿರುವ ಪಾನ್‌ವಾಲಗಳು ಒಂದು ರೀತಿಯ ಶಿಸ್ತನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಸ್ವಚ್ಚತೆಗೆ ಆಧ್ಯತೆ ಹೆಚ್ಚು. ಇಲ್ಲಿ ತಯಾರಿಸಲಾಗುವ ಬೀಡಾಗಳು ಗ್ರಾಹಕನ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕೆ ಕೊಡಬೇಕಾದ ಬೆಲೆ ಇನ್ನಿತರೇ ವರ್ಗದ ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳಿಗಿಂತ ಹೆಚ್ಚು. ಈ ರೀತಿಯ ಅಂಗಡಿಗಳಿಗೆ ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಖಾಯಂ ಗಿರಾಕಿಗಳಿದ್ದು, ಒಬ್ಬೊಬ್ಬ ಗ್ರಾಹಕ ಒಂದು ಬಾರಿ ಒಂದಕ್ಕಿಂತ ಹೆಚ್ಚು ಬೀಡಾಗಳನ್ನು ಪಡಕೊಳ್ಳುವುದು ರೂಢಿ. ಈ ಪಾನ್‌ವಾಲಗಳು ಗ್ರಾಹಕನ ವೈಯಕ್ತಿಕ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಗಮನಕೊಡುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಈತ ಗ್ರಾಹಕನ ಸ್ನೇಹಿತಾನಾಗಿ ಪರಿವರ್ತನೆಗೊಳ್ಳುತ್ತಾನೆ. ಇಲ್ಲಿ ಬಳಸಲಾಗುವ ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತಿತರೆ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಅತ್ಯುತ್ತಮ ಗುಣಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಇಲ್ಲಿಗೆ ಬರುವ ಗ್ರಾಹಕರೂ ಮೇಲ್ದರ್ಜೆಯವರಾಗಿದ್ದಾರೆ. ದೇಶದ ಕೆಲವೊಂದು ಭಾಗಗಳಲ್ಲಿ ಈ ರೀತಿಯ ಪಾನ್ ಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿ ಬೀಡಾಕ್ಕಾಗಿ ಮುಂಗಡ ಕಾದಿರುಸುವಿಕೆಯೂ ಇದ್ದು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಈ ದರ್ಜೆಯ ಅಂಗಡಿಗಳ ಮಹತ್ವವನ್ನಿಂದು ಅರಿತುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
೫. ಅತ್ಯುತ್ತಮ ದರ್ಜೆ:
ಈ ರೀತಿಯ ಪಾನ್ ಅಂಗಡಿಗಳು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಪಂಚತಾರ ಹೋಟೆಲ್‌ಗಳಲ್ಲಿ, ಮೆಟ್ರೋಪಟ್ಟಣಗಳಲ್ಲಿ ಉತ್ತಮ ದರ್ಜೆಯ ಕೊಠಡಿಗಳಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿವೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಪಾನ್‌ವಾಲಗಳು ಕೆಲವು ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಹವಾನಿಯಂತ್ರಿತ ಕೊಠಡಿಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ದೊರಕುವ ಬೀಡಾಗಳ ರುಚಿ ಮತ್ತವುಗಳಿಗೆ ವಿಧಿಸುವ ದರ ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದ್ದಾಗಿದೆ. ಈ ಬೀಡಾಗಳಿಗೆ ಆಂತರಿಕ ಮತ್ತು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಗ್ರಾಹಕರಿದ್ದು, ಇವರೆಲ್ಲಾ ಅತ್ಯಂತ ಶ್ರೀಮಂತ ವರ್ಗದವರಾಗಿದ್ದಾರೆ. ಇಲ್ಲಿ ತಯಾರಿಸಲಾಗುವ ಬೀಡಾಗಳು ವಿಮಾನಗಳ ಮೂಲಕ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಪ್ರವೇಶಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿನ ಉತ್ಪನ್ನಗಳೇನಿದ್ದರೂ ದುಬಾರಿ.
ಪಾನ್‌ಬೀಡಾಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿರುವಉತ್ಪನ್ನಗಳು:
ಉತ್ತಮ ದರ್ಜೆಯ ಅಡಿಕೆ, ಹುರಿದಡಿಕೆ, ಪಠೋರ, ಉತ್ತಮ ದರ್ಜೆ ಮತ್ತು ಪಠೋರ ಮಿಶ್ರಿತ ಅಡಿಕೆ, ನೀರಿನಲ್ಲಿ ನೆನೆಸಿದ ಅಡಿಕೆ, ಅಡಿಕೆ ಪುಡಿ, ತುಂಡು, ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ತಂಬಾಕುಗಳು, ಬೀಡಾದ ತಯಾರಿಯಲ್ಲಿ ಉಪಯೋಗಿಸುವ ಕತ್ತಾ, ಕಿಮಾಮ್, ಲವಂಗ, ಯಾಲಕ್ಕಿ, ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸುವಾಸನಾಭರಿತ ಸಿಹಿ ಪದಾರ್ಥಗಳು, ಪರಿಮಳ ದ್ರವ್ಯಗಳು, ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳು, ಸೇಲಂ, ಬನಾರಸ್, ಬಾಂಗ್ಲ, ಕಲ್ಕತ್ತಾ ವೀಳ್ಯದೆಲೆಗಳು, ಸಿಹಿಪುಡಿ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು ಬೀಡಾವನ್ನು ತಯಾರಿಸುವಾಗ ಉಪಯೋಗಿಸುವ ವೀಳ್ಯದೆಲೆ, ತಂಬಾಕಿನ ದರ್ಜೆ, ಮತ್ತಿತರೇ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು ಗ್ರಾಹಕರ ತನುಮನ ಧನಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿರುತ್ತದೆ.
ಬೀಡಾಗಳಬೆಲೆ:
ವಿವಿಧ ದರ್ಜೆಯ ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೂಲ ಉಪತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಉಪಯೋಗಿಸಿ ಗ್ರಾಹಕರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ತಯಾರಿಸಲಾಗುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಬೀಡಾವೊಂದಕ್ಕೆ ಕೊಡಬೇಕಾದ ಬೆಲೆಯಲ್ಲಿ ವ್ಯತ್ಯಾಸವಿರುತ್ತದೆ. ಆದರೂ ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಈ ಬೆಲೆಯು ರೂಪಾಯಿ ೨ರಿಂದ ಹಿಡಿದು ಸುಮಾರು ೫೦೦ರ ತನಕವಿರುವುದನ್ನು ನಾವಿಂದು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಈ ದರವು ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳ ದರ್ಜೆ, ಗಿರಾಕಿಗಳೊಂದಿಗಿರುವ ಸಂಪರ್ಕದಿಂದಾಗಿಯೂ ಏರುಪೇರಾಗುತ್ತದೆ. ಬೀಡಾದ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧನೆ ಹೆಚ್ಚಾದಂತೆ ಅದಕ್ಕೆ ತಗಲುವ ವೆಚ್ಚವೂ ಅಧಿಕ. ಉದಾಹರಣೆಗೆ ಹುರಿದಡಿಕೆಯಿಂದ ತಯಾರಿಸಿದ ಬೀಡಾಕ್ಕೆ ಅಧಿಕ ದರ, ಸಾಮಾನ್ಯ ಅಡಿಕೆಯಿಂದೊಡಗೂಡಿದಕ್ಕೆ ಕಡಿಮೆ ದರ. ವಿದೇಶಕ್ಕೆ ರಫ್ತಾಗುವ ಬೀಡಾದಲ್ಲಿ ಚಿನ್ನದ ಹುಡಿ ಮತ್ತಿತರೆ ಅಧಿಕ ಬೆಲೆಯ ಮೂಲ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು ಸೇರಿಸಲ್ಪಡುವುದರಿಂದ ಅದಕ್ಕೆ ಕೊಡಬೇಕಾದ ಬೆಲೆಯೂ ಹೆಚ್ಚು.
ಬೀಡಾಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿದೊರಕುವಇನ್ನಿತರೇಉತ್ಪನ್ನಗಳು:
ಇತ್ತೀಚಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಾದ ಗುಟ್ಕಾ, ಪಾನ್ ಮಸಾಲ, ಸುಗಂಧಭರಿತ ಅಡಿಕೆಗಳಿಗೆ ಬೇಡಿಕೆ ಏರುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಇಂತಹ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು ಇಲ್ಲಿ ಲಭ್ಯ. ಇವುಗಳೊಂದಿಗೆ ಬೀಡಿ, ಸಿಗರೇಟುಗಳೂ ಇಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟಕ್ಕಿವೆ. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳಿಂದು ಬೀಡಾಕ್ಕೆ ಮಾತ್ರ ಮೀಸಲಾಗಿರದೆ, ಗ್ರಾಹಕರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಕಾರ್ಯ ನಿಭಾಯಿಸುತ್ತಿವೆಯೆಂಬುದನ್ನು ನಾವು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಬೀಡಾದತಯಾರಿಯಲ್ಲಿಉಪಯೋಗಿಸಲ್ಪಡುವಚಾಲಿಅಡಿಕೆಯಪ್ರಮಾಣ:
ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಒಂದು ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ೨ಯಾ ೩ಬೀಡಾಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಕೆಲವೊಂದು ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಇದು ಒಂದು ಬೀಡಾದ ತಯಾರಿಕೆಗೆ ಸಾಕಾಗದು. ಉದಾಹರಣೆಗೆ ಗುಜಾರತ್ ಮತ್ತು ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರಗಳ ಬೀಡಾ ಪ್ರಿಯರು ತಾವು ಬಯಸುವ ಬೀಡಾದಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಪ್ರಯಾಣದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬಯಸುತ್ತಾರೆ, ಆದರೆ ಉತ್ತರ ಪ್ರದೇಶ, ದೆಹಲಿ ಇತ್ಯಾದಿ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಉಪಯೋಗಿಸಲ್ಪಡುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣ ಅಲ್ಪವಾಗಿದೆ.
ಹರ್ಬ್‌ಲ್ಸುಪಾರಿ:
ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯು ೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಕುಸಿದಾಗ ಇದರ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆ ಆರಂಭಗೊಂಡಿತ್ತು. ಈ ವಿಚಾರದಲ್ಲಿ ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳಿಂದೊಡಗುಡಿದ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ತಯಾರಿಸಬಹುದೆಂಬ ವಿಚಾರವನ್ನು ಅಕ್ಬೋಬರ್ ೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ನಾನು ಹೆಸರಿಸಿದ್ದೆ. ಈ ರೀತಿಯ  ಉತ್ಪನ್ನದ ಉತ್ಪಾದನೆಗೆ ಕರ್ನಾಟಕದ ಅಡ್ಯನಡ್ಕದಲ್ಲಿ ವಾರಣಾಸಿ ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರವು ಕೈಹಾಕಿ ಇದೀಗ ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳಿಂದದೊಡಗೂಡಿದ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಬಿಡುಗಡೆಗೊಳಿಸಿದೆ.  ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಕೂರ್ಲುಗಯ, ಅಡ್ಯನಡ್ಕದ ನವತರುಣ ಗೋಪಾಲಕೃಷ್ಣ ಭಟ್ಟರ ಸಂಶೋಧನಾ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳೂ ನಿರಂತರವಾಗಿ ಸಾಗುತ್ತಿದೆ.
ಸುಗಂಧಸುಪಾರಿ:
ಕೆಳದರ್ಜೆಯ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಉಪಯೋಗಿಸಿ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳು ಮತ್ತು ಸುಗಂಧ ದ್ರವ್ಯವನ್ನು ಸೇರಿಸಿ ಯಯಾರಿಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಸುಗಂಧ ಸುಪಾರಿ ಎನ್ನುತ್ತಾರೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಸುಪಾರಿ ಸಣ್ಣ ಸಣ್ಣ ಪ್ಯಾಕೆಟ್‌ಗಳಲ್ಲಿ ಲಭ್ಯ. ಅಲ್ಲದೆ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಟಿನ್‌ಗಳಲ್ಲೂ ಇದನ್ನು ಮಾರಾಟ ಮಾಡುತ್ತಾರೆ.
ಕೆಂಪಡಿಕೆ:
ಕನ್ನಡದಲ್ಲಿ ಕೆಂಪಡಿಕೆ, ಮಲಯಾಳಂನಲ್ಲಿ ಕಾಲಿಪಾಕ್ ಎಂದು ಕರೆಯಲ್ಪಡುವ ಇದನ್ನು ಕರ್ನಾಟಕದ ಶಿವಮೊಗ್ಗ, ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ, ಚಿತ್ರದುರ್ಗ, ತುಮಕೂರು, ಬೆಂಗಳೂರು ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲೂ. ಕೇರಳದ ತಿರುವನಂತಪುರ, ಅಲೆಪ್ಪಿ, ಕೊಟ್ಟಾಯಂ, ಎರ್ನಾಕುಲಂ, ತ್ರಿಚೂರು, ಕಿಲ್ವಾನ್ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲೂ ಉತ್ಪಾದಿಸಲಗುತ್ತಿದೆ. ಕೆಂಪಡಿಕೆಯನ್ನು ದಕ್ಷಿಣ ಕೇರಳವೊಂದನ್ನು ಬಿಟ್ಟಲ್ಲಿ ಉಳಿದೆಲ್ಲಾ ಕಡೆ ಬೆಳೆಗಾರರೇ ತಯಾರಿಸುತ್ತಾರೆ. ಕೆಂಪಡಿಕೆಯನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಹದವಾಗಿ ಬೆಳೆದ ಹಸಿರಡಿಕೆಯ ಅಗತ್ಯವಿದೆ. ಈ ಹಸಿರಡಿಕೆಯ ಸಿಪ್ಪೆ ತೆಗೆದು, ವಿವಿಧ ಆಕಾರಗಳಲ್ಲಿ ಕತ್ತರಿಸಿ ಕುದಿಯುವ ನೀರಿನಲಿ ಅಥವಾ ಅಡಿಕೆಯ ಚೊಗರಿನಲ್ಲಿ ಮುಳುಗಿಸಿ ಕಡಿಮೆಯೆಂದರೆ ಹತ್ತು ನಿಮಿಷ ಹೆಚ್ಚೆಂದರೆ ಮೂರು ತಾಸುಗಳಷ್ಟು ಕುದಿಸಬೇಕು. ಬಳಿಕ ದ್ರಾವಣದಲ್ಲಿ ಮುಳುಗಿಸಿ ಅದಕ್ಕೆ ಬಣ್ಣ ಬರುವುದು ಬಳಿಕ ಅದನ್ನು ಒಣಗಿಸುತ್ತಾರೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಅಡಿಕೆ ಅತ್ಯಧಿಕ ಬೆಲೆಯನ್ನು ಆಕರ್ಷಿಸುತ್ತದೆ.
ಎಳೆಯ ಹಸಿರು ಕಾಯಿಯಡಿಕೆ ಬೇಯಿಸುವಾಗ ಅದನ್ನು ಉಂಡೆ ಎನ್ನಲಾಗುತ್ತದೆ. ಉಂಡೆಯಲ್ಲಿ ಅಪಿ, ಚಿಕಣಿ, ಬರ್ದಾ, ಗೋಟು ಎಂದು ನಾಲ್ಕು ವರ್ಗಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಲಾಗುತ್ತದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಅಡಿಕೆಗೆ ಉತ್ತರ ಕರ್ನಾಟಕ, ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರ ಮತ್ತು ಆಂಧ್ರ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆಯಿದೆ.
ಕರ್ನಾಟಕದ ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಶಿವಮೊಗ್ಗ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಎಳತಾಗಿರುವ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಸಂಸ್ಕರಿಸಿ ಬಳಿಕ ಅವನ್ನು ಅಪಿ, ಇಡಿ, ಸರಕು, ಬೆಟ್ಟೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸುತ್ತಾರೆ. ಕೇರಳದಲ್ಲೆ ತಯಾರಿಸಲಾಗುವ ಈ ರೀತಿಯ ಅಡಿಕೆಗೆ ಸ್ಥಳೀಯವಾದ ಹೆಸರಿನಿಂದ ಕೆರೆಯಾಲಾಗುತ್ತದ್ದು, ಇವೆಲ್ಲದಕ್ಕೆ ತಮಿಳುನಾಡು, ಆಂಧ್ರ , ಕರ್ನಾಟಕ ಮುಂತಾದ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆಯಿದೆ. ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಕೆಂಪಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೂಪಗಳಿಗೆ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಕರಿಂದ ಅಗಾಧ ಬೇಡಿಕೆ ಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಇವನ್ನಿಂದು ಪಾನ್ ಮಸಾಲ, ಗುಟ್ಕಾ ಮತ್ತು ಸುಗಂಧಭರಿತ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಉಪಯೋಗಿಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ.
ಕೆಂಪಡಿಕೆಯಉಪಯೋಗಗಳು:
ಕೆಂಪಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಪಾನ್ ಮಸಾಲ ಮತ್ತು ಗುಟ್ಕಾ ಉದ್ದಿಮೆದಾರರು ಬಯಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಇದನ್ನಿಂದು ಬೀಡಾದ ಬಳಕೆದಾರರು, ಸುಗಂಧಭರಿತ ಅಡಿಕೆ ತಯಾರಕರು ಮತ್ತು ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಕರೂ ಬಳಸುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಈ ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ತಯಾರಿಸಿದ ಹಲವು ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದು, ಇದರ ಪ್ರಮಾಣ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಏರುತ್ತಿದೆ ಈ ರೀತಿಯ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಉತ್ತರ ಭಾರತ, ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರ ಮತ್ತು ತಮುಳುನಾಡಿಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ತಯಾರಿಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ.
ಅಡಿಕೆಯಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತಉತ್ಪನ್ನಗಳು:
ಅಡಿಕೆಯಿಂದೊಡಗೂಡಿದ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಾದ  ಪಾನ್ ಮಸಾಲ , ಗುಟ್ಕಾ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿಗಳಿಂದು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ವಿವಿಧ ಹೆಸರಿನಲ್ಲಿ ವಿವಿಧ ಪ್ಯಾಕೆಟ್ ಗಳಲ್ಲಿ ದೊರಕುತ್ತಿದ್ದು, ಇವುಗಳೊಂದಿಗೆ ಸುಗಂಧಭರಿತ ಸುಪಾರಿಯೂ ಪ್ರಸಿದ್ಧವಾಗಿದೆ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು ಅವುಗಳ ಗ್ರಾಹಕರನ್ನು ಶೀಘ್ರವಾಗಿ ಸಂತೋಷಗೊಳಿಸುವ ಸಾಮರ್ಥ್ಯವನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಅವಕ್ಕಿಂದು ಬೇಡಿಕೆಯೇರುತ್ತಿದೆ.
ಪಾನ್ಮಸಾಲ:
ಪಾನ್ ಮಸಾಲ್ ಇಲ್ಲವೇ ಗುಟ್ಕಾವನ್ನಿಂದು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಕೆಂಪಡಿಕೆ, ಬಿಳಿಅಡಿಕೆಯಲ್ಲಿ ಸಿಗುವ ಪಠೋರ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಂದ ತಯಾರಿಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯೊಂದಿಗೆ ಕತ್ತಾ. ಸುಣ್ಣ ಮತ್ತಿತರೆ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಅಲ್ಲದೆ ಸುಗಂಧ ದ್ರವ್ಯವನ್ನು ಉಪಯೋಗಿಸಿ ತಯಾರಿಸಲಾಗುವ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ಪಾನ್ ಮಸಾಲವೆಂದು, ಇವುಗಳೊಂದಿಗೆ ತಂಬಾಕನ್ನು ಸೇರಿಸಿ ಮಾಡಲಾಗುವ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ಗುಟ್ಕಾವೆಂದು ಕರೆಯಾಲಾಗುತ್ತದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಎಲ್ಲಾ ವರ್ಗದ ಜನರೂ  ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಧಾರಾಳವಾಗಿ ಉಪಯೋಗಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಉತ್ತರ ಬಾರತದ ದೆಹಲಿ, ಕಾನ್ಪುರಗಳಂತಹ ನಗರಗಳಲ್ಲಿ ಒಂದೊಂದು ಪಾನ್ ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿ ದಿನವೊಂದರ ಸುಮಾರು ೨ಸಾವಿರ ಪ್ಯಾಕೆಟ್‌ಗಳ ಮಾರಾಟವಿಂದಾಗುತ್ತಿದೆ. ಇವು ಶೀಘ್ರ ಸಂತೃಪ್ತಿಯನ್ನು ಗ್ರಾಹಕನಿಗೆ  ನೀಡಬಲ್ಲವುಗಳಾಗಿದ್ದು, ಇದನ್ನು ಸೇವಿಸುವುದರಿಂದ ಬೀಡಾದ ಸೇವನೆಯಿಂದಾಗಿ ಹಲ್ಲು ಕೆಂಪಾಗುವುದನ್ನು ತಪ್ಪಿಸಬಹುದಾಗಿದೆ, ಅಲ್ಲದೆ ಬಾಯಿಯ ದುರ್ವಾಸನೆ ಮತ್ತು ಸುಗಂಧಭರಿತ ಶ್ವಾಸ ಇದು ಕೊಡುತ್ತದೆ. ಇದನ್ನಾಗಲಿ ಬೀಡಾವನ್ನಾಗಲಿ ಇವುಗಳ ಗ್ರಾಹಾಕರು ಚಿಂತೆಯನ್ನು ಮರೆಯಲು , ಕೆಲಸದ ಒತ್ತಡದ ನೋವನ್ನು ತಗ್ಗಿಸಲು, ಎಕಾಂತದಿಂದ ದೂರವಿರಲು ಮತ್ತು ಸ್ನೇಹಿತರನ್ನು ಆಕರ್ಷಿಸಲು ಉಪಯೋಗಿಸುತ್ತಿರುವುದನ್ನು ನಾವು ಅವರಿಂದಲೇ ಕೇಳಿ ತಿಳಿದು ಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಪಾನ್ ಮಸಾಲಗಳ ವಿವಿಧ ವರ್ಗಗಳು, ನಮೂನೆಗಳನ್ನು ನಾವಿಂದು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ಪಾನ್ ಪರಾಗ್, ಮಾಣಿಕ್ ಚಂದ್, ಪ್ರಿನ್ಸ್ ಗುಟ್ಕಾ , ರಜನೀಗಂಧಾ, ಪಾನ್ ಮಯೂರ್, ದರ್ಬಾರ್, ತಾಂಬೂಲ್, ಮಾರುತಿ, ಸ್ಟಾರ್, ಪಾನ್ ಕಿಂಗ್, ಪಾನ್ ಬಹಾರ್, ರಾಜ್ ಗುಟ್ಕಾ ಅತ್ಯಂತ ಹೆಚ್ಚಿನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಮತ್ತು ಪ್ರಸಿದ್ಧಿಯನ್ನು ಹೊಂದಿವೆ. ಉದಹಾರಣೆಗೆ ಪಾನ್‌ಪರಾಗನ್ನು ತಯಾರಿಸುತ್ತಿರುವ ಕೊಠಾರಿ ಉದ್ದಿಮೆದಾರರು ತಮ್ಮ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ಮಾರಾಟಮಾಡಲು ಸುಮಾರು ೩ ಸಾವಿರಕ್ಕಿಂತಲೂ ಹೆಚ್ಚಿನ ವಿತರಣಾಕಾರರನ್ನು ಹೊಂದಿದು, ಇವುಗಳ ಮಾರಾಟದಿಂದ ಈ ಉದ್ದಿಮೆದಾರರಿಗೆ ವಾರ್ಷಿಕವಾಗಿ ದೊರಕುತ್ತಿರುವ ಆದಾಯವು ಸುಮಾರು ೫೦ ಸಾವಿರ ಮಿಲಿಯಕ್ಕಿಂತಲೂ ಹೆಚ್ಚು. ಇದೇ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಮಾಣಿಕ್‌ಚಂದ್‌ ಉದ್ದಿಮೆಯೂ ಹೊಂದಿದ್ದು, ಇವೆಲ್ಲಾ ಈ ರೀತಿಯ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗಿಂದು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಬೇಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವನ್ನು ಎತ್ತಿತೋರಿಸುತ್ತಿದೆ. ನಮ್ಮ ದೇಶಾದಾದ್ಯಂತ ಇಂತಹ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಂದು ಹಳ್ಳಿಯಿಂದ ಹಿಡಿದು ಪಟ್ಟಣಗಳಲ್ಲೂ ವಿಜೃಂಭಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇವುಗಳ ಬಣ್ಣ ಬಣ್ಣ ಮಾಲೆಗಳು ಗ್ರಾಹಕರನ್ನು ಆಕರ್ಷಿಸುತ್ತಿವೆ. ಒಮ್ಮೆ ಇವುಗಳ ರುಚಿಯನ್ನು ಸವಿದ ಗ್ರಾಹಕನು ಮತ್ತೆ ಮತ್ತೆ ಇವುಗಳಿಗೆ ಬಲಿಬೀಳುತ್ತಿರುವುದನ್ನು ನಮ್ಮ ಸುತ್ತಮುತ್ತ ನಾವಿಂದು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ. ಈ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಬೆಲೆ ರೂಪಾಯಿ ೦.೫೦ ರಿಂದ ಹಿಡಿದು ರೂಪಾಯಿ ೪ರ ತನಕವಿದ್ದು, ಒಮ್ಮೆ ಈ ಚಟಕ್ಕೆ ಬಲಿಬಿದ್ದ ಗ್ರಾಹಕ ಕನಿಷ್ಠ ದಿನವೊಂದರ ೫ರಿಂದ ೮ ಪ್ಯಾಕೆಟ್‌ಗಳನ್ನು ಸೇವಿಸುವುದು ಒಂದು ಸಾಮಾನ್ಯ ಸಂಗತಿಯಾಗಿದೆ.
ಪಾನ್‌ ಮಸಾಲದಲ್ಲಿರಬೇಕಾದಮುಖ್ಯಲಕ್ಷಣಗಳು:
(೧) ಬಾಯಿಗೆ ಯಾವುದೇ ರೀತಿಯ ತೊಂದರೆಯನ್ನು ಕೊಡುವಂತಿರಬಾರದು.
(೨) ಬಾಯಿಯನ್ನು ತಂಪಾಗಿರಿಸುವಂತಿರಬೇಕು.
(೩) ಬಾಯಿಯಿಂದ ಸುಗಂಧವನ್ನು ಹೊರ ಹೊಮ್ಮಿಸುವಂತಿರಬೇಕು.
(೪) ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮಾಣದ ಸುಣ್ಣವಿರಬಾರದು.
(೫) ಇದರ ಪ್ಯಾಕೇಟ್‌ಗಳು ಹೆಚ್ಚಿನ ತೂಕವನ್ನು ಹೊಂದಿರಬಾರದು.
(೬) ಪ್ಯಾಕೇಟನಲ್ಲಿ ಮುದ್ರೆಯಿರಬೇಕು.
(೭) ಪ್ಯಾಕೇಟು ಗ್ರಾಹಕರನ್ನು ಆಕರ್ಷಿಸುವಂತಿರಬೇಕು.
(೮) ಪ್ಯಾಕೇಟು ಬೇಕಾದಂತೆ ತೆರೆಯವಂತಿರಬೇಕು.
(೯) ಪ್ಯಾಕೇಟಿನೊಳಗೆ ಗಾಳಿಹೋಗದಂತೆ ಭದ್ರವಾಗಿರಬೇಕು.
(೧೦) ಟಿನ್ನ್‌ಗಳಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟಮಾಡುವುದಿದ್ದಲ್ಲಿ ಅದು ಅತ್ಯಂತ ಕಡಿಮೆ ಭಾರದ್ದಾಗಿರಬೇಕು.
(೧೧) ಟಿನ್‌ನೊಳಗೆ ಗಾಳಿಯ ಪ್ರವೇಶವಾಗದಂತಿರಬೇಕು.
(೧೨) ಪ್ಯಾಕೇಟು ಆಗಲಿ, ಟಿನ್‌ ಆಗಲಿ ಗ್ರಾಹಕರ ಕೈಗೆಟಕುವ ಬೆಲೆಯಲ್ಲಿರಬೇಕು.
ಪಾನ್‌ಮಸಾಲ ಇಲ್ಲವೇ ಗುಟ್ಕಾ ಗುಣಮಟ್ಟದ ಬಗ್ಗೆ ಇಂಡಿಯನ್‌ ಸ್ಟೇಂಡರ್ಡ್‌ ಇನ್‌ಸ್ಟಿಟ್ಯೂಷನ್‌ನಲ್ಲಿ ಯಾವುದೇ ನಿರ್ದಿಷ್ಟ ಪಡಿಸಿದ ವಿವರಣೆ ಇಲ್ಲದಿರುವುದರಿಂದ ಇದರ ಉತ್ಪಾದಕರಿಂದು ಅವರವರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಇಲ್ಲವೇ ಗ್ರಾಹಕರನ್ನಾರ್ಷಿಸುವ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಿ ಮಾರಾಟ ಮಾಡುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಆದರೆ ತಂಬಾಕಿನ ಬಗ್ಗೆ IS: ೨೩೪೪–೧೯೭೩ ಪ್ರಕಾರ ಗುಣಮಟ್ಟ ಹೇಗಿರಬೇಕೆಂಬ ವಿಚಾರವನ್ನು ತಿಳಿಸಿದ್ದು, ಇದನ್ನು ತಂಬಾಕು ಸಹಿತದ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸುವವರ ಪಾಲಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಪಾನ್ಮಸಾಲಮತ್ತುಗುಟ್ಕಾಕ್ಕಿರುವಬೇಡಿಕೆ:
ಇತ್ತೀಚಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಇವುಗಳಿಗಿರುವ ಬೇಡಿಕೆ ಹೆಚ್ಚಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದು ಇನ್ನಷ್ಟು ಏರುವ ಸಂಭವವಿದೆ. ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಯಾವುದೇ ಮಾಹಿತಿಯಿಲ್ಲ. ಆದರೆ ಇವಿಂದು ತಂಬಾಕಿನ ಸೇವನೆ ಮಾಡುವವರಿಗೆ ಮತ್ತು ಅಡಿಕೆಯ ಬಳಕೆದಾರರಿಗೆ ಒಂದು ಬಹುಬೇಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಾಗಿ ಮಾರ್ಪಟ್ಟಿವೆ. ಇದರಿಂದಾಗಿ ವೀಳ್ಯದೆಲೆಯೊಡಗೂಡಿದ ಬೀಡಾಕ್ಕಿಂದು ಉತ್ತಭಾರತದ ಉತ್ತರ ಪ್ರದೇಶ, ದೆಹಲಿ, ಹರ್ಯಾಣ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಲ್ಲಿಂದು ಬೇಡಿಕೆ ಕುಸಿಯತೊಡಗಿದೆ. ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿಯು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಉತ್ತರ ಭಾರತದಲ್ಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಅಲ್ಲಿ ಇದಕ್ಕಿರುವ ಬೇಡಿಕೆಯು ಹೆಚ್ಚುತ್ತಲ್ಲಿದೆ.
ಪ್ಯಾಕೆಟ್‌ ತಯಾರಕರು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಎಲ್ಲಾ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲೂ ಇದ್ದು ಇದರಿಂದ ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಕರು ತಮ್ಮ ಅಗತ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾದ ಪ್ಯಾಕೆಟ್‌ಗಳನ್ನು ಪಡೆದುಕೊಳ್ಳುತ್ತಾರೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ದೊಡ್ಡ ದೊಡ್ಡ ಉದ್ದಿಮೆದಾರರು ಪ್ಯಾಕೆಟ್‌ನ್ನು ತಾವೇ ತಯಾರಿಸುತ್ತಲೂ ಇದ್ದಾರೆ.
ಪಾನ್ಮಸಾಲತಯಾರಿಸುವವಿಧಾನ:
ಪಾನ್‌ಮಸಾಲವನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಉತ್ಪನ್ನಗಳೆಂದರೆ ಗಂಧ, ಕತ್ತಾ, ಕರ್ಪೂರ, ಲವಂಗ, ದಾಲ್ಚೀನಿ, ಒಣಗುಲಾಬಿ, ಮಾದಕಪುಡಿ, ಯಾಲಕ್ಕಿ, ಪತ್ರೆ, ಸಕ್ಕರೆ, ಕೇಸರಿ, ಪೆಪ್ಪರಮಿಂಟ್‌, ಗುಲಾಬಿ, ದ್ರವ್ಯ, ಸಾಕ್ರಿನ್‌ ಮತ್ತಿತರೇ ಪರಿಮಳ ದ್ರವ್ಯಗಳು. ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ಗಂಧ, ಮಾದಕ ಪುಡಿ, ಸಕ್ಕರೆ, ಗುಲಾಬಿ ದ್ರವ್ಯ, ದಾಲ್ಚೀನಿ ಮತ್ತು ಕರ್ಪೂರಗಳ ಪ್ರಮಾಣ ಅಧಿಕವಾಗಿರಬೇಕು.
ತಂಬಾಕುಯುಕ್ತ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ತಂಬಾಕಿನ ಎಲೆ, ಕಪ್ಪು ಬಣ್ಣದ ಕಾಚು, ಸುಣ್ಣ, ಕರಿಮೆಣಸು, ಲವಂಗ, ಯಾಲಕ್ಕಿ, ಪತ್ರೆ, ದಾಲ್ಚೀನಿ, ಬಿಳಿಗಂಧದ ಪುಡಿ, ಪರಿಮಳ ದ್ರವ್ಯ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು ಅಗತ್ಯ. ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ತಂಬಾಕಿನ ಪ್ರಮಾಣ ಶೇ. ೭೦ ಆಗಿರಬೇಕು. ಇವನ್ನೆಲ್ಲಾ ಪುಡಿಮಾಡಿ ಅಡಿಕೆಯೊಂದಿಗೆ ಬೆರೆಸಿ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ತಯಾರಿಸಲಾಗುತ್ತದೆ. ಇಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಸಣ್ಣಸಣ್ಣ ತುಂಡುಗಳನ್ನಾಗಿ ಮಾಡಿ ಬಳಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಈ ಎಲ್ಲಾ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಪುಡಿ ಮಾಡಿ ಅಡಿಕೆಯೊಂದಿಗೆ ಬೆರೆಸಿ ಒಂದು ಚೂರ್ಣದಂತೆ ಮಾಡಲಾಗುತ್ತದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಪುಡಿಯನ್ನು ಮಾಡಲು ಯಂತ್ರಗಳನ್ನು ಬಳಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ರೀತಿಯ ಯಂತ್ರಗಳು ದೇಶದ ನಾನಾ ಭಾಗಗಳಲ್ಲಿ ಲಭ್ಯವಾಗುತ್ತಿದೆ. ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಕತ್ತರಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಸಾಧನಗಳು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಮುಂಬೈಯಲ್ಲಿ ದೊರಕುತ್ತವೆ.
ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಕನು ಮೊದಲನೆಯದಾಗಿ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ಮೂಲ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಒಟ್ಟು ಹಾಕಿ ಬಳಿಕ ಅದನ್ನು ಹುಡಿ ಮಾಡಿ, ನಂತರ ಚೂರ್ಣದ ರೂಪಕ್ಕೆ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ತರುತ್ತಾನೆ, ಬಳಿಕ ಅದನ್ನೊಮ್ಮೆ ತೂಕಕ್ಕೆ ಒಳಪಡಿಸಿ ಪುನಃ ಮಿಶ್ರಣವನ್ನು ಮಾಡುತ್ತಾನೆ. ಇದಾದನಂತರ ಈ ಮಿಶ್ರಣಕ್ಕೆ ಪರಿಮಳ ದ್ರವ್ಯವನ್ನು ಹಾಕಿ ಕಲಸಿ ಸಿಗುವ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ಶೇಖರಿಸಿ, ತೂಕಕ್ಕೊಳಪಡಿಸಿ ಪ್ಯಾಕೇಟ್‌ಗಳಿಗೆ ತುಂಬಿಸುತ್ತಾನೆ. ಬಳಿಕ ಪ್ಯಾಕೆಟ್‌ನ್ನು ಭದ್ರಪಡಿಸಿ ಮಾರಾಟಕ್ಕಾಗಿ ಬಿಡುಗಡೆಗೊಳಿಸುತ್ತಾನೆ.
ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆಬಿಡುಗಡೆಗೊಳಿಸುವಪ್ಯಾಕೇಟಿನಲ್ಲಿರಬೇಕಾದಮಾಹಿತಿಗಳು:
(೧) ಹೆಸರು ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನಾ ಸ್ಥಳ.
(೨) ಉತ್ಪನ್ನದ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಹಸರು.
(೩) ಪ್ಯಾಕ್‌ ಮಾಡಿದಾಗ ಒಟ್ಟು ತೂಕ.
(೪) ತಾರೀಕು ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಯ ಗುಂಪಿನ ಸಂಖ್ಯೆ.
(೫) ಸ್ಥಳೀಯ ತೆರಿಗೆಯನ್ನು ಒಳಗೊಂಡು ಯಾ ಒಳಗೊಳ್ಳದೆ ಅದರ ಬೆಲೆ.
(೬) ಐ.ಯಸ್‌.ಐ. ಮಾರ್ಕ್ ಇದ್ದಲ್ಲಿ ಅದರ ಸೇರ್ಪಡಿಸುವಿಕೆ.
(೭) ಉತ್ಪನ್ನದ ವಿಶೇಷತೆ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿ.
ಪಾನ್‌ಮಸಾಲಇಲ್ಲವೇಗುಟ್ಕಾಉದ್ದಿಮೆಯೊಂದರಸ್ಥಾಪನೆಗೆಅಗತ್ಯವಿರುವಹಣಕಾಸಿನಬಗ್ಗೆಮಾಹಿತಿ:
ದಿನವೊಂದರ ಸುಮಾರು ೧೦೦ ಕಿಲೋ. ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಅಂದಾಜು ೩೦,೦೦೦ ಕಿಲೋ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಉದ್ದಿಮೆಯ ಸ್ಥಾಪನೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಹಣಕಾಸು ಮತ್ತಿತರ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳೆಂದರೆ:
(೧) ಸ್ಥಳ ಸುಮಾರು ೫೦೦ ಚದರ ಅಡಿ.
(೨) ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಯಂತ್ರಗಳು ಮತ್ತು ಸಾಧನಗಳು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ತಗಲಬಹುದಾದ ವೆಚ್ಚ ಅಂದಾಜು ೧,೫೦,೦೦೦ ರೂಪಾಯಿಗಳು. ಇದರಲ್ಲಿ ಪ್ಯಾಕಿಂಗ್‌ ಯಂತ್ರಕ್ಕೆ ಸುಮರು ಒಂದು ಲಕ್ಷ. ಚೂರ್ಣಮಾಡುವ ಯಂತ್ರಕ್ಕೆ ನಲ್ವತ್ತು ಸಾವಿರ, ಅಡಿಕೆ ಪುಡಿ ಮಾಡುವ ಯಂತ್ರಕ್ಕೆ ಹದಿನೈದು ಸಾವಿರ ಬೇಕಾಗುತ್ತದೆ.
(೩) ಕಾರ್ಯಾರಂಭ ಮಾಡುವಾಗ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಮೂಲ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ತಿಂಗಳೊಂದರ ಸುಮಾರು ಮೂರು ಲಕ್ಷ ರೂಪಾಯಿಗಳು ಬೇಕಾಗಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ನಿರ್ವಹಣಾ ವೆಚ್ಚ ಸುಮಾರು ರೂಪಾಯಿ ನಲ್ವತ್ತು ಸಾವಿರಗಳೂ ಬೇಕು. ಅಲ್ಲದೆ ಪ್ರಚಾರ, ಎಕ್ಸೈಸ್ ಸುಂಕ, ವಿದ್ಯತ್‌ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಗೆ ತಿಂಗಳೊಂದರ ಸುಮಾರು ಎಪ್ಪತ್ತೈದು ಸಾವಿರ ರೂಪಾಯಿಗಳು ತಗಲಬಹುದು.
(೪) ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಉದ್ದಿಮೆಯನ್ನು ನಡೆಸಲು ಮೂರು ತಿಂಗಳಿಗೆ ಸುಮಾರು ಹದಿನಾಲ್ಕು ಲಕ್ಷ ರೂಪಾಯಿಗಳ ಅಗತ್ಯವಿದ್ದು, ಸರಿಯಾದ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಈ ಉದ್ದಿಮೆಯು ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸಿದಲ್ಲಿ ವರ್ಷವೊಂದರ ಸುಮಾರು ೩೦,೦೦೦ ಕಿಲೋಗಳಷ್ಟು ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ಮಾರಾಟ ಮಾಡಿದಲ್ಲಿ ಈಗಿನ ಪರಿಸ್ಥಿತಿಯಲ್ಲಿ ದೊರಕಬಹುದಾದ ಆದಾಯ ಸುಮಾರು ಅರುವತ್ತು ಲಕ್ಷ ರೂಪಾಯಿಗಳಾಗಬಹುದೆಂದು ಅಂದಾಜಿಸಬಹುದಾಗಿದೆ.
ಸುಗಂಧಸುಪಾರಿ:
ಕೆಂಪಡಿಕೆಯಲ್ಲಿ ದೊರಕುವ ಕೆಳದರ್ಜೆಯ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಉಪಯೋಗಿಸಿ ಅದಕ್ಕೆ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳು, ಸಕ್ಕರೆ, ಪರಿಮಳ ದ್ರವ್ಯ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಸೇರಿಸಿ ತಯಾರಿಸಲ್ಪಡುವ ಉತ್ಪನ್ನವೇ ಸುಗಂಧ ಸುಪಾರಿ. ಈ ರೀತಿಯ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯಲ್ಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಮದುವೆ ಮತ್ತಿತರೆ ಸಮಾರಂಭಗಳಲ್ಲಿ ಅತಿಥಿ ಸತ್ಕಾರಕ್ಕಾಗಿ ಉಪಯೋಗಿಸಲಾಗುತ್ತದೆ.
ಸಿಹಿಸುಪಾರಿ:
ಕೆಂಪಡಿಕೆಯಲ್ಲಿರುವ ವಿವಿಧ ನಮೂನೆಗಳನ್ನು ಉಪಯೋಗಿಸಿ ಅವನ್ನು ಸಣ್ಣ ಸಣ್ಣ ತುಂಡುಗಳಾಗಿಸಿ ಅವಕ್ಕೆ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಿಹಿ ಪದಾರ್ಥಗಳನ್ನು ಸೇರಿಸಿ ಅದರೊಂದಿಗೆ ಕೊಬ್ಬರಿ ಚೂರು, ಪಪ್ಪಾಯಿಯನ್ನು ಸಂಸ್ಕರಿಸಿ ಅದರ ಚೂರು, ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಸೇರಿಸಿ ಬಣ್ಣವನ್ನು ಹಾಕಿ ಸುಮಾರು ೧೦೦ ರಷ್ಟು ವಿಧದ ಸಿಹಿ ಸುಪಾರಿಗಳನ್ನು ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರ ಮತ್ತು ಹೈದರಾಬಾದ್‌ಗಳಲ್ಲಿ ತಯಾರಿಸುತ್ತಾರೆ. ಇವನ್ನು ವಿವಿಧ ತೂಕಗಳ ಪ್ಲಾಸ್ಟಿಕ್‌ ಡಬ್ಬದಲ್ಲಿ ಹಾಕಿ ವಿದೇಶಗಳಿಗೆ ರಪ್ತುನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಾರೆ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೫ (1)
ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟದ ದಾರಿ
ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ಉತ್ಪಾದಕನಿಂದ ಹೊರಟು ಒಂದು ಉದ್ದದ ದಾರಿಯ ಮೂಲಕ ಅಂತಿಮ ಬಳಕೆದಾರನಾದ ಪಾನ್ ವಾಲನಿಗೆ ತಲುಪುತ್ತದೆ. ಈ ದಾರಿಯಲ್ಲಿ ಹಲವು ರೀತಿಯ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳು ಕಾರ್ಯನಿಭಾಯಿಸುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಈ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳಲ್ಲಿ ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಮತ್ತು ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು ಸೇರಿವೆ. ನಮ್ಮ ದೇಶದಲಿಂದು ಆಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿ ಖಾಸಗಿ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರ ಪಾಲು ಅತ್ಯಧಿಕ. ಈ ಪಾಲು ಅಡಿಕೆಯ ಒಟ್ಟಾರೆ ವ್ಯವಹಾರದ ಶೇಕಡಾ ೯೦ಕ್ಕಿಂತಲೂ ಅಧಿಕ, ಉಳಿದ ಪಾಲನ್ನು ಸಹಾಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯು ಹೊಂದಿರುವ ಕಾರಣ, ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಿಂದು ಸಂಪೂರ್ಣವಾಗಿ ಖಾಸಗಿ ಜಾಲದಲ್ಲಿದೆಯೆಂದರೆ ತಪ್ಪಾಗಲಾರದು.
ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ಉತ್ಪಾದಕನಿಂದ ಪಾನ್ ವಾಲನಿಗೆ ತಲಪುವಾಗ ಹಲವು ಹಂತಗಳನು ದಾಟುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಹಂತಗಳನ್ನು ಯಾ ದಾರಿಯನ್ನು ಹಲವು ವರ್ಗಗಳಾಗಿ ವಿಂಗಡಿಸಬಹುದು.
ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆ:
(೧) ಉತ್ಪಾದಕ — ಹಳ್ಳಿಯ ತಿರುಗಾಟದ ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಹಳ್ಳಿಯಲ್ಲಿರುವ ಸಣ್ಣ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಜಿಲ್ಲಾ ಕೇಂದ್ರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿರುವ ದೊಡ್ಡ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಿಗೆ ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲು ನೇಮಕವಾಗಿರುವ ಮಾರಾಟ ಪ್ರತಿನಿಧಿ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಯಾ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ತುಂಡರಿಸಿ ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲು ಇರುವ ಗುಡಿ ಕೈಗಾರಿಕಾ ಕೇಂದ್ರ — ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳ ಮೂಲಕ ಪಾನ್ ವಾಲಗಳಿಗೆ — ಬೀಡಾದ ಗ್ರಾಹಕ.
(೨) ಉತ್ಪಾದಕ — ಹಳ್ಳಿಯಲ್ಲಿರುವ ಸಣ್ಣ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಕೇಂದ್ರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿರುವ ದೊಡ್ಡ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಮಾರಾಟ ಪ್ರತಿನಿಧಿ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಯಾ ಗುಡಿಕೈಗಾರಿಕಾ ಕೇಂದ್ರ — ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳ ಮೂಲಕ ಪಾನ್ ವಾಲಗಳಿಗೆ — ಅಂತಿಮ ಗ್ರಾಹಕ.
(೩) ಉತ್ಪಾದಕ — ಕೇಂದ್ರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿರುವ ದೊಡ್ಡ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಮಾರಾಟ ಪ್ರತಿನಿಧಿ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಯಾ ಗುಡಿಕೈಗಾರಿಕೆ ಕೇಂದ್ರ — ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳ  ಮೂಲಕ — ಪಾನ್ ವಾಲ — ಗ್ರಾಹಕ.
(೪) ಉತ್ತ್ಪಾದಕ — ಹಳ್ಳಿಯಲ್ಲಿರುವ ಸಹಾಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆ ಯಾ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಖರೀದಿ ಶಾಖೆ — ಮಾರಾಟ ಪ್ರತಿನಿಧಿ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಪಾನ್ ವಾಲ — ಗ್ರಾಹಕ.
(೫) ಉತ್ಪಾದಕ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದಿಂದ ಬಂದು ಸ್ಥಳೀಯವಾಗಿ ನೆಲೆಸಿದ ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಚಿಲ್ಲರ ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಪಾನ್ ವಾಲ — ಗ್ರಾಹಕ.
(೬) ಉತ್ಪಾದಕ — ಕೇಂದ್ರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿರುವ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ ಯಾ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಕೇಂದ್ರ — ಮಾರಾಟ ಪ್ರತಿನಿಧಿ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ರಫ್ತು.
(೭) ಉತ್ಪಾದಕ — ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಖರೀದಿ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಮಾರಾಟ ಕೇಂದ್ರ — ಸಗಟು ಯಾ ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಪಾನ್ ವಾಲ — ಗ್ರಾಹಕ.
(೮) ಉತ್ಪಾದಕ — ಕೇಂದ್ರ ಮಾರುಟ್ಟೆಯ ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಗ್ರಾಹಕ.
(೯) ಉತ್ಪಾದಕ — ಕೇಂದ್ರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನದ ತಯಾರಕರು.
ಈ ಎಲ್ಲಾ ಮಾರಾಟ ಪ್ರಕ್ರಿಯೆಯಲ್ಲಿ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿರುವ ಸಗಟುವ್ಯಾಪಾರಿಗಳು ರಫ್ತುನ್ನೂ ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದು, ಇವರೊಂದಿಗೆ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯೂ ಈ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿದೆ.
ಕೆಂಪಡಿಕೆ:
(೧) ಉತ್ಪಾದಕ — ಸ್ಥಳೀಯವಾಗಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುವ ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಕೇಂದ್ರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನದ ತಯಾರಕರು ಯಾ ಅವರ ಪ್ರತಿನಿಧಿ.
(೨) ಉತ್ಪಾದಕ — ಹಳ್ಳಿಯ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಯಾ ಪ್ರಾಥಮಿಕ ಸಹಾಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯಾ ತಾಲೂಕು ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿರುವ ಉಪ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಪ್ರಾಂಗಣದಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುವ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆ — ಕಮೀಷನ್ ಏಜಂಟ್ — ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಯಾ ಮುಂಬಯಿ, ಕಾನ್ಪುರ, ಅಹಮದಾಬಾದ್ ನಂತ ದೊಡ್ಡ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳು — ಒಂದನೇ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಎರಡನೇ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ — ಬಳಕೆದಾರ ಇಲ್ಲಿ ಒಂದನೇ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಿಯು ರಫ್ತುನ್ನೂ ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಾನೆ. ಸಹಾಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದ ಹೊರಟ ಮಾಲು ಅವುಗಳ ಬಳಿಕೆ ಬಳಕೆದಾರರಿಗೆ ತಲುಪುವುದು. ಈ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ರಫ್ತುನ್ನೂ ಕೈಗೊಳ್ಳತ್ತಿವೆ.
ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ಉತ್ಪಾದಕನಿಂದ ಬಳಕೆದಾರನಿಗೆ ತಲಪಲು ವಿವಿಧ ಹಂತಗಳನ್ನು ದಾಟಬೇಕಾಗಿರುವುದರಿಂದ ಉತ್ಪಾದಕನಿಗಿಂದು ಬಳಕೆದಾರನು ಕೊಡುವ ಬೆಲೆಯ ಶೇಕಡಾ ೫೦ ರಿಂದ ೬೦ರಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಾಗಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕೆ ಕಾರಣಗಳೆಂದರೆ ಸಾಗಣೆ ವೆಚ್ಚ, ಮಧ್ಯವರ್ತಿ ಯಾ ದಲ್ಲಾಳಿಗಳ ಕಮಿಷನ್ , ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ತೆರಿಗೆಗಳು, ವಿವಿಧ ಹಂತದ ಲಾಭಾಂಶಗಳು, ಸಂಸ್ಕರಣಾ ವೆಚ್ಚ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು.
ಉತ್ಪಾದಕನು ಮಾರಾಟ ಮಾಡಿದ ಅಡಿಕೆಯು ಕೇಂದ್ರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ತಲುಪಿ ಅಲ್ಲಿ ಅದು ವರ್ಗಿಕರಣಗೊಂಡು ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಶುಚಿ, ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಸಾಗಣೆಗೊಳಪಡುತ್ತದೆ. ಅಡಿಕೆಯ ವಿಧಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಅದರ ಧಾರಣೆಯೂ ಏರುಪೇರಾಗುತ್ತದೆ.
ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಂದು ಖಾಸಗಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಹತೋಟಿಯಲಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಪಾಲು ಅತ್ಯಲ್ಪ. ಹೀಗಿದ್ದರೂ, ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಒಂದು ಪ್ರಮುಖ ಪಾತ್ರವನ್ನು ವಹಿಸಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಹೋರಾಟ ಮಾಡುತ್ತಿವೆ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ಪ್ರಮುಖ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು:
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಶೋಷಣೆಗಳನ್ನು ತಪ್ಪಿಸಲು, ಅಬಲರನ್ನು ಸಬಲರನ್ನಾಗಿಸಲು ಮತ್ತು ಸಬಲರು ಅಬಲರನ್ನು ತಮ್ಮ ಜೊತೆ ತೆಗೆದುಕೊಂಡು ಹೋಗಲು ಅಲ್ಲದೆ ಶೋಷಣಾರಹಿತ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ನಡೆಸಲು ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಸಹಕಾರಿ ಆಂದೋಲನದಡಿಯಲ್ಲಿ ಕಳೆದ ಶತಮಾನದ ಆದಿಯಲ್ಲೇ ಆರಂಭಸಲಾಯಿತು. ಈ ರೀತಿಯ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಸಂಘಗಳಿಂದು ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಮುಖ್ಯ ಪಾತ್ರವನ್ನು ನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇವುಗಳನ್ನಿಂದು ಕರ್ನಾಟಕ, ಕೇರಳ, ತಮಿಳುನಾಡು. ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರ, ಮೇಘಾಲಯ ಮತ್ತು ಗೋವಾ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವಹಿವಾಟನ್ನೇ ಮುಖ್ಯ ಉದ್ದೇಶವನ್ನಾಗಿಟ್ಟುಕೊಂಡು ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸಿತ್ತಿರುವ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳ ಸಂಖ್ಯೆ ಸುಮಾರು ಹದಿನೈದಕ್ಕಿಂತಲೂ ಹೆಚ್ಚು. ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಕೃಷಿಕರ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಸಂಘ ಲಿ. (SKACMS) ೧೯೧೯ರಲ್ಲಿ ಮಂಗಳೂರಿನಲ್ಲಿ, ದಿ. ತೋಟಗಾರ್ಸ್ ಕೋ ಆಪರೇಟಿವ್ ಸೇಲ್ಸ್ ಸೊಸೈಟಿ (TCSS) ಶಿರಸಿಯಲ್ಲಿ ೧೯೧೩ರಲ್ಲಿ ಮತ್ತು ಮಲೆನಾಡು ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟದ ಸಹಕಾರ ಸಂಘ (MAMCO’s) ೧೯೩೯ರಲ್ಲಿ ಆರಂಭಗೊಂಡವು. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳು ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟಕ್ಕಾಗಿ ಮತ್ತು ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತವನ್ನು ಕಾಪಾಡುವ ಉದ್ದೇಶದಿಂದ ಅಡಿಕೆಯೊಂದಿಗೆ ಇತರೇ ಉಪ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಮಾರಾಟದ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿವೆ, ಇಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಲ್ಲದೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಪೂರೈಸಲು ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿವೆ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳೊಂದಿಗೆ ೧೯೭೩ರಲ್ಲಿ ಸ್ಥಾಪನೆಗೊಂಡ ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಕರ್ನಾಟಕ ಸರಕಾರಗಳ ಬೆಂಬಲದಿಂದ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದೇ ಆದ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಕೊಕ್ಕೋಗಳ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ದೃಢ ಸಂಕಲ್ಪದಿಂದ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಸಂಸ್ಥೆಗಿಂದು ಅಂತಾರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಖ್ಯಾತಿ ಇದೆ.
ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತವನ್ನು ಕಾಪಾಡಲು, ಪರಸ್ಪರ ನಂಬಿಕೆ, ಸೇವೆ ಮತ್ತು ಸಹಕಾರ ಮನೋಧರ್ಮವನ್ನು ಪ್ರಕಟಿಸುತ್ತಾ ಮುಖ್ಯ ಉದ್ದೇಶಗಳನ್ನು ಮರೆಯದೆ ಅತೀ ಸಣ್ಣಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ಅಲಕ್ಷಿಸದೆ ಹಳ್ಳಿ ಹಳ್ಳಿಗಳಲ್ಲೂ ಶಾಖೆಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿ ಪ್ರಗತಿ ಪಥದತ್ತ ಮುನ್ನಡೆಯುತ್ತಿದ್ದು, ಶೋಷಣಾರಹಿತ ಸಮಾಜದ ರಚನೆಗಾಗಿ ಇವಿಂದು ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿವೆ.
ದ. ಕ. ಕೃಷಿಕರ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಸಂಘ (ನಿ.) (SKACMS):
ದ. ಕ. ಕೃಷಿಕರ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಸಂಘವು ೧೯-೧೦-೧೯೧೯ ರಂದು ನೊಂದಣಿಗೊಂಡು ೨-೧೧-೧೯೧೯ರಂದು ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವನ್ನಾರಂಭಿಸಿತು. ಈ ಸಂಘವು ಪುತ್ತೂರಿನಲ್ಲಿ ಪುತ್ತೂರು ಕೃಷಿಕರ ಮಾರಾಟ ಸಂಘವೆಂಬ ಹೆಸರಿನಿಂದ ಪ್ರಾರಂಭವಾಯಿತು. ಆಗ ಸಂಘದ ವ್ಯವಹಾರವು ಪುತ್ತೂರು ತಾಲೂಕಿಗೆ ಮಾತ್ರ ಸೀಮಿತವಾಗಿದ್ದು, ೧೭-೬-೧೯೩೫ರಿಂದ ಇದರ ವ್ಯವಹಾರವು ಇಡೀ ಜಿಲ್ಲೆಗೆ ವಿಸ್ತರಿಸಲ್ಪಟ್ಟಿತು. ಇದು ೨೪-೧-೧೯೩೭ ರಿಂದ ದ. ಕ. ಕೃಷಿಕರ ಸಹಕಾರಿ ಭಾಂಡಸಾಲೆ ಸಂಘವೆಂದೂ, ೧೫-೧೦-೧೯೪೬ರ ಬಳಿಕ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಕೃಷಿಕರ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಸಂಘವೆಂದೂ ಹೆಸರು ಬದಲಾವಣೆ ಹೊಂದಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸಿಕೊಂಡು ಬರುತ್ತಿದೆ.
ಈ ಸಂಘವನ್ನು ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಸಹಕಾರಿ ಪಿತಾಮಹರೆನ್ನಿಸಿದ ದಿವಂಗತ ಶ್ರೀ ಮೊಳಹಳ್ಳಿ ಶಿವರಾಯರ ನೇತೃತ್ವದಲ್ಲಿ ಅಕ್ಕಿ, ಭತ್ತ, ಉದ್ದು, ಹೆಸರು ಮುಂತಾದ ವ್ಯವಸಾಯಿಕ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ದಾಸ್ತಾನು ಮತ್ತು ಮಾರಾಟಕ್ಕಾಗಿ ೧೯೧೯ರಲ್ಲಿ ಸ್ಥಾಪಿಸಲಾಯಿತು. ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಕರಿಗಾಗಿ ವಿಟ್ಲದಲ್ಲಿ ೧೯೧೮ರಲ್ಲಿ ಸ್ಥಾಪಿತವಾದ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಭಾಗಾಯ್ತು ಕೃಷಿಕರ ಸಹಕಾರಿ ಹೋಲ್ ಸೇಲ್ ಸಂಘ ಕಾರ್ಯರಂಭಗೊಂಡು ಸುಮಾರು ಹತ್ತು ವರ್ಷಗಳ ಕಾಲ ಯೋಗ್ಯ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸಿ ೧೯೩೧ರಲ್ಲಿ ಕಾರಣಾಂತರಗಳಿಂದ ಮುಚ್ಚಲ್ಪಟ್ಟಿತು. ಆದ್ದರಿಂದ ಆ ಬಳಿಕ ದ. ಕ. ಕೃಷಿಕರ ಸಂಘವು ಅಡಿಕೆ ವ್ಯಾಪರಕ್ಕೆ ಇಳಿಯಿತು. ೧೯೩೪ರಲ್ಲಿ ಮಂಗಳೂರಿನಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟ ಶಾಖೆಯನ್ನು ತೆರೆದು, ಬಳಿಕ ಜಿಲ್ಲೆಯಾದ್ಯಂತ ತನ್ನ ಶಾಖೆಗಳನ್ನು ವಿಸ್ತರಿಸಿ, ಅದರೊಂದಿಗೆ ಗ್ರಾಮ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳ ಮೂಲಕವೂ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಸಹಾಯನ್ನೀಯುತ್ತಾ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದೆ.
ಸಂಘವು ಆರಂಭದಲ್ಲಿ ವಿಟ್ಲ, ಗುರುವಾಯುನಕೆರೆ ಮತ್ತು ಬೆಳ್ತಂಗಡಿಯಲ್ಲಿ ತನ್ನ ಶಾಖೆಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸೌಲಭ್ಯಗಳನ್ನು ನೀಡುತ್ತಾ ಬಂತು. ಪ್ರಾರಂಭದಲ್ಲಿ ಕೇವಲ ೫೮ ಸದಸ್ಯರನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದ ಈ ಸಂಘವು ರೂಪಾಯಿ ೩,೨೬೫ರ ಪಾಲು ಬಾಂಡವಾಳದಿಂದ ಕಾರ್ಯರಂಭ ಮಾಡಿತ್ತು. ಕ್ರಮೇಣ ಮ್ಹಾಲುಗಳ ಸಂಗ್ರಹ ಮತ್ತು ವಿತರಣೆಗಾಗಿ ಜಿಲ್ಲೆಯಾದ್ಯಂತ ಅಲ್ಲಲ್ಲಿ ಶಾಖೆಗಳನ್ನು ತೆರೆದು ಅದರೊಂದಿಗೆ  ಕೆಲವು ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳ ಮೂಲಕ ಬಂದ ಮ್ಹಾಲುನ್ನೂ ಖರೀದಿಸಿ ಹಂತ ಹಂತವಾಗಿ ಬೇಳವಣಿಗೆಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಿತು.
೧೯೩೮–೩೯ರಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯಾಪಾರದಲ್ಲಿ ನಡೆಯುತ್ತಿದ್ದ ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ಪದ್ಧತಿಯನ್ನು ಬದಿಗಿಟ್ಟು ಸ್ಥಳದಲ್ಲೇ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ತರಲಾಯಿತು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಂಘವು ಧೈರ್ಯದಿಂದ ಮುನ್ನುಗ್ಗಿತ್ತು. ೧೯೪೦ರಲ್ಲಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ದಾಸ್ತಾನು ಅಧಿಕವಾಗಿ ವ್ಯಾಪಾರ ಸ್ಥಗಿತಗೊಂಡು ಧಾರಣೆ ಇಳಿಮುಖವಾದ್ದರಿಂದ ಬೊಂಬಾಯಿಯಲ್ಲಿ ಸಂಗವು ತನ್ನ ಸ್ವಂತ ಮಾರಾಟ ಶಾಖೆಯನ್ನು ತೆರೆಯಿತು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ದಾಸ್ತಾನಾಗಿದ್ದ ಅಡಿಕೆಯು ಕೇವಲ ಒಂದು ತಿಂಗಳೊಳಗಾಗಿ ವಿಕ್ರಯವಾಗಿತ್ತು. ಈ ಶಾಖೆಯು ಧಕ್ಷತೆಯಿಂದ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸಿ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯತ್ತ ಸಾಗುತ್ತಿದ್ದಾಗ ೧೪-೪-೧೯೪೪ರಲ್ಲಿ ಬೊಂಬಾಯಿ ಬಂದರದಲ್ಲಿ ಢಕ್ಕೆ ಸ್ಫೋಟನಗೊಂಡು ಎಲ್ಲಾ ಸೊತ್ತುಗಳೂ ಬೆಂಕಿಗಾಹುತಿಯಾದವು. ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ನಷ್ಟಕ್ಕೊಳಗಾದ ಶಾಖೆಯನ್ನು ೧೯೪೬ರಲ್ಲಿ ಮುಚ್ಚಲಾಯಿತು.
೧೯೪೭ರಲ್ಲಿ ಮಂಗಳೂರಿನ ಬಂದರಿನ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯಾಪಾರವು ಸ್ಥಗಿತಗೊಂಡಾಗ ಬೊಂಬಾಯಿಯ ಶಾಖೆಯ ಮಹತ್ವವನ್ನರಿತು ಮೈಸೂರು ರಾಜ್ಯ ಅಡಿಕೆ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಫೆಡರೇಶನಿನ ಬೊಂಬಾಯಿ ಶಾಖೆಯನ್ನು ಅವಶ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಬಳಸಿಕೊಳ್ಳುವ ತೀರ್ಮಾನಕ್ಕೆ ಸಂಘ ಬಂದಿತ್ತು. ಕ್ರಮೇಣ ತನ್ನ ವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿ ಹಲವು ಏಳು ಬೀಳುಗಳನ್ನು ಕಂಡ ಸಂಘವು ೧೯೭೭ರಲ್ಲಿ ವ್ಯವಹಾರದ ವಿಕೇಂದ್ರೀಕರಣಕ್ಕಾಗಿ ಮಾರಾಟ ಶಾಖೆಯೊಂದನ್ನು ಪುತ್ತೂರಲ್ಲಿ ತೆರೆಯಿತು.
೧೯೯೯–೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಸಂಘದಲ್ಲಿ ೬,೩೬೧ಕೃಷಿಕ ಸದಸ್ಯರಿದ್ದು ಇದರೊಂದಿಗೆ ೧೨೬ ಪ್ರಾಥಮಿಕ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳೂ ಸದಸ್ಯರಾಗಿದ್ದು, ಇದರ ಒಟ್ಟು ಪಾಲು ಹಣ ೧೫, ೮೧,೧೦೦ ರೂಪಾಯಿಗಳಾಗಿದೆ. ಪ್ರಕೃತ ಸಂಘವು ೧೪ ಶಾಖೆಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿ ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತಿತರೆ ಕೃಷಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ದಲ್ಲಾಳಿ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಳ್ಳತ್ತಿದೆ. ಸಂಘವು ತನ್ನ ವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿ ೧೯೧೯ರಿಂದೀಚೆಗೆ ಹಲವು ರೀತಿಯ ಏಳು ಬೀಳುಗಳನ್ನು ಕಂಡಿದ್ದು ಈ ಬಗ್ಗೆ ಇದು ಕೈಗೊಂಡ ವ್ಯವಹಾರ, ಸದಸ್ಯರ ಸಂಖ್ಯೆ, ಪಾಲುಬಂಡವಾಳ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಂದ ನಾವು ಅರಿತುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. (ಪಟ್ಟಿ – ೫)
ಪಟ್ಟಿ – ೫
ದ.ಕ. ಕೃಷಿಕರ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಸಂಘದ ಬೆಳವಣಿಗೆ
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ಸಂಘದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯ ಪಥದತ್ತ ಒಂದು ನೋಟ:
ಸದಸ್ಯರಸಂಖ್ಯೆ:
೧೯೧೯ರಲ್ಲಿ ಆರಂಭಗೊಂಡ ಸಂಘದಲ್ಲಿ ಇದ್ದ ಸದಸ್ಯರ ಸಂಖ್ಯೆ ೫೮ ಆಗಿದ್ದು ೧೯೩೯–೪೦ ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ಅದು ೧೮೫೨ಕ್ಕೇರಿತ್ತು. ೧೯೪೯–೫೦ರಲ್ಲಿ ಈ ಸಂಖ್ಯೆಯು ೪,೬೮೫ಕ್ಕೇರಿ ಕ್ರಮೇಣ ಏರುತ್ತಾ ಹೋಗಿ, ೧೯೬೯–೭೦ ಕ್ಕಾಗುವಾಗ  ೧೦,೫೮೮ ಆಗಿತ್ತು. ಆದರೆ ಬಳಿಕವದು ಇಳಿಯುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ೧೯೭೯–೮೦ರಲ್ಲಿ  ೭,೮೧೩ ಆಗಿತ್ತು. ೧೯೮೬–೮೭ರಲ್ಲಿ ಸದಸ್ಯರ ಸಂಖ್ಯೆ ೯,೭೧೩ಕ್ಕೇರಿದ್ದರೂ, ಆ ಬಳಿಕ ಈ ಸಂಖ್ಯೆ ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ೧೯೯೯–೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಇದು ೬,೪೮೯ ಆಯಿತು. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಸದಸ್ಯರ ಸಂಖ್ಯೆಯ ಏರಿಳಿತ ಸಂಘದ ವ್ಯಹಾರಕ್ಕೆ ಸಮಸ್ಯೆಗಳನ್ನೊಡ್ಡುವುದು ಸ್ವಾಭಾವಿಕ ಹೀಗಿದ್ದರೂ, ಸಂಘದ ಪಾಲು ಬಂಡವಾಳವಿಂದು ೧೫ ಲಕ್ಷದ ಎಂಭತ್ತೊಂದು ಸಾವಿರದ ನೂರು ರೂಪಾಯಿಗಳಾಗಿದ್ದು, ಇದು ಸಂಗದ ಬಳವಣಿಗೆಯನ್ನಿಂದು ಎತ್ತಿ ತೋರಿಸುತ್ತಿದೆ.
ಶಾಖೆಗಳು:
ಸಂಘವು ೧೯೭೯–೮೦ರಲ್ಲಿ ೨೨ ಶಾಖೆಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದು, ಬಳಿಕ ಈ ಶಾಖೆಗಳ ಸಂಖ್ಯೆ ಇಳಿಯಲಾರಂಭಿಸಿದೆ. ೧೯೮೨–೮೩ರಲ್ಲಿ ಅದು ೧೯ಕ್ಕಿಳಿದು ೧೯೯೮–೯೯ರಲ್ಲಿ ೧೩ ಆಗಿತ್ತು. ೧೯೯೯–೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಈ ಸಂಖ್ಯೆಯು ೧೪ಕ್ಕೇರಿತ್ತು.
ಅಡಿಕೆಮಾರಾಟ:
ಸಂಘವು ೧೯೮೩–೮೪ರಲ್ಲಿ ಅತ್ಯಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣವಾದ ೮೯,೪೧೫ ಕ್ವಿಂಟಾಲ್ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಮಾರಾಟ ಮಾಡಿದ್ದು, ಬಳಿಕ ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ೧೯೯೩–೯೪ರಲ್ಲಿ ಅದು ೪೬,೮೯೫ ಕ್ವಿಂಟಾಲ್ ಅಗಿತ್ತು. ಬಳಿಕ ಅದು ಇನ್ನಷ್ಟು ಕೆಳಕ್ಕಿಯುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ೧೯೯೯–೨೦೦೦ ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ೨೯,೩೬೩ ಕ್ವಿಂಟಾಲ್‌ಗಳಷ್ಟಾಗಿತ್ತು.
ಲಾಭ/ನಷ್ಟ:
ಸಂಘವು ಗಳಿಸಿದ ಲಾಭಾಂಶವು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಏರುಪೇರಾಗಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಅಡಿಕೆ ದಾರಣೆಯಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬಂದ ಏರಿಳಿತಗಳೇ ಎಂಬುದು ಸರ್ವವಿಧಿತ. ೧೯೭೯–೮೦ರಲ್ಲಿ ಸಂಘವು ೬,೪೧,೩೬೬ ರೂಪಾಯಿಗಳಷ್ಟು ಇದ್ದ ಲಾಭ ೧೯೯೦–೯೧ರಂದು ಅದು ೧೮,೧೨,೭೨೫ ರೂಪಾಯಿಗಳಿಗೇರಿತು. ಬಳಿಕ ೧೯೯೩–೯೪ರ ತನಕ ಸತತವಾಗಿ ಲಾಭವನ್ನು ಗಳಿಸಿದ ಸಂಸ್ಥೆ ೧೯೯೪–೯೫ರಲ್ಲಿ ೬,೪೧,೭೫೧ ರೂಪಾಯಿಗಳ ನಷ್ಟವನ್ನು ಅನುಭವಿಸಿತ್ತು. ೧೯೯೫–೯೬ರಲ್ಲಿ ನಷ್ಟದ ಮೊತ್ತವು ೩೧,೫೩,೪೮೫ ರೂಪಾಯಿಗಳಿಗೇರಿ ಬಳಿಕ ಅದು ಇಳಿಯುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ೧೯೯೭–೯೮ರಲ್ಲಿ ಇದ್ದ ನಷ್ಟದ ಮೊತ್ತ ೧೮,೨೬,೩೫೨ ಆಗಿತ್ತು. ಆ ಬಳಿಕ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯು ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿದ ಕಾರಣ ೧೯೯೯–೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಸಂಘವು ೨೬,೮೬,೮೫೦ ರೂಪಾಯಿಗಳ ಲಾಭವನ್ನು ಗಳಿಸಿತ್ತು. ಆದರೆ ಕ್ರಮೇಣ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ಪ್ರಕೃತ ಸಂಘವು ನಷ್ಟದ ಹಾದಿಯನ್ನು ಹಿಡಿದಿದೆ.
ಸಂಘದ ಆರಂಭದಿಂದ ಈ ತನಕ ಹಲವು ರೀತಿಯ ಹೊಡೆತಗಳನ್ನು ತಿಂದರೂ ಇದಿಂದು ಕೃಷಿಕರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿದ್ದು ಮತ್ತು ತನ್ನ ಮುಖ್ಯ ಉದ್ದೇಶವಾದ ಕೃಷಿಕರ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಉತ್ತಮ ಧಾರಣೆ ಸಿಗುವಂತೆ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಎಲ್ಲಾ ಉಪಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕಮಿಷನ್ ಆಧಾರದಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಂಡಿರುವುದರಿಂದ, ಇದು ತನ್ನ ಕಾರ್ಯಸಾಧನೆಯಲ್ಲಿ ಹಿಂದೆ ಬಿದ್ದಿಲ್ಲವೆನ್ನಬಹುದು. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಕೃಷಿಯುತ್ಪಾದಕರು ತಮ್ಮ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಯೋಗ್ಯ ಧಾರಣೆ ದೊರಕದೆ ಕೊರಗುತ್ತಿರುವ  ಕಾರಣ ಸಂಘವು ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಾತಾವರಣಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವೈಖರಿಯನ್ನು ಬದಲಾಯಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಅಗತ್ಯವಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಕೆಳಗೆ ಸೂಚಿಸಿದ ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳು ಪೂರಕವಾಗಬಲ್ಲವು.
(ಅ) ಸಂಘವು ತನ್ನ ಸದಸ್ಯರ ಸಂಖ್ಯೆಯನ್ನು ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಹೆಚ್ಚಿಸಿಕೊಂಡು, ಪಾಲು ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ವೃದ್ಧಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿದೆ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಕೃಷಿಕರ ಮನವೊಲಿಸುವ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಾಗಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ತನ್ನ ಶಾಖೆಗಳನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ಬಲಗೊಳಿಸಿ ಹಳ್ಳಿಗಳಲ್ಲಿ ಪ್ರಾಥಮಿಕ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳ ಮೂಲಕ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಬೇಕು.
(ಆ) ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವೊಂದೇ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಹೆಜ್ಜೆಯನ್ನಿಟ್ಟಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕೆ ಬೆಂಬಲವಾಗಿ ಸಂಘವು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ರೀತಿಯಲ್ಲೇ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕಿಳಿಯಬೇಕು. ಜಿಲ್ಲೆಯ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರದ ಬಹುಪಾಲನ್ನು ಸಂಘ ಮತ್ತು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಹೊಂದುವಂತಾಗಬೇಕು.
(ಇ) ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಒಳಿತುಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಮನವರಿಗೆ ಮಾಡಲು ಅಗತ್ಯವುಳ್ಳ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೊದಗಿಸಬೇಕು.
ದಿ ತೋಟಗಾರ್ಸ್ ಕೋ–ಆಪರೇಟಿವ್ ಸೇಲ್ಸ್ ಸೊಸೈಟಿ ಲಿ. (TSS)
ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಪ್ರಮುಖ ಕೃಷಿಬೆಳೆ ಅಡಿಕೆ. ಕಳೆದ ಶತಮಾನದ ಆದಿಯಲ್ಲಿ ಇಲ್ಲಿನ ಬೆಳೆಗಾರರು ಅದರಲ್ಲೂ, ವಿಶೇಷವಾಗಿ ಸಣ್ಣ ಹಿಡುವಳಿದಾರರು, ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಾಪಾಸ್ಥರ ಶೋಷಣೆಗೆ ಒಳಪಟ್ಟು ದಿಕ್ಕೆಟ್ಟ ಸಮಯದಲ್ಲಿ, ಈ ಭಾಗದ ಸಹಕಾರಿ ಧುರೀಣರು ರೈತರ ಸಂಕಷ್ಟವನ್ನು ಹೋಗಲಾಡಿಸಲು ೧೨-೧೧-೧೯೧೩ರಲ್ಲಿ “ದಿ ತೋಟಗಾರ್ಸ್ ಕೋ-ಆಪರೇಟಿವ್  ಸೇಲ್ಸ್ ಸೊಸೈಟಿ ಲಿಮಿಟೆಡ್ ಶಿರಸಿ” ಎಂಬ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸ್ಥಾಪನೆ ಮಾಡಿದರು. ಆದರೆ ಮುಂದೆ ಇದರ ಕಾರ್ಯರಂಭವು ೨೪-೧೧-೧೯೨೩ರಿಂದ ಆಯಿತು. ಇದರ ಆರಂಭಕ್ಕಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಿದವರಲ್ಲಿ ದಿವಂಗತ ಶ್ರೀ ಎಸ್. ಎನ್. ಕೇಶ್‌ವೇನ್ ಪ್ರಮುಖರು. ಬಳಿಕ ಶ್ರೀ ಶ್ರೀಪಾದ ಹೆಗಡೆ, ಶ್ರೀ ಕಡವೆ, ಶ್ರೀ ವಿಶ್ವಾಮಿತ್ರ, ಶ್ರೀ ಅಜ್ಜಿಬಾಳ ಹೆಗಡೆ ಮುಂತಾದವರ ಮುಂದಾಳುತನದಲ್ಲಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬೆಳವಣಿಗೆಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಿತು.
ಆರಂಭದಲ್ಲಿ ಕೇವಲ ೨೮ ಸದಸ್ಯರನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಪಾಲು ಬಂಡವಾಳವು ರೂಪಾಯಿ ೨೮೦ ಆಗಿತ್ತು. ಬಳಿಕ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ಆಕರ್ಷಿಸಿ ತನ್ನ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ೧೯೯೯–೨೦೦೦ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ಇದರ ಸದಸ್ಯರ ಸಂಖ್ಯೆ ೩೪೧೧ ಆಗಿತ್ತು ಮತ್ತು ಪಾಲು ಹಣದ ಮೊತ್ತ ೧೯,೨೬,೪೦೦೦ ರೂಪಾಯಿಗಳಿಗೇರಿತ್ತು. ಈ  ಸಂಸ್ಥೆಯು ಯಲ್ಲಾಪುರ ಮತ್ತು ಸಿದ್ಧಾಪುರಗಳಲ್ಲಿ ಎರಡು ಶಾಖೆಗಳನ್ನಿಂದು ಹೊಂದಿದ್ದು, ಇವಿಂದು ಸದಸ್ಯರ ಅಗತ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಸೇವೆಯನ್ನೊದಗಿಸುತ್ತಿವೆ.
ಸಂಸ್ಥೆಯು ತನ್ನ ಸದಸ್ಯರ ಹಾಗೂ ತನ್ನ ಸದಸ್ಯ ಸಂಘಗಳಿಂದ ಬರುವ ವ್ಯವಸಾಯ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಮಾರಾಟ ಹಾಗೂ ಸಾಲದ ಆಗತ್ಯತೆಗಳನ್ನು ಪೂರೈಸುವುದರೊಂದಿಗೆ ಸದಸ್ಯರಿಗೆ ಅವಶ್ಯಕವಾದ ವಿವಿಧ ಕಾರ್ಯಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಾ ಬಂದಿದೆ. ಸಂಘ ತನ್ನ ಒಡೆತನದಲ್ಲಿರುವ ಅಕ್ಕಿ ಗಿರಿಣಿಯ ಮೂಲಕ ಭತ್ತವನ್ನು ರೂಪಾಂತರಗೊಳಿಸುತ್ತಿದೆ. ಸದಸ್ಯರಿಗೆ ಮತ್ತು ಸಾರ್ವಜನಿಕರಿಗೆ ತನ್ನ ಔಷಧ ಅಂಗಡಿಯ ಮೂಲಕ ಸೇವೆಯನ್ನೊದಗಿಸುವುದರೊಂದಿಗೆ ಇತರೇ ಸೇವೆಗಳನ್ನೂ ಒದಗಿಸುತ್ತಿದೆ. ಸದಸ್ಯರ ವ್ಯವಸಾಯೋತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ‘ಪೂಲಿಂಗ್’ ಪದ್ಧತಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಶೇಖರಿಸಿ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದೆ.
ದಿ. ತೋಟಗಾರ್ಸ್ ಕೋ ಆಪರೇಟಿವ್ ಸೇಲ್ಸ್ ಸೊಸೈಟಿಯು ೧೯೨೩ರಿಂದ ಹಿಡಿದು ಈ ತನಕ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತಕ್ಕಾಗಿ ನಿರಂತರ ಶ್ರಮಿಸಿದ್ದು, ಇದನ್ನು ನಾವು ಅದರ ಪ್ರಗತಿಪಥವನ್ನು ತೋರಿಸುವ ಅಂಕಿ-ಆಂಶಗಳಿಂದ (ಪಟ್ಟಿ – ೬) ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಪಟ್ಟಿ – ೬
ದಿ ತೋಟಗಾರ್ಸ್ ಕೋ–ಆಪರೇಟಿವ್ ಸೇಲ್ಸ್ ಸೊಸೈಟೀಯ ಪ್ರಗತಿ ಪಥ
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	೧೯೯೭–೯೮
	೩೪೪೧
	೧೯೮೭೫೦೦
	೮೯೦೭೨
	೧೩೪೪೬೭೯೮

	೧೯೯೮–೯೯
	೩೪೧೭
	೧೯೫೭೬೦೦
	೧೦೨೮೬೩
	೧೬೯೪೯೯೧೦

	೧೯೯೯–೨೦೦೦
	೩೪೧೧
	೧೯೨೬೪೦೦
	೮೦೦೧೫
	೧೯೩೨೧೦೮೩


 
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೫ (2)
ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟದಲ್ಲಿ ಸಂಘದ ಪಾತ್ರ:
ಸಂಘದ ಆರಂಭದಿಂದಲೂ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದಲೇ ಕೆಲಸ ಕಾರ್ಯಗಳು ನಡೆಯುತಿದ್ದು, ಇದು ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ವಿಕ್ರಿಯಾಗಿತ್ತಿರುವ ಒಟ್ಟು ಅಡಿಕೆಯ ಬಹುಪಾಲು ತನ್ನ ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿಟ್ಟುರುವುದನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೭ರ ಮೂಲಕ ನಾವಿಂದು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ವ್ಯವಹಾರದಿಂದಾಗಿ ಸಂಘವು ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದ ಲಾಭಾಂಶವನ್ನು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಕಂಡುಕೊಳ್ಳತ್ತಿದೆ.
ಪಟ್ಟಿ – ೭
ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಿಕ್ರಯದಲ್ಲಿ ಸಂಘದ ಪಾಲು (ಶೇಕಡಾವಾರು)
	ಸಂಸ್ಥೆ
	೧೯೯೦-೯೧
	೯೫-೯೬
	೯೬-೯೭
	೯೭-೯೮
	೯೮-೯೯
	೯೯-೨೦೦೦
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	೬೩
	೬೧
	೬೨

	ಸಿದ್ಧಾಪುರ
	೪೦
	೪೭
	೪೦
	೪೩
	೪೦
	೪೧

	ಯಲ್ಲಾಪುರ
	೩೭
	೪೫
	೩೫
	೪೪
	೪೩
	೪೩


ಮೂಲ: TSSವಾರ್ಷಿಕ ವರದಿಗಳು.
ಸಂಸ್ಥೆಯಬೆಳವಣಿಗೆಗೆಇರುವಅವಕಾಶಗಳು:
ಟಿ.ಎಸ್. ಎಸ್. ತಾನು ಹೊಂದಿರುವ ಉದ್ದೇಶಗಳನ್ನು ಈಡೇರಿಸುವಲ್ಲಿ ಯಶಸ್ವಿಯಾಗುತ್ತಿದ್ದರೂ, ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಇಲ್ಲಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಬೆಳವಣಿಗೆಗಳಾಗಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಇದಿಂದು ತನ್ನ ಚಟುವಟಿಕಗಳನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ವಿಸ್ತರಿಸಬೇಕಾದ ಅಗತ್ಯವಿದೆ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ತನ್ನ ಸದಸ್ಯರ ಸಂಖ್ಯೆಯನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ಏರಿಸಬೇಕು. ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವ್ಯಾಪ್ತಿಯಲ್ಲಿ ಬರುವ ಎಲ್ಲಾ ಕೃಷಿಕರನ್ನು ಸದಸ್ಯರನ್ನಾಗಿಸಲು ಕ್ರಾಂತಿಕಾರಿ ಹೆಜ್ಜೆಯಿಡಬೇಕು. ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಂದಾಗುವ ಲಾಭ ಮತ್ತು ಈಗಿನ ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಪರಿಸರದಲ್ಲಿ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಅಗತ್ಯತೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಮನವರಿಕೆ ಮಾಡಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಕೇವಲ ದಲ್ಲಾಳಿ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಳ್ಳುವುದರ ಬದಲು ಅದನ್ನಿಂದು ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟ ಮಾಡುವತ್ತ ಚಲಿಸಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಹಾರ ಸಂಸ್ಥೆಗೆ ಅಸಾಧ್ಯವಾದ ಮಾತಲ್ಲ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯಾದರೂ ದಿಟ್ಟ ಹೆಜ್ಜೆಯನ್ನಿಟ್ಟಲ್ಲಿ ಸಹಕಾರಿ ಚಳುವಳಿಯ ಬೆಳವಣಿಗೆಗೆ ನವಚೈತನ್ಯ ಬಂದು ಬೇಳಗಾರರ ರಕ್ಷಣೆಯಾಗಬಹುದು. ಇವೆಲ್ಲದರೊಂದಿಗೆ ಸಂಸ್ಥೆ ಅಡಿಕೆಯ ಬದಲಿ ಬಳಕೆ ಬಗ್ಗೆ ಸಂಶೋಧನೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ತನ್ನದೇ ಆದ ಸಂಶೋಧನಾ ಪೀಠವನ್ನು ಹೊಂದಲೇಬೇಕು. ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಧಾರಾಣೆ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಬರುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಇನ್ನಾದರೂ ಆಂತರಿಕ ಮತ್ತು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಸ್ವಂತ ನೆಲೆಯಲ್ಲಿ ಇಳಿಯಲೇಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಹೆಜ್ಜೆಗಳನ್ನು ಟಿ.ಎಸ್. ಎಸ್. ಇನ್ನು ಮುಂದೆ ಇಟ್ಟಿಲ್ಲಿ ಬೆಳವಣಿಗೆ ಮತ್ತು ಪ್ರಗತಿಯೊಂದಿಗೆ ಕೃಷಿಕರ ಜೀವನ ಮಟ್ಟವೂ ಸುಧಾರಿಸಿ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಮತ್ತು ರಾಜ್ಯದ ಆರ್ಥಿಕ ಆಭಿವೃದ್ಧಿಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಬಹುದು.
ಮಲೆನಾಡು ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟದ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘ ನಿಯಮಿತ (MAMCO’s):
ದೇಶದ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಯಲ್ಲಿ ಶಿವಮೊಗ್ಗ ಮತ್ತು ಚಿಕ್ಕಮಗಳೂರು ಜಿಲ್ಲೆಗಳಿಗೆ ಪ್ರಮುಖ ಸ್ಥಾನವಿದೆ. ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಕರು ಇನ್ನುಳಿದ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುವ ಕರ್ಣಾಟಕದ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಂತೆ ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟಕ್ಕಾಗಿ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯೊಂದರ ಅಗತ್ಯವಿದೆಯೆಂಬುದನ್ನು ಕಳೆದ ಶತಮಾನದ ಆದಿಯಲ್ಲೇ ಕಂಡುಕೊಂಡರು. ಆ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಅಡಿಕೆ  ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯು ಖಾಸಗಿ ದಲ್ಲಾಳಿಗಳ ಮತ್ತು ವರ್ತಕರ ಕಪಿಮುಷ್ಠಿಯಲ್ಲಿ ನಲುಗಿತ್ತು. ಅದೇ ಸಂದರ್ಭದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರು ತಮ್ಮ ಸಮಸ್ಯೆಗಳನ್ನು ಸರ್ಕಾರದ ಮತ್ತು ಮಲೆನಾಡು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಸಮಿತಿಯ ಗಮನಕ್ಕೆ ಈ ವಿಚಾರವನ್ನು ತಂದು, ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಸಹಕಾರಿ ಧುರೀಣರೆಲ್ಲಾ ಒಗ್ಗೂಡಿ ಕಾಫಿ ಬೋರ್ಡಿನ ಮಾದರಿಯಲ್ಲೇ ತಮ್ಮದೇ ಆದ ಸಂಸ್ಥೆಯೊಂದನ್ನು ಹೊಂದಲು ಅಂದಿನ ಶಿವಮೊಗ್ಗ ಜಿಲ್ಲಾಧಿಕಾರಿಯಾದ ಶ್ರೀ ಎಂ. ಶೇಷಾದ್ರಿಯವರಲ್ಲಿ ಈ ಬಗ್ಗೆ ವಿನಂತಿಸಿದರು.ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ೧೦-೯-೧೯೩೯ರಂದು ತೀರ್ಥಹಳ್ಳಿಯಲ್ಲಿ ಶ್ರೀ ಕಾಸರವಳ್ಳಿ ನಾಗಭೂಷಣರಾವ್ ಅವರ ನೇತೃತ್ವದಲ್ಲಿ ಸಭೆಯೊಂದು ಸೇರಿ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯೊಂದನ್ನು ಹುಟ್ಟುಹಾಕಲು ನಿರ್ಣಯಕೈಗೊಂಡು ೮-೧೧-೧೯೩೯ರಂದು ಸಂಘವು ನೋಂದಣಿಗೊಂಡಿತು. ಅಂದು ಸ್ಥಾಪನೆಗೊಂಡ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಟನೆಯನ್ನು “ಮಲೆನಾಡು ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟದ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘ ನಿ.” ಎಂದು ನಾಮಕರಣ ಮಾಡಿ, ಇದಿಂದು “ಮಾಮ್ ಕೋಸ್” ಎಂಬ ಹೆಸರಿನಿಂದ ಪ್ರಸಿದ್ಧವಾಗಿದೆ.
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಒಂದು ದೂರದೃಷ್ಟಿಯನ್ನು ಹೊಂದಿದ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಆರಂಭಗೊಂಡಾಗ ಅದರ ಸದಸ್ಯರ ಸಂಖ್ಯೆ ಕೇವಲ ೬೫೯ ಮತ್ತು ಆಗಿದ್ದ ಪಾಲು ಹಣ ೧೬,೦೩೧ ರೂಪಾಯಿಗಳು, ಕ್ರಮೇಣ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೊಂಡು ೧೯೯೮–೯೯ರಲ್ಲಿ ಅದರ ಸಂಖ್ಯೆ ೧೧,೭೯೪ಕ್ಕೇರಿ ತನ್ನ ಪಾಲು ಬಂಡಾವಾಳವನ್ನು ೧,೨೮,೧೨,೩೭೦ ರೂಪಾಯಿಗಳಿಗೇರಿಸಿತು.
ಸಂಘವು ಕೃಷಿಕರು ಬೇಳೆದ ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಮಾರಾಟಕ್ಕಾಗಿ ವ್ಯವಸ್ಥಿತ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸೌಲಭ್ಯ, ಬೆಳೆಗಾರರ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಉಚಿತ ದಾಸ್ತಾನು ಮತ್ತು ಬೆಳೆಗಾರನ ಒಪ್ಪಿಗೆಗನುಗುಣವಾಗಿ ಉತ್ಪನ್ನದ ಮಾರಾಟ, ಮುಂಗಡ ಪಾವತಿ ಮತ್ತು ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಾಲ ಸೌಲಭ್ಯಗಳನ್ನು ಕೊಡುವ ಉದ್ದೇಶವನ್ನಿಟ್ಟುಕೊಂಡು ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದೆ.
ತನ್ನ ಕಾರ್ಯಚಟುವಟಿಕೆಗಳಲ್ಲಿ ದೀರ್ಘ ಅನುಭವವನ್ನು ಹೊಂದಿರುವ ಮಾಮ್ ಕೋಸ್, ಆರಂಭದಿಂದ ಈ ತನಕ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತವನ್ನು ಕಾಪಾಡುತ್ತಾ ಪರಸ್ಪರ ಸೇವೆ, ವಿಶ್ವಾಸ ಮತ್ತು ಸಹಕಾರಿ ಮನೋಭಾವವನ್ನು ಎತ್ತಿಹಿಡಿದು, ತನ್ನ ಮೂಲ ಉದ್ದೇಶಗಳನ್ನು ಮರೆಯದೆ, ಯಾವ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನೂ ಅಲಕ್ಷಿಸದೆ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನ್ನು ಕಂಡುಕೊಂಡಿದ್ದು, ತಾನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ಕಾರ್ಯಗಳಲ್ಲೂ ಯಶಸ್ಸನ್ನು ಸಾಧಿಸುವುದರೊಂದಿಗೆ ಕೃಷಿಕರ ಆಕಾಂಕ್ಷೆಗಳಿಗೂ ಸ್ಪಂದಿಸಿದೆ ಎಂಬುದನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೮ರಲ್ಲಿ ತೋರಿಸಿರುವ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಆಧಾರದಲ್ಲಿ ನಾವು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಪಟ್ಟಿ – ೮
ಮಾಮ್‌ಕೋಸ್‌ನ ಬೆಳವಣಿಗೆ (೧೯೩೯–೪೦ — ೧೯೯೮–೯೯)
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ಮೂಲ: ಮಾಮ್‌ಕೋಸ್ ೫೭ನೇ ವಾರ್ಷಿಕ ವರದಿ ೧೯೯೮–೯೯.
ಮಾಮ್‌ಕೋಸ್ ಆರಂಭದಿಂದ ಈ ತನಕ ತನ್ನ ಬೆಳೆವಣಿಗೆಯನ್ನು ಸಾಧಿಸುವಲ್ಲಿ ಯಶಸ್ವಿಯಾಗಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅದಿಂದು ಹೊಂದಿರುವ ಹತ್ತು ಶಾಖೆಗಳು ಮತ್ತು ಇಪ್ಪತ್ತು ಕಮಿಷನ್ ಏಜೆನ್ಸಿಗಳ ಸಹಕಾರ ಮತ್ತು ಸಾಧನೆಗಳನ್ನು ಮೆಚ್ಚಲೇಬೇಕು. ಸಂಘವು ಶಿವಮೊಗ್ಗ, ಸಾಗರ, ತೀರ್ಥಹಳ್ಳಿ, ಕೊಪ್ಪ, ಶೃಂಗೇರಿ, ಬೀರೂರು, ತರಿಕೆರೆ, ಭದ್ರಾವತಿ, ಚೆನ್ನಗಿರಿ ಮತ್ತು ಹೊಸನಗರಗಳಲ್ಲಿ ಶಾಖೆಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದು ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ಕೊಪ್ಪ ಮತ್ತು ಶೃಂಗೇರಿ ಶಾಖೆಗಳನ್ನು ಬಿಟ್ಟು ಉಳಿದೆಲ್ಲಾ ಶಾಖೆಗಳಿಗೆ ಬರುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣ ಗಣನೀಯವಾದದ್ದು. ಸಂಘವು ಹೊಂದಿರುವ ಕಮಿಷನ್‌ಏಜೆನ್ಸಿಗಳ ಪೈಕಿ ಜಯಪುರ, ಕಮ್ಮರಡಿ, ಕಳಸ, ಬಸವಾನಿ, ನಗರ, ಮೇಗರವಳ್ಳಿ, ಹುಂಚ ಮತ್ತು ಹರಿಹರಪುರಗಳಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟಕ್ಕೆ ಬರುವ ಅಡಿಕೆ ಮೂಟೆಗಳ ಸಂಖ್ಯೆ ಅಧಿಕವಾಗಿದ್ದು, ಕೋಣಂದೂರು, ಕೊಡೂರು, ಉತ್ತಮೇಶ್ವರ, ಬಿದರಗೋಡು, ನಿಟ್ಟೂರು, ಕಲ್ಲೋಣಿಗಳಲ್ಲಿ ಇದು ಸಾಮಾನ್ಯಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿದೆ.
ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಮಲೆನಾದು ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ಸಹಕಾರ ಸಂಘ ಕಳೆದ ೬೧ ವರ್ಷಗಳಿಂದ ಶಿವಮೊಗ್ಗ ಮತ್ತು ಚಿಕ್ಕಮಗಳೂರು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಹೋರಾಡುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆ ದೇಶದ ಇನ್ನಿತರೇ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವಂತೆ ಹೆಚ್ಚಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಮಾಮ್‌ಕೋಸ್‌ನ ಬೆಳವಣಿಗೆಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ವಿಸ್ತರಿಸಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಸದಸ್ಯರ ಸಂಖ್ಯೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಿ ಶಾಸಗಿ ಮಂಡಿಗಳಲ್ಲಿಂದು ನಡೆಯುತ್ತಿರುವ ವ್ಯವಹಾರದ ಬಹುಪಾಲನ್ನು ತನ್ನೆಡೆಗೆ ಆಕರ್ಷಿಸಬೇಕು. ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ, ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿರುವಂತೆ ಶಿವಮೊಗ್ಗ ಮತ್ತು ಚಿಕ್ಕಮಗಳೂರು ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲೂ ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಪಾರಸ್ಥರ ಯಾ ದಲ್ಲಾಳಿಗಳ ಪಾಲು ಅಧಿಕವಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದೇ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಮುಂದುವರಿದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸಮಸ್ಯೆಗಳನ್ನೆದುರಿಸಬೇಕಾಗಬಹುದು.
ಆದ್ದರಿಂದ ಮಾಮ್‌ಕೋಸ್‌ ಈಗ ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ದಲ್ಲಾಳಿ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಕೈಬಿಟ್ಟು ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಿಗೆ ತಲುಪಿಸುವ ಮತ್ತು ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥಗಿಳಿಯಲೇಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ಬದಲಿ ಬಳಕೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಸಂಶೋಧನೆ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಅಧ್ಯಯನ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ತನ್ನದೇ ಆದ ಅಧ್ಯಯನ ಕೇಂದ್ರದಿಂದ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನ ರಕ್ಷಿಸಬೇಕು. ಇವೆಲ್ಲದರೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಸಹಕಾರಿ ಆಂದೋಲನದ ಮಹತ್ವವನ್ನು ತಿಳಿ ಹೇಳಬೇಕು, ಇದಕ್ಕೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಶಿಕ್ಷಣ, ಮಾಹಿತಿ ಮತ್ತು ತರಬೇತು ಅವರಿಗೆ ಒದಗಿಸಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಕ್ರಾಂತಿಕಾರಿ ಹೆಜ್ಜೆಯಿಡಬೇಕು.
ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ
೧೯೭೦ರ ದಶಕದ ಆದಿಬಾಗದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ನಿರಂತರವಾಗಿ ಕುಸಿಯಲಾರಂಭಿಸಿ, ೧೯೭೦ರಲ್ಲಿದ್ದ ಕ್ಚಿಂಟಾಲೊಂದರ ರೂಪಾಯಿ ೬೦೦, ೧೯೭೩ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ಕ್ವಿಂಟಾಲೊಂದರ ರೂಪಾಯಿ ೩೦೦ಕ್ಕಿಳಿಯಿತು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ದಿಕ್ಕೆಡುವುದರೊಂದಿಗೆ, ಇದರ ವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರೂ ಸರ್ವವನ್ನೂ ಕಳಕೊಳ್ಳುವಂತಾಯಿತು. ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೆ ಇಳಿಯಲು ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಹಿಂಜರಿದರು. ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತದಿಂದ ತತ್ತರಿಸಿದ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಧ್ವನಿ ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳ ರಾಜ್ಯಗಳ ವಿಧಾನ ಸಭೆ ಮತ್ತು ದೆಹಲಿಯ ಲೋಕಸಭೆಗಳಲ್ಲೂ ಮೊಳಗಿತು. ಇದೇ ಸಂದರ್ಭದಲ್ಲಿ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿ ಅಧ್ಯಕ್ಷರಾಗಿದ್ದ, ಸಹಕಾರಿ ಧುರೀಣ ಶ್ರೀ ವಾರಣಾಸಿ ಸುಬ್ರಾಯ ಭಟ್ಟರು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ರಕ್ಷಿಸುವುದು ತನ್ನ ಆದ್ಯ ಕರ್ತವ್ಯವೆಂದು, ಸದ್ರಿ ಸಮಿತಿಯಲ್ಲಿ ತನ್ನ ಸಹೋದ್ಯೋಗಿಯಾಗಿದ್ದ ಶ್ರೀ ಬಿ. ಆರ್. ಕಾಮತ್ ರ ಒಡಗೂಡಿ ಕೃಷಿಕರನ್ನೆಲ್ಲ ಒಗ್ಗೂಡಿಸಿ ನಿರ್ಧಾರ ಒಂದಕ್ಕೆ ಬರುವ ಉದ್ದೇಶಕ್ಕಾಗಿ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯ ವಿಟ್ಲದಲ್ಲಿರುವ ಕೇಂದ್ರೀಯ ಅಡಿಕೆ ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರದಲ್ಲಿ ಸಮ್ಮೇಳನ ಒಂದನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡರು. ಈ ಸಮ್ಮೇಳನವನ್ನು ಶ್ರೀ ಕ್ಷೇತ್ರ ಧರ್ಮಾಧಿಕಾರಿಗಳಾದ ಡಾ| ವೀರೆಂದ್ರ ಹೆಗ್ಗೆಡೆಯವರು ಉದ್ಘಾಟಿಸಿ ವಿಚಾರ ವಿಮರ್ಶೆಗ ಚಾಲನೆ ನೀಡಿದರು. ಅದೇ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಶಿವಮೊಗ್ಗದಲ್ಲೂ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಮಾವೇಶವೊಂದು ನಡೆಯಿತು. ಈ ಸಮ್ಮೇಳನದಲ್ಲಿ ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರದ ಮಂತ್ರಿಗಳು ಮತ್ತು ಶಾಸಕರು, ಲೋಕಸಭಾ ಸದಸ್ಯರು ಮತ್ತು ಸಹಕಾರಿ ಮುಖಂಡರುಗಳು ಭಾಗವಹಿದ್ದರು. ಈ ಎರಡು ಸಮ್ಮೇಳನಗಳೊಂದಿಗೆ ಇನ್ನಿತರೇ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲೂ ಸಮಾವೇಶಗಳು ಜರಗಿತ್ತು. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಮ್ಮೇಳನಗಳ ಮುಖಂಡತ್ವವನ್ನು ವಹಿಸಿದ್ದ ಶ್ರೀ ವಾರಣಾಸಿ ಸುಬ್ರಾಯ ಭಟ್ಟರು ಮತ್ತವರ ಒಡನಾಡಿಗಳು ಒಟ್ಟು ಸೇರಿ ಅಂತಿಮವಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಬಲಪಡಿಸಲು ಒಂದು ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಅಗತ್ಯವಿದೆಯೆಂಬುದನ್ನು ಮನಗಂಡು ಸರಕಾರದೊಂದಿಗೆ ಈ ವಿಚಾರವನ್ನು ಚರ್ಚಿಸಿ ಈ ದಿಕ್ಕಿನತ್ತ ಚಲಿಸುವ ನಿರ್ಧಾರವನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ಅದಕ್ಕಿರುವ ಪೂರಕ ವಾತಾವರಣವನ್ನು ಸೃಷ್ಟಿಸಿದರು. ಇದಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಎಂಬ ಸಂಸ್ಥೆಯೊಂದನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸುವ ಉದ್ದೇಶದಿಂದ ಅದರ ನಿಬಂಧನೆಗಳನ್ನು ಸಿದ್ಧಪಡಿಸಿ ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳ ಸರಕಾರಗಳ ಸಹಭಾಗಿತ್ವದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಲು ಅಂತಿಮ ನಿರ್ಧಾರಕ್ಕೆ ಬಂದು ಇದರ ಪ್ರವರ್ತಕರ ಮೊದಲ ಸಭೆ ೩೦-೪-೧೯೭೩ರಂದು ಮಂಗಳೂರಲ್ಲಿ ಜರಗಿತು.
ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯು ಕುಸಿದು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸರಿಪಡಿಸುವ ಉದ್ದೇಶದಿಂದ ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಕೃಷಿಕರು ಒಂದು ದೃಢ ನಿರ್ಧಾರಕ್ಕೆ ಬರಲು ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿದ್ದ ಈ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಕರ್ನಾಟಕ ಸರಕಾರವು (ಆಗಿನ ಮೈಸೂರು) ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವೆದುರಿಸುತ್ತಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆ ಮತ್ತಿತರೇ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನ ನಡೆಸಲು ಒಂದು ಉನ್ನತ ಮಟ್ಟದ ಸಮಿತಿಯನ್ನು ೧೯೭೨ರ ಸೆಪ್ಟಂಬರ್ ನಲ್ಲಿ ರಚಿಸಿತ್ತು. ಆ ಸಮಿತಿಯ ಮುಖ್ಯಸ್ಥರಾದ ಕೇಂದ್ರೀಯ ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳ ನಿರ್ದೇಶನಾಲಯದ ನಿರ್ದೇಶಕರಾದ ಶ್ರೀ ಟಿ.ಟಿ. ಪೌಲೋಸ್ ಅವರ ನೇತೃತ್ವದಲ್ಲಿ ದೇಶದಾದ್ಯಂತ ಅಡಿಕೆಗೆ ಸಂಬಂಧಪಟ್ಟ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಆಧ್ಯಯನ ಕೈಗೊಂಡು ತನ್ನ ಅಂತಿಮ ವರದಿಯನ್ನು ಮಾರ್ಚ್ ೧೯೭೩ರಲ್ಲಿ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಸಲ್ಲಿಸಿತು. ಶ್ರೀ ಪೌಲೋಸ್ ಸಮಿತಿಯು ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಸುಧಾರಣೆಗಾಗಿ ಒಂದು ಬಲವಾದ ಕೇಂದ್ರೀಯ ಕಾರ್ಯಶಾಲೆಯನ್ನು ಸಾರ್ವಜನಿಕ ಸ್ವಾಮ್ಯದಲ್ಲಿ ಅಥವಾ ಸಹಕಾರಿ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ಸ್ಥಾಪಿಸುವಂತೆ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಸಲಹೆ ನೀಡಿತು.
ಒಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಸಹಕಾರಿಗಳ ಪ್ರಯತ್ನ ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಸಮಿತಿಯ ಸಲಹೆ ಇವೆರಡೂ ಒಂದಕ್ಕೊಂದು ಸರಿಹೊಂದಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಪರಿಚ್ಛೇದ ೭ ಕರ್ನಾಟಕ ಸಹಕಾರ ಸಂಘಗಳ ಕಾನೂನು ೧೯೫೯ ಮತ್ತು ಪರಿಚ್ಛೇದ ೪(೨) ಬಹುರಾಜ್ಯ ಸಹಕಾರ ಸಂಘಗಳ ಕಾನೂನು ೧೯೪೨ಕ್ನನುಗುಣವಾಗಿ ೧೧-೭-೧೯೭೩ರಂದು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ಜನನವಾಯಿತು ಪ್ರಕೃತ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವು ಬಹುರಾಜ್ಯ ಸಹಕಾರ ಸಂಘಗಳ ಕಾನೂನು ೧೯೮೪ಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಕಾರ್ಯ ನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತದೆ.
ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆ ಒಂದು ಕೋಟಿ ರೂಪಾಯಿಗಳ ಮೂಲ ಬಂಡವಾಳದೊಂದಿಗೆ ಆರಂಭಗೊಂಡಾಗ ಅದರಲ್ಲಿ ತಲಾ ೩೭.೫ ಲಕ್ಷ ರೂಪಾಯಿಗಳನ್ನು ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳ ಸರಕಾರಗಳು ಪಾಲುಬಂಡವಾಳದ ರೂಪದಲ್ಲಿ ನೀಡಿದವು. ಉಳಿದ ೨೫ ಲಕ್ಷ ರೂಪಾಯಿಗಳನ್ನು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಮತ್ತು ಸಹಾಕಾರಿ ಸಂಘಗಳ ಮೂಲಕ ಕ್ರೋಢೀಕರಿಸಲಾಗಿತ್ತು. ಸಂಸ್ಥೆಯ ಆರಂಭಗೊಂಡಾಗ ಅದರ ಮುಖ್ಯ ಉದ್ದೇಸವು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಒಂದು ಯೋಗ್ಯ ಬೆಲೆಯನ್ನು ದೊರಕಿಸಿಕೊಡುವುದು ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದಕ ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರನ ನಡುವಿನ ಅಂತರವನ್ನು ಕಡಿಮೆಗೊಳಿಸುವುದಾಗಿತ್ತು. ಈ ಉದ್ದೇಶವನ್ನು ಈಡೇರಿಸಲು ಸಂಸ್ಥೆಯು ಆರಂಭದಿಂದಲೇ ದೃಢ ಹೆಜ್ಜೆಯನ್ನಿಟ್ಟು ಅಡಿಕೆಯ ಖರೀದಿಯನ್ನು ನೆರವಾಗಿ ಸದಸ್ಯ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದ ಮತ್ತು ಸದಸ್ಯ ಸಹಕಾರಿಕಗಳು ಸಂಘಗಳಿಂದ ಮಾಡಿ ಯಶಸ್ಸಿನತ್ತ ಸಾಗಿ ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳ ರಾಜ್ಯಗಳ ೮ ಕಡೆಗಳಲ್ಲಿ ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಗಳನ್ನು ತೆರೆಯಿತು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಾದ ಬೊಂಬಾಯಿ, ನಾಗಪುರ, ಲಕ್ನೋ ಮತ್ತು ದೆಹಲಿಗಳಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳನ್ನು ನೇಮಕ ಮಾಡಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ಶ್ರಮಪಟ್ಟಿತು. ಇಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಲ್ಲದೆ ತನ್ನ ಆರಂಭದ ವರ್ಷದ ವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಕಂಡು ಹಿಡಿಯಲೂ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡು ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಸುಗಂಧ ಸುಪಾರಿಗೆ ಬೇಡಿಕೆಯಿದೆಯೆಂಬುದನ್ನು ಅರಿತು ಮುಂದಿನ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಸುಗಂಧ ಸುಪಾರಿಯ ತಯಾರಿಕೆಗಾಗಿ ಒಂದು ಉದ್ದಿಮೆಯನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸುವ ಯೋಜನೆಯನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡಿತ್ತು. ಇದೇ ಸಂದರ್ಭದಲ್ಲಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ನಿಗಮ, ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿ ಮತ್ತು ಕೇಂದ್ರೀಯ ತೋಟಕಾರಿಕೆ ಬೆಳೆಗಳ ಸಂಶೋಧನಾ ಸಂಸ್ಥೆಗಳೊಡಗೂಡಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮೀಕ್ಷೆ ಮತ್ತು ಅಡಿಕೆಯ ಬದಲಿ ಉಪಯೋಗಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಸಂಶೋಧನೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುವ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆ ಮಾಡಿತ್ತು. (ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ವಾರ್ಷಿಕ ಸಾಮಾನ್ಯ ಸಭೆ ೧೯೭೩–೭೪ರ ವರದಿ) ಈ ರೀತಿಯಾಗಿ ಆರಂಭದಿಂದಲೇ ಕ್ರಾಂತಿಕಾರಿ ಯೋಜನೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೆತ್ತಿಕೊಂಡು ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಿದ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆ ಕಾಲಕ್ರಮೇಣ ದೇಶದ ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಒಂದು ಪ್ರತಿಷ್ಠಿತ ಸಂಸ್ಥೆಯಾಗಿ ರೂಪಗೊಂಡು ಇದಿಂದು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ದಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿದೆ. ತನ್ನ ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ಪಥದಲ್ಲಿ ಹಲವು ಬಾರಿ ಏಳು ಬೀಳುಗಳನ್ನು ಕಂಡ ಸಂಸ್ಥೆ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ರಕ್ಷಣೆ ತನ್ನ ಆದ್ಯತೆ ಎಂದು ಮನಗಂಡು ನಾನಾರೀತಿಯ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಬಂದರೂ ಎದೆಯೊಡ್ಡಿ ಎದುರಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರು ಮತ್ತು ಕ್ಷೇತ್ರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯತ್ತ ಸಾಗುತ್ತಿದೆ. ಕಳೆದ ೨೮ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಬೆಳವಣಿಗೆಗಾಗಿ ಪಟ್ಟ ಶ್ರಮ ಮಾಡಿದ ಹೋರಾಟ ಇವೆಲ್ಲವನ್ನು ಅದು ಕೈಗೊಂಡ ಕಾರ್ಯಗಳು ಮತ್ತು ಅದರ ವ್ಯವಹಾರಗಳಿಂದ ಅರಿತುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಬೆಳವಣಿಗೆ:
ಸದಸ್ಯರುಮತ್ತುಪಾಲುಬಂಡವಾಳ:
ಒಂದು ಕೋಟಿ ರೂಪಯಿಗಳ ಪಾಲು ಬಂಡವಾಳಗಳೊಂದಿಗೆ ಆರಂಭಗೊಂಡ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಪಾಲುಬಂಡವಾಳವು ೧೯೯೮–೯೯ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ಸುಮಾರು. ೧೧ ಕೋಟಿಗಳಿಗಿಂತಲೂ ಅಧಿಕವಾಗಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಆರಂಭಗೊಂಡಾಗ ಇದ್ದ ೩೫೭೬ ಸದಸ್ಯರ ಸಂಖ್ಯೆ ಇದೀಗ ಸುಮಾರು ೬೭೦೦೦ಕ್ಕೇರಿದೆ. (ಪಟ್ಟಿ – ೯).
ಪಟ್ಟಿ – ೯
ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಬೆಳವಣಿಗೆ (೧೯೭೩–೭೪ — ೧೯೯೮–೯೯)
	ವಿಷಯ
	೧೯೭೩
	೧೯೮೩
	೧೯೯೦
	೧೯೯೧
	೧೯೯೨
	೧೯೯೩
	೧೯೯೪
	೧೯೯೫
	೧೯೯೬
	೧೯೯೭
	೧೯೯೮–೯೯

	ಸದಸ್ಯರ ಸಂಖ್ಯೆ
	೩೫೭೬
	೨೦೯೬೦
	೪೪೯೪೦
	೪೯೨೭೩
	೫೩೩೫೪
	೫೭೫೭೮
	೬೦೪೩೭
	೬೩೮೫೭
	೬೬೦೬೩
	೬೬೬೩೪
	೬೬೮೬೯

	ಅಧಿಕೃತ ಪಾಲು ಹಣ ಲಕ್ಷ ರೂ. ಗಳಲ್ಲಿ
	೧೦೦
	೧೨೦೦
	೨೫೦೦
	೨೫೦೦
	೨೫೦೦
	೨೫೦೦
	೨೫೦೦
	೨೫೦೦
	೨೫೦೦
	೨೫೦೦
	೨೫೦೦

	ಅಡಿಕೆ ಖರೀದಿಶಾಖೆಗಳು
	೫
	೩೬
	೫೨
	೫೯
	೫೯
	೬೭
	೮೩
	೮೮
	೯೧
	೯೬
	೧೦೬

	ಮಾರಾಟ ಶಾಖೆಗಳು
	–
	೧೩
	೧೭
	೧೭
	೧೭
	೨೦
	೧೪
	೧೧
	೧೨
	೧೨
	೧೨

	ನಿವ್ವಳ ಲಾಭ (ಲಕ್ಷ ರೂ. ಗಳಲ್ಲಿ)
	೧.೦೧
	೧೧೯.೬೦
	೮೬೮.೮೬
	೧೦೯.೬೮
	–
	–
	೩೧೬.೨೦
	೩೮೪.೦೭
	೧೧೦.೮೦
	೧೮೩.೦೯
	೧,೦೮೦.೮೫

	ನಷ್ಟ (ಲಕ್ಷ ರೂ. ಗಳಲ್ಲಿ)
	–
	–
	–
	–
	೪೭೪.೧೮
	೫೭.೯೭
	–
	–
	–
	–
	–


ಸೂಜನೆ: ಖರೀದಿ ಶಾಖೆಗಳಲ್ಲಿ ಉಪಶಾಖೆಗಳು ಸೇರಿವೆ.
ಮೂಲ: ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ವಾರ್ಷಿಕ ವರದಿ ೧೯೯೮–೯೯
ಅಡಿಕೆವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ:
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವು ೧೯೭೩ರ ನವೆಂಬರ್ ನಲ್ಲಿ ಪ್ರವೇಶಿಸಿ ಆ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಅದು ನಡೆಸಿದ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರದ ಮೊತ್ತ ರೂಪಾಯಿ ೧೦೧.೪೦ ಲಕ್ಷಗಳಾಗಿತ್ತು. ಕ್ರಮೇಣ ತನ್ನ ವ್ಯವಹಾರ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ವಿಸ್ತರಿಸುತ್ತಾ ಹೋದ ಸಂಸ್ಥೆ ಪ್ರಕೃತ ೪೪ ಅಡಿಕೆ ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಗಳನ್ನು ಕರ್ನಾಟಕ, ಕೇರಳ, ಅಸ್ಸಾಂ ಮುಂತಾದ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಹೊಂದಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ೬೨ ಉಪಕೇಂದ್ರಗಳು ಮತ್ತು ೧೨ ಮಾರಾಟ ಕೇಂದ್ರಗಳನ್ನು ದೇಶದ ನಾನಾ ಭಾಗಗಳಲ್ಲಿ ಹೊಂದಿ ದೇಶದ ಒಟ್ಟಾರೆ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರದ ಶೇಕಡಾ ೧೦ನ್ನು ತನ್ನದಾಗಿಸಿಕೊಂಡಿದೆ. ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ವ್ಯವಹಾರ ಚತುತತೆಯಿಂದಾಗಿ ೧೯೭೩ರಿಂದೀಚೆಗೆ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯು ಚೇತರಿಸಿಕೊಂಡಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಪಟ್ಟ ಶ್ರಮದ ಬಗ್ಗೆ ಅದು ನಡೆಸಿದ ವ್ಯವಹಾರಗಳಿಂದ ನಾವು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. (ಪಟ್ಟಿ – ೧೦).
ಪಟ್ಟಿ – ೧೦
ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ಅಡಿಕೆ ಖರೀದಿ ಮತ್ತು ಮಾರಾಟ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ೧೯೭೩–೭೪ ರಿಂದ ೨೦೦೦–೨೦೦೧
	ವರ್ಷ
	ಖರೀದಿ ಪ್ರಮಾಣ (ಟನ್‌ಗಳಲ್ಲಿ)
	ಖರೀದಿ ಮೌಲ್ಯ (ಕೋಟಿ ರೂ.)
	ಮಾರಾಟ (ಟನ್‌ಗಳಲ್ಲಿ)
	ಮೌಲ್ಯ (ಕೋಟಿ ರೂ.)

	೧೯೭೩–೭೪
	೫೦೪೮
	೩.೫೮
	೧೫೩೩
	೧.೦೧

	೭೪–೭೫
	೮೧೩೭
	೫.೬೭
	೭೬೩೬
	೫.೫೮

	೭೫–೭೬
	೧೧೧೮೬
	೭.೯೮
	೯೧೩೯
	೬.೬೮

	೭೬–೭೭
	೧೭೭೧೨
	೧೩.೩೯
	೧೮೫೭೭
	೧೫.೦೯

	೭೭–೭೮
	೧೯೪೧೫
	೧೪.೫೭
	೧೯೫೨೦
	೧೫.೭

	೭೮–೭೯
	೧೯೦೮೪
	೧೯.೨೨
	೧೮೮೩೫
	೨೦.೧೨

	೭೯–೮೦
	೨೨೪೮೯
	೨೭.೫
	೨೨೯೮೦
	೩೦.೪೨

	೮೦–೮೧
	೨೩೯೫೭
	೩೭.೯೬
	೨೧೬೩೬
	೩೬.೬೭

	೮೧–೮೨
	೨೫೮೧೧
	೩೫.೩೭
	೨೫೧೧೩
	೩೯.೫

	೮೨–೮೩
	೨೭೯೪೬
	೩೫.೩೪
	೨೬೧೯೦
	೩೭.೯೧

	೮೩–೮೪
	೨೧೭೬೯
	೩೪.೧೧
	೨೭೩.೭೦
	೪೭.೩೧

	೮೪–೮೫
	೨೪೩೧೧
	೫೮.೦೫
	೨೩೧೦೫
	೬೧.೭೨

	೮೫–೮೬
	೨೫೪೯೨
	೫೭.೬೩
	೨೫೪೯೫
	೬೬.೦೬

	೮೬–೮೭
	೨೯೧೨೧
	೫೩.೮೧
	೨೬೭೪೯
	೫೬.೫೫

	೮೭–೮೮
	೨೫೦೬೩
	೫೨.೩೫
	೨೫೫೧೨
	೫೩.೫೮

	೮೮–೮೯
	೨೫೬೦೧
	೫೮.೨
	೨೬೦೧೭
	೬೫.೮

	೮೯–೯೦
	೨೨೨೦೭
	೬೩.೦೬
	೨೩೮೮೩
	೬೭.೦೯

	೯೦–೯೧
	೧೯೦೭೫
	೭೫.೬೪
	೧೯೯೭೩
	೮೫.೬೪

	೯೧–೯೨
	೧೬೧೫೧
	೧೦೦.೦೬
	೧೪೪೫೮
	೯೯.೮೪

	೯೨–೯೩
	೧೫೫೪೯
	೯೧.೪೭
	೧೬೨೮೪
	೧೦೮.೩೯

	೯೩–೯೪
	೧೭೯೫೭
	೯೪.೬೭
	೧೮೬೫೨
	೧೦೮.೯೨

	೯೪–೯೫
	೨೪೨೧೭
	೧೫೮.೬೭
	೨೩೨೯೭
	೧೬೧.೭೭

	೯೫–೯೬
	೨೫೨೧೬
	೧೮೧.೦೬
	೨೪೪೭೨
	೧೯೦.೬೨

	೯೬–೯೭
	೨೭೯೨೩
	೨೩೦.೦೩
	೨೬೦೫೨
	೨೨೩.೨೮

	೯೭–೯೮
	೨೭೧೩೩
	೨೨೧.೪೨
	೨೩೮೪೪
	೨೦೭.೯೧

	೯೮–೯೯
	೨೮೬೯೩
	೨೮೨.೪೬
	೩೧೩೨೭
	೩೧೪.೧೮

	೯೯–೨೦೦೦
	೨೩೫೭೬
	೩೦೯.೩೦
	೨೦೯೫೪
	೨೮೬.೪೪

	೨೦೦೦–೦೧
	೩೫೦೪೯
	೩೨೫.೦೭
	೩೧೫೬೫
	೩೧೧.೨೮


ಮೂಲ: ರತಿನಂ ವರದಿ – ೨೦೦೧.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೫ (3)
ಅಡಿಕೆಕ್ಷೇತ್ರದಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿಸಂಸ್ಥೆಕೈಗೊಂಡಕ್ರಮಗಳು:
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಸಾಧಿಸಬೇಕಿದ್ದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಉತ್ತಮ ಧಾರಣೆ ದೊರಕಲೇಬೇಕು. ಅಲ್ಲದೆ, ಅಡಿಕೆಯ ಬದಲಿ ಬಳಕೆ ಬಗ್ಗೆ ಅಗತ್ಯವಾದ ಕ್ರಮಗಳೂ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಬರಬೇಕು. ಈ ಎಲ್ಲಾ ದೃಷ್ಟಿಯನ್ನಿಟ್ಟು ಕೊಂಡು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಗ್ರಾಹಕರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಬಿಡುಗಡೆಗೊಳಿಸಿ ಯಶಸ್ಸನ್ನು ಸಾಧಿಸಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಬಹುದಾದ ಉತ್ಪನ್ನಗಳೆಂದರೆ ಕಾಜು ಸುಪಾರಿ, ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಎ-೧, ಮುಂತಾದವುಗಳು, ಅಡಿಕೆಯ ಬದಲಿ ಬಳಕೆಯನ್ನರಿಯಲು ಮತ್ತು ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಸಂಸ್ಥೆ ಒಂದು ಅಡಿಕೆ ಸಂಶೋಧನೆ ಮತ್ತು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಪ್ರತಿಷ್ಠಾನವನ್ನು ೧೯೯೮ರಲ್ಲಿ ಸ್ಥಾಪಿಸಿದ್ದು, ಈ ಪ್ರತಿಷ್ಠಾಪನವು ಅಡಿಕೆಯ ಪರ್ಯಾಯ ಬಳಕೆ ಹಾಗೂ ಸಾಂಸ್ಕೃತಿಕ ಸಂಪನ್ನ ಆರೋಗ್ಯಕರ ವ್ಯಕ್ತಿತ್ವಕ್ಕೆ ಪೂರಕವಾದ ವ್ಯಾಪಕ ಸಂಶೋಧನೆ, ಮಾರಾಟದ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗೆ ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷ ಸಹಕಾರ ಹಾಗೂ ಪ್ರೋತ್ಸಾಹ ನೀಡಲು ಮುಂದೆ ಬರುವುದರೊಂದಿಗೆ ದೇಶ ವಿದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಹೆಚ್ಚಿನ ಬಳಕೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಪ್ರಚಾರ ನೀಡುವುದು, ಬೆಳೆಗಾರ ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರರಿಗೆ ವಿಶೇಷ ಮಾಹಿತಿ ಒದಗಿಸುವುದು, ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಮಗ್ರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯತ್ತ ವಿಶೇಷ ಗಮನ, ದೇಶ ವಿದೇಶಗಳ ಉತ್ಪಾದನೆ, ಮಾರಾಟ ಮತ್ತು ಬಳಕೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿ ಸಗ್ರಹಣೆ ಮುಂತಾದ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ತನ್ನ ಮುಖ್ಯ ಉದ್ದೇಶಗಳನ್ನಾಗಿಟ್ಟುಕೊಂಡು ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದೆ.
ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ತನ್ನ ಆರಂಭದಿಂದ ಈ ತನಕ ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಕೊಕ್ಕೋ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳನ್ನೊಳಗೊಂಡ ಸುಮಾರು ಹತ್ತೊಂಬತ್ತು ಮುಖ್ಯ ಉದ್ದೇಶಗಳನ್ನು ಅದಿಂದು ಕೈಗೆತ್ತಿಕೊಂಡಿದೆ. ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಈ ಸಂಸ್ಥೆ ನಿರಂತರ ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿದ್ದರೂ, ಅದರ ಮುಂದಿಂದು ಹತ್ತು ಹಲವು ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಎದುರಾಗಿವೆ. ಉದಾಹರಣೆಗೆ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಏರುಪೇರು, ಖಾಸಗಿ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರ ಸವಾಲುಗಳು, ಬಂಡವಾಳದ ಕೊರತೆ, ನಿರ್ವಹಣಾ ಹೆಚ್ಚಳ, ಸರಕಾರದ ಬೆಂಬಲದ ಕೊರತೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು.
ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಸುಧಾರಣೆಗಾಗಿ ಕಳೆದ ೨೮ ವರ್ಷಗಳಿಂದ ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಇದಿಂದು ಪ್ರಬುದ್ಧನಾಗಿರುವುದರಿಂದ ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಇಲ್ಲಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸುಧಾರಣೆ ಮತ್ತು ಪರಿವರ್ತನೆಗಳಾಗಬೇಕಾಗ ಬಹುದು. ಆದ್ದರಿಂದ ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದು ತನ್ನ ಮೂಲ ಉದ್ದೇಶಗಳನ್ನೆಲ್ಲಾ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕಿಳಿಸಲೇಬೇಕು. ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದು ಎದುರಿಸುತ್ತಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಗೆ ಸದಸ್ಯರೊಡಗೂಡಿ ಅದಿಂದು ಅಗತ್ಯ ಪರಿಹಾರಗಳನ್ನು ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ೨೦೦೧–೨೦೦೧ರಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ತಡೆಯೊಡ್ಡಲು ಶ್ರಮಿಸಿದ ಸಂಸ್ಥೆ. ಇನ್ನು ಮುಂದೆ ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ನಿರ್ಮಾಣವಾಗದಂತೆ ನೋಡಲು ತನ್ನನ್ನು ತಾನೇ ಬಲಪಡಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗನುಗುಣವಾಗಿ ತಾನೂ ಬದಲಾಗಿ ತನ್ನ ಮೂಲ ಉದ್ದೇಶಗಳನ್ನು ಈಡೇರಿಸಬೇಕು. ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ಮತ್ತು ಕ್ಷೇತ್ರದ ರಕ್ಷಣೆಯಾಗಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಪ್ರಗತಿಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಬಹುದು. ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವಿಂದು ಖರೀದಿ ಮಾಡುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವು ದೇಶದ ಒಟ್ಟು ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನೆಯ ಶೇಕಡಾ ೧೦ ರೊಳಗಿದ್ದು (ಪಟ್ಟಿ – ೧೧).
ಪಟ್ಟಿ – ೧೧
ಭಾರತದ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಖರೀದಿ ಪಾಲು
	ವರ್ಷ
	ಭಾರತದ ಒಟ್ಟು ಉತ್ಪಾದನೆ (ಟನ್‌ಗಳಲ್ಲಿ)
	ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ಖರೀದಿಯ ಪಾಲು

	೧೯೭೩–೭೪
	೧೬೭೪೦೦
	೩

	೭೪–೭೫
	೧೬೭೭೦೦
	೫

	೭೫–೭೬
	೧೬೦೦೦೦
	೭

	೭೬–೭೭
	೧೬೫೧೦೦
	೧೧

	೭೭–೭೮
	೧೭೫೨೦೦
	೧೧

	೭೮–೭೯
	೧೮೧೯೦೦
	೧೦

	೭೯–೮೦
	೧೮೯೫೦೦
	೧೨

	೮೦–೮೧
	೧೯೫೯೦೦
	೧೨

	೮೧–೮೨
	೧೯೩೮೦೦
	೧೩

	೮೨–೮೩
	೨೦೨೨೦೦
	೧೪

	೮೩–೮೪
	೧೮೯೫೦೦
	೧೧

	೮೪–೮೫
	೨೧೮೭೦೦
	೧೧

	೮೫–೮೬
	೨೧೬೨೦೦
	೧೨

	೮೬–೮೭
	೨೧೯೦೦೦
	೧೩

	೮೭–೮೮
	೨೨೬೭೦೦
	೧೧

	೮೮–೮೯
	೨೪೮೫೦೦
	೧೦

	೮೯–೯೦
	೨೫೧೩೦೦
	೯

	೯೦–೯೧
	೨೩೮೫೦೦
	೮

	೯೧–೯೨
	೨೫೧೦೦೦
	೬

	೯೨–೯೩
	೨೫೬೩೦೦
	೬

	೯೩–೯೪
	೨೭೧೧೦೦
	೭

	೯೪–೯೫
	೨೮೯೭೦೦
	೮

	೯೫–೯೬
	೨೯೫೫೦೦
	೯

	೯೬–೯೭
	೩೦೭೭೦೦
	೯

	೯೭–೯೮
	೩೩೩೫೦೦
	೮

	೯೮–೯೯
	೩೩೦೧೦೦
	೯


ಮೂಲ: ರತಿನಂ ವರದಿ ೨೦೦೧.
ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಿಂದು ತನ್ನ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ವಿಪುಲ ಅವಕಾಳಗಳಿದ್ದು, ಅದಕ್ಕಾಗಿ ಇದಿಂದು ಬೆಳೆಗಾರರ ಮನವೊಲಿಸಿ ತನ್ನ ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ಹೆಚ್ಚಿಸಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಬಹುಪಾಲನ್ನು ತನ್ನದಾಗಿಸಲು ಶ್ರಮಿಸಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರು ತಮ್ಮ ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದ ತಮ್ಮ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಎಂಬ ವಿಚಾರವನ್ನು ಅರಿತು ಸಂಸ್ಥೆಯ ಬೆಳವಣಿಗೆಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಲೇಬೇಕು.
ಸಹಕಾರಿಮಾರಾಟವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಾಗಬೇಕಾದಬದಲಾವಣೆಗಳು:
ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿಂದು ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುವ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳಿಗೆ ದೀರ್ಘ ಇತಿಹಾಸವಿದ್ದು, ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದು ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಆಥಿಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆ, ಅಂತರಾಷ್ಟೀಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ನೀತಿ, ರೀತಿ ಅಲ್ಲದೆ ಬಳಕೆದಾರರ ರುಚಿ, ಶುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ತಮ್ಮ ಕಾರ್ಯ ವೈಖರಿಯನ್ನು ಬದಲಾಯಿಸಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆಯಿಂದೊದಗಿ ಬಂದಿದೆ. ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲೂ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯು ಖಾಸಗಿ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರ ಹತೋಟಿಗೊಳಪಟ್ಟಿದ್ದು, ಇದೇ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಮುಂದುವರಿದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸೋಲನ್ನು ಆನುಭವಿಸಬೇಕಾಗಬಹುದು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಆರ್ಥಿಕವಾಗಿ ಬೆಳೆದು ತಮ್ಮ ಕಾರ್ಯ ವ್ಯಾಪ್ತಿಯನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ವಿಸ್ತರಿಸಲೇಬೇಕಾಗಿದೆ. ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿಡಲು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯೊಂದೇ ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಒಬ್ಬಂಟಿಯಾಗಿ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಗೆ ಇದು ಅಸಾಧ್ಯ. ಆದ್ದರಿಂದಲೇ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೊಳಪಡುತ್ತಿರುವುದು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳಿಂದು ತಮ್ಮ ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ವಹಿವಾಟುಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳವುದರೊಂದಿಗೆ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯ ರೀತಿಯಲ್ಲೇ ಅಡಿಕೆಯ ನೇರ ಖರೀದಿ ಮಾಡಿ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಿಗೆ ತಲುಪಿಸುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಳಿಯಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಈ ಸಂಘಗಳಿಂದು ಕೆಳಗೆ ಸೂಚಿಸಿದ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಅಳವಡಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಅವುಗಳೆಂದರೆ:–
(ಅ) ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ಮಾದರಿಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಖರೀದಿ ಮತ್ತು ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಮಾಡುವುದು, ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರ ಸದಸ್ಯರನ್ನೊಲಿಸಿ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ಹೊಂದಿಕೊಳ್ಳವುದು.
(ಆ) ತಮ್ಮ ಶಾಖೆಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ನೇರ ಖರೀದಿಗಿಳಿಯುವುದು.
(ಇ) ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು (ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಹಿತ) ತಮ್ಮ ಶಾಖೆಗಳಿರುವಲ್ಲಿ ಒಂದು ಸಂಚಾರಿ ವಾಹನ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಹೊಂದಿ ಸ್ಥಳೀಯವಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರತ್ತ ಚಲಿಸುವುದು. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಂದ ಇಂದು ಆಗುತ್ತಿರುವ ಮಧ್ಯವರ್ತಿ ವ್ಯಾಪಾರದ ಪ್ರಮಾಣವನ್ನು ತಗ್ಗಿಸಿ ಬೆಳೆಗಾರನ ನೇರ ಸಂಪರ್ಕವಾಗಬಹುದು.
(ಈ) ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ದಲ್ಲಾಳಿ ನೆಲೆಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಹಂತ ಹಂತವಾಗಿ ಕೈಬಿಟ್ಟು ನೇರ ಖರೀದಿದಾರನಾಗುವುದು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಗತ್ಯವಿರುವ  ನೀತಿ, ನಿಯಮಗಳನ್ನು ಹೊಂದುವುದು.
(ಉ) ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬಳಸುತ್ತಿರುವ ವಿವಿಧ ರಾಜ್ಯಗಳ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳೊಂದಿಗೆ ವ್ಯವಹಾರಿಕ ಒಪ್ಪಂದಗಳನ್ನು ಮಾಡಿಕೊಂಡು ಕೊಡುಕೊಂಡುಕೊಳ್ಳುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಳಿಯುವುದು.
(ಊ) ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಉದ್ದಿಮೆಯನ್ನು ಸಹಕಾರಿ ನೆಲೆಯಲ್ಲೇ ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಹೊಂದುವುದು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ಪ್ರೇರೇಪಿಸುವುದು.
(ಎ) ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನೆಲ್ಲ ಒದಗಿಸಲು ಒಂದು ಪ್ರತ್ಯೇಕ ಸಂಶೋಧನಾ ಪೀಠವನ್ನು ಹೊಂದುವುದು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಅಗತ್ಯ ತರಬೇತು ಮತ್ತು ಶಿಕ್ಷಣವನ್ನು ನೀಡುವುದು.
(ಏ)  ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ಅಂತರಾಷ್ಟೀಯ ಉತ್ಪನ್ನವಾಗಿರುವುದರಿಂದ ಅಡಿಕೆಯ ರಫ್ತುಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸುವುದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಆಂತರಿಕ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಿಸ್ತರಣೆಗಾಗಿ ಪ್ರಚಾರವನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುವುದು.
(ಐ) ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದೊಂದಿಗೆ ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಒಗ್ಗೂಡಿ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಬಹುಪಾಲನ್ನು ತಮ್ಮದಾಗಿಸಿಕೊಳ್ಳವುದು.
(ಒ) ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಿಂದು ಖಾಸಗಿ ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿದೆ ಎಂದರೆ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಬಳಕೆ ಮಾಡಿತಿರುವ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿ ಇದರ ವ್ಯವಹಾರ ಖಾಸಗಿ ವಲಯದಲ್ಲಿದೆ ಎಂಬುದು, ಆದ್ದರಿಂದಲೇ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿರುವ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳಿಂದು ಈ ಮಾರಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ತಮ್ಮದಾಗಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆಯಿರುವುದು ಈ ದಿಕ್ಕಿನಲ್ಲಿ ಇವು ಚಲಿಸಿದಲ್ಲಿ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಿಗೆ ನೇರವಾಗಿ ಉತ್ಪನ್ನ ತಲುಪಿದಂತೆ, ಈ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಬಳಕೆದಾರ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದಕರ ನಡುವೆ ಈಗಿರುವ ಅಂತರವನ್ನು ತಗ್ಗಿಸಿ ಬಳಕೆದಾರರಿಂದು ಕೊಡುತ್ತಿರುವ ಬೆಲೆಯ ಬಹುಪಾಲು ಉತ್ಪಾದನಿಗೆ ದೊರಕಿ ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯೂ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯಾಗಬಹುದು.
(ಓ) ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದು ಒಗ್ಗೂಡಿ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ನಮ್ಮಲ್ಲಾಗುವ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನ, ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಾಗುತ್ತಿರುವ ಪೂರೈಕೆ, ಬೇಡಿಕೆ ಬಳಕೆದಾರರ ರುಚಿ ಇತ್ಯಾದಿಗಳ ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
(ಔ) ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರೊಡನೆ ಉತ್ತಮ ಬಾಂಧವ್ಯವನ್ನು ಹೊಂದಿ ವಾರ್ಷಿಕವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಗೊಂದು ನಿರ್ಧಿಷ್ಟ ಬೆಲೆಯನ್ನು ನಿಗಧಿಪಡಿಸುವತ್ತ ದಿಟ್ಟ ಹೆಜ್ಜೆ ಇಡಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸೌಹಾರ್ದಕೂಟಗಳನ್ನೇರ್ಪಡಿಸಿ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ಸೇರಿಸಿ ವಿಚಾರ ವಿಮರ್ಶೆಗಳಾಗಬೇಕು.
ಭಾರತದಿಂದ ಅಡಿಕೆಯ ರಪ್ತು
ವಿಶ್ವದ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಒಟ್ಟು ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಭಾರತವು ಮೊದಲನೇ ಸ್ಥಾನದಲ್ಲಿದ್ದು , ಅದರಂತೆ ಇದರ ಬಳಕೆಯಲ್ಲೂ ಆಗ್ರಸ್ಥಾನದಲ್ಲಿದೆ. ಭಾರತವು ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲೂ ಅಲ್ಪಪ್ರಮಾಣದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ರಪ್ತು ಮಾಡುತ್ತಲಿದ್ದು, ಇದರಲ್ಲಿ ಗಣನೀಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನ್ನಿನ್ನೂ ಸಾಧಿಸಿಲ್ಲ. ವಿದೇಶಗಳಲ್ಲಿಂದು ಸಾರ್ವಜನಿಕ ಸ್ಥಳಗಳಲ್ಲಿ ಉಗುಳುವುದನ್ನು ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ನಿಷೇಧಿಸಿರುವುದರಿಂದ ದೇಶವಿಂದು ಅಡಿಕೆಯ ರಫ್ತಿನಲ್ಲಿ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಿಲ್ಲವೆಂಬ ವಿಚಾರ ನಮ್ಮ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯಗಳಲ್ಲಿದೆ. ಆದರೆ ಇಲ್ಲಿ ನಾವು ಗಮನಿಸಬೇಕಾದ ಮುಖ್ಯವಿಚಾರವೆಂದರೆ ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಈ ತನಕ ವಾರ್ಷಿಕವಾಗಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಾದ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣವು ಆಂತರಿಕ ಬಳಕೆಗೆ ಸಾಲದೇ ಹೋಗಿದ್ದು, ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷ ಮತ್ತು ಪರೋಕ್ಷದಾರಿಯಲ್ಲಿ ಅದು ಆಮದಿಗೆ ದಾರಿ ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ರಫ್ತಿನ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆ ಮತ್ತು ಆಸಕ್ತಿ ಕಂಡು ಬರಲಿಲ್ಲವೇ ಎಂಬುದು.
ಸ್ವಾತಂತ್ರ್ಯ ಪೂರ್ವದಲ್ಲಿ ಭಾರತದಿಂದ ಆಗುತ್ತಿದ್ದ ಅಡಿಕೆಯ ರಫ್ತು ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ವಿದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ನೆಲೆಸಿದ್ದ ಭಾರತೀಯ ಬಳಕೆಗಾಗಿ ಮಾತ್ರ ಸೀಮಿತವಾಗಿತ್ತು. ಆದರೆ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು ತಯಾರಾಗುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ, ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ವಿದೇಶೀ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ ಆಕರ್ಷಣೆಗೊಳಗಾಗುತ್ತಿದೆ. ಭಾರತವಿಂದು ಅಂತರಾಷ್ಟೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಇಡಿ ಅಡಿಕೆ, ಹೋಳಡಿಕೆ, ಪುಡಿಅಡಿಕೆ, ಪಾನ್ ಮಸಾಲ, ಗುಟ್ಕಾ, ಪರಿಮಳಯುಕ್ತ ಯಾ ಸುಗಂಧ ಸುಪಾರಿ, ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಿಹಿ ಭರಿತ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಅಡಿಕೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ರಫ್ತು ಮಾಡುತ್ತಿದ್ದು, ಇವುಗಳ ಒಟ್ಟಾರೆ ಪ್ರಮಾಣ ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಅಲ್ಪ ಪ್ರಮಾಣದ ಹೆಚ್ಚಳವಾಗುತ್ತಿದೆ. ದೇಶದಿಂದ ರಫ್ತಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಖಾಸಗಿ ವಲಯದವರೇ ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಪಾಲು ಅತ್ಯಲ್ಪ.
೧೯೪೭ರ ಮೊದಲು ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಕೊರತೆಯನ್ನೆದುರಿಸುತ್ತಿದ್ದ ಭಾರತ, ಆಮದಿನ ಮೂಲಕ ಅದನ್ನು ಸರಿದೂಗಿಸುತ್ತಿದ್ದರೂ, ಬರ್ಮಾ, ಕೆನ್ಯಾ, ಫಿಜಿದ್ವೀಪ ಸಮೂಹ ಇತ್ಯಾದಿ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಗೆ ಅಲ್ಲಿ ನೆಲೆಸಿದ್ದ ಭಾರತೀಯರ ಬೇಡಿಕೆಗೆ ಅನುಗುಣವಾದ ರಫ್ತನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿತ್ತು.
ಅಡಿಕೆಯರಫ್ತಿನಪ್ರಮಾಣ:
೧೯೩೬ ರಿಂದ ೧೯೪೦ರ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಭಾರತವು ಸುಮಾರು ೬೩೪೪ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ರಫ್ತು ಮಾಡಿತ್ತು ಮತ್ತು ೧೯೪೬–೪೭ರಲ್ಲಿ ಅದು ಸುಮಾರು ೬೭೫ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟಾಗಿತ್ತು. ಆ ಬಳಿಕ ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಕುಸಿಯುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ೧೯೫೪–೫೫ರ ವೇಳಗೆ ಸುಮಾರು ೧೨೬ ಟನ್‌ಗಳಿಗಿಳಿಯಿತು, ನಂತರದ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅದು ಏರುಪೇರಾಗುತ್ತಾ  ಹೋಗಿ ೧೯೮೪–೮೫ರಲ್ಲಿ ಸುಮಾರು ೭೮೩ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟಾಗಿತ್ತು. ಬಳಿಕ ಇಲ್ಲಿ ಏರಿತಗಳು ಕಂಡು ಬಂದು ೧೯೯೪–೯೫ರಲ್ಲಿ ಅತ್ಯದಿಕ ಪ್ರಮಾಣವಾದ ೮೨೩ ಟನ್‌ಗಳಿಗೇರಿತ್ತು. ಆ ಬಳಿಕ ಅದು ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ೧೯೯೯–೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಸುಮಾರು ೩೫೦ ಟನ್‌ಗಾಳಾಗಿತ್ತು. ಭಾರತದಿಂದ ಅಂತರಾಷ್ಟೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಪೂರೈಕೆಯಾದ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಬಗ್ಗೆ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೧೨ರಲ್ಲಿ ಕೊಡಲಾಗಿದ್ದು, ಅದು ನಮ್ಮ ರಫ್ತಿನಲ್ಲಾದ ಏರುಪೇರಿನ ಬಗ್ಗೆ ಸ್ಪಷ್ಟ ಚಿತ್ರಣವನ್ನು ಕೊಡುತ್ತದೆ. ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಪ್ರವೇಶಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಬಗ್ಗೆ ಖಚಿತ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳು ದೊರಕದೆ ಇರುವುದರಿಂದ ಒಟ್ಟಾಗಿ ರಫ್ತಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣವೆಷ್ಟು ಎಂಬುದನ್ನು ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳಲು ಅಸಾಧ್ಯ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಪರೋಕ್ಷದಾರಿಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯು ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲೂ ನೆರೆ ಹೊರೆಯ ರಾಷ್ಟಗಳಿಗೆ ಪೂರೈಕೆಯಾಗುತ್ತಿತ್ತು ಎಂಬುದನ್ನು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯವು ತಿಳಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳು ಅಡಿಕೆಯ ಒಟ್ಟು ರಫ್ತಿನ ನಿಜ ಚಿತ್ರಣವನ್ನು ಕೊಡಲಾರದ ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿದೆ. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷವಾಗಿ ಯಾವ್ಯಾವ ರಾಷ್ಟಗಳಿಗೆ ಚಲಿಸುತ್ತದೆ, ಯಾವ್ಯಾವ ವಿಧದಲ್ಲಿ ಎಷ್ಟು ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಎಂಬ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಲಭ್ಯವಿರುವ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಆಧಾರದಲ್ಲಿ ನಾವಿಂದು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಪಟ್ಟಿ – ೧೨
ಭಾರತದ ಅಡಿಕೆ ರಫ್ತು ೧೯೫೪–೫೫ ರಿಂದ ೧೯೯೯–೨೦೦೦
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ಮೂಲ: ಡಿ.ಜಿ.ಸಿ.ಐ. ಮತ್ತು ಎಸ್. ಕೋಲ್ಕತ್ತ.
ಅಡಿಕೆಯರಫ್ತುನದಿಕ್ಕು
ಭಾರತವಿಂದ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಗೆ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ವಿವಿಧ ರೂಪಗಳಲ್ಲಿ ರಪ್ತು ಮಾಡತ್ತಿದ್ದು ಇದರ ಪ್ರಮಾಣವು ರಾಷ್ಟ್ರದಿಂದ ರಾಷ್ಟ್ರಕ್ಕೆ ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಬದಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಭಾರತದ ಅಡಿಕೆಗೆ ಇಂಗ್ಲೆಂಡ್‌, ನೇಪಾಳ, ಸೌದಿ ಅರೇಬಿಯಾ, ಸಿಂಗಾಪುರ, ಮಾಲ್ವೀಸ್‌, ದಕ್ಷಿಣ ಆಫ್ರಿಕ ಮುಖ್ಯ ಗ್ರಾಹಕರಾಗಿದ್ದು ಇವುಗಳೊಂದಿಗೆ ರಶ್ಯಾ, ಆಸ್ಟ್ರೇಲಿಯಾ, ತಾಂಜಾನಿಯ, ಫಿಲಿಪೈನ್ಸ್, ಸಂಯುಕ್ತ ಅರಬ್‌ ಸಂಸ್ಥಾನ, ಅಮೇರಿಕಾ, ಮಾಲ್ವಿ, ಕೆನಡಾ, ಬಾಂಗ್ಲ ಮುಂತಾದ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳೂ ಭಾರತದಿಂದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುತ್ತಿವೆ. ಭಾರತದಿಂದ ರಫ್ತಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯಲ್ಲಿ ಇಡಿ ಅಡಿಕೆ, ಪುಡಿಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಹೋಳಡಿಕೆ ಅಲ್ಲದೆ ಪಾನ್‌ ಮಸಾಲ, ಗುಟ್ಕಾ ಮತ್ತು ಸುಗಂಧ ಸುಪಾರಿಯೂ ಸೇರಿದ್ದು ಇವುಗಳಿಗೆ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದು, ಈ ಬಗ್ಗೆ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳನ್ನು ಮುಂದೆ ಕೊಡಲಾಗಿದೆ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೫ (4)
ಇಡಿಅಡಿಕೆರಫ್ತು:
ಭಾರತದಿಂದ ರಫ್ತಾಗುತ್ತಿರುವ ಇಡಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಇರುವ ಮುಖ್ಯ ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳೆಂದರೆ ದಕ್ಷಿಣ ಆಫ್ರಿಕ, ಅರಬ್‌ ಸಂಯುಕ್ತ ಸಂಸ್ಥಾನ, ಇಂಗ್ಲಂಡ್‌, ನೇಪಾಳ, ಕೆನಡ, ಅಮೇರಿಕಾ, ಜಪಾನ್‌, ಮಾಲ್ವಿ, ಫ್ರಾನ್ಸ್‌ ಮುಂತಾದವುಗಳು. ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ದಕ್ಷಿಣ ಆಫ್ರಿಕಾ, ಇಂಗ್ಲಂಡ್‌, ಅರಬ್‌ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳು ಇಡಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುತ್ತಿವೆ. ೧೯೯೪–೯೫ರಲ್ಲಿ ದೇಶವು ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಸುಮಾರು ೨೪೪ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು ಇಡಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ರಫ್ತು ಮಾಡಿ ಸುಮಾರು ೧೯೧ ಲಕ್ಷ ರೂಪಾಯಿಗಳ ಆದಾಯವನ್ನು ಗಳಿಸಿತ್ತು, ೧೯೯೯–೨೦೦೦ ದಲ್ಲಿ ಈ ಪ್ರಮಾಣ ಸುಮಾರು ೨೨೦ ಟನ್‌ಗಳಾಗಿ ಅದರಿಂದ ಲಭ್ಯವಾದ ಆದಾಯ ಸುಮಾರು ೩೨೨ ಲಕ್ಷ ರೂಪಾಯಿಗಳಾಗಿತ್ತು. ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಬೇಡಿಕೆಯೇರುತ್ತಿರುವುದರಿಂದಾಗಿ, ಇಡಿ ಅಡಿಕೆಗಿರುವ ಬೇಡಿಕೆಯೂ ಕುಸಿಯ ತೊಡಗಿದ್ದು, ಇದನ್ನು  ಪಟ್ಟಿ – ೧೩ ರಲ್ಲಿ ಕೊಟ್ಟ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಆಧಾರದಿಂದ ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ. ಈ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳು ಹೊರಚೆಲ್ಲುವ ಇನ್ನೊಂದು ಮುಖ್ಯ ಅಂಶವೆಂದರೆ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳ ಪೈಕಿ ಕೆಲವೊಂದು ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳನ್ನು ಬಿಟ್ಟು ಉಳಿದೆಲ್ಲಾ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳು ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಆಗೊಮ್ಮೆ ಈಗೊಮ್ಮೆ ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಸಾಮಪ್ರದಾಯಿಕ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳೂ ಒಂದು ನಿರ್ಧಿಷ್ಟ ಪ್ರಮಾಣಕ್ಕೆ ಬೇಡಿಕೆ ಸಲ್ಲಿಸದೆ ಇರುವುದು, ಇವೆಲ್ಲಾ ನಮ್ಮ ರಪ್ತಿನ ಹೆಚ್ಚಳಕ್ಕೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಪ್ರಯತ್ನದ ಕೊರತೆ, ಪ್ರಚಾರದ ಅಭಾವ, ಬಳಕೆದಾರರ ಮನವೊಲಿಸುವಲ್ಲಿ ವಿಫಲತೆ ಮುಂತಾದವುಗಳನ್ನು ಹೆಸರಿಸುತ್ತದೆ.
ಪಟ್ಟಿ – ೧೩
ಭಾರತದಿಂದ ಇಡಿ ಅಡಿಕೆಯ ರಫ್ತು
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ಮೂಲ: ಡಿ.ಜಿ.ಸಿ.ಐ. ಮತ್ತು ಎಸ್‌. ಕೋಲ್ಕತ್ತ.
ಹೋಳಡಿಕೆಮತ್ತುಪುಡಿಯಡಿಕೆಯರಫ್ತು:
ಈ ರೀತಿಯ ಅಡಿಕೆಗಿಂದು ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆಯೇರುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ರಫ್ತಿನ ಪ್ರಮಾಣವು ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸುತ್ತಿದೆ. ಹೋಳಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಪುಡಿಯಡಿಕೆಗಳನ್ನು ಒಂದು ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧನೆಗೊಳಗಾದ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪನ್ನಗಳೆನ್ನಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಆದ್ದರಿಂದಲೇ ಇವಕ್ಕಿಂದು ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೇಡಿಕೆ ಬರುತ್ತಿರುವುದು. ಇವುಗಳನ್ನಿಂದು ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳೆಂದರೆ ಅರಬ್‌ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳು, ಫಿಲಿಪೈನ್ಸ್‌, ಕೆನಡಾ, ಇಂಗ್ಲಂಡ್, ದಕ್ಷಿಣ ಅಫ್ರಿಕಾ, ಮಲೇಷಿಯಾ ಮತ್ತು ಆಸ್ಟ್ರೇಲಿಯಾ. ೧೯೯೬–೯೭ರಲ್ಲಿ ಭಾರತವು ಸುಮಾರು ೧೮೨ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು ಈ ರೀತಿಯ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ರಫ್ತು ಮಾಡಿದ್ದರೂ ೧೯೯೭–೯೮ರಲ್ಲಿ ಅದು ಕೇವಲ ೬೯ ಟನ್‌ಗಳಿಗಿಳಿದು, ಬಳಿಕ ಅದು ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸುತ್ತಲಿದೆ.  (ಪಟ್ಟಿ – ೧೪).
ಪಟ್ಟಿ – ೧೪
ಭಾರತದಿಂದ ಹೋಳಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಪುಡಿಯಡಿಕೆಯ ರಫ್ತು
ಪ್ರಮಾಣ (ಕಿಲೋಗಳಲ್ಲಿ) ಮೌಲ್ಯ (ರೂಪಾಯಿಗಳಲ್ಲಿ)
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	ಒಟ್ಟು (ಇತರೇ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳು ಸೇರಿ)
	೧೮೨೨೮೩
	೧೫೯೮೨೧೯೧
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ಮೂಲ: ಡಿ.ಜಿ.ಸಿ.ಐ. ಮತ್ತು ಎಸ್‌. ಕೋಲ್ಕತ್ತ.
ಸುಲಿಯದಅಡಿಕೆಯರಫ್ತು:
ಹಣ್ಣಡಿಕೆ ಯಾ ಸುಲಿಯದೇ ಇರುವ ಅಡಿಕೆಗೆ ಮಾಲ್ದೀಸ್‌, ಮೋಲ್‌ಡೀವಿಯಾ, ಮಾರಿಷಸ್‌ ಮತ್ತು ಮಲೇಶಿಯಾ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಂದ ಬೇಡಿಕೆ ಬರುತ್ತಿದ್ದು. ೧೯೯೬–೯೭ರಲ್ಲಿ ಭಾರತವು ಸುಮಾರು ೧೫೯೬೯೦ ಕಿಲೋದಷ್ಟು ಈ ರೀತಿಯ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ರಫ್ತು ಮಾಡಿ ಸುಮಾರು ೧೦೮೭೯೨೩೫ ರೂಪಾಯಿಗಳನ್ನು ಗಳಿಸಿತ್ತು. ಆದರೆ ೧೯೯೭–೯೮ರಲ್ಲಿ ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಕೇವಲ ೫೮೦೦೦ ಕಿಲೋಗಳಾಗಿ ಗಳಿಸಿದ ಆದಾಯ ರೂಪಾಯಿ ೪೧೪೬೭೭೩ ಆಗಿತ್ತು. ಈ ರೀತಿಯ ಅಡಿಕೆಗೆ ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷವಾಗಿ ಯಾವುದೇ ಬೇಡಿಕೆ ಕಂಡು ಬಂದಿಲ್ಲ.
ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತಅಡಿಕೆಉತ್ಪನ್ನಗಳರಫ್ತು:
ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಮೂಲ ವಸ್ತುವನ್ನಾಗಿ ಉಪಯೋಗಿಸಿ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯರ್ಧಿತ ಉತ್ತನ್ನಗಳಾದ ಪಾನ್‌ಮಸಾಲ, ಗುಟ್ಕಾ, ಸುಗಂಧ ಸುಪಾರಿ ಮುಂತಾದವುಗಳನ್ನಿಂದು ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇವಕ್ಕಿಂದು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆಯೇರುತ್ತಿದೆ. ೧೯೯೪–೯೫ರಲ್ಲಿ ಈ ರೀತಿಯ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ರಫ್ತಿನ ಪ್ರಮಾಣವು ಸುಮಾರು ೪೮೪.೨೦ ಟನ್‌ಗಳಾಗಿದ್ದು, ಅದು ೧೯೯೭–೯೮ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ೮೮೩.೪೪ ಟನ್‌ಗಳಿಗೇರಿತ್ತು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿಂದು ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಅಡಕೆಗೆ ಇರುವ ಬೇಡಿಕೆ ಅಧಿಕಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದೆಯೆಂಬುದನ್ನು ನಾವು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಅಡಕೆ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗಿರುವ ಮುಖ್ಯ ಗ್ರಾಹಕ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳೆಂದರೆ ಸಂಯುಕ್ತ ಅರಬ್‌ ಸಂಸ್ಥಾನ, ಇಂಗ್ಲೆಂಡ್‌, ಕೆನಡಾ, ಅಮೇರಿಕಾ, ದಕ್ಷಿಣ ಆಫ್ರಿಕಾ, ಸೌದಿ ಅರೇಬಿಯಾ, ನೇಪಾಳ, ಮೆಕ್ಷಿಕೋ, ಬಲ್ಗೇರಿಯಾ, ಕುವೈಟ್‌ ಮತ್ತು ಕೇನ್ಯಾಗಳು. ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ಅರಬ್‌ ರಾಷ್ಟ್ರಗಲು ಮತ್ತು ಇಂಗ್ಲೆಂಡ್‌ ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಭಾರತದಿಂದ ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುತ್ತವೆ ಎಂಬುದನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೧೫ರಲ್ಲಿ ಕೊಟ್ಟಿರುವ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳಿಂದ ನಾವು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಇಲ್ಲಿ ಕೊಟ್ಟಿರುವ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಆಧಾರದಲ್ಲಿ ದೇಶವಿಂದು ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಮುಖ್ಯ ಅಂಶವೆಂದರೆ ಅಡಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗಿಂದು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆ ಏರುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಗತ್ಯ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಾಗಬೇಕು. ವಿದೇಶಿ ಗ್ರಾಹಕರ ರುಚಿಯನ್ನರಿತು ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿಯಾಗಿ, ಅವನ್ನು ರಫ್ತುಮಾಡಬೇಕು. ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ವಿವಿಧ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಪ್ರವೇಶಿಸಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಪ್ರಯತ್ನಗಳಾದಲ್ಲಿ ದೇಶದ ರಫ್ತಿನ ಪ್ರಮಾಣ ಅಧಿಕಗೊಂಡು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ರಕ್ಷಣೆಯಾಗಬಹುದು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ನಮ್ಮ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು, ಬೆಳೆಗಾರರು ಮತ್ತು ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳು ಅಡಿಕೆಯಿಂದೊಡಗೂಡಿದ ಇನ್ನಷ್ಟು ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಿ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಪ್ರವೇಶಿಸಬೇಕು.
ಪಟ್ಟಿ – ೧೫
ಭಾರತದಿಂದ ಅಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ರಫ್ತು
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ಮೂಲ: ಡಿ.ಜಿ.ಸಿ.ಐ. ಮತ್ತು ಎಸ್‌. ಕೋಲ್ಕತ್ತ.
ಭಾರತವಿಂದು ರಫ್ತು ಮಾಡುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಅದರ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮೇಲೆ ತೋರಿಸಿರುವ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಅಧಾರದಲ್ಲಿ ನಾವಿಂದು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾದ ಪ್ರಮುಖ ಅಂಶವೆಂದರೆ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಬೇಡಿಕೆಯು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಏರುತ್ತಿರುವುದು. ಈ ರೀತಿಯ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಬೆಳವಣಿಗೆಗೆ ಆಶಾಕಿರಣವಾಗಿಂದು ಮೂಡಿಬರುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ನಮ್ಮ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಿಂದು ಸಾಗಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಹಲವು ಮುಖ್ಯ ವಿಚಾರಗಳನ್ನಿಂದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರ ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಳ್ಳಬೇಕು ಅವುಗಳೆಂದರೆ:
(ಅ) ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಅದರ ವಿವಿಧ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗಿರುವ ಗ್ರಾಹಕರಾರು, ಬೇಡಿಕೆಯೇನು, ಅವರ ರುಚಿಯೇನು ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಇಡಿ ಮತ್ತು ಹೋಳಡಿಕೆಗೆ ಇದ್ದ ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ಮಾರಕುಟ್ಟೆಗಳಿಂದು ಯಾಕಾಗಿ ಆಮದಿನ ಪ್ರಮಾಣವನ್ನು ಕಡಿಮೆಗೊಳಿಸುತ್ತಿವೆ ಎಂಬುದನ್ನು ಅರಿಯಬೇಕು. ಇಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಲ್ಲದೆ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಏರು ಪೇರಾಗಲು ಕಾರಣಗಳೇನು, ಅಲ್ಲಿರುವ ಬೇಡಿಕೆ ಕುಸಿದೇ ಯಾ ಅವಿಂದು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುವ ಬೇರೆ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಂದ ಆಮದು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿವೆಯೇ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನಗಳಾಗಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯ ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು “ಅಪೇಡಾ”ದ ಮೂಲಕ ಕೈಗೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರದ ಮೇಲೆ ಒತ್ತಡ ಹೇರಬೇಕು.
(ಆ) ಅಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ರಫ್ತನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ಮತ್ತು ಇನ್ನಷ್ಟು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳನ್ನು ಪ್ರವೇಶಿಸಲು ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲೇ ಉತ್ತಮ ಗುಣಮಟ್ಟದ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಬೇಕು.
(ಇ) ಅಡಿಕೆಯಲ್ಲಿರುವ ಔಷಧೀಯ ಗುಣಗಳು ಮತ್ತು ಅದರ ಉಪಯೋಗದಿಂದಾಗಬಹುದಾದ ಪ್ರಯೋಜನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಯೋಗ್ಯರೀತಿಯ ಪ್ರಚಾರ ಕೈಗೊಂಡು ಗ್ರಾಹಕರನ್ನು ಆಕರ್ಷಿಸುವುದು.
(ಈ) ಪ್ರಗತಿಶೀಲ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಭಾರತದ ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳಿಗೆ ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲು ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳಿಂದೊಡಗೂಡಿದ ಅಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಿ ವಿದೇಶಿ ಗ್ರಾಹಕರನ್ನಿಂದು ಆಕರ್ಷಿಸಬೇಕು.
(ಉ) ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಅದರ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ರಫ್ತಿನ ಬಗ್ಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಗಮನ ಮತ್ತು ಆಸಕ್ತಿಯನ್ನು ಹೊಂದಲು ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲೇ ಪ್ರತ್ಯೇಕವಾದ ಒಂದು ರಫ್ತು ವಿಸ್ತರಣಾ ಘಟಕವನ್ನು ಹೊಂದುವುದು.
ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಯೋಜನೆಯನ್ನಿಂದು ಕ್ಷೇತ್ರ ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡು ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕಿಳಿದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಅದರ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಬೇಡಿಕೆ ಬರಬಹುದು. ಆದ್ದರಿಂದ ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹ, ಸಂಘಟನೆಗಳು ಮತ್ತು ಸಮಸ್ಥೆಗಳು ಸರಕಾರದೊಡಗೂಡಿ ಶ್ರಮ, ಆಸಕ್ತಿ, ದಕ್ಷತೆ, ಮತ್ತು ಪ್ರಾಮಾಣಿಕತೆಯಿಂದ ದಿಟ್ಟ ಹೆಜ್ಜೆಯಿಟ್ಟಲ್ಲಿ ರಫ್ತಿನ ಪ್ರಮಾಣ ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಗಳಿಸಬಹುದಾದ ಆದಾಯವೂ ಅಧಿಕಗೊಂಡು ಕ್ಷೇತ್ರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಭಾರತಕ್ಕೆ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದು
ಆಂತರಿಕ ಬೇಡಿಕೆಯನ್ನು ಸರಿದೂಗಿಸಲು ಭಾರತವು ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲೂ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಆಮದುಮಾಡಿಕೊಳ್ಳತ್ತಿತ್ತು. ಈ ರೀತಿಯ ಆಮದು ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷ ಮತ್ತು ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ನಡೆಯುತ್ತಿತ್ತು. ಇದೇ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಮುಂದೆಯೂ ಬಂದು ಈಗಲೂ ವಿದೇಶಗಳಿಂದ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದು ನಮ್ಮಲ್ಲಿಗಾಗುತ್ತಿದೆ. ಸರಕಾರವು ಕೊಡುತ್ತಿರುವ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಪ್ರಕಾರ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಿನ ಪ್ರಮಾಣವು ೧೯೬೦ರ ದಶಕದ ತನಕ ಅಧಿಕ ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿತ್ತು. ಆ ಬಳಿಕ ಸರಕಾರವು ಆಮದಿನ ಮೇಲೆ ಕಟ್ಟುನಿಟ್ಟಿನ ಹತೋಟಿ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಜ್ಯಾರಿಗೊಳಿಸಿದ್ದರಿಂದ ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಕುಸಿಯುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ೧೯೬೮–೬೯ರಿಂದ ೧೯೭೦–೭೧ರ ತನಕ ಯಾವುದೇ ಆಮದಾಗದಂತಾಯಿತು. ಆದರೆ ೧೯೭೧–೭೨ರಿಂದ ೧೯೭೩–೭೪ರ ತನಕ ಅಲ್ಪ ಪ್ರಮಾಣದ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದು ನಮ್ಮಲ್ಲಿಗೆ ಆದರೂ ಪುನಃ ೧೯೭೪–೭೫ರಿಂದ ೧೯೯೩–೯೪ರ ತನಕ ಇದಿಲ್ಲದಾಗಿತ್ತು. ೧೯೯೪–೯೫ರಿಂದ ಬಾರತವು ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಿಗೆ ಆಸಕ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸಿದ್ದು ಇಲ್ಲಿ ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಏರಿಳಿತಕ್ಕೊಳಗಾಗುತ್ತಿದೆ. ೧೯೭೦ರ ದಶಕದಲ್ಲೊಮ್ಮೆ ಮತ್ತು ೨೦೦೦ದಿಂದೀಚೆಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಿನ ಪ್ರಮಾಣ ಅತ್ಯಧಿಕ ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿದೆಯೆಂಬ ವದಂತಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಕೇಳಿಬಂತು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ದೇಶವು ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷವಾಗಿ ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಂಡ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವೆಷ್ಟೆಂಬುದನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೧೬ರಲ್ಲಿ ಕೊಟ್ಟ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳಿಂದ ನಾವಿಂದು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಪಟ್ಟಿ – ೧೬
ಭಾರತಕ್ಕೆ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದು
ಪ್ರಮಾಣ(ಟಿನ್ ಗಳಲ್ಲಿ) ಮೌಲ್ಯ (‘೦೦೦ರೂಪಾಯಿಗಳು)
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+ಅಗೋಸ್ತು ೨೦೦೦ದ ತನಕ.
ಮೂಲ:ಡಿ.ಜಿ.ಸಿ.ಐ. ಮತ್ತು ಎಸ್. ಕೋಲ್ಕತ್ತ.
ಸ್ವಾತಂತ್ರ್ಯ ಪೂರ್ವದಲ್ಲಿ ಭಾರತವು ಶ್ರೀಲಂಕಾ, ಮಲೇಶಿಯಾ, ಸಿಂಗಾಪುರಗಳಿಂದ ಅಂತರಿಕ ಬೇಡಿಕೆಗೆ ಅನುಗುಣವಾದ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣವನ್ನು ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುತ್ತಿತ್ತು. ಈ ಆಮದಿನ ಬಹುಪಾಲು ಒಣಗಿಸಿದ್ದ ಅಡಿಕೆಯೇ ಆಗಿತ್ತು. ಆ ಕಾಲದಲ್ಲಿ ಸಮುದ್ರದ ಮೂಲಕ ಈ ಆಮದು ಆಗುತ್ತಿದ್ದು, ೧೯೩೮–೩೯ರಲ್ಲಿ ದೇಶವು ಆಮದು ಮಾಡಿದ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವು ಅತ್ಯಧಿಕ ಮಟ್ಟದ್ದಾದ ೯೫,೩೦೦೦ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟಾಗಿತ್ತು. ಎರಡನೇ ಮಹಾಯುದ್ಧದ ಸಮಯದಲ್ಲಿ, ೧೯೩೬–೩೭ರಿಂದ ೧೯೪೦–೪೧ರ ಅವಧಿಯಲ್ಲಿ ವಾರ್ಷಿಕ ಸರಾಸರಿ ೮೧,೭೭೧ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದು ಭಾರತಕ್ಕಾಗಿತ್ತು. ಆದರ ೧೯೪೧–೪೨ರಿಂದ ೧೯೪೫–೪೭ರ ಅವಧಿಯಲ್ಲಿ ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಕುಸಿದು ಅದು ೧೭೫೪೨ ಟನ್‌ಗಳಿಗಿಳಿಯಿತು. ಬಳಿಕ ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಏರಿಳಿತಕ್ಕೊಳಪಟ್ಟಿತ್ತು. ಆದರೆ ಸ್ವಾತ್ರಂತ್ರ್ಯ ದೊರೆತ ಬಳಿಕ ಭಾರತ ಸರಕಾರವು ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಿನ ಮೇಲೆ ಪ್ರಮಾಣಾತ್ಮಕ ಮತ್ತು ಹಣಕಾಸಿನ ನಿಗದಿಯನ್ನು ಗೊತ್ತುಪಡಿಸಿದ್ದರಿಂದ ಮತ್ತು ಆಮದಿನ ಮೇಲೆ ಸುಂಕವನ್ನು ಹೇರಿದ್ದರಿಂದ ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಕೆಳಕ್ಕಿಳಿಯಿತು. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ೧೯೫೧–೫೨ರಲ್ಲಿ ದೇಶದೊಳಗೆ ಬಂದ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವು ೫೦,೬೦೦ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟಾಗಿತ್ತು. ಬಳಿಕ ಈ ಪ್ರಮಾಣ ಕೆಳಕ್ಕಿಳಿಯಿತು.
ಬಾರತವು ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಶ್ರೀಲಂಕಾ, ಇಂಡೋನೇಷಿಯಾ, ಮಾಯ್‌ನಮಾರ್, ಸಿಂಗಾಪುರ, ಮಲೇಶಿಯಾ, ಥೈಲ್ಯಾಂಡ್, ನೇಪಾಳ, ಮುಂತಾದ ರಾಷ್ಟಗಳಿಂದ ಆಮದುಮಾಡಿಕೊಳ್ಳತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಆಮದಿನ  ಆದಿಕೆಯಲ್ಲಿ ಬಹುಪಾಲು ಚಾಲಿ ರೂಪದ ಅಡಿಕೆಯಾಗಿರುತ್ತದೆ ಕಳೆದ  ನಾಲ್ಕೈದು ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಭಾರತಕ್ಕೆ ಇಂಡೋನೇಷಿಯಾ,  ಮಾಯ್‌ನಮಾರ, ಥೈಲ್ಯಾಂಡ್‌ಗಳಿಂದ ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಣದ ಆಡಿಕೆ ಆಮದಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಪರೋಕ್ಷದಾರಿಯಲ್ಲೂ ಆಡಿಕೆಯಿಂದು ದೇಶದೊಳಕ್ಕೆ ಹರಿಯುತ್ತಿದೆ ಎಂಬ ಮಾತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಲಯದಲ್ಲಿಂದು ಕೇಳಿಬರುತ್ತಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಆಮದು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಆಂತರಿಕ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಕೊರತೆ ಕಂಡುಬಂದಾಗ ಅಥವಾ ಕೊರತೆಯೆಂಬ ಭೀತಿ ಆದಾಗ ಇಲ್ಲವೇ ವದಂತಿ ಹಬ್ಬಿದಾಗ ಮಾತ್ರ ಆಗುತ್ತಿರುವುದನ್ನು ನಾವು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಕೋಲ್ಕತ್ತದಲ್ಲಿರುವ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳನ್ನು ಒದಗಿಸುವ ಸರಕಾರದ ನಿರ್ದೇಶನಾಲಯದ ಪ್ರಕಾರ ಭಾರತಕ್ಕೆ ಅಮೇರಿಕಾ, ಟಾಂಜ್ಹಾನಿಯಾ, ಚೀನಾ, ಆಸ್ಟ್ರೇಲಿಯಾ, ಜರ್ಮನಿ, ಸ್ವಿಜ್ಜರ್ ಲ್ಯಾಂಡ್,  ವಿಯೆಟ್ನಾಂಗಳಿಂದಲೂ ಅಲ್ಪ ಪ್ರಮಾಣದ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದು ಅಗೊಮ್ಮೆ ಈಗೊಮ್ಮೆ ಆಗುತ್ತಲಿದೆ.
ಭಾರತಕ್ಕೆ ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಬೆಲೆಯು ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಇರುವ ಬೆಲೆಗೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಅತ್ಯಲ್ಪವಾಗಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಭಾರತದ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು (ಉತ್ತರ ಭಾರತದ) ಆಮದಿನತ್ತ ಅಸಕ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಆದರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ ವಲಯದ ಪ್ರಕಾರ ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಗುಣಮಟ್ಟ ಅಂತರಿಕವಾಗಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಅಡಿಕೆಯ ಗುಣಮಟ್ಟಕ್ಕೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ತೀರಾ ಕಳಪೆ ದರ್ಜೆಯದ್ದಾಗಿದ್ದು ಇವೇನಿದ್ದರೂ ನಮ್ಮಲ್ಲಿನ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆ ಯಾವುದೇ ಪೈಪೋಟಿಯನ್ನು ನೀಡಲಾರವು. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಗಿಂದು ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯ ಮೇಲೆ ಹೊಡೆತಕೊಡುವ ಸಾಮರ್ಥ್ಯವಿದೆಯೆಂಬುದನ್ನು ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಲಾಗಿದೆ. ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಗೆ ಉತ್ಪಾದನಾ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿರುವ ಧಾರಣೆಯು ಸುಮಾರು ರೂಪಾಯಿ ೧೫ರಿಂದ ೪೫ರ ತನಕವಿದ್ದು, ಈ ಬೆಲೆಯಿಂದು ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರ ಆಕರ್ಷಣೆಗೊಳಗಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ನೇಲಾಳದ ಮೂಲಕ ಭಾರತಕ್ಕೆ ಅಡಿಕೆಯ ಒಳಹರಿವು ಆಗುತ್ತಿದೆಯೆಂಬ ಗುಮಾನಿಯೂ ಇದ್ದು, ನೇಪಾಳ ಮತ್ತು ಭಾರತದೊಳಗಿನ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಸಂಬಂಧ ಇದಕ್ಕೆ ಪೂರಕ ವಾತಾವರಣವನ್ನು ಸೃಷ್ಟಿಸುತ್ತಿದೆ. ಭಾರತಕ್ಕಿಂದು ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷವಾಗಿ ಅಂದರೆ ಸರಕಾರದ ಗಮನಕ್ಕೆ ಬಂದು ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣ ಅತ್ಯಲ್ಪವೆಂದು ಕಂಡುಬರುತ್ತಿದ್ದರೂ, ಮಾರುಕಟ್ಟೆವಲಯದ ಪ್ರಕಾರ ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ಒಣಹಣ್ಣಿನ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಅಲ್ಪ ಪ್ರಮಾಣದ ಸುಂಕಕ್ಕೊಳಪಟ್ಟು ಒಳಹರಿಯುತ್ತಿದೆ. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಭಾರತಕ್ಕಿಂದು ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಒಟ್ಟು ಪ್ರಮಾಣವೆಷ್ಟು ಎಂಬುದರ ಬಗ್ಗೇ ಖಚಿತವಾದ ಮಾಹಿತಿಯ ಆಭಾವವಿದ್ದು, ಈ ವಿಚಾರದಿಂದಾಗಿ ಯಾ ಮಾಹಿತಿಯ ಕೊರತೆಯಿಂದು ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಆಮದೆಂಬ ಭೀತಿಯನ್ನು ಸೃಷ್ಟಿಸಿ ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೆ ಸಹಾಯಕಾರಿಯಾಗಿದೆ. ಆದ್ದರಿಂದ ಇಲ್ಲಿಂದು ಖಚಿತ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಕೊಡಬಲ್ಲ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳಾಗಬೇಕು. ಸರಕಾರದ ಕಣ್ಣು ತಪ್ಪಿಸಿ ಯಾ ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ಇಲ್ಲವೇ ಕಾನೂನಿನ ಕೈಗೆ ಸಿಗದೆ ಬರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಮೇಲೆ ನಿರ್ಬಂಧ ಹೇರಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಆಮದಾಗುವ ಅಡಿಕೆಯ ಗುಣಮಟ್ಟದ ಬಗ್ಗೆ ಪರಿಶೀಲನೆಗಳಾಗಬೇಕು. ಸರಕಾರದ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯು ಆಂತರಿಕ ಧಾರಣೆಗೆ ಯಾವುದೇ ಹೊಡೆತ ನೀಡಲಾರದ್ದಾಗಿರುವುದರಿಂದ ಸರಕಾರವಿಂದು ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಒಳಹರಿವಾಗುತ್ತಿದೆಯೇ ಎಂಬುದನ್ನು ತಿಳಿದು, ಅದಕ್ಕೆ ಕಡಿವಾಣ ಹಾಕಿ ಆಮದಿನಿಂದಾಗುತ್ತಿರುವ (ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷ ಮತ್ತು ಪರೋಕ್ಷ) ತೊಂದರೆಗಳನ್ನು ನಿವಾರಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರು, ಸಂಘಟನೆಗಳು, ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಒಗ್ಗೂಡಿ ಸರಕಾರದ ಮೇಲೆ ಒತ್ತಡ ಹೇರಬೇಕು. ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಈ ಕಾರ್ಯಗಳಾಗದಿದ್ದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರ ಮುಂದೆಯೂ ಸೋಲನ್ನು ಅನುಭವಿಸಬೇಕಾಗಬಹುದು. ಆದ್ದರಿಂದ ಇಲ್ಲಿಂದು ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಮುಖ್ಯ ಅಂಶಗಳೆಂದರೆ:
(೧) ವಿಶ್ವ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಒಪ್ಪಂದ (WTO)ಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಪ್ರಮಾಣಾತ್ಮಕ ನಿರ್ಬಂಧವಿಂದು ಹೋಗಿ, ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಎಷ್ಟೇ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲೂ ನಿಗದಿ ಪಡಿಸಿದ ಸುಂಕಕೊಟ್ಟು ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ. ಪ್ರಕೃತ ಗರಿಷ್ಟ ಮಟ್ಟದ ಸುಂಕವನ್ನು ಭಾರತವು ಹೇರುತ್ತಿದ್ದರೂ ವಿದೇಶಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆ ಅತ್ಯಲ್ಪವಾದುದರಿಂದ ಸುಂಕ ಸೇರಿಸಿದರೂ ಆಂತರಿಕ ಧಾರಣೆಗಿಂತ ಕಡಿಮೆ ದರದಲ್ಲಿ ಇವು ದೊರಕಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರಿಗೆ ಇದು ಒಂದು ಪ್ರಮುಖ ಆಕರ್ಷಣೆಯಾಗಬಹುದು. ಆದ್ದರಿಂದ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿರುವ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶ ಸಂಬಂಧ ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯಾದರೂ ಉತ್ತಮರೀತಿಯದ್ದಾಗಲೇ ಬೇಕು.
(೨) ಪರೋಕ್ಷ ದಾರಿಯಲ್ಲಿ ಒಳ ಹರಿಯುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಮೇಲೆ ಸರಕಾರವು ತೀವ್ರ ನಿಗಾವಿರಿಸಿ ಅದನ್ನು ತಡೆಗಟ್ಟಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಒತ್ತಡ ಅತ್ಯಗತ್ಯ.
(೩) ಅಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಗುಣಮಟ್ಟ ಪರಿಶೀಲನೆಗೊಳಪಡಿಸುವ ಕಾರ್ಯಗಳಾಗಬೇಕು. ಈ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿ ರುವ ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳೇ ಕೈಗೊಳ್ಳವಂತಾಗಬೇಕು.
(೪) ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಿನ ಒಟ್ಟು ಪ್ರಮಾಣದ ಬಗ್ಗೆ ನಿಖರ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಸಂಗ್ರಹಿಸುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಾಗಬೇಕು. ಈ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಒದಗಿಸಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಊಹಾಪೋಹಗಳಿಗೆ ತೆರೆಯೆಳೆಯಬೇಕು.
(೫) ವಿದೇಶಗಳಲ್ಲಿಂದು ಇರುವ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ, ಬಳಕೆ, ಅಲ್ಲಿಂದಾಗುತ್ತಿರುವ ರಫ್ತು, ಆಮದು, ಅಲ್ಲಿನ ಧಾರಣೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿ ಸಂಗ್ರಹಣೆಯಾಗಬೇಕು.
(೬) ಒಣಹಣ್ಣಿನ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಆಮದಾಗುವುದು ನಿಜವಾದಲ್ಲಿ ಈ ಬಗ್ಗೆ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಮನವರಿಕೆ ಮಾಡಿ ಈ ರೀತಿಯ ಆಮದಿಗೆ ತಡೆ ಹಾಕುವ ಪ್ರಯತ್ನ ನಮ್ಮಲ್ಲಾಗಬೇಕು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೬ (1)
ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯ ವರ್ತನೆ
ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬ ಕೃಷಿಕನಿಗೂ ತಾನು ಉತ್ಪಾದಿಸಿದ ಉತ್ಪನ್ನಕ್ಕೆ ಯಾವ ಧಾರಣೆ ದೊರಕುತ್ತದೆ ಎಂಬುದೊಂದು ಕುತೂಹಲ. ಸಿಗಬಹುದಾದ ಧಾರಣೆ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯದ್ದಾದಲ್ಲಿ ಆತನ ಕೃಷಿ ಚಟುವಟಿಕೆಗಳು ಇನ್ನಷ್ಟು ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೊಂಡು ದೇಶದ ಉನ್ನತಿಗಾಗಿ ಆತ ಶ್ರಮಿಸಬಹುದು. ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಅದು ವಿರುದ್ಧ ದಿಕ್ಕಿಗೆ ಯಾ ಸದಾ ಏರುಪೇರಾಗುತ್ತಿದ್ದಲ್ಲಿ ಆತ ದಿಕ್ಕೆಟ್ಟುಹೋಗಬಹುದು. ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಕೃಷಿಕರೆಂದು ಉದ್ದಾರವಾದದ್ದಿಲ್ಲ. ಇದಕ್ಕೆ ಕಾರಣಗಳು ಹಲವು. ಉದಾಹರಣೆಗೆ ಅತಿವೃಷ್ಟಿ, ಅನಾವೃಷ್ಟಿ, ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ರೋಗಗಳು, ಕೀಟಗಳ ಹಾವಳಿ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಂದಾಗಿ ಬೇಳೆಯಲ್ಲಾಗುವ ಏರು ಪೇರು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಮೂಲಭೂತ ಸೌಕರ್ಯಗಳ ಅಭಾವ ಮತ್ತು ಯೋಗ್ಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಕೊರತೆ, ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಹಾವಳಿ, ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಿ ಏರಿಳಿತ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು. ಯಾವುದೇ ಉತ್ಪನ್ನದ ಧಾರಣೆಯನ್ನು ನಿರ್ಧರಿಸುವಲ್ಲಿ ಪೂರೈಕೆ, ಬೇಡಿಕೆಗಳು ಮತ್ತು ಲಭ್ಯತೆಯೂ ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಪ್ರಮುಖ ಪಾತ್ರವಹಿಸುತ್ತದೆ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳು ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯನ್ನು ನಿರ್ಧರಿಸುವಲ್ಲಿ ಪ್ರಮುಖ ಪಾತ್ರವನ್ನಿಂದುವಹಿಸುತ್ತದೆ.
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಇತಿಹಾಸವನ್ನು ನೋಡಿದಾಗ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯು ಸದಾ ಎರುಪೇರಾಗುತ್ತಾ ಬಂದಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಬೇಳೆಗಾರರು ಯಾವತ್ತೂ ನೆಮ್ಮದಿಯ ನಿಟ್ಟುಸಿರನ್ನು ಬಿಟ್ಟಿಲ್ಲ. ಕೆಲವೊಮ್ಮೆ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು, ತಕ್ಷಣ ಇಳಿಕೆಯನ್ನು, ಕೆಲಕಾಲ ಸ್ಥಿರತೆಯನ್ನೂ ತೋರಿಸುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೊಂದು ದೊಡ್ಡ ಸವಾಲಾಗಿ ಹೋಗಿದೆ. ಕಳೆದ ಶತಮಾನದಿಂದೀಚೆಗೆ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯು ಸಾಧಾರಣವಾಗಿ ಮೂವತ್ತು ವರ್ಷಗಳಿಗೊಮ್ಮೆ ಅಗಾಧ ಪ್ರಮಾಣದ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಗಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಇದರ ಕಾಲ ದೀರ್ಘವಾಗಿದ್ದು, ಹತ್ತು ವರ್ಷಗಳಿಗೊಮ್ಮೆ ಸಾಧಾರಣ ಮಟ್ಟದ ಕುಸಿತವನ್ನೆದರಿಸಿದ್ದು, ವರ್ಷಕ್ಕೊಮ್ಮೆ ಯಾ ಎರಡು ವರ್ಷಕ್ಕೊಮ್ಮೆ ತಾತ್ಕಾಲಿಕ ಕುಸಿತವನ್ನೂ ಸೂಚಿಸಿದೆ. ಸ್ವಾತಂತ್ರ್ಯ ದೊರೆತ ಸಂದರ್ಭದಲ್ಲೊಮ್ಮೆ. ೧೯೭೦ರ ದಶಕದ ಆರಂಭದಲ್ಲೊಮ್ಮೆ ಮತ್ತು ೨೦೦೦ದಲ್ಲೊಮ್ಮೆ ಈ ದಾರಣೆಯು ತೀರಾ ಕೆಳಕ್ಕಿಳಿದು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಸ್ಥಿತ್ವವನ್ನು ಪ್ರಶ್ನಿಸಿದೆ. ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ೨೦೦ದ ಬಳಿಕ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತ ಮತ್ತು ನಿರಂತರ ಏರುಪೇರು ಪ್ರಬಲವಾದ ಹೊಡೆತವನ್ನು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಕೊಟ್ಟು ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹ ಕಂಗಾಲಾಗುವಂತೆ ಮಾಡಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಹೊಡೆತಗಳು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯತ್ತ ಬಂದಿದ್ದರೂ ಕೆಂಪಡಿಕೆಯೂ ಇದಕ್ಕೆ ಹೊರತಾಗಿಲ್ಲ. ಸ್ವಾತಂತ್ರ್ಯ ದೊರೆತ ಸಮಯ, ಎಪ್ಪತ್ತರ ದಶಕ ಮತ್ತು ೨೦೦೦ದಲ್ಲಾದ ಧಾರಣೆಯ ಇಳಿಕೆಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯ ಸೂಚಿಸಿದ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದೇ ಆಗಿದ್ದು, ಆದರೆ ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಂದರ್ಭದಲ್ಲೂ ಆಮದು ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ಕಾರಣವಾಗಿಲ್ಲ ಎಂಬ ವಿಚಾರವನ್ನು ಸರಕಾರದ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳು ರುಜುವಾತು ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟುವು. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯಿಂದು ಯಾಕಾಗಿ ಏರುಪೇರಾಗುತ್ತಿದೆ. ಎಂಬುದಕ್ಕೆ ಸ್ಪಷ್ಟ ಕಾರಣ ತಿಳಿದು ಬಂದಿಲ್ಲ. ಅದೇನಿದ್ದರೂ ತನ್ನಿಂದ ತಾನಾಗಿ ಬದಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯು ಸದಾ ಏರಿಳಿತವನ್ನು ತೋರಿಸುತ್ತದೆ ಎಂಬುದಂತು ಸತ್ಯ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯು ದೇಶದ ಪ್ರಮುಖ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಕಳೆದ ೩೦ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಯಾವ ರೀತಿಯದ್ದಾಗಿತ್ತು ಎಂಬುದನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೧೭ರ ಮೂಲಕ ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಪಟ್ಟಿ – ೧೭
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ಮೂಲ: ರತಿನಂ ವರದಿ ೨೦೦೧
ಕಳೆದ ಕೆಲವು ವರ್ಷಗಳಿಂದ ಕಂಡು ಬಂದ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯ ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ಮಂಗಳೂರು ಮತ್ತು ಕೋಜ್ಹಿಕೋಡ್ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ನೋಡಿದಾಗ ಅದು ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಜುಲೈ ತಿಂಗಳಿಂದ ಮಾರ್ಚ್‌ತನಕ ಏರುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ಆ ಬಳಿಕ ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಿದೆ. ಇದಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಪೂರೈಕೆಯಲ್ಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಏರಿಳಿತ. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಈ ಪ್ರವೃತ್ತಿಗೆ ಕೆಲವೊಂದು ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅಪವಾದ ಕಂಡು ಬಂದಿದೆ. ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಉತ್ಪಾದಿಸುತ್ತಿರುವ ಅಸ್ಸಾಂನ ಗೌಹಾತಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಕೆಲವೊಂದು ವರ್ಷಗಳ ಎಲ್ಲಾ ತಿಂಗಳಲ್ಲೂ ಧಾರಣೆಯು ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಸ್ಥಿರವಾಗಿಯೇ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಪೂರೈಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಸ್ಥಿರವಾಗಿದ್ದಿರಬೇಕು. (ಪಟ್ಟಿ – ೧೮, ೧೯, ಮತ್ತು ೨೦) ಇದರಿಂದಾಗಿ ನಾವಿಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಬಹುದಾದ ಮುಖ್ಯ ವಿಚಾರವೆಂದರೆ ಪೂರೈಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಹತೊಟಿಯಲ್ಲಿದ್ದಷ್ಟು ಬೆಲೆಯಲ್ಲಿ ಸ್ಥಿರತೆಯನ್ನು ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳಬಹುದೆಂಬುದನ್ನು.
ಪಟ್ಟಿ – ೧೮
ಮಂಗಳೂರು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆ (ಸರಾಸರಿ ತಿಂಗಳೊಂದರ)
(ಧಾರಣೆ ರೂ. ಕ್ವಿಂಟಾಲೊಂದರ)
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ಮೂಲ: ರತಿನಂ ವರದಿ ೨೦೦೧.
ಪಟ್ಟಿ – ೧೯
ಕೋಜ್ಹಿಕೋಡ್ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆ (ಸರಾಸರಿ ತಿಂಗಳೊಂದರ)
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	೧೯೯೪-೯೫
	೧೯೯೫-೯೬
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ಮೂಲ: ರತಿನಂ ವರದಿ ೨೦೦೧
ಪಟ್ಟಿ – ೨೦
ಕೋಜ್ಹಿಕೋಡ್ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆ (ಸರಾಸರಿ ತಿಂಗಳೊಂದರ)
ಧಾರಣೆ (ರೂ. ಕ್ವಿಂಟಾಲೊಂದರ)
	ತಿಂಗಳು
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ಮೂಲ: ರತಿನಂ ವರದಿ ೨೦೦೧
ಮಂಗಳೂರು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ೧೯೭೦–೨೦೦೦:
ಕಳೆದ ಮೂವತ್ತು ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಮಂಗಳೂರು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿದ್ದ ಸರಾಸರಿ ಧಾರಣೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೨೧ರಲ್ಲಿ ಕೊಡಲಾಗಿದ್ದು, ಇದರ ಪ್ರಕಾರ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಿ ಸದಾ ಏರುಪೇರು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದ್ದರೂ ೧೯೭೨ರ ಒಕ್ಟೋಬರಿನಿಂದ ಇಳಿಮುಖವಾದ ಧಾರಣೆ ಅದೇ ವರ್ಷದ ದಶಂಬರದಲ್ಲಿ ನೆಲಕಚ್ಚಿತ್ತು. ಆದರೂ ಬಳಿಕವದು ಚೇತರಿಸಿ ನಾಲ್ಕು ತಿಂಗಳೊಳಗೆ ಜನವರಿ ೧೯೭೧ರಲ್ಲಿದ್ದ ಅಧಿಕ ಮಟ್ಟದ ಧಾರಣೆಯನ್ನೂ ಮೀರಿ ನಿಂತಿತ್ತು. (ಅದೇ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ಹುಟ್ಟಿಗೆ ಚಾಲನೆ ದೊರಕಿದ್ದು) ಆದರೆ ೧೯೭೩ರ ಒಕ್ಟೋಬರ್ ನಲ್ಲಿ ಅದು ಪುನಃ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಗಾಗಿ ನಾಲ್ಕು ತಿಂಗಳ ಬಳಿಕ ಮೇಲೇರಿತ್ತು. ಈ ರೀತಿಯಾಗಿ ೧೯೭೦ರ ಮೇ ತಿಂಗಳಿನಿಂದ ಹಿಡಿದು ೧೯೯೨ರ ನವಂಬರ ತನಕ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆ ಕೆಲವೊಂದು ತಿಂಗಳುಗಳನ್ನು ಬಿಟ್ಟು ಸದಾ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನೇ ತೋರಿಸುತ್ತಾ ಹೋಯಿತು. ಆದರೆ ಆ ಬಳಿಕ ಧಾರಣೆ ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆಗೆ ಕೆಳಕ್ಕಿಳಿದು ಇದು ಮಾರ್ಚ್ ೧೯೯೩ರ ವೇಳೆಗೆ ತೀವ್ರ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಪಟ್ಟಿತ್ತು. ಬಳಿಕ ನಿಧಾನವಾಗಿ ಏರಿ ನವಂಬರ್ ೧೯೯೨ರ ಮಟ್ಟಕ್ಕೆ ೧೯೯೩ರ ಅಗಸ್ಟ್ ನಲ್ಲಿ ತಲುಪಿತ್ತು. ಈ ರೀತಿಯ ಏರಿಕೆ ನವಂಬರ್ ೧೯೯೩ರ ತನಕವಾಗಿ ದಶಂಬರ್ ೧೯೯೩ರಲ್ಲಿ ಪುನಃ ಕೆಳಕ್ಕಿಳಿದು ಮಾರ್ಚ್ ೧೯೯೪ರಲ್ಲಿ ಏರಲಾರಂಬಿಸಿ ಅದೇ ವರ್ಷದ ದಶಂಬರದಿಂದ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಗಾಯಿತು. ಆ ಬಳಿಕ ಹಂತ ಹಂತವಾಗಿ ಧಾರಣೆಯು ಏರುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ಕೆಲವೊಂದು ತಿಂಗಳುಗಳಲ್ಲಿ ಅಲ್ಪ ಸ್ವಲ್ಪ ಇಳಿಮುಖವಾಗಿ ೧೯೯೭ರ ನವಂಬರಿಗಾಗುವಾಗ ಕಿಲೋ ಒಂದರ ರೂಪಾಯಿ ೯೦ರ ಗಡಿದಾಟಿ ಬಳಿಕ ಜನವರಿ ೧೯೯೮ರಲ್ಲಿ ಕಿಲೋ ಒಂದರ ರೂಪಾಯಿ ೬೯ಕ್ಕಿಳಿದು ಪುನಃ ಹಂತ ಹಾಂತವಾಗಿ ಏರಿ ಸೆಪ್ಟಂಬರ್ ೧೯೯೮ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ಕಿಲೋ ಒಂದರ ರೂಪಾಯಿ ೧೦೦ಕ್ಕೆ ತಲುಪಿತ್ತು. ಈ ಏರಿಕೆಗೆ ಜನವರಿ ೧೯೯೯ರಲ್ಲೊಮ್ಮೆ ತಡೆಬಿದ್ದರೂ ಆ ಬಳಿಕ ಇದು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಹೆಚ್ಚುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ಅದೇ ವರ್ಷದ ಒಕ್ಟೋಬರಿನಲ್ಲಿ ಸಾರ್ವಕಾಲಿಕ ದಾಖಲೆಯಾದ ಕಿಲೋ ಒಂದರ ರೂಪಾಯಿ ೧೭೧.೬೦ಕ್ಕೆ ತಲಪಿತ್ತು. ಆ ಬಳಿಕ ಹಂತ ಹಂತವಾಗಿ ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ಸೆಪ್ಟಂಬರ್ ೨೦೦೦ದಿಂದ ಇನ್ನಿಲ್ಲದಂತೆ ನೆಲಕಚ್ಚತೊಡಗಿತು. ಇಲ್ಲಿಂದ ಮುಂದೆ ಆಗೊಮ್ಮೆ ಈಗೊಮ್ಮೆ  ಅಲ್ಪ ಸಲ್ಪ ಚೇತರಿಸಿಕೊಂಡರೂ ಜೂನ್ ೨೦೦೧ರ ಬಳಿಕ ಪುನಃ ಹಿಂಜರಿಕೆಯನ್ನೇ ತೋರಿಸಲಾರಂಬಿಸಿದ್ದು, ಈ ರೀತಿಯ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಇಡೀ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ಅಲುಗಿಸಲಾರಂಭಿಸಿದೆ. ೧೯೭೧ರಿಂದ ೧೯೭೩ರ ತನಕ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯು ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಾ ಹೋಗಿದ್ದರೂ ಕ್ರಮೇಣ ಅದು ಹಂತ ಹಂತವಾಗಿ ಏರಲಾರಂಬಿಸಿತ್ತು. ಆದರೆ ೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ  ಮತ್ತು ಅನಂತರ ಕಂಡ ಇಳಿಕೆ ಪ್ರವಿತ್ತಿ ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಒಮ್ಮೆಯೂ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸದೇ ಇದ್ದು. ಈ ರೀತಿಯ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಕಳೆದ ಶತಮಾನದಲ್ಲಿ ಬಿದ್ದ ಅತ್ಯಂತ ಭೀಕರ ಹೊಡೆತವಾಗಿದೆ.
ಪಟ್ಟಿ – ೨೧
ಮಂಗಳೂರು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿನ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ೧೯೭೦–೨೦೦೦
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ಮೂಲ: ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿ, ಮಂಗಳೂರು.
ಮಂಗಳೂರು ಕೃಷಿ ಉತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿಯು ನಡೆಸಿದ ಸಮೀಕ್ಷೆ ಪ್ರಕಾರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಸುಮಾರು ೧೦.೦೦೦ ಕ್ವಿಂಟಾಲ್‌ಗಿಂತ ಹೆಚ್ಚು ಅಡಿಕೆ ಪೂರೈಕೆಯಾದಾಗಲೆಲ್ಲ ಧಾರಣೆ ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಾ ಹೋಗಿದೆ. ಅಲ್ಲದೆ ಮಾರ್ಚ್ ಮತ್ತು ಮೇ ತಿಂಗಳಲ್ಲಿ ಪೂರೈಕೆಯಾಗುವ ಅಡಿಕೆಯ ಗುಣಮಟ್ಟ ಕಳಪೆಯಾದ್ದರಿಂದ ಆ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆ ಇಳಿಕೆಯಾಗುತ್ತದೆ. ಮಂಗಳೂರು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಪೂರೈಕೆಯಾಗುವ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವು ಮಾರ್ಚ್ ನಿಂದ ಎಪ್ರಿಲ್ ತನಕ ಆತ್ಯಧಿಕವಾಗಿದ್ದು, ಅಗಸ್ಟ್ ನಿಂದ ಅಕ್ಟೋಬರ್ ತನಕ ಇದು ಮಧ್ಯ ಪ್ರಮಾಣದ್ದಾಗಿರುತ್ತದೆ. ಆ ಬಳಿಕ ಇದು ಸಾಮಾನ್ಯ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿದ್ದು, ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ೧೯೯೮ರ ತನಕ ಪೂರೈಕೆಯ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಅಡಿಕೆಯ ಬೆಲೆಯ ಏರು ಪೇರಿಗೆ ಕಾರಣವಾಗಿತ್ತು ಎಂಬುದಾಗಿ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಆಧಾರದಿಂದ ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ.
೧೯೯೮ರ ಬಳಿಕ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತ:
೧೯೯೮ರ ಜೂನ್ ತನಕ ಸಾಮಾನ್ಯ ಮಟ್ಟದ ಸ್ಥಿರತೆಯನ್ನು ತೋರಿಸುತ್ತಿದ್ದ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆ ಆ ಬಳಿಕ ಹಂತಹಂತವಾಗಿ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸುತ್ತಾ ಹೋಯಿತು. ಈ ರೀತಿಯ ಏರಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ನಿರೀಕ್ಷೆಗೂ ಮೀರಿತ್ತು. ಇಡೀ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆ ನಿರೀಕ್ಷೆಗೂ ಮೀರಿದ ಉತ್ಸಾಹ ಬಂದು ಬೆಲೆಯು ಏರುತ್ತಾ ಹೋದಂತೆ ಪೂರೈಕೆಯಲ್ಲೂ ಎರು ಪೇರಾಗಿ ಬೆಲೆ ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನೇ ತೋರಿಸಿತು. ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಖರೀದಿ ಮಾಡುವ ಮುಖ್ಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಕ್ರೋಢಿಕರಣ ಯಾ ಶೇಖರಣೆ ಹೆಚ್ಚುತ್ತಾ ಹೋಯಿತು. ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರೂ ಹೆಚ್ಚಿನ  ಪ್ರಮಾಣದ ಶೇಖರಣೆಗೆ ಹೊರಟರು ಇದಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ೧೯೯೮–೯೯ರ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗೆ ಬಂದ ಕಜ್ಜಿಕೀಟ ರೋಗ ಮತ್ತು ಕೇರಳದಲ್ಲಿ ಈ ಬೆಳೆಗೆ ತಗಲಿದ ಹಳದಿ ರೋಗ, ಇವೆರಡರಿಂದಾಗಿ ಆ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಬರಬಹುದಾದ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಗಣನೀಯ ಕುಸಿತವಾಗಬಹುದೆಂಬ ಮಾಹಿತಿ ಮತ್ತು ಭೀತಿ ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳದ ಬೆಳೆಗಾರ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯದಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬಂತು. ಈ ಮಾಹಿತಿ ಮತ್ತು ಭೀತಿಗಳಿಂದಾಗಿ ಕೇಂದ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿದ್ದ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಮಾರಾಟ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳು ಯಾ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳು ಈ ವಿಚಾರವನ್ನು ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರಿಗೆ ತಿಳಿಹೇಳಿದಾಗ ಅವರು ಈ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳಲ್ಲಿ ಸಾಧ್ಯವಾದಷ್ಟು ಪ್ರಮಾಣದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಎಷ್ಟೇ ಬೆಲೆ ತೆತ್ತಾದರೂ ಕ್ರೋಢಿಕರಿಸಿ ಪೂರೈಸುವಂತೆ ಕೇಳಿಕೊಂಡರು ಇದರ ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಧಾರಣೆ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸಿತು.
ಮಾಹಿತಿ ಮತ್ತು ಭೀತಿಗಳು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಮೇಲೆ ಯಾವ ರೀತಿಯ ಕೆಟ್ಟ ಪರಿಣಾಮವನ್ನು ಬೀರುತ್ತದೆ ಎಂಬುದಕ್ಕೆ ೧೯೯೮ರ ಬಳಿಕ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಪೂರೈಕೆಯಾದ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವೇ ಇದಕ್ಕೆ ಸಾಕ್ಷಿ. ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯದಲ್ಲಿ ಭೀಕರ ರೋಗಗಳಿಂದ ಅಡಿಕೆಯ ಪೂರೈಕೆ ಕಡಿಮೆಯಾಗಬಹುದೆಂಬ ಭೀತಿ ಕಂಡು ಬಂದರೂ ಆ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಪೂರೈಕೆ ಕಡಿಮೆಯಾಗುವುದರ ಬದಲು ಅದು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಹೋಗಿತ್ತು. ೧೯೯೭–೯೮ರಲ್ಲಿ  ಮಂಗಳೂರು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷವಾಗಿ ಬಂದ ಅಡಿಕೆಯ ಒಟ್ಟು ಪ್ರಮಾಣ ೨,೧೯,೯೮೯ ಕ್ವಿಂಟಾಲ್, ಅದು ೧೯೯೮–೯೯ರಲ್ಲಿ ಅಲ್ಪ ಪ್ರಮಾಣದ ಇಳಿಕೆಯಾಗಿ ೨,೧೯,೧೧೬ ಕ್ವಿಂಟಾಲ್‌ಗಳಾಗಿತ್ತು. ಮತ್ತು ೧೯೯೯–೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಅದು ೨,೨೪,೮೩೬ ಕ್ವಿಂಟಾಲ್‌ಗಳಿಗೇರಿತ್ತು. ಇಲ್ಲಿ ಗಮನಿಸಬೇಕಾದ ಮುಖ್ಯ ಅಂಶವೆಂದರೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯದ ನಿರೀಕ್ಷೆ ಸುಳ್ಳಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪೂರೈಕೆಯಲ್ಲಿ ಯಾವುದೇ ವ್ಯತ್ಯಾಸವಾಗದೇ ಹೋದದ್ದು ಈ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಮುಂದೆ ಇಡೀ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಸೋಲಿಗೆ ನಾಂದಿಯಾಯಿತು ಎಂದರೆ ತಪ್ಪಾಗಲಾರದು. (ಪಟ್ಟಿ – ೨೨).
ಪಟ್ಟಿ – ೨೨
ಮಂಗಳೂರು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಮಾಸಿಕವಾರು ಹಾಗೂ ವಾರ್ಷಿಕವಾರು ಆವಕ ತೋರಿಸುವ ಪಟ್ಟಿ
(ಆವಕ ಕ್ವಿಂಟಾಲ್‌ಗಳಲ್ಲಿ)
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ಮೂಲ: ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿ.
೧೯೯೯–೨೦೦೦ದ ತನಕ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯ ಅಡಿಕೆಯ ಪೂರೈಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಇಟ್ಟಿದ್ದ ಸಂದೇಹ ಸುಳ್ಳಾದ್ದು ಒಂದೆಡೆಯಾದರೆ ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಅತ್ಯಧಿಕ ಬೆಲೆ ತೆತ್ತು ಅಡಿಕೆ ಖರೀದಿಗಿಳಿದ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರೆಲ್ಲ ಸೋಲನ್ನು ಅಪ್ಪಿಕೊಂಡ ಕಾರಣ ಬಳಿಕ ಧಾರಣೆಯು ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಾ ಹೋಯಿತು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಸೊಲಿನ ಕಹಿಯನ್ನುಂಡ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರು ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರದ ಬಗ್ಗೆ ನಿರಾಸಕ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸಲಾರಂಭಿಸಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯೇ ನಿಸ್ತೇಜಗೊಂಡಿತು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು, ಇಂದು, ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೬ (2)
೧೯೭೦ರ ದಶಕದ ಆರಂಭದಲ್ಲಾದ ಏರಿಳಿತ:
೧೯೭೦ರ ಚಳಿಗಾಲದಲ್ಲಿ ಅಂದಿನ ವೈಸೂರು ರಾಜ್ಯದ (ಕರ್ನಾಟಕ) ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುವ ಕೆಲವು ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಚಳಿಗಾಳಿಯಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಮೇಲೆ ಶೇಕಡಾ ೩೦ರಷ್ಟು ಹೊಡೆತ ಬೀಳಬಹುದೆಂಬ ವರದಿ ಬಂದು ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯದಲ್ಲಿ ಪೂರೈಕೆಯಲ್ಲಿ ಕೊರತೆ ಬರಬಹುದೆಂಬ ಭೀತಿ ನಿರ್ಮಾಣವಾಗಿ ಕ್ರಮೇಣ ಧಾರಣೆಯ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸಿತ್ತು. ಮತ್ತು ೧೯೭೧ರ ಮಾರ್ಚ್‌‌ನಲ್ಲಿ ಅದು ಅತ್ಯಧಿಕ ಮಟ್ಟದ ಕ್ವಿಂಟಾಲ್‌ ಒಂದರ ರೂಪಾಯಿ ೬೮೪ಕ್ಕೇರಿತು, ಮತ್ತು ೭೧ರ ಮೇ ಬಳಿಕ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೊಳಪಟ್ಟಿತ್ತು. ಬಳಿಕ ೧೯೭೨ರ ನವಂಬರಿನಿಂದ ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಾ ಹೋಗಿತ್ತು. ೧೯೭೨ರ ನವಂಬರಿನಲ್ಲಿ ಅದು ಕ್ವಿಂಟಾಲ್‌ ಒಂದರ ೨೪೪ಕ್ಕಿಳಿದು ಹೋಯಿತು. ಈ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಪುನಃ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೊಳಪಟ್ಟು ಏಪ್ರಿಲ್‌ ೧೯೭೩ರಲ್ಲಿ ಕ್ವಿಂಟಾಲ್‌ ಒಂದರ ರೂಪಾಯಿ ೩೦೪ಕ್ಕೇರಿ ಮುಂದಿನ ತಿಂಗಳಿನಲ್ಲಿ ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆಗೆ ಶೇಕಡಾ ನೂರಕ್ಕಿಂತಲೂ ಹಚ್ಚಾಗಿತ್ತು. ೧೯೭೦ರ ಚಳಿಗಾಳಿಯಿಂದ ಉತ್ಪಾದನೆ ಕುಂಠಿತಗೊಳ್ಳಬಹುದೆಂಬ ಮಾಹಿತಿ ಮತ್ತು ಆತಂಕ ಆ ಬಳಿಕ ಧಾರಣೆಯನ್ನೇರಿಸಿದ್ದರೂ ಪೂರೈಕೆಯಲ್ಲಿ ಯಾವುದೇ ಇಳಿಕೆಯಾಗದೆ ಹೋಗಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೆಲೆ ತೆತ್ತು ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಕ್ರೋಢೀಕರಿಸಿದ್ದರಿಂದ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರು ಸೋಲನ್ನನುಭವಿಸಿ ಮುಂದೆ ಇದು ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ದಾರಿ ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟಿತ್ತು.
೧೯೭೦ರ ದಶಕದ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಮತ್ತು ೧೯೯೮ರ ಬಳಿಕ ಕಂಡು ಬಂದ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಇವೆರಡೂ ಸರಿಯಾದ ಮಾಹಿತಿಯ ಅಭಾವ ಮತ್ತು ಭೀತಿ, ಆತಂಕಗಳಿಂದಾಗಿ ಆಗಿತ್ತೆಂಬುದನ್ನು ಮೇಲೆ ತಿಳಿಸಿದ ವಿಚಾರಗಳಿಂದ ನಾವು ಅರಿತುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬಂದ ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯವು ಹಲವು ರೀತಿಯ ಕಾರಣಗಳನ್ನು ಹೆಸರಿಸಿದ್ದು, ಇವುಗಳಲ್ಲಿ ಮುಖ್ಯವಾದವುಗಳೆಂದರೆ, ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿನ ಹೆಚ್ಚಳ, ಬಳಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಕುಸಿತ, ಮತ್ತು ಮುಕ್ತ ಆಮದು ನೀತಿಯಿಂದಾಗಿ ಆಮದಿನ ಪ್ರಮಾಣದ ಹೆಚ್ಚಳ, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆಯ ಮೇಲೆ ಇವುಗಳ ಪರಿಣಾಮಗಳೆಷ್ಟು ಎಂಬುದನ್ನು ಇಲ್ಲಿ ವಿಶ್ಲೇಷಿಸಲಾಗಿದೆ.
೧. ಉತ್ಪಾದನೆಯ ಹೆಚ್ಚಳ: ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರಮಾಣವು ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಹೆಚ್ಚಾಗುತ್ತಾ ಹೋಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದು ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ಕಾರಣವೆಂಬ ಮಾತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯದಲ್ಲಿ ಕೇಳಿಬಂತು. ಆದರೆ ಇಲ್ಲಿ ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಮುಖ್ಯ ವಿಚಾರವೆಂದರೆ ಉತ್ಪಾದನೆ ಹೆಚ್ಚಾದಂತೆ ಅಡಿಕೆಯ ಪೂರೈಕೆ ಹೆಚ್ಚಾಗುವುದು, ಪೂರೈಕೆ ಹೆಚ್ಚಾದಾಗ ಅದಕ್ಕನುಗುಣವಾದ ಬೇಡಿಕೆ ಬಾರದೇ ಹೋದಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಗಾಗುವುದು. ಅದರೆ ಕಳೆದ ಕೆಲವು ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ದೇಶದ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನೆ ಹೆಚ್ಚಾದಂತೆ ಧಾರಣೆಯೂ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸುತ್ತಾ ಬಂದಿದೆ. ಈ ಬಗ್ಗೆ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳನ್ನು ಪಟ್ಟಿ – ೨೩ರಲ್ಲಿ ಕೊಡಲಾಗಿದ್ದು, ಇದರ ಪ್ರಕಾರ ಹೆಚ್ಚಿನ ಉತ್ಪಾದನೆ ಧಾರಣೆಯ ಮೇಲೆ ಯಾವುದೇ ಹೊಡೆತವನ್ನಿಕ್ಕಲಿಲ್ಲ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಒಂದು ಯಾ ಎರಡು ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆಯು ಶೇಕಡಾ ೧೫೦ಕ್ಕಿಂತಲೂ ಕೆಳಕ್ಕಿಳಿಯುವಷ್ಟು ಉತ್ಪಾದನೆಯ ಪೂರೈಕೆ ಆಗುವುದು ಅಸಾಧ್ಯ. ಈ ರೀತಿಯ ಹೆಚ್ಚಳ ಈ ತನಕ ಕಂಡು ಬಂದಿಲ್ಲ. ಇಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಲ್ಲದೆ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣವಿಂದು ಹೆಚ್ಚಾಗಿರುವುದು ಕೆಂಪಡಿಕೆಯ ತಯಾರಿಯಾಗುವ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ. ೧೯೯೧ರಿಂದೀಚೆಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ಬೆಲೆ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣವು ಹೆಚ್ಚಿರಲೂ ಬಹುದು, ಆದರೂ ಒಂದೇ ವರ್ಷದಲ್ಲಿ ಅಗಾಧ ಪ್ರಮಾಣದ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ಇಂದು ಖಂಡಿತವಾಗಿಯೂ ಕಾರಣವಾಗಲಾರದು. ಇದೇ ರೀತಿಯ ಮಾತು ೧೯೭೨ರಲ್ಲೂ ಕೇಳಿ ಬಂದಿತ್ತು. ಆದರೆ ಅದು ಅಸತ್ಯವೆಂಬುದನ್ನು ಪೌಲೋಸ್ ಸಮಿತಿಯ ತಿಳಿಹೇಳಿತ್ತು. ಆದ್ದರಿಂದ ಉತ್ಪಾದನೆಯ  ಹೆಚ್ಚಳ ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ಕಾರಣವಲ್ಲವೆಂಬುದನ್ನು ಇಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಬಹುದು.
ಪಟ್ಟಿ – ೨೩
ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆ ಮತ್ತು ಸರಾಸರಿ ಸಗಟು ಬೆಲೆ
	ವರ್ಷ
	ಉತ್ಪಾದನೆ
(ಮೆ. ಟನ್ ಗಳಲ್ಲಿ)
	ಸರಾಸರಿ ಸಗಟು ಬೆಳೆ (ಕಿಲೋ ಒಂದರ ರೂಪಾಯಿ)

	೧೯೭೫–೭೬
	೧,೬೦,೦೦೦
	೭.೧೦

	೧೯೮೦–೮೧
	೧,೯೧,೦೦೦
	೧೫.೮೦

	೧೯೮೫–೮೬
	೨,೧೬,೦೦೦
	೨೨.೭೦

	೧೯೯೦–೯೧
	೨,೩೯,೦೦೦
	೩೯.೬೦

	೧೯೯೧–೯೨
	೨,೫೧,೦೦೫
	೬೧.೯೦

	೧೯೯೨–೯೩
	೨,೪೮,೪೦೧
	೫೮.೮೦

	೧೯೯೩–೯೪
	೨,೭೫,೦೦೦
	೫೨.೭೦

	೧೯೯೪–೯೫
	೨,೮೯,೭೦೦
	೬೫.೫೦

	೧೯೯೫–೯೬
	೨,೯೫,೫೦೦
	೭೧.೮೦

	೧೯೯೬–೯೭
	೩,೦೭,೭೦೦
	೮೨.೩೦

	೧೯೯೭–೯೮
	೩,೩೩,೯೦೦
	೮೧.೪೦

	೧೯೯೮–೯೯
	೪,೧೫,೦೦೦
	೯೮.೪೦


ಮೂಲ:ಉತ್ಪಾದನೆ ಕೇಂದ್ರ ಕೃಷಿ ಮಂತ್ರಾಲಯ ಹೊಸದೆಹಲಿ.
ಧಾರಣೆ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ವಾರ್ಷಿಕ ವರದಿ ೧೯೯೮-೯೯.
೨. ಬಳಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಕುಸಿತ: ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ೯೦ರ ದಶಕದ ಬಳಿಕ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬಳಸಿ ತಯಾರಿಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ  ಬೀಡಾಗಳ ಉಪಯೋಗ ಕಡಿಮೆಯಾಗುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಇದಕ್ಕಿರುವ ಬೇಡಿಕೆ ಕುಸಿದು ಧಾರಣೆ ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಿದೆಯೆಂಬ ವಾದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯದ್ದಾಗಿದ್ದರೂ, ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆಗೆ ಧಾರಣೆಯು ದಿಢೀರನೆ ಕುಸಿಯುವಷ್ಟು ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೇಡಿಕೆ ಇಳಿದಿಲ್ಲವೆಂಬುದನ್ನು ಜನವರಿ ೨೦೦೧ರಲ್ಲಿ ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘವು ಉತ್ತರ ಭಾರತದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮೀಕ್ಷೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ಹೆಸರಿಸಿದೆ. ೧೯೯೦ರ ಬಳಿಕ ಪಾನ್ ಮಸಾಲ ಮತ್ತು ಗುಟ್ಕಾಗಳಿಗೆ ಬೇಡಿಕೆ ಏರುತ್ತಿರುವುದೇನೋ ನಿಜ, ಆದರೆ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಉಪಯೋಗಿಸುತ್ತಿರುವ ಗುಜಾರತ್, ಮಹಾರಾಷ್ಟ್ರ ಮುಂತಾದ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಇದಕ್ಕಿರುವ ಬೇಡಿಕೆಯನ್ನೂ ಕುಸಿದಿಲ್ಲ. ದೇಶದಲ್ಲಿಂದು ಒಂದು ಸಾಮಾನ್ಯ ಅಂದಾಜು ಪ್ರಕಾರ ಸುಮಾರು ೧೫ ಲಕ್ಷಕ್ಕಿಂತಲೂ ಅಧಿಕ ಪಾನ್‌ವಾಲಗಳು ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಸಂಖ್ಯೆಯು ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ವೃದ್ಧಿಸುತ್ತಿದೆ. ಆದ್ದರಿಂದ ಬೀಡಾಕ್ಕಿರುವ ಬೇಡಿಕೆಯೂ ಏರದೇ ಇದ್ದರೂ ಕುಸಿಯುತ್ತಿಲ್ಲವೆನ್ನಬಹುದು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಕೆಂಪಡಿಕೆಯ ಬೆಲೆಯೂ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಅಲ್ಲಿ ಈ ಮೊದಲು ಮಾಡುತ್ತಿದ್ದ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವೂ ಕುಸಿದಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪೂರೈಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವೂ ಕುಸಿದು, ಬೆಲೆಯೇರಿಕೆಗೆ ಅವಕಾಶ ಸೃಷ್ಟಿಸಬಹುದೇ ಹೊರತು ಕುಸಿತಕ್ಕಲ್ಲ. ಬೇಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಕುಸಿದಿದ್ದಲ್ಲಿ ದೇಶವು ಆಮದಿಗೆಂದೂ ಕೈಹಾಕುವಂತಿಲ್ಲ, ಆದರೆ ೧೯೯೪-೯೫ರ ಬಳಿಕ ಈ ಆಮದು ಹಂತ ಹಂತವಾಗಿ ಏರುತ್ತಾ ಹೋಗಿತ್ತು. ಇದರ ಪ್ರಕಾರ ಆಂತರಿಕ ಬಳಕೆಗೆ ಅನುಗುಣವಾದ ಪೂರೈಕೆಯ ಅಭಾವ ಆಮದಿಗೆ ದಾರಿ ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟಿತು  ಎಂಬುದು. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಲಭ್ಯ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಆಧಾರದಲ್ಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಧಾರಣೆಯ ದಿಢೀರ್ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ದಾರಿ ಮಾಡಿಕೊಡಲಾರದು.
೩. ಆಮದು: ಉದಾರೀಕರಣ, ಜಾಗತೀಕರಣ, ಖಾಸಗೀಕರಣ, ಡಬ್ಲ್ಯೂ. ಟಿ. ಓ. ಒಪ್ಪಂದ ಯಾ ಮುಕ್ತ ಆಮದಿಗಿರುವ ಅವಕಾಶದಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಿನ ಪ್ರಮಾಣ ಇಲ್ಲವೇ ಒಳಹರಿವು ಅಧಿಕವಾಗಿ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಗಾಗಿದೆ ಎಂಬ ಮಾತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯದಲ್ಲಿ ಕೇಳಿ ಬಂತು. ಆದರೆ ಸರಕಾರವು ಕೊಡುವ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಿನ ಬಗೆಗಿನ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳು ಧಾರಣೆಯ ದಿಡೀರ್ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ಖಂಡಿತವಾಗಿಯೂ ಕಾರಣವಲ್ಲ ಎಂಬುದನ್ನು ದೃಢಪಡಿಸುತ್ತಿದೆ. ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತದ ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ಆರಂಭಿಸಿದ್ದು ಜನವರಿ ೨೦೦೦ದ ನಂತರ ಮತ್ತು ಅತ್ಯಂತ ಕೆಳಮಟ್ಟಕ್ಕಿಳಿದದ್ದು ಜೂನ್ ೧೯೯೯-೨೦೦೦ದ ಅವಧಿಯಲ್ಲಿ ಭಾರತವು ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಂಡ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಕೇವಲ ೩೦೨೨ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು ಮಾತ್ರ, ಮತ್ತಿದು ೨೦೦೦-೨೦೦೧ರ ಆಗಸ್ಟ್ ಅವಧಿಯಲ್ಲಿ ಕೇವಲ ೮೦೫ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟಿತ್ತು. ಈ ರೀತಿಯ ಅಲ್ಪ ಪ್ರಮಾಣದ ಆಮದು ಯಾವುದೇ ರೀತಿಯಲ್ಲೂ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯ ದಿಢೀರ್ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ದಾರಿ ಮಾಡಲಾರದು. ಇದರೊಂದಿಗೆ, ೧೯೯೫-೯೬ರಲಿ ಭಾರತವು ೫೦೯೧ ಟನ್, ೧೯೯೬-೯೭ರಲ್ಲಿ ೯೫೬೫ ಟನ್, ೧೯೯೭-೯೮ರಲ್ಲಿ ೧೦೮೨೩ ಟನ್ ಮತ್ತು ೧೯೯೮-೯೯ರಲ್ಲಿ ೬೭೦೭ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು  ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದನ್ನು ಮಾದಿಕೊಂಡಿದ್ದರೂ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿಯುವುದರ ಬದಲು ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸಿದೆ ಎಂದರೆ ಆಮದು ಯಾವುದೇ ಕಾರಣಕ್ಕೂ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ದಾರಿ ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟಿಲ್ಲವೆಂಬುದನ್ನು ದೃಢಪಡಿಸುತ್ತಿದೆ. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ಹೊರರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಂದ ಪರೋಕ್ಷ ದಾರಿಯಲ್ಲಿ ಅಗ್ಗದ ಬೆಲೆಯಲ್ಲಿ ಒಣ ಹಣ್ಣಿನ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಇಲ್ಲವೇ ನೈಜ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಬರುತ್ತಿದೆಯೆಂಬುಬು, ಈ ಬಗ್ಗೆ ಖಚಿತವಾದ ಅಂಕಿ-ಅಂಶ ದೊರಕದೇ ಇದ್ದು, ಇದರ ಸಾಧಕ ಬಾಧಕಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಇಲ್ಲಿ ಏನನ್ನೂ ಹೇಳಲು ಅಸಾಧ್ಯ. ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದು ಅಧಿಕಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದೆಯೆಂಬ ಭೀತಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಬಂದುದರಿಂದ ೧೯೭೦ರ ದಶಕದಲ್ಲೂ ಧಾರಣೆಯು ಕುಸಿದಿದ್ದು, ಇದೇ ರೀತಿಯ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ೨೦೦೦ದ ಬಳಿಕವೂ ಅಗಿ ಹೋಯಿತೇ ಎಂಬ ವಿಚಾರ ಇಲ್ಲಿ ಎದ್ದು ಕಾಣುತ್ತದೆ.
ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಚಾಲಿ ಅದಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ಹೆಚ್ಚುವರಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗಲೀ, ಬಳಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಕುಸಿತವಾಗಲೀ ಮತ್ತು ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷ ಆಮದಾಗಲೀ ಕಾರಣವಾಗಲಾರದೆಂಬುದನ್ನು ಮೇಲಿನ ವಿಚಾರಗಳಿಂದ ನಾವಿಂದು ಅರಿತುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಹೀಗಿದ್ದಲ್ಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಿ ದಿಢೀರ್ ಕುಸಿತ ಯಾಕಾಯ್ತು ಎಂಬುದೊಂದು ಯಕ್ಷ ಪ್ರಶ್ನೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಇದಕ್ಕೆ ಕಾರಣವಾಗಬಲ್ಲ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಕೆಳಗೆ ಹೆಸರಿಸಲಾಗಿದೆ.
(ಅ) ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯದಲ್ಲಿ ಸೃಷ್ಟಿಯಾದ ಅಪರಿಪೂರ್ಣ ಮಾಹಿತಿ: ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯು ೧೯೯೮ರ ಜುಲೈನಿಂದ ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆಗೆ  ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸಲಾರಂಭಿಸಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕೆಇಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಬಹುದಾದ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಾಣವೆಂದರೆ ಕಜ್ಜಿ ಕೀಟ ಮತ್ತು ಹಳದಿ ರೋಗದಿಂದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಪೂರೈಕೆಯಾಗಬಲ್ಲ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಕುಸಿತವಾಗಬಹುದೆಂಬ ಭೀತಿ ನಿರ್ಮಾಣವಾಗಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯವು ಹೆಚ್ಚಿನ ಧಾರಣೆ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಖರೀದಿಸಿ ಶೇಖರಣೆಗೆ ಅನುವಾಯಿತು. ಆದರೆ ಕ್ರಮೇಣ ಪೂರೈಕೆಯಲ್ಲಿ ಯಾವುದೇ ಇಳಿತ ಕಾಣದೆ ದುಬಾರಿ ಬೆಲೆ ತೆತ್ತು ಖರೀದಿಸಿದ ಅಡಿಕೆಯ ವ್ಯವಹಾರ ಸಮಸ್ಯೆಯಾಗಿ ಹೋಯಿತು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಮುಂದಿನ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಇಳುವರಿಯ ಸಾಧ್ಯತೆಯ ಬಗ್ಗೆಯೂ ಮಾಹಿತಿ ಬಂದು ಧಾರಣೆಯ ಇಳಿಕೆಗಿಂದು ದಾರಿ ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟಿತು. ಇಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಲ್ಲವೆ  ಮುಕ್ತ ವಾತಾವರಣದಿಂದ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದು ಇನ್ನಷ್ಟು ಹೆಚ್ಚಬಹುದೆಂಬ ಭೀತಿಯು ಕಂಡು ಬಂದುದರಿಂದ ಮೊದಲೇ ಸೋತ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರು ಅಡಿಕೆಯ ಖರೀದಿಗೆ ಹಿಂದೇಟು ಹಾಕಲಾರಂಬಿಸಿ ಧಾರಣೆಯ ಇಳಿಕೆಗೆ ದಾರಿಯಾಯಿತು. ಇದೇ ಸಂರ್ಭದಲ್ಲಿ ಗುಜರಾತಿನ ಭೂಕಂಪವು ಅಲ್ಪ ಸ್ವಲ್ಪ ಭೀತಿಯನ್ನು ಸೃಷ್ಟಿಸಿ ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಇಡೀ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯ ಗೊಂದಲಮಯವಾಯಿತು. ಈ ರೀತಿಯಾಗಿ ಮಾಹಿತಿಯ ಅಭಾವ, ಭೀತಿ ಮತ್ತು ಗೊಂದಲಗಳು ಅಡಿಕೆಯ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರಿಗೆ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಮೇಲಿದ್ದ ಮೋಹವನ್ನು ವಿರುದ್ಧದಿಕ್ಕಿಗೆ ಕೊಂಡೊಯ್ಯಲಾಂಭಿಸಿ, ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೆ ವಿಪುಲ ಅವಕಾಶವನ್ನೊದಗಿಸಿತು. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಈ ಮೊದಲು ಕೆಂಪಡಿಕೆಗೂ ಬಂದಿತ್ತು. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಗೊಂದಲಗಳಿಂದಾಗಿ ಸೋತುಹೋದ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರಿಂದು ತಾವು ಕಳಕೊಂಡ ವ್ಯವಹಾರ ಇಲ್ಲವೇ ನಷ್ಟವನ್ನು ಸರಿದೂಗಿಸಲು ಇದೀಗ ಇಳಿಮುಖವಾದ ಧಾರಣೆಯನ್ನೇ ನೆಚ್ಚಿಕೊಂಡಿದ್ದಾರೆ ಎಂದರೆ ತಪ್ಪಾಗಲಾರದು.
(ಆ) ಏಕಸ್ವಾಮ್ಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ದೇಶದಲ್ಲಿಂದು ಆಗುತ್ತಿರುವ ಒಟ್ಟು ಅಡಿಕೆಯ ವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿ ಖಾಸಗಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಪಾಲು ಶೇಕಡಾ ೯೦ಕ್ಕಿಂತಲೂ ಅಧಿಕ ಮತ್ತು ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಪಾಲು ಅತ್ಯಲ್ಪ. ಯಾವುದೇ ಒಂದು ಉತ್ಪನ್ನದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯು ಏಕಸ್ವಾಮ್ಯವಾಗಿದ್ದಲ್ಲಿ ಅಲ್ಲಿ ಬೆಲೆಯೂ ಸದಾ ಏರುಪೇರಾಗುವುದು ಸಹಜ. ಇಲ್ಲಿ ಏನಿದ್ದರೂ ಬಹು ಸಂಖ್ಯಾತರ (ಖಾಸಗಿಯವರ) ಹತೋಟಿ ಸರ್ವೇ ಸಾಮಾನ್ಯ. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ನೆಲೆಯೂರಿದ್ದು ಇದಿಂದು ತನ್ನ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ವರ್ತಿಸುವುದು ಸಹಜ. ಇದಕ್ಕೆ ಪೂರಕವಾದ ಉದಾಹರಣೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರರು ಗಳಿಸುತ್ತಿರುವ ಬೆಲೆ ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಚಲಾವಣೆಯಲ್ಲಿದ್ದ ಬೆಲೆಗಳ ನಡುವಿನ ಅಂತರದಿಂದ ನಾವು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಪಟ್ಟಿ – ೨೪ ಕೊಟ್ಟಿರುವ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳು ಇದರ ಬಗ್ಗೆ ಪರಿಪೂರ್ಣ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ನಮಗಿಂದು ಕೊಡುತ್ತಿದ್ದು ಇದರಿಂದಾಗಿ ನಾವಿಂದು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾದ ಮುಖ್ಯ ಅಂಶವೆಂದರೆ ಬೆಳೆಗಾರ ಮತ್ತು ಬಳಕೆ ಕೇಂದ್ರಗಳ ನಡುವೆ ಅಧಿಕ ಸಂಖ್ಯೆಯ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳು ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದಾರೆಂಬುದನ್ನು. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಇಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಬಹುದಾದ ಪ್ರಮುಖ ಅಂಶವೆಂದರೆ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಂದು ಬೆಳೆಗಾರರ ಯಾ ಬಳಕೆದಾರರ ಹಿತಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿಲ್ಲ.
ಪಟ್ಟಿ – ೨೪
ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಮಹಾನಗರಗಳ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆಯ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ೧೯೭೧–೨೦೦೧
(ರೂಪಾಯಿ/ಕ್ವಿಂಟಾಲ್‌ ಒಂದರ)
	ವರ್ಷ
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	೮೫೦
	೭೧೦
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	೭೮೧
	೭೨೫
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	೭೪–೭೫
	೮೭೮
	೭೦೧
	೭೨೫

	೭೫–೭೬
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	೨೩೨೦
	೧೮೦೬
	೧೬೨೨

	೮೪–೮೫
	೨೬೪೭
	೨೪೪೯
	೨೦೧೧

	೮೫–೮೬
	೩೫೯೦
	೩೨೭೧
	೨೪೫೫

	೮೬–೮೭
	೩೫೬೨
	೨೯೫೯
	೨೬೦೫

	೮೭–೮೮
	೨೬೪೪
	೨೧೯೩
	೨೧೧೭

	೮೮–೮೯
	೨೭೫೦
	೨೬೩೪
	೨೨೧೭

	೮೯–೯೦
	೨೮೦೨
	೩೧೪೭
	೨೩೩೨

	೯೦–೯೧
	೪೫೬೬
	೫೨೫೧
	೩೮೫೬

	೯೧–೯೨
	೮೦೨೭
	೭೪೫೯
	೫೫೧೦

	೯೨–೯೩
	೭೪೬೯
	೭೮೯೯
	೬೫೦೦

	೯೩–೯೪
	೭೦೩೪
	೭೦೪೩
	೬೨೦೦

	೯೪–೯೫
	೭೬೫೬
	೬೭೭೭
	೬೨೪೪

	೯೫–೯೬
	೮೦೫೧
	೬೨೭೦
	೭೧೪೦

	೯೬–೯೭
	೯೪೬೩
	೬೨೮೭
	೮೦೪೩

	೯೭–೯೮
	೧೧೦೬೫
	೫೭೭೮
	೯೦೮೩

	೯೮–೯೯
	೧೮೩೬೯
	೮೧೧೨
	೯೯೧೩

	೯೯–೨೦೦೦
	೧೯೦೩೯
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ಮೂಲ: ರತಿನಂ ವರದಿ ೨೦೦೧.
ಪ್ರಕೃತ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತ ಮತ್ತು ಈ ಮೊದಲು ಕೆಂಪಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತ ಈ ಎರಡೂ ಸಂದರ್ಭಗಳಲ್ಲೂ ಈ ಕುಸಿತಗಳಿಗೆ ಹೆಸರಿಸಬಹುದಾದ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣಗಳೆಂದರೆ, ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಸೃಷ್ಟಿಯಾದ ಗೊಂದಲ ಯಾ ಮಾಹಿತಿಯ ಅಭಾವ ಮತ್ತು ಖಾಸಗಿ ಹತೋಟಿ.
(ಇ) ಬೆಳೆಗಾರರು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆ ಮಾಡದಿರುವುದು : ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಕ್ಕಾಗಲೀ, ಬಳಕೆದಾರರಿಗಾಗಲೀ ತಲುಪಿಸುವುದು ಅಸಾಧ್ಯ. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಇವರಿಂದು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಬಗ್ಗೆ ಅಲ್ಪ ಸ್ವಲ್ಪವಾದರೂ ತಿಳಿವಳಿಕೆಯನ್ನು ಹೊಂದಿರಲೇಬೇಕು. ನಮ್ಮಲ್ಲಿರುವ ಅಧಿಕ ಸಂಖ್ಯೆಯ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ಉತ್ಪಾದನಾ ವಿಚಾರದಲ್ಲಿ ಪರಿಪೂರ್ಣತೆಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಿದ್ದರೂ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆ ನಡೆಸಿರುವುದು ಅತ್ಯಲ್ಪ. ದೇಶದಲ್ಲಿಂದು ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವೆಷ್ಟು, ವಿಸ್ತೀರ್ಣವೆಷ್ಟು ಇದರ ಬಳಕೆ ಪ್ರದೇಶಗಳಾವುವು, ಇದಕ್ಕಿರುವ ಬೇಡಿಕೆಯೇನು, ಬಳಕೆದಾರರ ರುಚಿಯೇನು, ಯಾವ್ಯಾವ ವಿಧದ ಅಡಿಕೆಗೆ ಎಲ್ಲೆಲ್ಲಿ ಯಾವ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಯಾವ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಎಷ್ಟೆಷ್ಟು ಬೇಡಿಕೆಯಿದೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅರಿವಿಲ್ಲ. ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಿಂದು ಯಾರೀತಿಯದ್ದಾಗಿದೆ, ತಮ್ಮ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದೇನು ಮಾಡುತ್ತಿವೆ ಇವು ತಿಳಿದಿಲ್ಲ, ಇಲ್ಲಿ ಏನಿದ್ದರೂ ಸ್ಥಳೀಯ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರದ್ದೇ ಕಾರುಬಾರು, ಅವರ ತಾಳಕ್ಕೆ ತಕ್ಕಂತೆ ಕುಣಿಯುವುದೊಂದೇ ದಾರಿ. ಈ ಸ್ಥಳೀಯ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರಿಗೂ ಈ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳ ಅರಿವಿಲ್ಲ, ಅವರಾದರೂ ನಂಬುವುದು ಕೇಂದ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿರುವ ಸಗಟು ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರನ್ನು ಇಲ್ಲವೇ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಮಾರಾಟ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳನ್ನು. ಇದೇ ರೀತಿ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರಿಗೂ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಬಗ್ಗೆ ಸಂಪೂರ್ಣ ಮಾಹಿತಿ ಇಲ್ಲ. ಇಲ್ಲಿ ಎಲ್ಲವೂ ವದಂತಿಗಳಿಂದಲೇ ವ್ಯವಹಾರ. ಹೀಗಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನಾ ವಲಯದಲ್ಲಿ ನಡೆದದ್ದೇ ವ್ಯವಹಾರ. ಇಲ್ಲಿ ಸ್ಥಿರತೆಗಿಂತ ಅಸ್ಥಿರತೆಗೇ ಮೌಲ್ಯ ಅಧಿಕ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಬಗ್ಗೆ ಯಾವುದೇ ವ್ಯವಸ್ಥಿತ ಮಾಹಿತಿ ಇಲ್ಲದಿರುವುದರಿಂದ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಯಾವುದೇ ಕಾರಣಕೊಟ್ಟು ಧಾರಣೆ ಇಳಿಸಿದರೂ ನಂಬಲೇ ಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆಯಿಂದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ನೆಲೆಯೂರಿದೆ. ಇದರಿಂದಾಗಿಯೇ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಿ ಏರುಪೇರು ಎಂಡುಬರುತ್ತಿರುವುದು ಎಂದರೆ ತಪ್ಪಾಗಲಾರದು.
(ಈ) ತೆರಿಗೆ ಪದ್ಧತಿ : ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟದ ಹಂತದಲ್ಲಿ ಅಂದರೆ ಬೆಳೆಗಾರಿನಿಂದ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಿಗೆ ಇಲ್ಲವೇ ಬಳಕೆದಾರನಿಗೆ ತಲುಪುವಾಗ ನಾನಾರೀತಿಯ ತೆರಿಗೆಗೆ ಒಳಪಡುತ್ತಿದ್ದು ಇದು ರಾಜ್ಯದಿಂದ ರಾಜ್ಯಕ್ಕೆ ಮತ್ತು ರಾಜ್ಯದೊಳಗೆ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ಪ್ರಮಾಣದ್ದಾಗಿದ್ದು (ಪಟ್ಟಿ – ೨೫) ಇದರಿಂದಾಗಿ ವ್ಯವಸ್ಥಿತ ರೀತಿಯ ಮಾರಾಟವನ್ನು ಕೈಗೆತ್ತಿಕೊಂಡಿರುವ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಗೆ ಇವೊಂದು ನುಂಗಲಾರದ ತುತ್ತಾಗಿ ಹೋಗಿದೆ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ತೆರಿಗೆಗಳನ್ನು ತೆತ್ತು ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಿಗೆ ತಲುಪಿಸಿದಾಗ ವೆಚ್ಚ ಅಧಿಕಗೊಳ್ಳುವುದು ಒಂದೆಡೆಯಾದರೆ, ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಖಾಸಗಿ ಜಾಲವು ಈ ಎಲ್ಲಾ ತೆರಿಗೆಗಳನ್ನು ತಪ್ಪಿಸಿ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ನಡೆಸುತ್ತಿದೆ. ಇದರಿಂದಾಗಿ ನಮ್ಮ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಗೆ ಪೈಪೋಟಿ ಕೊಡುವುದು ಅಸಾಧ್ಯವಾಗಿದೆ.
ಪಟ್ಟಿ – ೨೫
ವಿವಿಧ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಮೇಲೆ ಹೇರಲ್ಪಡುವ ಮಾರಾಟ ತೆರಿಗೆ
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ವ್ವವಸ್ಥಿತ ರೀತಿಯ ಮಾರಾಟವನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದು ಮಾರಾಟ ತೆರಿಗೆಯೊಂದಿಗೆ, ಒಳಹೊಕ್ಕುವ ತೆರಿಗೆ (ಎಂಟ್ರಿ ಟ್ಯಾಕ್ಸ್‌) ಮಾರ್ಕೆಟ್‌ಸೆಸ್‌, ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಸಮಿತಿಯ ದರ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಕೊಡಬೇಕಾಗಿದ್ದು, ಇವೆಲ್ಲಾ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ದಿಕ್ಕನ್ನೇ ಬದಲಾಯಿಸುತ್ತದೆ. ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಖಾಸಗಿ ಜಾಲದ ಯಾ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಸಂಖ್ಯೆ ಅಧಿಕಗೊಂಡು ಅವರುಗಳ ಹತೋಟಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಮೇಲೆ ಇಲ್ಲವೇ ಧಾರಣೆಯ ಮೇಲಾಗಿ ಇದರ ಏರಿಳಿಕೆಗೆ ಸಹಾಯವಾಗುತ್ತಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ತೆರಿಗೆ ಪದ್ಧತಿಯಿಂದ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಲಭ್ಯವಾಗಬಹುದಾಗಿದ್ದ ಆದಾಯಕ್ಕೆ ಬೀಳುತ್ತಿರುವ ಪೆಟ್ಟು ಒಂದೆಡೆಯದ್ದಾದರೆ, ಇನ್ನೊಂದಡೆಯಲ್ಲಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೂ ಇದು ಅಡೆತಡೆಗಳನ್ನೊಡ್ಡುತ್ತಿದೆ.
ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೆ ಇನ್ನಿತರೇ ಕಾರಣಗಳು:
(೧) ಸಂಘಟನೆಯ ಅಭಾವ : ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಪ್ರಭಲ ಸಂಘಟನೆಯ ಕೊರತೆಯಿಂದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ಎದ್ದು ಕಾಣುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಲಯವು ತನ್ನ ಪ್ರಾಬಲ್ಯವನ್ನು ಸ್ತಾಪಿಸುವಂತಾಗಿದೆ. ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲೊಂದು ಪ್ರಭಲ ಸಂಘಟನೆಯಿದ್ದಲ್ಲಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೆ ಅದು ಸಹಾಯಾಕಾರಿಯಾಗಬಹುದು. ಬೆಳೆಗಾರರು ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಬಂದಾಗ ಮಾತ್ರ ಹೋರಾಟದ ಪ್ರವೃತ್ತಿಗಿಳಿಯುವುದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ಕಂಡುಬರುತ್ತಿರುವ ಪದ್ಧತಿ. ಇದರಿಂದಾಗಿಯೇ ಸಮಸ್ಯೆಗಳ ಮಹಾಪೂರ ಇಲ್ಲಿಂದು ಆಗುತ್ತಿರುವುದು ಎಂದರೆ ತಪ್ಪಾಗಲಾರದು.
(೨) ಅಡಿಕೆಯ ಬದಲಿ ಬಳಕೆ ಬಗ್ಗೆ ಆಸಕ್ತಿಯ ಕೊರತೆ : ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಉಪಯೋಗಿಸುತ್ತಿರುವುದು ತಿಂದುಗುಳಲು ಮಾತ್ರ. ಅಡಿಕೆಯಲ್ಲಿ ಹಲವು ರೀತಿಯ ಔಷಧೀಯ ಗುಣಗಳಿವೆಯೆಂಬುದು ಈ ಮೊದಲೇ ತಿಳಿದಿದ್ದರೂ ಈ ಬಗ್ಗೆ ಕೈಗೊಂಡ ಕ್ರಮಗಳು ಅತ್ಯಲ್ಪ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಕೇವಲ ಮೂಲ ಉತ್ಪನ್ನದ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಮಾರಟ ಮಾಡುವ ಪದ್ಧತಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿದೆಯೇ ಹೊರತು ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಇಲ್ಲವೇ ಗ್ರಾಹಕರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಉತ್ಪಾದನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲೇ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿಕೆಯಿನ್ನೂ ಆಗಿಲ್ಲ. ಆದ್ದರಿಂದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಬಳಸುತ್ತಿರುವ ಪ್ರದೇಶಗಳ ಉದ್ದಿಮೆದಾರರು ಈ ರೀತಿಯ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿಕೆಗೆ ಕೈಹಾಕಿ ಬಳಕೆದಾರ ಯಾ ಗ್ರಾಹಕರಿಂದು ಕೊಡುತ್ತಿರುವ ಹಣದ ಬಹುಪಾಲನ್ನು ಗಳಿಸುತ್ತಿರುವುದು. ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಇತಿಹಾಸವನ್ನೇ ನೋಡಿದರೆ ಇಲ್ಲಿ ಬದಲಿ ಬಳಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆಗಳು ಆರಂಭವಾಗುವುದು ಕೇವಲ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿದಾಗ ಮಾತ್ರ ಈ ಮೊದಲು ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತ ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಅಲ್ಪಕಾಲದ್ದಾದ್ದರಿಂದ ಈ ಚಿಂತನೆ ಧಾರಣೆಯ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಕಂಡಾಗ ಕೊನೆಗೊಳ್ಳತ್ತಿರುವುದು ಸರ್ವೇ ಸಾಮಾನ್ಯ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಬದಲಿ ಬಳಕೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನ ಮತ್ತು ಸಂಶೋಧನೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಇತ್ತೀಚೆಗೆ ಸ್ಥಾಪಿಸಿದ ಪೀಠವೊಂದನ್ನು ಬಿಟ್ಟರೆ ಇನ್ಯಾವುದೇ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಲ್ಲ. ಇದರರ್ಥ ಉತ್ಪಾದನಾ ವಲಯವು ಅಡಿಕೆಯ ಬದಲಿ ಬಳಕೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಆಸಕ್ತಿ ತೋರದೆ ಕೇವಲ ಮೂಲ ಉತ್ಪನ್ನದ ಮಾರಾಟದ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆ ಮಾಡುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರಿಗೆ ಇದೊಂದು ವರದಾನವಾಗಿ ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೆ ಅವಕಾಶ ಸೃಷ್ಟಿಸುತ್ತಿದೆ.
(೩) ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳ ಕೊರತೆ: ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ಉತ್ಪಾದಕನಿಂದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಚಲಿಸಬೇಕಿದ್ದಲ್ಲಿ ಸಾರಿಗೆ, ಸಂಪರ್ಕ, ಧಾರಣೆಯ ಬಗ್ಗೆ ತಿಳುವಳಿಕೆ, ಬೇಡಿಕೆಯ ಮತ್ತು ಪೂರೈಕೆಯಾಗಬೇಕಿರುವ ಪ್ರಮಾಣ ಈ ಎಲ್ಲಾ ಮಾಹಿತಿಗಳ ಅರಿವು ಮತ್ತು ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು ಬೆಳೆಗಾರನಿಗಿರಬೇಕು. ಆದರೆ ಈ ಎಲ್ಲಾ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳ ಕೊರತೆಯಿಂದು ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಏರಿಕೆಗೆ ಸಹಾಯವಾಗಿ ಅವರ ತಾಳಕ್ಕೆ ತಕ್ಕಂತೆ ಬೆಳೆಗಾರನಿಂದು ಕುಣಿಯಬೇಕಾದ ಪ್ರಸಂಗವೊದಗಿ ಬಂದಿದೆ.
(೪) ಶೇಖರಣಾ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಕೊರತೆ: ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ಪೂರೈಕೆ ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆಗೆ ಹೆಚ್ಚಾಗುತ್ತಾ ಹೋದಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆ ಇಳಿಕೆಯಾಗುವುದು ಸ್ವಾಭಾವಿಕ. ಈ ರೀತಿಯ ಪೂರೈಕೆಯನ್ನು ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿಡಬೇಕಿದ್ದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರನಿಗೆ ಯೋಗ್ಯ ರೀತಿಯ ಶೇಖರಣಾ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿರಬೇಕು. ಆದರೆ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿಂದು ಇರುವ ಕೃಷಿಕರಲ್ಲಿ ಬಹುಪಾಲು ಸಣ್ಣ ಹಾಗೂ ಮಧ್ಯಮ ವರ್ಗದವರಾಗಿದ್ದು, ಇವರಿಗೆ ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಹೊಂದಲು ಆರ್ಥಿಕ ಶಕ್ತಿಯಿಲ್ಲದೆ ಇರುವುದರಿಂದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಪೂರೈಕೆ ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆಗೆ ಆಗಿ ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೆ ದಾರಿಯಾಗುತ್ತದೆ.
(೫) ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೆ ಅಗತ್ಯವುರುವ ಶಿಕ್ಷಣ ತರಬೇತು ಮತ್ತು ಮಾಹಿತಿಯ ಅಭಾವ: ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗಿಂದು ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಮಾರಾಟ ಮಾಡುವಲ್ಲಿ ಅದರ ವರ್ಗೀಕರಣ ಯಾ ವಿಂಗಡನೆ, ಶುಚಿಗೊಳಿಸುವಿಕೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಗತ್ಯ ತರಬೇತಿಲ್ಲದೆ, ತಮಗೆ ದೊರಕಬಹುದಾಗಿದ್ದ ಯೋಗ್ಯ ಧಾರಣೆಯಿಂದ ವಂಚಿತರಾಗುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಗತ್ಯ ಶಿಕ್ಷಣ, ತರಬೇತು ಮತ್ತು ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೊದಗಿಸಲು ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಯಾವುದೇ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಲ್ಲ.
(೬) ರಫ್ತನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ವಿಫಲವಾಗಿರುವುದು: ಭಾರತದಿಂದ ರಫ್ತಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವು ಸದಾ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೊಳಗಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ತನಕ ಇದರ ಬಗ್ಗೆ ಹರಿಸಿದ ಗಮನ ಅತ್ಯಲ್ಪ. ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿಂದು ಈ ಬಗ್ಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರ  ವತಿಯಿಂದ ಯಾ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದ ನಡೆದ ಪ್ರಯತ್ನಗಳು ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಶೂನ್ಯ. ಅಡಿಕೆಗೆ ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಸ್ಥಾನಮಾನವಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕೆ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಗ್ರಾಹಕರಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ರಫ್ತುನ ಆಭಿವೃದ್ಧಿಯತ್ತ ಹಾಯಿಸಿದ ದೃಷ್ಟಿ ಅತ್ಯಲ್ಪ. ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ರಫ್ತುನ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆಗಳು ನಡೆಯುವುದು ಕೇವಲ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿದಾಗ ಮಾತ್ರ.
(೭) ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಪ್ರತೇಕ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಅಭಾವ: ಯಾವುದೇ ಉತ್ಪನ್ನದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೆ ಸತತವಾದ ಸಂಶೋಧನೆ ಮತ್ತು ಅಧ್ಯಯನಗಳು ಅತ್ಯಗತ್ಯ. ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಾತಾವರಣ, ದಿಕ್ಕು, ರುಚಿ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಬದಲಾಗುವುದು ಸ್ವಾಭಾವಿಕ. ಇದಕ್ಕನುಗುಣವಾದ ಬದಲಾವಣೆ ಉತ್ಪಾದನಾ ವಲಯದ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಾದರೆ ಧಾರಣೆಯು ಸ್ಥಿರವಾಗಿರಬಲ್ಲದು. ಆದರೆ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿಂದು ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಲ್ಲ. ಇಲ್ಲಿ ಏನಿದ್ದರೂ ಉತ್ಪಾದನಾ ವಲಯದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿರುವುದು ಮಾತ್ರ. ಉತ್ಪಾದನಾ ವಲಯ ಕೇವಲ ಉತ್ಪಾದನೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆ ಮಾಡಿದಲ್ಲಿ ಇದೊಂದು ಅಪರಿಪೂರ್ಣ ವ್ಯವಸ್ಥೆ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ :ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೭
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಭವಿಷ್ಯ
ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಆರ್ಥಿಕ, ಸಾಮಾಜಿಕ ಮತ್ತು ರಾಜಕೀಯ ವಾತಾವರಣದಲ್ಲಿ ಯಾವುದೇ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಭವಿಷ್ಯವನ್ನು ಊಹಿಸಲು ಅಸಾಧ್ಯ. ಇದು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೂ ಅನ್ವಯವಾಗುವುದು. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರ ಈ ತನಕ ನಡೆದು ಬಂದ ದಾರಿ ಮತ್ತು ಈಗಾಗುತ್ತಿರುವ ಬದಲಾವಣೆಗಳಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರ ಮುಂದೆ ಯಾವ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಮುಂದುವರಿಯಬೇಕು ಎಂಬುದನ್ನು ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ನಿರ್ಧರಿಸಲೇ ಬೇಕು. ಅನಾದಿ ಕಾಲದಿಂದಲೂ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ಕಾಡುತ್ತಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನದ್ದಾಗಿದ್ದು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಇಲ್ಲಿಂದು ಬದಲಾವಣೆಗಳಾಗಬೇಕು. ವಿಶ್ವದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಂದು ಬದಲಾವಣೆಗೊಳಪಡುತ್ತಿದೆ, ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಿಂದು ಮೌಲ್ಯವಿಲ್ಲ, ಇಲ್ಲಿಂದು ಏನಿದ್ದರೂ ಆಧುನಿಕತೆಗೆ ಪ್ರಾಶಸ್ತ್ಯ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ತನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗೆ ಹೊಸ ಹುರುಪುಕೊಡಬೇಕಾಗಿದೆ ಮತ್ತು ಚಿಂತನ ಮಂಥನಗಳಾಗ ಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಇಲ್ಲಿಗಿಂದು ಒಂದು ದೂರದೃಷ್ಟಿಯ ಯೋಜನೆಯನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡು ಅದನ್ನು ಯಶಸ್ವಿಯಾಗಿ ಕಾರ್ಯಕ್ಕಿಳಿಸಲೇಬೇಕು. ಈ ಯೋಜನೆಯು ಕೆಳಗೆ ತಿಳಿಸಿದ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದು ಕೊಳ್ಳವುದು ಉಚಿತ.
(೧) ವಿಸ್ತರಣಾ ಕಾರ್ಯಕ್ಕೆ ಕಡಿವಾಣ : ಕಳೆದೊಂದು ದಶಕದಿಂದೀಚೆಗೆ ದೊರೆತ ಆಕರ್ಷಣಾ ಬೆಲೆ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯದ ವಿಸ್ತೀರ್ಣದ ಹೆಚ್ಚಳಕ್ಕೆ ದಾರಿ ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟಿದ್ದು, ಇದೇ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಮುಂದುವರಿದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದನೆ ಅಧಿಕಗೊಳ್ಳುವುದರೊಂದಿಗೆ. ಮುಕ್ತ ಆರ್ಥಿಕ ನೀತಿಯಿಂದ ಆಮದಾಗುವ ಪ್ರಮಾಣವು ಹೆಚ್ಚಾದಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ಇದು ದಾರಿ ಮಾಡಿಕೊಡಬಲ್ಲದು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ವಿಸ್ತರಣಾ ಕಾರ್ಯಕ್ಕಿಂದು ತಡೆಯೊಡ್ಡಲೇ ಬೇಕು.
(೨) ಉಪಬೆಳೆಗಳತ್ತ ಗಮನ : ಉಪಬೆಳೆಗಳ ಉಪಯುಕ್ತತೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ತಿಳಿದಿದ್ದರೂ, ಈ ಬಗ್ಗೆ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯಕ್ಕೆ ಕೊಟ್ಟಷ್ಟು ಮಹತ್ವ ಈ ತನಕ ದೊರಕಿಲ್ಲ. ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಂಬಾರ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ನಿರಂತರವಾಗಿ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದು ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಇವುಗಳತ್ತ ಬೆಳೆಗಾರರ ಗಮನ ಹರಿಯಬೇಕು. ದೇಶವಿಂದು ಹಣ್ಣು ಮತ್ತು ತರಕಾರಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ  ಎರಡನೇ ಸ್ಥಾನದಲ್ಲಿದ್ದರೂ ಅಂತರಿಕ ಬೇಡಿಕೆಯನ್ನಿನ್ನೂ ಪೂರೈಸಲಾರದ ಸ್ಥಿಯಲ್ಲಿದೆ. ವಿಶ್ವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಿಂದು ಪೌಷ್ಟಿಕಾಂಶಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿರುವ ಆರೋಗ್ಯಕ್ಕೆ ಹಾನಿಕಾರಕವಲ್ಲದ ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥ, ಹಣ್ಣು ಮತ್ತು ತರಕಾರಿಗಳನ್ನು ಮೂಲ ರೂಪ ಮತ್ತು ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಬಯಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಇವಕ್ಕೆ ಶಾಶ್ವತ ಬೇಡಿಕೆಯಿದೆಯೆಂಬುದು ಖಚಿತ. ಅಡಿಕೆಯ ಗುಣದೋಷಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಈಗಾಗಲೇ ಅಪಸ್ವರಗಳು ಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ವಿಚಾರವನ್ನು ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಂಡು ಬದಲಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಯಾ ಉಪಬೆಳೆಗಳತ್ತ ಗಮನ ಹರಿಸಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆಯಿದೆ. ಅದರೆ ಈ ಬಗ್ಗೆ ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹದಲ್ಲಿ ಅಗತ್ಯ ಆಸಕ್ತಿಯಿನ್ನೂ ಕಂಡು ಬಂದಿಲ್ಲ. ಇದಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಈ ಬಗ್ಗೆ ಶಿಕ್ಷಣ, ಮಾಹಿತಿ, ತರಬೇತು ಇತ್ಯಾದಿಗಳ ಕೊರತೆ ಮತ್ತು ಯೋಗ್ಯರೀತಿಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಅಭಾವ, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹವಿಂದು ಈ ಎಲ್ಲಾ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಉತ್ಪಾದನೆಗೆ ಆಸಕ್ತಿ ತೋರಿಸಿ, ಅದಕ್ಕೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕಲ್ಪಿಸಿಕೊಳ್ಳಲೇಬೇಕು. ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ವಿಶ್ವ ಆರ್ಥಿಕ ಸ್ಥಿತಿಯಲ್ಲಿ ಸರಕಾರಗಳಿಂದು ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಸೃಷ್ಟಿಸಬಹುದೇ ಹೊರತು ಅದು ಯಾವ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಬೆಂಬಲಕ್ಕೂ ಬರಲಾರದು ಎಂಬುದನ್ನು ಇಂದು ಪ್ರತಿಯೊಂದು ಕ್ಷೇತ್ರವೂ ಅರಿತು ತನ್ನ ಆಭಿವೃದ್ಧಿ ತನ್ನಿಂದಲೇ ಎಂದುದನ್ನು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಲೇ ಬೇಕು. ಗ್ರಾಹಕರಿಂದು ಕೂಡಲೇ ಸಂತೋಷಕೊಡಬಲ್ಲ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಬಯಸುತ್ತಿದ್ದು, ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಈ ಬೇಡಿಕೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಏರಬಹುದು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ವಿವಿಧ ಉಪಬೆಳೆಗಳನ್ನು ಬೆಳೆಸುವತ್ತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಗಮನಹರಿಸುವುದರೊಂದಿಗೆ ಅವುಗಳ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧನೆಗೆ ಉದ್ದಿಮೆಗಳನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಿ ತಮ್ಮದೇ ಆದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಹೊಂದಲೇ ಬೇಕು. ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಕ್ಷೇತ್ರವುಳಿಯಬಹುದು.
(೩) ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮೀಕ್ಷೆ : ಅಡಿಕೆಯಿಂದೇನಾಗುತ್ತಿದೆ, ಅಡಿಕೆಗಿರುವ ಒಟ್ಟು ಬೇಡಿಕೆಯೆಷ್ಟು, ಆಂತರಿಕ ಮತ್ತು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಬೇಡಿಕೆಯೇನು, ಯಾವ್ಯಾವ ವಿಧದ ಅಡಿಕೆ ಎಲ್ಲೆಲ್ಲಿ ಎಷ್ಟೆಷ್ಟು ಬೇಡಿಕೆಯಿದೆ, ಯಾವ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಎಷ್ಟು ಪೂರೈಕೆಯಾಗಬೇಕು. ಬಳಕೆದಾರರ ಯಾ ಗ್ರಾಹಕರ ರುಚಿಯೇನು, ಗ್ರಾಹಕರಿಂದು ಕೊಡುತ್ತಿರುವ ಬೆಲೆಯೇನು, ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿನ ಬೆಲೆಯ ಸ್ಥಿತಿಯೇನು, ಗ್ರಾಹಕ ವಲಯ ನಮ್ಮಿಂದ ಯಾ ನಮ್ಮ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಮೂಲಕ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ನೇರವಾಗಿ ಖರೀದಿಸಲು ಆಸಕ್ತಿಯನ್ನು ಹೊಂದಿದೆಯೇ, ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿಂದು ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿರುವ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳೆಷ್ಟು, ಈ ಸಂಖ್ಯೆಯನ್ನು ಕಡಿತಗೊಳಿಸಬಹುದೇ, ದೇಶದಲ್ಲಿಂದು ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿರುವ ಪಾನ್ ಅಂಗಡಿಗಳೆಷ್ಟು, ಅವುಗಳಲ್ಲಿಂದು ಖರ್ಚಾಗುತ್ತಿರುವ ಸರಾಸರಿ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣವೆಷ್ಟು, ಅಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧನೆಯಿಂದು ಹೇಗಾಗುತ್ತಿದೆ, ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗಿರುವ ಬೇಡಿಕೆಯೇನು ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳು ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬ ಬೆಳೆಗಾರನಿಗೆ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನಾ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ತಿಳಿಯಲೇಬೇಕು. ಈ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಪರಿಪೂರ್ಣ ಮಾಹಿತಿ ದೊರೆತಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೆ ಅವಕಾಶ ಕಡಿಮೆ. ಆದರೆ ಈ ರೀತಿಯ ಸಮೀಕ್ಷೆ ಬೆಳೆಗಾರ ವಲಯದಿಂದ ಯಾ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದ ಪರಿಪೂರ್ಣ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಈ ತನಕ ಆಗಿಲ್ಲ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಈ ರೀತಿಯ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳು ಇಲ್ಲಿ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಆಗಲೇ ಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ಇದಕ್ಕಾಗಿಯೇ ಒಂದು ಆಧ್ಯಯನ ಪೀಠವನ್ನು ಹೊಂದಲೇಬೇಕು, ಮತ್ತು ಈ ಪೀಠಕ್ಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರೆಲ್ಲಾ ಒಗ್ಗೂಡಿ ಅಗತ್ಯವುಳ್ಳ ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ಕೊಡಬೇಕು.
(೪) ಬದಲಾಗಬೇಕಾಗಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಜಾಲ : ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಂದು ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಕಪಿಮುಷ್ಠಿಯಲ್ಲಿದ್ದು ಇದರಿಂದಾಗಿ ಗ್ರಾಹಕರಿಂದು ಕೊಡುತ್ತಿರುವ ಬೆಲೆಯ ಬಹುಪಾಲು ಅವರದ್ದಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರನಿಗೆ ದೊರಕುವ ಬೆಲೆ ಅತ್ಯಲ್ಪ. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತ ಎಲ್ಲಾ ಕೃಷಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೂ ಅನ್ವಯ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನಿಂದು ಬದಲಿಸಲೇಬೇಕು. ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಿಗೆ, ಗ್ರಾಹಕರ ಸನಿಹಕ್ಕೆ ಕೊಂಡೊಯ್ದು ಮಾರಾಟ ಮಾಡುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಾಗಬೇಕು, ಇದನ್ನೇ ನೇರ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯೆನ್ನುವುದು. ನೇರ ಮಾರಾಟವೆಂದರೆ ಗ್ರಾಹಕನ ಬಾಯಿಗೆ ಕೊಂಡೊಯ್ಯುವುದು ಎಂದರ್ಥವಲ್ಲ, ನಾವು ಅನ್ನ ತಿನ್ನಬೇಕಿದ್ದರೂ ಹಲವು ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಸಹಾಯಬೇಕು. ಆಧುನಿಕ ಪದ್ಧತಿಯ ಅನುಕರಣೆಯಿಂದಾಗಿ ಚಮಚ ಮತ್ತಿತರೇ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಸಂಖ್ಯೆಯನ್ನು ನಾವು ಹೆಚ್ಚಸಿದ್ದೇವೆಯೇ ಹೊರತು ಅದರ ಸಂಖ್ಯೆಯನ್ನಿನ್ನೂ ಕಡಿಮೆ ಗೊಳಿಸಿಲ್ಲ, ಇದೇ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲೂ ಇಂದು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದೆ. ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಈ ರೀತಿಯ ನೇರ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ವಿಫಲಗೊಂಡ ಕಾರಣವೇ ಇಂದು ದೂರದ ಗ್ರಾಹಕ ಪ್ರದೇಶದ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳಿಂದು ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ತುಂಬಿರುವುದು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ನಮ್ಮ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದು ಈ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಳಿಯಬೇಕು. ಇತ್ತೀಚಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಅಮುಲ್‌ನ ಸಹಯೋಗದೊಂದಿಗೆ ಮತ್ತು ಗ್ರಾಹಕ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ತನ್ನ ಮಾರಾಟ ಶಾಖೆಗಳನ್ನು ತೆರೆದು ಬದಲಿ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಳಿದಿರುವುದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಒಂದು ಯೋಗ್ಯ ಬದಲಾವಣೆ. ಆದರೆ ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಆರಂಭದಲ್ಲಿ ಪ್ರಯೋಜನಕಾರಿಯಲ್ಲವೆಂಬ ವಾತಾವರಣ ಬರಲೂ ಬಹುದು, ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಹಿಂಜರಿದಲ್ಲಿ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಭವಿಷ್ಯವೇ ಇಲ್ಲವೆನ್ನಬಹುದು.
ನೇರ ಮಾರಾಟಕ್ಕೆ ಹಲವು ದಾರಿಗಳನ್ನಿಂದು ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಇದರಲ್ಲಿ ಮುಖ್ಯವಾದವುಗಳೆಂದರೆ, ಪಾನ್ ಅಂಗಡಿಗಳ ಸ್ಥಾಪನೆ ಮತ್ತು ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಪೂರೈಕೆ. ಉತ್ಪಾದನಾ ಕೇಂದ್ರದ ಉತ್ತಮ ಗುಣಮಟ್ಟದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಗ್ರಾಹಕರಿಗೆ ನೇರವಾಗಿ ಪೂರೈಸಲು ಒಂದು ಮಾರ್ಗ ಪಾನ್ ಅಂಗಡಿಗಳ ಸ್ಥಾಪನೆ. ಈ ಬಗ್ಗೆ ೧೯೮೦ರ ದಶಕದ ಅಂತ್ಯದಲ್ಲೇ ನಮ್ಮ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಗೆ ನಾನು ನನ್ನ ಲೇಖನಗಳ ಮೂಲಕ ತಿಳಿಸಿದ್ದೆ, ಇದಿನ್ನೂ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಬಂದಿಲ್ಲ. ಇದು ಅಸಾಧ್ಯವೆನ್ನುವ ಮಾತೂ ಕೇಳಿ ಬಂತು. ನಮ್ಮ ಉತ್ಪನ್ನದ ಪ್ರಮುಖ ಗ್ರಾಹಕ ಪಾನ್ ವಾಲಗಳು. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗೆ ನಾವಿಳಿಯದಿದ್ದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಯೋಗ್ಯ ಪ್ರತಿಫಲ ಬೆಲೆ ದೊರೆಯಲು ಅಸಾಧ್ಯ. ಉತ್ಪಾದನಾ ಕೇಂದ್ರದ ಯಾ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಹೆಸರಿನಲ್ಲಿ ಈ ರೀತಿಯ ಅಂಗಡಿಗಳ ಸ್ಥಾಪನೆಯಾದಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಉದ್ಯೋಗ ಸೃಷ್ಟಿಯಾಗುವುದರೊಂದಿಗೆ ಗ್ರಾಹಕನೂ ತೃಪ್ತಿಗೊಳ್ಳಬಹುದು. ಆರಂಭದಲ್ಲಿ ಎಲ್ಲವೂ ಊಹಿಸಲು ಅಸಾಧ್ಯ ಮತ್ತು ಕಠಿಣ, ಆದರೆ ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗೆ ಇಳಿದಲ್ಲಿ ಯಶಸ್ಸಂತೂ ನಿಶ್ಚಿತ.
ಅಡಿಕೆಯ ನೇರ ಮಾರಾಟಕ್ಕಿಂತ ಇನ್ನೊಂದು ದಾರಿ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧನೆ. ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಬಹುದೆಂಬ ಬಗ್ಗೆ ಕಳೆದ ಎರಡು ದಶಕಗಳಿಂದ ನಾನು ಹೇಳುತ್ತಾ ಬಂದೆ. ಉದಾಹರಣೆಗೆ ೧೯೯೮ರಲ್ಲಿ ಬೆಂಗಳೂರಿನ ಮತ್ತು ದೇಶದ ಇತರೇ ಭಾಗಗಳಲ್ಲಿ ಪಾನ್‌ಅಂಗಡಿಗಳ ಸಮೀಕ್ಷೆಯನ್ನು ನಡೆಸಿದ್ದ ನಾನು ತಂಬಾಕು ಮಿಶ್ರಿತ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿಯಾದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಭವಿಷ್ಯವಿದೆ ಎಂದಿದ್ದೆ, ಇದರ ಪ್ರತಿಫಲವೋ ಎನ್ನುವಂತೆ ೧೯೯೦ರ ಬಳಿಕ ಗುಟ್ಕಾಗಳು ಬಂದವು. ಯಾವುದೇ ಒಂದು ಉತ್ಪನ್ನದ ಮಾರಾಟಗಾರ ಯಾವತ್ತು ಲಾಭದ ದೃಷ್ಟಿ ಯಾ ಯೋಗ್ಯ ಪ್ರತಿಫಲ ಬೆಲೆ ನಿರೀಕ್ಷಿಸುತ್ತಾನೋ ಅಂದು ಆತ ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕತೆಗೆ ತಿಲಾಂಜಲಿಯನ್ನಿಡಲೇಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ಹೋಳು, ಹುಡಿ, ಹುರಿದಡಿಕೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಉತ್ಪಾದನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲೇ ತಯಾರಿಸಿ ಗ್ರಾಹಕ ಪ್ರದೇಶಗಳಿಗೆ ಪೂರೈಸಿದಲ್ಲಿ ಯೋಗ್ಯ ಧಾರಣೆ ದೊರಕಬಹುದೆಂಬುದನ್ನೂ ತಿಳಿಸಿದ್ದೆ, ಆದರೆ ಇವಾವುದೂ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಆಗಿಲ್ಲ. ಇತ್ತೀಚೆಗೆ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿದಾಗ ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳಿಂದ ಕೂಡಿದ ಅಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ತಯಾರಿಸಿದಲ್ಲಿ ಆಂತರಿಕ ಮತ್ತು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದೆಂಬ ಬಗ್ಗೆ ತಿಳಿಸಿದ್ದೆ. ಇದಕ್ಕಿಂದು ಪ್ರತಿಕ್ರಿಯೆಯೂ ಬರಲಾರಂಬಿಸಿದೆ. ನಾನು ಇತ್ತೀಚೆಗೆ ನಡೆಸಿದ ಪ್ರಯತ್ನದ ಫಲವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಚೋಕಲೇಟನ್ನು ಮಾಡಬಹುದೆಂಬ ವಿಚಾರವನ್ನು ಅರಿತು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಪ್ರಯತ್ನಸಾಗುತ್ತಿದೆ. ಇದೇ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ವಿಧವಿಧದ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಮಾಡಲು ಎಷ್ಟೋ ಅವಕಾಶಗಳಿವೆ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ದಕ್ಷ ರೀತಿಯ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಿಂದಾಗಬೇಕು.
ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ಸಿದ್ಧ ಉತ್ಪನ್ನ ಯಾ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗನುಗುಣವಾಗಿ ಮಾಡಬೇಕೇ ಹೊರತು ಮೂಲ ಉತ್ಪನ್ನದ ರೂಪದಲ್ಲಲ್ಲ. ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ತಯಾರಿಸಲಾಗುವ ಬೀಡಾಗಳ ದರ ಏರುತ್ತಿದ್ದಂತೆ ಬೇಡಿಕೆ ಕುಸಿಯಲೂ ಬಹುದು. ಆದ್ದರಿಂದ ಹಣ್ಣಡಿಕೆಯಿಂದ ತಯಾರಿಸಿದ ಬೀಡಾದ ಮಾರಟಕ್ಕಿಂದು ದೇಶದ ನಾನಾ ಭಾಗಗಳಲ್ಲಿ ಪ್ರಯತ್ನವಾಗಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಶೀತಲೀಕರಣ ಮತ್ತು ಶೇಖರಣೆ ಅಲ್ಲದೆ ಉತ್ತಮ ಸಾಗಣೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಳಿಯಬೇಕು. ಅಡಿಕೆಗಿಂದು ಬೇಡಿಕೆಯಿರಲು ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ತಂಬಾಕಿಕನೊಂದಿಗೆ ಇದರ ಸೇವನೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ತಂಬಾಕು ಸಹಿತ ಮತ್ತು ತಂಬಾಕು ರಹಿತವಾದ ಎರಡೂ ರೀತಿಯ ಸಿದ್ಧ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಯಾವುದೇ ರಾಸಾಯನಿಕಗಳನ್ನು ಉಪಯೋಗಿಸದೆ ತಯಾರಿಸಿ ಮಾರಾಟ ಮಾಡಿದಲ್ಲಿ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಭವಿಷ್ಯವಿದೆ. ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ಇಂದು ತಯಾರಿಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಪಾನ್‌ಮಸಾಲ, ಗುಟ್ಕಾ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಗೆ ಬೇಡಿಕೆಯೇರಲು ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಅವುಗಳಿಂದು ಗ್ರಾಹಕರನ್ನು ಶೀಘ್ರವಾಗಿ ತೃಪ್ತಿಗೊಳಿಸುತ್ತಿರುವುದು. ಸೋತಾಗ ಪ್ರಯತ್ಯಗಳಾಗುವ ಬದಲು ನಿರಂತರ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಾದಲ್ಲಿ ಕ್ಷೇತ್ರ ಉಳಿಯಬಹುದು.
(೫) ಪ್ರಚಾರ : ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಿಸ್ತರಣೆಗಾಗಿ ಪ್ರದೇಶಕ್ಕನುಗುಣವಾದ ಪ್ರಚಾರಗಳಾಗಲೇಬೇಕು. ದೇಶದ ಮೂಲೆ ಮೂಲೆಗಳಲ್ಲಿ, ವಿದೇಶಗಳ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯಲ್ಲಿರುವ ಔಷಧೀಯ ಗುಣಗಳು ಮತ್ತು ಅದರ ಉಪಯೋಗದಿಂದಾಗುವ ಪ್ರಯೋಜನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿ ನೀಡಿ, ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಚಾರವನ್ನಿನ್ನಾದರೂ ಕೈಗೊಳ್ಳಲೇಬೇಕು. ಉಚಿತಗಳಿಂದ ಆಕರ್ಷಣೆಗೊಳಗಾಗುತ್ತಿರುವ ಈಗಿನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಾತಾವರಣದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಸಣ್ಣ ಸಣ್ಣ ಪ್ಯಾಕೇಟುಗಳನ್ನು ಇತರೇ ಉತ್ಪನ್ನಗಳೊಂದಿಗೆ ಉಚಿತವಾಗಿ ನೀಡಿ ಗ್ರಾಹಕರನ್ನಿಂದು ಸೆಳೆಯಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬ ಬೆಳೆಗಾರನು ಒಂದು ನಿರ್ದಿಷ್ಟ ಪ್ರಮಾಣವನ್ನು ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಗೆ ಉಚಿತವಾಗಿ ನೀಡಿ ಪ್ರಚಾರ ಆಂದೋಲನಕ್ಕೆ ಬೆಂಬಲ ನೀಡಬೇಕು.
(೬) ಬೆಳಗಾರರದ್ದಾದ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಅಭಿವೃದ್ದಿ ಮತ್ತು ನೂತನ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಸ್ಥಾಪನೆ :  ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತವನ್ನು ಕಾಪಾಡಲು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯೊಂದೇ ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಇದಿಂದು ಖರೀದಿಸುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣ ದೇಶದ ಒಟ್ಟಾರೆ ಉತ್ಪಾದನೆಗೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಅತ್ಯಲ್ಪ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನಿಂದು ಇನ್ನಷ್ಟು ಪ್ರಮಾಣದ ಖರೀದಿಗಿಳಿಯಲು ಆರ್ಥಿಕವಾಗಿ ಬೆಂಬಲಿಸಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ದ.ಕ. ಕೃಷಿಕರ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಸಂಘ, ಟಿ.ಎಸ್‌.ಎಸ್‌. ಮತ್ತು ಮ್ಯಾಮ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಆರ್ಥಿಕ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ರೀತಿಯಲ್ಲೇ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಿಳಿಯಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ದೇಶದ ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆಯ ಬಹುಪಾಲನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಸಂಸ್ಥೆಗಳೇ ಖರೀದಿಸಲು ಇಲ್ಲಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಹುಟ್ಟಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ದ.ಕ. ಜಿಲ್ಲೆ ಮತ್ತು ಉಡುಪಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಕೃಷಿಕರು ಮಂಗಳೂರು ಕೃಷಿಕರ ಸೌಹಾರ್ದ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘ ಒಂದನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಲು ಆಸಕ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸಿ ಈ ಬಗ್ಗೆ ಕಾರ್ಯಪ್ರವೃತ್ತರಾಗಿದ್ದು, ಇದಿಂದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಮತ್ತು ರಕ್ಷಣೆಯ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಒಂದು ಉತ್ತಮ ಕಾರ್ಯವಾಗಿದೆ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಒಗ್ಗೂಡಿ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಳಿದಲ್ಲಿ ಇವಕ್ಕಿಂದು ಕೊನೆಪಕ್ಷ ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳ ರಾಜ್ಯಗಳ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಮೇಲೆ ಹಿಡಿತ ಸಾಧಿಸಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆಯ ಸಿದ್ಧ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಂದು ಬೇಡಿಕೆಯೇರುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಇಲ್ಲವೇ ಸಾರ್ವಜನಿಕರ ಬೆಂಬಲದಿಂದೊಡಗೂಡಿದ ಒಂದು ಸಾರ್ವಜನಿಕ ಉದ್ದಿಮೆಯ ಸ್ಥಾಪನೆಯಾಗಿ ಅಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಯಾ ಸಿದ್ಧ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿಯಾಗಬೇಕು. ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲೇ ಸ್ಥಾಪನೆಗೊಂಡು, ತನ್ನ ಮಾರಾಟ ಜಾಲವನ್ನು ದೇಶ, ವಿದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಹೊಂದಬೇಕು.
(೭) ರಫ್ತಿನ ಹೆಚ್ಚಳಕ್ಕೆ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳುವುದು : ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೂಪಗಳಿಗೆ ಮತ್ತು ಸಿದ್ಧ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿಂದು ಬೇಡಿಕೆ ಏರುತ್ತಿದ್ದರೂ, ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಇದಕ್ಕಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿನ ಬೇಡಿಕೆ ಏರುಪೇರಾಗುತ್ತಿದೆ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಗ್ರಾಹಕರ ರುಚಿಯನ್ನು ತಿಳಿದು, ಅಗತ್ಯ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ನಡೆಸಿ ರಫ್ತಿನ ಹೆಚ್ಚಳಕ್ಕಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಬೇಕು.
(೮) ಪ್ರಬಲ ಸಂಘಟನೆ : ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಸಮಸ್ಯೆಗಳ ಮಹಾಪೂರವಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಸಮಸ್ಯೆಗಳ ನಿವಾರಣೆಗಾಗಿ ಸಂಘಟಿತ ಹೋರಾಟವಾಗಲೇ ಬೇಕು. ಪ್ರಕೃತ ಈ ದಿಶೆಯಲ್ಲಿ ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘವೊಂದೇ ಹೋರಾಟ ಮಾಡುತ್ತಿದ್ದರೂ, ಇದಕ್ಕಿಂದು ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹದಿಂದ ದೊರಕುತ್ತಿರುವ ಬೆಂಬಲ ಅತ್ಯಲ್ಪ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ಒಗ್ಗೂಡಿ ತಮ್ಮದೇ ಆದ ಈ ಸಂಘವನ್ನು ಆರ್ಥಿಕವಾಗಿ ಸದೃಡಗೊಳಿಸಿ, ತಮ್ಮದೇ ಆದ ಸಂಶೋಧನಾ ಮತ್ತು ಅಧ್ಯಯನ ಪೀಠವನ್ನು ಇದರಲ್ಲಿ ಹೊಂದಬೇಕು. ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ದೀರ್ಘ ಇತಿಹಾಸವಿದ್ದರೂ, ಇಲ್ಲೊಂದು ಪ್ರಭಲ ಸಂಘಟನೆಯ ಕೊರತೆಯಿದ್ದು, ಇದನ್ನಿಂದು ನೀಗಿಸಬೇಕು. ಸಂಘಟನೆಯಿಲ್ಲದಿದ್ದಲ್ಲಿ ಪ್ರತಿಭಟನೆ ಅಸಾಧ್ಯ. ಇದಾಗದಿದ್ದಲ್ಲಿ ಪ್ರತಿಫಲ ದೊರಕಲಾರದು ಮತ್ತು ಸಂಸ್ಥೆಗಳದ್ದಾಗಲಿ ಸರಕಾರಗಳದ್ದಾಗಲಿ ಯಾವುದೇ ಬೆಂಬಲ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕಾಗದು.
(೯) ಏಕರೂಪದ ತೆರಿಗೆ ಪದ್ಧತಿ : ಅಡಿಕೆಯ ಒಂದು ಮೂಲ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನವಾಗಿದ್ದು, ಇದನ್ನು ನಂಬಿ ಹಲವು ಕೋಟಿ ಕೃಷಿಕರು ಮತ್ತು ಕಾರ್ಮಿಕರು ಅಲ್ಲದೆ ಹಲವು ರೀತಿಯ ವ್ಯವಹಾರಗಳಿಂದು ದೇಶದಾದ್ಯಂತ ನಡೆಯುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಂದು ದೇಶದ ನಾನಾ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ವಿಧಿಸಲ್ಪಡುವ ವಿಧವಿಧದ ತೆರಿಗೆಗಳಿಂದ ತೊಂದರೆಗಳಾಗುತ್ತಿವೆ. ಇದನ್ನಿಂದು ತಪ್ಪಿಸಲೇಬೇಕು. ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರವು ಏಕರೂಪದ ತೆರಿಗೆ ಪದ್ಧತಿಯನ್ನು ಜ್ಯಾರಿಗೊಳಿಸುವ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆ ನಡೆಸಿದ್ದರೂ ಅದಿನ್ನೂ ಕಾರ್ಯಕ್ಕಿಳಿಯಲಿಲ್ಲ. ಆದ್ದರಿಂದ ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಂಘ, ಸಂಸ್ಥೆಗಳ, ಜನ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಾಗಲೇಬೇಕು.
(೧೦) ಸಂಚಾರೀ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆ : ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಸಂಖ್ಯೆ ಅಧಿಕವಾಗಿದ್ದು, ಇವರ ಕಾರ್ಯಕ್ಷೇತ್ರ ಹಳ್ಳಿಹಳ್ಳಿಗಳಿಗೂ ವಿಸ್ತಾರವಾಗಿದೆ. ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗಿಂದು ಯೋಗ್ಯ ಧಾರಣೆಯು ದೊರಕದೆ ಸೋಲನ್ನು ಅನುಭವಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇದನ್ನು ತಪ್ಪಿಸಲು ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದು ತಮ್ಮದೇ ಆದ ಸಂಚಾರಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಹೊಂದಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ಮನೆಬಾಗಿಲಿಗೆ ಹೋಗಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಖರೀದಿಸುವ ವ್ಯಸ್ಥೆಯಾದಲ್ಲಿ ಈಗಿರುವ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಸಂಖ್ಯೆಯನ್ನಿಳಿಸಬಹುದು.
(೧೧) ಪ್ರತಯಕ್ಷ ಮತ್ತು ಪರೋಕ್ಷ ಆಮದುಗಳ ಮೇಲೆ ಹತೋಟಿ : ವಿಶ್ವ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಒಪ್ಪಂದ, ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುವ ಇತರೇ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳೊಂದಿಗೆ ಆಗಿರುವ ವಾಣಿಜ್ಯ ಒಪ್ಪಂದಗಳಿಂದಾಗಿ ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಿನ ಪ್ರಮಾಣ ಹೆಚ್ಚಲು ಅವಕಾಶವಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಚೀನಾದಂತಹ ರಾಷ್ಟ್ರದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರಮಾಣವು ಗಣನೀಯವಾಗಿ ವೃದ್ಧಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಮುಂದೆ ಈ ರಾಷ್ಟ್ರವು ಡಬ್ಲ್ಯೂಟಿಓ ದ ಸದಸ್ಯನಾಗಲ್ಲಿದ್ದು, ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಅಲ್ಲಿಂದಲೂ ನಮ್ಮಲ್ಲಿಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ಒಳಹರಿವಾಗಬಹುದು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ಒಗ್ಗೂಡಿ ತಮ್ಮ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ನೆರವಿನಿಂದ ಪರೋಕ್ಷ ಆಮದನ್ನು ತಡೆಗಟ್ಟಲು ಸರಕಾರವನ್ನು ಎಚ್ಚರಿಸಬೇಕು. ವಿದೇಶಿ ಅಡಿಕೆಗಿಂದು ಉತ್ತರ ಭಾರತದ ಅಡಿಕೆಯ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರು ತೋರಿಸುತ್ತಿರುವ ಆಸಕ್ತಿಯನ್ನು ಕುಗ್ಗಿಸಲು ಅವರೊಂದಿಗೆ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಉತ್ತಮ ಬಾಂಧವ್ಯವನ್ನು ಹೊಂದಿ ವಿದೇಶಿ ವ್ಯಾಮೋಹವನ್ನು ತಗ್ಗಿಸಬೇಕು. ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಿನ ಮೇಲೆ ವಿಧಿಸಬಹುದಾದ ಗರಿಷ್ಟ ಸುಂಕವನ್ನು ವಿಧಿಸಲು ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಒತ್ತಡ ತರಲೇಬೇಕು.
ಈ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕಿಂದು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ದೂರದೃಷ್ಟಿಯ ಯೋಜನೆಯಲ್ಲಿ ಅಳವಡಿಸಿ ಅವನ್ನು ದಕ್ಷ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ತರಬೇಕು. ಇವುಗಳೊಂದಿಗೆ ಅನುಬಂಧಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಿದ ಇನ್ನಿತರೇ ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳನ್ನೂ ಜಾರಿಗೊಳಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರು, ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಸಂಘಟನೆ, ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಒಗ್ಗೂಡಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸಬೇಕು. ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಒದಗಿ ಬರುತ್ತಿರುವ ಕಷ್ಟನಷ್ಟಗಳನ್ನು ಹೊಡೆದೋಡಿಬಹುದು. ಇವೆಲ್ಲದರೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವು ಸೋಲನ್ನು ಅನುಭವಿಸುತ್ತಿರುವಾಗ ಮಾತ್ರ ಎಚ್ಚೆತ್ತುಕೊಳ್ಳುವ ಬದಲು ಸದಾ ಎಚ್ಚರದಿಂದರಬೇಕು, ಅಲ್ಲದೇ ಬೆಳೆಗಾರರು ತಮ್ಮ ಉತ್ಪನ್ನದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಅಭಿವೃದ್ಧಿಪಡಿಸಲು ತಾನೂ ಅದರ ಬಳಕೆದಾರರಾಗಿ ಇನ್ನುಳಿದವರನ್ನೂ ಇದರ ಗ್ರಾಹಕರನ್ನಾಗಿಸಬೇಕು. ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ಜೀವನಾವಶ್ಯಕ ಉತ್ಪನ್ನವಲ್ಲದೆ ಇರುವುದರಿಂದ, ಇದಿಂದು ಒಂದು ರೀತಿಯ ಚಟವಾಗಿ ಹೊರಹೊಮ್ಮಿರುವುದರಿಂದ ಇದಕ್ಕಿರುವ ಧಾರಣೆ ಬಗ್ಗೆ ಗ್ರಾಹಕನ ಚಿಂತೆ ಅತ್ಯಲ್ಪ. ಆದ್ಧರಿಂದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನಿಂದು ಸರಿಪಡಿಸಿದಲ್ಲಿ, ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರ ಮತ್ತು ಗ್ರಾಹಕರ ಒಲವನ್ನು ಗಳಿಸಿದಲ್ಲಿ ಮತ್ತು ಪರಸ್ಪರ ಭಾಂದವ್ಯವನ್ನು ಹೊಂದಿದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ಹಿಂಜರಿಕೆಯನ್ನು ತೋರದೆ ಸ್ಥಿರವಾಗಿ ಇಲ್ಲವೇ ಏರುಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸಬಹುದಾಗಿದೆ. ಆದ್ದರಿಂದ ಇಲ್ಲಿಂದು ಆಗ ಬೇಕಾದ್ದು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಸುಧಾರಣೆ ಮತ್ತು ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಅಲ್ಲದೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಮೇಲೆ ಇವುಗಳ ಹಿಡಿತ. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ಕ್ರಾಂತಿಕಾರಿ ಬದಲಾವಣೆಯನ್ನು ತೋರಿಸಲೇಬೇಕು. ಈ ಬದಲಾವಣೆಯು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನದ್ದಾಗಿರಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ಸುಸ್ಥಿತಿಯಲ್ಲಿಟ್ಟು ಇಲ್ಲಿಗೆ ಉತ್ತಮ ಭವಿಷ್ಯವನ್ನು ತಂದುಕೊಡಬಲ್ಲದು.
ಭಾರತದಲ್ಲಿಂದು ಬಳಕೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣದ ವಾರ್ಷಿಕ ಬೆಳವಣಿಗೆಗನುಗುಣವಾಗಿ ೨೦೨೦ ರ ವೇಳೆಗೆ ಬೇಕಾಗಿ ಬರಬಹುದಾದ ಅಡಿಕೆಯ ಪೂರೈಕೆ ಡಾ. ರತಿನಂ ವರದಿ ಪ್ರಕಾರ ಸುಮಾರು ೬,೧೭,೦೦೦ ಟನ್‌ಗಳು. ಸರಕಾರ ಈಗ ದೊರಕಿಸುತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪಾದನಾ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಪ್ರಕಾರ ಈ ಪ್ರಮಾಣವನ್ನು ಅದಕ್ಕಿಂತ ಮೊದಲೇ ತಲಪುವ ಸಾಧ್ಯತೆ ಇದ್ದು, ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಕ್ಷೇತ್ರ ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಬೇಕು. ಭಾರತದಲ್ಲಿ ತಂಬಾಕಿನ ಕೃಷಿಯಿರುವ ತನಕ ಅಡಿಕೆಗೆ ಅಧಿಕ ಮಟ್ಟದ ಬೇಡಿಕೆಯಿರಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆಗೆ ಬಹುದೊಡ್ಡ ಹೊಡೆತ ಯಾವತ್ತೂ ಬರಲಾರದು. ಆದ್ದರಿಂದ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಿಸ್ತರಣೆ, ಬದಲಾವಣೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳಿಗೆ ಅಗತ್ಯ ಗಮನ ಹರಿಸಿದಲ್ಲಿ ಉತ್ತಮ ಭವಿಷ್ಯವನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ :ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅಧ್ಯಾಯ ೮
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿರುವ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು
ದೇಶದ ಆರ್ಥಿಕತೆಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಮಹತ್ವನ್ನು ಸಂಶೋಧಕರು ಮತ್ತು ಆಡಳಿತಗಾರರು ಹಲವು ವರ್ಷಗಳ ಹಿಂದೆಯೇ ಮನಗಂಡಿದ್ದರು. ಈ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ಮೇಲೆತ್ತಲು ಮತ್ತು ಇಲ್ಲಿನ ಸಮಸ್ಯೆಗಳನ್ನು ತೊಡೆದು ಹಾಕಲು ಸ್ವಾತಂತ್ರ್ಯ ಪೂರ್ವ ಮತ್ತು ಆ ಬಳಿಕ ಹಲವು ರೀತಿಯ ಸಂಶೋಧನೆ ಮತ್ತು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಕಾರ್ಯಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳಲಾಯಿತು. ಕೊಯ್ಲಿನ ಮೊದಲಿನ ಮತ್ತು ಕೊಯ್ಲಿನ ನಂತರದ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನದ ಆಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಭಾರತೀಯ ಸಂಶೋಧನಾ ಮಂಡಳಿಯು (ಐ.ಸಿ.ಎ.ಅರ್.) ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಂಶೋಧನೆ, ಶಿಕ್ಷಣ ಮತ್ತು ವಿಸ್ತರಣಾ ಸಂಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿರುತ್ತದೆ. ಇವುಗಳಲ್ಲದೆ ಸರಕಾರದ ಬೆಂಬಲದಿಂದ ಕೆಲವು ಸಮಿತಿಗಳು ಮತ್ತು ಖಾಸಗಿ ಅಲ್ಲದೆ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳೂ ಇಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯನಿರತವಾಗಿವೆ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಮೂಲ ಉದ್ದೇಶ ಉತ್ಪಾದನೆ, ಉತ್ಪಾದಕತೆ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಚಟುವಟಿಕೆಗಳನ್ನು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಪಡಿಸುವುದು ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಇವಿಂದು ಯಾವ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯನಿರತವಾಗಿವೆ ಎಂಬುದನ್ನು ಸೂಕ್ಷ್ಮವಾಗಿ ಇಲ್ಲಿಡಲಾಗಿದೆ.
(೧) ಗೊತ್ತು ಮಾಡಿದ ಅಡಿಕೆ ಸಮಿತಿ: (ಅಡ್ ಹಾಕ್ ಅರಕನಟ್ ಕಮಿಟಿ)
ಅವಿಭಜಿತ ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿದ್ದ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಸುಮಾರು ೧,೮೦,೦೦೦ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು. ಅದರಲ್ಲಿ ಶೇಕಡಾ ೫೦ರಷ್ಟು ಬಂಗಾಳದ ಪೂರ್ವದ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿತ್ತು. ಆದರೆ ದೇಶಕ್ಕೆ ಸ್ವಾತಂತ್ರ್ಯ ದೊರೆತಾಗ ಈ ಪ್ರದೇಶವು ಬಾಂಗ್ಲಾ ದೇಶಕ್ಕೆ ದೊರಕಿ, ಭಾರತವು ಅಂತರಿಕ ಕೊರತೆಯನ್ನು ನೀಗಿಸಲು ಆಮದಿಗೆ ಶರಣಾಯಿತು. ಈ ಸಂದರ್ಭದಲ್ಲಿ ಆಗಿನ ಭಾರತ ಸರಕಾರವು ಅಂತರಿಕವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆಯನ್ನೇರಿಸಲು ೫ಲಕ್ಷ ರೂಪಾಯಿಗಳ ಧನ ಸಹಾಯವನ್ನು ಐಸಿಎಆರ್ಗೆಗೆ ನೀಡಿತ್ತು. ೧೯೪೭ರಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸರಿಪಡಿಸಲು, ಕ್ಷೇತ್ರವೆದುರಿಸುತ್ತಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆಗಳನ್ನು ನೀಗಿಸಲು ಮತ್ತು ಇದಕ್ಕೆ ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳಲ್ಲಿ ವೇಗದ ಬದಲಾವಣೆಗಳನ್ನು  ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳಲು ಅಡ್ ಹಾಕ್ ಸಮಿತಿಯನ್ನು ನೇಮಿಸಿತ್ತು. ಅದು ಹಲವು ರೀತಿಯ ತಾತ್ಕಾಲಿಕ ಮತ್ತು ದೂರಗಾಮಿ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಗೆ ಪರಿಹಾರಗಳನ್ನು ಸೂಚಿಸಿ, ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಡಿ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟಕ್ಕೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನೂ ಕೈಗೊಂಡು, ಸಣ್ಣ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಹಣಕಾಸಿನ ಪೂರೈಕೆ, ಅಡಿಕೆಯ ಶೇಖರಣೆ, ವಿವಿಧ ರೀತಿ ಪೂರಕ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಪೂರೈಕೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವೀಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಗಮನಹರಿಸಿತ್ತು. ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರದ ಸ್ಥಾಪನೆ, ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುವ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ರೆಗ್ಯುಲೇಟೆಡ್ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ ಸ್ಥಾಪನೆ, ವರ್ಗೀಕರಣ ವ್ಯವಸ್ಥೆ, ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಶಿಕ್ಷಣ, ವಿಸ್ತೀರ್ಣದ ಬಗ್ಗೆ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಸಂಗ್ರಹ ಎಂಬೆಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಆಸಕ್ತಿ ತೋರಿಸಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಒಂದು ಶಾಶ್ವತ ಸಮಿತಿಯನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಲು ಸಲಹೆ ನೀಡಿತ್ತು.
(೨) ಭಾರತದ ಕೇಂದ್ರೀಯ ಅಡಿಕೆ ಸಮಿತಿ ೧೯೪೯:
೧೮೬೦ರ ಸಂಘಗಳ ನೇಮಕಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣವೆಂದರೆ ಎರಡನೇ ಮಹಾ ಯುದ್ಧದ ಅಂತಿಮ ಕ್ಷಣದಲ್ಲಿ ದೇಶದ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಪ್ರಬಲವಾದ ಸಮಸ್ಯೆಯೊಂದನ್ನು ಎದುರಿಸಬೇಕಾಗಿ ಬಂತು, ಅದೆಂದರೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮಾಣದ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದು. ಇದೇ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಭಾರತ ಸರಕಾರವು (೧೯೪೪) ಒಂದು ಪೌಂಡ್ ಅಡಿಕೆಗೆ (೪೫೩gm.) ಎರಡು ಆಣೆಗಳ ಎಕ್ಸ್ಯೆಸ್  ಸುಂಕವನ್ನು ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಅಡಿಕೆಯ ಮೇಲೆ ಹಾಕಿತ್ತು. ಇದರಿಂದ  ಕಂಗೆಟ್ಟ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಒಗ್ಗೂಡಿ ಇದನ್ನು ವಿರೋಧಿಸಿದರು. ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ೧೯೪೫ರಲ್ಲಿ ಒಂದು ಸಮ್ಮೇಳನವಾಗಿ ಎಕ್ಸ್ಯೆಸ್ ಸುಂಕವನ್ನು ಕೈಬಿಡುವಂತೆ ಮತ್ತು ಆಮದಾಗುವ ಅಡಿಕೆಯ ಮೇಲೆ ಸುಂಕ ಹೇರುವಂತೆ ಭಾರತ ಸರ್ಕಾರವನ್ನು ಒತ್ತಾಯಿಸುವ ನಿರ್ಣಯವಾಯಿತು. ಇಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಲ್ಲದೆ ಅದೇ ಸಮ್ಮೇಳನವು ಅಡಿಕೆಗೆ ಬೆಲೆ ನಿರ್ಣಯಿಸಲು, ಆಮದಿಗಾಗಿ ಪರವಾನಗಿ, ಅಡಿಕೆಯ ಬೆಗ್ಗೆ ಸಂಶೋಧನೆ ಮತ್ತು ಉಪ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸಲು ಅಡಿಕೆ ಮಂಡಳಿಯ ರಚನೆಯಾಗಬೇಕೆಂಬ ಬೇಡಿಕೆಯನ್ನು ಸರಕಾರದ ಮುಂದಿಡಲು ತೀರ್ಮಾನಿಸಿತು. ಇದೇ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಅಸ್ತಿತ್ವಕ್ಕೆ ಬಂದ ಸಮಿತಿಯ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯ ಬಗ್ಗೆ ಸಹಾಯವನ್ನು ನೀಡುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗೆ ಹೊರಟಿತು. ಈ ಸಮಿತಿಯು ಕೈಗೊಂಡ ಮುಖ್ಯ ಕಾರ್ಯಗಳೆಂದರೆ: ೧. ಉಪಯೋಗವಾಗದೇ ಇದ್ದ ಭೂಮಿಯ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿ ಕೈಗೊಳ್ಳುವ ಬಗ್ದೆ ಸಮೀಕ್ಷೆ. ೨. ಅಡಿಕೆ ಗಿಡಗಳ ನರ್ಸರಿಗಳ ಸ್ಥಾಪನೆ. ೩. ಅಡಿಕೆ ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರದ ಸ್ಥಾಪನೆ. ೪. ರೋಗಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಆಧ್ಯಯನ. ೫. ಬೆಳೆಗಾರರ ಭೂಮಿಯಲ್ಲೇ ಸರಳ ಗೊಬ್ಬರ ತಯಾರಿಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿ. ೬. ಅಡಿಕೆ ಬಗ್ಗೆ ತಾಂತ್ರಿಕ ಸಂಶೋಧನೆ. ೭. ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಉತ್ಪಾದನಾ ವೆಚ್ಚದ ನಿರ್ಣಯ. ೮. ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಗಳ ಸರಿಯಾದ ಮಾಹಿತಿ ಸಂಗ್ರಹಣೆಗಾಗಿ ಸಮೀಕ್ಷೆ. ೯. ಪ್ರಚಾರ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು ಇವೆಲ್ಲದರೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆಗೆ ತಳಮಟ್ಟದ ಮತ್ತು ಅತ್ಯಧಿಕ ಬೆಲೆಯನ್ನೂ ಸಲಹೆ ಮಾಡಿತ್ತು.
(೩) ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿರುವ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು:
ಅಡಿಕೆಯ ಮಹತ್ವವನ್ನು ೧೯೨೮ರ ರೋಯಲ್ ಸಮಿತಿಯು ಹೆಸರಿಸಿ ಇದರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯ ಬಗ್ಗೆ ಹೆಸರಿತ್ತು. ಅಲ್ಲದೆ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಹೊಂದಲು ಸಲಹೆ ಮಾಡಿತ್ತು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿಂದು ಕೇಂದ್ರದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ನಿಗಮ, ರಾಜ್ಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ನಿಗಮ, ರಾಷ್ಟೀಯ ಸಹಕಾರಿ ಮತ್ತು ಉಗ್ರಾಣ ನಿಗಮ, ರಾಷ್ಟೀಯ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಮಂಡಳಿ ಮುಂತಾದವುಗಳು ಸ್ಥಾಪನೆಗೊಂಡು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಿಚಾರಗಳಲ್ಲಿ ಅನೇಕ ರೀತಿಯ ಕಾರ್ಯಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡಿವೆ.
(೪) ಎಪೆಡಾ:
ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ಮತ್ತು ಸಂಸ್ಕರಣೆಗೊಂಡ ಆಹಾರ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ರಫ್ತು ನ ಅಭಿವೃದ್ದಿಗಾಗಿ ಅಧಿಕಾರ ಹೊಂದಿರುವ ಸಂಸ್ಥೆ (ಎಪೆಡಾ) ೧೯೮೬ರಲ್ಲಿ ಸ್ಥಾಪನೆಗೊಂಡಿತ್ತು.  ಈ ಎಲ್ಲಾ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಪರಿಪೂರ್ಣ ಬಳಕೆಗಾಗಿ ವಿದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಇದಕ್ಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳನ್ನು ಗುರುತಿಸಿ ಅದರ ಮಾಹಿತಿ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಕೊಟ್ಟು ಈ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೆ ಪ್ರೇರಣೆಯನ್ನಿಂದು ಇದು ನೀಡುತ್ತಿದೆ.
(೫) ರಾಷ್ಟೀಯ ತೋಟಗಾರಿಕಾ ನಿಗಮ:
ಇದು ೧೯೮೪ರಲ್ಲಿ ಆರಂಭಗೊಂಡು ತೋಟಗಾರಿಕಾ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ವಿವಿಧ ಕಾರ್ಯಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡಿದೆ. ಇದರ ಮೂಲ ಉದ್ದೇಶ ಕೊಯ್ಲಿನ ನಂತರದ ಆಡಳಿತ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಳಾಗಿವೆ. ಇದು ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಹಲವು ಯೋಜನೆಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಸೇವೆ, ಮಾಹಿತಿ, ತಾಂತ್ರಿಕತೆಯ ಒದಗಿಸುವಿಕೆ, ಅವಿಷ್ಕಾರ ಮುಂತಾದ ವಿಚಾರಗಳಿಗೆ ಮಹತ್ವವನ್ನು ಕೊಡುತ್ತಿದೆ.
ಎಪೆಡಾ ಮತ್ತು ರಾಷ್ಟೀಯ ತೋಟಗಾರಿಕೆ ನಿಗಮಗಳ ಮೂಲಕ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಲು ಅವಕಾಶಗಳಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಇವುಗಳಲ್ಲಿರುವ ಯೋಜನೆಗಳನ್ನಿಂದು ಕ್ಷೇತ್ರವು ಬಳಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಎಪೇಡಾದ ಮೂಲಕ ಅಡಿಕೆಗೆ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಅದರಲ್ಲಿ ಹಲವು ಪೂರಕ ಮತ್ತು ಪ್ರೇರಕ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳಿವೆ. ರಾಷ್ಟೀಯ ತೋಟಗಾರಿಕಾ ನಿಗಮದ ಮೂಲಕ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ, ಮಾರುಕಟ್ತೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಸಂಗ್ರಹಿಸಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇದರ ಪರಿಪೂರ್ಣ ಲಾಭವನ್ನಿಂದು ಕ್ಷೇತ್ರಪಡೆದುಕೊಳ್ಳಲು ಪ್ರಯತ್ನಿಸಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರು, ಸಂಘಗಳು ಮತ್ತು ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಜನ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳ ಮೂಲಕ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಒತ್ತಡ ಹೇರಬೇಕು. ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ವಿವಿಧ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಸಂಶೋಧನೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಈ ನಿಗಮ ಮತ್ತು ಎಪೆಡಾಗಳಿಂದ ಹಣಕಾಸಿನ ನೆರವನ್ನು ಗಳಿಸಲು ಅವಕಾಶಗಳಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಿಂದಾಗಬೇಕು. ಎಪೆಡಾವು ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಮೇಳ, ಪ್ರಚಾರ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಿಸ್ತರಣೆಗೆ ವಿಪುಲ ಅವಕಾಶಗಳಿವೆ.
ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಸರಕಾರದಿಂದ ನೇಮಕವಾದ ಹಲವು ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿದ್ದರೂ ಇವುಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನವು ಉತ್ಪಾದನಾ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನದ ಬಗ್ಗೆ ಮಾತ್ರ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಉದಾಹರಣೆ ವಿಟ್ಲದಲ್ಲಿರುವ ಕೇಂದೀಯ ಸಂಶೋಧನಾ ಸಂಸ್ಥೆ, ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನದ ಬಗ್ಗೆ ಪರಿಪೂರ್ಣವಾದ ದೃಷ್ಟಿಯಿಡಲು ಇಲ್ಲಿ ಯಾವುದೇ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಲ್ಲ. ಆದ್ದರಿಂದ ಸರಕಾರವಿಂದು ಈ ದಿಶೆಯಲ್ಲಿ ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಲೇ ಬೇಕು. ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ನೆಮ್ಮದಿಯಿಂದ ಜೀವನ ನಡೆಸಿ ದೇಶದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನೊದಗಿಸುವ ಮಾಧ್ಯಮಗಳು:
ಆಂಗ್ಲ ಭಾಷೆಯಲ್ಲಿ :
೧. ಎಗ್ರಿಕಲ್ಚರ್ ಸಿಟಿವೇಷನ್ ಇನ್ ಇಂಡಿಯಾ
೨. ಪ್ರೊಡಕ್ಟಿವಿಟಿ
೩. ಎಗ್ರಿಕಲ್ಕರ್ ಎಂಡ್ ಇಂಡಸ್ಟ್ರಿ ಸರ್ವೆ
೪. ಎಗ್ರಿಕಲ್ಚರಲ್ ಮಾರ್ಕೆಟಿಂಗ್
೫. ಇಂಡಿಯನ್ ಹಾರ್ಟಿಕಲ್ಚರ್
೬. ಇಂಡಿಯನ್ ಫಾರ್ ಮಿಂಗ್
೭. ಅಗ್ರಿ ನ್ಯೂಸ್
೮. ಆಗ್ರೋ ಇಂಡಿಯಾ
೯. ಕಮೋಡಿಟಿ ಸರ್ವೆ ರಿಪೋರ್ಟ್
೧೦. ದ ಹಿಂದೂ ಸರ್ವೆ ಆಫ್ ಇಂಡಿಯನ್ ಅಗ್ರೀಕಲ್ಚರ್
೧೧. ಇಂಡಿಯನ್ ಕೊಕೋ, ಅರಕನಟ್ ಎಂಡ್ ಸ್ಟೈಸ್ ಜರ್ನ್‌ಲ್.
ಕನ್ನಡದಲ್ಲಿ;
೧. ಅಡಿಕೆ ಪತ್ರಿಕೆ
೨. ಸುಜಾತ
೩. ಕೃಷಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು
(೬) ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘ:
೧೯೪೫ರಲ್ಲಿ ಸ್ಥಾಪನೆಗೊಂಡ ಈ ಸಂಘವು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತಕ್ಕಾಗಿ ಅವಿರತ ಪ್ರಯತ್ನಗಳನ್ನು ಮಾಡುತ್ತಲಿದೆ. ಈ ಸಂಘವು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಯಾ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಯಾವುದೇ ಸಮಸ್ಯೆಗಳೊದಗಿ ಬಂದಾಗ ಅವುಗಳ ಪರಿಹಾರಕ್ಕಾಗಿ, ಶ್ರಮಿಸಿ ಸದಾ ಯಶಸ್ಸನ್ನು ಕಂಡಿದೆ. ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಚಾಕೋಲೇಟ್ ಉದ್ದಿಮೆ ಮತ್ತು ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರದ ಸ್ಥಾಪನೆಯಲ್ಲಿ ಇದು ಮಹತ್ತರ ಪಾತ್ರ ನಿರ್ವಹಿಸಿದೆ. ಈ ಸಂಘವು ಅಡಿಕೆ ಭಾರತವೆಂಬ ಮಾಸಿಕ ವಾರ್ತಾ ಪತ್ರಿಕೆ ಮೂಲಕ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಉತ್ತಮ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೊದಗಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿದಾಗ ಸಂಘದ ಆಧ್ಯಕ್ಷರಾದ ಡಾ.ಪಿ. ಕೆ. ಯಸ್ . ಭಟ್ಟರ ನೇತ್ರತ್ವದಲ್ಲಿ ಉತ್ತರ ಭಾರತದ ಅಡಿಕೆ ಬಳಕೆ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಸಮೀಕ್ಷೆಯೊಂದನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ಕೇಂದ್ರ ಮತ್ತು ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರಗಳಿಗೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ, ಸಮಸ್ಯೆಗಳ ನಿವಾರಣೆಗಾಗಿ ಹಲವು ಪರಿಹಾರಗಳನ್ನು ಸೂಚಿಸಿದೆ. ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಈ ಸಂಘವನ್ನಿಂದು ಆರ್ಥಿಕವಾಗಿ ಬಲಪಡಿಸಿ ಸದಾ ಚಟುವಟಿಕೆಯಿಂದ ಇರುವಂತೆ ಮಾಡಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ಸಂಘವು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಒದಗಿಸುವಂತಾಗಲು ಇಲ್ಲಿಂದು ಗ್ರಂಥಾಲಯ, ಕಂಪ್ಯೂಟರೀಕರಣ ಮುಂತಾದವುಗಳಾಗಬೇಕು. ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಸದಾ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಇವುಗಳ ನಿವಾರಣೆಗಾಗಿ ಈ ಸಂಘಟನೆಯ ಬಲವೃದ್ಧಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ಸಂಘವು  ಬಲಗೊಂಡಲ್ಲಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಬೆಳವಣಿಗೆ ಸಾಧ್ಯ. ರಾಜಕೀಯ ರಹಿತವಾದ ಈ ಸಂಘವನ್ನಿಂದು ದೇಶದೆಲ್ಲೆಡೆ ಕೊಂಡಾಡುತ್ತಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಸಂಘದಲ್ಲಿಂದು ಅಧ್ಯಕ್ಷರಾಗಿರುವ ಡಾ| ಪಿ.ಕೆ ಯಸ್.  ಭಟ್ಟರ ನಿರಂತರ ಹೋರಾಟ ಮತ್ತು ಅವಿರತ ಶ್ರಮ. ಇತ್ತಿಚಿಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿದಾಗ ಸಂಘವು ಕೈಗೊಂಡ ಕಾರ್ಯಗಳು ನಿಜಕ್ಕೂ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ಎಚ್ಚರಿಸಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಶಕ್ತಿಯನ್ನು ತುಂಬಿದಲ್ಲಿ ಕ್ಷೇತ್ರ ಮುನ್ನಡೆಯಬಹುದು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರೆಲ್ಲಾ ತಮ್ಮದಾದ ಈ ಸಂಗಟನೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಲೇಬೇಕು.
(೭) ಇತರೇ ಸಂಗಗಳು:
ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಮಾಜಿ ಅಧ್ಯಕ್ಷರಾದ ಶ್ರೀ ಕೆ. ರಾಮ ಭಟ್ಟರ ಅಧ್ಯಕ್ಷತೆಯಲ್ಲಿ ಮಂಗಳೂರಿನ ವಾರಣಾಸಿ ಟವರ್ಸನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತಾಸಕ್ತಿಯನ್ನು ಕಾಪಾಡಲು “ಅರೆಕನಟ್ ಗ್ರೋವರ್ಸ್ ಪಾರ್ಮ್” ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಸಂಘವು ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಬಂದಾಗ ಬೆಳೆಗಾರರು ತೊಂದರೆಗೀಡಾದಾಗ ಮತ್ತು ಇಲ್ಲಿನ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯ ದೃಷ್ಟ್ಟಿಯಿಂದ ಚಟುವಟಿಕೆಗಳನ್ನಿಂದು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿದೆ.
೨೦೦೦ನೇ ಇಸವಿಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಗಾದಾಗ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಸುಳ್ಯದಲ್ಲಿ ಶ್ರೀ ಎಂ. ಬಿ. ಸದಾಶಿವ, ವಿಶ್ವನಾಥ ರಾವ್ ಮುಂತಾದವರ ಒಡಗೂಡಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘವೊಂದನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಿ, ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ವಿವಿಧ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ಇಲ್ಲಿನ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿದೆ.
ಇವುಗಳೊಂದಿಗೆ ತಾಲ್ಲೂಕು ಮಟ್ಟದ ಕೃಷಿಕ ಸಮಾಜಗಳು ಮತ್ತು ಜಿಲ್ಲಾ ಮಟ್ಟದ ಕೃಷಿಕ ಸಮಾಜಗಳೂ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಕಾರ್ಯನಿರತವಾಗಿವೆ.
೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿದಾಗ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಉತ್ತಮಪಡಿಸಲು ಮತ್ತು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟಕ್ಕಾಗಿ ಯೋಗ್ಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಮತ್ತು ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೊದಗಿಸಲು “ಸಮಾಗಮ” ಎಂಬ ಸಮಿತಿಯೊಂದು ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕಿಳಿದು, ಈ ಉದ್ದೇಶಗಳನ್ನಿಡೇರಿಸಲು ಅದಿಂದು ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿದೆ.
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ಉಪಸಂಹಾರ
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವು ದೇಶದ ಆರ್ಥಿಕ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷ ಮತ್ತು ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ಅಗಾಧ ಕೊಡುಗೆಯನ್ನಿಂದು ನೀಡುತ್ತಿದ್ದು, ಇಷ್ಟಿದ್ದರೂ ಕ್ಷೇತ್ರವು ನಿರಂತರ ಗೊಂದಲಕ್ಕೊಳಗಾಗಿದೆ. ಈ ಬೆಳೆಯನ್ನು ನಂಬಿ ಹಲವು ಕೋಟಿಗಳಷ್ಟು ಜನರು ಯಾ  ಕುಟುಂಬಗಳು ಜೀವನ ನಡೆಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಂದು ಇವರನ್ನು ದಿಕ್ಕೆಡುವಂತೆ ಮಾಡಿದೆ. ಸ್ವಾತಂತ್ರ್ಯ ದೊರೆತ ಬಳಿಕ ಸರಕಾರವು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಹಲವು ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ತನ್ನ ಪಂಚವಾರ್ಷಿಕ ಯೋಜನೆಗಳಲ್ಲಿ ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡು ಉತ್ಪಾದನಾ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ಪ್ರಗತಿಯನ್ನು ಕಂಡುಕೊಂಡರೂ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿರುವ ಲೋಪದೋಷಗಳಿಂದಾಗಿ ಇಲ್ಲಿಂದು ಯಾವುದೇ ನೆಮ್ಮದಿಯಿಲ್ಲ. ಇದಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಸರಕಾರವು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನ ಬಗ್ಗೆ ಗಮನಹರಿಸದೇ ಇರುವುದು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರೆ ತಮ್ಮ ಸಂಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ನಿರ್ಮಿಸಿದ್ದರೂ ಅವುಗಳಿಂದು ನಿರೀಕ್ಷಿತ ಫಲಿತಾಂಶವನ್ನು ಕೊಟ್ಟಿಲ್ಲ. ಅವಕಾಶಗಳೆಷ್ಟೋ ಬಂದು ಹೋದರೂ ಅವಾವುದನ್ನು ಕ್ಷೇತ್ರವಾಗಲಿ, ಸಂಸ್ಥೆಗಳಾಗಲಿ ಉಪಯೋಗಿಸಿದೆ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ಸೊರಗುವಂತಾಗಿದೆ.
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ನಿರಂತರವಾಗಿ ಕಾಡುತ್ತಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆ ಕೊಯ್ಲಿನ ನಂತರದ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನದ ಬಗ್ಗೆ, ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತ. ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಇಂದು ಖಾಸಗಿ ಹತೋಟಿಗೊಳಪಟ್ಟಿದ್ದು, ಈ ಕಪಿಮುಷ್ಟಿಯಿಂದ ಹೊರಬರಲು ಕ್ಷೇತ್ರವು ನಿರಂತರ ಒದ್ದಾಟ ನಡೆಸಿದರೂ ಫಲವಿನ್ನೂ ದೊರಕಿಲ್ಲ. ಇದೇ ರೀತಿಯ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಇನ್ನೂ ಮುಂದುವರಿದಲ್ಲಿ ಬದಲಾಗಿರುವ, ವಿಶ್ವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಾತಾವರಣದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಭವಿಷ್ಯ ಊಹಿಸಲು ಅಸಾಧ್ಯ. ಇದನ್ನು ತಪ್ಪಿಸಲು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿಂದು ಕ್ರಾಂತಿಕಾರೀ ಬದಲಾವಣೆಗಳಾಗಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ಬದಲಾವಣೆಗಳು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ, ವಿಸ್ತರಣೆ, ಬೆಳವಣಿಗೆ ಮತ್ತು ಪ್ರಗತಿಯ ರೀತಿಯದ್ದಾಗಬೇಕು. ಅಡಿಕೆಯ ಆಂತರಿಕ ಮತ್ತು ಅಂತರಾಷ್ಟೀಯ ಬಳಕೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲಿಂದು ಪ್ರಚಾರಗಳಿಂದ ಕೂಡಿದ ಶ್ರಮ ಅಗತ್ಯ. ಗ್ರಾಹಕರ ರುಚಿಯಿಂದು ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಕಾರಣ ಅಡಿಕೆಯಿಂದೊಡಗೂಡಿದ ಸಿದ್ಧ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಯಾ ಮೌಲ್ಯವರ್ದಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿಗಿಂದು ಕ್ಷೇತ್ರ ಒತ್ತು ಕೊಡಲೇ ಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆ ಬೇಳೆಯ ವಿಸ್ತರಣೆ ಬಗ್ಗೆ ಕಡಿವಾಣ ಹಾಕಲೇಬೇಕು. ಇಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಲ್ಲದೆ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ, ಬೆಳೆವಣಿಗೆ ಮತ್ತು ಪ್ರಗತಿಗಳನ್ನು ಸಾಧಿಸಬೇಕು. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗನುಗುಣವಾಗಿ ತಮ್ಮ ಕಾರ್ಯತಂತ್ರಗಳನ್ನೂ ಬದಲಾಯಿಸಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಹೋರಾಡಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಗೆ ಅಗತ್ಯ ಬೆಂಬಲ ನೀಡಲೇಬೇಕು.
ಕ್ಷೇತ್ರದ ಉಳಿವು ಮತ್ತು ದೇಶದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಇಲ್ಲಿಂದು ಹಲವು ರೀತಿಯ ಬದಲಾವಣೆಗಳಾಗಲೇಬೇಕು. ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಈ ಹೊತ್ತಗೆಯು ಹಲವು ಮಾರ್ಗಗಳನ್ನು ಸೂಚಿಸಿದ್ದು, ಇವೆಲ್ಲಾ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕಿಳಿಯಬೇಕು. ಈ ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳನ್ನು  ಸೂಕ್ಷ್ಮವಾಗಿ ಇನ್ನೊಮ್ಮೆ ಇಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಲಾಗಿದ್ದು ಅವುಗಳೆಂದರೆ:
೧. ವಿಸ್ತರಣೆ ಮೇಲೆ ಕಡಿವಾಣ.
೨. ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮೀಕ್ಷೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುವುದು.
೩. ಖಾಸಗಿ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಹತೋಟಿಗೊಳಪಡಿಸುವುದು.
೪. ಆಮದಿನ ಮೇಲೆ ಹತೋಟಿ ಸಾಧಿಸುವುದು, ಪರೋಕ್ಷ ಆಮದನ್ನು ತಡೆಗಟ್ಟುವುದು.
೫. ಅಡಿಕೆಯ ಬದಲಿ ಬಳಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಸಂಶೋಧನೆ.
೬. ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಪೂರೈಸುವುದು.
೭. ಅಡಿಕೆಯ ಆಂತರಿಕ ಮತ್ತು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಿಸ್ತರಣೆಗಾಗಿ ಪ್ರಚಾರ ಮತ್ತಿತರೆ ಕಾರ್ಯಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳುವುದು.
೮. ಅಡಿಕೆಯ ಸಿದ್ಧ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳವುದು.
೯. ಪಾನ್ ಅಂಗಡಿಗಳ ಸ್ಥಾಪನೆ.
೧೦. ಉಪಬೆಳೆಗಳನ್ನು ಬೆಳೆಸಲು ಪ್ರೋತ್ಸಾಹ.
೧೧. ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಶಿಕ್ಷಣ ಮತ್ತು ತರಬೇತುಗಳ ಪೂರೈಕೆ.
೧೨. ರಫ್ತಿನ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಒಂದು ಪ್ರತ್ಯೇಕ ನಿಗಮದ ಸ್ಥಾಪನೆ.
೧೩. ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ, ಬೇಡಿಕೆ, ಪೂರೈಕೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಸಮೀಕ್ಷೆ ಯಾ ಸಮಿತಿ ಸಂಗ್ರಹಣೆ.
೧೪. ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಪ್ರಬಲ ಸಂಘಟನೆ.
೧೫. ರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ತೋಟಗಾರಿಕಾ ನಿಗಮ ಮತ್ತು ಎಪೆಡಾಗಳಲ್ಲಿ ಲಭ್ಯವಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಕ್ಷೇತ್ರ ತನ್ನದಾಗಿಸಿಕೊಳ್ಳುವುದು.
೧೬. ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಉತ್ಪಾದನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲೇ ಉದ್ದಿಮೆಗಳ ಸ್ಥಾಪನೆ.
೧೭. ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಒಣಗಿಸಲು, ಅಲ್ಪ ವೆಚ್ಚದ ಯಂತ್ರಗಳ ಆವಿಷ್ಕಾರ.
೧೮. ಅಡಿಕೆಯ ನೇರ ಮಾರಾಟಕ್ಕಾಗಿ ಪ್ರಯತ್ನ.
೧೯. ಅಡಿಕೆಯ ಬಳಕೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ಬೆಳೆಗಾರರ ಸ್ವಯಂ ಗ್ರಾಹಕರಾಗಿ ಇತರರನ್ನೂ ಗ್ರಾಹಕರನ್ನಾಗಿಸುವುದು.
೨೦. ಸರಕಾರವನ್ನು ಸದಾ ಎಚ್ಚರಿಸುವುದು.
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ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಚಿವರಾದ ಶ್ರೀ ತಿಮ್ಮಾಪುರ ಇವರಿಗೆ ಫೆಬ್ರವರಿ ೨೦೦೧ರಲ್ಲಿ ಮಂಗಳೂರಿನ ಬೈಕಂಪಾಡಿಯಲ್ಲಿ ನಡೆದ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಬಗ್ಗೆ ನಡೆದ ಸಮಾಲೋಚನ ಸಬೆಯಲ್ಲಿ ಆಹ್ವಾನದ ಮೇರೆಗೆ ಸಲ್ಲಿಸಿದ ವರದಿ.
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ಅಡಿಕೆಬೆಳೆಗಾರರಸಮಸ್ಯೆಗಳುಮತ್ತುಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳು
ಕೊಯ್ಲಿನ ಮೊದಲಿನ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು:
೧. ಅಡಿಕೆ ಮರಕ್ಕೆ ತಗಲುತ್ತಿರುವ ವಿವಿಧ ರೋಗಗಳು, ಉದಾಹರಣೆಗೆ ಹಳದಿ ರೋಗ, ಕಜ್ಜಿಕೀಟ, ಮಹಾಳಿ ಇವಾವುದಕ್ಕೂ ಶಾಶ್ವತ ಪರಿಹಾರವಿಲ್ಲ.
೨. ಮಳೆಗಾಲದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಮರಕ್ಕೆ ತಳದಿಂದಲೇ ಔಷಧಿ ಸಿಂಪಡಿಸುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಾಗಿಲ್ಲ. ಮಳೆಗಾಲದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಮರವೇರಿ ಸಿಂಪಡಿಸಲು ಅಸಾಧ್ಯವಾದುದರಿಂದ ಈ ಸಮಸ್ಯೆ ಮಹಾಳಿ ರೋಗಕ್ಕೆ ದಾರಿ ಮಾಡಿಕೊಡುತ್ತಿದೆ.
೩. ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದನಾ ವೆಚ್ಚ ನಿರಂತರವಾಗಿ ಏರುತ್ತಿದ್ದು, ಈಗ ದೊರಕುತ್ತಿರುವ ಅಲ್ಪ ಪ್ರಮಾಣದ ಧಾರಣೆ ಈ ಕೃಷಿಯ ನಿರ್ವಹಣೆಗೆ ಸಾಲದಾಗಿದೆ. ಉದಾಹರಣೆಗೆ ಕೂಲಿಕಾರರ ಸಂಬಳ, ಗಂಡೊಂದರ ಸರಾಸರಿ ರೂ. ೭೦ರಿಂದ ೧೨೦ ಹೆಣ್ಣೊಂದರ ರೂ. ೫೦ರಿಂದ ೬೦ ಆಗಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ವಿದ್ಯುತ್‌, ರಸಗೊಬ್ಬರ ಇತ್ಯಾದಿಗಳ ವೆಚ್ಚ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು ಹೆಚ್ಚಿ ರೈತರಿಂದು ಕಂಗಾಲಾಗಿದ್ದಾರೆ.
೪. ಗಿಡ್ಡ ತಳಿಗಳ ಅಭಾವ.
ಕೊಯ್ಲಿನ ನಂತರದ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು:
೧. ಉತ್ಪಾದನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಬಳಿಯಲ್ಲೇ ಸರಿಯಾದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳ ಅಭಾವ ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಶೋಷಣೆಗೆ ವಿಫುಲ ಅವಕಾಶಗಳು.
೨. ಯೋಗ್ಯ ರಸ್ತೆಗಳ ಆಭಾವ.
೩. ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿರುವ ಬೆಲೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿಯ ಅಭಾವ.
೪. ಅಡಿಕೆ ವರ್ಗೀಕರಣಕ್ಕೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ತರಬೇತಿ, ಮಾಹಿತಿ ಇತ್ಯಾದಿಗಳ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಲಭ್ಯವಾಗದಿರುವುದು.
೫. ಸಾಲ ಸೌಲಭ್ಯಗಳ ಅಭಾವ.
ಈಗಿರುವ ಪರಿಸ್ಥಿತಿಗೆ ಕಾರಣಗಳು:
೧. ಸರಿಯಾದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಾವ, ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ಲೋಪದೋಷಗಳು.
೨. ಉತ್ಪಾದನೆ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ನಿಜ ಚಿತ್ರಣದೊರಕದೇ ಇರುವುದು.
೩. ಪ್ರತಯಕ್ಷ ಮತ್ತು ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ವಿದೇಶಗಳಿಂದ ಭಾರತದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಪ್ರವೇಶಿಸುತ್ತಿರುವುದು.
೪. ಅಡಿಕೆ ವಿವಿಧ ಬಳಕೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಸಂಶೋಧನೆಗಳಾಗದೆ ಇರುವುದು.
೫. ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಸ್ಥಳೀಯವಾಗಿ ತಯಾರಿಸದೇ ಇರುವುದು.
೬. ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ರಫ್ತು ಮಾಡಲು ಕೈಗೊಂಡ ಕ್ರಮಗಳು ಸಾಲದೇ ಇರುವುದು.
ತಕ್ಷಣ ಪರಿಹಾರಗಳು:
೧. ಪ್ರಕೃತ ದೊರಕುತ್ತಿರುವ ಧಾರಣೆಯು, ನಿರ್ವಹಣಾ ವೆಚ್ಚಕ್ಕೆ ಸಾಲದಾಗಿರುವುದರಿಂದ, ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗೆ ಸರಕಾರವು ಮಧ್ಯಪ್ರವೇಶಿಸಬೇಕು ಮತ್ತು ಕನಿಷ್ಠ ರೂಪಾಯಿ ೯೦ನ್ನಾದರೂ ಬೆಂಬಲ ಬೆಲೆಯಾಗಿ ಘೋಷಿಸಿ, ಖರೀದಿಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
೨. ರೈತರು ಪಡಕೊಂಡ ಸಾಲಗಳನ್ನು ದೀರ್ಘಾವಧಿಗೆ ಪರಿವರ್ತಿಸಬೇಕು.
೩. ಈಗಿರುವ ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಆರ್ಥಿಕವಾಗಿ ಬಲಪಡಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆ ಹೆಚ್ಚುವರಿ ಖರೀದಿಯನ್ನು ಮಾಡಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಹಣಕಾಸಿನ ನೆರವನ್ನು ಸಾಲರೂಪದಲ್ಲಿ ಒದಗಿಸಬೇಕು.
೪. ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಸಮಿತಿಯು, ಪ್ರಕೃತ ರೈತರಲ್ಲಿರುವ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ತನ್ನ ದಾಸ್ತಾನು ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿರಿಸಿ, ಅಡಿಕೆಯ ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿಗಳೊಂದಿಗೆ ಮಾರಾಟ ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಅಗತ್ಯಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇಲ್ಲವೇ ತಾತ್ಕಾಲಿಕವಾಗಿ ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳ ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಿಗಳನ್ನು ಇಲ್ಲಿಗೆ ಆಹ್ವಾನಿಸಿ ಅಡಿಕೆಯ ಖರೀದಿಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಅಗತ್ಯವಾತಾವರಣವನ್ನು ಸೃಷ್ಟಿಸಬೇಕು.
೫. ಘನ ಸರಕಾರವು ತಾತ್ಕಾಲಿಕವಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಮೇಲೆ ಹೇರುತ್ತಿರುವ ತೆರಿಗೆಯನ್ನು ಮನ್ನಾ ಮಾಡಬೇಕು.
ಶಾಶ್ವತ ಪರಿಹಾರಗಳು:
೧. ಈಗಿರುವ ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ವಾತಾವರಣಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಕಾರ್ಯಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಅಗತ್ಯಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
೨. ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳಿಗೆ ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಮುಖಾಂತರ ನೇರ ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲು ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳುವುದು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿರುವ ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳೊಂದಿಗೆ ಒಡಂಬಡಿಕೆಯನ್ನು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುವುದು.
೩. ದೇಶದಲಿಂದು ಇರುವ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ ಇತ್ಯಾದಿ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಯೋಗ್ಯ ರೀತಿಯ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳ ಮೂಲಕ ಕೈಗೊಂಡು, ಅಡಿಕೆಯ ಭವಿಷ್ಯದ ಬಗ್ಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಮಾಹಿತಿ ಕೊಡುವುದು.
೪. ಆಹಾರೋತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಈ ತನಕ ಬೆಳೆಸುತ್ತಿದ್ದ, ಅಣೆಕಟ್ಟು ನೀರಾವರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳಿರುವ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳದಂತೆ ಕಟ್ಟುನಿಟ್ಟಿನ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳುವುದು.
೫. ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಸ್ಥಿತಿಗತಿಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುವುದು.
೬. ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಬಗ್ಗೆ ಒಂದು ಪ್ರತ್ಯೇಕ ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರವನ್ನು ಹೊಂದುವುದು.
೭. ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಬದಲಿ ಬಳಕೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಒಂದು ಪ್ರತ್ಯೇಕ ಕೇಂದ್ರವನ್ನು ತೆರೆಯುವುದು.
೮. ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಪಡಿಸಲು ಅಡಿಕೆ ಮಂಡಳಿಯನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸುವುದು.
೯. ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಸ್ಥಳೀಯವಾಗಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಪ್ರೋತ್ಸಾಹವನ್ನು ಕೊಡುವುದು.
೧೦. ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಅದರ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಆಂತರಿಕ ಮತ್ತು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆಯನ್ನೇರಿಸಲು ಅಗತ್ಯ ಪ್ರಚಾರ ಕಾರ್ಯಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳುವುದು.
೧೧. ಏಕ ರೂಪದ ತೆರಿಗೆ ಪದ್ಧತಿಯನ್ನು ಜಾರಿಗೊಳಿಸುವುದು.
೧೨. ವಿದೇಶದಿಂದ ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ಒಳಬರುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ತಡೆಯಲು ಕಸ್ಟಮ್ಸ್‌ವಿಭಾಗಕ್ಕೆ ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಒತ್ತಡ ಹೇರುವುದು.
೧೩. ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಗುಣಮಟ್ಟದ ಬಗ್ಗೆ ಸ್ಥಳೀಯವಾಗಿ ಅಧ್ಯಯನ ಕೈಗೊಂಡು, ಕಳಪೆ ಗುಣಮಟ್ಟದ್ದೆಂದು ಖಚಿತವಾದಲ್ಲಿ ಆಮದಿನ ಮೇಲೆ ನಿಷೇಧ ಹೇರಲು ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರವನ್ನು ಒತ್ತಾಯಿಸುವುದು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೨
ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ ಸಚಿವರಾದ ಶ್ರೀ ತಿಮ್ಮಾಪುರ ಇವರಿಗೆ ೨೦೦೧ ಮಾರ್ಚ್‌ ತಿಂಗಳ ಕೊನೆಯಲ್ಲಿ, ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿರುವ ಕ್ರಮಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಸಲ್ಲಿಸಿದ ವರದಿ (ಆಹ್ವಾನದ ಮೇರೆಗೆ).
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
(೧) ಸಹಕಾರಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಬಲಪಡಿಸುವುದು: ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯು ಖಾಸಗಿ ವ್ಯವಹಾರಸ್ಥರ ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿರುವುದರಿಂದ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಮತ್ತಿತರೇ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಆರ್ಥಿಕವಾಗಿ ಬಲಪಡಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಶೇಕಡಾ ೫೦ರಷ್ಟು ಅಡಿಕೆಯ ಖರೀದಿಗೆ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಇಳಿಯುವಂತೆ ಮಾಡಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಸರಕಾರವು ಒದಗಿಸಬೇಕು.
(೨) ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಕಾನೂನುಗಳನ್ನು ದಕ್ಷ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕಿಳಿಸುವುದು: ಇಂದಿನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಯ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಕನ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ತೀರಾ ಶೋಚನೀಯವಾಗಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಏನಿದ್ದರೂ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳದ್ದೇ ಸಿಂಹಪಾಲು. ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಆರೋಗ್ಯಕರ ವಾತಾವರಣ ನಿರ್ಮಾಣವಾಗಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಮಾರಾಟ ಕಾನೂನುಗಳನ್ನು ದಕ್ಷ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಚಲಾವಣೆಗೆ ತರಲೇ ಬೇಕು. ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿಯಿರುವ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲೇ ಕೈಗೊಳ್ಳುವಂತಾಗಬೇಕು.
(೩) ಉದ್ದೇಶಗಳಿಂದ ಕೂಡಿದ ಯೋಜನೆಗಳನ್ನಿಂದು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಹೊಂದಬೇಕು: ಡಬ್ಲ್ಯು.ಟಿ.ಓ.ದ ಒಪ್ಪಂದಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಮುಕ್ತ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಾತಾವರಣವಿಂದು ಸೃಷ್ಟಿಯಾಗಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಬಗೆಗಿನ ವಿಚಾರಗಳು ಪುನರ್ ಪರಿಶೀಲನೆ, ಮತ್ತು ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ವಾತಾವರಣಕ್ಕನುಗುಣವಾದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಯೋಜನೆಗಳಿಂದು ಇಲ್ಲಾಗಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ತಕ್ಷಣ ಸುಧಾರಣೆಗಾಗಿ ಯೋಜನೆಯೊಂದು ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕಿಳಿಯಬೇಕು.
(೪) ಅಡವು ಸಾಲ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಜ್ಯಾರಿಗೊಳಿಸುವುದು: ಹತಾಶ ಮಾರಾಟವನ್ನು ತಪ್ಪಿಸಲು, ಸಣ್ಣ ಮತ್ತು ಮಧ್ಯಮ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ರಕ್ಷಿಸಲು ಅಲ್ಲದೆ ಯೋಗ್ಯ ಧಾರಣೆಯು ಬರುವಲ್ಲಿವರೆಗೆ ಕಾಯಲು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿಗಳ ಮೂಲಕ ಅಡವು ಸಾಲದ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ತಕ್ಷಣವಾಗಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿಯ ಯೋಗ್ಯ ಶೇಖರಣಾ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಒದಗಿಸಬೇಕು.
(೫) ಅಡಿಕೆಯ ನೇರ ಮಾರಾಟಕ್ಕೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕಲ್ಪಿಸಿಕೊಡುವುದು: ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಹಾವಳಿಯನ್ನು ತಪ್ಪಿಸಲು ಅಂತರ್ ರಾಜ್ಯ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳೊಂದಿಗೆ ನೇರ ಸಂಪರ್ಕವನ್ನು ಸಾಧಿಸಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಮತ್ತಿತರೇ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಮೂಲಕ ಅಡಿಕೆಯ ನೇರ ಮಾರಾಟಕ್ಕೆ ಅವಕಾಶ ಕಲ್ಪಿಸಿಕೊಡುವುದು.
(೬) ಗ್ರಾಮೀಣ ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿ ವರ್ಗಿಕರಣ ವ್ಯವಸ್ಥೆ: ಗ್ರಾಮ ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿ ಪ್ರಾಥಮಿಕ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳ ಮೂಲಕ ಅಡಿಕೆಯ ವರ್ಗೀಕರಣವನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಶಿಕ್ಷಣ ಮತ್ತು ತರಬೇತನ್ನು ಕೊಡುವುದು.
(೭) ಒಣಗಿಸುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆ: ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿಯ ಪ್ರಾಂಗಣದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಒಣಗಿಸಲು ಕಡಿಮೆ ವೆಚ್ಚದ ಒಣಗಿಸುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕಲ್ಪಿಸಿಕೊಡುವುದು, ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಪಂಚಾಯತ್‌ ಮಟ್ಟದಲ್ಲೂ ಆಗಲೇಬೇಕು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ನಿರ್ವಹಣಾ ವೆಚ್ಚವು ತಗ್ಗಿ ಪೂರೈಕೆಯಲ್ಲೂ ಹತೋಟಿಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಬಹುದು.
(೮) ಪೂರಕ ವ್ವವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಅಭಿವೃದ್ಧಿಪಡಿಸುವುದು: ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟದಲ್ಲಿ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿ ಒದಗಿಸುವುದು.
(೯) ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಿಸ್ಥರಣಾ ಸೇವೆ: ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿಂದಾಗುತ್ತಿರುವ ಬದಲಾವಣೆಗಳು, ನೀತಿಗಳು, ಹತೋಟಿಕ್ರಮಗಳು ಮತ್ತು ಆವಿಷ್ಕಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಮಾಹಿತಿ ಒದಗಿಸುವುದು. ಅದಕ್ಕಾಗಿ ಒಂದು ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ನಿಗಮವನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸುವುದು.
(೧೦) ಶೀತಲೀಕರಣ ವ್ಯವಸ್ಥೆ: ಕಡಿಮೆ ವೆಚ್ಚದ ಶೀತಲೀಕರಣ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿ, ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಸ್ಥಾಪಿಸಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಒಂದು ಅಧಿಕಾರಯುತ ಯೋಜನೆಯನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು.
(೧೧) ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಮಾಹಿತಿ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ: ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಯೋಗ್ಯ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಒದಗಿಸಲು ಮಾಹಿತಿ ಪೂರೈಕೆಯಾಗಬೇಕು. ಈ ಮಾಹಿತಿಯು ದೇಶದ ಎಲ್ಲಾ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಕೇಂದ್ರಗಳಿಂದ ಪೂರೈಕೆಯಾಗಬೇಕು.  ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಕಂಪ್ಯೂಟರ್ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನದ ಬಳಕೆಯಾಗಿ ಇವನ್ನಿಂದು ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಉಚಿತವಾಗಿ ಒದಗಿಸಬೇಕು.
(೧೨) ಗ್ರಾಮೀಣ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ: ಈ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯಿಂದ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಹತೋಟಿ ತಪ್ಪಿಸಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇವನ್ನೆಲ್ಲಾ ಯೋಗ್ಯ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುವಂತೆ ಮಾಡಲೇಬೇಕು.
(೧೩) ಮೌಲ್ಯವರ್ಧನೆ: ಅಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧನೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಉದ್ದಿಮೆಗಳ ಸ್ಥಾಪನೆ, ಶಿಕ್ಷಣ ತರಬೇತನ್ನು ಉದಗಿಸುವುದು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಹೆಚ್ಚುವರಿ ಉದ್ಯೋಗ ನಿರ್ಮಾಣವಾಗಬಹುದು.
(೧೪) ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ ಸಮೀಕ್ಷೆ: ಎಪೆಡಾದ ನೆರವಿನಿಂದ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಗಿಂದಿರುವ ಬೇಡಿಕೆ, ಇನ್ನಷ್ಟು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ ಗುರುತಿಸುವಿಕೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಾಗಬೇಕು.
(೧೫) ಉತ್ಪಾದಕ ಮತ್ತು ಗ್ರಾಹಕ ಮೇಳಗಳನ್ನು ದೇಶದ್ಯಾಂತ ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳುವುದು.
(೧೬) ಜಿಲ್ಲಾ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರ, ಸಂಸ್ಥೆ ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಮಾರಾಟಗಾರ, ಗ್ರಾಹಕರ ಮುಖಾಮುಖಿಯನ್ನು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿಯು ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ನಡೆಸುವುದು.
(೧೭) ಕೊಯ್ಲಿನ ನಂತರ ತಾಂತ್ರಿಕತೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಸದಾ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೊದಗಿಸಲು ಜಿಲ್ಲಾ ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿ ಒಂದು ಆಲೋಚನಾ ಸಮಿತಿ ಯಾ ಸಲಹಾ ಸಮಿತಿಯನ್ನು ರಚಿಸುವುದು.
(೧೮) ಆಂತರಿಕ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ, ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಸಮೀಕ್ಷೆ.
(೧೯) ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಂಶೋಧನೆ ಮತ್ತು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಸ್ಥಾಪನೆ ಮತ್ತು ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಸಮಾವೇಶಗಳನ್ನು ಮತ್ತು ಕಾರ್ಯಗಾರಗಳನ್ನು ನಡೆಸುವುದು.
(೨೦) ಗ್ರಾಮೀಣ ರಸ್ತೆಗಳ ಸುಧಾರಣೆ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೩
ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ಮುಂದಿರುವ ಅವಕಾಶಗಳು – ಹೊಸದಿಗಂತ ೧೭–೦೧–೧೯೯೧.
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘ ಯಾ ಸಂಸ್ಥೆಗಲು ಯಶಸ್ಸನ್ನು ಸಾಧಿಸುವುದೆಂದರೆ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಅದೊಂದ ದೊಡ್ಡ ಸಂಗತಿ. ಕಾರಣ ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ನಾನಾ ರೀತಿಯ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಇದ್ದು, ಇವುಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನವು ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ನಷ್ಟವನ್ನು ಅನುಭವಿಸಲಾರಂಭಿಸಿ ಈಗೀಗ ಮುಚ್ಚಿಹೋಗುವ ಪರಿಸ್ಥಿತಿಯಲ್ಲಿವೆ. ಭಾರತದಲ್ಲಿಂದು ಈ ರಂಗದಲ್ಲಿ ಕೇವಲ ಬೆರಳೆಣೆಕೆಯಷ್ಟು ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಯಶಸ್ಸು ಯಾ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯನ್ನು ಕಂಡು ಕೊಂಡಿವೆ. ಇದಕ್ಕೊಂದು ಉತ್ತಮ ನಿದರ್ಶನ ನಮ್ಮ ಜಿಲ್ಲೆಯಲ್ಲೇ ಸ್ಥಾಪಿತವಾಗಿ ಯಶಸ್ಸಿನ ಹಾದಿ ಹಿಡಿದಿರುವ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆ.
ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬನಿಗೂ ತಿಳಿದಿರುವಂತೆ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಕಾಸರಗೋಡು ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಪ್ರಮುಖ ವಾಣಿಜ್ಯ ಬೆಳೆ ಅಡಿಕೆಯಾಗಿದ್ದು, ಈ ಬೆಳೆಯಲ್ಲಾಗುವ ಆಗುಹೋಗುಗಳು ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಆರ್ಥಿಕ, ಸಾಮಾಜಿಕ ಮತ್ತು ಇನ್ನಿತರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಮತ್ತು ಬೆಳವಣಿಗೆಯ ಮೇಲೆ ನಿರ್ದಿಷ್ಠವಾದ ಪರಿಣಾಮವನ್ನು ಬೀರುತ್ತಿದೆ. ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆ ಅಥವಾ ಬೆಲೆಯಲ್ಲಾಗುವ ಏರುಪೇರುಗಳು ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಪ್ರಮುಖ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿನ ವೈವಿಧ್ಯಮಯ ವ್ಯಾಪಾರ, ವಹಿವಾಟುಗಳ ಮೇಲೆ ಖಚಿತವಾದ ಪ್ರಭಾವನ್ನು ಹೊಂದಿದೆ.
೧೯೭೦ರ ದಶಕದ ಆದಿಯಲ್ಲಿ ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಮೇಲೊಂದು ಪ್ರಹಾರ ಬಿತ್ತು. ಆ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಬೆಲೆಯು ಗಮನಾರ್ಹವಾಗಿ ಕೆಳಗಿಳಿಯಿತು. ಆಗಿದ್ದ ಬೆಲೆಯು ೭೦ಕ್ಕೆ ಮೊದಲು ಸಿಗುತ್ತಿದ್ದ ಬೆಲೆಯ ಅರ್ಧದಷ್ಟಾಗಿ ಅದು ಕ್ವಿಂಟಾಲೊಂದರ ಕೇವಲ ರೂಪಾಯಿ ೩೦೦ಕ್ಕೆ ಇಳಿದಿತ್ತು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಮತ್ತು ಇತರ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುವ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಮಾತ್ರವಲ್ಲದೆ, ಜನ ಸಾಮಾನ್ಯರು ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಕಂಗಾಲಾದರು. ಬೆಳೆಗಾರನ ಜೀವನ ಮಟ್ಟವು ಕುಸಿಯಲಾರಂಭಿಸಿತು. ಇಷ್ಟಕ್ಕೆಲ್ಲಾ ಪ್ರಮುಖ ಕಾರಣ ನಮ್ಮಲ್ಲಾಗ ಸರಿಯಾದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಕೊರತೆಯೇ ಆಗಿತ್ತು. ಈ ಸಮಸ್ಯೆಗೆ ಸೂಕ್ತ ಪರಿಹಾರವನ್ನು ತಕ್ಷಣ ಕಂಡು ಹಿಡಿಯಲು ಆಗಿನ ಕರ್ನಾಟಕ ಸರಕಾರವು ವಿಶೇಷ ಸಮಿತಿಯೊಂದನ್ನು ರಚಿಸಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿಯ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು ನಡೆಸುವಂತೆ ಕೇಳಿಕೊಂಡಿತು. ಈ ಸಮಿತಿಯ ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳ ರಾಜ್ಯಗಳ ಬೆಳೆಗಾರರ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ ಸಮೀಕ್ಷೆ ನಡೆಸಿ ತಾನು ಸಲ್ಲಿಸಿದ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ಒಂದು ಬಲವಾದ ಕೇಂದ್ರೀಯ ಕಾರ್ಯಶಾಲೆಯನ್ನು ಸಾರ್ವಜನಿಕ ಸ್ವಾಮ್ಯದಲ್ಲಿ ಅಥವಾ ಸಹಕಾರಿ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಸ್ಥಾಪಿಸುವಂತೆ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಸಲಹೆ ನೀಡಿತು. ಇದಕ್ಕೆ ಪೂರಕವೋ ಎಂಬಂತೆ ಅಧಿಕ ಸಂಖ್ಯೆಯ ಬೆಳೆಗಾರರು ಮತ್ತು ಸಹಕಾರಿ ಧುರೀಣರು ಈ ದಿಕ್ಕಿನತ್ತ ತಮ್ಮ ಒಲವನ್ನೂ ತೋರಿಸಿದರು. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಾಗಿ ಫಲವಾಗಿ ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಕರ್ನಾಟಕ ಸರಕಾರಗಳ ಜಂಟಿ ಆಶ್ರಯದಲ್ಲಿ ೧೯೭೩ರಲ್ಲಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಉದಯವಾಗಯಿತು.
೧೯೭೩ರಿಂದೀಚೆಗೆ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯನ್ನೇ ತನ್ನ ಮೂಲೋದ್ದೇಶವನ್ನಾಗಿರಿಸಿಕೊಂಡು ಕಾರ್ಯಾಚರಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ೧೭ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಹಲವಾರು ಎಡರು ತೊಡರುಗಳನ್ನು ಅನುಭವಿಸಿತು. ಇದೀಗ ಈ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ೪೨ ಸಾವಿರಕ್ಕೂ ಮಿಕ್ಕಿ ಪಾಲು ಬಂಡವಾಳದಾರರನ್ನು ಹೊಂದಿದು, ಇದರ ಒಟ್ಟು ಮೊತ್ತ ಸುಮಾರು ರೂ. ೧,೧೩೭.೪೦ ಲಕ್ಷದಷ್ಟಾಗಿದೆ. ಪ್ರಕೃತ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ನೂರಕ್ಕಿಂತಲೂ ಹೆಚ್ಚು ಶಾಖೆ, ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರ ಮತ್ತು ಮಾರಾಟ ಕೇಂದ್ರಗಳನ್ನು ಸುಮಾರು ೭೫ಕ್ಕೂ ಮಿಕ್ಕಿದ ಹಳ್ಳಿ, ಪಟ್ಟಣ ಮತ್ತು ನಗರಗಳಲ್ಲಿ ಹೊಂದಿದ್ದು, ಇದರ ವಾರ್ಷಿಕ ವಹಿವಾಟಿನ ಮೊತ್ತ ಸುಮಾರು ೮೦ ಕೋಟಿ ರೂಪಾಯಿಗಿಂತಲೂ ಹೆಚ್ಚಾಗಿದೆ.
೧೯೮೦–೮೧ರ ಬಳಿಕ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಕೊಕ್ಕೋ ಉತ್ಪನ್ನದ ಖರೀದಿಯನ್ನು ಆರಂಭಿಸಿ, ತನ್ನದೇ ಆದ ಚಾಕುಲೇಟು ಉತ್ಪಾದನಾ ಕೇಂದ್ರ ಸ್ಥಾಪಿಸಿ ಈ ಉತ್ಪನ್ನದ ಬೆಳೆಗಾರರ ಕ್ಷೇಮದ ಕಡೆಗೂ ಗಮನವೀಯುತ್ತಿದೆ. ಏಶ್ಯಾದಲ್ಲೇ ಅತೀ ದೊಡ್ಡದಾದ ಈ ಚಾಕುಲೇಟು ಕಾರ್ಖಾನೆಯಲ್ಲಿ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಚಾಕುಲೇಟು ಪಾನೀಯ ಇತ್ಯಾದಿಗಳ ಉತ್ಪಾದನೆಯೂ ಈಗ ಆಗುತ್ತಲಿದ್ದು, ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಆಂತರಿಕ ಮತ್ತು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳನ್ನು ಇದು ಹೊಂದಿದೆ. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಗಳಿಸುತ್ತಿರುವ ಲಾಭಾಂಶವೂ ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಏರುತ್ತಲಿದ್ದೆ. ಇದು ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಪಥವನ್ನು ಎತ್ತಿ ತೋರಿಸುತ್ತಿದೆ.
ಈ ರೀತಿಯಾಗಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಕೊಕ್ಕೋ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸರ್ವತೋಮುಖ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಸತತವಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸುತ್ತಿದ್ದರೂ, ಇದಕ್ಕೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಮೇಲೇರಲು ವಿಫುಲ ಅವಕಾಶಗಳಿವೆ. ಈ ಅವಕಾಶಗಳನ್ನು ಈ ಕೆಳಗೆ ಕಾಣಿಸಲಾಗಿದೆ.
೧. ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ತನ್ನ ವ್ಯವಹಾರಿಕ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ವಿಸ್ತರಿಸಬೇಕು. ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುವ ಪ್ರತಿಯೊಂದು ಹಳ್ಳಿಗಳಲ್ಲೂ ಇದರ ವಹಿವಾಟು ಇರುವಂತಾಗಬೇಕು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಈಗಿರುವ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಅನಾವಶ್ಯಕ ತೊಂದರೆಗಳನ್ನು ಹೋಗಲಾಗಿಸಬಹುದು. ಈ ರೀತಿಯಾಗಿ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವ್ಯಾಪ್ತಿಯನ್ನು ವಿಸ್ತರಿಸುವಾಗ ಸಂಬಂಧಪಟ್ಟ ಕ್ಷೇತ್ರಗಳಲ್ಲಿರುವ ಯಾವುದೇ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೆ ತೊಂದರೆಯಾಗದಂತೆ ನೋಡಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಯಾವತ್ತೂ ಒಂದೇ ರೀತಿಯ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನೂ ಕೊಂಡು ಕೊಳ್ಳುವ ಅಥವಾ ವ್ಯಾಪಾರ ಮಾಡುವ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ಒಂದಕ್ಕಿಂತ ಹೆಚ್ಚು ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಇದ್ದಲ್ಲಿ ಇದು ಖಂಡಿತವಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರನಿಗೆ ಮತ್ತು ಸಂಸ್ಥೆಗೆ ಹಾನಿಕರ. ಉದಾ: ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ಹಳ್ಳಿ ಪ್ರದೇಶಗಳಿಗೆ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಗಳು ಪಸರಿಸಿದಲ್ಲಿ ಆಯಾ ಪ್ರದೇಶದಗಳಲ್ಲಿ ಈಗ ಅಸ್ತಿತ್ವದಲ್ಲಿರುವ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ವಹಿವಾಟುಗಳಿಗೆ ಇದು ಪೂರಕವಾಗಲಾರದು ಮತ್ತು ಅವುಗಳ ಪ್ರಗತಿಯಾಗಲಾರದು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಇದಕ್ಕಿರುವ ಪರಿಹಾರವೆಂದರೆ (ಅ) ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಗಳನ್ನು ಇನ್ನಿತರ ಸಹಕಾರಿ ಕೇಂದ್ರಗಳು ಯಾ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಲ್ಲದಲ್ಲಿ ವಿಸ್ತರಿಸುವುದು ಅಥವಾ (ಆ) ಇನ್ನಿತರ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯೊಡಗೂಡಿ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಮಾಡುವುದು ಇಲ್ಲವೇ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಗಳನ್ನು  ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದೊಂದಿಗೆ ಐಕ್ಯಗೊಳಿಸುವುದು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಸ್ಥಳೀಯ ಕೃಷಿಕನಿಗೂ, ಸಂಸ್ಥೆಗೂ ಯಾವುದೇ ರೀತಿಯ ಸಮಸ್ಯೆ ಉಂಟಾಗಲಾರದು. ಈ ಸಂದರ್ಭದಲ್ಲಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಬೇಕಾಗಿ ಬರುವ ಯಾವುದೇ ರೀತಿಯ ಸಾಲ ಸೌಲಭ್ಯ ಮತ್ತಿತರ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಒದಗಿಸಲು ಮುಂದೆ ಬರಬೇಕು.
ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ವೈಜ್ಞಾನಿಕ ಮತ್ತು ತಾಂತ್ರಿಕ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಕೂಲಂಕುಷವಾಗಿ ಪರಿಶೀಲಿಸಿ ಕ್ರಮಕೈಗೊಳ್ಳುವುದು ಉಚಿತ.
೨. ಈಗಿರುವ ಮತ್ತು ಇನ್ನು ಬರುವ ಖರೀದಿಕೇಂದ್ರಗಳು ಬರೇ ಅಡಿಕೆ ಯಾ ಕೊಕ್ಕೋ ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಗಳಾಗಿರದೆ, ಅವುಗಳು ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಬೇಕಾಗುವ ಇನ್ನಿತರ ಸೌಲಭ್ಯಗಳಾದ ರಸಗೊಬ್ಬರ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಪೂರೈಸುವ ಕೇಂದ್ರಗಳಾಗಬೇಕು.
೩. ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಪ್ರಸ್ತುತ ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಕೊಕ್ಕೋ ಖರೀದಿಯಲ್ಲಿ ಗಣನೀಯ ಯಶಸ್ಸನ್ನೂ ಸಾಧಿಸಿದ್ದರೂ, ಇದು ಕೃಷಿಕನ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೆ ಸಾಲದು. ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಕಾರ್ಯವೈಖರಿಯಲ್ಲಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯನ್ನು ಹೊಂದಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಸಮಯಕ್ಕೆ ಸರಿಯಾಗಿ ಬೇಡಿಕೆ, ಪೂರೈಕೆ, ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರವೃತ್ತಿ, ಬೇರೆ ಬೇರೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಬೆಲೆ, ಇತ್ಯಾದಿ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಒದಗಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಒಂದು ಸಂಶೋಧನಾ ಪೀಠವನ್ನು ಹೊಂದುವುದು ಉಚಿತ. ಈ ಪೀಠವು ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಆಗುವ ಬೇಡಿಕೆ, ಪೂರೈಕೆ, ಬಲೆಯ ಬದಲಾವಣೆ ಈ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು ನಡೆಸಿ ಕೃಷಿಕರ ಉನ್ನತಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಬೇಕು. ಇದಕ್ಕೆ ಪೂರಕವಾಗುವಂತೆ ಸಂಸ್ಥೆಯು ತನ್ನದೇ ಆದ ಪ್ರಚಾರ ಮಾಧ್ಯಮವನ್ನು ಆರಂಭಿಸುವುದು ಒಳಿತು. ಈ ತರದ ಮಾರ್ಪಾಟಿನಿಂದ ಕೃಷಿಕನ ಮತ್ತು ಸಮಸ್ಥೆಯು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಖಚಿತವಾಗಿ ಆಗಬಹುದು.
೪. ಪ್ರತಿಯೊಂದು ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಗಳೂ ಅದರದ್ದೇ ಆದ ಸಾಗಣೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಹೊಂದುವುದು ಉಚಿತ. ಈ ರೀತಿಯಾದ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿದ್ದಲ್ಲಿ ಕೃಷಿಕನಿಗೆ ತನ್ನ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಕ್ಕೆ ನೇರವಾಗಿ ಸಾಗಿಸಲು ವ್ಯವಸ್ಥೆ ದೊರಿಯುವುದಲ್ಲದೆ ಸಂಸ್ಥೆಗೂ ಇದು ಲಾಭದಾಯಕ, ಇಷ್ಟಲ್ಲದೆ ಇದು ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಯಾ ದಲ್ಲಾಳಿಗಳ ಅನುಚಿತ ಕಾರ್ಯಕ್ಕೆ ತಡೆಯನ್ನುಂಟುಮಾಡಬಲ್ಲದು.
೫. ಪ್ರಕೃತ ಒಂದು ಅಂದಾಜಿನಂತೆ ನಮ್ಮಲ್ಲೀಗ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನೆಯು ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಏರುತ್ತಲ್ಲಿದ್ದು, ಇದರ ಬಳಕೆ ಆ ಮಟ್ಟಕ್ಕೆ ಏರುತ್ತಿಲ್ಲ.
ಆದುದರಿಂದ ಅಡಿಕೆ ಬಳಕೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸುವತ್ತ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ನಮ್ಮಲ್ಲೀಗ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನೆ ಮತ್ತು ಇದಕ್ಕೆ ಪೂರಕವಾಗಬಲ್ಲಂತಹ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಸಾಕಷ್ಟು ವೈಜ್ಞಾನಿಕ ಸಂಶೋಧನೆಗಳಾಗಿವೆ. ಆದರೆ ಇದರ ಮಾರಾಟದ ಬಗ್ಗೆ ಅದನ್ನು ಬೇರೆ ಬೇರೆ ಪ್ರದೇಶಗಳಿಗೆ ವಿಸ್ತರಿಸುವ ಬಗ್ಗೆ ಬಳಕೆದಾರನ ರುಚಿಗೆ ತಕ್ಕಂತೆ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನೂ ಪೂರೈಸುವ ಬಗ್ಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಂಡ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳು ಏನೇನೂ ಸಾಲದು. ಇಂದು ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬಳಸುತ್ತಿರುವ ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ವಿಧ ವಿಧದ ಅಡಿಕೆ ಸಿಗುತ್ತಿಲ್ಲ. ಉದಾ: ಒಣ ಅಡಿಕೆ, ಹಸಿ ಅಡಿಕೆ, ಹುರಿದ ಅಡಿಕೆ, ಪುಡಿಯಡಿಕೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು. ದಿನಗಳು ಉರುಳಿದಂತೆ ಬಳಕೆದಾರನು ತಕ್ಷಣ ದೊರೆಯಬಲ್ಲ ಮತ್ತು ಸ್ವಾದಿಸಬಲ್ಲ ವಸ್ತುಗಳತ್ತ ತನ್ನ ಒಲವನ್ನು ತೋರಿಸುತ್ತಿದ್ದಾನೆ. ಆದ್ದರಿಂದ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಈ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗ ಗಮನಹರಿಸಬೇಕು. ಇದೀಗ ಯಾವ ರೀತಿಯಾಗಿ ಕೊಕ್ಕೋದಿಂದ ವಿವಿಧ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸುವುದೋ ಅದೇ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸುತ್ತ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ವಿಸ್ತರಿಸಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಚಾಕುಲೇಟು ಕಾರ್ಖಾನೆಯ ಮಾದರಿಯಲ್ಲೇ ಅಡಕೆಗೆಂದೇ ಒಂದು ಕಾರ್ಖಾನೆಯನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಬೇಕು.
೬. ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಕೊಕ್ಕೋ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಗಾಗಿಯೇ ಇರುವುದರಿಂದ ಮತ್ತು ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಯಾವುದೇ ತರನಾದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಯಾ ಬೆಳವಣಿಗೆ ಈ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನೇ ಅವಲಂಬಿಸಿರುವುದರಿಂದ, ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ತನ್ನ ಈಗಿನ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನಗಳನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ಚುರುಕುಗೊಳಿಸಬೇಕು. ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಬೇಕಾದ ಸೌಲಭ್ಯಗಳನ್ನು ಒದಗಿಸಬೇಕು. ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳಾದ ಸ್ಥಳಾವಕಾಶ, ನೀರಿನ ವ್ಯವಸ್ಥೆ, ಶೌಚಾಲಯ, ತಂಗುದಾಣ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಪೂರೈಸಬೇಕು.
೭. ಅಡಿಕೆಯ ಮತ್ತು ಕೊಕ್ಕೋ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಮತ್ತು ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ಹೊಸ ಹೊಸ ಕೇಂದ್ರಗಳನ್ನು ಗುರುತಿಸಿ ಕಾರ್ಯಪ್ರವೃತ್ತವಾಗಲು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಇನ್ನಷ್ಟು ಶ್ರಮಿಸಬೇಕು. ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಟ್ಟದಲ್ಲೂ ತನ್ನ ವ್ಯಾಪಾರವನ್ನು ಪಸರಿಸಲು ಕ್ರಮಗೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ನಿರ್ಯಾತಕ್ಕಾಗಿ ಏರ್ಪಾಡುಗಳನ್ನು ಮಾಡಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಶೋಧನಾ ಕಾರ್ಯವನ್ನು ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಆರಂಭಿಸಬೇಕು.
ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಮೇಲೆ ಸೂಚಿಸಿದ ಈ ಕೆಲವು ಅವಕಾಶಗಳನ್ನು ತನ್ನದಾಗಿಸಿ ಅದರ ಪೂರ್ಣ ಪ್ರಯೋಜನವನ್ನು ಪಡೆದಲ್ಲಿ, ಇದು ಬೆಳೆಗಾರರ ಮತ್ತು ತನ್ನ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ಉತ್ತಮಪಡಿಸಬಹುದು. ಇಷ್ಟೆಲ್ಲಾ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಅಥವಾ ಅವಕಾಶಗಳನ್ನು ಕೈಗೂಡಿಸಿಕೊಳ್ಳಲು ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಒಂದು ದೂರದೃಷ್ಟಿಯ ನೀತಿ ಅಥವಾ ಯೋಜನೆಯನ್ನು ಹಾಕಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಸರ್ವತೋಮುಖ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಸಾಧ್ಯ. ಈ ಹದಿನೇಳು ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಈ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆ ಅದೆಷ್ಟೋ ಸಾಧಿಸಿದೆ. ಆದರೆ ಈ ಸಾಧನೆ ಇಷ್ಟಕ್ಕೆ ನಿಲ್ಲದೆ ಇನ್ನೂ ಚುರುಕುಗೊಂಡು ಬೆಳೆಯಬೇಕು. ಇದಕ್ಕೆಲ್ಲಾ ನಿರಂತರ ಶ್ರಮ, ಸಾಧನೆ ಅಗತ್ಯ. ಇವೆಲ್ಲಾ ಕೈಗೂಡಿದಲ್ಲಿ ಇನ್ನು ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳು ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಕೊಕ್ಕೋ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಹರ್ಷದಾಯಕವಾಗಬಲ್ಲದು. ಅಲ್ಲದೆ  ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ದೇಶದಲ್ಲೇ ಒಂದು ಮಾದರಿ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯಾಗಬಹುದು ಮತ್ತು ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಆರ್ಥಿಕ, ಸಾಮಾಜಿಕ ಮತ್ತಿತರ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳ ಮಟ್ಟ ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಸುಧಾರಿಸಬಹುದು. ಇಲ್ಲವಾದಲ್ಲಿ ಬರುವ ದಿನಗಳು ನಮ್ಮೆಲ್ಲರಿಗೂ ಕಠಿಣವಾಗಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೪
ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನೆ ಮತ್ತು ಅದರ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು – ಯೋಜನಾ ಎಪ್ರಿಲ್‌ ೧೯೯೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ದೇಶದಲ್ಲೀಗ ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಗಣನೀಯ ಪ್ರಗತಿಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಿದ್ದರೂ ಈ ಬೆಳೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಹಲವಾರಿ ತೊಂದರೆ, ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಆಗಾಗ ಕಾಡುತ್ತಿರುತ್ತದೆ. ಈ ಸಮಸ್ಯೆಗಳೆಂದರೆ:
೧. ನಮ್ಮ ದೇಶದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಸಣ್ಣ ರೈತರು ಅಥವಾ ಸಣ್ಣ ಹಿಡುವಳಿದಾರರು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇವರಲ್ಲಿ ಈ ಬೆಳೆಯನ್ನು ಅಧಿಕವಾಗಿ ಬೆಳೆಯಲು ಬೇಕಾದ ಸಾಮರ್ಥ್ಯವಿಲ್ಲ. ಇದಕ್ಕೆ ಕಾರಣಗಳು ಹಲವು. ಒಂದನೆಯದಾಗಿ, ಈ ಬೆಳೆಯಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಉತ್ಪಾದನೆಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಲು ಅದಕ್ಕೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಬಂಡವಾಳದ ಹೂಡಿಕೆಯ ಅಗತ್ಯವಿದ್ದು, ಇದು ಈ ರೈತರಲ್ಲಿಲ್ಲ. ಎರಡನೆಯದಾಗಿ, ಇಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಕೂಲಿಗಾರರ ಸಂಬಳ, ರಸಗೊಬ್ಬರದ ಬೆಲೆ ಮತ್ತಿತರೇ ಪೂರಕ ವಸ್ತುಗಳ ಬೆಲೆ ಏರುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಕೃಷಿಕರು ಅದನ್ನು ಭರಿಸಲಾರದ ಸ್ಥಿತಿಯಲ್ಲಿದ್ದಾರೆ.
೨. ಏರು ಪೇರಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯಿಂದಾಗಿ ಕೃಷಿಕನಿಗೆ ಯೋಗ್ಯ ಬೆಲೆ ದೊರಕುತ್ತಿಲ್ಲ. ಕೆಲವೊಮ್ಮೆ ಉತ್ಪಾದನಾ ವೆಚ್ಚವೇ ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಇದರ ಬೆಲೆ ಇಳಿಯುತ್ತಿರುವುದು ಸಾಮಾನ್ಯವಾಗಿ ಕಂಡು ಬರಬಹುದಾದಂತಹ ಪರಿಸ್ಥಿತಿಯಾಗಿದೆ.
೩. ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯನ್ನು ಆರಂಭಿಸಲು ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದ ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ಹೂಡಬೇಕಾಗಿದ್ದು, ಇದರಿಂದ ಪ್ರತಿಫಲವನ್ನು ಏಳೆಂಟು ವರ್ಷಗಳ ಬಳಿಕವಷ್ಟೇ ನಿರೀಕ್ಷಿಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಅಧಿಕ ಮಟ್ಟದ, ದೀರ್ಘಕಾಲೀನ ಸಾಲದ ಅವಶ್ಯಕತೆ ಇದ್ದು, ಇದರ ಪೂರೈಕೆ ಈಗ ಸರಿಯಾಗಿ ಆಗುತ್ತಿಲ್ಲ.
೪. ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲು ಸರಿಯಾದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಸ್ಥಳೀಯವಾಗಿ ಇಲ್ಲದಿರುವುದು.
೫. ಸಾಗಣೆ ಮತ್ತು ಶೇಖರಣಾ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳ ಕೊರತೆ.
ಬೆಳೆಗಾರರ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಇವೆಲ್ಲಾ ಪ್ರಮುಖ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಾಗಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಇವುಗಳಲ್ಲದೇ ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯನ್ನೇ ಪರಿಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಂಡಲ್ಲಿ ಇದರಲ್ಲಿ ಇನ್ನೂ ಕೆಲವು ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಎದ್ದು ಕಾಣುತ್ತಿವೆ; ಅವುಗಳೆಂದರೆ:
(೧) ಅಡಿಕೆಯ ಆಂತರಿಕ ಮತ್ತು ಅಂತರರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಮಿಸ್ತರಣೆಯಾಗದಿರುವುದು.
(೨) ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಯಾವುದೇ ರಿತಿಯ ಪರಿಪೂರ್ಣ ಅಧ್ಯಯನವಾಗದಿರುವುದು.
(೩) ಅಡಿಕೆ ಇನ್ನಿತರೇ ಉಪಯೋಗಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಸಂಶೋಧನೆಯಾಗದಿರುವುದು.
(೪) ಬಳಕೆದಾರನ ರುಚಿಗೆ ತಕ್ಕಂತೆ ಅಡಿಕೆಯ ಪೂರೈಕೆಯಾಗದಿರುವುದು.
(೫) ಅಡಿಕೆಯ ಬೇಡಿಕೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸುವ ಸಲುವಾಗಿ ಪ್ರಚಾರ ಕೈಗೊಳ್ಳದಿರುವುದು.
(೬) ಅಡಿಕೆಯ ಬೆಳೆಯಲ್ಲಿ ಕಂಡುಬರುತ್ತಿರುವ ರೋಗಗಳನ್ನು ಹೋಗಲಾಡಿಸಲು ಕೈಗೊಂಡ ಕ್ರಮಗಳು ಸಾಲದಾಗಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಕೆಲವು ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಏರು ಪೇರಾಗುತ್ತಿದೆ.
ಮೇಲಿನ ಈ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಂದಾಗಿ, ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಿ ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಏರುಪೇರು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಪ್ರತಿಫಲವಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಕರು ಬಹಳಷ್ಟು ತೊಂದರೆಗೀಡಾಗಿದ್ದಾರೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಈ ಕೃಷಿಕರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ, ಬೆಳೆಯ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಮತ್ತು ರಾಜ್ಯಗಳ ಮತ್ತು ರಾಷ್ಟ್ರದ ಸರ್ವತೋಮುಖ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಸೂಕ್ತ ರೀತಿಯ ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳ ಅಗತ್ಯವಿದೆ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಕೆಳಗೆ ಸೂಚಿಸಿದ ಕೆಲವು ಹರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳು ಪ್ರಯೋಜನಕಾರಿಯಾಗಬಲ್ಲವು.
(೧) ದೇಶವೀಗ ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಸ್ವಾಲಂಬನೆಯನ್ನು ಕಂಡಿದ್ದು, ಇನ್ನು ಮುಂದೆ ಈ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತರಣಾ ಕಾರ್ಯವನ್ನು ಸ್ಥಗಿತಗೊಳಿಸಲು ಸರಕಾರ ಕಟ್ಟು ನಿಟ್ಟಿನ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇಲ್ಲವಾದಲ್ಲಿ ದೇಶದ ಒಟ್ಟಾರೆ ಉತ್ಪಾದನೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಇದರ ಬೆಲೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ತಗ್ಗಬಹುದು.
(೨) ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಉತ್ಪಾದನಾ ವೆಚ್ಚವನ್ನು ತಗ್ಗಿಸಲು ಸರಕಾರ ರಿಯಾಯಿತಿ ದರದಲ್ಲಿ ರಸಗೊಬ್ಬರ, ಯಂತ್ರೋಪಕರಣ, ಇನ್ನಿತರೇ ಪೂರಕ ವಸ್ತುಗಳನ್ನು ಸಕಾಲದಲ್ಲಿ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಪೂರೈಸಬೇಕು.
(೩) ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳು, ವಾಣಿಜ್ಯ ಬ್ಯಾಂಕುಗಳು ಕಡಿಮೆ ಬಡ್ಡಿ ದರದಲ್ಲಿ ದೀರ್ಘಕಾಲೀನ ಸಾಲವನ್ನು ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಪೂರೈಸಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಕೃಷಿ ಮತ್ತು ಗ್ರಾಮೀಣ ಬ್ಯಾಂಕು ಸಕಾಲದಲ್ಲಿ ಯೋಗ್ಯ ನೀತಿ ಮತ್ತು ಯೋಜನೆಗಳನ್ನು ಹಾಕಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು.
(೪) ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಉತ್ಪಾದಿಸುತ್ತಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ಹಳ್ಳಿಗಳಲ್ಲೂ ಅಡಿಕೆಯ ಖರೀದಿಗಾಗಿ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘ ಅಥವಾ ಇನ್ನಿತರೇ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಮಾಡಬೇಕು.
(೫) ಎಲ್ಲಾ ಹಳ್ಳಿಗಳಲ್ಲೂ, ಎಲ್ಲಾ ಕಾಲದಲ್ಲೂ ಬಳಸಬಹುದಾದ ಸಾರಿಗೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಹೊಂದಬೇಕು.
(೬) ಅಡಿಕೆಯ ಇನ್ನಿತರೇ ಉಪಹೋಗಗಳನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ಹೆಚ್ಚಿನ ಶ್ರಮದ ಸಂಶೊಧನೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಪೇಸ್ಟ್‌, ಚೂಯಿಂಗಮ್‌, ಔಷಧಿಗಳ ಉತ್ಪಾದನೆ, ಮತ್ತಿತರೇ ವಸ್ತುಗಳ ಉತ್ಪಾದನೆಯನ್ನು ಮಾಡಲು ಹೆಚ್ಚಿನ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
(೭) ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಮತ್ತು ಅಂತರರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚು ಹೆಚ್ಚು ಬಳಸಲು ಹೊಸ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ ಆವಿಷ್ಕಾರ ಮಾಡಬೇಕು ಮತ್ತು ಈ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಮಟ್ಟದ ಪ್ರಚಾರವನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
(೮) ಬಳಕೆದಾರರ ರುಚಿಗೆ ತಕ್ಕಂತೆ ವಿಧ ವಿಧವಾದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು, ಉದಾಹರಣೆ: ಹಸಿ ಅಡಿಕೆ, ಪುಡಿ ಅಡಿಕೆ, ಹುರಿದ ಅಡಿಕೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಸಮಯಕ್ಕೆ ಸರಿಯಾಗಿ ಒದಗಿಸಲು ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
(೯) ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಏರುಪೇರನ್ನು ತಪ್ಪಿಸಲು ಸರಕಾರ ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಒಟ್ಟಾರೆ ಉತ್ಪಾದನಾ ವೆಚ್ಚ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಯನ್ನು ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಂಡು ಯೋಗ್ಯ ಬೆಂಬಲ ಬೆಲೆಯನ್ನು ನಿರ್ಧರಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುತ್ತಿರುವ ರಾಜ್ಯಗಳು ಅವುಗಳದ್ದೇ ಆದ ಒಂದು ಸಮಿತಿಯನ್ನು ಹೊಂದಿರಬೇಕು. ಮತ್ತು ರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಟ್ಟದಲ್ಲೂ ಒಂದು ಸಮಿತಿಯ ರಚನೆಯಾಗಬೇಕು. ಈ ಸಮಿತಿಗಳು ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಸರಿಯಾದ ಸಮಿಕ್ಷೆಯನ್ನು ನಡೆಸಿ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೊದಗಿಸಿ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಯೋಗ್ಯ ಬೆಲೆಯನ್ನು ದೊರಕಿಸಲು ಸಹಾಯಕಾರಿಯಾಗಿರಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಈ ಸಮಿತಿಗಳಲ್ಲಿ ಕೃಷಿಕರ, ವ್ಯಾಪಾರಿಗಳ, ಬಳಕೆದಾರರ ಮತ್ತು ಸರಕಾರದ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳಿರಬೇಕು.
(೧೦) ತಮ್ಮ ಸ್ವಂತ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಕರು ತಮ್ಮದೇ ಆದೊಂದು ಪ್ರಬಲ ಸಂಘವನ್ನು ಹೊಂದುವ ಅವಶ್ಯಕತೆ ಇದೆ. ಈ ಸಂಘ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಕರ ಉದ್ದಾರಕ್ಕಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಬೇಕು.
ಮೇಲೆ ತಿಳಿಸಿದ ಈ ಎಲ್ಲಾ ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳನ್ನು ಸೂಕ್ತ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ತಂದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ, ಬೆಳೆಗೆ, ಧಾರಣೆಗೆ ಇನ್ನು ಮುಂದೆ ಒದಗಬಹುದಾದಂತಹ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಕಡಿಮೆಯಾಗಬುಹುದು. ಇಲ್ಲವಾದಲ್ಲಿ ಬರಲಿರುವ ದಿನಗಳು ಅಡಿಕೆಯ ಮಟ್ಟಿಗೆ ಕಠಿಣ ದಿನಗಳಾಗಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೫
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆ : ಚಿಂತನೆ ಅಗತ್ಯ – ಹೊಸದಿಗಂತ ೨೧–೯–೧೯೯೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವ ರಾಷ್ಟ್ರ ಭಾರತ. ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಈ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಪ್ರಥಮ ಸ್ಥಾನವನ್ನು ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯವು ಹೊಂದಿದ್ದು, ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಲ್ಲಿ ಈ ಬೆಳೆಗೆ ರಾಜ್ಯದಲ್ಲಿ ಒಂದು ಪ್ರಮುಖ ಸ್ಥಾನವಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯಾಗಿ ಪ್ರಮುಖ ಸ್ಥಾನವನ್ನು ಹೊಂದಿರುವ ಬೆಳೆಯ ಬಗ್ಗೆ ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರವು ಕೈಗೊಂಡ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳು ರಾಜ್ಯದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಇನ್ನಿತರೇ ವಾಣಿಜ್ಯ ಬೆಳೆಗಳಿಗಾಗಿ ಹಾಕಿಕೊಂಡ ಪ್ರಗತಿಪರ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳಿಗೆ ಹೋಲಿಸದಾಗ ಏನೇನೂ ಸಾಲದಾಗಿದೆ. ಇದಕ್ಕೆ ನಾವು ಅನೇಕ ಉದಾಹರಣೆಗಳನ್ನು ಹೆಸರಿಸಬಹುದಾಗಿದೆ. ೧. ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರದ ಯಾ ಅದರ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಮುಖಾಂತರ ಪ್ರಕಟಿಸಲ್ಪಟ್ಟ ಅಥವಾ ಪ್ರಕಟವಾಗುತ್ತಿರುವ ವಾರ್ಷಿಕ ಪುಸ್ತಕ ಮತ್ತಿತರೇ ಪ್ರಕಟಣೆಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಯಾವುದೇ ಮಹಿತಿಯಿಲ್ಲ. ಉದಾ: ಕರ್ನಾಟಕ ವಾರ್ಷಿಕ ಪುಸ್ತಕ ೧೯೮೭–೮೮ ವಿಸ್ತೀರ್ಣದಲ್ಲಾಗಲಿ, ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಾಗಲಿ ಈ ಬೆಳೆಗಿಂತ ಕೆಳ ಸ್ಥಾನದಲ್ಲಿರುವ ಇತರೇ ವಾಣಿಜ್ಯ ಬೆಳೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಇದರಲ್ಲಿ ಮಾಹಿತಿಯು ಲಭ್ಯವಿದ್ದು, ಅಡಿಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಇಲ್ಲಿ ತಾತ್ಸಾರವನ್ನು ತಳೆದಂತೆ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದೆ. ಇಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಲ್ಲದೆ ನಮ್ಮ ವಿಧಾನಸಭೆಯಲ್ಲೂ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಯಾ ಬೆಳೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಮತ್ತು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಈ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಯಾವೊಂದು ಚರ್ಚೆಯೂ ಕೇಳಿಬಾರದಿರುವುದು ಆಶ್ಚರ್ಯಕರ ಸಂಗತಿಯಾಗಿದೆ. ಈ ಬೆಳೆಯು ರಾಜ್ಯದ ಪ್ರಮುಖ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಾದ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ, ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ, ಶಿವಮೊಗ್ಗ ಮತ್ತು ಚಿಕ್ಕಮಗಳೂರುಗಳ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಒಂದು ಮುಖ್ಯ ಪಾತ್ರವನ್ನು ನಿಭಾಯಿಸುತ್ತಿದ್ದರೂ, ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಪರಿಪೂರ್ಣತೆಗಾಗಿ ಇಲ್ಲವೆ ಇದರಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆಗಳ ಶಾಶ್ವತ ಪರಿಹಾರಕ್ಕಾಗಿ ಯಾವೊಂದು ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳು ಈ ತನಕ ಆದಂತೆ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿಲ್ಲ. ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯೊಂದನ್ನೇ ನಾವು ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಂಡಲ್ಲಿ ಈ ಬೆಳೆಯ ಪ್ರಾಮುಖ್ಯತೆಯನ್ನು ನಾವು ಇಲ್ಲಿ ಅರಿತುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ. ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಆರ್ಥಿಕ, ಸಾಮಾಜಿಕ ಮತ್ತು ರಾಜಕೀಯ ಚಟುವಟಿಕೆಗಳು ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ, ಬೆಳೆಗಾರರ ಮತ್ತು ಇದರ ವ್ಯವಹಾರಗಳನ್ನೇ ಅವಲಂಬಿಸಿದ್ದು, ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಯಾವೊಂದು ಸಮಸ್ಯೆಯು ಬಂದಲ್ಲಿ ಅದು ಇಡೀ ಜಿಲ್ಲೆಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನೇ ಬುಡಮೇಲು ಮಾಡಬಹುದಾಗಿದ್ದು ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಹಿತರಕ್ಷಣೆಗೆ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಈ ತನಕ ಆದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳೇನೂ ಸಾಲದು. ಈ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಸುರಿದ ಸತತ ಮಳೆಯ ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಅಡಿಕೆ ತೊಟಗಳಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಕೊಳೆರೋಗ ಬಂದಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಉಂಟಾದ ನಷ್ಟವನ್ನು ಅಂದಾಜಿಸಲು ಅಸಾಧ್ಯವಾಗಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ವಿಪರೀತ ಗಾಳಿಯಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಮರಗಳನೇಕ ಬಿದ್ದೂ ಹೋಗಿದ್ದು, ಇದೀಗ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಕರು ಕಂಗಾಲಾಗಿದ್ದಾರೆ. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುವ ಪ್ರಮುಖ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಮುಖ್ಯಮಂತ್ರಿಗಳು, ಶಾಸಕರು, ಅಧಿಕಾರಿಗಳು ರಾಜ್ಯದ ಆಡಳಿತದ ಹೊಣೆಯನ್ನು ಅಲಂಕರಿಸುವ ಇವುರುಗಳು ಈ ಬಗ್ಗೆ ಯಾವೊಂದು ಪರಿಹಾರ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಈ ತನಕ ತೆಗೆದುಕೊಳ್ಳದಿರುವುದು ಈ ಬೆಳೆಯ, ಬೆಳೆಗಾರರ ಚಿಂತೆಗೆ ಕಾರಣವಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಸಾಲ ಮನ್ನವಾಗದಿರುವುದು, ರೂಪಾಯಿಯ ಅಪಮೌಲ್ಯ, ರಸಗೊಬ್ಬರ ಮತ್ತಿತರ ಪೂರಕ ವಸ್ತುಗಳ ಬೆಲೆಯೇರಿಕೆಯಿಂದ ಈಗಾಗಲೇ ದಿಕ್ಕೆಟ್ಟಿರುವ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಇದೊಂದು ಗಾಯಕ್ಕೆಳೆದ ಬರಿಯಂತಾಗಿದೆ.
ದ.ಕ. ಜಿಲ್ಲೆಯ ಆಭಿವೃದ್ದಿ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಪಾತ್ರ:
ಈ ಮೊದಲೇ ತಿಳಿಸಿದಂತೆ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಸರ್ವತೋಮುಖ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯಲ್ಲಿ ಈ ಬೆಳೆಯ ಪಾತ್ರ ಮಹತ್ತರವಾದದ್ದು. ಈ ಬಗ್ಗೆ ಹಲವು ಉದಾಹರಣೆಗಳನ್ನು ನಾವಿಲ್ಲಿ ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆ:
ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಪ್ರಮುಖ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಾದ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ, ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ, ಶಿವಮೊಗ್ಗ ಮತ್ತು ಚಿಕ್ಕಮಂಗಳೂರು ಇವುಗಳ ಪೈಕಿ ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಯೊಂದೇ ರಾಜ್ಯದ ಒಟ್ಟಾರೆ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ ಮತ್ತು ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಶೇಕಡಾ ೩೫ನ್ನು ಹೊಂದಿರುತ್ತದೆ. ಜಿಲ್ಲೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳಲ್ಲಿ ಪ್ರಮುಖ ಪಾತ್ರವನ್ನು ಬೆಳ್ತಂಗಡಿ ತಾಲೂಕುಗಳು ಈ ಬೆಳೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರದೇಶಗಲಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸುತ್ತಿದ್ದು ಈ ಎಲ್ಲಾ ದೃಷ್ಟಿಯಲ್ಲಿ ಈ ತಾಲೂಕುಗಳ ಮತ್ತು ಜಿಲ್ಲೆಯ ಅಭಿವೃದ್ದಿ ವಿಚಾರಗಳಲ್ಲಿ ಈ ಬೆಳೆಯ ಪಾತ್ರ ಹಿರಿದಾಗಿದೆ.
ವ್ಯವಸಾಯೋತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಹಿವಾಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪಾತ್ರ:
ಈ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯಾಪ್ತಿಯಲ್ಲಿ ಬರುವ ವಹಿವಾಟುಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪಾತ್ರ ಮಹತ್ತರವಾದದ್ದು. ಅಂಕಿ ಅಂಶದ ಆಧಾರವನ್ನು ನಾವಿಲ್ಲಿ ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಂಡಲ್ಲಿ, ಈ ವಹಿವಾಟುಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪಾಲು ಶೇಕಡಾ ೮೦ಕ್ಕಿಂತಲೂ ಮೇಲಾಗಿದೆ. ಅಂದರೆ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಕೃಷಿ ಉತ್ಪನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿಯು ನಡೆಸುತ್ತಿರುವ ಒಟ್ಟಾರೆ ವಹಿವಾಟುಗಳ ಶೇಕಡಾ ೮೦ ಕೂಡಾ ಅಡಿಕೆಯ ವಹಿವಾಟಿನಿಂದಲೇ ಕೂಡಿದ್ದು, ಈ ಒಂದು ವಿಚಾರವು ಸ್ಪಷ್ಟವಾಗಿ ತಿಳಿಸುವುದೇನೆಂದರೆ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಆರ್ಥಿಕಾಭಿವೃದ್ಧಿಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪಾತ್ರ ಹಿರಿದಾಗಿದೆ ಎಂಬುದು.
ಶಿಕ್ಷಣ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ದಿ :
ಜಿಲ್ಲೆಯಲ್ಲಿರುವ ಹೆಚ್ಚಿನ ಶಿಕ್ಷಣ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಬೆಳವಣಿಗೆಗೆ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಕೊಡುಗೆ ಅಪಾರ. ಈ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಲ್ಲಿರುವ ಹೆಚ್ಚಿನ ಸಂಖ್ಯೆಯ ವಿದ್ಯಾರ್ಥಿಗಳಾಗಲಿ, ಅಧ್ಯಾಪಕರಾಗಲಿ ಒಂದಲ್ಲ ಒಂದು ರೀತಿಯಿಂದ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯಮೂಲದವರಾಗಿದ್ದು ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಈ ಬೆಳೆಗೆ ಬರುವ ಯಾವುದೇ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಈ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಯಾ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನ್ನು ಏರುಪೇರು ಮಾಡಬಲ್ಲದಾಗಿದೆ.
ಉದ್ಯೋಗ ಕ್ಷೇತ್ರ :
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯಿಂದಾಗಿ ಇಂದು ನಮ್ಮ ಜಿಲ್ಲೆಯಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದ ಉದ್ಯೋಗಾವಕಾಶಗಳು ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷ ಹಾಗೂ ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ನಿರ್ಮಾಣಗೊಂಡಿದ್ದು ಈ ಬೆಳೆಗೆ ಯಾವುದೇ ತೊಂದರೆ ಬಂದಲ್ಲಿ ಅದು ಉದ್ಯೋಗ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಕೊಡಲಿಯೇಟನ್ನು ಕೊಡಬಹುದಾಗಿದೆ.
ಈ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳಲ್ಲದೆ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಇತರೇ ವ್ಯಾಪಾರಗಳು, ಸಾರಿಗೆ ಇತ್ಯಾದಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಮತ್ತು ಬೆಳವಣಿಗೆಯಲ್ಲಿ ಈ ಬೆಳೆಯ ಪಾತ್ರ ಎಷ್ಟೆಂದರೂ ಸಾಲದು. ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಈ ಬೆಳೆಯ, ಬೆಳೆಗಾರರ ಬಗ್ಗೆ ನಮ್ಮಲ್ಲೀಗ ಒಂದು ದೂರ ದೃಷ್ಟಿಯ ಯೋಜನೆಯ ತಯಾರಿಕೆ ಆಗಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಕೆಳಗೆ ಸೂಚಿಸಿದ ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳನ್ನು ಸರಕಾರ ಈಗಿಂದಿಗಲೇ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ತರಬೇಕಾದ ಅಗತ್ಯವಿದೆ. ಅವುಗಳೆಂದರೆ:
(೧) ಪ್ರಕೃತ ಸಂಭವಿಸಿರುವ ಕೊಳೆ ರೋಗದಿಂದಾದ ನಷ್ಟವನ್ನು ಸರಕಾರವು ಸಂಬಂಧಪಟ್ಟ ವಿಭಾಗಗಳ ಅಧಿಕಾರಗಳ ಮೂಲಕ ಸರಿಯಾಗಿ ಅಂದಾಜಿಸಿ, ತಕ್ಷಣ ಪರಿಹಾರಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲೇ ಬೇಕು. ಈ ಬೆಳೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವವರು ಹೆಚ್ಚಿನವರು ಸಣ್ಣ ರೈತರೇ ಆಗಿರುವುದರಿಂದ ಅವರ ಜೀವನ ಮಟ್ಟ ಕುಸಿಯದಂತೆ ನೋಡಿಕೊಳ್ಳಲು ಈ ಕ್ರಮವನ್ನು ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸರಕಾರವು ದೀರ್ಘಕಾಲಿನ ಬಡ್ಡಿ ರಹಿತ ಸಾಲ, ಕಡಿಮೆ ಬೆಲೆಗೆ ರಸಗೊಬ್ಬರದ ಪೂರೈಕೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ರೈತರಿಗೆ ಒದಗಿಸಬೇಕು.
(೨) ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗೆ ವಿಮಾ ಯೋಜನೆಯನ್ನು ಒದಗಿಸುವುದು.
(೩) ಈಗಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘವನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ಪ್ರಬಲಗೊಳಿಸುವುದು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಈ ಸಂಘವು ಪ್ರತಿಯೊಂದು ಗ್ರಾಮದಿಂದಲೂ ಒಬ್ಬ ಪ್ರತಿನಿಧಿಯನ್ನು ಆರಿಸಿ ಕಾಲಕ್ಕೆ ಆಯಾಯ ಗ್ರಾಮದ ಕುಂದು ಕೊರತೆಗಳನ್ನು (ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ, ಬೆಳೆಗಾರರ) ನೀಗಿಸಲು ಶ್ರಮಿಸಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಈ ಸಂಘ ತನ್ನ ಆರ್ಥಿಕ ಬಲವನ್ನು ವೃದ್ಧಿಸಬೇಕು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅದು ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬ ಬೆಳೆಗಾರನಿಂದಲೂ ಆತನ ಆರ್ಥಿಕತೆಗೆ ಅನುಗುಣವಾಗಿ ಒಂದು ನಿರ್ದಿಷ್ಟ ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ಸಂಗ್ರಹಿಸಿ ಅದನ್ನು ಆಪತ್ಕಾಲೀನ ಬಂಡವಾಳವೆಂದು ತನ್ನಲ್ಲಿಟ್ಟುಕೊಂಡು, ಸಮಯವೊದಗಿ ಬಂದಾಗ ಉಪಯೋಗವು ಅದರ ವಿನಿಯೋಗ ಮಾಡಬೇಕು. ಈ ವಿನಿಯೋಗವು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಮಸ್ಯೆಯನ್ನು ಸರಕಾರದ ಮುಂದೆ ಪ್ರತಿನಿಧಿಸಲು, ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಇತ್ಯಾದಿ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳಾಗಿರಬೇಕು. ಅಲ್ಲದೆ ಈ ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ಕಷ್ಟಕ್ಕೊಳಗಾಗಿರುವ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಸಾಲವನ್ನೊದಗಿಸಲು ಉಪಯೋಗಿಸಬಹುದಾಗಿದೆ.
(೪) ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದಲೇ ಸ್ಥಾಪಿಸಿ ಕಾರ್ಯನಿಭಾಯಿಸುತ್ತಿರುವ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಈ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದ ಸಂಗ್ರಹಿಸಿರುವ ಶೇರು ಬಂಡವಾಳದ ಆಧಾರದ ಮೇಲೆ ಯಾ ಅವರ ವಹಿವಾಟುಗಳ ಆಧಾರದ ಮೇಲೆ ಕಾಲಕ್ಕೆ ತಕ್ಕಂತೆ ರೈತರ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಸಹಾಯ ಹಸ್ತವನ್ನು ಚಾಚಬೇಕು.
(೫) ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವ ಪ್ರತಿ ಗ್ರಾಮ ಗ್ರಾಮಗಳಲ್ಲೂ ಈ ಬೆಳೆಗಾರರ ಪ್ರಬಲ ಸಂಘಟನೆ ನಮ್ಮಲ್ಲೀಗ ಆಗಬೇಕಾದ ಅಗತ್ಯವಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯಾದಲ್ಲಿ ಈ ಸಂಘಟನಾ ಶಕ್ತಿಯು ಬೆಳೆಗಾರರ ಯಾವುದೇ ಸಮಸ್ಯೆಗಳನ್ನು ಪರಿಹರಿಸಬಹುದಾಗಿದೆ.
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ಈ ತನಕ ಕಂಡು ಬಂದ ಸಂಗತಿಯೆಂದರೆ “ಸಂಕಟ ಬಂದಾಗ ವೆಂಕಟರಮಣ” ಉದಾ: ೧೯೭೦ರ ದಶಕದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ಕೆಳಬಂದಾಗ ಕಂಗಾಲಾದ ರೈತರು ಹಾಗೂ ಹೀಗೂ ಮಾಡಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ರಚಿಸಿದರು. ಇದೀಗ ಕೊಳೆ ರೋಗವು ಉಲ್ಪಣಿಸಿರುವುದರಿಂದ ಇನ್ನೇನು ಎಂಬಂತಾಗಿದೆ. ಇದಕ್ಕೆಲ್ಲ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಶಾಶ್ವತ ಪರಿಹಾರ ಈ ಬೆಳೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಕಂಡುಕೊಳ್ಳದಿರುವುದು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದಲೇ ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಅವೆಷ್ಟೋ ಸಂಶೋಧನೆಗಳು ಆಗಿದ್ದರೂ ಈ ತನಕವೂ ಅವಾವುದೂ ಶಾಶ್ವತ ಪರಿಹಾರ ಒದಗಿಸದೇ ಇರುವುದು. ಈ ಬೆಳೆಯ ಬೆಳೆಗಾರರ ದುರದೃಷ್ಟ; ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರನಿಗಿಂದು ರೋಗಗಳನ್ನು ಎದುರಿಸಬಲ್ಲ, ಮಳೆಗಾಲದಲ್ಲಿ ಮರಕ್ಕೆ ಏರದೆ ಕೆಳಗಿನಿಂದಲೇ ಔಷಧಿ ಸಿಂಪಡಿಸಬಲ್ಲ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳಾಗಬೇಕು. ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯುಳಿಯಬಲ್ಲದು. ಇಲ್ಲವಾದಲ್ಲಿ ಆಫ್ರೀಕಾ ದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಇಂದು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವಂತೆ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ವಾಣಿಜ್ಯ ಬೆಳೆಗಳ ನಾಶವಾಗಿ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯೇ ಆಗದಿರಬಹುದು. ಮುಂದೊಂದು ದಿನ ಈ ಬೆಳೆಯು ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ನಶಿಸಬಹುದು ಮತ್ತು ಈಗ ಈ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ಕಡಿಮೆ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸುತ್ತಿರುವ ಇಂಡೋನೇಶಿಯಾ, ಶ್ರೀಲಂಕಾ, ಬರ್ಮಾ ಮತ್ತಿತರು ರಾಷ್ಟ್ರಗಳು ತಮ್ಮ ಸಾರ್ವಭೌಮತ್ವವನ್ನು ಮೆರೆಸಬಹುದು. ಆದ್ದರಿಂದ ರಾಷ್ಟ್ರದ, ರಾಜ್ಯದ ಆರ್ಥಿಕಾಭಿವೃದ್ಧಿ ಮತ್ತು ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಜಿಲ್ಲೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಮತ್ತು ಬೆಳೆವಣಿಗೆಯ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಈ ಬೆಳೆಯ ಸಮಸ್ಯೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಚರ್ಚಿಸಿ ಅದಕ್ಕೊಂದು ಯೋಗ್ಯ ಪರಿಹಾರವನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಅಗತ್ಯ ನಮಗೀಗ ಇದೆ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೬
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಯಾರಿಂದ ಸಾಧ್ಯ? – ಹೊಸದಿಗಂತ ೧೯–೦೧–೨೦೦೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದಲೆ ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರಗಳ ಬೆಂಬಲದೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರೊಡಗೂಡಿ ಸ್ಥಾಪಿಸಲ್ಪಟ್ಟ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆ ಕಳೆದ ೨೭ವರ್ಷಗಳ ಕಾರ್ಯಪ್ರವೃತ್ತಿಯಲ್ಲಿ ಅದೆಷ್ಟೋ ಏಳು ಬೀಳುಗಳನ್ನು ಕಂಡಿದ್ದರೂ , ಅವುಗಳನ್ನು ಲೆಕ್ಕಿಸದೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸುತಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ತನ್ನ ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಸಂಖ್ಯೆಯನ್ನು ವೃದ್ಧಿಸಿ ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದ ಖರೀದಿಯನ್ನು ಮತ್ತು ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಏರುತ್ತಿದ್ದು, ಇದಿಂದು ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿಡಲು ಏಕಾಂಗಿಯಾಗಿ ಹೋರಾಡುತ್ತಿದೆ. ಕಳೆದ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಾದ ಏರಿಕೆ ಮತ್ತು ಆ ಬಳಿಕ ಕಂಡು ಬಂದ ದಿಢೀರ್ ಕಸಿತ ಅಡಿಕೆ ಸಮುದಾಯವನ್ನಲ್ಲದೆ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವನ್ನು ಕಂಗಾಲಾಗಿಸಿದೆ. ಇಷ್ಟಕ್ಕೆಲ್ಲ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಆಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಿಂದು ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಹತೋಟಿಗೊಳಪಟ್ಟಿರುವುದು. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಹೊಡೆತವನ್ನು ನೀಡಬಹಿದಾಗಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ, ಅಡಿಕೆ ಬೇಳೆಗಾರ ಸಮೂಹ ಮತ್ತು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆಯಿಂದು ಎದ್ದು ಕಾಣುತ್ತಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ  ಬೆಳೆಗಾರರು ಮತ್ತು ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದು ಏನು ಮಾಡಬೇಂದು ಚಿಂತಿಸಿ ಮುಂದಿನ ಹೆಜ್ಜೆಯನ್ನಿಡಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಬೆಳೆಗಾರರ ಪಾತ್ರವೇನು?
೭೦ರ ದಶಕದ ಆರಂಭದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ನೆಲಕಚ್ಚಿದಾಗ ದೃತಿಗೆಟ್ಟ ಬೆಳೆಗಾರರು ಒಗ್ಗೂಡಿ ತಮ್ಮ ಹಿತ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಿ ಮುಂದಿನ ಕಲವು ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅದರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಿದ್ದರೂ, ೧೯೯೦ರ ದಶಕದಿಂದೀಚೆಗೆ ಸಂಸ್ಥೆಯತ್ತ ತಮ್ಮ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳತ್ತಿರುವ ಪ್ರಮಾಣ ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರೊಂದಿಗೆ ಆಗುತ್ತಿರುವ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಕುಸಿಯುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಒಳಗುಟ್ಟನ್ನು ಅರಿಯ ತೊಡಗಿದ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರೀಗ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತಮ್ಮೆಡೆಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಆಕರ್ಷಿಸಲು ಬೆಲೆಯನ್ನಿಂದು ಅವರ ಹಿತಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಏರುಪೇರು ಮಾಡುತ್ತಿದ್ದು ಇದರಿಂದಾಗಿ ಒಂದೆಡೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸೋಲು ಮತ್ತೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ತಾವೇ ಕಟ್ಟಿದ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಸೋಲಿಗೂ ದಾರಿಯಾಗುತ್ತದೆ. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಇನ್ನು ಮುಂದುವರಿದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಮೂಹಕ್ಕೆ ಮುಂದೆ ಬರಲಿರುವ ದಿನಗಳು ಇನ್ನಷ್ಟು ಕಠಿಣವಾಗಬಹುದಲ್ಲದೆ, ತಾವೇ ಕಟ್ಟಿದ ಮನೆ ತಮ್ಮ ವಾಸಕ್ಕೆ ಯಾ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೆ ಇಲ್ಲದಾಗಬಹುದು. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಆಗಬಾರದು, ಇದು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ, ಅದರ ಬೆಳೆವಣಿಗೆ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಖಂಡಿತವಾಗಿಯೂ ಮಾರಕವಾಗಿ ಪರಿಣಮಿಸಬಲ್ಲದು.
ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ತಾವೇ  ಕಟ್ಟಿ ಬೆಳೆಸಿದ, ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಆರ್ಥಿಕವಾಗಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಬಲಪಡಿಸಬೇಕು. ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಕೊನೆಪಕ್ಷ ಕಾಸರಗೋಡು, ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಉಡಪಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣವನ್ನಾದರೂ ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಖರೀದಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ವಾತಾವರಣವನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹವಿಂದು ಸೃಷ್ಟಿಸಬೇಕು. ಅಲ್ಲದೆ ಮುಂದೆ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ರಾಷ್ಟ್ರದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಒಟ್ಟು ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಶೇಕಡಾ ೪೦ ರಿಂದ ೫೦ರಷ್ಟಾದರೂ ಖರೀದಿಸುವ ಮಟ್ಟಕ್ಕೆ ಏರುವಂತಾಗಲು ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕೈಗೂಡಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರನು ತನ್ನಿಂದ ಸಾಧ್ಯವಿರುವ ಮಟ್ಟಿಗೆ ಗರಿಷ್ಟ ಪ್ರಮಾಣದ ಶೇರು ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ಖರೀದಿಸಿ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸುದೃಢಗೊಳಿಸಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ನಮ್ಮ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯಾದರೂ ತಮ್ಮ ವ್ಯವಹಾರಗಳನ್ನು ತಮ್ಮದೇ ಸಂಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಎಂಬ ದೃಢ ನಿಲುವನ್ನು ಹೊಂದಬೇಕು.
ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದೇನಾಗಬೇಕು?
ಬೆಳೆಗಾರರ ವ್ಯವಹಾಗಳನ್ನೆ ನಂಬಿರುವ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವಿಂದು ತನ್ನ ಅರ್ಥಿಕ ಸ್ತಿತಿಯನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ದೃಢಗೊಳಿಸಲು ಅಗತ್ಯ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಹಾಕಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನಡೆಗೆ ಆಕರ್ಷಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕಾರ್ಯ ರೂಪಕ್ಕೆ ತರಲು ಹಿಂಜರಿಯಬಾರದು.ಅಲ್ಲದೆ ಪ್ರಕೃತ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನದಲ್ಲಿರುವ ಲೋಪದೋಷಗಳನ್ನು ದಕ್ಷ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ನಿವಾರಿಸಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯಪಟ್ಟಿಯಲ್ಲಿರುವ ಉದ್ದೇಶಗಳ ಈಡೇರುವಿಕೆಗಿರುವ ಎಡರು ತೊಡರುಗಳನ್ನು ತನ್ನ ಸದಸ್ಯರಿಗೆ ಮನವರಿಕೆ ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟು, ಇವುಗಳ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನಗಳಿಗೆ ಮತ್ತು ಅನುಷ್ಠಾನಕ್ಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದೇನಾಗಬೇಕು ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ತಿಳಿವಳಿಕೆಯನ್ನಿತ್ತು ಅವರ ಮನ ಒಲಿಸಬೇಕಾದಿದೆ. ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವು ದೃತಿಗೆಟ್ಟಿರುವ ಹಿನ್ನಲೆಯಲ್ಲಿ ಇದರ ಪರಿಹಾರಕ್ಕಾಗಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನಡೆಗೆ ಸೆಳೆಯಬಲ್ಲ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಶೀಘ್ರವಾಗಿ ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇಲ್ಲವಾದಲ್ಲಿ ಖಾಸಗೀ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆಗೆ ಕ್ಷಣಿಕ ಸುಖವನ್ನು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗಿತ್ತು, ಅವರನ್ನು ತಮ್ಮೆಡೆಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸೆಳೆದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಪ್ರಕೃತ ಒದಗಿಬಂದ ಸಮಸ್ಯೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಪರಿಪೂರ್ಣ ರೀತಿಯ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಒದಗಿಸಲು ಸಂಸ್ಥೆಯ ನಿರ್ದೇಶಕರುಗಳು ತಮ್ಮ ಖರೀದಿ ಕೇಂದಗಳಿರುವಲ್ಲೆಲ್ಲ ಸಮಾವೇಶಗಳನ್ನೇರ್ಪಡಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು ಆಗಿಂದ್ದಾಗೆ ಜರಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನೆಡೆಗೆ ಸೆಳೆದುಕೊಂಡು ತನ್ನ ಸ್ಥಿತಿಯನ್ನು ಉತ್ತಮ ಪಡಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಾತಾವರಣಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬದಲಾಗಬೇಕು. ಇಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಬಳಕೆದಾರರು ಬಯಸುವುದು ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನೇ ಹೊರತು ಮೂಲ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನಲ್ಲ. ಆದ್ದರಿಂದ ಸಂಸ್ಥೆಯೂ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಿ ಅಗತ್ಯ ಪ್ರಚಾರಗಳೊಂದಿಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಪರಿಪೂರ್ಣ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಪ್ರವೇಶಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ಆಲೋಚನೆಗಳನ್ನು ಕೈಬಿಟ್ಟು ಆಧುನಿಕ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ, ಬೆಳೆಗಾರರ, ಬಳಕೆದಾರರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಹೆಜ್ಚೆ ಇಟ್ಟಲ್ಲಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಮತ್ತು ಬೆಳವಣಿಗೆಯೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹವು ಉದ್ದಾರವಾಗಬಹುದು. ಇವೆಲ್ಲದರೊಂದಿಗೆ ಪ್ರಕೃತ ಖಾಸಗೀ ವ್ಯಪಾರಸ್ಥರು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ಭವಿಷ್ಯದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಯಾ ಮುಂದಿನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಂತೆ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯಾದರೂ ಇದೇ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಳಿಯುವ ಸಿದ್ಧತೆಯನ್ನು ಮಾಡಿಕೊಂಡಲ್ಲಿ ಅಡಕೆಗೆ ದೊರಕಬಹುದಾದ ಧಾರಣೆ ಯೋಗ್ಯಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಆದಾಯವನ್ನು ಗಳಿಸಿಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೬
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಯಾರಿಂದ ಸಾಧ್ಯ? – ಹೊಸದಿಗಂತ ೧೯–೦೧–೨೦೦೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದಲೆ ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರಗಳ ಬೆಂಬಲದೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರೊಡಗೂಡಿ ಸ್ಥಾಪಿಸಲ್ಪಟ್ಟ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆ ಕಳೆದ ೨೭ವರ್ಷಗಳ ಕಾರ್ಯಪ್ರವೃತ್ತಿಯಲ್ಲಿ ಅದೆಷ್ಟೋ ಏಳು ಬೀಳುಗಳನ್ನು ಕಂಡಿದ್ದರೂ , ಅವುಗಳನ್ನು ಲೆಕ್ಕಿಸದೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸುತಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ತನ್ನ ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಸಂಖ್ಯೆಯನ್ನು ವೃದ್ಧಿಸಿ ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದ ಖರೀದಿಯನ್ನು ಮತ್ತು ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಏರುತ್ತಿದ್ದು, ಇದಿಂದು ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿಡಲು ಏಕಾಂಗಿಯಾಗಿ ಹೋರಾಡುತ್ತಿದೆ. ಕಳೆದ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಾದ ಏರಿಕೆ ಮತ್ತು ಆ ಬಳಿಕ ಕಂಡು ಬಂದ ದಿಢೀರ್ ಕಸಿತ ಅಡಿಕೆ ಸಮುದಾಯವನ್ನಲ್ಲದೆ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವನ್ನು ಕಂಗಾಲಾಗಿಸಿದೆ. ಇಷ್ಟಕ್ಕೆಲ್ಲ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಆಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಿಂದು ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಹತೋಟಿಗೊಳಪಟ್ಟಿರುವುದು. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಹೊಡೆತವನ್ನು ನೀಡಬಹಿದಾಗಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ, ಅಡಿಕೆ ಬೇಳೆಗಾರ ಸಮೂಹ ಮತ್ತು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆಯಿಂದು ಎದ್ದು ಕಾಣುತ್ತಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ  ಬೆಳೆಗಾರರು ಮತ್ತು ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದು ಏನು ಮಾಡಬೇಂದು ಚಿಂತಿಸಿ ಮುಂದಿನ ಹೆಜ್ಜೆಯನ್ನಿಡಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಬೆಳೆಗಾರರ ಪಾತ್ರವೇನು?
೭೦ರ ದಶಕದ ಆರಂಭದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ನೆಲಕಚ್ಚಿದಾಗ ದೃತಿಗೆಟ್ಟ ಬೆಳೆಗಾರರು ಒಗ್ಗೂಡಿ ತಮ್ಮ ಹಿತ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಿ ಮುಂದಿನ ಕಲವು ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅದರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಿದ್ದರೂ, ೧೯೯೦ರ ದಶಕದಿಂದೀಚೆಗೆ ಸಂಸ್ಥೆಯತ್ತ ತಮ್ಮ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳತ್ತಿರುವ ಪ್ರಮಾಣ ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರೊಂದಿಗೆ ಆಗುತ್ತಿರುವ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಕುಸಿಯುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಒಳಗುಟ್ಟನ್ನು ಅರಿಯ ತೊಡಗಿದ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರೀಗ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತಮ್ಮೆಡೆಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಆಕರ್ಷಿಸಲು ಬೆಲೆಯನ್ನಿಂದು ಅವರ ಹಿತಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಏರುಪೇರು ಮಾಡುತ್ತಿದ್ದು ಇದರಿಂದಾಗಿ ಒಂದೆಡೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸೋಲು ಮತ್ತೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ತಾವೇ ಕಟ್ಟಿದ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಸೋಲಿಗೂ ದಾರಿಯಾಗುತ್ತದೆ. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಇನ್ನು ಮುಂದುವರಿದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಮೂಹಕ್ಕೆ ಮುಂದೆ ಬರಲಿರುವ ದಿನಗಳು ಇನ್ನಷ್ಟು ಕಠಿಣವಾಗಬಹುದಲ್ಲದೆ, ತಾವೇ ಕಟ್ಟಿದ ಮನೆ ತಮ್ಮ ವಾಸಕ್ಕೆ ಯಾ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೆ ಇಲ್ಲದಾಗಬಹುದು. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಆಗಬಾರದು, ಇದು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ, ಅದರ ಬೆಳೆವಣಿಗೆ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಖಂಡಿತವಾಗಿಯೂ ಮಾರಕವಾಗಿ ಪರಿಣಮಿಸಬಲ್ಲದು.
ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ತಾವೇ  ಕಟ್ಟಿ ಬೆಳೆಸಿದ, ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಆರ್ಥಿಕವಾಗಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಬಲಪಡಿಸಬೇಕು. ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಕೊನೆಪಕ್ಷ ಕಾಸರಗೋಡು, ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಉಡಪಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣವನ್ನಾದರೂ ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಖರೀದಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ವಾತಾವರಣವನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹವಿಂದು ಸೃಷ್ಟಿಸಬೇಕು. ಅಲ್ಲದೆ ಮುಂದೆ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ರಾಷ್ಟ್ರದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಒಟ್ಟು ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಶೇಕಡಾ ೪೦ ರಿಂದ ೫೦ರಷ್ಟಾದರೂ ಖರೀದಿಸುವ ಮಟ್ಟಕ್ಕೆ ಏರುವಂತಾಗಲು ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕೈಗೂಡಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರನು ತನ್ನಿಂದ ಸಾಧ್ಯವಿರುವ ಮಟ್ಟಿಗೆ ಗರಿಷ್ಟ ಪ್ರಮಾಣದ ಶೇರು ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ಖರೀದಿಸಿ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸುದೃಢಗೊಳಿಸಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ನಮ್ಮ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯಾದರೂ ತಮ್ಮ ವ್ಯವಹಾರಗಳನ್ನು ತಮ್ಮದೇ ಸಂಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಎಂಬ ದೃಢ ನಿಲುವನ್ನು ಹೊಂದಬೇಕು.
ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದೇನಾಗಬೇಕು?
ಬೆಳೆಗಾರರ ವ್ಯವಹಾಗಳನ್ನೆ ನಂಬಿರುವ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವಿಂದು ತನ್ನ ಅರ್ಥಿಕ ಸ್ತಿತಿಯನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ದೃಢಗೊಳಿಸಲು ಅಗತ್ಯ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಹಾಕಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನಡೆಗೆ ಆಕರ್ಷಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕಾರ್ಯ ರೂಪಕ್ಕೆ ತರಲು ಹಿಂಜರಿಯಬಾರದು.ಅಲ್ಲದೆ ಪ್ರಕೃತ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನದಲ್ಲಿರುವ ಲೋಪದೋಷಗಳನ್ನು ದಕ್ಷ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ನಿವಾರಿಸಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯಪಟ್ಟಿಯಲ್ಲಿರುವ ಉದ್ದೇಶಗಳ ಈಡೇರುವಿಕೆಗಿರುವ ಎಡರು ತೊಡರುಗಳನ್ನು ತನ್ನ ಸದಸ್ಯರಿಗೆ ಮನವರಿಕೆ ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟು, ಇವುಗಳ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನಗಳಿಗೆ ಮತ್ತು ಅನುಷ್ಠಾನಕ್ಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದೇನಾಗಬೇಕು ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ತಿಳಿವಳಿಕೆಯನ್ನಿತ್ತು ಅವರ ಮನ ಒಲಿಸಬೇಕಾದಿದೆ. ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವು ದೃತಿಗೆಟ್ಟಿರುವ ಹಿನ್ನಲೆಯಲ್ಲಿ ಇದರ ಪರಿಹಾರಕ್ಕಾಗಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನಡೆಗೆ ಸೆಳೆಯಬಲ್ಲ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಶೀಘ್ರವಾಗಿ ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇಲ್ಲವಾದಲ್ಲಿ ಖಾಸಗೀ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆಗೆ ಕ್ಷಣಿಕ ಸುಖವನ್ನು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗಿತ್ತು, ಅವರನ್ನು ತಮ್ಮೆಡೆಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸೆಳೆದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಪ್ರಕೃತ ಒದಗಿಬಂದ ಸಮಸ್ಯೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಪರಿಪೂರ್ಣ ರೀತಿಯ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಒದಗಿಸಲು ಸಂಸ್ಥೆಯ ನಿರ್ದೇಶಕರುಗಳು ತಮ್ಮ ಖರೀದಿ ಕೇಂದಗಳಿರುವಲ್ಲೆಲ್ಲ ಸಮಾವೇಶಗಳನ್ನೇರ್ಪಡಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು ಆಗಿಂದ್ದಾಗೆ ಜರಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನೆಡೆಗೆ ಸೆಳೆದುಕೊಂಡು ತನ್ನ ಸ್ಥಿತಿಯನ್ನು ಉತ್ತಮ ಪಡಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಾತಾವರಣಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬದಲಾಗಬೇಕು. ಇಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಬಳಕೆದಾರರು ಬಯಸುವುದು ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನೇ ಹೊರತು ಮೂಲ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನಲ್ಲ. ಆದ್ದರಿಂದ ಸಂಸ್ಥೆಯೂ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಿ ಅಗತ್ಯ ಪ್ರಚಾರಗಳೊಂದಿಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಪರಿಪೂರ್ಣ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಪ್ರವೇಶಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ಆಲೋಚನೆಗಳನ್ನು ಕೈಬಿಟ್ಟು ಆಧುನಿಕ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ, ಬೆಳೆಗಾರರ, ಬಳಕೆದಾರರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಹೆಜ್ಚೆ ಇಟ್ಟಲ್ಲಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಮತ್ತು ಬೆಳವಣಿಗೆಯೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹವು ಉದ್ದಾರವಾಗಬಹುದು. ಇವೆಲ್ಲದರೊಂದಿಗೆ ಪ್ರಕೃತ ಖಾಸಗೀ ವ್ಯಪಾರಸ್ಥರು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ಭವಿಷ್ಯದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಯಾ ಮುಂದಿನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಂತೆ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯಾದರೂ ಇದೇ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಳಿಯುವ ಸಿದ್ಧತೆಯನ್ನು ಮಾಡಿಕೊಂಡಲ್ಲಿ ಅಡಕೆಗೆ ದೊರಕಬಹುದಾದ ಧಾರಣೆ ಯೋಗ್ಯಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಆದಾಯವನ್ನು ಗಳಿಸಿಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೬
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಯಾರಿಂದ ಸಾಧ್ಯ? – ಹೊಸದಿಗಂತ ೧೯–೦೧–೨೦೦೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದಲೆ ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರಗಳ ಬೆಂಬಲದೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರೊಡಗೂಡಿ ಸ್ಥಾಪಿಸಲ್ಪಟ್ಟ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆ ಕಳೆದ ೨೭ವರ್ಷಗಳ ಕಾರ್ಯಪ್ರವೃತ್ತಿಯಲ್ಲಿ ಅದೆಷ್ಟೋ ಏಳು ಬೀಳುಗಳನ್ನು ಕಂಡಿದ್ದರೂ , ಅವುಗಳನ್ನು ಲೆಕ್ಕಿಸದೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸುತಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ತನ್ನ ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಸಂಖ್ಯೆಯನ್ನು ವೃದ್ಧಿಸಿ ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದ ಖರೀದಿಯನ್ನು ಮತ್ತು ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಏರುತ್ತಿದ್ದು, ಇದಿಂದು ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿಡಲು ಏಕಾಂಗಿಯಾಗಿ ಹೋರಾಡುತ್ತಿದೆ. ಕಳೆದ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಾದ ಏರಿಕೆ ಮತ್ತು ಆ ಬಳಿಕ ಕಂಡು ಬಂದ ದಿಢೀರ್ ಕಸಿತ ಅಡಿಕೆ ಸಮುದಾಯವನ್ನಲ್ಲದೆ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವನ್ನು ಕಂಗಾಲಾಗಿಸಿದೆ. ಇಷ್ಟಕ್ಕೆಲ್ಲ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಆಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಿಂದು ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಹತೋಟಿಗೊಳಪಟ್ಟಿರುವುದು. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಹೊಡೆತವನ್ನು ನೀಡಬಹಿದಾಗಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ, ಅಡಿಕೆ ಬೇಳೆಗಾರ ಸಮೂಹ ಮತ್ತು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆಯಿಂದು ಎದ್ದು ಕಾಣುತ್ತಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ  ಬೆಳೆಗಾರರು ಮತ್ತು ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದು ಏನು ಮಾಡಬೇಂದು ಚಿಂತಿಸಿ ಮುಂದಿನ ಹೆಜ್ಜೆಯನ್ನಿಡಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಬೆಳೆಗಾರರ ಪಾತ್ರವೇನು?
೭೦ರ ದಶಕದ ಆರಂಭದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ನೆಲಕಚ್ಚಿದಾಗ ದೃತಿಗೆಟ್ಟ ಬೆಳೆಗಾರರು ಒಗ್ಗೂಡಿ ತಮ್ಮ ಹಿತ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಿ ಮುಂದಿನ ಕಲವು ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅದರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಿದ್ದರೂ, ೧೯೯೦ರ ದಶಕದಿಂದೀಚೆಗೆ ಸಂಸ್ಥೆಯತ್ತ ತಮ್ಮ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳತ್ತಿರುವ ಪ್ರಮಾಣ ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರೊಂದಿಗೆ ಆಗುತ್ತಿರುವ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಕುಸಿಯುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಒಳಗುಟ್ಟನ್ನು ಅರಿಯ ತೊಡಗಿದ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರೀಗ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತಮ್ಮೆಡೆಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಆಕರ್ಷಿಸಲು ಬೆಲೆಯನ್ನಿಂದು ಅವರ ಹಿತಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಏರುಪೇರು ಮಾಡುತ್ತಿದ್ದು ಇದರಿಂದಾಗಿ ಒಂದೆಡೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸೋಲು ಮತ್ತೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ತಾವೇ ಕಟ್ಟಿದ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಸೋಲಿಗೂ ದಾರಿಯಾಗುತ್ತದೆ. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಇನ್ನು ಮುಂದುವರಿದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಮೂಹಕ್ಕೆ ಮುಂದೆ ಬರಲಿರುವ ದಿನಗಳು ಇನ್ನಷ್ಟು ಕಠಿಣವಾಗಬಹುದಲ್ಲದೆ, ತಾವೇ ಕಟ್ಟಿದ ಮನೆ ತಮ್ಮ ವಾಸಕ್ಕೆ ಯಾ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೆ ಇಲ್ಲದಾಗಬಹುದು. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಆಗಬಾರದು, ಇದು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ, ಅದರ ಬೆಳೆವಣಿಗೆ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಖಂಡಿತವಾಗಿಯೂ ಮಾರಕವಾಗಿ ಪರಿಣಮಿಸಬಲ್ಲದು.
ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ತಾವೇ  ಕಟ್ಟಿ ಬೆಳೆಸಿದ, ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಆರ್ಥಿಕವಾಗಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಬಲಪಡಿಸಬೇಕು. ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಕೊನೆಪಕ್ಷ ಕಾಸರಗೋಡು, ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಉಡಪಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣವನ್ನಾದರೂ ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಖರೀದಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ವಾತಾವರಣವನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹವಿಂದು ಸೃಷ್ಟಿಸಬೇಕು. ಅಲ್ಲದೆ ಮುಂದೆ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ರಾಷ್ಟ್ರದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಒಟ್ಟು ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಶೇಕಡಾ ೪೦ ರಿಂದ ೫೦ರಷ್ಟಾದರೂ ಖರೀದಿಸುವ ಮಟ್ಟಕ್ಕೆ ಏರುವಂತಾಗಲು ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕೈಗೂಡಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರನು ತನ್ನಿಂದ ಸಾಧ್ಯವಿರುವ ಮಟ್ಟಿಗೆ ಗರಿಷ್ಟ ಪ್ರಮಾಣದ ಶೇರು ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ಖರೀದಿಸಿ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸುದೃಢಗೊಳಿಸಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ನಮ್ಮ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯಾದರೂ ತಮ್ಮ ವ್ಯವಹಾರಗಳನ್ನು ತಮ್ಮದೇ ಸಂಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಎಂಬ ದೃಢ ನಿಲುವನ್ನು ಹೊಂದಬೇಕು.
ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದೇನಾಗಬೇಕು?
ಬೆಳೆಗಾರರ ವ್ಯವಹಾಗಳನ್ನೆ ನಂಬಿರುವ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವಿಂದು ತನ್ನ ಅರ್ಥಿಕ ಸ್ತಿತಿಯನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ದೃಢಗೊಳಿಸಲು ಅಗತ್ಯ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಹಾಕಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನಡೆಗೆ ಆಕರ್ಷಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕಾರ್ಯ ರೂಪಕ್ಕೆ ತರಲು ಹಿಂಜರಿಯಬಾರದು.ಅಲ್ಲದೆ ಪ್ರಕೃತ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನದಲ್ಲಿರುವ ಲೋಪದೋಷಗಳನ್ನು ದಕ್ಷ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ನಿವಾರಿಸಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯಪಟ್ಟಿಯಲ್ಲಿರುವ ಉದ್ದೇಶಗಳ ಈಡೇರುವಿಕೆಗಿರುವ ಎಡರು ತೊಡರುಗಳನ್ನು ತನ್ನ ಸದಸ್ಯರಿಗೆ ಮನವರಿಕೆ ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟು, ಇವುಗಳ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನಗಳಿಗೆ ಮತ್ತು ಅನುಷ್ಠಾನಕ್ಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದೇನಾಗಬೇಕು ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ತಿಳಿವಳಿಕೆಯನ್ನಿತ್ತು ಅವರ ಮನ ಒಲಿಸಬೇಕಾದಿದೆ. ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವು ದೃತಿಗೆಟ್ಟಿರುವ ಹಿನ್ನಲೆಯಲ್ಲಿ ಇದರ ಪರಿಹಾರಕ್ಕಾಗಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನಡೆಗೆ ಸೆಳೆಯಬಲ್ಲ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಶೀಘ್ರವಾಗಿ ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇಲ್ಲವಾದಲ್ಲಿ ಖಾಸಗೀ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆಗೆ ಕ್ಷಣಿಕ ಸುಖವನ್ನು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗಿತ್ತು, ಅವರನ್ನು ತಮ್ಮೆಡೆಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸೆಳೆದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಪ್ರಕೃತ ಒದಗಿಬಂದ ಸಮಸ್ಯೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಪರಿಪೂರ್ಣ ರೀತಿಯ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಒದಗಿಸಲು ಸಂಸ್ಥೆಯ ನಿರ್ದೇಶಕರುಗಳು ತಮ್ಮ ಖರೀದಿ ಕೇಂದಗಳಿರುವಲ್ಲೆಲ್ಲ ಸಮಾವೇಶಗಳನ್ನೇರ್ಪಡಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು ಆಗಿಂದ್ದಾಗೆ ಜರಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನೆಡೆಗೆ ಸೆಳೆದುಕೊಂಡು ತನ್ನ ಸ್ಥಿತಿಯನ್ನು ಉತ್ತಮ ಪಡಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಾತಾವರಣಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬದಲಾಗಬೇಕು. ಇಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಬಳಕೆದಾರರು ಬಯಸುವುದು ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನೇ ಹೊರತು ಮೂಲ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನಲ್ಲ. ಆದ್ದರಿಂದ ಸಂಸ್ಥೆಯೂ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಿ ಅಗತ್ಯ ಪ್ರಚಾರಗಳೊಂದಿಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಪರಿಪೂರ್ಣ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಪ್ರವೇಶಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ಆಲೋಚನೆಗಳನ್ನು ಕೈಬಿಟ್ಟು ಆಧುನಿಕ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ, ಬೆಳೆಗಾರರ, ಬಳಕೆದಾರರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಹೆಜ್ಚೆ ಇಟ್ಟಲ್ಲಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಮತ್ತು ಬೆಳವಣಿಗೆಯೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹವು ಉದ್ದಾರವಾಗಬಹುದು. ಇವೆಲ್ಲದರೊಂದಿಗೆ ಪ್ರಕೃತ ಖಾಸಗೀ ವ್ಯಪಾರಸ್ಥರು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ಭವಿಷ್ಯದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಯಾ ಮುಂದಿನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಂತೆ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯಾದರೂ ಇದೇ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಳಿಯುವ ಸಿದ್ಧತೆಯನ್ನು ಮಾಡಿಕೊಂಡಲ್ಲಿ ಅಡಕೆಗೆ ದೊರಕಬಹುದಾದ ಧಾರಣೆ ಯೋಗ್ಯಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಆದಾಯವನ್ನು ಗಳಿಸಿಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೬
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಯಾರಿಂದ ಸಾಧ್ಯ? – ಹೊಸದಿಗಂತ ೧೯–೦೧–೨೦೦೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದಲೆ ಕೇರಳ ಮತ್ತು ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರಗಳ ಬೆಂಬಲದೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರೊಡಗೂಡಿ ಸ್ಥಾಪಿಸಲ್ಪಟ್ಟ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆ ಕಳೆದ ೨೭ವರ್ಷಗಳ ಕಾರ್ಯಪ್ರವೃತ್ತಿಯಲ್ಲಿ ಅದೆಷ್ಟೋ ಏಳು ಬೀಳುಗಳನ್ನು ಕಂಡಿದ್ದರೂ , ಅವುಗಳನ್ನು ಲೆಕ್ಕಿಸದೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸುತಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ತನ್ನ ಖರೀದಿ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಸಂಖ್ಯೆಯನ್ನು ವೃದ್ಧಿಸಿ ಅಧಿಕ ಪ್ರಮಾಣದ ಖರೀದಿಯನ್ನು ಮತ್ತು ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ವರ್ಷದಿಂದ ವರ್ಷಕ್ಕೆ ಏರುತ್ತಿದ್ದು, ಇದಿಂದು ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿಡಲು ಏಕಾಂಗಿಯಾಗಿ ಹೋರಾಡುತ್ತಿದೆ. ಕಳೆದ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಾದ ಏರಿಕೆ ಮತ್ತು ಆ ಬಳಿಕ ಕಂಡು ಬಂದ ದಿಢೀರ್ ಕಸಿತ ಅಡಿಕೆ ಸಮುದಾಯವನ್ನಲ್ಲದೆ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವನ್ನು ಕಂಗಾಲಾಗಿಸಿದೆ. ಇಷ್ಟಕ್ಕೆಲ್ಲ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ ಆಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಿಂದು ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಹತೋಟಿಗೊಳಪಟ್ಟಿರುವುದು. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಹೊಡೆತವನ್ನು ನೀಡಬಹಿದಾಗಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ, ಅಡಿಕೆ ಬೇಳೆಗಾರ ಸಮೂಹ ಮತ್ತು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆಯಿಂದು ಎದ್ದು ಕಾಣುತ್ತಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ  ಬೆಳೆಗಾರರು ಮತ್ತು ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದು ಏನು ಮಾಡಬೇಂದು ಚಿಂತಿಸಿ ಮುಂದಿನ ಹೆಜ್ಜೆಯನ್ನಿಡಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಬೆಳೆಗಾರರ ಪಾತ್ರವೇನು?
೭೦ರ ದಶಕದ ಆರಂಭದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ನೆಲಕಚ್ಚಿದಾಗ ದೃತಿಗೆಟ್ಟ ಬೆಳೆಗಾರರು ಒಗ್ಗೂಡಿ ತಮ್ಮ ಹಿತ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಿ ಮುಂದಿನ ಕಲವು ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಅದರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಿದ್ದರೂ, ೧೯೯೦ರ ದಶಕದಿಂದೀಚೆಗೆ ಸಂಸ್ಥೆಯತ್ತ ತಮ್ಮ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳತ್ತಿರುವ ಪ್ರಮಾಣ ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರೊಂದಿಗೆ ಆಗುತ್ತಿರುವ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಕುಸಿಯುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಒಳಗುಟ್ಟನ್ನು ಅರಿಯ ತೊಡಗಿದ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರೀಗ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತಮ್ಮೆಡೆಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಆಕರ್ಷಿಸಲು ಬೆಲೆಯನ್ನಿಂದು ಅವರ ಹಿತಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಏರುಪೇರು ಮಾಡುತ್ತಿದ್ದು ಇದರಿಂದಾಗಿ ಒಂದೆಡೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸೋಲು ಮತ್ತೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ತಾವೇ ಕಟ್ಟಿದ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಸೋಲಿಗೂ ದಾರಿಯಾಗುತ್ತದೆ. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಇನ್ನು ಮುಂದುವರಿದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಮೂಹಕ್ಕೆ ಮುಂದೆ ಬರಲಿರುವ ದಿನಗಳು ಇನ್ನಷ್ಟು ಕಠಿಣವಾಗಬಹುದಲ್ಲದೆ, ತಾವೇ ಕಟ್ಟಿದ ಮನೆ ತಮ್ಮ ವಾಸಕ್ಕೆ ಯಾ ವ್ಯವಹಾರಕ್ಕೆ ಇಲ್ಲದಾಗಬಹುದು. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಆಗಬಾರದು, ಇದು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ, ಅದರ ಬೆಳೆವಣಿಗೆ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಖಂಡಿತವಾಗಿಯೂ ಮಾರಕವಾಗಿ ಪರಿಣಮಿಸಬಲ್ಲದು.
ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ತಾವೇ  ಕಟ್ಟಿ ಬೆಳೆಸಿದ, ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಆರ್ಥಿಕವಾಗಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಬಲಪಡಿಸಬೇಕು. ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಕೊನೆಪಕ್ಷ ಕಾಸರಗೋಡು, ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಉಡಪಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಅಡಿಕೆ ಪ್ರಮಾಣವನ್ನಾದರೂ ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಖರೀದಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ವಾತಾವರಣವನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹವಿಂದು ಸೃಷ್ಟಿಸಬೇಕು. ಅಲ್ಲದೆ ಮುಂದೆ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ರಾಷ್ಟ್ರದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಒಟ್ಟು ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಶೇಕಡಾ ೪೦ ರಿಂದ ೫೦ರಷ್ಟಾದರೂ ಖರೀದಿಸುವ ಮಟ್ಟಕ್ಕೆ ಏರುವಂತಾಗಲು ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕೈಗೂಡಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರನು ತನ್ನಿಂದ ಸಾಧ್ಯವಿರುವ ಮಟ್ಟಿಗೆ ಗರಿಷ್ಟ ಪ್ರಮಾಣದ ಶೇರು ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ಖರೀದಿಸಿ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸುದೃಢಗೊಳಿಸಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ನಮ್ಮ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯಾದರೂ ತಮ್ಮ ವ್ಯವಹಾರಗಳನ್ನು ತಮ್ಮದೇ ಸಂಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಎಂಬ ದೃಢ ನಿಲುವನ್ನು ಹೊಂದಬೇಕು.
ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದೇನಾಗಬೇಕು?
ಬೆಳೆಗಾರರ ವ್ಯವಹಾಗಳನ್ನೆ ನಂಬಿರುವ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವಿಂದು ತನ್ನ ಅರ್ಥಿಕ ಸ್ತಿತಿಯನ್ನು ಇನ್ನಷ್ಟು ದೃಢಗೊಳಿಸಲು ಅಗತ್ಯ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಹಾಕಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನಡೆಗೆ ಆಕರ್ಷಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕಾರ್ಯ ರೂಪಕ್ಕೆ ತರಲು ಹಿಂಜರಿಯಬಾರದು.ಅಲ್ಲದೆ ಪ್ರಕೃತ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನದಲ್ಲಿರುವ ಲೋಪದೋಷಗಳನ್ನು ದಕ್ಷ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ನಿವಾರಿಸಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯಪಟ್ಟಿಯಲ್ಲಿರುವ ಉದ್ದೇಶಗಳ ಈಡೇರುವಿಕೆಗಿರುವ ಎಡರು ತೊಡರುಗಳನ್ನು ತನ್ನ ಸದಸ್ಯರಿಗೆ ಮನವರಿಕೆ ಮಾಡಿಕೊಟ್ಟು, ಇವುಗಳ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನಗಳಿಗೆ ಮತ್ತು ಅನುಷ್ಠಾನಕ್ಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದೇನಾಗಬೇಕು ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ತಿಳಿವಳಿಕೆಯನ್ನಿತ್ತು ಅವರ ಮನ ಒಲಿಸಬೇಕಾದಿದೆ. ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವು ದೃತಿಗೆಟ್ಟಿರುವ ಹಿನ್ನಲೆಯಲ್ಲಿ ಇದರ ಪರಿಹಾರಕ್ಕಾಗಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನಡೆಗೆ ಸೆಳೆಯಬಲ್ಲ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಶೀಘ್ರವಾಗಿ ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇಲ್ಲವಾದಲ್ಲಿ ಖಾಸಗೀ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆಗೆ ಕ್ಷಣಿಕ ಸುಖವನ್ನು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗಿತ್ತು, ಅವರನ್ನು ತಮ್ಮೆಡೆಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸೆಳೆದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಪ್ರಕೃತ ಒದಗಿಬಂದ ಸಮಸ್ಯೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಪರಿಪೂರ್ಣ ರೀತಿಯ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಒದಗಿಸಲು ಸಂಸ್ಥೆಯ ನಿರ್ದೇಶಕರುಗಳು ತಮ್ಮ ಖರೀದಿ ಕೇಂದಗಳಿರುವಲ್ಲೆಲ್ಲ ಸಮಾವೇಶಗಳನ್ನೇರ್ಪಡಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು ಆಗಿಂದ್ದಾಗೆ ಜರಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ತನ್ನೆಡೆಗೆ ಸೆಳೆದುಕೊಂಡು ತನ್ನ ಸ್ಥಿತಿಯನ್ನು ಉತ್ತಮ ಪಡಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಾತಾವರಣಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಬದಲಾಗಬೇಕು. ಇಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಬಳಕೆದಾರರು ಬಯಸುವುದು ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನೇ ಹೊರತು ಮೂಲ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನಲ್ಲ. ಆದ್ದರಿಂದ ಸಂಸ್ಥೆಯೂ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಿ ಅಗತ್ಯ ಪ್ರಚಾರಗಳೊಂದಿಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ಪರಿಪೂರ್ಣ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಪ್ರವೇಶಿಸಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ಆಲೋಚನೆಗಳನ್ನು ಕೈಬಿಟ್ಟು ಆಧುನಿಕ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ, ಬೆಳೆಗಾರರ, ಬಳಕೆದಾರರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ತನ್ನ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಹೆಜ್ಚೆ ಇಟ್ಟಲ್ಲಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಮತ್ತು ಬೆಳವಣಿಗೆಯೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹವು ಉದ್ದಾರವಾಗಬಹುದು. ಇವೆಲ್ಲದರೊಂದಿಗೆ ಪ್ರಕೃತ ಖಾಸಗೀ ವ್ಯಪಾರಸ್ಥರು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ಭವಿಷ್ಯದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಯಾ ಮುಂದಿನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಂತೆ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯಾದರೂ ಇದೇ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಳಿಯುವ ಸಿದ್ಧತೆಯನ್ನು ಮಾಡಿಕೊಂಡಲ್ಲಿ ಅಡಕೆಗೆ ದೊರಕಬಹುದಾದ ಧಾರಣೆ ಯೋಗ್ಯಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಆದಾಯವನ್ನು ಗಳಿಸಿಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೭
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಿಂದು ಏನಾಗಬೇಕು? – ಹೊಸದಿಗಂತ ೧೪–೦೫–೨೦೦೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ದೇಶದಾದ್ಯಂತ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ಧಾರಣೆ ಕಳೆದೊಂದು ವರ್ಷದಿಂದ ಕುಸಿಯುತ್ತಿದ್ದು ಇದಕ್ಕೆ ಕಾರಣಗಳು ಹಲವು. ಇವುಗಳಲ್ಲಿ ಮುಖ್ಯವಾದವುಗಳೆಂದರೆ: ವ್ಯವಸ್ಥಿತ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಾವ ಮತ್ತು ಸಂಘಟನಾತ್ಮಕ ಹೋರಾಟದ ಕೊರತೆ. ಬದಲಾಗಿರುವ ವಿಶ್ವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಿಂದು ಈಗಿರುವ ಸ್ಥಿತಿಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸಮಸ್ಯೆಗಳನ್ನು ತಂದೊಡ್ಡುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಉಳಿವಿಗಾಗಿ ಹಲವು ರೀತಿಯ ಬದಲಾವಣೆಗಳಾಗಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ಬದಲಾವಣೆಗಳು ಕೃಷಿಕರಿಂದ, ಕೃಷಿಕರಿಗಾಗಿ ಎಂಬ ರೀತಿಯಲ್ಲಾಗಬೇಕು. ವಿಶ್ವ ವ್ಯಾಪಾರ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಒಡಂಬಡಿಕೆಗೆ ಅನುಗುಣವಾಗಿ ಯಾವುದೇ ರಾಷ್ಟ್ರವಿಂದು ತನ್ನ ಎಲ್ಲಾ ಕ್ಷೇತ್ರಗಳ ರಕ್ಷಣೆಯನ್ನು ಮಾಡುವ ಸ್ಥಿತಿಯಲ್ಲಿಲ್ಲ. ಎಲ್ಲಾ ಬೆಳೆಗಳ ರಕ್ಷಣೆ ಇದರಿಂದ ಅಸಾಧ್ಯ. ಸರಕಾರಗಳು ಏನಿದ್ದರೂ ಆಹಾರೋತ್ಪನ್ನ ಮತ್ತು ಮೂಲಭೂತ ಸೌಕರ್ಯಗಳತ್ತ ಗಮನ ಕೊಡಬಹುದೇ ಹೊರತು ಪ್ರತಿಯೊಂದು ಉತ್ಪನ್ನಗಳತ್ತ ಅಲ್ಲ, ಇದು ಅಸಾಧ್ಯ ಕೂಡ. ಆದ್ದರಿಂದ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ಎದುರಿಸುತ್ತಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಗೆ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರೇ ಪರಿಹಾರ ಕಂಡುಕೊಳ್ಳುವ ದಿಟ್ಟಹೆಜ್ಜೆ ಇಡಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲೊಂದು ಕ್ರಾಂತಕಾರಿ ಬದಲಾವಣೆಯಾಗಲೇ ಬೇಕು. ಈ ಬದಲಾವಣೆಗಳ ಸ್ವರೂಪ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಎರಡು ವಿಚಾರಗಳಿಂದೊಡಗೂಡಿರಬೇಕು. ಅವುಗಳೆಂದರೆ:
೧. ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಮಾರಾಟ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಮತ್ತು ಸ್ಥಾಪನೆ. ೨. ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘಟನೆ.
ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಮಾರಾಟ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಸಂಪೂರ್ಣವಾಗಿ ಖಸಾಗಿ ವಲಯದ ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಪಾಲು ಅತ್ಯಲ್ಪ. ೧೯೭೦ರ ದಶಕದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ಎದುರಿಸಿದ ಸಮಸ್ಯೆಗೆ ಪರಿಹಾರವಾಗಿ ಸಹಕಾರಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಬಂದು ಇದೀಗ ೨೮ ವರ್ಷಗಳ ಸೇವೆ ಸಲ್ಲಿಸಿದ್ದರೂ ಅದಿಂದು ಬೆಳೆಗಾರರ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಮಾಡುತ್ತಿರುವ ಕೆಲಸ ಕಾರ್ಯಗಳು, ಈಗ ಕಂಡು ಬಂದಿರುವ ಸ್ಥಿತಿಯಲ್ಲಿ ಅತ್ಯಲ್ಪ. ಆದ್ದರಿಂದ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ತಮ್ಮದೇ ಆದ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಎಚ್ಚರಿಸಿ ಅದರ ಕಾರ್ಯವಿಧಾನಗಳನ್ನು ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗನುಗುಣವಾಗಿ ಬದಲಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವ್ಯಾಖ್ಯಾನ ಇಂದು ಬದಲಾಗಿದೆ, ಬದಲಾಗಬೇಕಾಗಿದೆ. ಗ್ರಾಹಕನ ರುಚಿ, ಶುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಉತ್ಪನ್ನದ ಪೂರೈಕೆಯಾಗಬೇಕಾಗಿದೆ. ಸಾಂಪ್ರದಾಯಿಕ ವ್ಯಖ್ಯಾನದ ಪ್ರಕಾರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಎಂದರೆ ಕೊಡುವುದು ಮತ್ತು ಕೊಂಡುಕೊಳ್ಳುವುದು. ಇದೀಗ ಕೊಂಡುಕೊಳ್ಳಿಸುವಂತಹ ಪ್ರಯತ್ನವಾದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯುಳಿಯಬಲ್ಲದು. ಆಧುನಿಕ ವಾತಾವರಣದಲ್ಲಿ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಆವಿಷ್ಕಾರಗಳೊಂದಿಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಉಳಿಯಬಹುದು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ನಮ್ಮ ಸಂಸ್ಥೆಯಿಂದು ಒಂದು ಯೋಜನೆಯೊಂದಿಗೆ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕಿಳಿಯಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಆರಂಭವಾದಾಗ ಹಾಕಿಕೊಂಡ ಹಲವು ಮೂಲ ಉದ್ದೇಶವು ಯಶಸ್ವಿಯಾಗಿ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಇಳಿಯದ ಕಾರಣ ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಪ್ರಯತ್ನ ಸಾಗಬೇಕು. ಇಲ್ಲಿ ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ವಿಚಾರಗಳೆಂದರೆ:
ಬೆಳೆಗಾರರ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಶೇಖರಿಸಿ ಸಾಲ ಸೌಲಭ್ಯವನ್ನೊದಗಿಸಿ ಉತ್ತಮ ಧಾರಣೆ ಬಂದಾಗ ಮಾರಾಟ ಮಾಡುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆ.
ಅಡಿಕೆ ಸಂಸ್ಕರಣಾ ಉದ್ಧಿಮೆಯ ಸ್ಥಾಪನೆ.
ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ರಫ್ತು ಮಾಡಲು ವಿಶೇಷ ಪ್ರಯತ್ನ.
ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೂಲ ಸೌಕರ್ಯಗಳನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಒದಗಿಸುವುದು.
ನೇರ ಮಾರಾಟಕ್ಕಾಗಿ ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮಗಳು.
ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿ.
ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಶಿಕ್ಷಣ.
ಪ್ರಚಾರ ಮತ್ತು ಸಂಶೋಧನೆಗಳಿಗೆ ಒತ್ತು.
ಸಂಸ್ಥೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಹಲವು ಪರಿಹಾರಗಳನ್ನು ನಾನು ೧೯೮೬ರಿಂದೀಚೆಗೆ ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷ ಹಾಗೂ ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ತಿಳಿಸಿದ್ದು, ಅವುಗಳಲ್ಲಿ ಕೆಲವು ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಬಂದಿದ್ದು, ಇನ್ನು ಹಲವು ಕಾರ್ಯಗತವಾಗಬೇಕಷ್ಟೆ. ಅವುಗಳಲ್ಲಿ ಮುಖ್ಯವಾದವುಗಳೆಂದರೆ:
(೧) ಅಡಿಕೆ ಬಗ್ಗೆ ಯೋಗ್ಯ ಪ್ರಚಾರ ಮತ್ತು ಆಧುನಿಕ ರೀತಿಯ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆ (೧೯೮೬). (೨) ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಪ್ರವೇಶ, ಶೇಖರಣೆ ಮತ್ತು ಸಾಲದ ಪೂರೈಕೆ, ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮೀಕ್ಷೆ, ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನದ ತಯಾರಿ. (೧೯೯೦) (೩) ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನಾಗಿ ಪರಿವರ್ತಿಸಲು ಒಂದು ಉದ್ಧಿಮೆ, ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಂಶೋಧನಾ ಪೀಠ, ಗ್ರಂಥಾಲಯ, ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿ ಒದಗಿಸಲು ಒಂದು ಪತ್ರಿಕೆ, ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮಾಹಿತಿಗಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಶಿಕ್ಷಣ ತರಬೇತು, ಸಂಸ್ಥೆಯ ಹೆಸರಿನಡಿಯಲ್ಲಿ ಒಂದು ಲಕ್ಷ ಪಾನ್‌ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳ ಸ್ಥಾಪನೆ. (೧೯೯೧) ತಂಬಾಕುಯುಕ್ತ ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನೆ (ಗುಟ್ಕಾ) (೧೯೮೯) ಸಂಸ್ಥೆ ಮತ್ತು ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘ ಒಗ್ಗೂಡಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ (೧೯೯೦) ಹಳ್ಳಿಗಳಲ್ಲಿ ಸಂಚಾರಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆ (೧೯೯೧).
ಈ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಸಂಸ್ಥೆ ಮತ್ತು ಸಂಘಗಳು ಒಡಗೂಡಿ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕಿಳಿಸಿದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತಾಸಕ್ತಿ ಕಾಪಾಡಿದಂತಾಗಬಹುದು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ಒಗ್ಗೂಡಿ ತಮ್ಮ ಒತ್ತಡವನ್ನು ಹೇರಲೇಬೇಕು. ಸಂಸ್ಥೆಯ ಖರೀದಿ ಶಾಖೆಗಳ ವಿಸ್ತರಣಾ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಸದ್ರಿ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿ ಇತರ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆ ಇದ್ದಲ್ಲಿ ಅದು ಸಹಕಾರಿ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ತೊಂದರೆ ಕೊಡಬಹುದೆಂಬ ಅಭಿಪ್ರಾಯವನ್ನು ೧೯೯೧ರಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸದ್ದೆ. ಇದೀಗ ಈ ಸಮಸ್ಯೆ ಉಲ್ಬಣಗೊಂಡಿದ್ದು, ಇದರ ಪರಿಹಾರಕ್ಕಾಗಿ ಪ್ರಯತ್ನವಿಂದಾಗಬೇಕು.
ಪ್ರಕೃತ ಒದಗಿಬಂದಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆಯನ್ನು ಸರಿದೂಗಿಸಲು ಈಗಿರುವ ಸಂಸ್ಥೆಯೊಂದರಿಂದ ಅಸಾಧ್ಯವೆಂಬ ವಾತಾವರಣವಿಂದು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದ ಎಚ್ಚೆತ್ತು ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಪಡಿಸುವುದರೊಂದಿಗೆ ತಮ್ಮದೇ ಆದ ಇನ್ನೊಂದು ಸಂಸ್ಥೆಯ ಸ್ಥಾಪನೆಗೆ ಪ್ರಯತ್ತಿಸಬೇಕು. ಹೊಸದಾಗಿ ಹುಟ್ಟಬೇಕಾಗಿರುವ ಈ ಸಂಸ್ಥೆ ಕೃಷಿಕರು ಬೆಳೆಯುತ್ತಿರುವ ವಿವಿಧ ಕೃಶಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ವ್ಯವಹಾರ ನಡೆಸುವಂತದ್ದಾಗಿರಬೇಕು. ಅಲ್ಲದೆ ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಬಳಕೆದಾರ ಯಾ ಗ್ರಾಹಕರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಪೂರೈಸಲು ಅದರದ್ದೇ ಆದ ಉದ್ದಿಮೆಯೊಂದನ್ನು ಹೊಂದಬೇಕು. ಈ ಸಂಸ್ಥೆ ಆಂತರಿಕ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಮತ್ತು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಯೋಗ್ಯ ಪ್ರಚಾರವನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ತನ್ನ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ವಿಸ್ತರಿಸಿ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ರಕ್ಷಿಸಬೇಕು.
ಸಂಘಟನೆ
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘಟನೆ ಅಗತ್ಯದ ಬಗ್ಗೆ ೧೯೮೮ರಿಂದೀಚೆಗೆ ನಾನು ತಿಳಿಸುತ್ತಾ ಬಂದಿದ್ದೆ. ಈ ಸಂಘವು ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟದತ್ತ ದಿಟ್ಟ ಹೆಜ್ಜೆಯನ್ನಿಡಬೇಕೆಂದು ಈಗಿರುವ ಅಧ್ಯಕ್ಷರಲ್ಲಿ ೧೯೮೯ರಲ್ಲಿ ತಿಳಿಸಿದೆ. ಅದಿನ್ನೂ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಬರಲಿಲ್ಲ . ಸಂಘದ ಶಾಖೆಗಳು ಪ್ರತಿಯೊಂದು ಗ್ರಾಮದಲ್ಲಿದ್ದು ಸಂಘಟನೆ ಬಲಪಡಿಸಬೇಕು. (೧೯೯೧) ಎಂಬುದಾಗಿ ತಿಳಿಸಿದ್ದೆ. ಈ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆ ಅಗತ್ಯ . ಇದರೊಂದಿಗೆ ಈಗಿರುವ ವಾತಾವರಣದಲ್ಲಿ ಈ ಸಂಘವು ಇನ್ನಷ್ಟು ಬಲಿಷ್ಟಾವಾಗಿ ಚುರುಕಾಗಬೇಕಿದೆ. ಸಂಘವು ದಕ್ಷ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸಲು ಖಾಯಂ ಆಗಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸಬಲ್ಲ ಅಧ್ಯಕ್ಷರು ಇದಕ್ಕಿಂದು ಅಗತ್ಯ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರ್ದ ಬಗ್ಗೆ ವಿವಿಧ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಸಂಘವಿಂದು ಸಂಗ್ರಹಿಸಿ ತನ್ನದೇ ಆದ ಗ್ರಂಥಾಲಯ ಒಂದನ್ನು ಹೊಂದಲೇ ಬೇಕು. ಅಲ್ಲದೇ ಕಂಪ್ಯೂಟರ್, ಜೆರಾಕ್ಸ್ ಮುಂತಾದ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳಿರಬೇಕು. ಸಂಘವಿಂದು ಆರ್ಥಿಕವಾಗಿ ಸುದೃಢಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
ಆಲೋಚನಾ ಸಮಿತಿ ರಚನೆ
ಸಂಘವು ಇನ್ನಷ್ಟು ಚುರುಕುಗೊಳ್ಳಲು ಇದರಲ್ಲೊಂದು “ಆಲೋಚನಾ ಸಮಿತಿ” ಯ ರಚನೆಯಾಗಬೇಕು. ಈ ಸಮಿತಿಯಲ್ಲಿ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ಪ್ರದೇಶಗಳ ಬೆಳೆಗಾರರು, ತಜ್ಞರು ಇರಬೇಕು. ಈ ಸಮಿತಿಯು ಕನಿಷ್ಟ ಪಕ್ಷ ವರ್ಷದಲ್ಲೆರಡು ಬಾರಿ ಒಂದಾಗಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಸಮಸ್ಯೆ ಬಗ್ಗೆ ಚರ್ಚಿಸಿ ಪರಿಹಾರವನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ತನ್ನದೇ ಆದ ಪತ್ರಿಕೆಯ ಮೂಲಕ ಪೂರೈಸಬೇಕು. ಈ ಸಮಿತಿಯು ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಸಮಸ್ಯೆ ಬಂದಾಗ ಮತ್ತು ಸಾಮಾನ್ಯ ಸ್ಥಿತಿಯಲ್ಲಿ ಕೂಡಾ ಸರಕಾರದೊಂದಿಗೆ, ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರೊಂದಿಗೆ ಅಗತ್ಯ ಮಾತುಕತೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ಕ್ಷೇತ್ರವು ಸುಲಲಿತವಾಗಿ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುವಂತೆ ಮಾಡಬೇಕು.
ಇವೆಲ್ಲದರೊಂದಿಗೆ ಸಂಘವು ದೇಶದಲ್ಲಿಂದು ಇರುವ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ, ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಒಂದು ಶಾಶ್ವತ ನಿಧಿಯನ್ನು ಹೊಂದಿಕೊಳ್ಳುವುದು ಉಚಿತ. ಈ ರೀತಿಯ ಸಮೀಕ್ಷೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಯಾವತ್ತೂ ಅಗತ್ಯ. ಇದಾದಲ್ಲಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರಬಹುದಾದ ವಿಲಕ್ಷಣ ಸ್ಥಿಯನ್ನು ಮುಂದಾಗಿ ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ.
ಸಂಘವು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹದಲ್ಲಿ ಆಗುತ್ತಿರುವ ಸಂಶೋಧನೆ, ಅಧ್ಯಯನ, ಆವಿಷ್ಕಾರಗಳನ್ನು ಗುರುತಿಸಿ ಅಗತ್ಯ ಪ್ರೇರಣೆಗಳನ್ನು ನೀಡಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅದಕ್ಕಾಗಿ ಒಂದು ಪ್ರತೇಕ ಸಮಿತಿಯನ್ನು ಹೊಂದುವುದು. ವಿಶ್ವ ವ್ಯಾಪಾರ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಒಡಂಬಡಿಕೆಗನುಗುಣವಾಗಿ ಬಂದ ಮುಕ್ತ ವಾತಾವರಣವು ಒಂದಲ್ಲ ಒಂದು ದಿನ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಪ್ರಬಲ ಪೈಪೋಟಿನೀಡಲಿದ್ದು ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಪ್ರಬಲ ಸಂಘಟನೆಯಾಗಲೇಬೇಕು. ಸಂಘಟನೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ನೇರವಾಗಿ ಇಳಿಯಬೇಕು. ಉತ್ತರದ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಏಪಲ್, ಮಾವು ಮತ್ತಿತರೆ ಹಣ್ಣು ಮತ್ತು ತರಕಾರಿ ಉತ್ಪಾದಕರು ಅವರದ್ದೇ ಆದ ಸಂಘಟನೆಯನ್ನು ಹೊಂದಿ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಿಳಿದು ಯಶಸ್ಸನ್ನು ಸಾಧಿಸಿದ್ದು, ನಾವಿಂದು ಈ ಪ್ರಯತ್ನಕ್ಕಿಳಿಯಬೇಕು. ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ತಮ್ಮ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನು ತಾವೂ ಬಳಸಿ ಇನ್ನಿತರರಿಗೂ ಅದರ ಮಹತ್ವವನ್ನು ತಿಳಿಹೇಳಿ ಇದಕ್ಕಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನು ವೃದ್ಧಿಗೊಳಿಸಬೇಕು. ಕೇವಲ ಬೆಲೆ ಇಳಿದಾಗ, ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಬಂದಾಗ ಎಚ್ಚೆತ್ತುಕೊಳ್ಳವ ಬದಲು ಸದಾ ಚುರುಕಾಗಿ ತಮ್ಮದೇ ಆದ ಸಂಘ ಸಂಸ್ಥೆಗಳೊಡಗೂಡಿ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಬೇಕು. ಊಟದ ತಟ್ಟೆಯೆದುರು, ಸಮಾರಂಭಗಳಲ್ಲಿಂದು ಆಗುತ್ತಿರುವ ಚರ್ಚೆ, ಚಿಂತನೆಗಳು ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕಿಳಿಯಬೇಕು. ಮನೆಯೊಳಗಿನ ಚಿಂತನೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಿಳಿಯಬೇಕು. ಮನಸ್ಸಿನಲ್ಲಿರುವ ಅವಿಷ್ಕಾರಗಳು ಕಾರ್ಯಗತವಾಗಬೇಕು ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸರ ನಿರ್ಮಾಣವಾಗಬೇಕಿದ್ದಲ್ಲಿ ಪ್ರಬಲ ಸಂಘಟನೆಯಿಂದಾಗಲೇ ಬೇಕು. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಸಂಘ, ಸಂಸ್ಥೆಗಳು, ಬೆಳೆಗಾರ ತನ್ನಲ್ಲಿಗೆ ಬರಲಿ ಎಂಬ ನಿಲುವನ್ನು ಬಿಟ್ಟು ತಾನು ಬೆಳೆಗಾರರ ಕಡೆಗೆ ಚಲಿಸಿ ಎರಡು ಕಡೆಯೂ ಒಗ್ಗಟ್ಟಾಗಿ ಪರಸ್ಪರ ಹೊಂದಾಣಿಕೆಯಿಂದ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿದಲ್ಲಿ ಕ್ಷೇತ್ರ ಉಳಿದು ಆಭಿವೃದ್ಧಿ, ಬೆಳವಣಿಗೆ ಮತ್ತು ಪ್ರಗತಿಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಬಹುದು. ಇವಾವುದೂ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಬಾರದಿದ್ದಲ್ಲಿ ಇನ್ನು ಮುಂದೆಯೂ ಕ್ಷೇತ್ರ ಸೋಲುವುದಂತೂ ಖಂಡಿತ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೮
ಅಡಿಕೆ ಬೆಲೆಯಿಳಿಕೆ ಇತಿಹಾಸದ ಪುನರಾವರ್ತನೆಯೇ? – ಹೊಸದಿಗಂತ ೨೩–೦೨–೨೦೦೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ದೇಶದಾದ್ಯಂತ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ಬೆಳೆಯು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಕುಸಿಯುತ್ತಿದ್ದು, ಕೃಷಿಕ ಸಮುದಾಯವಿಂದು ದಿಕ್ಕೆಟ್ಟಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೂ ಬಂದಿದ್ದು ಪ್ರಕೃತ ಒಂದೆಡೆ ಧಾರಣೆ ಇಳಿಕೆ, ಇನ್ನೊಂದೆಡೆ ವಿದ್ಯುತ್‌ನ ಅಡಚಣೆ, ನೀರಿನ ಆಭಾವ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಂದ ಸೊರಗಿ ಹೋಗಿದ್ದಾರೆ. ಬೆಲೆಯೇರಿಕೆಯೆಂಬ ಆಶಾಕಿರಣ ಅವರದ್ದಿನ್ನೂ ಆಗಿಲ್ಲ. ನಿಯೋಗ, ಸಮಾವೇಶ ಮುಂತಾದವುಗಳು ಪರಿಣಾಮಕಾರಿಯಾಗಲಿಲ್ಲ. ಮುಂದೇನು ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತಿಸಲು ಅಶಕ್ತರಾದ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ. ಆದರೆ ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಹೊಸತೇನೂ ಅಲ್ಲ. ಇತಿಹಾಸದ ಪುಟಗಳನ್ನು ತಿರುಗಿಸಿದಾಗ ಇದೇ ತೆರನಾದ ಸ್ಥಿತಿ ಹಿಂದೊಮ್ಮೆ ಬಂದಿತ್ತು ಎಂಬುದನ್ನು ನಾವು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಇತಿಹಾಸದ ಮತ್ತು ಈಗಿನ ಸ್ಥಿತಿಯ ಬಗ್ಗೆ ತುಲನಾತ್ಮಕ ಅಧ್ಯಯನ
೧. ಧಾರಣೆ ಏರಿಳಿತ:
೧೯೭೧ರ ಮಾರ್ಚ್ ತಿಂಗಳಲ್ಲಿ ಮಂಗಳೂರು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲಿ ಚಾಲಿ ಅಡಿಕೆಗಿದ್ದ ಸರಾಸರಿ ಬೆಲೆ ಕ್ವಿಂಟಾಲ್ ಒಂದರ ರೂಪಾಯಿ ೬೮೪, ಆ ಬೆಲೆಯು ಆ ಕಾಲದಲ್ಲಿ ಕಂಡುಬಂದ ಅತ್ಯಧಿಕ ಬೆಲೆಯಾಗಿದ್ದು ಕ್ರಮೇಣ ಅದು ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ೧೯೭೨ರ ದಶಂಬರಕ್ಕಾಗುವಾಗ ರೂಪಾಯಿ ೨೫೮ಕ್ಕಿಳಿಯಿತು, ಕ್ರಮೇಣ ಏರಿಕೆ ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸಿದ್ದರೂ, ಮೊದಲಿನ ಸ್ಥಿತಿಗೆ ಬರಲು ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಎರಡು ವರ್ಷಗಳೇ ತಗಲಿತ್ತು. ಮತ್ತು ೧೯೭೩ರ ಮೇ ಗಾಗುವಾಗ ಅದು ರೂಪಾಯಿ ೭೩೮ರ ಮಟ್ಟಕ್ಕೇರಿತು. ಇದೇ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿಯು ೧೯೯೯ರ ಮಾರ್ಚ್‌ನಲ್ಲೂ ಕಂಡು ಬಂದಿತ್ತು. ಆಗ ಧಾರಣೆಯು ಕ್ವಿಂಟಾಲ್ ಒಂದರ ಸರಾಸರಿ ರೂಪಾಯಿ ೧೫,೫೦೦ಕ್ಕೇರಿ ಕ್ರಮೇಣ ಅಕ್ಬೋಬರ್ ೧೯೯೯ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ಸರಾಸರಿ ರೂಪಾಯಿ ೧೭,೧೬೦ಕ್ಕೆ ತಲಪಿತ್ತು. ಬಳಿಕ ಇಳಿಮುಖವಾಗುತ್ತಾ ಹೋಗಿ ಒಕ್ಬೋಬರ್ ೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಸರಾಸರಿ ರೂಪಾಯಿ ೬೭೬೦ ಆಯಿತು. ಮತ್ತು ಜನವರಿ ೨೦೦೧ರಲ್ಲಿ ಸರಾಸರಿ ರೂಪಾಯಿ ೫೮೦೨ರ ಮಟ್ಟಕಿಳಿಯಿತು. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಈ ಎರಡೂ ಅವಧಿಯಲ್ಲಿ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯ ಸಮಯ ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ೧೨ರಿಂದ ೧೪ ತಿಂಗಳುಗಳು ಮತ್ತು ೧೯೭೧–೧೯೭೨ರಲ್ಲಿ ಕಂಡ ಇಳಿಕೆಯ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ೧೦ರಿಂದ ೧೨ ತಿಂಗಳಿಗಳು. ಪ್ರಕೃತ ಈ ಪ್ರವೃತ್ತಿ ಈಗಾಗಲೇ ಆರು ತಿಂಗಳುಗಳನ್ನು ಪೂರೈಸಿದ್ದು, ಇದಿನ್ನೆಷ್ಟು ಸಮಯವಿರಬಹುದು ಎಂಬುದನ್ನು ಕಾಲವೇ ನಿರ್ಧರಿಸಬಲ್ಲುದು.
(೨) ಆಧ್ಯಯನ ಸಮಿತಿಯ ವರದಿಯ ಮುಖ್ಯಾಂಶಗಳು:
೧೯೭೧–೭೨ರಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯು ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಗಾದಗ ಆಗಿನ ಮೈಸೂರು ಸರಕಾರವು ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಧ್ಯಯನಕ್ಕಾಗಿ ಮತ್ತು ಪರಿಹಾರಗಳನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳುವ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಟಿ. ಟಿ. ಪೌಲೋಸ್ ನೇತೃತ್ವದ ಒಂದು ಸಮಿತಿಯನ್ನು ರಚಿಸಿತ್ತು. ಆ ಸಮಿತಿಯ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ಕಾರಣಗಳನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಲು, ಉತ್ಪಾದಾನಾ ವೆಚ್ಚ ಮತ್ತು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಲಾಭವಾಗಬಲ್ಲ ಮಾರಾಟ ಬೆಲೆಯನ್ನು ನಿರ್ಧರಿಸಲು ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು ಕೈಗೊಂಡಿತ್ತು. ಪ್ರಕೃತ ಒದಗಿ ಬಂದ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಗೆ ಪರಿಹಾರಗಳನ್ನು ಕಂಡು ಕೊಳ್ಳಲು ಸರಕಾರವಿನ್ನೂ ಕ್ರಮಕೈಗೊಳ್ಳದಿದ್ದು, ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘವು ಡಾ. ಪಿ. ಕೆ. ಯಸ್ ಭಟ್ಟರ ನೇತೃತ್ವದಲ್ಲಿ ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ಹಲವು ಕಾರಣಗಳನ್ನು ಸೂಚಿಸಿ ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳನ್ನು ಹೆಸರಿಸಿತ್ತು. ಈ ಎರಡು ಅಧ್ಯಯನ ತಂಡಗಳು ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಪಟ್ಟಾಗ ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶ ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳ ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು ಕೈಗೊಂಡವು.
ಎರಡೂ ಅಧ್ಯಯನ ತಂಡಗಳು ತಮ್ಮ ವರದಿಗಳಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೆ ಕಾರಣವಾಗಬಲ್ಲ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ವಿಮರ್ಶಿಸಿದ್ದು ಅವುಗಳು ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಒಂದೆ ರೀತಿಯದ್ದಾಗಿವೆ. ಅವುಗಳೆಂದರೆ:
(ಅ) ಹೆಚ್ಚುತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪಾದನೆ:
ಪೌಲೋಸ್ ಸಮಿತಿಯು ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆಯು ಹೆಚ್ಚುತ್ತಿದೆಯೆಂದು ಹೆಸರಿಸಿದ್ದರೂ, ವ್ಯಾಪಾರಿಗಳಾರೂ ಅಡಿಕೆಯ ಶೇಖರಣೆ ಮಾಡದೆ ಇರುವುದರಿಂದ ಮತ್ತು ಪೂರೈಕೆಗೆ ಸರಿಯಾದ ಬೇಡಿಕೆಯೂ ಇದ್ದುದರಿಂದ ಹೆಚ್ಚುತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪಾದನೆ ಬೆಲೆಯಿಳಿಕೆಗೆ ಕಾರಣವಾಗಲಾರದೆಂಬ ಆಭಿಪ್ರಾಯ ವ್ಯಕ್ತಪಡಿಸಿ ದೇಶವು ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಸ್ವಾವಲಂಬಿಯಾದ್ದರಿಂದ, ಇನ್ನಷ್ಟು ವಿಸ್ತರಣೆಗೆ ಕಡಿವಾಣ ಹಾಕಬೇಕೆಂದು ಹೇಳಿತ್ತು. ಇದೇ ರೀತಿಯ ಅಭಿಪ್ರಯವನ್ನು ಡಾ. ಪಿ. ಕೆ ಯಸ್. ಭಟ್ಟರ ಅಧ್ಯಯನ ತಂಡವೂ ತಿಳಿಸಿದೆ.
(ಇ) ಆಮದಿನ ಪ್ರಭಾವ:
೧೯೭೧–೭೨ರಲ್ಲಿ ಆಗಿನ ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರವು ಸಣ್ಣ ಪ್ರಮಾಣದ ಅಡಿಕೆ ಆಮದಿಗಾಗಿ ರಾಜ್ಯ ವ್ಯಾಪಾರಿ ನಿಗಮಕ್ಕೆ ಪರವಾನಗಿಯನ್ನು ನೀಡಿದ್ದ ಕಾರಣ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಗಾಯಿತು ಎಂಬ ವದಂತಿ ಹಬ್ಬಿ, ಈ ಬಗ್ಗೆ ಪೌಲೋಸ್ ಸಮಿತಿಯು ಅಧ್ಯಯನ ನಡೆಸಿದಾಗ ಕಂಡುಕೊಂಡ ವಿಚಾರವೆಂದರೆ ಕೆಲವೇ ನೂರು ಟನ್ ಗಳಷ್ಟು ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಾಗಿದ್ದು, ಅದರೊಂದಿಗೆ ಸಣ್ಣ ಪ್ರಮಾಣದ ಪರೋಕ್ಷ ಒಳಹರಿವೂ ಆಗಿತ್ತೆಂದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿಯಲಾರದೆಂಬುದನ್ನು ತಿಳಿ ಹೇಳಿತು. ಸಮಿತಿಯು ಹೆಸರಿಸಿದಂತೆ ಆಮದಿನ ನಿಜ ಪ್ರಮಾಣದ ಬಗ್ಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗಾಗಲಿ, ವ್ಯಾಪಾರಿಗಳಿಗಾಗಲಿ ಮಾಹಿತಿ ಅಭಾವವಿದ್ದುದರಿಂದ ಅನಗತ್ಯ ಗೊಂದಲ ಸೃಷ್ಟಿಯಾಗಿತ್ತು. ಇದೀಗ W.T.O. ಮತ್ತು SAARC ಒಪ್ಪಂದಗಳಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಮಾರ್ಚ್ ೨೦೦೧ರ ತನಕ ನಿರ್ದಿಷ್ಟ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಸರಕಾರದ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಪ್ರಕಾರ ಈ ಪ್ರಮಾಣವು ಸುಮಾರು ಹತ್ತರಿಂದ ಇಪ್ಪತ್ತು ಸಾವಿರ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು ಈಗಿರುವ ಅಂತರಿಕ ಬಳಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣಕ್ಕೆ ಆಮದಿನ ಪ್ರಮಾಣವನ್ನು ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಇದೀಗ ಕಂಡು ಬಂದ ಬೆಲೆಯಿಳಿಕೆಗೆ ಇದು ಕಾರಣವಾಗಲಾರದು.
(ಉ) ರಫ್ತಿನ ಬಗ್ಗೆ ಆಸಕ್ತಿ ತೋರಿಸದೆ ಇದ್ದುದು:
ಪೌಲೋಸ್ ಸಮಿತಿಯ ವರದಿಯ ಪ್ರಕಾರ ಆ ಕಾಲದಲ್ಲಿ ಆಗುತ್ತಿದ್ದ ರಫ್ತಿನ ಪ್ರಮಾಣ ಸರಾಸರಿ ೨೫೦ಟನ್‌ಗಳು ಮತ್ತು ಅದು ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಸ್ಥಿರವಾಗಿಯೇ ಇತ್ತು. ಪ್ರಕೃತ ಆಗುತ್ತಿರುವ ರಪ್ತು ಸುಮಾರು ೩೦೦ರಿಂದ ೩೫೦ಟನ್ ಗಳಷ್ಟು, ಇದು ಕೂಡ ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಸ್ಥಿರವಾಗಿಯೇ ಇದ್ದು, ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಕಂಡು ಬಂದ ಉತ್ಪಾದನಾ ಹೆಚ್ಚಳಕ್ಕೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಇದು ಅತ್ಯಲ್ಪ. ಆದ್ದರಿಂದ ರಪ್ತು ಆಂತರಿಕ ಬೆಲೆಯ ಮೇಲೆ ಯಾವುದೇ ಪರಿಣಾಮವನ್ನು ಬೀರಲಾರದ ಸ್ಥಿತಿಯದ್ದಾಗಿದೆ.
(ಎ) ಬಳಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣದ ಕುಸಿತ:
ಪೌಲೋಸ್ ವರದಿಯ ಪ್ರಕಾರ ಮಧ್ಯ ಮತ್ತು ಉತ್ತರ ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬಂದ ಬರ, ಕೊಂಡುಕೊಳ್ಳುವ ಶಕ್ತಿಯ ಕುಸಿತ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯಿಳಿಕೆಗೆ ಒಂದೆಡೆ ಕಾರಣವಾದರೆ, ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಆಗಿನ ಮದ್ರಾಸು ಸರಕಾರವು ಶೇಂದಿ ಮೇಲಿದ್ದ ನಿರ್ಬಂಧವನ್ನು ತೆಗೆದು ಹಾಕಿದ್ದರಿಂದ ಅಡಿಕೆಯ ಬಳಕೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಗಾಗಿತ್ತು ಎಂಬುದು, ಹೀಗಿದ್ದರು ಆಗ ಕಂಡು ಬಂದ ಬೆಲೆಯಿಳಿಕೆ ಇವು ಕಾರಣವಲ್ಲ ಎಂದು ಹೆಸರಿಸಿತ್ತು. ಪ್ರಕೃತ ಗುಟ್ಕಾ ಮತ್ತಿತರೆ ಮೌಲ್ಯವರ್ದಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಬಳಕೆ ಉತ್ತರದ ರಾಜ್ಯದಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿದ್ದರೂ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ರಾಜ್ಯಗಳಲಿ ಬರ ಭೂಕಂಪವಾಗಿದ್ದರೂ, ಈಗ ಕಂಡು ಬಂದ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೆ ಇವು ಕಾರಣವಾಗಲಾರದು.
(ಓ) ಬದಲಿ ಬಳಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳದೆ ಇರುವುದು:
ಪೌಲೋಸ್ ಸಮಿತಿಯ ವರದಿಯು ಹೆಸರಿಸಿದ ಪ್ರಕಾರ ಅಡಿಕೆಯ ಇನ್ನಿತರ ಉಪಯೋಗಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳದೆ ಇರುವುದು ಏರಿಳಿಕೆಗೆ ಸಹಾಯವಾಗಬಹುದಾದರೂ ದಿಢೀರನೆ ಕುಸಿಯಲು ಇದು ಕಾರಣವಲ್ಲ. ಇದೇ ಸ್ಥಿತಿ ಈಗಲೂ ಇದ್ದು, ಅಡಿಕೆಯ ಇನ್ನಿತರ ಬಳಕೆಯಿನ್ನೂ ಪರಿಪೂರ್ಣವಾಗಿ ಆಗಿಲ್ಲ.
(ಕ) ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿನ ಊಹಾಪೋಹಗಳು:
೧೯೭೦ರ ಬೀಸಿದ ಚಳಿಗಾಳಿಯಿಂದ ಮೈಸೂರು ರಾಜ್ಯದ ಅಡಿಕೆ ತೋಟಗಳಿಗೆ ಹಾನಿಯಾಗಿ, ಉತ್ಪಾದನಾ ಪ್ರಮಾಣವು ಕೆಳಕ್ಕೆ ಹೋಗಬಹುದೆಂಬ ಆತಂಕದಿಂದ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಮುಂದಿನ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೆಲೆಗೆ ಮಾರಾಟ ಮಾಡಬಹುದೆಂಬ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮಾಣದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಶೇಖರಿಸಿಟ್ಟಿದ್ದರು. ಆದರೆ ಅವರೆಣಸಿದ ಮಟ್ಟಕ್ಕೆ ಉತ್ಪಾದನೆಯು ಕುಸಿಯದೆ ಹೋಗಿ, ಶೇಖರಣೆ ಹೆಚ್ಚಾಗಿ, ಅದರೊಂದಿಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದ ನಿರಂತರವಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಬಂದದ್ದರಿಂದ, ತಮ್ಮಲಿದ್ದ  ಮಾಲನ್ನು ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲು ಹೆಣಗಾಡುವ ಪರಿಸ್ಥಿಯೊದಗಿ ಬಂದಿತ್ತೆಂದು ಪೌಲೋಸ್ ವರದಿಯು ತಿಳಿಸುತ್ತದೆ. ಇದೇ ಕಾರಣದಿಂದ ನಷ್ಟಕ್ಕೊಳಗಾದ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯನ್ನಿಳಿಸತೊಡಗಿದ್ದರು ಎಂಬುದೂ ತಿಳಿದು ಬಂತು.
ಇದೇ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ೧೯೯೮–೯೯ರಲ್ಲೂ ಕಂಡುಬಂತು. ಅಡಿಕೆ ಬೆಲೆಗೆ ಕಂಡು ಬಂದ ಕಜ್ಜಿ ಕೀಟದ ಹಾವಳಿಯಿಂದಾಗಿ ಸುಮಾರು ೩೦ರಿಂದ ೪೦ಸಾವಿರ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು ಅಡಿಕೆ ಫಸಲು ಕೊರತೆಯಾಗಬಹುದೆಂಬ ಊಹಾಪೋಹದಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೆಲೆಕೊಟ್ಟು ಮಾಲನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಶೇಖರಿಸಿಟ್ಟು ಕ್ರಮೇಣ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಒಳಹರಿವು ಸರಾಗವಾಗಿದ್ದರಿಂದ ಹೆಚ್ಚಿನ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ನಷ್ಟಕ್ಕೊಳಪಟ್ಟರು. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿ ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶ ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲೂ ಕಂಡು ಬಂತು. ಈ ಎರಡು ಸಮಯದಲ್ಲಿ ದೊಡ್ಡ ದೊಡ್ಡ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮಾಣದ ನಷ್ಟಕ್ಕೊಳಪಟ್ಟರು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಇದೀಗ ಧಾರಣೆಯಿಳಿಕೆ ಅವಕಾಶ ಸೃಷ್ಟಿಯಾಯಿತು.
(ಗ) ಹಣಕಾಸಿನ ಅಭಾವ:
ಪೌಲೋಸ್ ವರದಿಯ ಪ್ರಕಾರ ಆ ಕಾಲದಲ್ಲಿ ಹಣಕಾಸಿನ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಒಟ್ಟು ವ್ಯಾಪಾರದ ಶೇಕಡಾ ೭೦ರಷ್ಟು ಸಾಲವನ್ನು ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರಿಗೆ ಕೊಡುತ್ತಿದ್ದು, ಆದರೆ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿದಾಗ ಈ ಪಾಲು ಶೇಕಡಾ ೫೦ಕ್ಕೆ ಇಳಿದಿತ್ತು. ಇದೀಗ ಉತ್ತರದ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಕೊರಗು ನಮ್ಮ ಸಹಾಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಮೇಲೆ ವಿಧಿಸುವ ಬಡ್ಡಿ ದರ ಅಧಿಕವೆಂಬುದು.
(ಬ) ಬೆಳೆಗಾರರಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಶೇಖರಿಸಿಡಲು ಸಾಮರ್ಥ್ಯವಿಲ್ಲದಿರುವುದು:
ಉತ್ತಮ ಧಾರಣೆ ಬರುವ ತನಕ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಶೇಖರಿಸಿಡಲು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಅಸಾಧ್ಯವಾಗಿದ್ದರಿಂದ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೊಳಪಡುತ್ತಿದೆ ಎಂಬುದನ್ನು ಪೌಲೋಸ್ ವರದಿ ತಿಳಿಸುವುದರೊಂದಿಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೆಳೆಗಾರರು ಹಣಕಾಸಿನ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಯಾ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಹಿಡಿತಕ್ಕೊಳಪಡುತ್ತಿದ್ದಾರೆ ಎಂದಿತ್ತು. ಪ್ರಕೃತ ಕಳೆದ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆಯ ಏರು ಪ್ರವೃತ್ತಿಯನ್ನು ತೋರಿಸಿದ್ದರಿಂದ ಇದೀಗ ಹೆಚ್ಚಿನ ದೊಡ್ಡ ಬೆಳೆಗಾರರು ದೊಡ್ಡ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಶೇಖರಿಸಿಟ್ಟಿದ್ದಾರೆಂಬ ನಂಬಿಕೆ ಮತ್ತು ಊಹೆ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರಲ್ಲಿರುವದರಿಂದ ಧಾರಣೆಯಿಂದು ಇಳಿಯಲು ಸಹಾಯವಾಗಿದೆ ಎಂದರೆ ತಪ್ಪಗಲಾರದು.
(ಜ) ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿರುವ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳು:
ಪೌಲೋಸ್ ವರದಿಯ ಪ್ರಕಾರ ಹೊರಗಿನ ರಾಜ್ಯಗಳ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಹತೋಟಿ ಮತ್ತು ಸ್ಥಳೀಯ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಕೊರತೆ, ಉತ್ಪಾದಕ ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರರ ನಡುವಿದ್ದ ಮಧ್ಯವರ್ತಿ ಸಮೂಹಗಳಿಂದಾಗಿ ಬೆಲೆಯಲ್ಲಿ ವ್ಯತ್ಯಾಸ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದೆ. ಇದೇ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿಯನ್ನು ನಮ್ಮ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಇದ್ದು, ಇದಿಂದು ಧಾರಣೆಯ ಏರು ಪೇರಿಗೆ ಸಹಾಯವಾಗಿದೆ. ಈಗಲೂ ಉತ್ಪಾದನಿಗೆ ದೊರಕುತ್ತಿರುವ ಬೆಲೆ ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರ ಕೊಡುತ್ತಿರುವ ಬೆಲೆಗಳ ನಡುವೆ ಅಗಾಧ ಅಂತರವಿದೆ.
ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳು:
೧೯೭೦ರ ದಶಕದ ಆರಂಭದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆ ಇಳಿದಾಗ ಪೌಲೋಸ್ ಸಮಿತಿಯು ತನ್ನ ಅಂತಿಮ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ಹಲವು ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳನ್ನು ಹೆಸರಿಸಿದ್ದು, ಆ ಎಲ್ಲಾ ಪರಿಹಾರಗಳು ಈಗಿನ ಪರಿಸ್ಥಿಯಲ್ಲೂ ಮಹತ್ವವನ್ನು ಹೊಂದಿದೆ ಎಂಬುದನ್ನು ಕೆಳಗೆ ಸೂಚುಸಿದ ವಿಚಾರಗಳಿಂದ ನಾವು ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
(೧) ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಶೋಷಣೆಯಿಂದ ವಿಮುಕ್ತರಾಗಲು ಪೌಲೋಸ್ ವರದಿಯೂ ಒಂದು ಕೇಂದ್ರೀಯ ಕಾರ್ಯಶಾಲೆ ಇಲ್ಲವೆ ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಮೂಲಕ ನೇರ ಮಾರಾಟಕ್ಕೆ ಇಳಿಯಬೇಕೆಂಬುದು, ಅದರ ಪ್ರಕಾರ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಆರಂಭವಾದರೂ ಅದಿನ್ನೂ ಪೂರ್ಣ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ನೇರ ಮಾರಾಟಕ್ಕೆ ಇಳಿಯದೆ ಇರುವುದರಿಂದ ಈಗಿನ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ನಿರ್ಮಾಣವಾಗಿದೆಯೆಂದರೆ ತಪ್ಪಾಗಲಾರದು.
(೨) ಪರೋಕ್ಷವಾಗಿ ಬೇರೆ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಂದ ಒಳಬರುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಮೇಲೆ ತೀವ್ರ ನಿಗಾವಿಡಬೇಕೆಂಬುದನ್ನು ಪೌಲೋಸ್ ವರದಿ ಹೇಳಿದ್ದು, ಈಗಿನ ಪರಿಸ್ಥಿಯಲ್ಲಿ ಇದೇ ಅಗಬೇಕಾದ್ದು.
(೩) ವಿಸ್ತರಣೆಯನ್ನು ಮೊಟಕುಗೊಳಿಸಬೇಕೆಂಬ ವಿಚಾರ ಪೌಲೋಸ್ ವರದಿ ಹೆಸರಿಸಿದ್ದು, ಈಗಿನ ವಾತಾವರಣವು ಇದನ್ನೇ ಸೂಚಿಸುತ್ತದೆ.
(೪) ಉಪಬೆಳೆ ಯಾ ಮಿಶ್ರ ಬೆಳೆಗಳ ಬೇಸಾಯದತ್ತ ಗಮನ ಹರಿಸಲು ಪೌಲೋಸ್ ವರದಿ ಹೇಳಿದ್ದರೂ ಅದಿನ್ನೂ ಸರಿಯಾದ ದಿಕ್ಕಿನಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಬಂದಿಲ್ಲ.
(೫) ರಫ್ತುನ ಬಗ್ಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಗಮನ ಕೊಡಲು ಪೌಲೋಸ್ ವರದಿ ಸೂಚಿಸಿದ್ದರೂ ಆ ದಿಕ್ಕಿನಲ್ಲಿ ದೇಶವಿಂದು ಯಶ್ವಸ್ವಿಯಾಗಿಲ್ಲ. ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಾದರು ಈ ಬಗ್ಗೆ ದಿಟ್ಟ ಹೆಜ್ಜೆಯಿಡಲೇಬೇಕಾಗಿದೆ.
(೬) ಬದಲಿ ಬಳಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಆ ಕಾಲದಲ್ಲೆ ಸೂಚನೆ ಬಂದಿದ್ದರೂ ಇನ್ನೂ ಇವ್ಯಾವುದೂ ಯಶಸ್ವಿಯಾಗದ ಕಾರಣ ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿದೆ.
(೭) ಯೋಗ್ಯ ಬೆಲೆಗಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರು ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಶೇಖರಿಸಿಡಬೇಕೆಂದು ಪೌಲೋಸ್ ಸಮಿತಿ ಹೇಳಿದ್ದು, ಬೆಳೆಗಾರರ ಅಗತ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಸಾಲ ಸೌಲಭ್ಯ ದೊರಕಬೇಕೆಂದು ತಿಳಿಸಿತ್ತು. ಆದರೆ ಈಗಿರುವ ಪರಿಸ್ಥಿಯಲ್ಲಿ ಇಲ್ಲೊಂದು ಅಪವಾದವಿದೆ. ಪ್ರಕೃತ ದೇಶದ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಬೇರೆ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಂದ ಅಡಿಕೆಯ ಒಳಹರಿವಿರುವುದರಿಂದ ಮತ್ತು ಪೂರೈಕೆ ನಿರಂತರವಾಗಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಈಗಿನ ಪರಿಸ್ಥಿಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಶೇಖರಣೆ ಒಂದು ಅಪಾಯಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಾಗಬಹುದು. ಆದ್ದರಿಂದ ಏರುತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪಾದನೆಗನುಗುಣವಾಗಿ ಶೇಖರಣೆಯ ಬದಲು ನಿರಂತರ ಪೂರೈಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಾದರೆ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆಯಲ್ಲಿನ ಏರುಪೇರು ಕಡಿಮೆಯಾಗಿ ಸ್ಥಿರತೆಯನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ೧೯೭೦ರ ದಶಕದಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬಂದು ಸ್ಥಿತಿ ಮತ್ತು ಈಗಿರುವ ಸ್ಥಿತಿಗಳ ನಡುವೆ ಸ್ವಾಮ್ಯವಿದ್ದು, ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ಮೇಲೆ ತಿಳಿಸಿದ ಪರಿಹಾರಗಳಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಮುಂದವರಿದಲ್ಲಿ ನೆಮ್ಮದಿ ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಾದರೂ ಕಂಡು ಬರಬಹುದು. ಎಲ್ಲದಕ್ಕೂ ತಾಳ್ಮೆ ಮತ್ತು ದೂರದೃಷ್ಟಿ ಅಗತ್ಯ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೯
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಸುಧಾರಣೆ: ಡಾ|| ರತಿನಂ ಸಮಿತಿಯ ಶಿಫಾರಸುಗಳು – ಹೊಸದಿಗಂತ ೨೨–೦೬–೨೦೦೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ಅಡಿಕೆ ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತದಿಂದ ತೀವ್ರ ಸಂಕಷ್ಟಕ್ಕೊಳಗಾದ ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳದ ಕೃಷಿಕರ ಬವಣೆಯನ್ನು ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಮನವರಿಕೆ ಮಾಡಲು ಕಳೆದ ನವಂಬರ್ ನಲ್ಲಿ ನಿಯೋಗವೊಂದು ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರದ ಕೃಷಿ ಸಚಿವರನ್ನು ಬೇಟಿ ಮಾಡಿ ಪರಿಹಾರಗಳಿಗಾಗಿ ಮನವಿ ಸಲ್ಲಿಸಿತ್ತು. ಅಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರವು ತೆಂಗು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಮಂಡಳಿಯ ಮುಖ್ಯಸ್ಥರಾದ ಡಾ. ಪಿ. ರತಿನಂ ನೇತ್ರತ್ವದ ಸಮಿತಿಯೊಂದನ್ನು ರಚಿಸಿತ್ತು. ಈ ತಜ್ಞರ ಸಮಿತಿಯಲ್ಲಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ಮಾಜಿ ಅಧ್ಯಕ್ಷರಾದ ಶ್ರೀ ಎಸ್‌. ಅರ್. ರಂಗಮೂರ್ತಿ, ಶ್ರೀ ಕೆ. ರಾಮ ಭಟ್‌, ಗೋವಾದ ಶ್ರೀ ಕಾಳಿದಾಸ ಎ. ಥಮರನ್‌, ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘದ ಅಧ್ಯಕ್ಷರಾದ ಡಾ. ಪಿ. ಕೆ. ಎಸ್‌. ಭಟ್‌, ಗೋವಾದ ಶ್ರೀ ರಘುನಥ ಜೋಶಿ ಇವುರುಗಳು ಸದಸ್ಯರಾಗಿದ್ದು, ವಿಟ್ಲದ ಸಿ.ಪಿ.ಸಿ.ಆರ್.ಐನ ಡಾ. ಡಿ. ಬಾಲಸಿಂಹ, ಕರ್ನಾಟಕ ಸರಕಾರದ ತೊಟಗಾರಿಕಾ ಇಲಾಖೆಯ ನಿರ್ದೇಶಕರಾದ ಶ್ರೀ ರಾಮಮೂರ್ತಿ, ಡಾ. ಜಯರಾಮ್‌, ಡಾ. ವಸಂತಕುಮಾರ್ ಇವರುಗಳು ಆಹ್ವಾನಿತ ಸದಸ್ಯರಾಗಿ ಮತ್ತು ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರದ ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ನಿರ್ದೇಶನಾಲಯದ ನಿರ್ದೇಶಕರಾದ ಡಾ. ಕೆ. ಶಿವರಾಮನ್‌ಸದಸ್ಯ, ಕಾರ್ಯದರ್ಶಿಗಳಾಗಿದ್ದರು. ಈ ಸಮಿತಿಯು ಫೆಬ್ರವರಿ ೧೫, ೨೦೦೧, ಮಾರ್ಚ್ ೩, ೨೦೦೧ ಮತ್ತು ಮಾರ್ಚ್ ೨೬, ೨೦೦೧ ರಂದು ಮಂಗಳೂರು, ಬೆಂಗಳೂರು ಮತ್ತು ಕೊಚ್ಚಿಗಳಲ್ಲಿ ಸಭೆ ಸೇರಿ ವಿವಿಧ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮಿವರ್ಶೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ತನ್ನ ಅಂತಿಮ ವರದಿಯನ್ನು ಏಪ್ರಿಲ್‌೨೦೦೧ರಲ್ಲಿ ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಸಲ್ಲಿಸಿತ್ತು.
ಸಮಿತಿಯ ಮೂಲ ಉದ್ದೇಶಗಳು:
(೧) ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆ ಮತ್ತು ಬಳಕೆ ಎಂಬ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನ ಮತ್ತು ಪ್ರತಿ ಹೆಕ್ಟೇರ್‌ಗೆ ಸಿಗಬಲ್ಲ ಆದಾಯವನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸುವ ಬಗ್ಗೆ ಪರಿಹಾರಗಳನ್ನು ಸೂಚಿಸುವುದು.
(೨) ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ಯಾವ ರೀತಿ ಬಳಕೆಯಾಗುತ್ತಿದೆ ಮತ್ತು ಬದಲಿ ಬಳಕೆಯನ್ನು ಹೇಗೆ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಪಡಿಸಬಹುದು.
(೩) ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಹೇಗೆ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದೆ ಮತ್ತು ಆಮದಿನ ಪರಿಣಾಮವೇನು, ಅಲ್ಲದೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಧಾರಣೆಯನ್ನೊದಗಿಸಲು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಯಾವ ರೀತಿಯಲ್ಲಾಗಬೇಕು.
ಈ ಮೂರು ಉದ್ದೇಶಗಳನ್ನು ಇಟ್ಟುಕೊಂಡು ಸಮಿತಿಯ ಅಧ್ಯಯನವನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ಸಲ್ಲಿಸಿದ ವರದಿಯಲ್ಲಿರುವ ಮುಖ್ಯಾಂಶಗಳು.
(೧) ದೇಶದಲ್ಲಿಂದು ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಾಗಿ ಜಗಿಯಲು ಮಾತ್ರ ಉಪಯೋಗಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರಲ್ಲಿರುವ ಮಾದಕತೆ ಇದಕ್ಕೆ ಪ್ರೇರಣೆಯಗಿದೆ. ಅಡಿಕೆ ಒಂದು ಬೆಳೆಯಾಗಿ ಆಹಾರದ ರೂಪದಲ್ಲಾಗಿ ಪೌಷ್ಟಿಕಾಂಶದ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದಾಗಲಿ ಯಾ ವಿದೇಶಿ ಗಳಿಕೆಯಲ್ಲಾಗಲಿ ಯಾವುದೇ ಕೊಡುಗೆಯನ್ನಿಂದು ನೀಡುತ್ತಿಲ್ಲ. ಆದರೂ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯನ್ನೇ ನಂಬಿರುವ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಅಡಿಕೆಯಲ್ಲಿರುವ ಔಷಧೀಯ ಮೌಲ್ಯವನ್ನು ಮತ್ತು ಬದಲಿ ಬಳಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಅಧ್ಯಯನ ಮತ್ತು ಆಸಕ್ತಿಯನ್ನಿಂದು ತೋರಿಸಲೇಬೇಕಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಅಗತ್ಯ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನವನ್ನು ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಪಡಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ.
(೨) ವಿದೇಶಿ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಬೆಲೆ ಆಂತರಿಕ ಬೆಲೆಗೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಶೇಕಡಾ ೫೫ರಿಂದ ೭೮ರಷ್ಟು ಕಡಿಮೆಯಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ರಫ್ತಿಗಿರುವ ಅವಕಾಶ ಕಡಿಮೆ, ಮುಕ್ತ ಆಮದಿಗಿರುವ ಅವಕಾಶ, ಪ್ರಮಾಣಾತ್ಮಕ ನಿರ್ಬಂಧವಿಲ್ಲದೆ ಇರುವುದು ಇವೆಲ್ಲಾ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಿಗೆ ಅವಕಾಶ ಕಲ್ಪಿಸುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ದೇಶವಿಂದು ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನೆ ಯಾ ಇಳುವರಿಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ಶ್ರಮಿಸಬೇಕು. ಅಲ್ಲದೆ ಉತ್ಪಾದನಾ ವೆಚ್ಚವನ್ನು ಇಳಿಸಬೇಕು. ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ವಿಶ್ವಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ನಾವು ಸ್ಪರ್ಧಿಸಬಹುದು.
ಸಧ್ಯಕ್ಕೆ ಲಭ್ಯವಿರುವ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಅಧಾರದಲ್ಲಿ ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಬಳಕೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ವಾರ್ಷಿಕವಾಗಿ ಶೇಕಡಾ ೩ರ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಏರುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಪ್ರಕಾರ ೨೦೨೦ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಸುಮಾರು ೬,೧೭,೦೦೦ ಟನ್‌ಗಳು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಈಗಿರುವ ಇಳುವರಿಯನ್ನು ದ್ವಿಗುಣಗೊಳಿಸಬೇಕು ಮತ್ತು ಇಲ್ಲಿ ಯಾವುದೇ ರೀತಿಯ ವಿಸ್ತರಣೆಯಾಗಬಾರದು. ಈಗ ಒದಗಿರುವ ಬಿಕ್ಕಟ್ಟಿನಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರು ತೊಟದ ವಿಸ್ತರಣೆಯನ್ನು ಕೈ ಬಿಡಲೇಬಾಕಾಗಿದೆ.
ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಜಗಿಯಲು ಮಾತ್ರ ಉಪಹೋಗಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರಲ್ಲಿ ಔಷಧೀಯ ಕಾಂತಿವರ್ಧಕ ಮತ್ತು ಕೈಗಾರಿಕಾ ಮೌಲ್ಯಗಳಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಬಳಕೆಗೆ ಇಷ್ಟರತನಕ ಯಾವುದೇ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಾದಂತಿಲ್ಲ. ಆದ್ದರಿಂದ ICARನ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಮತ್ತು ರಾಜ್ಯದಲ್ಲಿರುವ ಇದೇ ರೀತಿಯ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಅಡಿಕೆಯ ಇನ್ನಿತರೇ ಉಪಯೋಗಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಸಂಶೋಧನೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ವಿವಿಧ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿಕೆಗೆ ಪ್ರಯತ್ನಿಸಬೇಕು.
(೩) ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯದ ವಿಸ್ತರಣೆಯನ್ನು ತಡೆಗಟ್ಟಲು ಸಮಿತಿಯ ಒಂದು ಕಾರ್ಯ ಯೋಜನೆಯನ್ನು ಹೆಸರಿಸಿದ್ದು ಇದನ್ನು ತಕ್ಷಣ ಜಾರಿಗೊಳಿಸಲೇಬೇಕೆಂಬ ಅಭಿಪ್ರಾಯವನ್ನು ವ್ಯಕ್ತಪಡಿಸಿದೆ. ಈ ಯೋಜೆನೆಯಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಿದ ಅಂಶಗಳೆಂದರೆ:
(ಅ) ಆಹಾರೋತ್ಪನ್ನಗಳಿಗಾಗಿ ಮೀಸಲಾಗಿರುವ ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಆಂಧ್ರ ಪ್ರದೇಶಗಳ ಭೂ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಇದೀಗ ಈ ಬೆಳೆಗಳ ಬದಲಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯಕ್ಕೆ ಆಸಕ್ತಿ ಕಂಡುಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ರೀತಿಯ ಕ್ರಮಗಳಿಗೆ ಯಾವುದೇ ಬೆಂಬಲವನ್ನು ಕೊಡಬಾರದು.
(ಆ) ಅಡಿಕೆ ಬೀಜ ಮತ್ತು ಗಿಡಗಳನ್ನು ಯಾ ತಳಿಗಳನ್ನು ಸರಕಾರದ ನರ್ಸರಿಗಳಾಗಲಿ, ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳಾಗಲಿ ಯಾ ಇನ್ನಿತರೇ ಆಧಿಕೃತ ಪೂರೈಕೆದಾರರು ಇದನ್ನು ಈಗಿರುವ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಪೂರೈಸಬೇಕೆ ಹೊರತು ಹೊಸದಾಗಿ ವ್ಯವಸಾಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುವವರಿಗಲ್ಲ. ಈ ರೀತಿಯ ಪೂರೈಕೆಯನ್ನು ಮಾಡುವಾಗ ಹೆಚ್ಚು ಇಳುವರಿ ಕೊಡಬಲ್ಲ ತಳಿಗಳನ್ನೇ ಪೂರೈಸಬೇಕು.
(ಇ) ವಿಸ್ತೀರ್ಣದ ಹೆಚ್ಚಳದಿಂದ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಮುಂದೆ ಒದಗಬಹುದಾದ ಸಮಸ್ಯೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರಗಳು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಮಾಹಿತಿ ಒದಗಿಸಿ ಮನವರಿಕೆ ಮಾಡಬೇಕು.
(ಈ) ಈಗಿರುವ ಅಡಿಕೆ ತೋಟಗಳಲ್ಲಿ ಇಳುವರಿಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು ಹನಿ ನೀರಾವರಿಗಾಗಿ ಈಗ ಕೊಡುತ್ತಿರುವ ಬೆಂಬಲವನ್ನು ಮುಂದುವರಿಸಬಹುದಾಗಿದೆ.
(ಉ) ಹೊಸ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುವುದನ್ನು ತಡೆಯಲು ನಬಾರ್ಡ್, ಸಹಕಾರಿ, ರಾಷ್ಟ್ರೀಕೃತ ಬ್ಯಾಂಕ್‌ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಂದ ಈಗ ಲಭ್ಯವಾಗುತ್ತಿರುವ ಹಣಕಾಸಿನ ಬೆಂಬಲವನ್ನು ನಿಲ್ಲಿಸಬಹುದು.
(೪) ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮಿಶ್ರ ಬೆಳೆಗಳನ್ನು ಬೆಳೆಯಲು ಪ್ರೋತ್ಸಾಹ ಅಗತ್ಯ. ಅಡಿಕೆಯೊಂದಿಗೆ ಕೊಕ್ಕೋ, ಕಾಳುಮೆಣಸು, ಬಾಳೆ, ಲವಂಗ, ಜಾಯಿಕಾಯಿ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಬೆಳೆಸಲು ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಬರಲಿರುವ ಪಂಚ ವಾರ್ಷಿಕ ಯೋಜನೆಯಲ್ಲಿ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ.
(೫) ಆರ್ಥಿಕ ಮತ್ತು ಸಂಖ್ಯಾ ವಿಭಾಗವು ಕೊಡುತ್ತಿರುವ ಅಂಕಿ-ಅಂಶ ಮತ್ತು ವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳು ಒಂದಕ್ಕೊಂದು ಸರಿಹೊಂದದೇ ಇದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಯೋಜನಾ ವಿಚಾರಗಳು ಸರಿಯಾಗಿ ಹೊರಹೊಮ್ಮುತ್ತಿಲ್ಲ. ಆದ್ಧರಿಂದ ಈ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆ ಅಗತ್ಯ.
(೬) ಅಡಿಕೆ ಕೊಯ್ಲು, ಅಡಿಕೆ ಒಣಗಿಸಲು ಸಣ್ಣ ರೀತಿಯ ಡ್ರೆಯರ್‌ ಮತ್ತು ವರ್ಗಿಕರಣ ಯಂತ್ರ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳು ಅಭಿವೃದ್ಧಿಪಡಿಸಬೇಕು ಇದರಿಂದಾಗಿ ವೆಚ್ಚವನ್ನು ತಗ್ಗಿಸಬಹುದಾಗಿದೆ.
(೭) ಅಡಿಕೆ ಮರ, ಸಿಪ್ಪೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಂದ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಉಪ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ತಾಂತ್ರಿಕ ಮತ್ತು ಹಣಕಾಸಿನ ನೆರವನ್ನೊದಗಿಸಿ ಪ್ರೇರಣೆಯನ್ನು ನೀಡಬೇಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ತೋಟಗಾರಿಕಾ ನಿಗಮವು ಅಗತ್ಯ ನೆರವನ್ನು ನೀಡಬಹುದು.
(೮) ಅಡಿಕೆ ದಾರಣೆಯು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೊಳಗಾಗುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಬೆಳೆಗಾರರ ರಕ್ಷಣೆಯ ದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಬೆಂಬಲ ಬೆಲೆಯನ್ನು ನಿರ್ಧರಿಸಲು ಒಂದು ಉಪಾಯವನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಿಂದು ಒಂದು ಜಟಿಲ ಸಮಸ್ಯೆಯಾಗಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಅಧಿಕ ಸಂಖ್ಯೆಯ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳು ಮತ್ತು ಕೆಲವೇ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿವೆ.
(೯) ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಮತ್ತು ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಗೆ ಅಡಿಕೆ ಶೇಖರಣೆಗೆ ಅಗತ್ಯವುಳ್ಳ ಗೋದಾಮುಗಳ ಕೊರತೆಯಿರುವುದರಿಂದ, ಇದಕ್ಕೆ ಪರಿಹಾರವನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳಲು ೫ ಕೋಟಿ ರೂಪಾಯಿ ಸಹಾಯವನ್ನು ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಮತ್ತು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ನೀಡುವಂತೆ ಸಲಹೆ ಮಾಡಿದೆ. ಪ್ರಕೃತ ರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ತೋಟಗಾರಿಕಾ ನಿಗಮದಲ್ಲಿ ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ತೋಟಗಾರಿಕಾ ಬೆಳೆಗಳಿಗಾಗಿ ಇದ್ದು, ಇದನ್ನು ಅಡಿಕೆಗೂ ವಿಸ್ತರಿಸುವಂತೆ ಕೇಳಿಕೊಂಡಿದೆ.
(೧೦) ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಅಗಾಧ ಅನುಭವವಿದ್ದು, ಇದೊಂದು ಸಂಘಟಿತ ಸಹಕಾರಿಯಾಗಿರುವುದರಿಂದ, ಈ ಸಂಸ್ಥೆ ಇನ್ನು ಮುಂದೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ತನ್ನ ವ್ಯವಹಾರಗಳನ್ನು ವಿಸ್ತರಿಸಬೇಕಾದ ಅಗತ್ಯವಿರುತ್ತದೆ.
(೧೧) ಅಡಿಕೆಯು ಒಂದು ಮೂಲ ಯಾ ಪ್ರಾಥಮಿಕ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನ, ಆದ್ದರಿಂದ ಇದಕ್ಕೆ ಯಾವುದೇ ತೆರಿಗೆಯನ್ನು ಹಾಕಬಾರದು. ಸಮಿತಿಯ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಜಾರಿಯಲ್ಲಿರುವ ತೆರಿಗೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ವಿಮರ್ಶಿಸಿದ್ದು, ಈ ಎಲ್ಲಾ ತೆರಿಗೆಗಳನ್ನು ಸರಕಾರಗಳು ಕೈಬಿಡಬೇಕೆಂಬ ಅಭಿಪ್ರಾಯವನ್ನು ವ್ಯಕ್ತಪಡಿಸಿದೆ.
(೧೨) ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಿಚಾರದಲ್ಲಿ ಒಂದು ಅಗ್ರ ಸಂಸ್ಥೆಯಾದ್ದರಿಂದ, ಅದಿಂದು ಅಡಿಕೆಯ ಕೈಗಾರಿಕಾ ಮತ್ತಿತರೇ ಬಳಕೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಗತ್ಯ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
(೧೩) ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ರಕ್ಷಿಸುವ ಉದ್ದೇಶದಿಂದ ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರವು ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಮೇಲಿನ ಸುಂಕವನ್ನು ಶೇಕಡಾ ೩೫ರಿಂದ ಶೇಕಡಾ ೧೦೦ಕ್ಕೆ ಏರಿಸಿದ್ದರೂ, ಅಡಿಕೆಯಿಂದು ಒಣಹಣ್ಣಿನ ವರ್ಗದಡಿ ಒಳಬರುತ್ತಿವೆಯೆಂಬ ವಿಚಾರಗಳು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಬಗ್ಗೆ ಸೂಕ್ತ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಲೇಬೇಕು.
ಡಾ. ರತಿನಂ ಸಮಿತಿಯ ವರದಿಯು ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೆ ಈಗಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ಲೋಪದೋಷಗಳೇ ಕಾರಣ ಹೊರತು, ಆಮದಾಗಲಿ, ಮುಕ್ತವಾತವರಣವಾಗಲೀ ಕಾರಣವಲ್ಲವೆಂಬುದನ್ನು ಅಂಕಿ-ಅಂಶಗಳ ಆಧಾರದಲ್ಲಿ ತಿಳಿಸಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಈಗಿರುವ ಅಧಿಕೃತ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ತೆಯನ್ನು ಬಲಪಡಿಸಬೇಕೆಂದು ಹೆಸರಿಸಿದೆ, ತನ್ನ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ಸದಸ್ಯರುಗಳು ಮಂಡಿಸಿದ್ದ ಅಭಿಪ್ರಾಯಗಳನ್ನೆಲ್ಲಾ ಉಲ್ಲೇಖಿಸಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಪ್ರಕೃತ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲೇನಾಗುತ್ತಿದೆ ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಒದಗಿಸಿದೆ. ಆದರೆ ಈ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಲ್ಪಟ್ಟ ಹಲವು ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳನ್ನು ಯಾವ ರಿತಿ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಇಳಿಸಬೇಕು, ಇದಕ್ಕೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಹಣಕಾಸಿನ ನೆರವು ಎಲ್ಲಿಂದ, ಯಾರಿಂದ ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ಸಮಿತಿಯ ವರದಿಯು ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಸ್ಪಷ್ಟಪಡಿಸಿಲ್ಲ. ಅಲ್ಲದೆ ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರ ಎದುರಿಸುತ್ತಿರುವ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಗೆ ತಕ್ಷಣದ ಪರಿಹಾರವೇನೆಂಬುದನ್ನು ಇಲ್ಲಿ ನಮೂದಿಸಿಲ್ಲ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವಿಚಾರದಲ್ಲಿ ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘ ಕೈಗೊಂಡ ಸಮೀಕ್ಷಾ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಲ್ಪಟ್ಟ ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನವು ಡಾ. ರತಿನಂ ವರದಿಯಲ್ಲೂ ಇದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಬೆಲೆಗಾರರ ಸಂಘದ ಪ್ರಯತ್ನಕ್ಕೆ ಇಂಬು ದೊರೆತಂತಾಗಿದೆ.
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿನ್ನೂ ಸಂಕಷ್ಟದಿಂದ ಪಾರಾಗಿಲ್ಲ. ಈ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಬಂದ ಡಾ. ರತಿನಂ ವರದಿಯು ಹಲವು ಪರಿಹಾರಗಳನ್ನು ಸೂಚಿಸಿದ್ದರೂ, ಇವೆಲ್ಲಾ ಕಾರ್ಯ ರೂಪಕ್ಕಿಳಿಯುವುದು ಯಾವಾಗ ಎಂಬ ಯಕ್ಷಪ್ರಶ್ನೆ ನಮ್ಮೆದುರಿಗೆ ಇದೆ. ಇದಕ್ಕೆ ಕಾರಣ ಈ ಮೊದಲು ಎಪ್ಪತ್ತರ ದಶಕದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ರಕ್ಷಣೆಗಾಗಿ ಪರಿಹಾರಗಳನ್ನು ಪೌಲೋಸ್‌ ಸಮಿತಿಯು ಸೂಚಿಸಿದ್ದರೂ, ಅವುಗಳ ಬಹುಪಾಲು ಇನ್ನೂ ರಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಬಂದಿಲ್ಲ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಕೇಂದ್ರ ಮತ್ತು ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರಗಳು ತಕ್ಷಣ ಸ್ಪಂದಿಸಬೇಕಾದ ಅಗತ್ಯವಿದೆ. ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರ ನಿಟ್ಟುಸಿರನ್ನು ಬಿಡಬಹುದು. ಅದಕ್ಕಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರ ಒತ್ತಡ, ಜನಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳ ಪ್ರಯತ್ನ ಮತ್ತು ಮಾಧ್ಯಮಗಳ ಬೆಂಬಲ ಅತ್ಯಗತ್ಯ.
ಬೆಲೆಗಾರರಿಗೆ ಎಚ್ಚರಿಕೆಯ ಕರೆ ಘಂಟೆ:
ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ಡಾ. ರತಿನಂ ಸಮಿತಿಯು ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೊಂದು ಎಚ್ಚರಿಕೆಯನ್ನು ನೀಡಿದ್ದು ಇದು ಈ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ತರಣೆಯ ವಿಚಾರದಲ್ಲಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ವರದಿಯು ಅಡಿಕೆಯ ಬಳಕೆಯಿಂದ ಆಗಬಹುದಾದ ತೊಂದರೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಈ ಮೊದಲು ನಡೆದ ಅಧ್ಯಯನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ವಿಫುಲ ಮಾಹಿತಿ ಒದಗಿಸಿದ್ದು, ಇದು ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಸವಾಲಾಗಿ ಪರಿಣಮಿಸಬಹುದಾಗಿದೆ. ಸಮಿತಿಯು ಇಟ್ಟುಕೊಂಡಿದ್ದ ಮೂಲ ಉದ್ದೇಶಗಳಾದ ಉತ್ಪಾದನೆ, ಬಳಕೆ, ಬದಲಿ ಬಳಕೆಗಳ ವಿಚಾರ ಮತ್ತು ಈಗ ಚಾಲ್ತಿಯಲ್ಲಿರುವ ಮರುಕಟ್ಟೆಯ ರೀತಿ ನೀತಿ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೇನೂ ತಿಳಿಸದೇ ಇರುವುದು ನಿಜಕ್ಕೂ ಆಘಾತಕಾರಿ ವಿಚಾರ. ಅಡಿಕೆಯ ಬಳಕೆಯಿಂದಾಗಬಹುದಾದ ದುಷ್ಪರಿಣಾಮಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಪ್ರಕಟಗೊಂಡ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ವಿವರವಾಗಿ ನೀಡಿದ ವರದಿಯು ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನಾ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಪ್ರಕಟಗೊಂಡ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನೇನೂ ನೀಡದೆ ಇರುವುದರಿಂದ ಇದೊಂದು ಅಪರಿಪೂರ್ಣ ಮಾಹಿತಿಯೆನ್ನಲೂಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕಿಂದು ಅಗತ್ಯವಿರುವುದು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಸುಧಾರಣೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ನಮ್ಮ ಸರಕಾರವಿಂದು ಈ ವರದಿಯಲ್ಲಿ ಹೆಸರಿಸಿದ ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳಿಂದ ಯಾವ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಬಲಪಡಿಸಬಹುದು ಮತ್ತು ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ರಕ್ಷಿಸಬಹುದು ಎಂಬುದನ್ನು ಕಾದು ನೋಡಬೇಕಷ್ಟೇ. ಏನಿದ್ದರೂ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ತನ್ನ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ತನ್ನಿಂದಲೇ ಎಂದು ಅರಿತು ಮುಂದುವರಿಯುವುದು ಉತ್ತಮ ಮತ್ತು ಆರೋಗ್ಯಕರ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೧೦
ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘ ಕೈಗೊಂಡ ಉತ್ತರ ಭಾರತದ ಅಡಿಕೆ ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮೀಕ್ಷೆಯ ಮದ್ಯಂತರ ವರದಿ
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ, ಶಿವಮೊಗ್ಗ, ಉಡುಪಿ ಮತ್ತು ಉತ್ತರ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಪ್ರಮುಖ ತೋಟಗಾರಿಕಾ ಬೆಳೆ ಅಡಿಕೆ. ಈ ಬೆಳೇಯನ್ನು ನಂಬಿ ಹಲವು ಲಕ್ಷ ಕೃಷಿಕರು, ಕೃಷಿ ಕಾರ್ಮಿಕರು ಮತ್ತು ಇತರೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳಲ್ಲಿರುವ ಜನರಿಂದು ಜೀವನ ನಡೆಸುತ್ತಿದ್ದು, ಕಳೆದ ಸಾಲಿನಿಂದೀಚೆಗೆ ಅಡಕೆಯ ಧಾರಣೆಯು ಒಮ್ಮಿಂದೊಮ್ಮೆಲೆ ಕುಸಿಯಲಾರಂಭಿಸಿ, ಈ ಕ್ಷೇತ್ರವು ಸೋಲಿನಿಂದ ಕಂಗೆಟ್ಟಿತ್ತು. ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹ ಸಂಘ ಮತ್ತು ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಮುಂದೇನ ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆಗೊಳಪಟ್ಟವು. ಈ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘವು ರಾಜ್ಯದ ವಿವಿಧ ಜಿಲ್ಲೆಗಳಲ್ಲಿ ಸ್ಥಳೀಯ ಸಂಘ ಸಂಸ್ಥೆಗಳೊಡಗೂಡಿ ಅಡಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಮಾವೇಶಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡಿತ್ತು. ಅದೇ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ದೊರಕುತ್ತಿದ್ದ ಧಾರಣೆ ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿದ್ದ ಧಾರಣೆಗಳ ನಡುವೆ ಅಗಾಧ ಅಂತರವಿದೆಯೆಂಬ ಕೂಗು ಇಲ್ಲೆಲ್ಲಾ ಕೇಳಿ ಬಂತು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ನಿಜ ಸಂಗತಿಯನ್ನರಿಯಲು ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘವು ಉತ್ತರ ಭಾರತದ ಅಡಿಕೆ ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಸಮೀಕ್ಷೆಯನ್ನು ಕೈಯಗೊಳ್ಳಲು ನಿರ್ಧರಿಸಿತು. ಇದರಂತೆ ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘದ ಅಧ್ಯಕ್ಷರಾದ ಡಾ. ಪಿ.ಕೆ.ಯಸ್‌. ಭಟ್ಟರ ನೇತೃತ್ವದ ತಜ್ಞರ ಸಮೀಕ್ಷಾ ತಂಡ ಒಂದನ್ನು ರಚಿಸಿ, ಜನವರಿ ೧೧, ೨೦೦೧ರಂದು ಸಮೀಕ್ಷೆಗಾಗಿ ಹೊರಟು ಜನವರಿ ೨೮ರಂದು ಮರಳಿ ಬಂದ ಕೆಳಗೆ ಸೂಚಿಸಿದ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಹೆಸರಿಸಿತು. ಕೆಂಪಡಿಕೆಗೆ ಉತ್ತಮ ಬೆಲೆಯಿದ್ದು ಬಿಳಿಅಡಿಕೆಯ ಕ್ರಯ ಮಾತ್ರ ಕುಸಿದಿರುವುದರಿಂದ ಈ ಸಮೀಕ್ಷೆ ಬಿಳಿಯಡಿಕೆ ಮಾತ್ರ ಸೀಮಿತ.
ಸಮೀಕ್ಷೆಯ ಉದ್ದೇಶ:
೧) ಉತ್ತರ ಭಾರತದ ಅಡಿಕೆ ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಚಾಲ್ತಿಯಲ್ಲಿರುವ ಧಾರಣೆಯನ್ನು ತಿಳಿಯುವುದು.
೨) ಈ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನ.
೩) ಅಡಿಕೆಯ ಬಳಕೆ ಯಾವ ರೀತಿ.
೪) ಈ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿ ವಿದೇಶಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪಾತ್ರ.
೫) ಪ್ರಕೃತ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ನ್ಯೂನತೆಗಳು.
೬) ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಅಲ್ಲಿರುವ ಅಭಿಪ್ರಾಯ.
೭) ಅಗತ್ಯ ಪರಿಹಾರಗಳನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳವುದು.
ಸಮೀಕ್ಷೆ ನಡೆದ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಕ್ರಯ: ಬಿಳಿ ಅಡಿಕೆ ಹಳತ್ತು -ರೂ.೬೦–೬೫/ಕೆ.ಜಿ. ಹೊಸತ್ತು -ರೂ. ೪೫–೫೦ಕೆ.ಜಿ.
ಪ್ರದೇಶಗಳ ಆಯ್ಕೆ: ದೇಶದ ಪ್ರಮುಖ ಅಡಿಕೆ ಬಳಕೆ ಕೇಂದ್ರಗಳಾದ ದೆಹಲಿ, ಆಗ್ರಾ, ಗುರಗಾಂ, ಕಾನ್ಪರು, ಅಹಮದಾಬಾದ್, ಜಾಂನಗರ, ಬೊಂಬಾಯಿ, ನಾಗ್ಪುರ ಮತ್ತು ಪೂನಾಗಳನ್ನು ಆಯ್ದುಕೊಂಡರೂ ಗುಜರಾತ್ ನಲ್ಲಿ ಸಂಭವಿಸಿದ ಭೂಕಂಪದಂದು ಜಾಂನಗರದಲ್ಲಿದ್ದ ತಂಡ ಹಲವು ಸಮಸ್ಯೆಗಳನ್ನೆದುರಿಸಿದ ಕಾರಣ ಬೊಂಬಾಯಿ ನಾಗ್ಪುರ ಮತ್ತು ಪೂನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲಾಗದೆ ಹಿಂದಿರುಗಿದರೂ ಅಗತ್ಯ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಕಲೆ ಹಾಕುವಲ್ಲಿ ಯಶಸ್ವಿಯಾಯಿತು.
ಅಧ್ಯಯನದಲ್ಲಿ ಕಂಡು ಬಂದ ಪ್ರಮುಖ ವಿಚಾರಗಳು:
೧) ಧಾರಣೆ:
ಸಮೀಕ್ಷೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಂದ ಎಲ್ಲಾ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲೂ ಅಡಿಕೆಯ ರಖಂ (Wholesale) ಧಾರಣೆಯನ್ನು ಹೇಳಲು ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಹಿಂಜರಿಯುತ್ತಿದ್ದರೂ, ಸಮೀಕ್ಷಾ ತಂಡ ಗುರುತಿಸಿದಂತೆ ಅದು ರೂಪಾಯಿ ೯೦ರಿಂದ ೯೫ರ ತನಕವಿತ್ತು. ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿಗಳಲ್ಲಿ ಗ್ರಾಹಕನಿಗೆ ಕೆ.ಜಿ. ೧ರ ಬೆಲೆ ರೂ. ೧೧೦-೦೦ಇತ್ತು. ಅದೇ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಮಂಗಳೂರಿನ ಧಾರಣೆಯು ರೂಪಾಯಿ ೫೫/-ರಿಂದ ೬೦/-ರ ತನಕವಿತ್ತು.
ಆದರೆ ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಿಗಳಿಂದ ಅಡಿಕೆಯ ಮುಖ್ಯ ಬಳಕೆದಾರರಾದ ಪಾನ್‌ವಾಲಾಗಳಿಗೆ ಅದು ತಲುಪಿದಾಗ ಈ ಬೆಲೆಯು ರೂಪಾಯಿ ೧೩೦ರಿಂದ ೧೬೦ರ ತನಕವಿತ್ತೆಂಬುದನ್ನು ಸಮೀಕ್ಷಾ ತಂಡವು ಗುರುತಿಸಿತು.
೨) ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿನ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆ:
ಬಳಕೆದಾರ ಪಾನ್‌ವಾಲಗಳಿಗೆ, ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಿಗಳಿಂದ ಅಡಿಕೆಯು ತುಂಡುಗಳಾಗಿ ಪೂರೈಕೆಯಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ವಿವಿಧ ತೂಕದ ಪೊಟ್ಟಣಗಳಲ್ಲಿ ಪೂರೈಸಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಈ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿರುವ ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಿಗಳಿಂದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ತುಂಡರಿಸುವ ಗುಡಿಕೈಗಾರಿಕಾ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಉದ್ದಿಮೆದಾರರು ಖರೀದಿಸಿ, ಅದು ಅಲ್ಲಿಂದ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳ ಮೂಲಕ ಬಳಕೆದಾರ ಪಾನ್‌ವಾಲಗಳಿಗೆ ಪೂರೈಕೆಯಾಗುತ್ತಿರುವುದನ್ನು ಸಮೀಕ್ಷಾ ತಂಡ ಗುರುತಿಸಿದೆ.
೩) ಬಿಳಿಅಡಿಕೆ ಬಳಕೆ:
ಬಿಳಿ ಅಡಿಕೆ ಯಾ ಮಂಗಳೂರು ಚಾಲಿ ಎಂದೇ ಪ್ರಸಿದ್ಧವಾಗಿರುವ ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಪಾನ್‌ವಾಲಾ ಅಂಗಡಿಗಳು ಬೀಡಾವನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಉಪಯೋಗಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಉತ್ತರದ ದೆಹಲಿ, ಹರ್ಯಾನ ಕಾನ್ಪುರಗಳಲ್ಲಿ ಈ ರೀತಿಯ ಬೀಡಾಕ್ಕಿರುವ ಬೇಡಿಕೆ, ಗುಟ್ಕಾದಿಂದಾಗಿ ಕುಸಿಯತೊಡಗಿದೆ. ದೆಹಲಿಯೊಂದರಲ್ಲೇ ಸುಮಾರು ೨೦ ಸಾವಿರಕ್ಕಿಂತಲೂ ಹೆಚ್ಚು ಪಾನ್‌ವಾಲಾಗಳಿದ್ದು, ಇಲ್ಲೆಲ್ಲಾ ದಿನವೊಂದರ ಸುಮಾರು ೫೦೦ರಷ್ಟು ಬೀಡಾಗಳು ಬಿಕರಿಯಾಗುತ್ತಿದೆ. ಆದರೆ ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಗುಟ್ಕಾಕ್ಕಿರುವ ಬೇಡಿಕೆ ಹೆಚ್ಚಾಗಿದ್ದು, ಪ್ರಕೃತ ಈ ಅಂಗಡಿಗಳಲ್ಲಿ ದಿನವೊಂದರ ಸರಾಸರಿ ೩ ಸಾವಿರಕ್ಕಿಂತಲೂ ಹೆಚ್ಚು ಗುಟ್ಕಾಗಳು ಮಾರಾಟವಾಗುತ್ತಿದೆ.
ಆದರೆ ಗುಜರಾತ್ ರಾಜ್ಯದ ಪರಿಸ್ಥಿಯೆ ಬೇರೆ. ಇಲ್ಲಿ ಬಿಳಿ ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ತಯಾರಿಸಲ್ಪಡುವ ಬೀಡಾಕ್ಕೆ ಬೇಡಿಕೆ ಹೆಚ್ಚು. ಇಲ್ಲಿ ನಡೆಯುವ ವ್ಯಾಪಾರಗಳಲ್ಲಿ ಶೇಕಡಾ ೭೦ರಿಂದ ೮೦ ಬೀಡಾಕ್ಕೆ ಮೀಸಲು ಮತ್ತು ಬೀಡಾದಲ್ಲಿ ಬಳಸುವ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವು ಇತರೇ ಕೇಂದ್ರಗಳಿಗೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಅಧಿಕ.
೪) ವಿದೇಶಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪಾತ್ರ:
ವಿದೇಶಿಗಳಿಂದ ಬಂದ ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ದೆಹಲಿ, ಕಾನ್ಪುರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಕಾಣಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇವುಗಳ ಗುಣಮಟ್ಟ ಉತ್ತಮವಾಗಿಲ್ಲ. ಇವಿಂದು ನಮ್ಮಲ್ಲಿರುವ ನಾಲ್ಕನೇ ದರ್ಜೆಯ ಅಡಿಕೆಯ ರೀತಿಯದ್ದಾಗಿದ್ದು ಇದನ್ನು ಈ ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು ಕೆಂಪಡೆಕೆ ಮಿಶ್ರಮಾಡಿ ಗುಟ್ಕಾ ಕಂಪೆನಿಗಳಿಗೆ ಮತ್ತು ಪಾನ್‌ವಾಲಾಗಳಿಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೆಲೆಗೆ ಪೂರೈಸುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಇವುಗಳ ಬೆಲೆ ಅತ್ಯಂತ ಕಡಿಮೆ. ಉದಾಹರಣೆಗೆ: ಇಂಡೋನೆಷಿಯಾದಿಂದ ಬಂದ ಅಡಿಕೆ ಕಿಲೋ ಒಂದರ ರೂಪಾಯಿ ೧೯ರಿಂದ ೨೮ಆಗಿತ್ತು. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಅಡಿಕೆ ಹಲವು ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಂದ ಈ ಕೇಂದ್ರಗಳಿಗೆ ರವಾನೆಯಾಗುತ್ತಿದೆ ಎಂದುದನ್ನು ಸಮೀಕ್ಷಾ ತಂಡವು ಗುರುತಿಸಿತ್ತು. ಈ ಬಗ್ಗೆ ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರನ್ನು ಕೇಳಿದಾಗ ಅವರಿಂದು ವಿದೇಶಿ ಅಡಿಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ತಲೆಕೆಡಿಸಿಕೊಂಡಿಲ್ಲ ಮತ್ತು ಅದರಿಂದ ಮಂಗಳೂರು ಚಾಲಿ ಯಾ ಬಿಳಿಅಡಿಕೆಯ ಧರಣೆ ಮೇಲೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಪರಿಣಾಮವಿಲ್ಲವೆಂದು ವ್ಯಾಪಾರಿ ಸಮೂಹವೇ ತಿಳಿಸಿತ್ತು.
೫) ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೆ ಕಾರಾಣಗಳು:
(a) ಮಾಹಿತಿಯ ಅಬಾವ:
ಅಡಿಕೆ ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳ ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಪ್ರಕಾರ ಧಾರಣೆ ಮೇಲೇರಲು ನಮ್ಮಲ್ಲಿರುವ ಮಾಹಿತಿಯ ಅಭಾವ, ಬೆಳೆಗಾರ ಮತ್ತು ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಮಧ್ಯೆ ಉತ್ಪಾದನೆ ಬಗ್ಗೆ ಸರಿಯಾದ ಮಾಹಿತಿಯಿಲ್ಲದೆ, ಬೆಳೆ ಕಡಿಮೆಯೆಂಬ ಮಾಹಿತಿ ದೊರಕಿ ಕಳೆದ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಬೆಲೆಯೇರಿದ್ದು, ಈ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಬೆಳೆ ಹೆಚ್ಚೆಂಬ ಮಾಹಿತಿ ದೊರಕಿ ಬೆಲೆಯಿಳಿಕೆಗೆ ದಾರಿಯಾಯಿತು. ಆದರೆ ಇಲ್ಲೆಲ್ಲಾ ಕಂಡುಬರುತ್ತಿರುವ ಮುಖ್ಯ ಅಂಶ ಅಗತ್ಯ ಮಾಹಿತಿಯ ಅಭಾವವೇ ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳೆಕೆಗೆ ಕಾರಾಣವೆಂಬುದು.
(b) ಪ್ರಕೃತ ಧಾರಣೆಯ ಇಳಿತಕ್ಕೆ ಕಾರಣಗಳು:
ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಪ್ರಕಾರ ಕಳೆದ ಸಾಲಿನಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆ ಏರಿದಾಗ ಅವರ ಕ್ರೋಢೀಕರಿಸಿಟ್ಟ ಅಡಿಕೆ ಬಳಕೆದಾರರ ಪ್ರತಿರೋಧ (Market Resistance) ಇನ್ನು ಬಿಕರಿಯಾಗಿದ್ದು ವ್ಯವಹಾರದಲ್ಲಿ ನಷ್ಟ ಉಂಟಾಗುದ್ದು ಇದರೊಂದಿಗೆ ಅವರಿಂದು ಒಗ್ಗೂಡಿ ಧಾರಣೆಯನ್ನು ಏರಿಸದಿರಲು ನಿರ್ಧರಿಸಿದ್ದು, ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಇಂದೀಗ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿಯುತ್ತಿದೆ.
೬) ಪ್ರಕೃತ ಮಾರಾಟವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ನ್ಯೂನತೆಗಳು:
(a) ಪ್ರಕೃತ ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯು ಹೆಚ್ಚು ಕಡಿಮೆ ಖಾಸಗಿಯವರ ಹತೋಟಿಯಲ್ಲಿದ್ದು ಇವರ ಪಾಲು ಶೇಕಡಾ ೯೦ರಷ್ಟಾಗಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಹಿಡಿತದಿಂದಾಗಿ ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತವುಂಟಾಗುತ್ತಿದೆ.
(b) ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಾಗಿ ಕರ್ನಾಟಕ ಮತ್ತು ಕೇರಳ ರಾಜ್ಯಗಳ ಸಹಕಾರದಿಂದ ಬೆಳೆಗಾರರ ಹಿತದೃಷ್ಟಿಯಿಂದ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದೇ ಆದ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋವಿದ್ದರೂ ಅಗತ್ಯ ಹಣಕಾಸಿನ ಅಭಾವದಿಂದಾಗಿ ಮತ್ತು ತೆರಿಗೆಗಳ ಸಮಸ್ಯೆ ಅದಿಂದು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಮೇಲೆ ಹಿಡಿತ ಸಾಧಿಸಲಾರದ ಸ್ಥಿತಿಯಲ್ಲಿದೆ, ಅಲ್ಲದೆ ಪೂರ್ಣ ಪ್ರಮಾಣದ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಖರೀದಿಸುವ ಸ್ಥಿತಿಯಲ್ಲಿಲ್ಲ. ಕೇವಲ ೧೦ಶೇಕಡಾ ಅಡಿಕೆ ಮಾತ್ರ ವ್ಯವಹರಿಸುತ್ತದೆ.
(c) ಅಡಿಕೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿಂದು ಹಲವು ಮಧ್ಯರ್ತಿಗಳಿದ್ದು ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಧಾರಣೆ ಏರಿಳಿತಕ್ಕೊಳಪಡುತ್ತಿದೆ. ಬೆಳೆಗಾರನಿಂದ ಅಡಿಕೆ ಬಳಕೆದಾರನಿಗೆ ತಲುಪುವಾಗ ಸುಮಾರು ೭–೯ ಹಂತಗಳನ್ನು ದಾಟುತ್ತಿದೆಯೆಂಬುದು ಸಮೀಕ್ಷೆಯಿಂದ ತಿಳಿದು ಬಂದ ಪ್ರಮುಖ ವಿಚಾರವಾಗಿದೆ. ಇದರಿಂದಾಗಿ ದಲ್ಲಾಳಿ ಯಾ ಮಧ್ಯರ್ತಿಗಳ ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮಾಣದ ಲಾಭಾಂಶವನ್ನು ಗಳಿಸುತ್ತಿದ್ದಾರೆ.
೧) ಹಳ್ಳಿಯ ವ್ಯಾಪಾರಿ/ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘ/ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಶಾಖೆ
೨) ಉತ್ಪಾದನಾ ಕೇಂದ್ರದ ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಿ/ ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ
೩) ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಮಾರಾಟ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳು / ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರದ ದಲ್ಲಾಳಿಗಳು
೪) ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರದ ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರು /(ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ಶಾಖೆಗಳು ಇದ್ದರೂ ವಿಶೇಷ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿಗಳಾಗಿಲ್ಲ.)
೫) ಚಿಲ್ಲರೆ ವ್ಯಾಪಾರಿ /ಗುಡಿಕೈಗಾರಿಕೆದಾರರು (ಕಟ್ಟಿಂಗ್ ಮಾಡಿಸುವವರು)
೬) ಲೈನ್ ಸೇಲಿನವರು
೭) ಪಾನ್ ವಾಲಾರು
೮) ತಿನ್ನುವವರು
(d) ಉತ್ಪಾದನೆ ಮತ್ತು ಗ್ರಾಹಕರಿಗೆ ಮಾಹಿತಿಯ ಅಭಾವ:
ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪಾದಕನಿಗೆ ಅಡಿಕೆಯಿಂದೇನಾಗುತ್ತಿದೆ, ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿರುವ ಬೆಲೆಯೆಷ್ಟು, ದೇಶದಲ್ಲಿಂದು ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣವೆಷ್ಟು ಬಳಕೆದಾರರ ರುಚಿಯೇನು ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ಮಾಹಿತಿಗಳಿಲ್ಲ. ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಗ್ರಾಹಕರಾದ ಪಾನ್ ವಾಲಾಗಳಿಗೆ ಅಡಿಕೆಯ ರಖಂ ಬೆಲೆಯೆಷ್ಟು ಎಂಬುದು ತಿಳಿದಿಲ್ಲ. ಅಲ್ಲದೆ ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿ ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಿಗಳಿಗೂ ಅಡಿಕೆಯ ವ್ಯವಸಾಯಕ್ಕೆ ತಗಲುವ ವೆಚ್ಚವೆಷ್ಟು ಅಡಿಕೆಗೆಷ್ಟು ಧಾರಣೆಯಿರಬೇಕು,ಒಟ್ಟು ಉತ್ಪಾದನೆಯೆಷ್ಟು ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ಮಾಹಿತಿಗಳು ಪರಿಪೂರ್ಣವಾಗಿ ಸಿಗದೆ ಅವರೂ ದಲ್ಲಾಳಿಗಳ ಹತೋಟಿಗೊಳಪಟ್ಟು ಸೋಲುತ್ತಿದ್ದಾರೆ.
(e) ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಲ್ಲಿರುವ ತೊಡಕುಗಳು:
ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರದ್ದಾದ ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಯೋಗ್ಯ ಪ್ರತಿಕ್ರಿಯೆ ಇದ್ದರೂ, ರಖಂ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರ ಪ್ರಕಾರ ಪ್ರಕೃತ ಬಲಾಗುತ್ತಿರುವ ವಿಶ್ವ ಮಾರುಕಟ್ಟಡಗನುಗುಣವಾಗಿ ಇದರ ನೀತಿ ನಿಯಾಮಾವಳಿಗಳೂ ಬದಲಾಗಬೇಕು. ಈಗೀರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ತಂತ್ರಗಳು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗನುಗುಣವಾಗಿಲ್ಲ. ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರನ್ನು ವಿಶ್ವಾಸಕ್ಕೆ ತೆಗೆದುಕೊಳ್ಳುವಂತೆ ನೀತಿ ನಿಯಾಮಾವಳಿಗಳಿರಬೇಕು. ಆಗಿಂದಾಗ ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರದ ರಖಂ ವರ್ತಕರು ಮಾರಾಟ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಜೊತೆಗೂಡಿ ವಿಚಾರ ವಿಮರ್ಶೆ ನಡೆಸಬೇಕು.
(f) ವಿಪರೀತ ತೆರಿಗೆ, ಮಾರಾಟ ತೆರಿಗೆ, ಪ್ರವೇಶ ತೆರಿಗೆ, ಎ. ಪಿ. ಎಂ. ಸಿ. ಡ್ಯೂಟಿ ಇತ್ಯಾದಿ.
ಪರಿಹಾರಗಳು:
(೧) ವ್ಯವಸ್ಥಿತ ರೀತಿಯ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳು:
೧) ನಮ್ಮ ಸರಕಾರಗಳಿಂದು ದೇಶದ ವಿವಿಧ ರಾಜ್ಯಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುತ್ತಿರುವ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ತಕ್ಷಣ ಸಮೀಕ್ಷೆಯನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೊದಗಿಸಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಒಂದು ಪ್ರತ್ಯೇಕ ಸಮೀಕ್ಷಾ ಕೇಂದ್ರವನ್ನು ಹೊಂದಿಕೊಂಡು, ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಈ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಈ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳವಾಗ ಅದರಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳಿರಬೇಕು.ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ನಮ್ಮ ಸರಕಾರವು ಅಖಿಲ ಬಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘವನ್ನು ವಿಶ್ವಾಸಕ್ಕೆ ತೆಗೆದುಕೊಳ್ಳಬೇಕು.
೨) ಪ್ರಕೃತ ದೇಶದ ನಾನಾ ಭಾಗಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಬಳಕೆ ಯಾವ್ಯಾವ ರೀತಿಯಲ್ಲಾಗುತ್ತಿದೆ, ಇದನ್ನು ಬಳಸುವ ಪಾನ್ ಬೀಡಾ ಅಂಗಡಿಗಳ ಸಂಖ್ಯೆಯೆಷ್ಟು, ಈಗಿರುವ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯೇನು ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಪರಿಪೂರ್ಣವಾಗಿ ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳುವ ಉದ್ದೇಶದಿಂದ ಒಂದು ಮಾರುಕಾಟ್ಟೆ ಸಮೀಕ್ಷೆಯನ್ನು ತಕ್ಷಣ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಈ ಸಮೀಕ್ಷಾ ತಂಡದಲ್ಲಿ ಸಹಕಾರಿ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳು, ಬೆಳೆಗಾರ ಸಂಘದ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳು ಮತ್ತು ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹದಲ್ಲಿರುವ ತರುಣರನ್ನು ಸೇರಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳು ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ವ್ಯವಸ್ಥಿತ ರೀತಿಯಲ್ಲಾಗಲು ಒಂದು ಪ್ರತ್ಯೇಕ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಂಶೋಧನಾ ಪೀಠವನ್ನು ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘದಲ್ಲೇ ಇಲ್ಲವೆ ಸರಕಾರದಡಿಯಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲೆ ಹೊಂದಲು ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಉತ್ಪಾದನಾ ಮತ್ತು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ಕಾಲಕಾಲಕ್ಕೆ ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಸಮೀಕ್ಷಾ ನಿಧಿ (ಹಣಕಾಸಿನ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು) ಪ್ರತೇಕವಾಗಿ ತೆಗೆದಿರಿಸಿ ಅದನ್ನು ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘಕ್ಕೊದಗಿಸಬೇಕು.
ಪ್ರಕೃತ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತದಿಂದಾಗಿ ರೈತರು ಹತಾಶರಾಗಿದ್ದು, ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿಯಿಂದ ರೈತರನ್ನು ರಕ್ಷಿಸಲು ಸರಕಾರವು ರೈತರು ಪಡಕೊಂಡಿರುವ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಾಲಗಳನ್ನು ಮಧ್ಯಮಾವಧಿ ಇಲ್ಲವೆ ದೀರ್ಘಕಾಲೀನವಾಗಿ ಪರಿವರ್ತಿಸಬೇಕು. ಸಾಲದ ಮೇಲಿನ ಬಡ್ಡಿ ಮನ್ನಾ ಮಾಡಬೇಕು.
೩) ಅಖಿಲ ಭಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘವು ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಂಡ ಸಮೀಕ್ಷೇಗಳಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ನಿರ್ಧರಿಸಲ್ಪಟ್ಟ ಅಡಿಕೆ ಬೆಲೆ ಕಿಲೋವೊಂದರ ರೂ. ೧೧೦/-ನ್ನು ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೊದಗಿಸಲು ನಮ್ಮ ಸರಕಾರವು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಮಧ್ಯಪ್ರವೇಶಿಸಿ ಕನಿಷ್ಠ ರೂ. ೧೧೦/-ರ ಬೆಂಬಲ ಬೆಲೆಯನ್ನು ಘೋಷಿಸಿ ಖರೀದಿಗಿಳಿಯಬೇಕು.
೪) ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಸುಧಾರಣೆಗಾಗಿ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಹಣಕಾಸಿನ ಪೂರೈಕೆಯನ್ನು ಸರಕಾರವು ತಕ್ಷಣ ಒದಗಿಸಿ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಮತ್ತು ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ರಕ್ಷಿಸಬೇಕು.
೫) ವಿದೇಶದಿಂದ ಬರುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ಸ್ಥಳಿಯ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗಾಗುತ್ತಿರುವ ಹಾನಿಯನ್ನು ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ, ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರವು ಮನದಟ್ಟು ಮಾಡಿ, ಅದರ ಪ್ರತ್ಯಕ್ಷ ಹಾಗೂ ಪರೋಕ್ಷ ಒಳಹರಿವನ್ನು ನಿಲ್ಲಿಸಲು ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳುವಂತೆ ಒತ್ತಡ ಹೇರಬೇಕು.
೬) ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಗುಣಮಟ್ಟವನ್ನು ತಿಳಿಯಲು ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿರುವ ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳಿಗೆ ಅಧಿಕಾರವನ್ನೊದಗಿಸಲು ಕೇಂದ್ರಕ್ಕೆ ಒತ್ತಡ ಹೇರಬೇಕು.
೭) ಒಪ್ಪಂದಗಳ ಪ್ರಕಾರ ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಇಲ್ಲವೆ ರಾಶಿ ಹಾಕಲಾಗುತ್ತಿರುವ (Dumping) ಅಡಿಕೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ಸಂಗ್ರಹಿಸಿ ಅದರ ಮೇಲೆ ಹಾಕಬಹುದಾದ ಗರಿಷ್ಠ ಪ್ರಮಾಣದ ಸುಂಕವನ್ನು ಹೇರಲು ನಮ್ಮ ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರವು ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಅಗತ್ಯ ಒತ್ತಡ ಹೇರಬೇಕು.
೮) ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸುಧಾರಿಸಲು ಮತ್ತು ಬೆಳೆಗಾರ ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರರ ನೇರ ಸಂಪರ್ಕವನ್ನು ಹೊಂದಲು ಈಗಿರುವ ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸುಧಾರಿಸುವುದರೊಂದಿಗೆ, ಇನ್ನಿತರೆ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಘಗಳನ್ನು ಈ ದಿಶೆಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯಪ್ರವೃತ್ತರಾಗುವಂತೆ ಮಾಡಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ವಾತಾವರಣವನ್ನು ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರವು ಸೃಷ್ಟಿ ಮಾಡಿ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ತರಬೇಕು.
೯) ಈಗಿರುವ ತೆರಿಗೆ ಪದ್ಧತಿಯಲ್ಲಿ ಸುಧಾರಣೆ ತಂದು ರಾಷ್ಟ್ರದಾದ್ಯಂತ ಏಕರೂಪದ ತೆರಿಗೆ ಪದ್ಧತಿಯನ್ನು ಹೊಂದಲು ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
೧೦) ಅಡಿಕೆ ವ್ಯಾಪಾರದಲ್ಲಿರುವ ಪ್ರಾಮಾಣಿಕ ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥರಿಗೆ ಆಗುತ್ತಿರುವ ಆನಗತ್ಯ ಕಿರುಕುಳ, ತೊಂದರೆಗಳನ್ನು ನಿವಾರಿಸಬೇಕು.
೧೧) ಖಾಸಗಿ ವ್ಯಾಪಾರ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸುವ್ಯವಸ್ಥಿತ ರೀತಿಯಲ್ಲಿಡಲು ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
೧೨) ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ದಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಬಿಡುಗಡೆಗೊಳಿಸಲು ಬೆಳೆಗಾರರನ್ನು ಪ್ರೇರೇಪಿಸಲು ಸರಕಾರವು ಯೋಗ್ಯ ಯೋಜನಾ ಬದ್ಧವಾದ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಸಾಲ ಸೌಲಭ್ಯವನ್ನು ಸರಕಾರವೊದಗಿಸಿ ರೈತರನ್ನು ರಕ್ಷಿಸಬೇಕು.
೧೩) ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಬದಲಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ವಿವಿಧ ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳಿಗೆ ನೆರವನ್ನೊದಗಿಸಲು ಸರಕಾರವು ಕ್ರಮಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಅಡಿಕೆಯಲ್ಲಿ ಹಲವು ಔಷಧೀಯ ಗುಣಗಳಿವೆ ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ಪುರಾಣಗಳೆ ತಿಳಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಗತ್ಯ ಸಂಶೋಧನೆಗಳನ್ನು ಸರಕಾರವು ಕೈಗೊಂಡು ಅವನ್ನು ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ತರಬೇಕು.
೧೪) ಈ ಮೊದಲು ಆಹಾರೋತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿದ್ದ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಇದೀಗ ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯಕ್ಕೆ ಹೊರಟಿರುವ ಕಾರಣ ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ತಡೆಗೆ ಸರಕಾರ ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
೧೫) ಅಡಿಕೆಯ ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರದೇಶದ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರ ಕೇಂದ್ರಗಳ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಗಳೊಂದಿಗೆ ಒಪ್ಪಂದಗಳನ್ನು ಮಾಡಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಸರಕಾರವು ಕೈಗೊಂಡು ಅಡಿಕೆಯ ಮಾರಾಟವನ್ನು ಸಹಕಾರಿ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಡಿಯಲ್ಲೇ ಕೈಗೊಳ್ಳುವಂತೆ ಮಾಡಬೇಕು. ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಯೋಗ್ಯ ಪ್ರತಿಫಲ ಬೆಲೆ ದೊರಕಲವಕಾಶವಾದಂತಾಗಬಹುದು.
೧೬) ವಿದೇಶಗಳಲ್ಲಿರುವ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಯ ವಿಸ್ಥೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ ಅಲ್ಲಿ ಆಗುತ್ತಿರುವ ಬಳಕೆಯ ರೀತಿ, ಪ್ರಮಾಣ, ಬೆಲೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ತಿಳಿಯಲು ರಾಜ್ಯ ಸಕರಾರವು ಒಂದು ತಜ್ಞ ಸಮೀಕ್ಷಾ ತಂಡವನ್ನು ರಚಿಸಿ ಸಮೀಕ್ಷೆನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಈ ತಂಡದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಗಾರ ಪ್ರತಿನಿಧಿಗಳಿರಬೇಕು.
೧೭) ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಗಿಂದು ಇರುವ ಬೇಡಿಕೆ, ಮುಂದೆ ಬರಬಹುದಾದ ಬೇಡಿಕೆ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಗತ್ಯ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರದ NHB, APEDAಗಳ ಮುಖಾಂತರ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರವು ಒತ್ತಡ ಹೇರಬೇಕು, ಇಲ್ಲವೇ ರಾಜ್ಯ ಸರಕಾರವೇ ಈ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕು.
ರಾಷ್ಟ್ರದಲ್ಲಿಂದು ಆಗುತ್ತಿರುವ ಒಟ್ಟು ಅಡಿಕೆ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಕರ್ನಾಟಕ ರಾಜ್ಯವು ಪ್ರಥಮ ಸ್ಥಾನದಲ್ಲಿದ್ದು, ಈ ಬೆಳೆಯಿಂದಾಗಿ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಅಗಾಧ ಪ್ರಮಾಣದ ಆದಾಯವೂ ಲಭಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಅಡಿಕೆ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನೇ ನಂಬಿ ಅದೆಷ್ಟೋ ಸಣ್ಣ ಮತ್ತು ಮಧ್ಯಮ ರೈತರಿದ್ದು, ಇವರೊಂದಿಗೆ ಹಲವು ಲಕ್ಷ ಬಡ ಕಾರ್ಮಿಕರೂ ಜೀವನ ನಡೆಸುತ್ತಿದ್ದು, ಪ್ರಕೃತ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರವೆದುರಿಸುತ್ತಿರುವ ಭೀಕರ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಂದಾಗಿ ಈ ವರ್ಗದವರು ಸೋಲುತ್ತಿದ್ದು, ಇದೇ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಮುಂದುವರಿದಲ್ಲಿ ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳು ಕಠಿಣವಾಗಬುದಾಗಿದೆ. ಇಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಲ್ಲದೆ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ವ್ಯವಹಾರವನ್ನೇ ನಂಬಿ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಉದ್ದಿಮೆಗಳು, ಸೇವೆಗಳು ಮತ್ತಿತರ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಸೋಲಿನಿಂದಾಗಿ ಇವೆಲ್ಲಾ ಇದೀಗ ಕಂಗೆಟ್ಟು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ದೊರಕುತ್ತಿರುವ, ದೊರಕಬಹುದಾದ ಆದಾಯದ ಪ್ರಮಾಣವೂ ಗಣನೀಯವಾಗಿ ಕುಸಿಯಬಹುದಾಗಿದೆ.
ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದಿಂದಾಗಿ ರಾಜ್ಯವು ಶಿಕ್ಷಣ, ಬ್ಯಾಂಕಿಂಗ್‌ ಮತ್ತಿತರೆ ಅಗತ್ಯ ಸೇವಾ ಕ್ಷೇತ್ರಗಳಲ್ಲಿ ಗಣನೀಯ ಪ್ರಗತಿಯನ್ನು ಈ ತನಕ ಸಾಧಿಸಿದ್ದು, ವಿಶ್ವದಲ್ಲೇ ಇದರಿಂದಾಗಿ ಹೆಸರುಗಳಿಸಿಕೊಳ್ಳವಂತಾಗಿದೆ. ಆದ್ದರಿಂದ ನಮ್ಮ ಘನ ಸರಕಾರವಿಂದು ಈ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ದೃಷ್ಟಿಯಲ್ಲಿಟ್ಟುಕೊಂಡು ಪ್ರಕೃತ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರವೆದುರಿಸುತ್ತಿರುವ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತವೆಂಬ ಸಮಸ್ಯೆಯನ್ನು ತಕ್ಷಣ ಯೊಗ್ಯ ಪರಿಹಾರಗಳೊಂದಿಗೆ ನೀಗಿಸಿ ಮುಂದೆ ಒಂದು ಯೋಜನಾಬದ್ಧವಾದ ವ್ಯವಸ್ಥಿತ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೊದಗಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಮೀಕ್ಷಾ ತಂಡವು ಹೆಸರಿಸಿದ ಪರಿಹಾರೋಪಾಯಗಳನ್ನು ಸರಕಾರವು ಪರಿಗಣಿಸಿ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಇಳಿಯಬೇಕಾಗಿದೆ.
೧೮) ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆ ಸಾಲಕ್ಕೆ ಮಿಮಾ ಯೋಜನೆ ಅತ್ಯಗತ್ಯ. ಅಡಿಕೆಯ ಉತ್ಪಾದನಾ ವೆಚ್ಚದ ಅಧ್ಯಯನ ನಡೆಸಿ ಕನಿಷ್ಠ ಉತ್ಪಾದಕನಿಗೆ ಸಿಗಬೇಕಾದ ಬೆಲೆಯನ್ನು ಸರಕಾರ ಘೋಷಿಸಿ, ಸಾಲ ಪಡೆದು ಮಾರಾಟ ಬೆಲೆ ಕುಸಿದಾಗ ಬೆಳೆಗಾರನಿಗೆ ಕನಿಷ್ಟ ಬೆಲೆ ಆದಾರದಲ್ಲಿ ಸಾಲಕ್ಕೆ ವಿಮೆ ಸಿಗುವಂತಹ ಒಂದು ವ್ಯವಸ್ಥೆಬೇಕು.
ಸಮೀಕ್ಷಾ ತಂಡದ ಮಾರ್ಗದರ್ಶಕರು:
ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ತಂಡದ ಸದಸ್ಯರು:
ಶ್ರೀ ರವೀಂದ್ರ ಬೈಪದವು, ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಂಶೋಧಕ, ವಿವೇಕಾನಂದ ಕಾಲೇಜು, ಪುತ್ತೂರು.
ಶ್ರೀ ರಮೇಶ ಪಾಂಡೇಲು, ಕೃಷಿಕ, ಕಬಕ, ಪುತ್ತೂರು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೧೧
ಕೃಷಿಕರ ನಿರೀಕ್ಷೆಗಳೇನು? – ಜನಾಂತರಂಗ ೨೪–೦೧–೨೦೦೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ಆಂತರಿಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳ ಕೊರತೆ ಮತ್ತು ಬಾಹ್ಯ ಒತ್ತಡಗಳ ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ಸೋಲಿನ ಮೇಲೆ ಸೋಲನ್ನು ಅನುಭವಿಸುತ್ತಿರುವ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಪುನರುತ್ಥಾನಕ್ಕಾಗಿ ನಮ್ಮ ಸರ್ಕಾರಗಳಿಂದು ಹಲವು ರೀತಿಯ ಅಭಿವೃಧ್ಧಿ ಯೋಜನೆಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡು ಅವುಗಳನ್ನು ದಕ್ಷ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ತರುವ ಮೂಲಕ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನಿಂದು ರಕ್ಷಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ಯೋಜನೆಯಲ್ಲಿ ಕೊಯ್ಲಿನ ನಂತರದ ತಾಂತ್ರಿಕತೆಗೆ ಮಹತ್ವನ್ನು ನೀಡಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಇಲ್ಲಿ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಪರಿಗಣಿಸಬೇಕಾದ ವಿಚಾರಗಳೆಂದರೆ:
ಕೃಷಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಬೆಲೆಗಳನ್ನು ಮುಂಚಿತವಾಗಿ ಅಂದಾಜಿಸುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆ.
ಕೃಷಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಬೆಲೆಯನ್ನು ಮುಂಚಿತವಾಗಿ ತಿಳಿದುಕೊಳ್ಳುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿನ್ನಿಂದು ಮಾಡಿಕೊಂಡಲ್ಲಿ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿಕರು ತಮ್ಮ ಉತ್ಪಾದನಾ ಕಾರ್ಯಗಳು ಮತ್ತು ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಒಂದು ಯೊಜಿತ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಂಡು ಮುಂದೆ ಬರಬಹುದಾದ ನಷ್ಟವನ್ನು ಕಡಿಮೆ ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಹವಾಗುಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ, ಪೂರೈಕೆ, ಶೇಖರಣೆ, ಸರಕಾರದ ನೀತಿಗಳು, ಬೇಡಿಕೆ, ರಫ್ತು, ಆಮದು ಇತ್ಯಾದಿ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಒಂದು ಯೋಗ್ಯ ರೀತಿಯ ಆದರ್ಶ ತಂತ್ರ ಜ್ಞಾನವನ್ನೊಳಗೊಂಡ ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗದೊಂದಿಗೆ ಗಳಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಕಂಪ್ಯೂಟರ್ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನದಲ್ಲಿಂದು ದೇಶವು ಪ್ರಗತಿ ಸಾಧಿಸುತ್ತಿರುವ ಹಿನ್ನಲೆಯಲ್ಲಿ ಈ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಅಳವಡಿಕೆಯಿಂದ ಈ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಗಳಿಸಿಕೊಳ್ಳುವತ್ತ ಹೆಜ್ಜೆಯಿಡಬೇಕು. ಪ್ರಕೃತ ಅಮೇರಿಕಾದಲ್ಲಿ ವಾರ್ಷಿಕವಾಗಿ ಈ ರೀತಿಯ ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ‘ಭವಿಷ್ಯದ ವರದಿ’ಯನ್ನು ತಯಾರಿಸಿ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಒದಗಿಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ನಮ್ಮಲ್ಲೂ ಕೂಡ ಜಾರಿಗೆ ಬಂದರೆ ಕೃಷಿಕ್ಷೇತ್ರ ಮೇಲಕ್ಕೇಳಬಹುದು.
ತರಬೇತಿ ಮತ್ತು ಶಿಕ್ಷಣ
ನಮ್ಮ ಕೃಷಿಕರಿಗಿಂದು ಕೊಯ್ಲಿನ ನಂತರದ ತಾಂತ್ರಿಕತೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಅಗತ್ಯ ಶಿಕ್ಷಣ ಮತ್ತು ತರಬೇತಿಗಳ ಅಭಾವವಿದ್ದು, ಅವರಿಂದು ಗಳಿಸುತ್ತಿರುವ ಆದಾಯ ಕಡಿಮೆಯಾಗುವಂತಾಗಲು ಇದೇ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಇವರಿಗೆ ಕೊಯ್ಲಿನ ಬಗ್ಗೆ, ಮಾರಾಟಕ್ಕಾಗಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸುವುದು, ಶುಚಿಗೊಳಿಸುವುದು, ಒಣಗಿಸುವಿಕೆ, ವಿಂಗಡನೆ, ಶೇಖರಣೆ, ಸಾಗಣೆ ಇತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಯೋಗ್ಯ ತರಬೇತಿ ಮತ್ತು ಶಿಕ್ಷಣವನ್ನು ಒದಗಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು ಉತ್ಪಾದನಾ ಕೇಂದ್ರಗಳಲ್ಲೇ ಆಗಬೇಕು. ಈ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳಿಗೆ ಸಂಬಂಧಿಸಿದ ಕೇಂದ್ರಗಳು ಈ ದಿಶೆಯಲ್ಲಿ ದಿಟ್ಟ ಹೆಜ್ಚೆನ್ನಿಡಬೇಕಾದ ಅಗತ್ಯವಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಸರಕಾರಗಳೂ ಶ್ರಮಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಟ್ಟಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಗುಣ ಕಾಪಾಡಲು ಅಗತ್ಯ ಮಾಹಿತಿ
ಉದಾರೀಕರಣದ ವಾತಾವರಣಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುತ್ತಿರುವ ವಿವಿಧ ಕೃಷಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಿಗೆ ರಫ್ತು ಮಾಡಲು ಅವಕಾಶವಿದ್ದು, ಆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಪೈಪೋಟಿಯನ್ನೆದುರಿಸಲು ಮತ್ತು ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೇಡಿಕೆಯನ್ನು ಗಳಿಸಿಕೊಳ್ಳಲು ಇವುಗಳ ಗುಣಮಟ್ಟವನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ತರಬೇತು, ಮಾಹಿತಿ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ನಮ್ಮ ಸರಕಾರಗಳು ತಮ್ಮ ಸಹ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಮುಖಾಂತರ ಒದಗಿಸಿ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ರಕ್ಷಿಸಿ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಪಡಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಮಾಹಿತಿ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನ ಮತ್ತು ಸಂಪರ್ಕಜಾಲ
ಸಮಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಸರಿಯಾದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನಿಂದು ನಮ್ಮ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಪೂರೈಸಿದಲ್ಲಿ ಅವರ ಮರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥಯು ಸುಗಮವಾಗಿ ಅವರ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಯೋಗ್ಯ ಪ್ರತಿಫಲ ದೊರೆಯಲು ಸಾಧ್ಯ. ಆದ್ದರಿಂದ ಈ ತಂತ್ರಜ್ಞಾನ ಮತ್ತು ಜಾಲಗಳನ್ನು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಮಾಹಿತಿಗಳಾದ ಧಾರಣೆ, ಒಳಹರಿವು, ಪೂರೈಕೆ, ಬೇಡಿಕೆ, ಶೇಖರಣಾ ಪ್ರಮಾಣ, ಆಮದು, ರಫ್ತು ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ವಿಚಾರಗಳಿಗಾಗಿ ಬಳಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ನಮ್ಮ ರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾಹಿತಿ ಕೇಂದ್ರವಿಂದು ಬೇರೆ ಬೇರೆ ರಾಜ್ಯಗಳ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಸಮಿತಿಗಳ ಮುಖಾಂತರ ಈ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಸಂಗ್ರಹಿಸಿ ಮಾಧ್ಯಮಗಳ ಮೂಲ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕಿಂದು ಇವುಗಳನ್ನು ರವಾನೆ ಮಾಡಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಟ್ಟೆಗಳಿಂದಲೂ ಸಂಗ್ರಹಿಸಿ, ಇವುಗಳನ್ನೆಲ್ಲಾ ಪ್ರತಿ ಗ್ರಾಮ ಪಂಚಾಯತ್‌ಗಳ ಮೂಲಕ ಪೂರೈಕೆಯಾಗಬೇಕು.
ಕೃಷಿಕರದ್ದೇ ಆದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯ ಸೃಷ್ಟಿ
ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳಿಂದಾಗುತ್ತಿರುವ ಶೋಷಣೆ, ಅನಗತ್ಯ ಹಸ್ತಕ್ಷೇಪಗಳನ್ನು ನಿವಾರಿಸಲು ಮತ್ತು ಬಳಕೆದಾರ ಯಾ ಗ್ರಾಹಕನ ನೇರ ಸಂಪರ್ಕ ಹೊಂದಲು ಕೃಷಿಕರದ್ದೇ ಆದ ಮಾರಾಟ ಜಾಲದ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಂದು ನಮ್ಮಲ್ಲಾಗಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು ಗ್ರಾಮ ಮಟ್ಟದಿಂದ ಹಿಡಿದು ರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮತ್ತು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಟ್ಟದಲ್ಲೂ ಆಗಬೇಕು. ಪಂಜಾಬಿನ ಅಪ್ನಿಮಂಡಿ, ಆಂಧ್ರ ಪ್ರದೇಶದ ರೈತ ಬಜಾರ್, ತಮಿಳುನಾಡಿನ ಉಲ್ಲವಾರು ಸಂತ್ಯೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಂದು ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಯಶಸ್ಸನ್ನು ಸಾಧಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇಂತಹ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳಿಂದು ದೇಶ ವ್ಯಾಪ್ತಿಯಾದಲ್ಲಿ ರೈತ ಸಮುದಾಯ ನೆಮ್ಮದಿಯಿಂದ ಬದುಕಬಹುದು.
ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಸರಕಾರೇತರ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ನೆರವು
ಯುವಕ ಮಂಡಲಗಳು, ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘಟನೆಗಳು, ಸ್ವಸಹಾಯ ತಂಡಗಳು, ಮಹಿಳಾ ಮಂಡಳಿಗಳು ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಂದು ರೈತರು ಉತ್ಪಾದಿಸಿದ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಯೋಗ್ಯ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟ ಮಾಡಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಮತ್ತು ನೆರವನ್ನು ಕೊಟ್ಟು, ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥಯನ್ನು ಅಭಿವೃದ್ಧಿಪಡಿಸಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಈ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಂದು ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕಿಳಿಯಬೇಕು ಮತ್ತು ಈ ನಮ್ಮ ಸರಕಾರಗಳಿಂದು ಈ ಸಂಸ್ಥೆಗಳಿಗೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ಕಲ್ಪಿಸಿಕೊಟ್ಟು, ಅವುಗಳಿಂದು ಗ್ರಾಮಗಳ ಮತ್ತು ಕ್ರಷಿಕರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸುವಂತೆ ಮಾಡಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಇವೆಲ್ಲದರೊಂದಿಗೆ ಪ್ರಕೃತ ಕಾರ್ಯ ನಿಭಾಯಿಸುತ್ತಿರುವ ಸಗಟು ಮತ್ತು ಚಿಲ್ಲರೆ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳನ್ನು ದಕ್ಷ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಅಗತ್ಯವಿರುವ ದಕ್ಷ ಅಧಿಕಾರಿಗಳನ್ನು ನಮ್ಮ ಸರಕಾರಗಳು ನೇಮಿಸಿ, ಈಗಿರುವ ಎಡರು ತೊಡರುಗಳನ್ನು ನಿವಾರಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಬದಲಾಗುತ್ತಿರುವ ವಾತಾವರಣಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರವು ಬದಲುಗೊಂಡು ಈಗ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ, ಮುಂದೆ ಬರಬಹುದಾದ ಸೋಲು ಯಾ ಅಪಾಯಗಳನ್ನು ಎದುರಿಸಬಲ್ಲದು ಮತ್ತು ರಾಷ್ಟ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯಾಗಬಹುದು. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳಿಗಿಂದು ಅಗತ್ಯವಿರುವುದು ಯೋಜನೆ, ದಕ್ಷತೆ, ಪ್ರಮಾಣಿಕತೆ ಮತ್ತು ಆಸಕ್ತಿ. ಇವನ್ನೇ ರೈತ ಸಮುದಾಯವಿಂದು ನಮ್ಮ ಸರಕಾರಗಳಿಂದ ನಿರೀಕ್ಷಿಸುತ್ತಿರುವುದ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೧೨
ಪರಿಸ್ಥಿತಿಗಳಿಂದಾಗಿ ಸೋಲುತ್ತಿರುವ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರ – ಜನಾಂತರಂಗ ೩೧–೦೧–೨೦೦೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ದೇಶದ ಕೃಷಿಕರಲ್ಲಿ ಬಹುಪಾಲು ಅನಕ್ಷರಸ್ಥರು. ಪ್ರಕೃತ ದೇಶದಲ್ಲೇನು ಆಗುತ್ತಿದೆ, ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಸರಕಾರವೇನು ಮಾಡುತ್ತಿದೆ, ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿ ಏನೇನು ಬದಲಾವಣೆಗಳಾಗುತ್ತಿವೆ, ಇವಾವುದೂ ಇವರಿಗೆ ತಿಳಿದಿಲ್ಲ. ದಿನ ಬೆಳಗಾದರೆ, ತಾನಾಯಿತ ತನ್ನ ಕೃಷಿ ಚಟುವಟಿಕೆಗಳಾಯಿತು ಎಂದು ಜೀವನ ನಡೆಸುತ್ತಿರುವ ಈ ರೈತರಿಂದು ನಿರಂತರವಾಗಿ ಶೋಷಣೆಗಳಿಗೆ ಒಳಗಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದೀಗ ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಕಲ್ಪನೆ ಮಾಡಲಸಾಧ್ಯವೆಂಬ ಹಂತಕ್ಕೆ ತಲುಪಿದ್ದಾರೆ. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿಯನ್ನರಿತ ನಮ್ಮ ಸಮಾಜವಿಂದು ಇದರ ಪರಿಪೂರ್ಣ ಲಾಭವನ್ನು ಪಡೆಯಲು ಹವಣೆಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇದೇ ಸ್ಥಿತಿ ಮುಂದುವರಿದಲ್ಲಿ ರೈತ ಸಮುದಾಯದೊಂದಿಗೆ ಇತರ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳೂ ಸೋಲನ್ನು ಅನುಭವಿಸುವ ದಿನಗಳು ದೂರವಿಲ್ಲ.
ಕಳೆದೊಂದು ವರ್ಷದಿಂದ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ಅಲುಗಿಸಲಾರಂಭಿಸಿದ ಅಂತರಾಷ್ಟೀಯ ಒಪ್ಪಂದಗಳು ನಿಜಕ್ಕೂ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಆಘಾತವನ್ನು ನೀಡುತ್ತಿದೆಯೇ ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ಚಿಂತನೆಗಳು ಈಗಷ್ಟೇ ಆರಂಭವಾಗಿದ್ದು , ಈ ಹಂತದಲ್ಲೇ ಸೋಲಿನ ಸುಳಿಗೆ ಸಿಕ್ಕಿದ ರೈತ ಸಮುದಾಯ ಮುಂದೇನು ಮಾಡಬಹುದು ಎಂಬುದೀಗ ನಮ್ಮೆಲ್ಲರ ಮುಂದಿದೆ. ಆದರೆ ನಿಜಕ್ಕೂ ಒಪ್ಪಂದಗಳು ಆಘಾತ ನೀಡಿವೆಯೇ? ಇಲ್ಲ. ಹಾಗಾದರೆ ಈಗಿರುವ ಪರಿಸ್ಥಿತಿಯಾದರೂ ಏನು? ಇದಕ್ಕೆ ಪರಿಸ್ಥಿಯ ಲಾಭವೆನ್ನುವುದು.
ಅಂತಾರಾಷ್ಟೀಯ ಒಪ್ಪಂದಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ಆಮದಿಗೆ ವಿಪುಲ ಅವಕಾಶಗಳೆಂದು ಪ್ರಚಾರ ಕಂಡು ಬಂದ ಪರಿಣಾಮದಿಂದಾಗಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಲ್ಪಡುವ ಹಲವು ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಬೆಲೆ ದಿನದಿಂದ ದಿನಕ್ಕೆ ಕುಸಿಯಲಾರಂಭಿಸಿದೆ. ಈ ಸ್ಥಿತಿಗೆ ಕಾರಣ ಆಮದೆಂಬ ಪುಕಾರಿನೊಂದಿಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಧಾರಣೆ ಏರುಪೇರಾಗಿ, ಕೃಷಿಕರ ಸೋಲಿಗೆ ದಾರಿಯಾಯಿತು. ಇಲ್ಲಿ ಮಾರಾಟಗಾರನಿಗಾಗಲೀ, ವ್ಯಾಪಾರಸ್ಥನಿಗಾಗಲೀ ಒಪ್ಪಂದವೇನು, ಆಮದೆಷ್ಟಾಗಬಹುದು, ಅದರಿಂದ ತಾನು ವ್ಯವಹಾರ ಕೈಗೊಳ್ಳತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪನ್ನದ ಮೇಲೇನು ಪರಿಣಾಮವಾಗಬಹುದು ಎಂಬ ಬಗ್ಗೆ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು, ತಿಳಿದೂ ಇಲ್ಲ. ಇದನ್ನರಿತ ಪರಿಸರವಿಂದು ಅದರ ಪರಿಪೂರ್ಣ ಪ್ರಯೋಜನ ಪಡೆಯುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರ ಸೋಲನ್ನಪ್ಪುತ್ತಿದೆ. ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಒಪ್ಪಂದವೆಂಬ ವಿಚಾರವನ್ನು ಮುಖ್ಯ ಅಸ್ತ್ರವನ್ನಾಗಿಸಿಕೊಂಡು ರಾಜಕೀಯ ಪಕ್ಷಗಳೂ ಪರಸ್ಪರ ಅರೋಪ ಪ್ರತ್ಯಾರೋಪಗಳನ್ನು ಮಾಡಿಕೊಂಡು, ಇಲ್ಲಸಲ್ಲದ ವಾತಾವರಣವನ್ನು ಸೃಷ್ಟಿಸಿ ರೈತ ಸಮುದಾಯವನ್ನು ದಿಕ್ಕೆಡುವಂತೆ ಮಾಡಿ ಅವರೂ ಪರಿಸ್ಥಿತಿಯ ಲಾಭವನ್ನು  ಗಳಿಸುವಂತಾಗಿದೆ.
ರೈತರಿಂದು ಬೆಳೆಸುತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಕೊಂಡು ಕೊಳ್ಳತ್ತಿರುವ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಸಮುದಾಯವೂ ಪರಿಸ್ಥಿತಿಯ ಲಾಭ ಪಡೆವಲ್ಲಿ ಹಿಂಜರಿದಿಲ್ಲ. ಅಗಾಧ ಪ್ರಮಾಣದ ಲಾಭ ಗಳಿಸುವ ಉದ್ದೇಶದಿಂದ ಪ್ರಕೃತಿ ವಿಕೋಪ, ಭೂಕಂಪ, ಬರ ಮತ್ತಿತರ ನೆಪಗಳನ್ನೊಡ್ಡಿ ಉತ್ಪಾದಕರನ್ನು ಮರುಳು ಮಾಡಿ ಅನುಕಂಪವೆಂಬ ವಾತಾವರಣವನ್ನು ಸೃಷ್ಟಿಸಿ ಧಾರಣೆಯ ಏರಿಳಿತವನ್ನು ಮಾಡಿಕೊಂಡು ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಲಾಭ ಪಡೆಯುತ್ತಿರುವುದು ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಸರ್ವೇ ಸಾಮಾನ್ಯ.
ಒಪ್ಪಂದಗಳಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವತ್ತಿರುವ ಕೆಲವು ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳು ನಿಜಕ್ಕೂ ಹೊಡೆತ ತಿಂದಿದ್ದು, ಇನ್ನು ಕೆಲವು ಈಗಿನ್ನೂ ಹೊಡೆತ ತಿಂದಿಲ್ಲ. ಆದರೆ ಹೊಡೆತ ತಿಂದ, ತಿನ್ನುತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನೇ ಎದುರಿಗಿಟ್ಟು, ಇನ್ನುಳಿದ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಂದ ಲಾಭ ಗಳಿಸಹೊರಟ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಿಂದ ಇಡೀ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ಸೋಲಿಗೆ ಕೊಂಡೊಯ್ಯುತ್ತಿದ್ದರೂ ನಮ್ಮ ಸರಕಾರಗಳಿಂದು ಎಚ್ಚೆತ್ತಂತೆ ಕಾಣುತ್ತಿಲ್ಲ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಅಗತ್ಯ ಮಾಹಿತಿಗಳ ಪೂರೈಕೆಯ ಅಗತ್ಯವಿದೆ. ಈ ಮಾಹಿತಿಗಳು ಸ್ಥಳೀಯ ಅಗತ್ಯಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಇರಬೇಕು ಪ್ರತಿಯೊಂದು ಜಿಲ್ಲಾ ಕೇಂದ್ರಗಳು ಮತ್ತು ಅಲ್ಲಿನ ಆಡಳಿತ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು, ಮಾಧ್ಯಮಗಳು ಮತ್ತಿತರ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳು ಆಯಾಯ ಪ್ರದೇಶಗಳ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಮೇಲೆ, ಅಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಲ್ಪಡುವ, ಬೆಳೆಯಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ಮೇಲೆ ಆಮದಿನ ಪರಿಣಾಮವೇನಾಗಬಹುದು, ಇಲ್ಲವೇ ಒಪ್ಪಂದಗಳಿಂದ ಯಾವ ರೀತಿಯ ತೊಂದರೆಗಳು ಬರಬಹುದು, ತೊಂದರೆಗಳು ಬರುವುದಿದ್ದಲ್ಲಿ, ಯಾವ ರೀತಿಯವುಗಳು, ಯಾವಕಾಲಕ್ಕೆ, ಯಾವ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ರೈತ ಸಮುದಾಯಕ್ಕೆ ತಿಳಿ ಹೇಳಬೇಕಾಗಿದೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ಪ್ರಕೃತ ಈ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು ಎಲ್ಲಿ, ಹೇಗೆ ಯಾವ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಬಳಕೆಯಾಗುತ್ತಿದೆ, ಮುಂದೆ ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಭವಿಷ್ಯವೇನು, ಉತ್ಪಾದನೆಯ ಹೆಚ್ಚಳಕ್ಕೆ ಅವಕಾಶವೆಷ್ಟು ಮುಂತಾದ ವಿಚಾರಗಳನ್ನು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೊದಗಿಸಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿರುವ ಆಡಳಿತ ಮತ್ತಿತರ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳಿಂದು ಅಗತ್ಯಕ್ರಮ ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆ ಎದ್ದು ಕಾಣುತ್ತಿದೆ.
ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಹೆಜ್ಜೆಗಳನ್ನಿಂದು ನಮ್ಮ ಸರಕಾರಗಳು, ಸಂಸ್ಥೆಗಳು ಮಾಧ್ಯಮ ಮತ್ತಿತರ ಸಂಘಟಿತ ಕ್ಷೇತ್ರಗಳು ಇಟ್ಟಲ್ಲಿ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿಕ್ಷೇತ್ರ ಮುಂದೆ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯಾಗಿ ಬೆಳವಣಿಗೆಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಬಹುದು. ಇಲ್ಲವಾದಲ್ಲಿ ಈಗಿರುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಾದ ಪರಿಸ್ಥಿಯ ಪ್ರಯೋಜನ ಮುಂದುವರಿದು ಕೃಷಿಕ್ಷೇತ್ರ ಸೋಲನ್ನಪ್ಪಿಕೊಳ್ಳಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೧೩
ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಭವಿಷ್ಯವೇನು? – ಜನಾಂತರಂಗ ೧೭–೦೧–೨೦೦೧
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ವಿಶ್ವ ವ್ಯಾಪಾರಿ ಸಂಘಟನೆ (WTO) ಯ ಪ್ರಕಾರ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಬಂದ ಉದಾರೀಕರಣ ಇಲ್ಲವೇ ಮುಕ್ತ ಆಮದು ನೀತಿಯಿಂದಾಗಿ ಭಾರತದ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಮೇಲೆ ಕಳೆದೊಂದು ವರ್ಷದಿಂದೀಚೆಗೆ ಪ್ರಬಲ ಹೊಡೆತ ಬೀಳುತ್ತಲಿದ್ದು, ಪ್ರಕೃತ ರೈತ ಸಮುದಾಯವು ದಿಕ್ಕೆಟ್ಟಿದೆ. ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ದೇಶದ್ಯಾಂತ ರೈತ ಸಂಘಟನೆಗಳು ಎಚ್ಚೆತ್ತು ಪ್ರತಿಭಟನೆಗಳು ತೋರಿಸುತ್ತ ಬಂದಿದ್ದರೂ ನಮ್ಮ ಬಡ ರೈತರ ಗೋಳನ್ನು ಕೇಳುವವರಿಲ್ಲದೆ ಅವರಿಂದು ಕೊರಗುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಇನ್ನೊಂದೆಡೆಯಲ್ಲಿ ನಮ್ಮ ಸರಕಾರಗಳು ಈ ಬಗ್ಗೆ ತಿಳಿದಿದ್ದರೂ ಏನನ್ನೂ ಮಾಡದೆ ಮೂಕ ಪ್ರೇಕ್ಷಕನಂತೆ ಕುಳಿತುಬಿಟ್ಟಿದೆ.
ಅಂತರಾಷ್ಟೀಯ ಒಪ್ಪಂದಗಳ ಆರಂಭದ ಹಂತದಲ್ಲೇ ಹೀಗಾದರೆ, ೨೦೦೫ರ ಬಳಿರ ಸಂಪೂರ್ಣ ಮುಕ್ತ ಅರ್ಥಿಕತೆಗೆ ಒಳಪಡಲಿರುವ ದೇಶದ ಭವಿಷ್ಯವೇನು? ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಶೇಕಡಾ ೬೬ರಷ್ಟು ಜನ ಕೃಷಿಯನ್ನೇ ಅವಲಂಬಿಸಿರುವಾಗ  ಈ ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಏನನ್ನೆಲ್ಲ ಅನುಭವಿಸಬೇಕಾಗಬಹುದು? ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರವು ಇನ್ನಷ್ಟು ಸೋಲನ್ನು ಅನುಭವಿಸಿ ಇದೀಗ ಆನುಭವಿಸುತ್ತಿರುವ ಬಡತನ, ನಿರುದ್ಯೋಗ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಗೆ ಇನ್ನಷ್ಟು ಪ್ರೋತ್ಸಾಹ ದೊರೆತು ದೇಶದ ಆಭಿವೃದ್ಧಿ ಕುಂಠಿತಗೊಳ್ಳಬಹುದೆ? ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ಪ್ರಶ್ನೆಗಳಿಂದು ನಮ್ಮದುರಿಗಿದೆ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಸಂಗತಿಗಳ ಆರಿವಿದ್ದರೂ ನಮ್ಮ ಸರಕಾರಗಳಿಂದೇಕೆ ಸುಮ್ಮನಾಗಿವೆ, ಮುಂದೆ ಅವೇನು ಮಾಡಬಹುದು. ಒಪ್ಪಂದಗಳ ಪ್ರಕಾರ ದೇಶದ ಆಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಸರಕಾರವು ಪೂರಕ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಒದಗಿಸಿ, ಅಂತರಾಷ್ಟೀಯ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಹೂಡಿಕೆಗೆ ವಾತಾವರಣಗಳನ್ನು, ಸೃಷ್ಟಿಸಿ, ಎಲ್ಲಾ ಸದಸ್ಯ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳನ್ನು ಸಮಾನ ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ಕಂಡು, ಆಂತರಿಕ ಉತ್ಪಾದನೆಯನ್ನು ಹೆಚ್ಚೆಸಿಕೊಂಡು, ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆಯನ್ನು ಗಳಿಸಿಕೊಳ್ಳಬೇಕು. ಭಾರತದಂತಹ ಬಡರಾಷ್ಟ್ರಕ್ಕೆ ಈ ರೀತಿಯ ಆಭಿವೃದ್ಧಿ ಸಾಧ್ಯವೇ? ನಿಜಕ್ಕೂ ಪ್ರಕೃತ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವುದು ಆಂತರಿಕ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಮತ್ತು ವಾತಾವರಣದಲ್ಲಿ ಇದು ಅಸಾಧ್ಯ.
ಬಾರತದ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳು ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಪ್ರಬಲವಾಗಿ ನೆಲೆಗೊಳ್ಳಬೇಕಾದರೆ, ಮೊದಲನೆಯದಾಗಿ ನಾವು ಉತ್ಪಾದಿಸುತ್ತಿರುವ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ಬೆಲೆ ತಗ್ಗಬೇಕು. ಅಲ್ಲದೆ ಅದು ಆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಪ್ರಬಲ ಪೈಪೋಟಿ ಕೊಡುವಂತಿರಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯ ಪರಿಸ್ಥಿಗೆ ಹೊಂದಿಕೊಳ್ಳಲು ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರವಿನ್ನೂ ತಯಾರಾಗಿಲ್ಲ. ಕಾರಣ ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಆಗುತ್ತಿರುವ ಉತ್ಪಾದಾನಾ ವೆಚ್ಚ ಇತರ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಗೆ ಹೋಲಿಸಿದಾಗ ಅಧಿಕವಾಗಿದೆಯಷ್ಟೇ ಅಲ್ಲದೆ ಉತ್ಪಾದಕತೆಯೂ ಕಡಿಮೆ. ಇದರೊಂದಿಗೆ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಹೆಸರಿಸಿದ ಮಟ್ಟದ್ದಾಗಿರಬೇಕು. ಇಲ್ಲೂ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ಪರಿಪೂರ್ಣವಾಗಿಲ್ಲ . ಕಾರಾಣ ಯೋಗ್ಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯ ಅಭಾವ ಅಧಿಕ ಲಾಭವನ್ನು ಗಳಿಸುವ ಉದ್ದೇಶದಿಂದ ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯಡಿ ಬರುವ ಮಧ್ಯವರ್ತಿಗಳಿಂದ ಕಲಬೆರಕೆಯಿಂದೊಡಗೂಡಿದ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ರಪ್ತು ಮಾಡುತ್ತಿದ್ದು, ಪರಿಣಾಮವಾಗಿ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಿಂದು ಭಾರತದ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ಗುಣಮಟ್ಟದ ಬಗ್ಗೆ ಸಂಶಯ ವ್ಯಕ್ತಪಡಿಸಿ ಅವುಗಳನ್ನಿಂದು  ಒಂದೋ ತಿರಸ್ತರಿಸುತ್ತಿದ್ದಾರೆ ಇಲ್ಲವೇ ಆಧಿಕ ಸುಂಕ ಹೇರುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಉದಾಹರಣೆಗೆ ಕರಿಮೆಣಸು, ಕಾಫಿ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು. ಈ ರೀತಿಯ ವ್ಯವಸ್ಥೆ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿಕರಿಗಿಂದು ತಿಳಿಯದೆ ಇರುವುದರಿಂದ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಇಂದು ಹೊಡೆತಗಳು ಬೀಳುತ್ತಲೇ ಇವೆ.
ಒಪ್ಪಂದಗಳಿಂದ ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮಾಣದ ರಫ್ತಿಗೆ ಅವಕಾಶವೆಂದು ಹೊರ ನೋಟಕ್ಕೆ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದ್ದರೂ, ಭಾರತದಂತಹ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಹೊಂದುತ್ತಿರುವ, ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಅಗಾಧ ಬೇಡಿಕೆಯನ್ನು ಹೊಂದಿರುವ ವಿಶ್ವವೇ ಭಾರತವನ್ನು ಅತೀ ದೊಡ್ಡ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯೆಂದು ಪರಿಗಣಿಸಿರುವ ಈ ಸಮಯದಲ್ಲಿ ಭಾರತದ ಕೃಷಿಯುಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಯಾವ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ರಫ್ತು ಮಾಡಬಹುದು? ವಿಶ್ವದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಿಂದು ನಮ್ಮ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ರಫ್ತು ಕೇವಲ ಶೇಕಾಡಾ ಒಂದಕ್ಕಿಂತಲೂ ಕಡಿಮೆ. ಏರುತ್ತಿರುವ ಜನಸಂಖ್ಯೆ, ಬಡತನ ಇತ್ಯಾದಿ ಸಮಸ್ಯೆಗಳಿಂದು ನಮ್ಮಲ್ಲಿರುವಾಗ ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ನಮ್ಮ ರಫ್ತುನ ಪ್ರಮಾಣ ಏರಲಿಕ್ಕೆ ಅವಕಾಶಗಳಿದ್ದಂತೆ ಕಾಣುತ್ತಿಲ್ಲ. ಹೀಗಿದ್ದಲ್ಲಿ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಭವಿಷ್ಯವೇನು? ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಬಾಂಧವರಿಂದು ಒಗ್ಗೂಡಿ ಸರಕಾರಗಳನ್ನು ಎಚ್ಚರಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಭಾರತವಿಂದು ತನ್ನಂತೆ ಇರುವ ಇತರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಹೊಂದುತ್ತಿರುವ ಮತ್ತು ಬಡ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳ ಒಡಗೂಡಿ ಒಪ್ಪಂದಗಳಿಂದ ಆಂತರಿಕ ಕೃಷಿ ಮತ್ತು ಅದನ್ನೇ ನಂಬಿರುವ ಇತರ ಕ್ಷೇತ್ರಗಳಿಗಾಗುತ್ತಿರುವ ಪರಿಣಾಮಗಳನ್ನು WTOನ ಮುಂದಿನ ಮಾತುಕತೆಗಳಲ್ಲಿ ಪ್ರತಿಭಟಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಈಗ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ದುರಂತಗಳನ್ನು WTOನ ನ್ಯಾಯಂಗ ವಿಭಾಗಕ್ಕೆ ಮನವರಿಕೆ ಮಾಡಿಕೊಡಬೇಕಾದಿದೆ. ಅಲ್ಲದೆ ಈ ಒಪ್ಪಂದಗಳಿಂದ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರವನ್ನು ಕೈಬೀಡುವಂತೆ ಒತ್ತಡ ಹೇರಬೇಕಾಗಿದೆ.
ಈ ರೀತಿಯ ಪ್ರತಿಭಟನೆಗಳನ್ನು ಪರಿಣಾಮಕಾರಿಯಾಗಿ ಕೈಗೊಳ್ಳವುದರೊಂದಿಗೆ ಅಂತರಿವಾಗಿಯೂ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿ ಕ್ಷೇತ್ರದ ಅಭಿವೃದ್ಧಿ ಹಲವು ಕಾರ್ಯಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಈಗಿಂದೀಗಲೇ ಹಮ್ಮಿಕೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿದೆ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಬರಲಿರುವ ೨೦೦೧–೨೦೦೨ರ ಬಜೆಟಿನಲ್ಲಿ ಅಗತ್ಯ ಹಣಕಾಸು ನೆರವನ್ನು ಒದಗಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ದಿಶೆಯಲ್ಲಿ ಮುಂದಿನ ಬಜೆಟಿನಲ್ಲಿ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಭವಿಷ್ಯದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆ, ಯೋಗ್ಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳ ಸೃಷ್ಟಿ ಶೇಖರಣೆ, ಶೀತಲೀಕರಣ, ಸಾರಿಗೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಪೂರೈಸಲು ಅಗತ್ಯ ನೆರವನ್ನು ಒದಗಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಸರಕಾರ ಈ ತನಕ ಆಹಾರ ಧಾನ್ಯಗಳಿಗೆ ಮಾತ್ರ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯನ್ನು ಕೈಗೊಂಡಿದ್ದು, ಇನ್ನು ಮುಂದೆ ಆಹಾರೇತರ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೂ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಕಲ್ಪಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಒಟ್ಟಾರೆಯಾಗಿ ನಮ್ಮ ಸರಕಾರಗಳಿಂದು ಕಟಾವಿನ ನಂತರದ ತಾಂತ್ರಿಕತೆಯನ್ನು ಅಭಿವೃದ್ಧಿಪಡಿಸಿ, ರೈತ ಸಮುದಾಯವನ್ನು ರಕ್ಷಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಮುಂದೆ ಬರಲಿರುವ ಮತ್ತು ಬರಬಹುದಾದ ಪ್ರಬಲ ಹೊಡೆತಗಳನ್ನು ನಮ್ಮ ಕೃಷಿಕರು ಎದುರಿಸಲು ಸಾಧ್ಯ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೧೪
ಕೃಷಿಕರ ಸಂಘಟನೆ ಶೀಘ್ರವೇ ನಡೆಯಲು ೧೯೭೦ರ ದಶಕದ ಆರಂಭದಲ್ಲಿ ಶ್ರೀ ಶಂಕರನಾರಾಯಣ ಭಟ್‌ ವರ್ಮುಡಿಯವರು ಕೃಷಿಕರ ಸಂಘಟನೆಗಾಗಿ ನಡೆಸಿದ ಪ್ರಯತ್ನದ ತುಣುಕು.
೧. ಪ್ರಿಯ ಮಹನೀಯರೇ, ಆತ್ಮೀಯ ಬಂಧುಗಳೇ, ದೇಶ ಬಾಂಧವರೇ, ಕೃಷಿಕ ಬಂಧುಗಳೇ, ಜನ ಹಿತೈಷಿಗಳೇ, ನೆಚ್ಚಿನ ಮುಂದಾಳುಗಳೇ –
ನನ್ನ ಮತ್ತು ನನ್ನಂತಹ ಕೃಷಿಕರ ಮನಮರುಕವನ್ನೂ, ವಸ್ತುಶಃ ಅನುಭವಿಸುತ್ತಿರುವ ಸಂಕಷ್ಟಗಳನ್ನೂ, ಆ ಬಗೆಗೆ ನನ್ನ ವಿಚಾರವನ್ನೂ ಸಹೃದಯರ ಮುಂದೆ ನಿವೇದಿಸಬಯಸುತ್ತೇನೆ.
೨. ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಕೃಷಿಕರ ಒಂದು ಸಂಘ ಸ್ಥಾಪಿತವಾಗಬೇಕು. ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಯೂನಿಯನ್‌ ರಚಿಸಲ್ಪಡಬೇಕು. ‘ಉದ್ದರೇದಾತ್ಮ ನಾತ್ಮಾನಂ’ ಎಂಬ ಸೂಕ್ತಿಯಂತೆ ನಮ್ಮನ್ನು ನಾವೇ ಉದ್ಧರಿಸಬೇಕು. ಭಕ್ಷಕರೇ ಆಗಿರುವರಲ್ಲದೆ ನಮ್ಮ ರಕ್ಷಕರು ಯಾರೂ ಇಲ್ಲ. ಇದೇ ಸ್ಥಿತಿ ಮುಂದುವರಿದರೆ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಉಳಿಗಾಲವಿಲ್ಲ. ಕೃಷಿಕರ ನಾಶದಿಂದ ದೇಶದ ಸರ್ವನಾಶವೂ ಖಂಡಿತ. ಇಂದಿನ ಸ್ವಾರ್ಥಿಗಳಾದ ರಾಜಕೀಯ ಮುಖಂಡರು, ಸ್ವಾಧಿಕಾರಕ್ಕಾಗಿ ಎಸಗುವ ಹೇಯ ಕೃತ್ಯಗಳೆಷ್ಟು ಕರಾಳವಾವುಗಳೆಂಬುದನ್ನು ಸರ್ವವೇದ್ಯ ವಿಚಾರ. ಅಧಿಕಾರದ ಮದದಿಂದ ಅಂಧರಾಗಿ ಜನ್ಮ ಭೂಮಿಯ ನಾಶವನ್ನು ಅದರೊಂದಿಗೆ ತಮ್ಮ ವಿನಾಶವನ್ನು, ಮಹಾನ್‌ ಸನಾತನ ಸಂಸ್ಕೃತಿಯ ಸರ್ವನಾಶವನ್ನು ಸಾಧಿಸುವುದು ಖಂಡಿತ.
೩. ಕೃಷಿಕನು ಭೂಮಿಯನ್ನು ಹಸನುಗೊಳಿಸಿ ಅದರಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ, ತೆಂಗು, ಬಾಳೆ, ಭತ್ತ, ರಾಗಿ, ಜೋಳ, ಗೋಧಿ, ಕಾಳುಮೆಣಸು, ಕಾಫಿ, ಏಲಕ್ಕಿ ಮೊದಲಾದ ವಿವಿಧ ಬೆಳೆಗಳನ್ನು ಬೆಳೆಸುತ್ತಾನೆ. ಅದಕ್ಕಾಗಿ ಸಾವಿರಗಟ್ಟಲೆ ಹಣ ವ್ಯಯಿಸುತ್ತಾನೆ. ಎಷ್ಟೋ ಬೆಳೆಗಳು ಹುಲುಸಾಗಿ ಬೆಳೆದು ಸಮೃದ್ಧವಾಗಿ ಫಲವನ್ನೀಯಬೇಕಾದರೆ ಎಂಟೋ ಹತ್ತೋ ವರ್ಷಗಳ ತನಕವೂ ಹೇರಳ ಹಣ ಸುರಿಸಬೇಕಾಗುತ್ತದೆ; ತುಂಬಾ ಕಷ್ಟ ನಷ್ಟಗಳನ್ನನುಭಿಸಬೇಕಾಗುತ್ತದೆ.
೪. ಕೆಲವೊಮ್ಮೆ ಬಿರುಗಾಳಿಯಿಂದೊದಗುವ ಹಾನಿ, ಬಿಸಿಲಿನಿಂದ ಒಣಗಿ ಹೋಗುವುದು, ಅತಿವೃಷ್ಟಿ, ಅನಾವೃಷ್ಟಿಗಳಿಂದಾಗುವ ಕೆಡುಕು ಪ್ರಕೃತ ಕೃಷಿಗೆ ಬೇಕಾಗುವ ಯಂತ್ರೋಪಕರಣಗಳ ದುಬಾರಿ ಬೆಲೆ, ಯಂತ್ರ ಚಾಲನೆಗೆ ಬೇಕಾಗುವ ತೈಲದ ಅಭಾವ, ದುಬಾರಿ ಬೆಲೆ, ಕ್ರಿಮಿಕೀಟಗಳ ಹಾವಳಿ, ಕೋತಿ, ಇಲಿ, ಅಳಿಲು, ಬಾವಲಿಗಳೇ ಮೊದಲಾದವುಗಳ ಕಾಟ, ಕಳ್ಳಕಾಕರ ಪೀಡೆ, ಕೂಲಿಯಾಳುಗಳೊದಗದೆ ಉಂಟಾಗುವ ತ್ರಾಸ, ಸೊಪ್ಪು, ಗೊಬ್ಬರ ನೀರು ಇವುಗಳ ಅಭಾವ, ಕೃತಕಗೊಬ್ಬರಗಳ ಅಭಾವ, ಹಾರೆ, ಪಿಕ್ಕಾಸು, ಪಂಪ್‌ಸೆಟ್ಟು, ಕ್ರಿಮಿನಾಶಕ ಔಷಧ ಮೊದಲಾದವುಗಳು ಸಕಾಲದಲ್ಲಿ ದುರ್ಲಭವಾಗುವುದು, ಹಾಗೂ ಸಿಕ್ಕಿದರೆ ದುಬಾರಿ ಬೆಲೆ.
೫. ಕೃಷಿಕರ ಪರಿಸ್ಥಿತಿ ಹೀಗಿದ್ದರೂ ನಮ್ಮದೇ ಆದ ಸರಕಾರ ನಮಗೆ ಒಂದು ಪೈಸೆಯಷ್ಟು ಕೂಡ ಧನ ಸಹಾಯವನ್ನು ಈ ಸಮಸ್ಯಾ ಪರಿಹಾರಕ್ಕಾಗಿ ಕೊಡಲು ಮುಂದಾಗಲಿಲ್ಲ. ಬದಲಾಗಿ ಹೊರಲಾರದಂತಹ ತೆರಿಗೆಯ ಹೊರೆಯನ್ನು ನಮ್ಮ ಮೇಲೆ ಕಡ್ಡಾಯವಾಗಿ ಹೇರಿದೆ. ಒಬ್ಬ ಕೃಷಿಕನ ಮೇಲೆ ಹಲವು ತರದ ತೆರಿಗೆಗಳ ಹೊರೆ! ಉದಾ: ಎಗ್ರಿಕಲ್ಚರ್ ಟೇಕ್ಸ್‌ ಒಂದೇ ಎಕ್ರೆ ಕೃಷಿ ಭೂಮಿಯನ್ನು ನಾಲ್ಕೆಕ್ರೆಯೆಂದು ಪರಿಗಣಿಸುವ ಒಂದು ಜಾಣ್ಮೆ. ಅಡಿಕೆ ತೋಟದಲ್ಲಿ ಬದಿ ಬದಿಗಳಲ್ಲಿ ತೆಂಗಿನ ಮರಗಳಿರುವುದರಿಂದ ಅಲ್ಲಲ್ಲಿ ಕೆಲವು ಕಾಳುಮೆಣಸಿನ ಬಳ್ಳಿಗಳೂ ಎಡೆಯೆಡೆಯಲ್ಲಿ ಕೆಲವು ಬಾಳೆಗಳೋ ಇರುವುದರಿಂದ ಈ ಒಂದೊಂದರ ಹೆಸರನಿಂದ ಆ ಒಂದು ಎಕ್ರೆ ವಿಸ್ತೀರ್ಣವುಳ್ಳ ಜಮೀನು ನಾಲ್ಕಡಿಯಾಗಿ ಪರಿಗಣಿಸಲ್ಪಡುವುದು. ತೆರಿಗೆಯ ಭಾರ ಸಾಲದುದಕ್ಕೆ ಸರ್ಚಾರ್ಜು, ಸೂಪರ್ಟ್ಯಾಕ್ಷ್‌, ಪ್ಲೇಂಟೇಶನ್ನ್ ಟ್ಯಾಕ್ಸ್‌, ವೃತ್ತಿತೆರಿಗೆ, ಮನೆತೆರೆಗೆ, ಸಂಪತ್ತು ತೆರಿಗೆ, ನೀರಿನ ತೆರಿಗೆ, ಲೇಂಡ್‌ ಸೆಸ್ಸು, ಕಂದಾಯ ಹೀಗೆ ಹಲವು ಬಗೆಯ ತೆರಿಗೆಗಳು. ಇನ್ನಾವ ಹೆಸರಿನ ತೆರಿಗೆ ರಂಗಕ್ಕಿಳಿಯಲು ತೆರೆಯಮರೆಯಲ್ಲಿ ಸಿದ್ಧವಾಗಿದೆಯೋ?
೬. ಹೀಗೆ ತೆರೆಗೆಯೆಂಬ ಹೆಸರಿನಿಂದ ಕೃಷಿಕರನ್ನು ಹಿಂಡಿ ಒಟ್ಟುಗೂಡಿಸಿದ ಮೊತ್ತವಾದರೂ ಜನಹಿತಕ್ಕಾಗಿ ಉಪಯೋಗವಾಗುತ್ತಿದ್ದರೆ ತುಸು ಸಮಾಧಾನವಾಗುತ್ತಿತ್ತು. ಅದರ ವಿನಿಯೋಗ ದುರ್ವ್ಯಯ. ಸಂಬಳ, ಗಿಂಬಳ, ದುಂದುಗಾರಿಕೆಗಾಗಿಯೇ ಅದು ಮುಗಿಯುತ್ತದೆ. ಕೆಲವೇ ಮಂದಿ ಸರಕಾರಿ ನೌಕರ ಸುಖಭೋಗವಿಲಾಸಗಳಿಗಾಗಿ, ಕೋಟಿಗಟ್ಟಲೆ ಜನರ ದುಡಿಮೆಯ ವ್ಯಯ! ಯೋಜನಾ ಸಚಿವರಾದ ಶ್ರೀಮಾನ್‌ ಡಿ.ಪಿ. ಧರ್ ಹೇಳಿದಂತೆ ಸರಕಾರವು ಸಂಗ್ರಹಿಸಿದ ತೆರಿಗೆಯ ಹಣದ ಮೊತ್ತದ ಶೇಕಡ ೮೦ ನೌಕರ ಸಂಬಳಕ್ಕಾಗಿ ವ್ಯಯವಾಗುತ್ತದೆ. ಬಾಕಿ ಭ್ರಷ್ಟಾಚಾರಗಳೆಲ್ಲಾ ಕಳೆದರೆ ಜನತೆಗೆ ಎಷ್ಟು ಪರ್ಸೆಂಟು ಸಿಗುತ್ತದೋ ದೇವರೇ ಬಲ್ಲ.
೭. ಒಂದು ಕಡೆ ಏನೂ ಮಾಡದೆ ಫೈಲುಗಳನ್ನು ಅತ್ತಿಂದ ಇತ್ತ ಇತ್ತಿಂದ ಅತ್ತ ಎಸೆಯುತ್ತಾ ಕಾಲಹರಣ ಮಾಡುವ ನೌಕರರಿಗೆ ಸಂಬಳ ಭತ್ತೆಗಾಗಿ ಸಾವಿರಗಟ್ಟಲೆ ಹಣ ವ್ಯಯ ಮಾಡುವುದು. ಇನ್ನೊಂದು ಕಡೆ ಕೃಷಿಕನ ರಕ್ತ ಹೀರುವುದು. ದೇಶದ ಬೆನ್ನೆಲಬು ಕೃಷಿಕನೆಂದು ಹೇಳಿ ಬೆನ್ನಲುಬನ್ನೇ ಮುರಿಯುವ ಚೇಷ್ಟೆಯಲ್ಲವೆ ಇಂದು! ಬೇರೆ ನೌಕರ ವರ್ಗದವರ ಸಂಘಗಳಿವೆ. ಅವರಲ್ಲಿ ಸಂಘಟನೆಯ ಶಕ್ತಿ ಇದೆ. ಅವರ ಯೂನಿಯನ್‌ಗಳಿವೆ. ಅವರೆಲ್ಲ ಒಂದಾಗಿ ಮಿಂಚಿನ ಮುಷ್ಕರ ಹೂಡಿ ತಮಗೆ ಬೇಕಾದಂತೆಲ್ಲಾ ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುತ್ತಾರೆ. ಇತ್ತ ಬಟ್ಟೆಬರೆಗೆ ಗತಿ ಇಲ್ಲದ ಕೃಷಿಕ ವಿಲವಿಲನೆ ಒದ್ದಾಡುತ್ತಾ ಇದ್ದಾನೆ. ಕೃಷಿಕನು ತನ್ನ ಕುಟುಂಬವನ್ನು ಪೋಷಿಸಬೇಕು. ತನ್ನ ಕೂಲಿಯಾಳುಗಳ ಕುಟುಂಬವನ್ನು ಪೋಷಿಸಬೇಕು. ತನ್ನ ಜಾನುವಾರುಗಳನ್ನು ಪೋಷಿಸಬೇಕು, ಕೃಷಿಗೆ ಬೇಕಾದ ಗೊಬ್ಬರ, ನೀರು ವಗೈರೆ ಪೂರೈಸಬೇಕು. ತೆರಿಗೆಗಳನ್ನು ಸಲಾಯಿಸಬೇಕು. ತನಗೆ ಅಗತ್ಯವಾದ ರಸ್ತೆ, ಶಾಲೆ, ಕಾಲೇಜು, ವಾಹನ ಸೌಕರ್ಯ ಮಾರ್ಕೆಟುಗಳ ಸೌಲಭ್ಯ ಕೃಷಿಕನಿಗಿಲ್ಲ. ತಾನು ಬೆಳೆಸಿದ ವಸ್ತುವಿಗೆ ಯೋಗ್ಯ ಬೆಲೆ ಅವನಿಗೆ ಸಿಗುವಂತಿಲ್ಲ. ಬೆಳೆಸಿದ ವಸ್ತುವನ್ನು ಸಾಗಿಸಲು ಪರ್ಮಿಟುಗಳನ್ನು ಮಾಡಿ ಮಾರ್ಕೆಟಿಗೆ ತಲುಪಿಸಿ ಅಲ್ಲಿ ಅದು ಮಾರಾಟವಾಗಿ ಅವನ ಕೈಗೆ ಸಿಕ್ಕಿದ ಪುಡಿಕಾಸು ಮನೆಗೆ ತಲುಪುವಾಗ ಒಂದು ಪೈಸೆಯೂ ಉಳಿಯುವುದು ದುರ್ಲಭ. ಅವೆಲ್ಲಾ ಹೇಳಿ ತೀರದ ಸತ್ಯಸಂಗತಿಗಳು. ಕೃಷಿಕನು ಇಂತಹ ಸಂಕಷ್ಟಗಳೆಗೆ ಕಾರಣ – ಕೃಷಿಕರಲ್ಲಿ ಒಗ್ಗಟ್ಟಿಲ್ಲ. ಸಂಘಟನೆ ಇಲ್ಲ. ಯೂನಿಯನ್‌ ಇಲ್ಲ. ನಾವು ಮುಷ್ಕರ ಹೂಡುವುದಿಲ್ಲ.
೮. ಇತರ ಹಲವಾರು ವರ್ಗದವರು ಸಂಘಟಿತರಾಗಿ ಮುಷ್ಕರ ಹೂಡಿ ತಮಗೆ ಬೇಕಾದುದನ್ನು ಒದಗಿಸಿಕೊಂಡರು. ಕೃಷಿಕರಾದ ನಾವು ಈಗಲಾದರೂ ಎಚ್ಚರಗೊಳ್ಳದಿದ್ದರೆ ಕಾಲಮಿಂಚಿ ಹೋದೀತು. ಈಗಲೇ ಸಮಯ ದಾಟಿದೆ. ಇನ್ನು ವಿಳಂಬ ಮಾಡಿದರೆ ನಮಗೆ ಒಂದುಗೂಡುವ ಅವಕಾಶವನ್ನೆ ಇಲ್ಲದಂತಾಗಿಸುವರು. ಆಗ ನಮಗೆ ನಿರ್ಗತಿ. ಕೃಷಿಕರಾದ ನಾವು ನಿರ್ಗತಿಕರಾದರೆ, ದೇಶಕ್ಕೆ ಅಧೋಗತಿ.
೯. ಕೃಷಿಕರಾದ ನಾವೆಲ್ಲ ಒಂದಾಗಬೇಕು. ಒಕ್ಕಲು, ಧನಿ, ಬಡವ, ಬಲ್ಲಿದ, ವಿದ್ಯಾವಂತ, ಅವಿದ್ಯಾವಂತರೆಂಬ ಭೇದ ಭಾವವನ್ನು ಮರೆತು, ಜಾತಿ, ಮತ, ಪಂಥ ಭೇದಗಳನ್ನು ತೊರೆದು ಸಕಲ ಕಷ್ಟಗಳನ್ನು ಎದುರಿಸಿ ಒಂದುಗೂಡಲೇ ಬೇಕು. ಪ್ರತಿ ವಾರ್ಡುಗಳಲ್ಲಿಯೂ ಮನೆ ಮನೆಗಳಿಗೆ ಕಾಲ್ನಡೆಗೆಯಿಂದ ಸಾಮೂಹಿಕವಾಗಿ ಹೋಗಿ ಜನರನ್ನು ಜಾಗ್ರತಗೊಳಿಸಬೇಕು.
೧೦. ಕೇವಲ ಶೇಕಡಾ ೨೫ರಷ್ಟು ಇರುವ ಜನರ ಮಾಯಾ ಮೋಸದ ಬಲೆಯಲ್ಲಿ ಶೇಕಡಾ ೭೫ರಷ್ಟಿರುವ ಕೃಷಿಕರಾದ ನಾವು ವಿಚಾರಹೀನರಾಗಿ ಸಿಕ್ಕಿಬಿದ್ದು ಒದ್ದಾಡುತ್ತಿದ್ದೇವೆ. ಆದರೂ ಆ ಮೋಸದ ಬಲೆಯನ್ನು ಹರಿದು ಹೊರಗೆ ಬಾರದೆ ಅಲ್ಲೆ ನಾವು ನಾವೇ ಕಚ್ಚಾಡಿ, ಹೊಡೆದಾಡಿ ಸಾಯುತ್ತಿದ್ದೇವೆ. ನಾವು ರಾಜಕಾರಣಿಗಳ ಆಶೆ ಅಮಿಷಗಳಿಗೆ ಮಾರುಹೋಗಿ ನಮ್ಮ ಸರ್ವಸ್ವವನ್ನು ಕಳಕೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದೇವೆ. ನಾವು ಪ್ರಯತ್ನಪಟ್ಟರೆ ಬಲೆಯನ್ನು ಹರಿದೊಗೆದು ಹೊರಗೆ ಬರಬಹುದು. ಅದಕ್ಕಾಗಿ ಒಗ್ಗಟ್ಟಾಗಿ ಸರ್ವಶಕ್ತಿಯನ್ನುಪಯೋಗಿಸಿ ಬಂಧನದಿಂದ ಮುಕ್ತಗಾಗಲು ಶ್ರಮಿಸೋಣವೇ?
೧೧. ಒಕ್ಕಲು, ಧನಿ, ಬಡವ, ಬಲ್ಲಿದರೆಂಬ ಭೇದಭಾವನ್ನೆಲ್ಲಾ ಈಗ ಸರಿಮಾಡಿಯಾಗಿದೆ. ಬುದ್ದಿವಂತರನ್ನು ಬುದ್ದಿಹೀನರನ್ನು ಸರಿಮಾಡಿ ಆಗಿದೆ. ಸಾಮಾಜಿಕ, ನೈತಿಕ, ದೈವಿಕ, ಆರ್ಥಿಕವೇ ಮೊದಲಾದವೆಲ್ಲವನ್ನೂ ಗುದ್ದಿ ಪುಡಿಮಾಡಿ ಕಾಯಿಸಿ ಎರಕ ಹೊಯ್ದು ರಾಜಕೀಯವಾಗಿ ಮಾರ್ಪಡಿಸಲಾಗಿದೆ. ಅದಕ್ಕಾಗಿ ನಾವು ಇನ್ನು ಹೊಡೆದಾಡಿ ಪ್ರಯೋಜನವಿಲ್ಲವೆಂದೆ ನನ್ನ ಅಭಿಪ್ರಾಯ. ಸಾಧ್ಯವಿದ್ದರೆ ನಮ್ಮೊಳಗಿನ ಎಲ್ಲಾ ವಿವಾದಗಳನ್ನು ನಾವೇ ಸಹೃದಯತೆಯಿಂದ ಮುಗಿಸಿಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಇಲ್ಲವಾದರೆ ಕೋರ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಇತ್ಯರ್ಥವಾಗುತ್ತಿದೆಯಷ್ಟೆ? ಅದಕ್ಕಾಗಿ ನಾವು ತಲೆಕೆಡಿಸಿ ಪ್ರಯೋಜನವೇನು? ಕೃಷಿಯಲ್ಲಿ ದಿನೇ ದಿನೇ ಆಗುವ ಮಾರ್ಪಾಡುಗಳು ಕಾನೂನಿಂದಾಗುವ ಮಾರ್ಪಾಟುಗಳು ಅದನ್ನೆಲ್ಲಾ ತಿಳಿದೇ ಯುವಕರೇ ಮೊದಲಾದ ಹೆಚ್ಚಿನ ಜನರು ಹಳ್ಳಿಯ ಕೃಷಿ ಜೀವನವನ್ನು ಬಿಟ್ಟು ಬೇರೆ ಬೇರೆ ಯದ್ಯೋಗ ಹುಡುಕಿಕೊಂಡು ಪೇಟೆ ಪಟ್ಟಣಗಳತ್ತ ಹೋಗುತ್ತಾರೆ. ಕೆಲವೇ ಜನ ಪ್ರಾಯಸ್ಥರು ಮಾತ್ರ ಹಳ್ಳಿಯಲ್ಲಿ ಈಗ ಇದ್ದಾರಷ್ಟೆ? ಅಲ್ಲದೇ ನಮ್ಮ ಹಳ್ಳಿಯನ್ನು ಇಲ್ಲೆ ಇರುವ ನಾವು ರೂಪಿಸುವುದಲ್ಲ. ಢಿಲ್ಲಿಯಲ್ಲೋ, ತಿರುವನಂತಪುರದಲ್ಲೋ ಕೂತಿರುವವರು ರೂಪಿಸುವುದಷ್ಟೆ? ಇದು ಸರಿಯೇ? ಪೇಟೆಯ ಸುಖ ಜೀವನಕ್ಕೂ ಮಾರುಹೋತ್ತಾರೆ. ಏನೂ ಕೆಲಸ ಮಾಡದೆ ತುಂಬಾ ಸಂಬಳ ಪಡೆದು ಸುಖ ಜೀವನ ಪಡೆಯಲು ಪಟ್ಟಣಗಳಿಗೆ ವಲಸೆ ಹೋಗುತ್ತಾರೆ. ಕಾರಣ – ಹಳ್ಳಿಯಲ್ಲಿ ಕೃಷಿಯಿಂದ ಜೀವನ ನಡೆಸುವುದು ಮಹಾ ಕಠಿಣವಾದ ಕೆಲಸ. ಇದರಿಂದ ದೇಶಕ್ಕೆ ದೊಡ್ಡ ಅಪಾಯವಿದೆ.
೧೨. ಆದರೆ ಕೃಷಿಕರಿಗಾಗಿ, ಕೃಷಿಕರ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ, ಅವರ ಸಂಘಟನೆಗಾಗಿ ತನ್ಮೂಲಕ ದೇಶದ ಸರ್ವತೋಮುಖ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗಾಗಿ ಮಾತ್ರ ನಾನು ಹೇಳುವುದಷ್ಟೆ. ಅನ್ನವಿಲ್ಲದೆ ಯಾರೂ ಬದುಕಲಾರರಷ್ಟೆ? ಅಲ್ಲದೆ ಯಾರನ್ನು ಹೊಗಳಲು ತೆಗಳಲು ನಾನು ಈ ಮಾತುತಳನ್ನು ಹೇಳುತ್ತಿಲ್ಲ. ಅಂತಹ ಭಾವನೆಯನ್ನು ಯಾರೂ ಕಟ್ಟಿ ಕೊಳ್ಳುವುದು ಬೇಡವೆಂದು ಅಂಥವರೊಡನೆ ನಾನು ವಿನಯಪೂರ್ವಕವಾಗಿ ಕೇಳಿಕೊಳ್ಳುತ್ತೇನೆ. ಇದು ಕೇವಲ ಕೃಷಿಕರ ಸಂಘಟನೆಗಾಗಿ, ಸತ್ಯ ಸಂಗತಿಯನ್ನು ತಿಳಿಯಪಡಿಸಲಿಕ್ಕೋಸ್ಕರ ಇದೆಲ್ಲವನ್ನು ಹೇಳಿದ್ದೇನಷ್ಟೆ?
೧೩. ಕೃಷಿಕ ತರುಣರೇ! ಡಾಕ್ತರುಗಳೇ! ನ್ಯಾಯವಾದಿಗಳೇ! ಪದವೀಧರರೇ! ಅಥವಾ ಇನ್ನಾವುದೇ ಡಿಗ್ರಿ ಹೋಳ್ಡರುಗಳೇ! ಅಥವಾ ಇನ್ನಾವುದೇ ವಿದ್ಯಾಭಿಮಾನಿಗಳೇ! ಕೃಷಿಕ ಬಂಧುಗಳನ್ನು ಮರೆಯಬೇಡಿರಿ. ಅವರಿಂದ ಉಂಡು ತಿಂದು ಬಾಳಿ ಬದುಕಿದವರು. ನೀವು ಹೆತ್ತ ತಾಯಿಯಂತೆ ತಂದೆಯಂತೆ ಇಡೀ ದೇಶವನ್ನು ಸಾಕಿ ಸಲಹುವವರು ಕೃಷಿಕರು. ನೀವೊಮ್ಮೆ ಅವರತ್ತ ನೋಡಿರಿ, ಕೃಷಿಕನ ದೋಣಿ ನಡು ನೀರಿಲ್ಲಿದೆ, ದೋಣಿ ಬಿರುಕು ಬಿಟ್ಟಿದೆ. ಜನರು ತುಂಬಾ ಇದ್ದಾರೆ. ಮುಳುಗುವುದರಲ್ಲಿದೆ. ರಕ್ಷಿಸಲಾರಿರಾ! ದೇಶವನ್ನು ಈ ಮಹಾ ಸಂಕಟದಿಂದ ಪಾರು ಮಾಡಲಾರಿರಾ! ಹಳ್ಳಿಯ ಕೃಷಿಕನ ಗೋಳನ್ನು ಕೇಳಲಾರಿರಾ! ಹಳ್ಳಿಯ ಕೃಷಿಕನ ನಿಕೃಷ್ಠಾವಸ್ಥೆ ಮತ್ತು ಕೃಷಿಕನ ಮೇಲಿನ ತಾತ್ಸಾರವನ್ನು ನೀಗಲಾರಿರಾ!
೧೪. ನಾವು ಒಂದಾಗುವುದು ಯಾರಿಗೂ ತೊಂದರೆ ಕೊಡಲಿಕ್ಕಲ್ಲ. ನಮ್ಮ ಮೇಲಾಗುವ ಅನ್ಯಾಯವನ್ನು ಎದುರಿಸಲಿಕ್ಕೆ. ನಮ್ಮ ನ್ಯಾಯವಾದ ಬೇಡಿಕೆಗಳನ್ನು ಸರಕಾರದ ಮುಂದಿಟ್ಟು ದೇಶದ ಉನ್ನತಿಗಾಗಿ ಶ್ರಮಿಸಲಿಕ್ಕಾಗಿ ಅಷ್ಟೆ! ನಮಗೆ ಯಾರ ಮೇಲೂ ದ್ವೇಷವಿಲ್ಲ… ನಮಗೆ ಎಲ್ಲರೂ ಆತ್ಮೀಯ ಬಂಧುಗಳೇ, ಆದರೆ ನಮ್ಮ ಸರ್ವನಾಶದಿಂದ ದೇಶದ ಸರ್ವನಾಶವಾದೀತು. ಅದನ್ನು ನಾವು ಒಂದಾಗಿ ಸರಕಾರಕ್ಕೆ ಹೇಳಬೇಕು. ಅದಾಗದಿದ್ದರೆ ಮತಪ್ರದರ್ಶನದ ಮೂಲಕ, ಅಲ್ಲದಿದ್ದರೆ ಕರನಿರಾಕರಣೆ, ಅದಕ್ಕಾಗಿ ನಿರಂತರ ಹೋರಾಟ. ಕಾರಣ ಇದೆಲ್ಲಾ ನಾವು ಮಾಡಿದ್ದು, ಸರಕಾರದವರು ಮಾಡಿದ್ದು ಇಲ್ಲ. ಮಾಡಿಸಿದ್ದೂ ಇಲ್ಲ. ನಮಗೆ ಒಂದು ಪೈಸೆಯನ್ನು ಕೊಟ್ಟದ್ದೂ ಇಲ್ಲ. ಅದೂ ಅಲ್ಲದಿದ್ದರೆ ನಮಗೆ ಪ್ರತಿಫಲ ಕೊಟ್ಟು ಆಸ್ತಿಯನ್ನು ಪಡಕೊಳ್ಳಲಿ. ನಮಗೆ ಉದ್ಯೋಗವನ್ನು ಕೊಟ್ಟು ಇತರ ಸರಕಾರಿ ನೌಕರರಂತೆ ನೋಡಿಕೊಳ್ಳಲಿ. ಇದರಲ್ಲಿ ತಪ್ಪೇನಿದೆ. ಆದ್ದರಿಂದ ಆತ್ಮೀಯ ಬಂಧುಗಳೇ ದೇಶದ ಹಿತೈಶಿಗಳೇ, ಈ ಒಂದು ಮಹಾ ಸಂಘಟನೆಗಾಗಿ ಒಂದಾಗಿ ದುಡಿಯಬಲ್ಲಿರಾ! ಇದು ಕೃಷಿಕರ ಅಂತರಾಳದ ಕೂಗು. ಇದು ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬ ಕೃಷಿಕನ ಗೋಳು. ಶೇಕಡಾ ೭೫ರಷ್ಟು ಇರುವ ಜನರ ನರಳಾಟ! ಈಚೆಗೆ ದೃಷ್ಟಿ ಹರಿಸುವಿರಾ?
೧೫. ಪ್ರಥಮತಃ ವಾರ್ಡು, ಆ ಮೇಲೆ ಪಂಚಾಯತು, ಗ್ರಾಮ, ತಾಲೂಕು, ಜಿಲ್ಲೆ ಸ್ಟೇಟುಗಳಿಂದ ತೊಡಗಿ ಸಮಗ್ರ ಭಾರತದಲ್ಲೇ ಇಂಥಾ ಸಂಘಟನೆ ನಡೆಯಬೇಕು. ನಮಗೆ ಯಾವೊಂದು ರಾಜಕೀಯವೂ ಬೇಡ. ಒಂದೊಮ್ಮೆಗೆ ಬೇಕಿದ್ದರೆ ಆ ಮೇಲೆ ಕೃಷಿಕರ ಪಾರ್ಟಿ ಇಲೆಕ್ಷನ್ನಿಗೆ ನಿತ್ತು ದೇಶದ ಅಧಿಕಾರವನ್ನು ಹಿಡಿದರೂ ತಪ್ಪಾಗಲಾರದಷ್ಟೆ?
೧೬. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ನಾವು ಅನವರತ ದುಡಿಯಬೇಕು, ಹಿಂಜರಿಯಬಾರದು. “ನಡೆ ಮುಂದೆ ನಡೆ ಮುಂದೆ ಹಿಗ್ಗಿ ನಡೆ ಮುಂದೆ”. ಎಷ್ಟು ಅಡೆತಡೆ ಬಂದರೂ ಲೆಕ್ಕಿಸದೆ ಮುಂದುವರಿಯಬೇಕು. “ಮರಳಿ ಯತ್ನವ ಮಾಡು ಮರಳಿ ಯತ್ನವ ಮಾಡು ಕೈಗೂಡುವುದು” “ಉತ್ತಿಷ್ಠತ, ಜಾಗ್ರತ, ಪ್ರಾಪ್ಯವರಾನ್ನಿ ಬೋಧತ” ಎಂಬಂತೆ ಮುಂದುವರಿಯೋಣ. ಆಗ ಭಾರತ ದೇಶ ಸುಖಸಂಮೃದ್ಧಿಯಿಂದ ತುಂಬಿ ತುಳುಕೀತು.
“ಕೃಷಿತೋ ನಾಸ್ತಿ ದುರ್ಭಿಕ್ಷಂ” ಎಂಬ ಮಾತು ಸತ್ಯವಾದೀತು. ದೇಶವೆಲ್ಲ ಸಂತೋಷದಿಂದ ನಕ್ಕುನಲಿಯುವಂತಾದೀತು. ಶಾಂತಿ ಮಂತ್ರದ ಸಫಲತೆಯಾಗಲಿ. ಗಾಂಧಿಯವರ ಕನಸುಗಳಾದ ಗ್ರಾಮ ರಾಜ್ಯ, ಸ್ವರಾಜ್ಯ, ರಾಮರಾಜ್ಯ, ಸುರಾಜ್ಯವಾಗಲಿ. ಕನಸು ನನಸಾಗಲಿ. ದೇಶಕ್ಕೆಲ್ಲ ಸುಭಿಕ್ಷೆಯಾಗಲಿ. ಗಾಂಧಿಪಿತನ ದಿವ್ಯಾತ್ಮ ಹರ್ಷಿತವಾಗಲಿ. ಶುಭವಾಗಲಿ.
ಚೌಪದಿ
(ಅರ್ಧ ಸಮ)
ತುರು ಕರುವ ಕರೆದುಂಡು ಕೊಬ್ಬಿರುವ ಈ ಲೋಕ
ತುರು ಕರುವ ಮರೆತಂತೆ ಕಾಣುತಿದೆ ಜೋಕೆ!
ಕರ್ಷಕರ ನೆತ್ತರನು ಕುಡಿಕುಡಿದು ಕೊಬ್ಬಿದರು
ಕರ್ಷಕರ ಮರೆತಂತೆ ಕಾಣುತಿದೆ ಜೋಕೆ! ||೧||
ಎದ್ದೇಳು, ಎದ್ದೇಳು ಕರ್ಷಕನೆ ಬಾ ಬಂಧು,
ಕ್ರಾಂತಿ ಮಂತ್ರದ ಕಹಳೆ ಮೊಳಗುತಿದೆ ಕೇಳು,
ನಿದ್ದೆ ಬಿಟ್ಟಿದ್ದೇಳು ಕುಂಭಕರ್ಣನೆ ನೀನು?
ಶಾಂತಿ ಸಮರವ ನಡೆಸಿ ಜಯವ ನೀ ಗಳಿಸು ||೨||
ಬಲ್ಲಿದರು ಬೆನ್ನೆಲುಬ ಮುರಿದು ಹುಡಿಗುಟ್ಟಿದರು
ಎಲ್ಲರಿಗು ಬಲಿಪಶುವು ನೀನಾದೆ ಗೆಳೆಯ,
ಸೋಲ್ಲಿಲ್ಲದೆಯೆ ಯೇಕೆ ಕಲ್ಲಾಗಿ ಕುಳಿತಿರುವೆ?
ನಿಲ್ಲು ನೀ ನರ್ತನಕೆ ನಿನ್ನವರ ತಣಿಸು ||೩||
ನಿನ್ನ ಸಂಘವ ಬಲಿಸು ಪ್ರಲಯ ತಾಂಡವ ನಡೆಸು
ರಕ್ತಕ್ರಾಂತಿಯ ನಿಲಿಸು ಜಗವ ನೀ ನುಣಿಸು
ಪರಮಾತ್ಮ ಮಳೆ ಬೆಳೆಗಳನ್ನಿತ್ತು ರಕ್ಷಿಸುಗೆ
ಭಾರತದಿ ಹಸಿರು ಕ್ರಾಂತಿಯ ದೀಪ ಬೆಳಗೆ ||೪||
“ಭದ್ರಂ ಶುಭಂ ಮಂಗಲಂ”
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೧೫
ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತು ತೆಂಗುಗಳ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧನೆ ಹೇಗೆ?
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ಕಾಲವಿಂದು ಬದಲಾಗುತ್ತಿದೆ. ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬನಿಗೂ ತಿನ್ನಲು, ಉಣ್ಣಲು ಸಮಯವಿಲ್ಲ. ತನ್ನಿಂದ ಹೊರಲಾರದಷ್ಟು ವ್ಯವಹಾರವನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳುವ ಆಕಾಂಕ್ಷೆಯನ್ನು ಹೊಂದಿರುವ ನಮಗಿಂದು ಅನ್ನ ಬೇಯಿಸಲು ಮತ್ತು ಪಾನಿಯಗಳನ್ನು ಮಾಡಲು ಸಮಯವಿಲ್ಲ. ಕುಳಿತು ತಿನ್ನುವಷ್ಟು ತಾಳ್ಮೆಯಿಲ್ಲ. ಎಲ್ಲವೂ ಕ್ಷಣ ಮಾತ್ರದಲ್ಲಿ ಸಿಗಬೇಕು ಮತ್ತು ಬಳಸುವಂತಿರಬೇಕು. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಎಷ್ಟೇ ವ್ಯಯಿಸಲು ಸಿದ್ಧ. ಆದ್ದರಿಂದಲೇ ನಮ್ಮ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿಂದು ವಿಧವಿಧದ ಪಾನೀಯಗಳು, ಎರಡೆ ನಿಮಿಷದಲ್ಲಿ ತಯಾರಾಗುವ ತಿಂಡಿಗಳು, ಬೇಕರಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು, ಬೇಯಿಸಿ ಬಳಕೆಗೆ ತಯಾರಿರುವ ಪದಾರ್ಥಗಳು ರಾರಾಜಿಸುತ್ತಿರುವುದು. ಈ ಗುಟ್ಟನ್ನು ಅರಿತ ಉದ್ಯಮಿಗಳು ಅದರಲ್ಲೂ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಬಹುರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಕಂಪೆನಿಗಳು ಭಾರತದಂತಹ ಬೃಹತ್‌ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಅಗಾಧ ಪ್ರಮಾಣದ ಬಂಡವಾಳವನ್ನು ಹೂಡುತ್ತಿರುವುದು. ದಿನಗಳು ಕಳೆದಂತೆಯೇ ಮನುಷ್ಯನ ರುಚಿ, ಬಳಕೆಯಲ್ಲಿ ಬದಲಾವಣೆಗಳಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಪ್ರತಿಯೊಬ್ಬನಿಗೂ ಇಂದು ಕೂಡಲೇ ಸಂತೋಷಗಳಿಸುವ ಆಸೆ. ಆದ್ದರಿಂದ ನಮ್ಮ ಕೃಷಿಕರಿಂದು ತಮ್ಮ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಾಗಿ ಪರಿವರ್ತಿಸಿ ಅದರ ಲಾಭವನ್ನು ಪಡೆದುಕೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿದೆ. ಹೀಗಾದಲ್ಲಿ ಮಾತ್ರ ಕುಸಿದಿರುವ ಧಾರಣೆಯನ್ನು ಮೇಲಕ್ಕೆತ್ತಿ ನೆಮ್ಮದಿಯ ಉಸಿರನ್ನು ಬಿಡಬಹುದು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ, ತೆಂಗು, ಕೃಷಿಕರು ಏನು ಮಾಡಬಹುದು ಎಂಬುದನ್ನು ತಿಳಿಯೋಣ.
ಅಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು:
ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ತಿಂದು ಉಗುಳುವ ಉತ್ಪನ್ನವಾಗಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಬಳಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಬಂದವು. ಈಗ ಚಲಾವಣೆಯಲ್ಲಿರುವ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳೆಂದರೆ ಪಾನ್‌ಮಸಾಲ, ಪರಿಮಳಯುಕ್ತ ಅಡಿಕೆ, ತಂಬಾಕಿನಿಂದೊಡಗೂಡಿದ ಗುಟ್ಕಾಗಳು. ಈ ರೀತಿಯ ಉತ್ಪನ್ನಗಳೊಂದಿಗೆ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳನ್ನು ಬಳಸಿ ತಯಾರಿಸಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಬೀಡಾಗಳು. ಈ ಎಲ್ಲಾ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಪರಿಚಯ ಇವುಗಳ ಗ್ರಾಹಕರಿಗೆ ಈಗಾಗಲೇ ಆಗಿದ್ದು, ಇದೀಗ ಈ ವರ್ಗದ ಜನರು ಬದಲಾವಣೆಗಳನ್ನು ಬಯಸುತ್ತಿದ್ದಾರೆ. ಆದ್ದರಿಂದ ಬಳಕೆದಾರರ ರುಚಿಗನುಗುಣವಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ಉದ್ದಿಮೆದಾರರೊಡಗೂಡಿ ಇಲ್ಲವೇ ತಾವೇ ಉದ್ದಿಮೆಗಳನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಿ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಬಿಡುಗಡೆಗೊಳಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯಲ್ಲಿರುವ ಗುಣಗಳನ್ನು ಮೊತ್ತ ಮೊದಲು ಕಂಡುಕೊಂಡು ಬಳಿಕ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿಯಾಗಬೇಕು.
ಪ್ರಾಚೀನ ಗ್ರಂಥಗಳಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ವರ್ಣನೆಗಳಿದ್ದು, ಉದಾಹರಣೆಗೆ ನಾಲ್ಕನೆಯ ಶತಮಾನದಲ್ಲಿದ್ದ ವಾಗ್ಭಟನು ತನ್ನ ‘ಅಷ್ಟಾಂಗ ಹೃದಯ’ವೆಂಬ ಗ್ರಂಥದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಔಷಧೀಯ ಗುಣಗಣನ್ನು ಹೆಸರಿಸುತ್ತಾ, ಅದು ಬಿಳಿತೊನ್ನು, ಕುಷ್ಟ, ಕೆಮ್ಮು, ಮೂರ್ಛಾ ರೋಗಗಳು, ಹುಳುಗಳು, ರಕ್ತಹೀನತೆ ಮತ್ತು ಬೊಜ್ಜುಗಳ ವಿರುದ್ಧ ಮಾಡುವ ಕಾರ್ಯಗಳನ್ನು ಹೆಸರಿಸಿದ್ದಾನೆ. ಅಲ್ಲದೆ ಅಡಿಕೆಯ ವಿರೇಚಕವಾಗಿ ಹಾಗೂ ಇತರ ಕೆಲವು ವಸ್ತುಗಳೊಡನೆ ಸೇರಿಸಿ ಮಾಡಿದ ಇದರ ಮಿಶ್ರಣದ ಮುಲಾಮು ಮೂಗಿನ ವೃಣಗಳನ್ನು ಗುಣಪಡಿಸಲು ಉಪಯೋಗವಾಗಿರುವುದಾಗಿ ತಿಳಿಸಿದ್ದಾನೆ. ಹದಿಮೂರನೆಯ ಶತಮಾನದಲ್ಲಿದ್ದ ಭಾವಮಿಶ್ರನು ತನ್ನ “ಭಾವಪ್ರಕಾಶ”ವೆಂಬ ಗ್ರಂಥದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯು ಒಂದು ಉತ್ತೇಜಕ ಮತ್ತು ಹಸಿವನ್ನುಂಟುಮಾಡುವ ಜೀರ್ಣಕಾರಿ ವಸ್ತುವೆಂದಿದ್ದಾನೆ. ವಿಷ್ಣು ಶರ್ಮನ ‘ಹಿತೋಪದೇಶ’ದಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಶರೀರದ ವಾಯುವನ್ನು ಹೊರದೂಡಬಲ್ಲದು. ಅಲ್ಲದೆ ಕಫ ಹಾಗೂ ಬಾಯಿಯ ಕೆಟ್ಟ ವಾಸನೆಯನ್ನು ಹೋಗಲಾಗಿಸಬಹುದು, ಉದರ ಭಾದಿಸುವ ಕ್ರಿಮಿಗಳನ್ನು ಕೊಲ್ಲುವುದು ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿಯಾಗಿ ವರ್ಣಿಸಿದ್ದಾನೆ. ನಮ್ಮಲಿಂದು ಅಡಿಕೆಯಿಂದ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಆ ಮಾಹಿತಿಗಳು ಧಾರಾಳ ಸಾಕು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಗತ್ಯ ಸಂಶೋಧನೆಗಳಿಗಾಗಿ ಅದರ ಪ್ರಯೋಜನವಿಂದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ತಲುಪಬೇಕಾಗಿದೆ.
ನನ್ನ ಸ್ವ ಅನುಭವದ ಪ್ರಕಾರ ಬಿಳಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ತುಪ್ಪ ಯಾ ತುಪ್ಪವಿಲ್ಲದೆ ಸಣ್ಣ ಉರಿಯಲ್ಲಿ ಹುರಿದು ಅದಕ್ಕೆ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳಾದ ಕರಿಮೆಣಸಿನ ಪುಡಿ, ಏಲಕ್ಕಿ ಪುಡಿ, ಲವಂಗದ ಪುಡಿ, ದಾಲ್ಚಿನಿ ಪುಡಿ, ಜಾಯಿಕಾಯಿ ಪುಡಿ, ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಬೆರೆಸಿದಲ್ಲಿ ಅದು ಈಗಿಂದು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿರುವ ಗುಟ್ಕಾಕ್ಕೆ ಯೋಗ್ಯ ಬದಲಿ ಉತ್ಪನ್ನವಾಗಬಹುದು. ಇದರಿಂದಾಗಿ ತಂಬಾಕು ರಹಿತ ಅಡಿಕೆಯ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನವಾಗಿ ಅದಕ್ಕೆ ಬೇಡಿಕೆಯೇರಬಹುದು. ಇದರ ಬಳಕೆಯಿಂದ ಕಫ, ವಾಯು ರಕ್ತಹೀನತೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ದೂರವಿರಿಸಬಹುದು. ಅಡಿಕೆ ಹಳತಾದಷ್ಟು ಅದರ ರುಚಿಯೂ ಹೆಚ್ಚು. ಔಷಧೀಯ ಗುಣವೂ ಅಧಿಕ. ಈ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಕಡಿಮೆ ಮಟ್ಟದ ರಕ್ತದೊತ್ತಡ ಇರುವ ರೋಗಿಗಳಿಗೆ ಕೊಟ್ಟಲ್ಲಿ ಅವರ ಸಮಸ್ಯೆಗಳು ಪರಿಹಾರವಾಗಬಹುದು. ಅಡಿಕೆ ಪುಡಿಯೊಂದಿಗೆ ಶುಂಟಿ ಪುಡಿಯನ್ನು ಸೇರಿಸಿದ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನ ತಯಾರಿಸಿದಲ್ಲಿ ಅದೊಂದು ಅತ್ಯುತ್ತಮ ಔಷಧೀಯಾಗಬಹುದು. ಈ ರೀತಿಯಾಗಿ ಹಲವು ತರದ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಂದು ಅಡಿಕೆಯಿಂದಾದಲ್ಲಿ ಮತ್ರ ಬೆಳೆಗಾರ ಸಮೂಹ ನಿಟ್ಟುಸಿರುಬಿಡಬಹುದು. ಇಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಲ್ಲದೆ ಅಡಿಕೆಯ ಪುಡಿಯ ಪಾನೀಯಗಳು ಕಾಫಿ, ಚಹಾಗಳಷ್ಟೆ ಸ್ವಾದವನ್ನು ಕೊಡುವುದರಿಂದ ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲೂ ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳಬೇಕಾಗಿದೆ. ಇನ್ನೊಂದಡೆಯಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆಯ ಹಾಳೆಯ ತಟ್ಟೆಗಳು ಇತ್ತೀಚಿನ ವರ್ಷಗಳಲ್ಲಿ ಜನಪ್ರಿಯವಾಗುತ್ತಿದ್ದರೂ ಅದರ ಪರಿಪೂರ್ಣ ಬಳಕೆಯಾಗಿಲ್ಲ.
ಆದ್ದರಿಂದ ಈ ದಿಶೆಯಲ್ಲಿ ಕ್ರಮ ಅಗತ್ಯ. ಅಡಿಕೆಯ ಹಿಂಗಾರದಿಂದ ಪರಿಮಳ ದ್ರವ್ಯವನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮ ಕೈಗೊಂಡಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ಶಾಶ್ವತ ಪರಿಹಾರ ದೊರಕಿದಂತೆ. ಈ ಎಲ್ಲಾ ವಿಚಾರಗಳನ್ನಿಂದು ಗಂಭೀರವಾಗಿ ಪರಿಗಣಿಸಿ, ಮೌಲ್ಯವಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿಕೆಗಳಿಂದು ನಮ್ಮಲ್ಲಾಗಬೇಕು.
ತೆಂಗಿನ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳು ತೆಂಗಿನ ಪ್ರತಿಯೊಂದು ಉತ್ಪನ್ನಕ್ಕೂ ಧಾರಾಳ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದು, ಇದರಿಂದ ದೊರಕುವ ಎಳನೀರು, ತೆಂಗಿನಕಾಯಿ, ಗರಿ ಸಿಪ್ಪೆ, ಗೆರಟ, ಮರ ಇವುಗಳನ್ನು ಒಂದಲ್ಲ ಒಂದು ರೀತಿಯಲ್ಲಿ ನಾವಿಂದು ಬಳಸುತ್ತಿದ್ದೇವೆ. ಆದರೆ ಇವುಗಳ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಂದು ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯತ್ತ ಚಲಿಸದ ಪ್ರಮಾಣ ಅತ್ಯಲ್ಪ. ತೆಂಗಿನ ಕಾಯಿ, ಎಳನೀರು, ಗೆರಟೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಗೆ ಔಷಧೀಯ ಗುಣಗಳಿದ್ದು, ಅವನ್ನು ಅನಾದಿಕಾಲದಿಂದಲೂ ಈ ದೃಷ್ಟಿಯಲ್ಲಿ ಬಳಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ತೆಂಗಿನೆಣ್ಣೆ ಕ್ಯಾನ್ಸರ್ ನಂತಹ ಮಾರಕ ರೋಗವನ್ನು ತಡೆಗಟ್ಟುವ ಶಕ್ತಿಯಿದೆಯೆಂಬುದೀಗ ರುಜುವಾತಾಗಿರುವುದರಿಂದ ಇದರ ಮಹತ್ವವನ್ನು ನಾವು ಅರಿತುಕೊಳ್ಳಬಹುದು. ಇತ್ತೀಚಿನ ಸಂಶೋಧನೆಗಳ ಪ್ರಕಾರ ತೆಂಗಿನೆಣ್ಣೆಯಿಂದಾಗಿ ಏಡ್ಸ್‌ನಂತಹ ಭಯಂಕರ ಕಾಯಿಲೆಗಳನ್ನು ತಡೆಯಲು ಇದು ಪರಿಣಾಮಕಾರಿ ಔಷಧಿಯಾಗಬಹುದೆಂದು ಅಭಿಪ್ರಾಯ ಹೊರಬಂದಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ಸಂಶೋಧನೆಗಳಾಗುತ್ತಿವೆ, ಇಷ್ಟು ಮಾತ್ರವಲ್ಲದೆ ಎಳನೀರಿನ ಮಹತ್ವ ಅರಿಯದವರಾರು. ನಮ್ಮ ದೈನಂದಿನ ಚಟುಚಟಿಕೆಗಳಲ್ಲಿ ಉತ್ಸಾಹ, ಆರೋಗ್ಯ ಕಾಪಾಡುವಿಕೆ, ರಕ್ತ ಚಾಲನೆ ಮತ್ತಿತರ ವಿಚಾರದಲ್ಲಿ ಎಳನೀರು ಅತ್ಯಗತ್ಯ. ಈ ರೀತಿಯಾಗಿ ತೆಂಗಿನಿಂದಾಗಿ ನಮಗಿಂದು ಹಲವು ಪ್ರಯೋಜನಗಳು ಇದ್ದರೂ ನಾವಿಂದು ಗಣನೆಗೆ ತೆಗೆದುಕೊಳ್ಳದೇ ಇದ್ದು,ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಇದರ ಪರಿಪೂರ್ಣ ಉಪಯೋಗವಾಗಬೇಕಾಗಿದೆ. ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದು ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡಿತ್ತಿರುವ ತೆಂಗಿನ ಬಹುಪಾಲು ಅಡುಗೆ ಮತ್ತು ಸಾಮಾಜಿಕ ಕಾರ್ಯಗಳಿಗೆ ಉಪಯೋಗಿಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಉಳಿದ ಪ್ರಮಾಣ ಎಣ್ಣೆ, ಕೊಬ್ಬರಿ ಮತ್ತು ಬೇಕರಿ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ತಯಾರಿಗಾಗಿ ಬಳಸಲ್ಪಡುತ್ತಿದೆ. ಎಳನೀರಿನ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಬಳಕೆಯಾಗುತ್ತಿರುವ ಪ್ರಮಾಣ ಸುಮಾರು ೨೦೦ರಿಂದ ೨೫೦ ಮಿಲಿಯ ಕಾಯಿಗಳು ಮಾತ್ರ . ಆದ್ದರಿಂದ ಈ ಕ್ಷೇತ್ರವಿಂದು ತೆಂಗಿನ ಇತರೇ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಾದ ತೆಂಗಿನ ಕಾಯಿಯ ಹಾಲು, ಪುಡಿ, ಆಹಾರಕ್ಕೆ ಬಳಸಲಾಗುವ ವಿನಿಗರ್, ಕೈಗಾರಿಕೆಗಳಲ್ಲಿ ಬಳಸಲ್ಪಡುತ್ತಿರುವ ಮಸಿ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ತಯಾರಿಸಲು ಅಗತ್ಯ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಳ್ಳವುದರೊಂದಿಗೆ ಎಳನೀರಿನ ಬಳಕೆಯನ್ನು ಹೆಚಿಸಬೇಕು. ಈ ರೀತಿಯದ್ದಾದ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಂಡಲ್ಲಿ ಕುಸಿದಿರುವ ಧಾರಣೆಯನ್ನು ಮೇಲಕ್ಕೆತ್ತಬಹುದಾಗಿದೆ. ಇವುಗಳೊಂದಿಗೆ ತೇವಾಂಶ ತೆಗೆದ ಯಾ ತೆಂಗಿನ ಬಿಳಿ ತಿರುಳಿಗೆ ವಿಶ್ವದಾದ್ಯಂತ ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದು, ಈ ರೀತಿಯ ಉತ್ಪನ್ನವನ್ನಿಂದು ಶ್ರೀಲಂಕಾ ಮತ್ತು ಫಿಲಿಪೈನ್ಸ್ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳು ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಿ ಅಧಿಕ ಮಟ್ಟದ ವಿದೇಶಿ ವಿನಿಮಯವನ್ನು ಗಳಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಭಾರತವಿಂದು ಉತ್ಪಾದಿಸುತ್ತಿರುವ ಪ್ರಮಾಣ ಕೇವಲ ೧೦ ಸಾವಿರ ಟನ್‌ಗಳು ಮಾತ್ರ. ಆದ್ದರಿಂದ ನಾವಿಂದು ಈ ದಿಶೆಯಲ್ಲು ಹೆಜ್ಜೆಯಿಡಬೇಕು. ತೆಂಗಿನ ಸಿಪ್ಪೆಯಿಂದ ತಯಾರಿಸಬಹುದಾದ ಚಾಪೆ, ಹಗ್ಗ, ಜಮಖಾನೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳಿಗೆ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಅಗಾಧ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದು, ಇವುಗಳ ಉತ್ಪಾದನೆಯಿಂದು ನಿರೀಕ್ಷಿತ ಮಟ್ಟದಲ್ಲಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಾಗುತ್ತಿಲ್ಲ. ಕರ್ನಾಟಕದಲ್ಲಿ ಈ ಬಗ್ಗೆ ಕೈಗೊಂಡ ಕ್ರಮಗಳೇನೂ ಸಾಲದು.
ಫಿಲಿಪೈನ್ಸ್ ನಂತಹ ರಾಷ್ಟ್ರವಿಂದು ತೆಂಗಿನ ಕಾಯಿಯ ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತವನ್ನು ತಡೆಗಟ್ಟಲು ಹಲವು ರೀತಿಯ ಕ್ರಮಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡಿದ್ದು, ಇದರಲ್ಲಿ ಮುಖ್ಯವಾದದ್ದೆಂದರೆ ತೆಂಗಿನೆಣ್ಣೆಯನ್ನು ವಾಹನಗಳಿಗೆ ಇಂಧನ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಬಳಸುವತ್ತ ಹೆಜ್ಜೆಯಿಟ್ಟಿರುವುದು. ಈ ರೀತಿಯ ಹೆಜ್ಜೆಯನ್ನಿಂದು ನಮ್ಮಲೂ ಅಳವಡಿಸಲು ಅಗತ್ಯ ಸಂಶೋಧನೆಗಳಾಗಿ ಕಾರ್ಯರೂಪಕ್ಕೆ ಬಂದಲ್ಲಿ ದೇಶವಿಂದು ವಾಹನಗಳ ಇಂಧನದ ಆಮದಿಂದಾಗಿ ವ್ಯಯಿಸುತ್ತಿರುವ ಮೊತ್ತವನ್ನು ಕುಗ್ಗಿಸಿ ಆಂತರಿಕ  ಅಭಿವೃದ್ಧಿಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಬಹುದಲ್ಲದೆ ತೆಂಗಿನ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಮಸ್ಯಗಳಿಗೆ ಸ್ಪಂದಿಸಿದಂತಾಗಬಹುದು.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೧೬
ಮಂಗಳೂರು ಕೃಷಿಕರ ಸೌಹಾರ್ದ ಸಹಕಾರಿ (ನಿ.)
ಅಡಿಕೆ ಮತ್ತಿತರೇ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ಬೆಲೆಯು ೨೦೦೦ನೇ ಇಸವಿಯ ಮಧ್ಯಬಾಗದಿಂದ ನಿರಂತರವಾಗಿ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಗಾದಾಗ ದ. ಕ. ಜಿಲ್ಲಾ ಕೇಂದ್ರ ಸಹಕಾರಿ ಬ್ಯಾಂಕಿನ ಅಧ್ಯಕ್ಷರಾದ ಶ್ರೀ ರಾಜೇಂದ್ರ ಕುಮಾರ್ ಮತ್ತು ಉಡಪಿ ಜಿಲ್ಲಾ ಕೃಷಿಕ ಸಮಾಜದ ಅಧ್ಯಕ್ಷರಾದ ಶ್ರೀ ಮುನಿರಾಜ ಬಲ್ಲಾಳ, ದ. ಕ. ಮತ್ತು ಉಡಪಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಕೃಷಿಕರು, ಸಹಕಾರಿಗಳು ಮತ್ತು ತಜ್ಞರುಗಳು ಈ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಬೇರೆ ಬೇರೆ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ರೈತರುಗಳ ಸಮಾವೇಶಗಳನ್ನು ಹಮ್ಮಿಕೊಂಡು ಧಾರಣೆಯ ಕುಸಿತವನ್ನು ತಡೆಗಟ್ಟಲು ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಬಲಪಡಿಸಬೇಕಾದ ಅನಿವಾರ್ಯತೆಯನ್ನು ಕಂಡು ಕೊಂಡರು. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಶ್ರೀ ಮುನಿರಾಜ ಬಲ್ಲಾಳ ಮತ್ತು ದ. ಕ. ಜಿಲ್ಲಾ ಸಹಕಾರಿ ಯೂನಿಯನ್ನಿನ ಅಧ್ಯಕ್ಷರಾದ ಶ್ರೀ ಗೋಖಲೆಯವರು, ಶ್ರೀ ವಾರಣಾಸಿ ಸುಬ್ರಾಯ ಭಟ್ಟರನ್ನು ಸಂಪರ್ಕಿಸಿ, ಅವರ ಮಾರ್ಗದರ್ಶನಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳ ಮಾರಾಟ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯನ್ನು ಬಲಪಡಿಸಲು ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಸ್ಥಾಪಿಸಲು ನಿರ್ಧರಿಸಿದರು. ಇದಕ್ಕನುಗುಣವಾಗಿ ೧೪-೫-೨೦೦೧ ರಂದು ಮಂಗಳೂರಿನ ಜಿಲ್ಲಾ ಕೇಂದ್ರ ಬ್ಯಾಂಕಿನ ಸಭಾಂಗಣದಲ್ಲಿ ಈ ಎರಡೂ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಸಹಕಾರಿಗಳು, ಕೃಷಿಕರು ಮತ್ತು ತಜ್ಞರುಗಳ ಸಮಾವೇಶವೊಂದು ಜರಗಿ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯೊಂದರ ಸ್ಥಾಪನೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಒತ್ತು ನೀಡಲಾಯಿತು.
ಈ ಸಮಾವೇಶದ ಶಿಫಾರಸಿನಂತೆ ೧೧-೬-೨೦೦೧ರಂದು ಕರ್ನಾಟಕ ಸೌಹಾರ್ದ ಸಹಕಾರಿ ಕಾಯಿದೆಯಡಿ ಹೊಸದಾಗಿ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯೆಂದನ್ನು ಹುಟ್ಟು ಹಾಕುವ ನಿರ್ಧಾರಕ್ಕೆ ಬರಲಾಯಿತು. ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯ ವಿಧಿವಿಧಾನಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಹಿರಿಯ ಸಹಕಾರಿ ಮುಂದಾಳು ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋದ ಸ್ಥಾಪಕಾಧ್ಯಕ್ಷ ಶ್ರೀ ವಾರಣಾಸಿ ಸುಬ್ರಾಯ ಭಟ್ಟರೊಂದಿಗೆ ಚರ್ಚಿಸಿದ ಕೃಷಿಕರು ಮತ್ತು ಸಂಘ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಮುಂದಾಳುಗಳು ಸೌಹಾರ್ದ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಸ್ಥಾಪನೆಗಾಗಿ ದೃಢ ನಿರ್ಧಾರವನ್ನು ತೆಗೆದುಕೊಂಡು ಅಂದೇ ಮುಂದಿನ ಹೆಜ್ಜೆಯಿಟ್ಟರು. ಇದರಂತೆ ಮಂಗಳೂರು ಕೃಷಿಕರ ಸೌಹಾರ್ದ ಸಹಕಾರಿ (ನಿ.) ಎಂಬ ಸಂಸ್ಥೆಯನ್ನು ಹುಟ್ಟುಹಾಕಲಾಯಿತು. ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಮತ್ತು ಉಡಪಿ ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಕೃಶಿಕ ಸಮಾಜ, ದಕ್ಷಿಣ ಕನ್ನಡ ಜಿಲ್ಲಾ ಸಹಕಾರಿ ಯೂನಿಯನ್ , ದ.ಕ. ಜಿಲ್ಲಾ ಕೇಂದ್ರ ಸಹಕಾರಿ ಬ್ಯಾಂಕು, ದ. ಕ. ಜಿಲ್ಲಾ ಹಾಲು ಉತ್ಪಾದಕರ ಒಕ್ಕೂಟ, ಅಖಿಲ ಬಾರತ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರ ಸಂಘ ಮುಂತಾದ ಸಂಸ್ಥೆಗಳ ಬೆಂಬಲದೊಂದಿಗೆ ಆರಂಭವಾಗಲಿರುವ ಈ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಮುಖ್ಯ ಪ್ರವರ್ತಕರನ್ನಾಗಿ ದ.ಕ. ಜಿಲ್ಲಾ ಕೇಂದ್ರ ಸಹಕಾರಿ ಬ್ಯಾಂಕಿನ ನಿರ್ದೇಶಕರಾದ ಶ್ರೀ ಟಿ. ಜಿ. ರಾಜಾರಾಮ ಭಟ್ಟರನ್ನು ಆರಿಸಿ ಮುಂದಿನ ಕಾರ್ಯಾಚರಣೆಗೆ ಇದಿಂದಿಳಿದಿದೆ.
ಈ ಸಹಕಾರಿ ಸಂಸ್ಥೆಯ ಸದಸ್ಯರ ಪರವಾಗಿ ಅವರ ವಿವಿಧ ಕೃಷಿಯುತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಬಳಕೆದಾರ ಪ್ರದೇಶಗಳಿಗೆ ತಲಪಿಸಿ, ಬಳಕೆದಾರರಿಗೆ ಅತ್ಯಂತ ಸಮೀಪದಲ್ಲಿ ಇವನ್ನು ಮಾರಾಟ ಮಾಡುವ ವ್ಯವಸ್ಥೆಗೆ ಇಳಿಯಲಿದ್ದು, ಇದರೊಂದಿಗೆ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಖರೀದಿಸುವ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನು ಸಂಸ್ಕರಿಸಿ ವಿವಿಧ ರೀತಿಯ ಸಿದ್ಧ ಉತ್ಪನ್ನಗಳನ್ನಾಗಿ ಮಾರಾಟ ಮಾಡುವ ಉದ್ದೇಶವನ್ನಿಟ್ಟುಕೊಂಡಿದೆ. ಈ ಸಂಸ್ಥೆಯು ಹಾಕಿಕೊಂಡಿರುವ ಇತರೇ ಉದ್ದೇಶಗಳೆಂದರೆ, ವ್ಯವಸಾಯೋತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ  ಆಂತರಿಕ ಮತ್ತು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳನ್ನು ಕಂಡುಕೊಳ್ಳವುದು, ಕೃಷಿಕರು ಬೆಳೆಯುವ ವಿವಿಧ ಬೆಳೆಗಳ ವಿಸ್ತೀರ್ಣ, ಉತ್ಪಾದನೆ, ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಮತ್ತವುಗಳಿಗೆ ಸಂಬಂಧಪಟ್ಟ ವಿಚಾರಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಧ್ಯಯನ, ಸಮೀಕ್ಷೆಗಳನ್ನು ಕೈಗೊಂಡು ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನೊದಗಿಸುವುದು ಅಲ್ಲದೆ ಕೃಷಿಕರಿಗೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಎಲ್ಲಾ ಸೇವೆಗಳನ್ನು ಒದಗಿಸುವುದು ಇತ್ಯಾದಿಗಳು.
ಮಂಗಳೂರು ಕೃಷಿಕರ ಸೌಹಾರ್ದ ಸಹಕಾರಿ (ನಿ. ) (MASS LTD.,) ಯು ೫ ಕೋಟಿ ಅಧಿಕೃತ ಪಾಲು ಬಂಡಾವಾಳದಿಂದ ಕಾರ್ಯನಿರ್ವಹಿಸಲು ನಿರ್ಧರಿಸಿದ್ದು, ಈ ದಿಕ್ಕಿನಲ್ಲಿ ಇದರ ಮುಖ್ಯ ಪ್ರವರ್ತಕರಾದ ಶ್ರೀ ಟಿ. ಜಿ. ರಾಜಾರಾಮ ಭಟ್ , ಪ್ರವರ್ತಕರುಗಳಾದ ಶ್ರೀ ಎಂ .ಎನ್. ರಾಜೇಂದ್ರ ಕುಮಾರ್, ಶ್ರೀ ವಾರಣಾಸಿ ಸುಬ್ರಾಯ ಭಟ್, ಶ್ರೀ ಕೆ. ಸೀತಾರಾಮ ರೈ. ಶ್ರೀ ಕೆ. ಬಿ. ಮುನಿರಾಜ ಬಲ್ಲಾಳ್, ಶ್ರೀ ಎನ್. ಎಸ್. ಗೋಖಲೆ, ಡಾ. ಪಿ. ಕೆ. ಎಸ್. ಗೋಖಲೆ, ಡಾ ಪಿ.ಕೆ. ಎಸ್. ಭಟ್, ಶ್ರೀ ನಿರಂಜನ, ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ, ಶ್ರೀ ಜಯಂತ ಶೆಟ್ಟಿ, ಶ್ರೀ ಜೀವಂಧರ ಕುಮಾರ್, ಶ್ರೀ ಯಂ. ಬಿ. ಸದಾಶಿವ, ಶ್ರೀ ಶ್ರೀಧರ ಜಿ. ಭಿಡೆ, ಶ್ರೀ ಸುದರ್ಶನ ಜೈನ್, ಶ್ರೀ ಭಾಸ್ಕರ ಕೋಟ್ಯಾನ್, ಶ್ರೀ ಮಾನಂಜೆ ರಾಘವೇಂದ ರಾವ್, ಶ್ರೀ ತಿಲಕ ಉರ್ವಾಲು, ಶ್ರೀ ಜಯಕುಮಾರ್, ಶ್ರೀ ವಿಶ್ವನಾಧ ರಾವ್, ಶ್ರೀ ವಾರಣಾಸಿ ಗೋಪಾಲಕೃಷ್ಣ ಮತ್ತು ಈ ಎರಡು ಜಿಲ್ಲೆಗಳ ಸಹಕಾರಿಗಳು ಮತ್ತು ಕೃಷಿಕರಿಂದು ದಿಟ್ಟ ಹೆಜ್ಜೆಯನ್ನಿಟ್ಟಿದ್ದು, ಸಂಸ್ಥೆಯ ಆರಂಭವು ಅತೀ ಶೀಘ್ರದಲ್ಲಾಗಲಿದೆ. ಇದರಿಂದಾಗಿ ಬೆಳೆಗಾರರಲ್ಲಾದ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ವ್ಯವಸ್ಥೆಯು ಇನ್ನಷ್ಟು ಬಲಗೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೧೭
ಉಪಬೆಳೆಗಳಿಗಿರುವ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ಅಡಿಕೆ ತೋಟಗಳಲ್ಲಿ ಹಲವು ಉಪಬೆಳೆಗಳನ್ನಿಂದು ಬೆಳಸಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಆದಾಯವನ್ನು ಗಳಿಸಿಕೊಳ್ಳಲು ಅವಕಾಶವಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಕರಿಮೆಣಸು,ಬಾಳೆ, ಕೊಕ್ಕೊ, ಅನನಾಸು ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನಿಂದು ಈ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಲಾಗುತಿದ್ದು ಇವಕ್ಕಿರುವ ಬೇಡಿಕೆ ಇಲ್ಲವೇ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ ಬಗ್ಗೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗಿಂದು ಸರಿಯಾದ ಮಾಹಿತಿ ದೊರಕೆದೇ ಇರುವುದರಿಂದ ಇವುಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಹೆಚ್ಚಿನ ಆಸಕ್ತಿಯಲ್ಲಿಂದು ಕಂಡುಬರುತ್ತಿಲ್ಲ. ಈ ಬೆಳೆಗಳೊಂದಿಗೆ ಕಾಫಿ, ಏಲಕ್ಕಿ, ಲವಂಗ, ಜಾಯಿಕಾಯಿ, ವೆನಿಲ್ಲಾ, ವೀಳ್ಯದೆಲೆ ಮುಂತಾದವುಗಳನ್ನು ಬೆಳೆಸಲವಕಾಶವಿದ್ದು, ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಈ ತನಕ ಇವುಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರದಲ್ಲಿ ನಿರೀಕ್ಷಿತ ಆಸಕ್ತಿ ಕಂಡುಬಾರದೇ ಇದ್ದು, ಇದರಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯ ಧಾರಣೆ ಕುಸಿತಕ್ಕೊಳಗಾದಾಗ ಇಲ್ಲಿ ಗೊಂದಲಗಳುಂಟಾಗುತ್ತಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಈ ಎಲ್ಲಾ ಉತ್ಪನ್ನಗಳ ಪೂರೈಕೆ ಮತ್ತು ಬೇಡಿಕೆಗಳ ಬಗ್ಗೆ ಸೂಕ್ಷ್ಮ ಮಾಹಿತಿಯಲ್ಲಿ ನೀಡಲಾಗಿದೆ.
೧) ಕರಿಮೆಣಸು
ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳ ರಾಜನೆಂದು ಕರೆಯಲ್ಪಡುವ ಕರಿಮೆಣಸಿಗಿಂದು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗಳಲ್ಲಿ ಅಗಾಧ ಬೇಡಿಕೆಯಿದೆ. ಹೀಗಿದ್ದರೂ ಭಾರತವಿಂದು ಉತ್ಪಾದಿಸುತ್ತಿರುವ ಕರಿಮೆಣಸಿನ ಪ್ರಮಾಣ ಸುಮಾರು ೬೦ ಸಾವಿರ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು, ಭಾರತದಲ್ಲಿಂದು ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಒಟ್ಟು ಉತ್ಪಾದನೆಯ ಶೇಕಡಾ ೬೨ರಷ್ಟು ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಗೆ ಚಲಿಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇದಕ್ಕಿರುವ ಬೇಡಿಕೆ ನಿರಂತರವಾಗಿ ಏರುತ್ತಿದೆ. ೧೯೪೭–೪೮ರಲ್ಲಿ ಭಾರತವು ವಿಶ್ವದ ಒಟ್ಟು ಬೇಡಿಕೆಯ ಸುಮಾರು ಶೇಕಡಾ ೭೫ರಷ್ಟು ಪೂರೈಸುತ್ತಿದ್ದು, ಇದಿಂದು ಶೇಕಡಾ ೨೫ಕ್ಕಿಳಿದಿದೆ, ಈ ರೀತಿಯ ಇಳಿಕೆಗೆ ಮುಖ್ಯ ಕಾರಣಗಳೆಂದರೆ ಆಂತರಿಕವಾಗಿ ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಉತ್ಪನ್ನದಲ್ಲಾಗುತ್ತಿರುವ ಏರು ಪೇರು, ಬ್ರೇಜಿಲ್, ಇಂಡೋನೇಷಿಯಾ, ಮಲೇಶಿಯಾ ಮತ್ತು ವಿಯೆಟ್ನಾಂಗಳಿಂದ ಪೈಪೋಟಿ ಮತ್ತು ಗುಣಮಟ್ಟದ ಆಭಾವ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಸಾವಯವ ಕೃಷಿಯ ಮೂಲಕ ಉತ್ಪಾದಿಸಲ್ಪಡುವ ಕರಿಮೆಣಸಿಗೆ ಮುಂದಿನ ದಿನಗಳಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೇಡಿಕೆಯು ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಿಂದ ಬರಬಹುದಾಗಿದ್ದು ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಂದು ಶ್ರಮಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ.
೨) ಯಾಲಕ್ಕಿ
ಸಂಬಾರ ಪದಾರ್ಥಗಳ ರಾಣಿ ಯಾಲಕ್ಕಿ. ಭಾರತವಿಂದು ಉತ್ಪಾದಿಸುತ್ತಿರುವ ಯಾಲಕ್ಕಿಯ ಪ್ರಮಾಣ ಸುಮಾರು ೮೦೦೦ ಟನ್‌ಗಳು. ೧೯೮೫–೮೬ರ ತನಕ ಬಾರತವು ವಿಶ್ವದ ಯಾಲಕ್ಕಿ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಆಗ್ರಸ್ಥಾನವನ್ನು ಹೊಂದಿತ್ತು. ಆದರೆ ಕ್ರಮೇಣ ಗ್ವಾಟೆಮಾಲದಂತಹ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಂದ ಪೈಪೋಟಿ ಬಂದು ಬಾರತದ ಪಾಲು ಶೇಕಡಾ ೩೦ಕ್ಕೆ ಕುಸಿದಿದೆ. ಇದಕ್ಕೆ ಮುಖ್ಯವಾಗಿ ಕಾರಣ ಈ ಬೆಳೆಯ ಬಗ್ಗೆ ಕಂಡು ಬಂದ ಅನಾಸಕ್ತಿ. ವಿಶ್ವ ಮಾರ್ಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಬಾರತದ ಸಣ್ಣ ಯಾಲಕ್ಕಿಗೆ ಅಗಾಧ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದರೂ, ಅದಕ್ಕನುಗುಣವಾದ ಪೂರೈಕೆ ನಮ್ಮಲ್ಲಿಂದಾಗುತ್ತಿಲ್ಲ.  ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಯಾಲಕ್ಕಿಯ ವ್ಯವಸಾಯ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಪೂರಕವಾಗಬಲ್ಲದು.
(೩) ಲವಂಗ:
ಲವಂಗದ ವ್ಯವಸಸಾಯವನ್ನು ಅಡಿಕೆಯೊಂದಿಗೆ ಕೈಗೊಳ್ಳಲು ಉತ್ತಮ ಅವಕಾಶಗಳಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಾಗಿವೆ. ಭಾರತವಿಂದು ತನ್ನ ಬಳಕಗೆ ಅಗತ್ಯವಿರುವ ಲವಂಗ, ಲವಂಗದಣ್ಣೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳನ್ನು ಹರದೇಶಗಳಿಂದ ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳುತ್ತಿದ್ದು, ಈ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಬೇಡಿಕೆಯೂ ಇರುವುದರಿಂದ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಇದೊಂದು ಯೋಗ್ಯ ಉಪಬೆಳೆಯಾಗಬಲ್ಲದು.
(೪) ವೆನಿಲ್ಲಾ:
ಪ್ರಕೃತ ವೆನಿಲ್ಲಾವನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿನ ಪ್ರಮಾಣದಲ್ಲಿ ಉತ್ಪಾದಿಸುತ್ತಿರುವ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳೆಂದರೆ ಮೆಡಗಾಸ್ಕರ್, ಮೆಕ್ಷಿಕೊ, ಕ್ಯಾಮರೆ, ಕುಕ್‌ದ್ವೀಪ ಸಮೂಹ, ಫ್ರಾನ್ಸ ಇಂಡೋನೇಷಿಯಾ ಇತ್ಯಾದಿಗಳು. ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿಂದು ವೆನಿಲ್ಲಾವನ್ನು ಸುಮಾರು ೩೭,೫೨೫ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಪ್ರದೇಶದಲ್ಲಿ ಬೆಳೆಸಲಾಗುತ್ತಿದ್ದು ಇದರ ಉತ್ಪಾದನೆಯು ೧೯೯೯–೨೦೦೦ದಲ್ಲಿ ಸಮಾರು ೪,೪೦೩ ಟನ್‌ಗಳು. ಭಾರತದಲ್ಲಿಂದು ಇದರ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನು ಸಮಾರು ೧೦೦೦ ಹೆಕ್ಟೇರ್ ಪ್ರದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಳ್ಳಲಾಗಿ ಇದರಿಂದ ಲಭ್ಯವಾಗುವ ಉತ್ಪಾದನೆ ಸುಮಾರು ೩೦೦ ರಿಂದ ೩೫೦ ಟನ್‌ಗಳು. ಒಂದು ಅಂದಾಜಿನ ಪ್ರಕಾರ ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿಂದು ಇದಕ್ಕಿರುವ ಬೇಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಸುಮಾರು ೭೧,೪೦೦ ಟನ್‌ಗಳಿಗೆ ಏರಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ಪ್ರಮಾಣದ ಉತ್ಪಾದನೆಯನ್ನು ಸಾಧಿಸಲು ಇದರ ಕೃಷಿಯನ್ನು ಸುಮಾರು ೨,೩೮೦ ಲಕ್ಷ ಹೆಕ್ಟೇರ್ಗಳಿಗೆ ಏರಿಸಬೇಕಾಗಿದೆ. ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಬೆಳೆಗಾರರಿಗೆ ವೆನಿಲ್ಲಾವನ್ನು ಒಂದು ಉತ್ತಮ ಉಪಬೆಳೆಯನ್ನಾಗಿ ಆರಿಸಿಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದೆ. ಭಾರತದಲ್ಲಿ ಈ ವ್ಯವಸಾಯವನ್ನು ಸುಮಾರು ೩,೫೦೦ ಹೆಕ್ಟೇರ್ಗಳಿಗೆ ವಿಸ್ತರಿಸಲು ಅವಕಾಶವಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಪ್ರಯತ್ನಗಳಿಂದಾಗಬೇಕಾಗಿದೆ. ಇದಕ್ಕಾಗಿ ಹೆಚ್ಚಿನ ಮಾಹಿತಿಯನ್ನು ನೀಲಗಿರಿಯಲ್ಲಿರುವ ಕೊಲ್ಲಾರ ಸಂಶೋಧನಾ ಕೇಂದ್ರದಿಂದ ಪಡೆಯಬಹುದು.
(೫) ಬಾಳೆ:
ಬಾಳೆಯ ಕೃಷಿಯಲ್ಲಿ ಭಾರತವು ವಿಶ್ವದಲ್ಲಿ ಮೊದಲನೇ ಸ್ಥಾನದಲ್ಲಿದ್ದರೂ ಇದರ ರಫ್ತಿನ ಪ್ರಮಾಣ ವಿಶ್ವದ ಬೇಡಿಕೆಯ ಒಟ್ಟು ಪ್ರಮಾಣದ ಶೇಕಡಾ ಒಂದಕ್ಕಿಂತಲೂ ಕಡಿಮೆ.
(೬) ವೀಳ್ಯದೆಲೆ:
ವೀಳ್ಯದೆಲೆಗೆ ಸ್ಥಳೀಯವಾಗಿ ಮತ್ತು ವಿದೇಶಗಳಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದು, ಈ ನಿಟ್ಟಿನಲ್ಲಿ ಅಡಿಕೆ ಕ್ಷೇತ್ರಕ್ಕೆ ಇದೊಂದು ಉತ್ತಮ ಉಪಬೆಳೆಯಾಗಬಹುದು. ಭಾರತವು ವಾರ್ಷಿಕ ಸರಾಸರಿ ೩ ಸಾವಿರ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು ವೀಳ್ಯದೆಲೆಯನ್ನು ರಫ್ತು ಮಾಡುತ್ತಿದ್ದು, ಇದು ವಿಶ್ವದ ಬೇಡಿಕೆಯಲ್ಲಿ ಅಲ್ಪ ಪ್ರಮಾಣದ್ದಾಗಿದೆ.
(೭) ಹಣ್ಣುಹಂಪಲುಗಳು:
ಭಾರತವು ಮಾವು, ಪಪ್ಪಾಯಿ, ಅನನಾಸು, ಮುಂತಾದ ಹಣ್ಣುಗಳ ಉತ್ಪಾದನೆಯಲ್ಲಿ ಅಗ್ರಸ್ಥಾನಗಳನ್ನು ಹೊಂದಿದ್ದರೂ, ಇವ್ಯಾವುದೂ ವಿದೇಶಿ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯನ್ನಿಂದು ಪರಿಪೂರ್ಣವಾಗಿ ಪ್ರವೇಶಿಸಿಲ್ಲ. ಇವುಗಳೊಂದಿಗೆ ಅಡಿಕೆ ತೋಟಗಳಲ್ಲಿಂದು ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿರುವ ಹಲಸು, ನೇರಳೆ ಇತ್ಯಾದಿಗಳ ಮೌಲ್ಯವರ್ಧಿತ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆಯಲ್ಲಿ ಬೇಡಿಕೆಯಿದ್ದರೂ ಈ ಬಗ್ಗೆ ಇಲ್ಲಿ ಆಸಕ್ತಿಯಿನ್ನೂ ಕಂಡುಬಂದಿಲ್ಲ.
(೮) ಕೊಕ್ಕೋ:
ಕೊಕ್ಕೋ ಕೃಷಿಯ ಬಗ್ಗೆ ೧೯೬೫ ರಿಂದೀಚೆಗೆ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ಆಸಕ್ತಿ ಕಂಡು ಬರುತ್ತಿದ್ದರೂ, ಇದರ ಧಾರಣೆಯ ಏರು ಪೇರಿನಿಂದಾಗಿ ೧೯೮೦ರ ದಶಕದಿಂದೀಚೆಗೆ ಇದಕ್ಕಿದ್ದ ವ್ಯಾವಸಾಯಿಕ ಮೌಲ್ಯ ಕುಸಿಯಿತು. ದೇಶದಲ್ಲಿಂದು ಈ ಕೃಷಿಯನ್ನು ಸುಮಾರು ೧೮,೨೧೮ ಹೆಕ್ಟೇರುಗಳಲ್ಲಿ ಕೈಗೊಂಡು ಸುಮಾರು ೬,೦೦೦ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು ಉತ್ಪಾದನೆಯಾಗುತ್ತಿದ್ದು, ಒಂದು ಅಂದಾಜಿನ ಪ್ರಕಾರ ೨೦೦೫ಕ್ಕಾಗುವಾಗ ದೇಶದ ಚಾಕಲೇಟು ಮತ್ತಿತರೇ ಉತ್ಪನ್ನಗಳಿಗೆ ಬರಬಹುದಾದ ಬೇಡಿಕೆಗೆ ಅನುಗುಣವಾಗಿ ಸುಮಾರು ೩೧,೪೫೦ ಟನ್‌ಗಳಷ್ಟು ಕೊಕ್ಕೋ ಬೀಜದ ಅಗತ್ಯ ಬರಬಹುದು. ಪ್ರಕೃತ ದೇಶದ ಆಂತರಿಕ ಬೇಡಿಕೆಯನ್ನು ಆಮದಿನಿಂದ ಸರಿಹೊಂದಿಸುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಅಡಿಕೆ ಕೃಷಿಯೊಂದಿಗೆ ಕೊಕ್ಕೋ ಕೃಷಿಯ ಅಭಿವೃದ್ಧಿಗೆ ವಿಫುಲ ಅವಕಾಶಗಳಿವೆ.
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೧೮
ಭಾರತಕ್ಕೆ ಆಮದಾದ ಇಡಿ ಅಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಮತ್ತು ಮೌಲ್ಯ
(ಪ್ರಮಾಣ ಕಿಲೋಗಳಲ್ಲಿ, ಮೌಲ್ಯ ರೂಪಾಯಿಗಳಲ್ಲಿ)
	ರಾಷ್ಟ್ರ
	೧೯೯೯–೨೦೦೦ (ಏಪ್ರಿಲ್‌–ಫೆಬ್ರವರಿ)
	೨೦೦೦ (ಏಪ್ರಿಲ್‌–ಜುಲೈ)

	
	ಪ್ರಮಾಣ
	ಮೌಲ್ಯ
	ಪ್ರಮಾಣ
	ಮೌಲ್ಯ

	ಬಾಂಗ್ಲದೇಶ
	೧೯೯೫
	೩೯೧೭೯೪
	೧೦೯೬೨೫
	೨೧೪೬೨೦೩

	ಹಾಂಕ್ಹಾಂಗ
	೬೮೩೦೦೦
	೭೨೪೧೦೨೯೮
	೬೨೦೦೦
	೧೬೭೮೧೫೨

	ಇಂಡೋನೇಶಿಯಾ
	೧೮೧೪೫೦೨
	೫೦೮೨೩೦೨೬
	೧೦೪೬೨೪೩೪
	೨೯೮೧೦೪೬೯೦

	ಮ್ಯಾನ್‌ಮಾರ್
	೫೩೫೪೦೦
	೧೬೭೮೧೩೬೦
	೧೦೮೨೧೫೦
	೩೪೯೨೭೦೦೦

	ಸಿಂಗಾಪುರ
	೮೩೦೦೦
	೨೦೩೭೦೨೧
	೩೪೩೩೮೦
	೧೧೫೩೬೬೫೧

	ಶ್ರೀಲಂಕಾ
	೬೬೪೨೦
	೧೭೪೭೬೫೩
	೫೨೬೧೮
	೧೯೩೭೧೪೦

	ತಾಂಜ್ಹಾನಿಯಾ
	೬೮೯೫೦
	೧೬೫೪೬೪೦
	೬೯೦೦೦
	೨೧೯೬೯೪

	ಧಾಲ್ಯಾಂಡ್‌
	೩೪೬೫೩
	೧೩೯೫೨೦೩
	೪೦೭೮೯೩೯
	೧೧೧೨೨೯೦೬೭

	ಅಮೇರಿಕಾ
	೨೦೦೦
	೯೫೦೨೫೩
	–
	–

	ಚೀನಾ
	–
	–
	೨೮೦೦೦
	೧೨೫೪೨೧೮

	ಮಲೇಶಿಯಾ
	–
	–
	೨೨೬೮೮೦
	೬೨೩೮೯೯೨

	ಒಟ್ಟು
	೩೩೩೧೮೭೫
	೮೮೨೯೧೨೪೮
	೧೬೫೧೫೦೨
	೪೬೯೨೭೧೮೦೭


 
ಭಾರತಕ್ಕೆ ಆಮದಾದ ಹೋಳಡಿಕೆ ಮತ್ತು ಹುಡಿಯಡಿಕೆಯ ಪ್ರಮಾಣ ಮತ್ತು ಮೌಲ್ಯ
(ಪ್ರಮಾಣ ಕಿಲೋಗಳಲ್ಲಿ, ಮೌಲ್ಯ ರೂಪಾಯಿಗಳಲ್ಲಿ)
	ರಾಷ್ಟ್ರ
	೧೯೯೯–೨೦೦೦ (ಏಪ್ರಿಲ್‌–ಫೆಬ್ರವರಿ)
	೨೦೦೦ (ಏಪ್ರಿಲ್‌–ಜುಲೈ)

	
	ಪ್ರಮಾಣ
	ಮೌಲ್ಯ
	ಪ್ರಮಾಣ
	ಮೌಲ್ಯ

	ಇಂಡೋನೇಶಿಯಾ
	೧೦೩೨೮೩೨
	೨೩೭೪೧೧೮೩
	೨೬೩೩೯೫೯
	೮೩೪೨೩೯೬೨

	ಸಿಂಗಾಪುರ
	೧೦೫೦೦೦
	೧೯೭೯೩೨೫
	೧೦೮೦೦೦
	೪೧೭೩೯೦೦

	ಮ್ಯಾನ್‌ಮಾರ್
	೩೮೦೦೦
	೧೨೨೬೨೭೪
	೧೭೫೦೨೦೦
	೨೪೫೭೪೬೯೬

	ಥೈಲ್ಯಾಂಡ್‌
	೧೩೯೨೦೦
	೪೮೦೫೧೮೬
	೧೪೬೭೭೩೩
	೪೭೫೧೫೭೬೦

	ಮಲೇಶಿಯಾ
	–
	–
	೧೦೩೮೮೦
	೩೫೫೧೨೬೬

	ಹಾಂಕ್ಹಾಂಗ್‌
	೩೦೦೦೦
	೫೨೭೮೨೬
	–
	–

	ಶ್ರೀಲಂಕಾ
	೭೮೫೬೯
	೩೧೮೫೭೧೯
	–
	–

	ತಾಂಜ್ಹಾನಿಯಾ
	೯೫೬೫೦
	೨೭೭೩೯೪೧
	–
	–

	ಒಟ್ಟು
	೧೫೧೯೨೫೧
	೩೮೨೩೯೪೫೪
	೫೦೬೩೭೭೨
	೧೬೩೨೩೯೫೮೪


ಮೂಲ: ಆಮದು ಮತ್ತು ರಫ್ತು ವಿಭಾಗ, ಹೊಸದೆಹಲಿ.
ಕ್ಯಾಂಪ್ಕೋ ವಾರ್ಷಿಕ ವರದಿ ೧೯೭೩–೭೪ – ೧೯೯೮–೯೯
ಡಾ. ರತಿನಂ ವರದಿ ಏಪ್ರಿಲ್‌ ೨೦೦೧
ಪೌಲೋಸ್‌ ಸಮಿತಿ ವರದಿ – ಮಾರ್ಚ್‌ ೧೯೭೩
ದ.ಕ. ಕೃಷಿಕರ ಸಹಕಾರಿ ಮಾರಾಟ ಸಂಘ – ಮಂಗಳೂರು
ತೋಟಗಾರ್ಸ್‌ ಸಹಕಾರಿ ಸೇಲ್ಸ್‌ ಸೊಸೈಟಿ (ಲಿ) ಶಿರಸಿ ೧೯೯೮–೯೯
ತೋಟಗಾರ್ಸ್‌ ಸಹಕಾರಿ ಸೇಲ್ಸ್‌ ಸೊಸೈಟಿ, ಶಿರಸಿ, ಚಿನ್ನದ ಹಬ್ಬದ ಸ್ಮರಣ ಸಂಚಿಕೆ ೧೯೨೩–೭೩
ಸಿಂಗಾರ – ಮ್ಯಾಮ್‌ಕೋಸ್‌ ವಜ್ರಮಹೋತ್ಸವ ಸ್ಮರಣ ಸಂಚಿಕೆ ೧೯೩೯-೨೦೦೦
ಅಡಿಕೆ ಮಾರುಕಟ್ಟೆ : ಅಂದು,ಇಂದು,ಮುಂದು : ಅನುಬಂಧ ೧೯
W.T.O./SAARC ನಿಂದಾಗಬಹುದಾದ ಆಮದುಗಳಿಗೆ ಪರಿಹಾರಗಳು:
– ಡಾ. ವಿಘ್ನೇಶ್ವರ ವರ್ಮುಡಿ.
ಅಂತರಾಷ್ಟ್ರೀಯ ವ್ಯಾಪಾರೀ ಒಪ್ಪಂದಗಳಾದ W.T.O./SAARC ಗಳಿಂದಾಗಿ ಅಡಿಕೆಯನ್ನು ಹೊರದೇಶಗಳಿಂದ ಮುಕ್ತವಾಗಿ ಅಂದರೆ ಪ್ರಮಾಣಾತ್ಮಕ ನಿರ್ಬಂಧವಿಲ್ಲದೆ ಆಮದು ಮಾಡಿಕೊಳ್ಳಬಹುದಾಗಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ SAARC ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಂದ ಬರುವ ಅಡಿಕೆ ಶೇಕಡಾ ೫೦ರ ಸುಂಕ ಮತ್ತು ಇತರೇ ರಾಷ್ಟ್ರಗಳಿಂದ ಬರುವ ಅಡಿಕೆಗೆ ಶೇಕಡಾ ೧೦೦ರ ಸುಂಕ ವಿಧಿಸಬಹುದಾಗಿದೆ. ಈ ಮುಕ್ತ ಆಮದಿಗಿರುವ ಅವಕಾಶದಿಂದ ಅಡಿಕೆಯ ಆಮದಿಂದು ಆಗುತ್ತಿರುವುದರಿಂದ ಕೇಂದ್ರ ಸರಕಾರವು ಈಗಾಗಲೇ ಗರಿಷ್ಟ ಪ್ರಮಾಣದ (ಶೇಕಡಾ ೧೧೪ರ) ಸುಂಕ ಹೇರಿದ್ದು, ಇಲ್ಲಿ ಇನ್ನಷ್ಟು ವ್ಯವಸ್ಥೆಗಳಿಗೆ ಅವಕಾಶಗಳಿವೆ. ಅವುಗಳೆಂದರೆ:
(ಅ) ಅಡಿಕೆಯನ್ನಿಂದು ಕಡಿಮೆ ಬೆಲೆ ತೋರಿಸಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿ ರಾಶಿ ಹಾಕುತ್ತಿದ್ದಲ್ಲಿ (ಡಂಪಿಂಗ್‌) ಇದಕ್ಕೆ ಶೇಕಡಾ ೩೦೦ರ ಸುಂಕ ಹೇರಬಹುದು. ಆದರೆ ಈ ಬಗ್ಗೆ ಹಲವು ಮಾಹಿತಿಗಳು ಅಗತ್ಯ. ಉದಾ: ಅಲ್ಲಿರುವ ಬೆಲೆ, ಆಮದಿನ ಬೆಲೆ, ಅಲ್ಲಿನ ಉತ್ಪಾದನೆ, ಎಂಬಿತ್ಯಾದಿ ಮಾಹಿತಿಗಳನ್ನು ನಾವು ಕಲೆ ಹಾಕಿ ಅದನ್ನು ‘ಆಂಟಿಡಂಪಿಂಗ್‌’ ವಿಭಾಗಕ್ಕೆ ಸಲ್ಲಿಸಬೇಕು. ಆ ಬಳಿಕ ಅದರ ಇತ್ಯರ್ಥವಾಗುವುದು, ಇದಕ್ಕೆ ಸುಮಾರು ೬ ತಿಂಗಳು ಬೇಕಾಗುವುದು. ಒಪ್ಪಂದದ ಪ್ರಕಾರ ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಒಟ್ಟು ಪ್ರಮಾಣದ ಶೇಕಡಾ ೩ನ್ನು ಇಲ್ಲಿ ತಂದು ರಾಶಿ ಹಾಕಲು ಅವಕಾಶವಿದೆ. ಇವೆಲ್ಲದಕ್ಕೆ ಅಗತ್ಯ ಮಾಹಿತಿ ನಮ್ಮಲ್ಲಿದ್ದಲ್ಲಿ ಆಮದನ್ನು ತಡೆಗಟ್ಟಬಹುದು.
(ಆ) ಆಮದಾಗುತ್ತಿರುವ ಅಡಿಕೆಯ ಗುಣಮಟ್ಟವು ಹೇಗಿದೆಯೆಂಬುದನ್ನು ಪರಿಶೀಲಿಸಿ, ಇದು ಬಳಕೆದಾರರ ಆರೋಗ್ಯಕ್ಕೆ ಹಾನಿಕಾರಕವೆಂಬ ವಿಚಾರವನ್ನು ನಾವು ತೋರಿಸಿಕೊಟ್ಟಲ್ಲಿ W.T.Oನ ಆರೋಗ್ಯ ರಕ್ಷಣ ಸಂಬಂಧಿ ಪರಿಹಾರಗಳು (Sanitary and Phytosanitary Measure, SPM) ಇದರ ಆಮದಿಗೆ ತಡೆ ಹಾಕಲು ಅವಕಾಶ ಕಲ್ಪಿಸಿದೆ. ಉದಾ: ಅಮೇರಿಕಾ ಭಾರತ ಬೀಡಿ ಮೇಲೆ ಹಾಕಿದ ತಡೆ.
(ಇ) ಸಿಪ್ಪೆಯಿಲ್ಲದ ಇಡಿ, ಹೋಳು ಮತ್ತು ಪುಡಿಯಡಿಕೆ ರೂಪದಲ್ಲಿ ಭಾರತದೊಳಗೆ ಬರುವ ಅಡಿಕೆಗೆ ಶೇಕಡಾ ೧೫೦ರ ಸುಂಕ ಮತ್ತು ಎಕ್ಸೈಸ್‌ ಸುಂಕವನ್ನು ಹೇರಲು ಅವಕಾಶವಿರುತ್ತದೆ.
(ಈ) ತಳಹದಿ ಸುಂಕ (Bound Rate)ನ್ನು ಹೆಚ್ಚಿಸಲು W.T.Oನ ಮೇಲೆ ಒತ್ತಡ ಹೇರುವುದು.
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